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事业生涯设计

息息相关的四大事

业瓶颈

第 一 节

□把你的职业生涯变为事业生涯

□为什么要开拓更为富有的人生

□你对富有有充分的心理准备吗

□学会珍视自己的事业生涯

□富有人士的成功商数测定

第二节

□无法跨越的事业瓶颈

□瓶颈一：认识你自己与性格瓶颈

□瓶颈二：少年时期面临的挑战

与能力界限

□瓶颈三：难怪他会成功与兴趣

的最大作用

□瓶颈四：作为一个奋斗者与事

业理想
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第一节

△比尔 盖茨坐在办公室里的时候，没有人认为他会开创

自己的电脑帝国；曾经不名一文的马克 安德森在没有开发网

络浏览器之前，也绝没有人相信这位毛头小子敢去挑战比尔

盖茨。任何事情在没有试过之前，是绝不会知道结果的。相

信富有人士杰克将自己的职业生涯转变为事业生涯的经历，

会给你很多启示。你也有选择的余地，你的生活也充满了希

望。

△几乎没有人不想开拓更为富有的人生，即使富有人士

也不例外。这并不是说其他人没有这种现象。实际上，蓝领

甚至贫困潦倒的人对开拓更为有意义的人生比富有人士的兴

趣更大。是什么原因促使一个富有人士甘冒风险，置自己的

财产、婚姻，甚至充满生机的健康身体而不顾？是什么原因让

他们这么拼命干呢？当问及成功的报酬应该为何时，多数的

个人意见表示，绝非物质上的享受或排场，惟有自我实现感，

才是最重要的报酬。

△不是吓唬你、恐吓你、给你的进取心泼冰水，也不是阻

止你开拓事业生涯的尝试。开拓事业生涯可能是你一生中最

难做的事，也许是你所选择的最富有挑战性的人生之路。开
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拓事业生涯，什么事都要自己做主，风险自己担当，成果自己

独享。问题不是你想不想尝试这种富有生活，而是你应该给

自己一个明确真实的答案。我能做吗？我能付出这么多的脑

力和体力来管理经营这样一家企业吗？

△时间老人无时无刻不在提醒你：要善待生命，善待自

己；要珍视生命中的每一分钟，珍视自己的事业生涯。每个人

都只能在他所处时代中生活，因此他的言行不能不打上他那

个时代的烙印。每个人的具体条件不一样，所从事的具体事

业也不一样，当然不可能取得完全一样的成就。但是，如果抓

住根本点，前人的学识、品德、精神、作风，都不是不可以学到

手的，甚至还是可以超过的，你同样可以富有。

△你的成功商数是多少？这对你将来要成就伟大的事业

有什么意义呢？不论本测验的分数是多么不够精确，但它仍

然有确实可靠的依据作为你成功的指标。你在本测试中所回

答的这些问题，与我们所访问过的美国极为成功的人的问题

完全一样，而且对各问题答案之配分比重，亦是根据这些杰出

人物答案而权衡的。

把 你 的 职 业 生 涯 变 为 事 业 生 涯

许多年前，杰克曾在一家大公司工作，担任地区副总裁的行政

助理。

公司里大多数职员平日都是一副西装笔挺的富有人士形象，

只有意大利人皮特例外，他好像从来都不修边幅。皮特看上去总

是像刚从码头上干完活儿回来。

要不是亲眼看见他摆弄公司里的电脑，你肯定认为他是在加

油站或快餐店上班，是那种靠通俗歌曲和啤酒打发日子的家伙。

皮特也认为自己属于那种其貌不扬的精英分子类型，尽管他

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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与其他职员穿着一样的蓝条纹制服（现在大公司一般都规定着

装），可看上去就是不像样子，但皮特所具有的洞察力却是杰克所

少见的。

有一次他突然对杰克说：你不该呆在这儿。你跟这儿格格不

入。

你这是什么意思？杰克问，虽然有点生气，但他的话却引起了

杰克极大的兴趣。杰克想有可能的话自己也会向他提出同样的问

题。

你懂我的意思，他边点雪茄边说，你有开拓能力，你喜欢与人

打交道，干嘛非在这鬼地方浪费你的时间和天才，整天写什么部门

材料，预算报告？

杰克永远忘不了皮特这些富有见地的话，正是这些话使杰克

从麻木不仁的状态中清醒过来。

从那时起，杰克的心里就不断重复着这样的想法：我正在不属

于自己的位置上从事着不适合自己的工作。

后来，杰克按皮特的建议辞去了在公司的工作，开始做些更有

意义的尝试。

在这之前，杰克在这个公司里被束之高阁，职业生涯陷入了一

种沉默的绝望之中，直到像人们常说的那样，对个人的职业生涯感

到厌倦，直到连厌倦都已厌倦。

杰克过去的窘境也许正是你现实生活的写照，是否你也正在

从事一份不喜欢的工作？

虽然感到自己的专长和能力无从发挥，你却不知如何着手改

变这一切。

也许你只把目前的工作当作谋生的手段，可对于未来是否仍

旧感到困惑？也许你也渴望摆脱现状，可面对这份从事多年的工

作，是否又有些不忍割舍？

如今，杰克已找到了适合自己的位置。



第 5 页

从那公司跳出来以后，杰克创办了自己的公司。

现在，杰克拥有许多过去无法想象的商业机会，经济上更为成

功。

此外，杰克经常在广播和电视节目中露面。

的如果杰克还在那家公司做职员的话，这一切都是无法想象 。

问题的关键在于：如果缺乏勇气和自信，如果不面对 实和机现

会，要想在当今变幻莫测的经济大潮中占据一席之地是不可能的。

因此，在事业生涯的道路上，你需要用新的方向盘和道路交通

图来指引前进的方向。

你出远门，一定会先决定目的地，并且带好地图。

个人当中，大约只然而， 有两个人清楚自己一生要的是什

么，并且有可能的计划达成目标。

这些人都是各行各业中的领导者 没有虚度此生的事业型

富有人士。

奇怪的是，这些人和其他庸庸碌碌的人比起来，机会都一样

多。

相信杰克将自己的职业生涯转变为事业生涯的经历，会给你

很多启示。

你也有选择的余地，你的生活也充满了希望。这也正是写作

本书的目的。

如果你确实知道自己要什么，对自己的能力有绝对的信心，你

就该尝试了。

盖茨坐比尔 在办公室里当白领的时候，没有人认为他会开创

自己的电脑帝国。

曾经不名一文的马克 安德森在没有开发网络浏览器之前，也

绝没有人相信这位毛头小子敢去挑战比尔 盖茨。

任何事情在没有试过之前，是绝不会知道结果的。

你的目标是什么？
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是默守你的职业生涯，还是开拓更有意义的人生？

如果你还不知道自己的一生想要追求什么，现在就开始，此时

此刻，想好自己要什么，你有几分决心，何时会做到。

不用花一毛钱，每个人都可以轻易拥有。

你必须知道自己的一生想要追求什么，下定决心得到它，否则

你就只能捡拾有方向、有计划的人们所剩下的碎屑。

过去，现在，乃至将来，很多富有人士的一生都是和事业相伴

而终的。

稳定是你生涯中考虑的首要因素，于是从一而终的职业生涯

成为你一生的主旋律，它可能覆盖你的勃勃生机，压抑你的种种欲

望和幻想，使你的生活方式归于平淡、安静无为。

由此带来了你的失志和落魄，一生黯然寡欢。

稳定当然没有错，随着岁月的增加会变得更加重要。但并不

是说你只能守株待兔，而应抓住机遇及早找到更适合你的位置。

在纷纭变幻的市场中，在自我追求和客观需求的情形下，变更

生涯方式是绝对的，不变则是相对的。

体制的确立，带给你变更的契机，你可以以最佳的生涯方式来

安排自己。在权衡利弊，对现有生涯方式考察之后，请记住一句俗

语：树挪死，人挪活。

穷则变，变则通，通则久。

风云际会，你恰逢其时；海阔天空，时代充满选择。

作为独立的个体，你自主地生活在这个世界，在人生的舞台上

扮演着自我的角色。

撇开社会不论，仅就纯粹的个人意义而言，你一生的全部活动

不外乎三个内容：生存，发展，享受。

无论哪个内容的实现，都无法离开事业生涯的帮助。相信你

不能不渴望生活的色彩斑斓，轻松愉快。

趣味盎然的生活会使你充分享受人生的欢乐，领略人生的意
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义。

然而遗憾的是，你或许没有这份运气，事业生涯选择的失败可

能会使你丢掉许多本该拥有的乐趣。

但是，如果你不进行选择，你就永远没有发挥自己的才干、充

分运用自己的能量的机会，也做不出任何骄人的成绩。

人们无法选择自己以何种身份来到这个世界，却完全有能力

通过事业生涯的努力来奠定自己在社会上的地位。

就像一粒种子，如果落在适宜的土壤里，便会很快地扎根、开

花、结果；相反，若得不到合适的生长环境，便会埋没一生、毫无建

树。

每个人眼前都有一个目标。这个目标至少在你本人看来是伟

大的，而且如果最深刻的信念，即内心深处的声音，认为这个目标

是伟大的，那它实际上也是伟大的，因为你的心灵深处总是在轻声

而坚定地启示你。

但是，这种声音很容易被淹没；你认为是灵感的东西可能须臾

而生，同样也可能须臾而逝。

因此，你应当认真考虑：所选择的事业生涯是不是真正使你受

到鼓舞的？

你的内心深处是不是同意的？

你受到的鼓舞是不是一种迷误？

你认为是心灵召唤的东西是不是一种自欺？

但是，不找出鼓舞的来源本身，你怎么能认清这些呢？

你的使命决不是求得一个最足以炫耀的事业，因为它不是那

种使你长期从事而始终不会感到厌倦、始终不会松劲、始终不会情

绪低落的事业。

相反，你很快就会觉得，你的愿望没有得到满足，你的理想没

有实现，你可能就此怨天尤人。

但是，不只是虚荣心能够引起你对这种或那种事业生涯的热

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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情。

也许，你自己也会用幻想把这种事业生涯美化，把它美化成你

一生所能提供的至高无上的东西。

你没有仔细分析它，没有衡量它的全部份量，即它让你承担的

重大责任；你只是从远处观察它，而从远处观察是靠不住的。

如果你通过冷静的研究，认清所选择的事业生涯的全部份量，

了解它的困难以后，你仍然对它充满热情，你仍然爱它，觉得自己

适合它，那时你就应该选择它，那时你既不会受热情的欺骗，也不

会仓促行事。

但是，你并不总是能够选择你自认为适合的事业生涯；你在社

会上的关系，还在你有能力对它们起决定性影响以前就已经在某

种程度上开始确定了。

如果你错误地估计了自己的能力，以为能够胜任经过周密考

虑而选定的事业生涯，那么这种错误将使你受到惩罚。

即使不受到外界指责，你也会感到比外界指责更为可怕的痛

苦。

如果你把这一切都考虑过了，如果你生活的条件容许你选择

任何一种事业生涯，那么你就可以选择一种使你最有尊严的事业

生涯；选择一种建立在你深信其正确的思想上的事业生涯；选择一

种能给你提供广阔场所来为人类进行活动、接近共同目标（对于这

个目标来说，一切事业只不过是一种手段），即完美境地的事业生

涯。

尊严就是能使你高尚起来、使你的活动和你的一切努力具备

崇高品质的东西，就是使你无可非议、受到众人钦佩并高出于众人

之上的东西。

但是，能给你以尊严的只有这样的事业生涯，在从事这种事业

生涯时你不是作为奴隶般的工具，而是在自己的领域内独立地进

行创造；这种事业生涯不需要有不体面的行动（哪怕只是表面上不
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体面的行动），甚至你是最优秀的人物也会怀着崇高的自豪感去从

事它。

最合乎这些要求的事业生涯，并不一定是最高尚的事业生涯，

但总是最可取的事业生涯。

一旦你选择了自己所珍视的事业生涯，一想到自己可能不称

职就会战战兢兢 你单是因为自己在社会上所居地位是高尚

的，你也就会使自己的行为保持高尚。

在选择事业生涯时，你应该遵循的主要指针是人类的幸福和

你自身的完美。不应认为，这两种利益是敌对的，互相冲突的，一

种利益必须消灭另一种的；人类的天性本来就是这样的：只有为同

时代人的完美、为他们的幸福而工作，你才能使自己达到完美。

如果你只为自己劳动，你也许能够成为卓越的企业家，然而你

永远不能成为完美无瑕的伟大人物。

历史承认那些为共同目标劳动因而使自己变得高尚的人是伟

大人物，经验赞美那些为大多数人带来幸福的人是最幸福的人；道

德本身也教诲你，人人敬仰的理想人物，就曾为人类牺牲了自己

有谁敢否定这类教诲呢？

如果你选择了最能为人类谋求福利的事业生涯，那么，重担就

不能把你压倒，因为这是为大家而献身；那时你所感到的就不是可

怜的、有限的、自私的乐趣，你的幸福将属于千百万人，你的事业将

默默地，但是永恒发挥作用地存在下去，而面对你的骨灰，高尚的

人们将洒下热泪。

为 什 么 要 开 拓 更 为 富 有 的 人 生

几乎没有人不想开拓更为富有的人生，即使富有人士也不例

外。这并不是说其他人没有这种现象。

实际上，蓝领甚至贫困潦倒的人对开拓更为有意义的人生比
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富有人士的兴趣更大。

许多富有人士毅然行事，从销售雅芳化妆美容产品以及阿姆

威洗涤用品到购买麦当劳食品集团的部分经销权，从出售一个新

点子到成功牙医挂牌开业，从收买老板的全部财产到开办一家五

金店，千千万万的聪明人放弃薪水优厚的工作，将一生的全部积蓄

投入自己经营的业务中去。

是什么原因促使一个人甘冒风险，置自己的财产、婚姻，甚至

充满生机的健康身体而不顾？

是什么原因让他们这么拼命干呢？

是为了钱吗？

全美的功成名就者却不这么认为。当问及成功的报酬应该为

何时，多数的个人意见表示，绝非物质上的享受或排场，惟有自我

实现感，才是最重要的报酬。

例如八成的富有人士，对自我价值感 或或自尊，评予 分

（最高分为 分，最低分为 分）。

下面，我们将探讨成功与报酬的问题，并剖析大部分美国的富

有人士对上述问题的反应。

首先，让我们有一个概括的了解。

的受访者被问及获得财富的欲望对其成功扮演着多重要

分，甚至更低的的角色时，他们只评予 分数；只有 的受访者

认为以财富当做激励成功的重要性应评予 或 分。

这究竟意味着什么呢？

为何在全美国最富有人士中，会有 认为赚大钱的欲望对

他们的功成名就，仅是有些重要或全然不重要的因素。

但当我们看看那些访答者的收入水准，可真是一大讽刺。

的富有人士年收入超过 的富有人士万美元； 年收

入 万美元以上。竟达

因此，你或许会说那些有成就的人视财富如粪土，不足为奇，



第 11 页

因为他们已有万贯家财了！

凭良心讲，对那些富有人士而言，个人的满意和快乐确实比物

质上的考虑更为重要。

但是，我们对成功的报酬这方面的调查已经得到很多清楚及

具体的资料了。

简言之，我们的研究告诉大家关于成功如何酬报那些富有人

士，我们并从中发现成功的报酬。

各种报酬的 或相互重要性（ 分）

个人价值感及自尊 、同僚的褒奖 、能为社会贡献的

、配偶的赞许 、父母能力 的赞许 、社会大众的表扬

首先，让我们做个分析，究竟何为成功的报酬？

用在财富上的说法，这个答案是很好。

功成名就者确实有大笔的钱可供其自由支用，他们之中有

的人仅年薪就超过 万美元，并且许多人拥有物质上的各种

排场，如好几幢房邸、轿车、艺术品、及其他豪华奢侈项目。

我们的访答者在他们的成就上，也赢得重要的社会大众及专

业上的褒奖表扬。

因此，他们比一般大众获有较高的社会地位。

在这份名人录上大部分的访答者，并不重视物质上报酬的重

要性。

显而易见，他们真正需要评断他们的事业达于顶峰的驱策力，

及达于顶峰后去完成他们所定的需求及目标。

大多数的富有人士，为了获得像个人价值感及自尊等内在的

自我肯定而勤勉不懈，就因为这种内在的自我肯定十分重要，富有

在许多安全中，这是值得去冒险一试的人士重视 上述两

项难以捉摸的利益，在每个时代、每个有声望的富有人士、拥有极

度幸福及满足的人，都深受这两个利益的折磨，这些顶尖人物希望

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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堂 吉诃能像西班牙文学家塞万提斯 德的作者一样自豪地说：

该来的就来吧，我都会感到很满足的。

综上所述，我们在这里明确一下，开拓更为有意义的人生就开

拓你的事业生涯。换句话说，就是从办公室里走出来，创办自己的

企业。

其实，拥有自己的企业，有这种想法的人不只你一个人。

在美国，经营自己的企业就像吃苹果饼、打棒球一样司空见

惯。

福克斯先生是放弃自己原有的职位，毅然向外寻求机会而又

一次变成富有人士的。

福克斯在 岁时，已是国际商用机器公司的分公司经理。

他的业务成绩好，公司又是全国有名的好公司，因而他的事业

是具有很大的安定性的。然而福克斯却不这么想。

他的工作好比是流水中的静止地方。他需要一个更充实的人

生，他要在年轻时积聚更多的经验。

通过一位业务熟人，福克斯得到了一个新机会 国际研究

拟聘他担任协理。

这家公司的规模，远比国际商用机器公司还小。

他面临严峻的考验了。

究竟在大鱼池做一条小鱼好呢，还是在小鱼池做一条大鱼好？

岁已一个 有家眷的人，抛弃大公司的安定的未来，而跳入

将来未知的小公司，很难说是明智的选择，何况薪资又比前者少。

当时，国际研究公司正面临新制品与新生产的过程，受有配合

战争目的的政府秘密命令。

公司规模虽小，却充满着朝气。倘若当协理，便可以明了公司

的一切业务，而且每日都会有新事情可学。

经过这样一番冷静分析，福克斯毅然决定牺牲既有的成就，走

进求知的将来。



第 13 页

他终于向流水中心游去了。

往后数年，是一连串的紧张工作与新的考验。

终于，幸运来临了。

二次大战末期，国际研究公司开始研究一种高直空制法的粉

末橘子法。

年轻的福克斯与股票承办商共同工作，负责筹集设立新制品

公司的资金。

然而公司在组织人选时，却遇到了莫大的阻碍。所在地食品

业界的有力人物，无不以长期契约与相当可靠的收入作为担任总

经理的条件。

而福克斯以为，把时间消耗在总经理人选上是对不起投资人

的。

于是他又来一个大冒险，以 岁的年龄毅然搬 迁新公司的经

理。

这家名叫一分钟制造的新公司，既没有办公室，也没有工厂，

当然不可能有新成品。

对福克斯来说，这是他下的一个大赌注。

数年过去了，福克斯所得到的只是令人头痛与心痛的事实。

他开始觉得不安，新研究距实行阶段还很远，于是公司赶紧转

变方向，改制浓缩果汁。

因订有契约的代理商的销售成绩不理想，新公司又不得不自

己销售，资金只出不回，这时候，只有凭着信心的支持，勇敢地奋斗

下去了。

年以后，福克斯开始有了转机。新公司的年营业收入突破

了 万元大关。

年，福克斯合并了与之争雄的一家公司，成为世界第一

位经营冷冻橘子果汁的巨头。



第 14 页

你 对 富 有 有 充 分 的 心 理 准 备 吗

不是吓唬你、恐吓你、给你的进取心泼冰水，也不是阻止你开

拓事业生涯的尝试。

开拓事业生涯可能是你一生中最难做的事，也许是你所选择

的最富有挑战性的人生之路。

开拓事业生涯，什么事都要自己做主，风险自己担当，成果自

己独享。

一些决策上的失误很可能会导致你所开创的事业、苦心经营

的一切毁于一旦。

这包括你以前所挣的钱，包括替别人打工挣的钱、跟别人合伙

经营挣的钱，你的配偶挣的钱或者其它外快收入，所有的这些钱你

都投入到你自己经营的事业中去。

事业上的苦甜，由你一人来品尝。

在当富有人士的时候，你的助手辞职了，你可能为增加的一些

额外的文档工作抱怨，但你至少可以找一个临时工帮忙，或者培养

一个新的助手。

在你找到或者培养出合适的助手以前，你总是可以勉强应付

手头上的工作。

要是开拓事业生涯的话，请想象一下，在这仅有三个人的商

店，你的得力助手离你而去，就在街那头开店和你竞争，这该多让

你伤脑筋。

你可能要说，这是在吓唬你。我并不是在吓唬你，只是想提醒

大家，膝盖易碎的人不适宜溜冰，犹柔寡断的人不适合当医生，而

缺乏勇气和果敢的人最好不要自己经营。

有了不怕挫折的思想准备后，开拓事业生涯确是一个非常有

趣、富有挑战性、比一般工作更有意义的工作。
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有时候你紧张得心都快跳到嗓子眼里了，有时候又觉得工作

负担太重，超出了自己的承受能力。

可是，当一大笔款项落入你的户头，或者第一个赢利总算落实

的时候，这将是多么难忘的人生感受，一生又能有几回！

开拓事业生涯，你为人提供就业机会，让就业的人挣钱赡养家

庭，连一般人都明白这是件大好事。

就算是开一家很小的公司，只有一个雇员，一年只有

元的销售额，你也同样为自己的所做所为而感到高兴。

开拓事业生涯之前，你先要问自己几个问题：在最初成就事业

的 年里，我是否能坚持每周 小时或 小时？工作

是否愿意把毕生的精力投入像坐原子滑车那样激动人心的事

业中去？

是否有胆识每天做出几项令人棘手的决定，这些决定不仅与

自己的投资有关，而且对雇员的生活及其家庭有影响？

在紧要关头，自己的家庭是否愿意节减开支，渡过难关？

然而最重要的一点就是：对失败是否有足够的思想准备？

在美国，有一位叫艾迪的人，非常聪明而有才干，刚从康涅尔

大学毕业不久，就在宾州哈里斯堡创办了一份成功的周报。

年，在麦戈文竞选总统期间，他负责推动麦戈文设在北

纽约州的新闻办公室的竞选宣传工作， 月，当麦戈文惨败后，他

决定放弃自己的政治生涯而转入写作。

他善于猎奇，曾采访过长期被放逐在马德里的阿尔巴尼亚的

尼科尔森，并跟奥克拉荷马一只黑猩猩国王和住在伦敦的赏杰克

对过话。

他从事写作的生活并不是轻松愉快的。为了弄到新奇的稿

子，有时他要跟南朝鲜统一教的教徒在一起呆一个星期，有时要加

入马戏团，有时要到歌舞剧团跑龙套，有时还要从一架飞机上跳下

来，等等。
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尽管这样奔波，他的生活还是没有多少保障，没有医疗保险，

没有退休金，办公室非常狭窄。

他不愿意再过这种谋生方式的生活了。

年夏天，他到了南美洲的法属圭亚那。在那里，他听到

了关于杀人蜂的新奇故事。

杀人蜂，亦称非洲蜂，是从非洲引到南美洲来的。这种蜂好

战，如果蜇人或动物，可置其于死地。

这种蜂喜欢大群大群地进行攻击，你要遇到了一群愤怒的非

洲蜂，是很难逃生的。

非洲蜂很强壮，适应力强，生产蜂蜜既多又甜。

艾迪在圭亚那时，住在一位养蜂人的套房中，距森林只有几公

里路之远，在一位昆虫学家的帮助下，他设法惹怒杀人蜂，引起它

们向自己攻击。

顷刻之间，总共有数千只蜂向他进攻，蜇在厚厚的保护衣上，

要不是保护衣的厚度，他准没命了，他吓坏了。

他在主人家里喝茶时，发现了一瓶蜂蜜。这种蜂蜜比一般蜂

蜜稀，但更甜。

主人告诉他，这就是杀人蜂酿的蜜。

机会女神就要降临在他的面前，艾迪兴奋莫名。

啊，我当时就像牛顿发现苹果从树上掉下来时的心情那样，艾

迪后来回忆说，杀人蜂的蜂蜜！多么神奇的事物！现在，我有一种

可以发展事业的新产品了！

在那个似乎被上帝遗弃的国家的炙热天气中，艾迪一切都不

顾了，一心构想着自己的公司：杀人蜂蜂蜜，是圣诞节、情人节和生

日的最新奇礼品！

要用小瓶装，附上动人的说明书，尽量提高售价，要以一种精

美而新奇的礼品的形象出现！

要在大百货公司、小专卖店出售，无论是在高山还是平原都有
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杀人蜂蜜，这是一种新的呼拉圈。

他想，自己再也不必去东奔西跑，干那种为报刊写文章的累死

累活的差事了。

于是 他孤军奋战：他找一位正在商，他着手筹办自己的公司

学院读书的朋友讨论自己最机密的伟大计划，征求朋友意见是否

有兴趣参加，朋友提出要给予一定的顾问费。

艾迪不肯答应，说，我要自己策划，从采蜜、装瓶、包装、配销和

推销等方面都自己入手去干。其他朋友也不想和他一起干。

他随意找货源：他决定先用自己的钱购进杀人蜂蜜。他设法

与里奥的一家蜂蜜公司进行联系，可人家不相信他，连信都没给他

回，他又设法用电话进行联络，可他不懂葡萄牙语，难以克服语言

上的障碍，他不得不请一位翻译帮助，然而仍然没有用，人家不愿

意接受美国人的小批量定单。

他把成本估计过低：他请一位艺术家替他设计蜂蜜的瓶子，请

律师代为办理公司成立的手续，他没有想到钱会花得这么快。

一滴蜂蜜还没弄到手，他的各项费用已经花去了一万多美元，

公司快没钱了，他长吁短叹，不得不到处去借钱，他到处找人和找

资金。

有一位失业的朋友答应可以帮他跑腿，但将来要享有一定百

分比的利润；他的几位亲戚和朋友虽然借了一点儿钱给他，但看不

到会有一分钱的收入，都心灰意冷了，有的日渐改变了主意。

他好不容易才请到一位养蜂人帮忙，在最困难的时刻，央求老

朋友基普帮忙。

基普提出愿出一半的力量和资金，但要享有 的权益，艾迪

只得勉为其难答应了。

基普设法从巴西买了四大桶蜂蜜，每桶 加仑。为了装瓶，

必须请一位养蜂人。

可是美国的养蜂人一听说是杀人蜂蜜就退避三舍，害怕装这


