




永不嫌多的员工

接到裁员通知的那一刻，杨子的心好似被铁锤猛击了一

下，整个人呆住了。在公司的洗手间里躲了许久，她的情绪

才慢慢平静下来。

在公司的这几年，杨子一直踏踏实实、勤勤恳恳，本职

工作做得非常好，同事们也喜欢这个手脚勤快，笑容甜甜的

女孩子。

近几个月，公司的生意一直不景气，裁人在所难免。在

本科生成堆的业务部里，中专毕业的杨子首当其冲。不过，

被裁人员一个月以后才会正式离岗。

第二天上班，杨子依然笑容甜甜，同事们的眼神中却多

了几分同情，语气中也多了几分客气，本来该杨子做的事

情，总有人主动揽过去。不用说，大家都有点可怜倒霉的杨

子。

一大早，有人在复印厚厚的一本技术资料。“还是我来

吧。”杨子走到复印机前，拿起厚厚一沓资料。同事转过身，

看到的是一张平静而诚恳的面容。同事犹豫了一下，离开了

复印机。

一整天里，杨子仍像往常一样，有条不紊地忙碌着，打

印资料、翻译文件、收发传真、转接电话⋯⋯

渐渐地，同事们似乎忘记了杨子的遭遇，他们又像往常

一样找杨子，有的说：“帮我发份传真。”有的说：“快帮
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再添一把柴

坚韧，才能成功地实现突围

人生真悟：在猝不及防的人生风暴前，只有坦然与

我查份资料。”有的说：“我出去一下，有人找，就帮我招

呼一声。”

杨子连声答应着，把一件一件事情办好⋯⋯

一个月很快就过去了。最后一天，杨子收到一份通知，

公司老总亲笔写下一句话：“像杨子这样的员工，我们公司

永不嫌多。”

在猝不及防的人生风暴前，只有坦然与坚韧，才能成功

地实现突围。

有一个商人，当有人问其成功的秘诀时，他只说了一句

话：再添一把柴。

有一幅漫画：一个挖井的人，他一连挖了好几口井，都

没看到水。并不是没有水，事实上他只要将其中任意一口井

再挖深一点点就行了。但他没有，结果所有的工夫都白费

了。

抓住了，又抱怨成功太难。尽

在现实生活当中，我们总是抱怨这个世界提供给我们的

机遇太少，而一旦机遇来了，

管我们曾经也投入过，拼搏过，但就在成功即将来临之际，

我们却退却了，放弃了。一位朋友就是这样：一个偶然的机



自己建造的房子

会，他相中了一种新产品，并满怀信心地将它推向市场，一

段时日后，这种新产品并没有像他预料的那样给它带来可观

的利润，便咬咬牙撤了回来。不久这种新产品再次在市场上

出现，竟然十分畅销。后来，朋友懊悔不已，说在这种产品

还没有被大众所了解和接受的时候强调的只是结果，当这种

产品逐渐得到人们的认同时，却撤了回来，结果让别人捡了

个大便宜。

摄氏度的

人生真悟：成功有时离我们只有一步之遥了，关键

时刻，也正是再添一把柴的机遇。再添一把柴，

水就能达到沸点！

有个老木匠准备退休，他告诉老板，想回家与妻子儿女

享受天伦之乐。

老木匠在这儿干了一辈子，手艺又好，老板舍不得他

走，问他是否能帮忙再建一座房子，老木匠说可以。但是后

来大家都看得出来，他的心己不在工作上，他用的是软料，

出的是粗活。房子建好的时候，老板把大门的钥匙递给他。

“这是你的房子，”老板说，“我送给你的礼物。”

他震惊得目瞪口呆，羞愧得无地自容。如果他早知道是

在给自己建房子，他怎么会这样呢？现在他得住在一幢粗制

滥造的房子里！



捕获意外

来岁时，惠特尼 休斯敦在她母亲 年代美国

岁那一年，一次她正在为当晚与她母亲

“甜美灵感”乐队创始人的严密关注下，培养出了良好的歌

唱才能。休斯敦

同台演出的演唱会作准备时，突然接到了她母亲打来的声音

嘶哑的电话：“我的嗓子坏了！不能唱了。”听了母亲的话

后，休斯敦很着急地说：“我总不能一个人上台去唱啊！”

而她的母亲却对她说：“你完全能够一个人唱，因为你很

棒！”于是，休斯敦因为她母亲的这次意外得病，而第一次

独自走上了舞台。

阿曼波尔的姐姐报名参加了一个新闻培

休斯敦一唱成名，一唱而成为了美国的王牌歌手。

克里斯蒂安娜

训班，可是才两个月的时间她就再也不想接触新闻了。阿曼

波尔觉得很浪费，便独自一人跑到学校去，试图讨回姐姐所

我们有些人又何尝不是这样呢！他们漫不经心地“建

造”自己的生活，不是积极行动，而是消极应付，凡事不肯

精益求精，在关键时刻不能尽最大努力。等我们惊觉自己的

处境，早已深困在自己建造的“房子”里了。

人生真悟：你的生活是你一生唯一的创造

平重建，即使只有一天可活，那一天也要活得优美

高贵。

、

不能抹

精致、



上帝只掌握了一半

交的那些学费。可是意外的是，校方不肯退还学费。阿曼波

尔心想，交了学费却不来学习，太不划算了。于是，她便代

替姐姐上了这个新闻培训班。

阿曼波尔成为了世界上著名的女记者。

在我们寻找机遇的时候，也许它就正在你的身边。而你

之所以没有发现它，是因为它出现得太意外了。那么，努力

地去捕获这种意外吧，捕获这种也许会令你的人生从此不同

的机遇。

人生真悟：不站着等待机遇，而是主动地去捕获那

些意外而来的机遇，不少人的成功就是这样靠着捕获完成

的。

次辞退，一位电台主持人在自己的职业生涯中遭遇了

她的主持风格曾被人贬得一文不值。

最早的时候，她想到美国大陆无线电台工作。但是，电

台负责人认为她是一个女性，不能吸引听众，拒绝了她。

她来到了波多黎各，希望自己有个好运气。但是她不懂

西班牙语，她花了三年的时间学习语言。在波多黎各她最重

要的一次采访，只是一家通讯社委托她到多米尼加共和国去

采访暴乱，连差旅费也是自己出的。

在以后的几年里，她不停地工作，不停地被人辞退，有
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拉斐尔。现在的身份是美国一家自办电视台

些电台指责她根本不懂什么叫主持。

年，她来到了纽约一家电台，但是很快被告知，她

跟不上这个时代。为此她失业了一年多。

有一次，她向一位国家广播公司的职员推销她的倾谈节

目策划，得到他的首肯。但是，那个人后来离开了广播公

司。她又向另外一位职员推销她的策划，不久后，但这位职

员对此不感兴趣。她找到第三位职员，要求他雇佣她。此人

虽然同意了，但他却不同意搞倾谈节目，而是让她搞一个政

治主题节目。

她对政治一窍不通，但是她不想失去这份工作，于是她

“恶补”政治知识。

年夏天，她主持的以政治为内容的节目开播了，让

听众打进电话讨论国家的政治活动，包括总统大选，这在美

国的电台史上是破先例的。

她几乎在一夜之间成名了，她的节目成为全美最受欢迎

的政治节目。

她叫莎莉

万的节目主持人，曾经两度获全美主持人大奖。每天有

观众收看她主持的节目。

在美国的传媒界，她就是一座金矿，她无论到哪家电视

台、电台，都会带来巨额的收益。

人生真悟：上帝只掌握了你的一半，你越努力，你

手中掌握的这一半就越大，终会有一天，你会赢了上帝。



机遇偏爱有心人

美国的穷画家海曼用惯了铅笔，当需要擦去铅笔的痕迹

时，他常常因为忘了带或者是丢了橡皮而感到烦恼。因此，

他想，能不能将橡皮和铅笔结合在一起呢？后来，就是他，

发明了我们现在还在用的带橡皮头的铅笔。海曼因此获得专

利，成为富翁。

年代，美国地多制糖公司把方糖运往南美洲世纪

时，都会因糖在海运途中受潮造成巨大的损失。这些公司花

了很多钱请专家们研究，却一直未能解决问题。而一个在轮

船上工作的工人，却用最简单的方法解决了难题：在方糖包

装盒的角落戳个通气孔，这样，方糖就不会在海上运输过程

中受潮了。他马上为该方法申请了专利。后来，他把这个专

利卖给各大小制糖公司，成了百万富翁。

年下岗后，她在一家招待所做服务

岁的谭兴椿，两年前还只是重庆的一个下岗女工，两

年后的今天，她却成为商界一个叱咤风云的女老板。奇迹是

怎么发生的？原来，

员，一天，她在收拾客人的房间时，看到帮助客人买的香皂

只是用了一点点，招待所配送的一次性香皂因为开了包装也

不能再用了。她突然灵机一动，客人出差在外都喜欢方便，

不随意携带大块香皂，而宾馆酒店提供的香皂又因为体积

小、质最差等原因，不能让客人满意，能不能有一种折中的

办法，发明一种特殊的香皂，既能满足客人的需要，又不造



当机不断的教训

视举办的“

成浪费？于是，“空心香皂”

她的

的雏形就出来了。不久，她又

“空心香皂”在香港参加凤凰卫年，申请了专利。

件参给你 万元”创业活动大赛，从

赛作品中脱颖而出，夺得大奖。因此，她办起了自己的公

司。

人生真悟：只要我们对自己的生活保持一种积极的

态度，心里常常想着成功，也许，在不经意间，你的命运就

会出现转机。

岁时。

华裔电脑名人王安博士，声称影响他一生的最大教训，

发生在他

有一天，王安外出玩耍，经过一棵大树，突然有什么东

西掉在他的头上。他伸手一抓，原来是个鸟巢。他怕鸟粪弄

脏了衣服，于是赶紧用手拨开。

鸟巢掉在了地上，从里面滚出了一只嗷嗷待哺的小麻

雀。他很喜欢它，决定把它带回去喂养，并且连鸟巢也一起

带回了家。

王安回到家，走到门口，忽然想起妈妈说过不允许他

在家里养小动物。所以，他轻轻地把小麻雀放在门后，

匆忙走进屋内，请求妈妈的允许。

在他的苦苦哀求下，妈妈破例答应了儿子的请求。王安



灰蜘蛛和黑蜘蛛

夜很黑，由于主人在桌子中间点燃了一根蜡烛，所以引

来了许多飞蛾。

有一只黑蜘蛛和一只灰蜘蛛躲在角落里，它们己经很久

没有吃到食物了。

灰蜘蛛指着火焰旁边飞来飞去的飞蛾对黑蜘蛛说：“如

果可以在那里织一张网，一定可以饱餐一顿了。”灰蜘蛛刚

刚说完，就有一只飞蛾撞上了火焰，挣扎了几下，便成了

灰。

黑蜘蛛心有余悸地说：“那多危险啊，说不定就像刚才

那只飞蛾一样。”

“就这样在这里等死，还不如去拼一下。”灰蜘蛛说：

“我们一起去吧。”

“说不定会有哪只喜欢黑暗的飞蛾撞到我的网上呢。”黑

蜘蛛说完，便爬到它的破网中间，闭上眼睛等待着。

灰蜘蛛见劝不动黑蜘蛛，只好自己一个人去了，它努力

兴奋地跑到门后，不料，小麻雀已经不见了。一只黑猫正在

那里意犹未尽地擦拭着嘴巴。王安为此伤心了好久。

人生真悟：只要是自己认为对的事情

寡断，必须马上付诸行动。不能做决定的人

事的机会，但也失去了成功的机会。

，

，绝不可优柔

固然没有做错
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成功属于主动出击的人

商业巨子卡罗 道恩斯，原本只是一个普通的银行职员，

爬近火焰，在桌子和蜡烛之间织了一张网。

那天晚上灰蜘蛛真的饱餐了一顿，而且整个冬天它再也

不要为食物犯愁了，它准备回去和黑蜘蛛一起分享。可是，

等它匆匆赶回屋角的时候，才发现黑蜘蛛已经饿死了，它那

张破网无助地在风中飘动着。

人生真悟：很多时候机遇和风险是并存的，只要敢

于突破现状，敢于主动出击，就一定会有更多成功的机会。

个月后，道恩斯

为了更好地发挥自己的才能，他跳槽到杜兰特公司，也就是

后来的美国通用汽车公司。在那儿工作了

就给杜兰特写了一封信，并在信中问道：“我可否在更重要

的职位上从事更重要的工作？”

杜兰特的回答是：现在任命你负责监督新厂机器的安装

工作，但不保证升迁或加薪。他给了道恩斯一张施工图，

说：“你要依图施工，看你做得如何。”

面对一张陌生的施工图纸，从未接受过类似训练的道恩

斯，找来了相关人员，经过努力，终于提前完成了任务。当

他向杜兰特汇报工作时，却发现紧邻杜兰特的一间办公室的

道恩斯总经理”。原来杜兰特给他这些图纸上写着“卡罗

时，知道他看不懂，他就是要考察他如何处理这些问题。终



公司在中国的两年发展计划。虽然早就听说

于他发现道恩斯非凡的领导能力，并且杜兰特特别欣赏道恩

斯敢于直接向他要求更高的职位与薪水的勇气。道恩斯成功

了！

公司北京办事处首席代表张骏也是一个主动出击

的 人！

年的张骏原来只是这家公司的一个普通员工，在

月，总公司准备撤销设在北京的中国办事处。闻听此消息

后，办事处的领导已另觅高枝。也就在此时，总公司召张骏

去开会。至于为何召他这个普通办事员去开会，一来这儿已

没了领导；二来，上次总公司的领导来中国办事处巡视时对

他的印象比较深刻。

在前去开会的飞机上，对会议内容一无所知的张骏，利

用飞行的间隙仔细研究了公司两年的年度报告，并仔细推敲

制订了

这个公司要撤销，但张骏还是认真做了这些工作！后来在会

上，张骏当着公司总部和所有海外公司总裁和总经理的面说

出了这份科学的规划。他的这个发言，改变了这个有着

岁的生日。张骏的这次主动出击，让他赢得

亿美元年收入的公司的决策，总公司决定不撤销北京这个办

事处，并且任命张骏为这个办事处的首席代表。这时的张骏

才刚刚过完

了这一重要职位。

因为成功往往属于主动出击的人！

，

人 生 真 悟：这两件事看似偶然，其实包含着必然



从卖牙刷开始吧

我们都渴望成功和荣耀，然而我们总是抱怨生活太累，

成功来得太迟，或者根本就看不到成功的端倪。其实，成功

的天使从来都没有放弃过对我们的期望，只是我们自己放弃

了努力，不愿意去做那些看起来微不足道的事儿。而那些事

正是促使个人成功的基石。

有一位家境贫寒的男孩，为了养家糊口，小小年纪的他

不得不辍学，去推销利润极低的牙刷。想想看，一把牙刷赚

年间他卖了数

美分，他一个月要卖近万支的牙刷才能勉强养家。然而，

他还是走过来了， 万支牙刷。也许他没有

美元起家，从与人合作，

赚到更多的钱，但他赚到了宝贵的营销经验。

不久以后，这个男孩以

年间，他就把

借助别人的品牌起步，然后利用他的推销才能，创立了自己

的品牌，并不断扩大营销连锁店。在短短的

多个国家，成了千万富翁。自己公司生产的牙刷销售到了

他就是美国的牙刷大王詹姆斯。正是他坚持干了许多的

牙刷推销工作，熟悉了牙刷从生产到营销的各个环节，才坚

定了他在这一领域施展才能的信心，才最终获得了成功。

没错，“不要轻视一枚小小的纽扣，它也能帮你走上辉

煌的领奖台。”一位世界级服装设计师在一次颁奖大会上这

样感叹。那些看似不起眼儿的工作，却蕴藏了成功的基石和

品性。



机会在万一中溜走

人生真悟：每一个成功人士的起步都是非常平淡

的。他们的不同之处就在于，能够从微不足道的小事中看出

大趋势、大境界，并从细微的点滴做起，积蓄经验和力量。

朋友是做服装生意的。夏天即将到来的时候，朋友从

一本时装杂志上看到一篇介绍今年在广州、上海等一些城

市可能会流行的服饰的文章。文章里没有说到这些服饰是

否也会在他居住的重庆流行，朋友想，重庆应该不会比不

上文章中介绍的那几个城市吧，心里盘算着是否也进些那几

款服饰回来。

进货之前，朋友突然犹豫起来。他在心里想，万一这批

服饰在重庆打不开市场，我岂不是要白白损失这么多钱。有

了这个万一心理之后，朋友便没有立即去进货，而是持观望

的态度，准备看看再说。在朋友的观望中很快进入了夏天，

与他相邻的一家服装店摆出了朋友从文章里看到的那几款服

饰，而且卖得很不错。看到这几款服饰卖得很不错，朋友赶

紧到厂家去进货。由于这几款服装的行情看好，厂家已经没

有货了。尽管如此，朋友还是订购了很大一批。一段时间

后，那几款服饰终于摆到了朋友的服装店里。可是不久前还

很好卖的几款衣服，竟然少有人问津了。朋友傻眼了。朋友

所进的那几款和相邻服装店完全相同的服饰之所以卖不掉，



玻璃瓶中的机遇

原因很简单，那就是在他“万一心理”下的观望中，那几款

服饰的市场份额已经饱满了。

，进行必要的思考，将人生真悟：对前路的“万一

使我们在果真遭遇了之后也不会没有心理上的准备。但是

“万一”只是万一，而不是一万，它只是一个偶然，一个几

率很小的偶然。

别涅迪克博士是法国一家化学研究所的高级研究员。一

次，在实验室里，他准备将一种溶液倒入烧瓶，一不小心烧

瓶“咣当”落在了地上，糟糕！还得费时间打扫玻璃碎片，

别涅迪克博士有些懊恼。然而，烧瓶并没有破碎，于是他弯

下腰捡起烧瓶仔细观察，这只烧瓶和其他烧瓶一样普通，以

前也曾有烧瓶掉在地上，但无一例外地全都破成了碎片，为

什么这只烧瓶仅有几道裂痕而没有破碎呢？别涅迪克博士一

时找不到答案，于是他就把这只烧瓶贴上标签，注明问题，

保存起来。

不久后的一天，别涅迪克博士看到一张报纸上报道说市

区有两辆客车相撞，车上的多数乘客被挡风玻璃的碎片划

伤，一块碎玻璃还刺穿了司机面部而进入口腔。别涅迪克博

士一下子想到了那只裂而不碎的烧瓶。他走进实验室拿过那

只烧瓶，只见那只烧瓶的瓶壁有一层薄薄的透明的膜。别涅



机会只有 秒

迪克博士用刀片小心地取下一点进行化验，结果表明，这只

烧瓶曾盛过一种叫硝酸纤维素的化学剂液，那层薄薄的膜就

是这种溶液蒸发后残留下来的，遇空气后产生了反应，从而

牢牢粘贴在瓶壁上起到保护作用。因为无色透明，所以一点

儿也不影响视觉。“如果这种溶液，用于汽车玻璃的生产

中，以后再发生类似的交通事故，乘客的生命安全系数不是

更有保障吗？”

世纪法国别涅迪克博士因为这个小小的发现而荣登

科学界突出贡献奖的榜首。

人生真悟：每一种成功都始于一双善于发现的眼

睛，更始于执著探索的心灵。常常我们慨叹没有机遇，但许

多时候，机遇来临时并不是敲着锣打着鼓，而是悄悄从你身

边溜过。有心还是无意，是决定能否抓住机遇的关键。

名牌大学毕业，却找不到工作，好不容易找了份戏剧编

剧助理的工作，却发现整个公司除了老板只有她一个员工，

累死累活干了三个月，只拿到一个月的工资，于是炒了老板

鱿鱼。

开始游荡，帮人写短剧，写电影，只要按时收到钱就

好，前路茫茫，她希冀着发生奇迹。

一次机缘巧合，她应聘到电视台当了一个节目编剧。半


