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价 净 才 1}1

言序

    喜欢读 《水浒》的人，想必不会对憨厚得出傻的李过有何羡

慕之情，也不会对耿直得快分不清是非的林冲充满仰幕之感。而

其中的宋江，一介毫无所长的郑城钾司，竟能率领一群个性各

异，身怀绝技的江湖好汉驰骋于攻城拔寨的胜利之中，这是一般

人所难以想像的。

    尽管各家学派对宋江的游刃有余纷纭其说，但归结到一点

上，则只是因为其善于站在人性的弱点上运用了其超人的假仁假

义及其善于审时度势的逆向逻辑思维能力。试想，如果宋江从邪

城钾司这个位置上通过正当的仕途往上爬的话，或许他等到胡子

白了也只能是个郑城钾司，因为他并非正规科班出身，也未依附

皇亲国戚。而宋江正是认识到了自身的弱点，才另碎蹊径而采取

笼络一帮勇猛有余而智谋不足的江湖好汉的办法来达到其求取功

名的 目的。

    的确，“条条大路通罗马”，但现今社会的多变性决定了我们

只能选择一条最近而且成功率最高的路去走，所以，我们更应当

在吸取前人或得或失的经验教训的基础上，多在改变自己的思维

定势上做文章，才能取得意想不到的效果，古代农民的杰出代表

宋江如此，现今的比尔·盖茨亦如此。



令 序 才 令

    “他山之石，可以攻玉”，朋友，不妨试试老猎人屡试屡爽的

“石”，同时结合自己在 《老猎人歪逻裤》中见到的 “仁”或

“智”，或许若干年后你就会成为新一代的世界级 “盖茨”，从而

收获到自己理想中的 “玉”。

        秋 宇

一九九九年六月二十五日
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令    为于诊识时更理话并 0

着猎人遥理粗之-

拘于常识的歪理诡辩

    相信大家都听过 “矛质”这两个字，它出自战国时代的法家

代表作 《韩非子》一书。

    — 一个小贩在市集上吃喝着:

    “来来来，不急着赶路的人请留步!看看我手上这面盾，是

世上最结实的盾，任何锋利的矛也刺不破!”

    本来到此为止就可以了，也许有人会买他的盾，不过，这个

小贩的智商显然很低，只见他又拿起一支矛说:

    “偌，这是矛，是世上最锋利的矛，任何结实的质也档不

住 !”

    此话一出;围观者马上有人说:

    “哦!那你拿这根矛刺那面盾看看，证明你的矛与盾是世上

最好的。”

    小贩一听，脸都绿了，手足无措不知知何是好，“矛质”一

词也应运 而生。

    听完这个故事，大家一定都会嘲笑这个不用大脑的商人。但

只要看看四周，相信你的笑容会立刻消失，因为我们生活中充满

这种 “矛盾”的实例，有时自己也是其中之一。



令 老拼人王逻奔 令

I.事 实 与 论点 的差 月巨

    以轰动日本的松川判决为例。一九六三年九月，日本最高法

院宣判松川事件的十七名被告无罪。此一判决令日本舆论界大

哗，都认为审判不公，但因罪证不足也无可奈何。二十五年过去

了，它也随着时光逐渐淡化。

    在审判过程中，认为被告有罪的说法一直较占优势，结果却

出乎人意料之外。

    负责此一诉讼案的最高审判长是田中耕太郎，他一直是司法

界的大腕，一个虔诚的基督教徒，是日本极具代表性的人物。一

九五九年，田中耕太郎初审这十七名被告有罪 (当时审判官共有

十二位，七位认为无罪，五位认为有罪)。

    觉得被告有罪的法官们是根据搜集的资料及证据，按照 “理

论性”的推论所下的判定。

    主张被告无罪的人亦持有相同的理由。例如，被告律师广津

和郎即收集许多罪证不足的资料，同样是依据 “理论性”推论所

做的判断。

    以田中耕太郎为主张 “有罪派”的代表，同以广津和郎为主

“无罪派”的代表;他们两人皆为拥有绝对说服力的高级知识分

子。在有罪与无罪之间，只能二选一，毫无转换与妥协的余地。

    如果被告确实是真凶，那么广津和郎收集的论证全是诡辩，

不管多么顺理成章，都是虚伪的。

    只提对方的优点，绝口不提对方的缺点。他们曾把马胖子说

成性感、长得不好看是有个性，任性的人代表天真，智商低的男

子代表大器晚成，智商低的女子则为稳重沉静，轻浮的女子是合

乎时代潮流，轻飘的男子是交游广阔。除非你预先翻过 “奉承话

    ·2



                            令 羚于清识时更理揭并 令

大辞典”，否则你可能被这些好话冲昏头。

    风月场所的女子也很擅长说奉承话。面对摆阔的客人，她会

说:“您真是一位好好先生，懂得生活情趣。”

    面对较吝音的客人，她会说:“您做事真有原则，不随便乱

花钱。”

    无论是哪种类型的男人，她都能让对方乐得晕陶陶的，心甘

情愿的掏出钞票。

    有一次，我们去参加某大酒店的开幕典礼，经理训示服务小

姐说:

    “假使客人赏小费500元，你们会怎么做?”

    “收下来啊!”

    “对。但别忘了加一句:‘谢谢您!您真好’，脸上尽量展现

喜悦的笑容，客人看到您这么高兴，心里会想:‘才给五百块就

这么高兴，要是给一千⋯⋯’。相信下次他不但还会再度光临，

而且小费会给得更多。”

    如果你仔细探究语言的诡辩性和不合常理性，都把它视为诚

实无伪的言论，把奉承话当作赞美，相信你的人生会很愉快。

2.高 幽天的 至 F-L

    上班族的你，可以利用工作时间到地下室的咖啡厅免费喝咖

叫卜，因为—

    只要你在上班时间偷溜出去两小时，便等于喝了一杯免费咖

啡，真是何乐而不为。但这里并不提倡在上班时间溜出去喝咖

啡，只是举个例子说明一下而已。

    感冒应负的责任  一旦感冒必须立刻请假，这样才是一个有

责任感的上班族。

                                                                          ·了


