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前 言

这个世界最值钱最有价值的东西是什么？ 是智慧。
很多年前， 美国穿越大西洋底一根电报电缆线因破损需要更换， 这则小消

息平静地传播在人们之间。 但是一位不起眼的珠宝店老板却没有等闲视之， 毅
然买下了这根报废的电缆。

没有人知道小老板的企图， 认为他一定是疯了， 异样的目光惊诧地围绕着
他。 他呢？ 关起店门， 将那根电缆洗净、 弄直， 然后剪成一小段一小段的金属
段， 然后装饰起来， 作为纪念物出售。

大西洋底的电缆纪念物， 还有比这更有价值的纪念品吗？ 这样他轻松地发
迹了， 他就是美国赫赫有名、 享有“钻石之王” 美誉的查尔斯·刘易斯·蒂梵尼，
一个磨坊主的儿子。

财大气粗不见得代表财富， 智慧才是更高一级的财富。 财富的真正获得不
是通过实物的买卖得来的， 而且用智慧换来的。

成功者之所以能获得成功， 就在于他们善于挖掘智慧， 善于抓住人生的大
智慧。 在日新月异的今天， 我们光有知识还不够， 知识只能给我们别人有的东
西， 只有智慧才会给我们带来别人没有的东西。

智慧不是天生就有的， 智慧是通过后天培养出来的。 看故事就是一种学智
慧、 长智慧、 用智慧的最有效途径。 你是否曾问过自己： “为什么别人总能从
一些小故事中找到成功的启发， 而我却轻易地让它们远远离开呢？” 其实， 正是
那些成功的人从这些小故事中发现了智慧的火花。

本书撷取了 300多个全世界广为流传的经典智慧故事， 这些小故事中藏匿
着大智慧， 犹如一扇扇虚掩的门， 从那门缝中透漏一束光， 等待着你推开， 进
入一个豁然开朗的境界！ 它浓缩了古今中外的人类大智慧， 将启迪我们轻松找
到成功之门。
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第一章 智慧比财富更有价值

人生在世， 是智慧重要还是财富重要？ 不同的人有不同的回答。 有的人认为智慧
重要， 有了智慧不愁没有财富； 有的人认为财富重要， 因为人生离不开财富。

智慧是内在的， 财富是外现的。 智慧是人生修养的底蕴， 财富是人生创造社会价
值的标尺， 两者都是具有积极意义的人生所需要的。

无数的实践证明： 智慧比财富重要， 其实智慧里面就包含着财富， 甚至从某种程
度上说， 智慧比财富更值钱。

第二章 美德是智慧之母

古希腊哲人苏格拉底曾在雅典城的广场上大声疾呼： “美德就是智慧。”
与其说美德源于智慧， 不如说智慧源于美德。 因为美德属于心灵的内在优点， 而

智慧属于思想行为的外在表现。
在社会生活和经济交往中， 正直、 善良、 慈爱、 谦让、 诚信等美德， 可以感染他

人， 激励大众， 赢得信赖， 并创造永恒的价值。 比起沉溺于富贵名利中的小聪明， 美
德更能赢得人们的尊重， 它是培育超群智慧硕果的母亲， 是高尚灵魂的缔造者。
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第三章 把握好为人的艺术与处世的学问

在社会生活中， 我们每天都要与不同地位、 不同思想、 不同性格的人打交道， 面
对纷繁复杂的各种关系， 怎样扮演自己的角色， 对人的一生是非常重要的。

为人处世是一种智慧， 为人处世是一门学问， 更是一门艺术， 是每个人终生的必
修课。 如果不研究做人做事的哲学， 可能会使你的一生都磕磕绊绊、 碌碌无为。

为人讲究艺术， 处世注重方法， 在经营事业和人生时， 就能够达到无往不胜、 左
右逢源的高超境界。
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第四章 幽默是一种智慧

幽默是一种智慧， 幽默是智慧的迸发， 是善良的表达， 是交往的润滑油， 是我们
人生的松弛剂， 是一种高雅的情趣， 能给人的生活带来愉悦。 幽默是心灵的微笑， 是
人与人之间最短的心理距离。 幽默是一根金光闪闪的魔杖， 轻轻地挥舞它， 就能把你
单调无趣的管理生活打扮得绚丽多姿。

第五章 学会选择， 懂得放弃

鱼和熊掌不可兼得， 你必须有所选择， 有所放弃。
选择是人生成功路上的航标， 只有量力而行的睿智选择才会拥有更辉煌的成功。
放弃是智者面对生活的明智选择， 只有懂得何时放弃的人才会事事如鱼得水。 学

会放弃是一种人生哲学， 更是一种生存智慧。 学会放弃， 将有助于在前行的路上成为
更大的赢家。
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第六章 抓住人生机遇， 寻觅成功的捷径

机会是一扇虚掩的门， 常被那些具备勇气和智慧的人所开启， 历史上许多的例子
告诉我们， 那些伟人都是抓住身边一些普通的机会， 然后经过思考和行动而获得成功
的。

钢铁大王安德鲁·卡内基曾说过： “机会是自己努力造成的， 任何人都有机会， 只
是有些人善于创造机会罢了！” 成功的人， 都是善于创造机会的人。 他们是有机会时抓
住机会， 没有机会时就去创造机会。 机遇可以改变人的一生， 发现和抓住了机遇， 就
等于抓到了成功。

第七章 避祸消灾的生存智慧

活在世界上， 我们必须与各种各样的人打交道， 一定会与许多说不清的风险相遇。
但是， 如果缺乏对自己基本负责的态度， 和对内外风险的防范之心， 就可能造成生命
财产、 情感、 事业等多方面的破坏。

如何保护自己， 让自己的生命、 事业等都得到必要保证， 这就是基本的生存智慧。
生存之道， 对每一个人都敞开着大门， 拥有生存智慧就可以避免或消除灾祸。4
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第八章 纵横天下的说话功夫

自古就有一言兴邦， 一言变邦之说。 成大事者无不是善于说话的人， 现代生活工
作中需要说话的艺术和技巧。

说话能力体现你的才华， 口才能拓宽你的生存空间， 口才是跨越人生和事业成功
的第一道门关， 掌握了说话的技巧， 便拥有了打开成功之门的金钥匙。
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第九章 善于借力， 巧妙借势

成功的方法有千万种， 成功人士的经历也各不相同， 但是， 这些不同的方法、 不同
的经历却有一个共同点———善于借力， 巧妙借势。

面对复杂浩渺的世界， 个人的力量永远是有限的， 很多事情不是我们的力量可以
解决的。 因此， 只有学会借用别人的力量才会取得成功。 成大事者的特点之一是善于
借力、 借势去营造成功的局势， 从而能把一件件难以办成的事办成， 实现自己人生的
规划。

第十章 职场智慧帮你成功

为什么有的人能在工作中如鱼得水、 屡创佳绩？ 为什么有的人在职场中唉声叹气、
进退维谷？ 在竞争十分激烈、 求职越来越难、 工作压力不断增大的今天， 智慧将是你
职场前进道路上的一块铺路石， 智慧也是你职场成功的指路明灯。 它能帮助你在人才
济济的职场中脱颖而出， 成为胜者。
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第十二章 竞争是智慧的较量、 谋略的碰撞

21世纪是一个充满竞争的时代， 生存的最大武器就是竞争。
竞争是一种实力的较量， 实力强者得以生存发展， 实力弱者被淘汰或灭亡； 竞争

也是智慧的较量， 有才能者得胜利， 平庸者遭失败。 在现实生活中、 竞争无处不在，
无时不有。 如植物间争阳光、 争水分、 争养料； 动物间争地盘、 争配偶、 争食物。

竞争是智慧的较量， 谋略的碰撞， 只有智慧高人一筹的人， 才有可能在形形色色
的竞争中取得胜利。

第十一章 智慧经营是永恒的生财武器

在商业化社会里， 是没有等式可言的。 当有人抱怨生意难做时， 有人却因为钞票
源源不断而喜笑颜开。 他们的区别并不在于谁比谁聪明， 而在于有人花 100块钱做不
了 100元的生意， 有人花 100元钱只能做 100元钱的生意， 而有人花 100元钱却能做
1000元、 甚至 10000元钱的生意。 一加一永远大于二， 这就是高手的经营智慧。

在知识经济时代， 人们靠知识、 智慧生财正在成为主流。 智慧经营， 是永恒的生
财武器。
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第十三章 突破思维定势， 不按常规常理出牌

常规的思维和方法往往表现出一种思维定势， 很容易捆住人的手脚， 束缚人的视
野和行动。 很多情况下， 所谓的“传统智慧”、 常规和习惯却捉襟见肘。 某些常规和习
惯往往在潜意识中控制我们的行为， 打破以往的常规和习惯， 不被各种禁忌、 成规、
习惯所束缚， 就会取得常人意料不到的效果。

常规的方法只有突破思维定势， 打破常规， 不按常理出牌， 不走常人走过的老路
子， 才有可能获得别人意想不到的成功。
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第十四章 找到轻松解决问题的途径和办法

当我们遇到问题， 一筹莫展时， 千万不要懈怠， 更不能坐以待毙， 要积极行动起
来。 方法总比问题多， 世上没有过不去的流沙河， 也没有翻不过去的火焰山。

每一个问题总有解决它的方法， 我们不能把问题变得越来越复杂， 而应把问题变
得越来越简单。 不要被突然而来的问题吓倒， 也不要为看似复杂的事情焦虑。 是问题，
就一定有解决问题的方法， 问题多， 解决方法更多， 同时你还要善于从众多的方法中
找到解决问题的最佳方法。
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第一章

智慧比财富更有价值

人生在世， 是智慧重要还是财富重要？ 不同的人有不同的回答。 有
的人认为智慧重要， 有了智慧不愁没有财富； 有的人认为财富重要， 因
为人生离不开财富。

智慧是内在的， 财富是外现的。 智慧是人生修养的底蕴， 财富是人
生创造社会价值的标尺， 两者都是具有积极意义的人生所需要的。

无数的实践证明： 智慧比财富重要， 其实智慧里面就包含着财富，
甚至从某种程度上说， 智慧比财富更值钱。

智慧比财富重要

从前有两个朋友， 一个十分富有， 另一个非常聪明。 富人总说钱比什么都
重要， 而聪明人不同意这种说法， 为此两人常常争论。 最后决定去找人评判一
下， 但仲裁人也下不了结论。 于是他们把问题交给一个大臣， 大臣也无法解决，
就去找国王。 国王非常果断地说： “把他俩推出去斩首示众。”

一听这话， 两个朋友吓得失魂落魄。
他俩都追悔莫及， 认为不该进行这场争论。 聪明人转过脸来， 向富人问道：

“亲爱的朋友， 你想个办法使我们摆脱眼前的灾难吧。”
富人回答： “我心里焦急万分， 只要能保住我宝贵的性命， 我情愿拿出自

己的一半财产送人。 如果我死了， 家里的财产还有什么用呢？”
聪明人马上说： “如果我救了你的性命， 你真愿意分给我一半财产吗？”
富人答应了他， 还把自己的许诺写在一张纸上， 交给了聪明人。 聪明人收

起纸， 拉着富人一起来到大臣跟前， 请求立即把他们杀死。
大臣十分惊愕地问道： “你们是怎么想的？ 为什么这样急着要死呢？”
聪明人笑笑说， “既然我们注定要死， 那就痛痛快快地死吧！ 据圣书上说，

如果一个无罪的人被处死， 那么他的灵魂会直接升入天堂， 并将会采取行动报
仇雪恨， 把下令处死他的人置于死地， 正因为这样， 我们才希望尽快地被处死。

第一章 智慧比财富更有价值
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看故事， 长智慧全集
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!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!

现在， 请你马上动手吧！”
大臣没有主意了， 来到国王那里。 把刚才的事情叙述了一遍， 并要求他收

回自己的命令。 国王派人又去问他俩为什么要求马上处死， 聪明人把对大臣讲
的话重复了一遍， 并把富人立下的字据给了国王。

国王大笑起来， 说： “你已经自由了， 可以去你想去的任何地方， 你们的
问题已经解决了， 富人承认了智慧的重要性。” 最后， 国王把两个人都放了。

智慧解读：
不可否认， 财富是重要的。 因为在平淡的日子里， 财富可以让我们过上衣

食无忧的生活， 而智慧则显示不出它的特殊之处， 但当我们遇到了紧急情况的
时候， 使我们摆脱困境， 甚至是保住性命的， 不是财富， 而是智慧。

靠智慧开路的人

初出茅庐的卡塞尔， 是美国苏富比拍卖行一位名不见经传的拍卖师。 有一
次， 苏富比拍卖行受好莱坞影视公司的委托， 举行一次拍卖会， 目的是为了给
越战中的将士募捐。

当时， 美国国内民众厌战情绪激昂， 反战的呼声此起彼伏。 在那样的氛围
中， 为越战的将士募捐， 其困难可想而知。 没有人愿意承担晚会的拍卖师， 但
卡塞尔愿意一试。 晚会的氛围沉闷， 且台上没有一件拍卖品， 大家都在拭目以
待卡塞尔将如何做这餐无米之炊。 但卡塞尔胸有成竹地开始了他的拍卖主持：
“请大家看一看， 今天晚会上谁是最漂亮、 最耀眼、 最动人的女主角”？

大家公推了好莱坞一位年轻的女明星。 卡塞尔说： “尊敬的诸位， 今天请
允许我拍卖这位女明星的一个高贵的吻”。

有人出了一美元获得了女明星的吻。 最后他募到了难得的一美元。 当好莱
坞把这一美元寄往越南前线的时候， 美国的各大报纸都进行了报道。

人们看到这一消息， 无不惊叹于卡塞尔对战争的嘲讽， 然而德国的某一猎
头公司却敏锐地发现了一位天才， 他们认为卡塞尔是棵摇钱树， 谁能运用他的
智慧， 必将财源滚滚。 于是建议日渐衰微的奥格斯堡啤酒厂重金聘他为顾问。
1972年， 卡塞尔移居德国， 受聘于奥格斯堡啤酒厂。

他果然不负众望， 在那里异想天开地开发了美容啤酒和浴用啤酒， 从而使
奥格斯堡啤酒厂一夜之间成为全世界销量最大的啤酒厂。

1990年， 卡塞尔以德国政府顾问的身份主持拆除柏林墙。 这一次， 他使柏
林墙的每一块砖以收藏品的形式进入了世界上 200多万个家庭和公司， 开创了
城墙砖售价的世界之最。

!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!
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1998年， 卡塞尔返回美国， 他下飞机的时候， 美国大西洋赌城———拉斯维
加斯正上演一出拳击喜剧， 泰森咬掉了霍利菲尔德的半块耳朵。 出人预料的是，
第二天欧洲和美国的许多超市出现了“霍氏耳朵” 巧克力， 其生产厂家是卡塞
尔所属的特尔尼公司。 这一次， 卡塞尔虽因霍利菲尔德的起诉输掉了盈利额的
80％， 然而他天才的商业洞察力却给他赢来年薪 3000万的身价。

新世纪到来的那一天， 他应休斯敦大学校长曼海姆的邀请， 回母校做创业
方面的演讲。 在这次演讲会上， 一个学生当众向他提了这么一个问题： “卡塞
尔先生， 您能在我单腿站立的时间里， 把您创业的精髓告诉我吗?” 那位学生正
准备抬起一只脚， 卡塞尔就答复完毕： “生意场上， 无论买卖大小， 出卖的都
是智慧。”

这次他赢得的不仅是掌声， 还有一个荣誉博士的头衔。

智慧解读：
卡塞尔在总结自己成功经验时说： 真正能使人光彩夺目的， 不是身上的珠

宝， 而是心灵深处的智慧。 智慧是什么？ 智慧是对事物价值的透彻理解， 是能
够在平凡中发现奇迹的眼光和创造力， 哪里有智慧， 出路就在哪里。 在生意场
上， 无论买卖大小， 靠的都是智慧。

最有智慧的人

有一位父亲家财万贯， 很担心在他百年之后， 3个儿子无法妥善运用这些
钱财。 于是， 他想到了一个办法， 把 3个儿子都叫过来， 告诉他们： “我想把
家产交给你们之中最有智慧的人， 所以要做一个试验———我给你们每人一笔相
同数目的钱， 看你们如何运用这些钱， 让仓库装满东西。”

3个儿子带着父亲给他们的钱离开了家， 各自寻找能装满仓库的东西。 大
儿子走啊走， 看到路旁有一棵大树， 他想这棵大树如果砍下来搬到仓库， 一定
能把仓库装满。 就用那笔钱买下了大树， 雇请工人搬回家。

二儿子看到稻田旁堆积了许多稻草， 那么多稻草一定能把仓库装满， 于是
他用那笔钱把稻草全买下来。

小儿子则用心思考： 如何能花最少的钱来达成目的？ 结果他只买了一根蜡
烛。 当他在仓库里点燃蜡烛， 烛光将整间仓库都照亮了！ 父亲非常高兴， 决定
将家产传给小儿子。

智慧解读：
能把心灵填满的， 不是财物， 而是光明。 这只有有智慧的人才能做到。

!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!

!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!

!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!

!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!
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独特的眼光比知识更重要

美国一所著名学院的院长， 继承了一大块贫瘠的土地。 这块土地， 没有具
有商业价值的木材， 没有矿产或其他贵重的附属物， 因此， 这块土地不但不能
为他带来任何收入， 反而成为支出的一项来源， 因为他必须支付土地税。

州政府建造了一条公路从这块土地上经过。 一位“未受教育” 的人刚好开
车经过， 看到了这块贫瘠的土地正好位于一处山顶， 可以观赏四周连绵几公里
长的美丽景色。 他（这个没有知识的人） 同时还注意到， 这块土地上长满了一
层小松树及其他树苗。 他以每亩 10美元的价格， 买下了这块 50亩的荒地。 在
靠近公路的地方， 他盖建了一间独特的木造房屋， 并附设一间很大的餐厅， 在
房子附近又建了一处加油站。 他又在公路沿线建造了十几间单人木头房屋， 以
每人每晚 3元的价格出租给游客。 餐厅、 加油站及木头房屋， 使他在第一年净
赚 15万美元。

第二年， 他又大肆扩张， 增建了另外 50栋木屋， 每一栋木屋有 3间房间。
他现在把这些房子出租给附近城市的居民们， 作为避暑别墅， 租金为每季度
150美元。

而这些木屋的建筑材料根本不必花他一毛钱， 因为这些木材就长在他的土
地上（那位学院院长却认为这块土地毫无价值）。

还有， 这些木屋独特的外表正好成为他的扩建计划的最佳广告。 一般人如
果用如此原始的材料建造房屋， 很可能被认为是疯子。

故事还没有结束， 在距离这些木屋不到 5公里处， 这个人又买下了占地
150亩的一处古老而荒废的农场， 每亩价格 25美元， 而卖主则相信这个价格是
最高的了。

这个人马上建造了一座 100米长的水坝， 把一条小溪的流水引进一个占地
15亩的湖泊， 在湖中放养许多鱼， 然后把这个农场以建房的价格出售给那些想
在湖边避暑的人。 这样简单的一转手， 使他共赚进了 25万美元， 而且只花了一
个夏季的时间。

正是这个有远见及想像力的人， 却未受过正规的“教育”。
且让我们牢记这项事实： 只要能运用各种知识， 立即可以变得有教养及有

权势。
在提到上面所叙述的那段故事时， 那位以 500美元的价格售出 50亩“没有

价值” 土地的学院院长说： “想想看， 我们大部分人也许都会认为那人没有知
识， 但他把他的无知和 50亩荒地混合在一起之后， 所获得的年收益， 却远超过
我靠所谓的教育方式所赚取的 5年总收入。”4



智慧解读：
知识固然重要， 但是， 如果没有胆识和魄力的话， 你的知识就不能发挥出

最大的作用。 金钱和智慧两者中， 智慧比金钱重要， 因为智慧是能赚到钱的智
慧， 也就是说， 能赚钱方为真智慧。

电器商店老板的高招

1992年， 第 25届奥运会在西班牙巴塞罗那举行。 该市一家电器商店老板，
在奥运会召开前向巴塞罗那全体市民宣称： “如果西班牙运动员在本届奥运会
上得到的金牌总数超过 10枚， 那么顾客自 6月 3日到 7月 24日， 凡在本商店
购买电器， 就都可以得到退还的全额付款。”

这个消息轰动了巴塞罗那全市， 甚至西班牙各地都知道了这件事。 显而易
见， 大家此时在这家电器商店买电器， 就等于抓住了一次可能得到全额退款的
机会。 于是， 人们争先恐后地到那里购买电器。 一时间， 顾客云集， 虽然店里
的电器价格较贵， 但商店的销售量还是大幅度地猛增。

然而出人意料的事情发生了。 才到 7月 4日， 西班牙的运动员就获得了 10
金 1银， 正好超过了该商店老板承诺的退款底线。 此时距 7月 24日还有 20天
的时间。 如果以前购买电器的退款已成定局， 那么在后 20天内购买的电器无疑
也得退款， 于是人们比以前更加卖力地抢购电器。

据估计， 电器商店的退款将达到 100万美元， 看来老板是非破产不可了！
当顾客纷纷询问商店什么时候履约时， 老板却从容不迫、 出人意料地说： “从
9月份开始兑现退款。”
“这是为什么？ 他能退得起吗？” 人们的心里难免有类似的疑问。
原来老板早作了巧妙的安排。 在发布广告之前， 他先去保险公司投了专项

保险。 保险公司的体育专家仔细分析了西班牙可能得到的金牌数， 一致认为不
可能超过 10枚金牌。 因为往届奥运会， 西班牙得到的金牌数最多也没超过 5
枚， 于是保险公司接受了这个保险。

可对于电器老板来说， 却得到了一个旱涝保收、 只赚不赔的保险。 如果西
班牙运动员在本届奥运会上得到的金牌总数不超过 10枚， 那么电器商店显然发
了一笔大财， 保险公司也无需赔偿， 结局是双赢； 反之， 如果西班牙运动员在
本届奥运会上得到的金牌总数超过了 10枚， 那么电器商店要退的货款， 届时将
全部由保险公司赔偿， 而与电器商店毫无关系， 那么电器商店无疑发了更大一
笔财。 不管得到多少块金牌， 电器商店的老板都是只赚不赔。
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