
用语言的魔棒降龙伏虎

语言的运用有时也和兵法的运用一样波谲云诡。巧设圈

套，诱敌深入即是其中一例。此法的奥妙就在于紧紧抓住对手

的弱点，然后布置陷阱，诱敌上钩，最后反戈一击，置敌于被

动境地。这是一种诱惑的智慧，孟子是深谙此道的好手。

战国时期，齐宣王治国无方，孟子进谏，开场白是这样

的：孟子首先对齐宣王说：“你有个臣子把妻室儿女托付给一

位朋友照顾，自己周游列国去了。等他回来时，他的妻室儿女

却在挨饿受冻。对待这样的朋友，应该怎么办呢？”齐宣王说：

“和他绝交。”孟子接着说：“掌管刑罚的长官却不能管理好他

的下级，那该怎么办呢？”齐宣王说：“撤掉他的职务！”“假如

一个国家政统搞得很糟，人民怨声载道，那又该怎么办呢？”

这时候齐宣王只好左右张望，无言以对了。

在这里孟子采用诱敌深入的方法把齐宣王逼进了窘境，使

齐宣王心虚理亏，从而迫使他不得不接受自己的建议，迅速改

善了治国方略。诱敌深入的方法不仅如上所述能使对手陷入被

动，俯首称臣，还能使对手在步步上钓的过程中不知不觉地否

定自己，从而达到不战而屈人之兵的良好效果。

孟子的朋友陈相受农家许行的蛊惑，抛弃了儒家学说，改

奉农家观点，反对社会分工，盛赞“与民并耕而食”的滕国国

君。孟子深感痛惜，只好委婉以劝。他首先从陈相的崇拜者许

行谈起。

孟子问陈相：“许行是自己种粮吃饭吗？”



“是的。”陈相回答。

孟：“许行必定自己织布做衣服？”

陈：“不是。”

孟：“许行戴的帽子是他自己织的吗？”

陈：“不是。是用粮食换的。”

孟：“许行为什么自己不织布呢？”

陈：“因为耽误种田。”

孟：“许行做饭用锅、种田用农具吗？”

陈：“当然。”

孟：“那他的锅和农具是自己做的吗？”

陈：“也不是。也是用粮食换来的。”

孟子接着说：“用粮食交换炊具和农具，许行是这么办的，

这当然不算是农夫妨碍制陶工和冶铁工；那么反过来，制陶工

和冶铁工用其产品去换取粮食，难道就说是妨碍了农夫吗？许

行既然反对社会分工，他为什么不自己动手做陶器、做农具

呢？为什么还用粮食与百工交易？”

面对这一连串诘问，陈相不由自主地说道：“百工之事，

本来就不能一边种田，又一边做工呀。”

孟子见陈相承认了社会分工这个事实，就接着说：“你讲

得很对嘛。做工与务农属于合理的社会分工，难道偏偏当国君

的就得一边种田、一边治理天下吗？有统治者的事，有劳动者

的事，这都是社会分工的不同。”谈话到此，陈相心悦诚服。

许行、陈相反对社会分工和商品交换的主张是倒退的谬

论。为了驳倒这个谬论，孟子从日常生活出发，从许行穿衣、

戴帽都离不开交换这个事实出发，反复诘难、连环诱问，把对

方引导到否定自己的结论上去，巧妙地改变了对方的立场，达

到了说服的目的。可见，抓住要害，巧设圈套、诱敌深入，这

种语言智慧产生的力量是无法抵挡的。



设喻，辟出柳暗花明的境界

有人说，比喻是修辞上的超级大路，使用率最高。古今中

外，言谈话语，撰文赋诗，都离不开它。它或以形象的事物包

蕴幽渺之理，或以生动的故事曲尽深奥之意。往往在语言的使

用趋于山重水复之时，巧妙设喻便能辟出一片柳暗花明的境

界。这是一种在语言的困顿中仍用语言拓展出语言空间的方

式，这是变通的智慧。

古代有一个谏官叫惠施，他谈话总以比喻叙事明理，久而

久之，形成了一种语言定式。一些大臣跟国王说，如果您不让

惠施说话时打比方，他就不能说话。一次惠施拜见国王，刚一

开口就被止住了，国王叫惠施说话不许打比方。面对这种人为

障碍，惠施毫不气馁妥协。他当场设喻说，有一种兵器叫作

“弹”。什么叫“弹”呢？如果说：“弹就是弹，您能明白吗？”

国王说：“不明白。”惠施接着说：“假如我说弹的样子与弓相

似，只是用竹子作弦。这样您能明白吗？”国王说：“能明白。”

于是惠施向国王请命：“我今后说话还要打比方。”国王自然只

好批准了他的“专利”。由此可见，惠施是深谙设喻的智者，

他知道就事论事，往往徒费唇舌，而取譬设喻则能事半功倍。

庄子是战国时期著名的思想家，他一生过着清贫的隐居生

活。一次，一家老小又饿了好几天了，庄子不得已只好到他的

好朋友监何侯家借粮食。不凑巧的是，到了朋友家，监何侯正

忙着收拾行装准备外出，听了庄子的来意，监何侯匆忙说：

“借粮之事好商量。我正要进城收租金，等我收完租金回来，
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，听到这里，监何侯羞得满脸通红，他立即

再借给你三百两银子，好吗？”说完就要出门上路。

庄子听了监何侯的回答，心里又气又急。心想，你到城里

来回一趟，要半月之久，等你回来，我一家人还不饿得早没影

了？怎么办？死皮赖脸缠住他吗？庄子不愿这么做；斥骂一通

拂袖而去吗？庄子不能这么做。好在庄子是远近闻名的口才

家，他略一思索便对监何侯说：“仁兄且慢，天热路长，何不

饮足茶水再走呢？再说，仁兄此去，半月方回，兄弟以茶代

酒，诚祝一路顺风啊。”监何侯见庄子言语殷切，态度诚恳，

自然不好拒绝，只好又坐了下来。

庄子一面喝茶，一面对监何侯说：“我刚才在来你处的路

上，听到一种奇怪的呼救声，我四处寻找，最后在路旁的一条

曾经积过水的干车沟里，发现一条快要干死的小鱼，正张着大

嘴呼救呢。小鱼见了我，忙说：‘我快要干死了，你能不能给

我一小桶水，救我一命呢？’我回答它说：‘要水吗？这好办。

你等着，我去见越国、吴国的大王，请他们设法堵住西江的

水，然后，把西江的水引来迎接你回东海，好吗？’那小鱼听

了很生气：‘我在这沟里快要干死了，只要一小桶水就能活下

来。如果照你的打算，等到西江水引来的时候，你就只能在干

鱼摊上见到我了。

喊来家人，到粮仓装了满满一袋粮食，借给庄子。

原来，庄子曲里拐弯地说了一通，正是运用比喻的方法，

通过凭空虚构的寓言故事，巧妙地让朋友去领会言外之意。在

进退两难的处境中，既保持了朋友之间的一团和气，又达到了

借粮的目的。这一切，不能不说是比喻的功劳。



“那给你

买电器？

“那当然不能卖。一种商品的价格是由它的价值决定的。”

那位姑娘说得很干脆。

“这就对了，演员的价值是由观众决定的。”笑星这才亮出

了底牌。原来他兜了一个大圈子，是在寻找回答的独特途径，

他问那么多话就是为了说最后一句话。顿时，观众报以热烈掌

声。

赵本山的成功就在于他使用了语言的迂回术，此“术”的

妙处体现在：如果在言谈辩论中遇到目标难以实现的情况，就

采用某些隐蔽的手法，故意迂回而行，表面上与谈辩宗旨无

关，实则借此牵着对方的“牛鼻子”，在对方不知不觉的情况

迂回，通向语言的曲径

在一次小型联欢会上，一位女子问赵本山：“听说你在全

国笑星中出场费是最高的，一场有一万多元，是吗？”

这个问题让人为难：如果你肯定性的回答，有诸多不便；

如果事实如此，又不好意思做出否定。当时赵本山这样说：

“这个问题提得很突然。请问你是哪个单位的？”当听说对方在

一家销售公司后，赵又问：“你们都经营什么产品？”他撇开问

题不答，却来问这些闲话，旁人一时不明所以。

“有录像机、电视机、录音机⋯⋯”

“电视机卖多少钱？”

多元。”

你卖吗？”不知为何他在讨价还价，他是否要



岁的小儿子来王宫当一名卫士的请求，借此引

下，将其引入对已方有利的语言环境，然后迫其就范，这是一

种机变的智慧。

我国历史上有一宗迂回进谏的千古佳例，历来口耳相传，

为人津津乐道，那就是战国时老臣触龙劝说赵太后的故事。

当时赵惠王刚死，年幼的赵成王继位，政权掌握在母亲赵

太后手中。秦王趁机兴兵进攻赵国，赵国向齐国求援，齐国要

赵太后拿心爱的小儿子长安君到齐国当人质，才肯出兵救援。

太后哪里舍得。群臣力谏，均遭太后斥责，并说：“谁再劝我，

我就要吐他一脸口水！”

在似乎无法劝谏的情况下，忠心为国的老臣触龙依然知难

而上，面见太后，不露声色地展开了迂回进攻。他首选在出场

的时候，迈出缓慢而恭敬的步子，见面先谢罪，说自己的脚有

毛病，不能走快了，以引起老人间的同情，接着表达自己对太

后的思念之情，进而问寒问暖，表现出对太后衣食住行的深切

关心，从而营造了一种随意探访，并非劝谏的轻松氛围，使本

来怒火中烧的太后颜色稍解，戒备心理渐渐消除。接下来触龙

提出让自己

出托子、爱子的话题，在男人与女人谁更爱幼子的争论中沟通

感情，同时指出：“父母真正疼爱子女，就应该为子女作长远

打算。”使太后产生认同。在此基础上，触龙顺势点明太后爱

公主要甚于爱长安君的事实，认为太后“为公主之计长，为长

安君之计短”，使太后陡然心惊。然后触龙趁热打铁，列举历

史事实，说明赵国及其他诸侯后继无人的惨痛教训就在于溺子

骄子，暗示太后要接受历史教训。有了这些铺垫之后，触龙才

直奔主题：如果不让爱子为国立功，一旦太后辞世，长安君将

凭什么在赵国主政？此语一举切中要害，使太后幡然醒悟，终

于同意长安君到齐国当人质。

纵观触龙的劝说，可以说体现了高度的语言智慧。面对正



面“强攻”难以奏效的情况，触龙适时采用迂回侧击的方式，

将目标的明确性与战术的灵活性结合起来，避其降芒，攻其无

备，在貌似迎合对方接受心理的同时，由外而内，层层扫障，

步步近逼，最后使对方无所遮挡，束手就擒。无怪乎千百年

来，人们从触龙的劝谏中总能体验到一种历久弥新的言说的快

感。
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在语言的圈套面前

中国民间流传着这样一个故事：一天，两个差役对仗义疏

财的商人庞振坤说：“你家养着的贼，偷了这一带财主的东西，

现在在县衙候审。”庞振坤一听，就知道是他得罪的财主要陷

害他，于是他弄了个纸盒戴在头上，只露出两只眼睛，跟着差

役来到了县衙。在大堂上，他对县官说：“因为家里养了贼，

没脸见人，所以才用纸盒盖住。”县官问那贼：“这就是你的主

人？”贼说：“是的，我在他家已经三年了。”这时，庞振坤问

那贼道：

“我庞振坤不出名，可脸上的大麻子是远近闻名的。你在

我家三年了，你说我是大麻子还是小麻子？是黑麻子还是白麻

子？”

那贼愣了一会，心想，好厉害的角色，我说个话络话来对

付你，于是说：

“你这个麻子嘛，不大不小，不黑也不白。”

这时，庞振坤取下纸盒来：“县太爷，你看我脸上哪有麻

子？”

原来这贼是财主买通的一个二流子，在庞振坤的圈套面

前，一下就露了原形，最终被治了诬陷罪。

这里，庞振坤的圈套就是运用了复杂问语，而复杂问语的

奥妙则在隐含一个虚假的预设，使论敌无论作何种回答都得承

论这个前提，从而显示自身的虚假性。在上述故事中，假如盗

贼确实是庞振坤家养了多年的，那么就必然知道主人脸上是否



有麻子，庞振坤料定盗贼不知道这一点，因而用了“我脸上是

大麻子还是小麻子，是白麻子还是黑麻子”这个复杂问语来询

问对方。不管对方如何狡猾都得承认此语所包含的虚假预设：

“主人脸上有麻子。”这样对方就势必落入为之布置的圈套之中

而难逃厄运了。

具有异曲同工之妙的故事还发生在美国首任总统华盛顿身

上。华盛顿年轻的时候，家里的一匹马给邻人偷了。华盛顿同

一位警官到邻人的农场里去索讨，但那人口口声声说那是他自

己的马而拒绝归还。华盛顿立即用双手蒙住马的双眼，对邻人

说：“如果这马是你的，那么，请你告诉我们，马的哪只眼睛

是瞎的？

“右眼。”

华盛顿放开蒙右眼的手，马的右眼并不瞎。

“我说错了，马的左眼才是瞎的。”邻人急忙争辩说。

华盛顿放开蒙左眼的手，马的左眼也不瞎。

“我又说错了⋯⋯”邻人还想狡辩。

“是的，你错了。”警官说，“这证明马不是你的，必须把

马交还给华盛顿先生。”

面对这位厚颜无耻的盗马者，聪明的华盛顿略施“复杂

问语”这个小计，就轻而易举地让偷马者落入陷阱，乖乖就

范，把马交了回来。由此可见，复杂问语确实是一种神奇的语

言圈套，在它面前，任何狡辩者都难匿行踪。

上述智慧的故事还启示我们：运用复杂问语取胜的关键

在于，虚假的预设必须是按常理完全有可能存在的事实，这种

事实对方应当清楚了解而事实上却并不知道，这样才能有效地

显示对方论点的荒谬性。



搬起石头砸自己的脚

金庸的武侠小说《天龙八部》中描写了武林好手慕容复的

看家本领是，以彼之道，还施彼身。其实，在语言技巧中也有

这种以其人之道还治其人之身的方法，那就是用对手的观点制

服对手，用论敌的方法去击败论敌，让对方搬起石头砸自己的

脚。

福建的民间传说中，有一则关于巧媳妇的故事。它讲述一

位知县老爷为了霸占史老汉的财产，故意给他出了一道难题，

要他在三天内送来三头怀胎的公牛，如果做不到，就要把史老

汉的财产“全部充公”。史老汉急得哭哭啼啼地回到了家，把

事情告诉了家里人，他的儿媳妇听后，安慰公公不要担心，她

自有办法对付。第三天，知县坐轿来到史家，进门就问：“史

老汉在家吗？”巧媳妇回答说：“在是在，就是不好走出来。”

知县不高兴了，厉声喝问：“我是知县大老爷，他怎么敢不出

来见我？”巧媳妇不慌不忙地回答：“你小点声，公公他正在房

里生小孩呢。”知县听了，哈哈大笑说：“胡说！我从来没听说

过，男人也会生小孩！”巧媳妇对知县说：“怎么没听说，公牛

不是也会怀胎吗？”一句话把知县老爷说得目瞪口呆，哑口无

这里，巧媳妇巧就巧在仿照知县老爷的逻辑思维，巧妙地

导演了：“公公生小孩”这“荒唐”的一幕。知县若要否认，

那么按照充分条件假言推理的否定式，他等于否定了自己夺财

产的理由；如果他不否认，那么史老汉就有理由不来见他，他

合。



的阴谋同样不能得逞。这种抬手自打耳光的结果，对知县老爷

来说，是哑巴吃黄连，有苦说不出的。

上述以彼之道还施彼身的语言技巧，生活中有一个很好的

成语可以概括它，这就是“请君入瓮”。这一众所周知的典故

在语言运用中的直接效果就是让对手当场认输，因为击败他的

武器是由他自己提供的。犹如你正和敌人作生死决斗，却一不

小心将自己的一柄利剑撒手丢落在地，反而让敌人拾起来利用

一样。在这种妙不可言的语言智慧面前，任你胸中有多少兵

甲，都难以抵挡它的攻击。不信，再看一则故事。

一个无赖向邻居借了一笔钱，一个月后邻居向他索讨。这

位无赖故作惊讶地说：“你大概弄错了吧！我没有向你借钱

呀！”

邻居说：“你上个月向我借的，难道这么快就忘了吗？”

无赖得意洋洋地解释说：“是啊，我是上个月向你借钱。

但是，哲学家说过，一切皆流，一切皆变。现在的我已经不是

上个月向你借钱的那个我了。你怎么可以让现在的我替过去的

我还钱呢？”

好心的邻居没想到此人会这般耍赖，他回家苦思，终于想

出一条妙计。他拿了一根棍子，直奔无赖家，着着实实将他痛

打了一顿。

无赖疼得呲牙咧嘴，他气呼呼地说：“好啊，你敢打人，

我要到法庭控告你。”

邻居笑嘻嘻地说：“无赖啊，你要去控告谁呢？你不是说

一切皆流，一切皆变吗？现在的我早就不是刚才打你的我了。

你要告，就向法庭去告刚才的那个我吧！”

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



反唇相讥，坚实的防身盾牌

丹麦著名的童话作家安徒生穿着很简朴。有一天，他戴着

破帽在街上走。有个路人讥笑他：“你脑袋上边的那个玩意是

什么？能算是帽子吗？”

安徒生回敬道：“你帽子下边的那个玩意是什么？能算是

脑袋吗？”

英国大作家肖伯纳身体瘦长。在某次晚宴上，一个肥胖的

富翁嘲笑他说：“哈罗，肖伯纳先生！一见到你，我就知道目

前世界上正闹饥荒。”

肖伯纳迎头痛击：“先生，我一见到你，就知道世界上闹

饥荒的原因。”

“九·一三”事件之后，在联合国安理会的一次辩论会上，

某国代表妄图藉此事诋毁中国，他说：“中国那么好，为什么

林彪还往苏联跑？”中国代表镇静地说：“尊敬的先生，你怎么

连这个道理都不懂？鲜花虽香，苍蝇不照样往厕所飞吗？”

看了上述三则语言小故事，我们总有一种酣畅锐利，痛快

淋漓的感觉。这种感觉来自于故事所蕴含的一个共同点，即适

时地采用了反唇相讥的战术。这种战术是在受到语言攻击的情

况下及时、巧妙地利用对方讲话内容中的漏洞、或套用对方的

进攻套路、或借用对方的某些语句，借助比喻、夸张、反语等

修辞手法，来反戈一击，以揭露丑恶，戏弄无知，回击恶意的



挑衅，解脱自身的窘境。可以说，这是一种快速反应的智慧，

是一种急智。它表现为受攻时保持冷静，冷静中敏捷反击，反

击时一剑封喉。这种战术最能体现人的机敏和语言的弹性，是

智者们尽情点缀自己才华和风采的最美丽的语言花朵。

被人传颂千古的晏子使楚的故事，就十分典型地体现了晏

子在猝然遇辱的情况下迅速反击、机巧善辩的才能。晏子作为

齐使使楚，是在楚强而齐弱的情况下成行的。刚到楚国，楚王

便安排傧者让身材矮小的晏子从大门旁供狗出入的小门进城。

面对这种侮辱人格和国格的闹剧。晏子的反击自然是十分犀利

的，他当即声明：“出使狗国的人，才从狗门入城。现在我出

使楚国，不应当从此门进入吧。”此语一出，对方自然自讨没

趣。因为如果再让晏子钻狗门，等于是自认楚国为狗国，因而

只好打开大门，让晏子昂然而入。

侮辱还没有结束。在为晏子举行的宴会上，楚王又发难：

按照预谋捆绑着一个人，当面指责是齐人为盗。晏子又一次面

临复杂的局面，因为这种并非真实的偶然事件，却是以已经发

生过的真实的形式表现出来的，因此尽管晏子知道这是对齐国

和他自己的严重挑衅，但在无法弄清事实的情况下，又必须作

出不辱国家尊严的解释。晏子是在退一步假定被缚者是为盗的

齐人的前提下进行反击的。他先用了一个比喻：“橘生淮南则

为橘，生于淮北则为枳”，指出它们发生变化的原因是“水土

异地”，以此来说明“公民生长于齐不盗，入楚则盗”，原因是

“楚之水土使民善盗。”这种高明的驳斥令晏子在片言之间化被

动为主动，而使楚王陷入无法申辩、尴尬不已的境地，晏子于

是取得了出使的全面胜利。由此可见，及时、机敏、有效地反

击，确实是舌战中坚硬的语言盾牌。



顺其意而用之，反其道而行之

我国古典兵法十分讲究战争中的“顺”与“逆”的辩证关

系。《百战奇法》中说：“顺其意而用之，反其道而行之”，意

思是说，在顺从中谋求攻敌之法，在逆转中将敌人制服。在这

里，顺敌是为了制敌，而逆势又是借助于顺势，顺逆结合，才

能掌握战争的主动权。

聪明的语言大师们很善于将军事谋略用于论辩，在舌战

中，当发现论敌的攻击意图之后，他们因势顺从，诱敌深入，

一直将敌论引向荒谬的极致，然后回马一枪，痛击要害，制论

敌于死命。这是一种突转的智慧。

有这样一个例子，在三十年代的美国，有个政界人物叫凯

升。他首次在众议院里发表演讲时，打扮得土里土气，因为他

刚从西部乡间赶来。一个不怀好意的议员在他演讲时插嘴挖苦

说：“这个伊利诺斯州来的人，口袋里一定装满了麦子呢。”这

句话引起了全场哄笑。

但是，凯升并没有因此而动怒，他十分坦然地回答说：

“是的，我不仅口袋里装满了麦子，而且头发里还藏着许多菜

籽呢。我们住在西部的人，多数是土里土气的。不过，我们虽

然藏的是麦子和菜籽，却能够长出很好的苗子来！

刻使凯升的大名传遍全国，大家给他一个外号

州的菜籽议员”。在这个例子中，凯升面对他人不友好的挖苦

嘲讽，并没有气急败坏，而是顺着论敌的话头，进一步发挥，

“不仅口袋里有麦子，而且头发里还有菜籽”，就是说彻头彻尾

这句话立

“伊利诺斯



地代表着农业生产者的利益，并顺便显示出对自身土气的淡定

自豪，然而最后一句“却能够长出很好的苗子”引出了一个逆

转，一方面表明了来自边远地区的人在政坛上也可以干一番大

事业，另一方面也表明了，西部的农业生产，在整个国家中占

有不容忽视的地位。在隐含的对比中，挖苦嘲讽他的人便显得

十分渺小而可笑。

这种顺推而逆转的语言技法其妙处就在于，以顺的迷惑性

和逆的突然性组合成顺逆之间的强烈反差并因此产生一种巨大

的语言冲击力。“顺推是迷惑对手的最好手段。它其实是牵着

论敌的鼻子，使其乖乖跟进，并产生洋洋得意的心情。“逆转”

则是瞬间空施反击，使对手在暗自欣喜时突遭当头棒鸣，在猝

然惊变的晕头转向中陷入无力招架的境地。顺推为逆转作好

铺垫，逆转则是顺推的预设效果。两者反差越大，效果越强。

语言就在这种摇曳多姿的变化中显示出惊人的美丽。读了下面

这段对话，你对这种美的感受不是更加赏心悦目吗？

一位病人进入医院，对护士说：“请给我安排在三等病房，

因为我很穷。”

护士问：“没有人能帮助你吗？”

病人回答：“没有，我只有一个姐姐，她是修女，也很穷。”

护士揶揄道：“修女富得很，因为她和上帝结婚。”

病人听了，十分生气，他回敬道：“好吧，你就把我安排

在一等病房吧，以后你就把帐单寄给我的姐夫好了。”

护士嫌贫爱富，挖苦病人，服务态度十分恶劣，而病人对

护士的挖苦没有正面给予驳斥，而是顺看她的话头推下去。

“既然我姐和上帝结婚，那么上帝就是我的姐夫，你就可以把

我安排在一等病房。”然而，突然“逆转”而出“把帐单寄给

我的姐夫就行”。这是绝妙的推论，在这种突然打击下，缺乏

职业道德的护士理屈词穷，目瞪口呆了。



针锋相对

里土地，企图

在生活中，总会碰到蛮不讲理的人，或者是冥顽不化的

人，或者是盛气凌人的人。在舌战场合，面对这类顽劣之徒，

不辩不行，辩又难以理喻。怎么办？此时此刻，聪明的语言大

师们总是兵来将挡，水来土掩，巧妙地将语言组合成一串串威

力无比的炸弹，在论敌的进攻面前向论敌掀起更大、更有力的

进攻，以针锋相对的强大气势逼敌退却或使其遭受挫折。这是

被语言智者似屡战不爽的有效方法，因为针锋相对体现了一种

刚性智慧。

《唐睢不辱使命》的故事就是针锋相对、以弱胜强的千古

佳例。

里土地换安陵战国时，秦王假说以

以此计吞并这个小国。安陵君自然不允，秦王十分生气，安陵

君遂派唐睢出使秦国。

唐睢拜见秦王，秦王十分傲慢地说：“我视安陵君为忠厚

长者，所以才拿十倍的土地来交换以扩大他的地盘，安陵君却

违背我的意愿，这是瞧不起我吧。”

唐睢说：“并非如此。安陵君只是想守住祖先的封地，即

使是千里的土地也不敢换，何况只有五百里呢。”

秦王听了更加恼怒，说：“你听说过天子发怒吗？天子发

怒，会使百万尸首横地，鲜血流淌千里！”

唐睢毫不示弱，反问道：“大王可曾听说布衣之士发怒？”

秦王说：“布衣发起怒来，只不过摔掉帽子，空手赤脚，用



月份一气之下离开转播室，使晚间新闻开了 分钟的天

脑袋撞地罢了。”

唐睢说：“这是没出息的人发怒，不是有胆识的人发怒。

专绪刺杀王潦的时候，慧星的尾巴扫过月亮；聂政刺杀韩傀的

时候，一道白气直冲太阳；要离刺杀庆忌的时候，苍鹰在殿上

扑击。这三位都是布衣之士，他们满腔怒气还未迸发，上天就

已预兆。现在加上我，便是第四位了。如果非要布衣之士发

怒，倒在地上的尸体虽只有两具，流血不过五步，可天下人都

要穿上丧服，今天就可以是这样！”说罢，拔出宝剑，跃起身

来。

秦王吓得面如土色，耸身长跪向唐睢道歉，唐睢以自己的

刚勇机辨和以强打强的语言技巧在强秦面前出色地完成了使

命。

针锋相对还表现为以短制短。因为在现实中往往有人抓住

别人的短处进行攻击，弄企图以此为杀手锏，想置人于死地。

此时，巧舌如簧的人总是以其人之道，还治其人之身，利用揭

对方之短的方法来遏制对方的猖狂进攻，并取得论辩的胜利。

一次，一位歌星接受一家电视台的现场采访。采访记者在

提了几个问题之后，突然向歌星发难：“据几家报纸报道，你

最近借抗洪义演为名，在好几座城市大收出场费而中饱私囊，

对此，你有何感想，尤其是面对千千万万灾民的时候？”

歌星正被这件丑闻弄得焦头烂额，不识相的记者却那壶不

开提那壶，歌星心中自然十分恼火，她忍耐不住地反击：“关

于这件事我自会有个说法。不过我也记得，媒体上曾报道过你

去年

窗。如果我用这件事来评判你的为人，不知你也有何感想？”

这位太不给人面子的记者本想通过揭别人的短处来出人家

的洋相，没想到反被别人捅到自己的伤痕，自然一时语塞，尴

尬不已。


