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Bli 青

    人类最宝贵的是生命。生命是由时间构成的，

是一个小时一个小时、一分钟一分钟累积起来的。

甚至可以说:时间是人惟一的资本。

    每个人都有许多零碎的时间，等车、买饭、开会

之前⋯⋯如果你能将这些零碎的时间串联起来学习

英语，便能将自己的英语能力推进到更高的水平。

    本系列丛书采用64开本，你可以随身携带，在每

一个零碎的时间拿出来阅读;读完之后，你会发现在英

语水平提高的同时，还学会了有效地利用时间⋯⋯

点点滴滴，汇入江河;
零碎时间，成就伟业!

    对于绝大多数英语学习者来说，对于这门语言

的掌握是一个需要付出大量时间和艰苦努力的过

程。但是，大量时间并不一定意味着长时间，艰苦

努力也不意味着没有捷径可走。我们认为，如果选
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择好适当的切入角度，并将有关的知识点进行条理

化、系统化的组织，即使是利用零碎的时间段，也能

取得事半功倍的学习效果。

    本书共分五章:商务谈判、保险、装运、货币、出

差，其中所收录的场景对话涵盖了最常见的商务场

合，并成功地将专业英语和口语有机结合在一起。

在阅读本书并聆听录音磁带时，你可以身临其境般

地见证一对对商场上的对手或合作伙伴口操地道

的英语不断地进行沟通、试探、谈判、交流。书中还

精选了大量商务领域中常用的英语词汇和句子，为

读者练习口语，学以致用提供了方便。

    我们回忆，是因为我们怀念;我们怀念，是因为

已经不存在了⋯⋯在现实生活中，有着许多这样的

遗憾，平时对亲朋好友的点点滴滴关爱，远胜“抱佛

脚”式的“激情拥抱”。点点滴滴，无微不至才能融

入心田呵⋯⋯学习英语又何尝不如斯?!

思马得学校图书编辑部
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第一章 商务谈判
一 一 一 — 诀

第一章    商务谈判

        场碌I— 询盘

颐班黝岛砚函

A: Our New York customers want to buy

    China' s tea. I’m thinking of placing

    an order with you.

B. Which tea do you prefer?

A: I’m not sure. Could you show me some

    samples?

B: Of course. These are Oolong Tea from

    Guangdong，Black Tea from Qimen

                                                戒 I 卜
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    and Longjing Tea from Xihu. The new

    products are Strips and Curls Black

    Tea，Crushed Black Tea and so on.

    They are popular in many countries.

A: Oh，such a variety. They are excellent

    both旧 color and flavor. No wonder

    our people like Chinese tea. Could you

    give me some idea of the prices?

日:Yes. But could you tell us the quantity

    you require so that we can work out

    the offer?

A:OK {want 500 kg of Black Tea from

    Qimen，100 kg of Crushed Black Tea，

    first grade.

均七-.}L场之蕊七盛之汤七均去山屯汤七马上马之一匀七诗之诗0-均人4人功‘马上功屯

A:我们的纽约客户要买中国茶叶，我在考

    虑向您订货。
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B:您喜欢哪一种茶叶?

A:我还不确定。您能给我看些样品吗?

B:当然可以。这些是样品，有广东的乌龙

    茶、祁门红茶以及西湖龙井茶。螺藻红

    茶、红碎茶等是新产品，它们在很多国家

  都广受欢迎。

A:噢，品种真多。这些茶叶色好味香，难怪

    我们国家的人喜欢中国茶叶:请您给我

    们一个价格好吗?

B:好。但为了便于我方提出报价，您能否谈

    谈所需的数量?

A:好的。我需要 500公斤祁门红茶，100公

    斤红碎茶，要一级茶叶。

* m IhD T
卜Heavy enquiries witness the quality of

    our products.

戒 3 卜



月
最实用的商务口语

    大量询盘证明我们产品质量过硬。

  卜As soon as the price picks up，enquir-

    ies w川 revive.

    一旦价格回升，询盘将恢复活跃。

  卜Enquiries for carpets are getting more
      num erous.

    对地毯的询盘日益增加。

  卜Enquiries are so large that we can only

    allot you 200 cases.

    询盘如此之多，我们只能分给你们 200箱

    货。

  卜Enquiries are dwindling.

    询盘正在减少。

  卜Generally speaking, inquiries are made

    by the buyers.

    询盘一般由买方发出。

卜Mr. Baker is sent to Beijing to make an

峨 4 卜
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第 章 商务谈判

  inquiry at China Nationa}Textiles Cor-

  poration.

  贝克先生被派到北京来向中国纺织公司

  进行询盘。

卜We regret that the goods you inquire

  about are not available.

  很遗憾，你们所询问的货物现在无货。

卜To make an inquiry about our oranges,

  a representative of the Japanese com-

  pany paid us a visit.

  为了对我们的橙子询价，那家日本公司的

  一名代表访问了我们。

卜We cannot take care of your enquiry at

  present.

  我们现在无力顾及你方的询盘。

卜Your enquiry is too vague to enable us

  to reply you.

                                                  峨 5 卜
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最实用的商务口语

你们的询盘不明确，我们无法答复

Now that we’ve already made

禅

卜 a门  旧 一

    quiry about your articles, w川 you

    please reply as soon as possible?

    既然我们已经对你们的产品询价，可否尽

    快给子答复?

卜In the import and export business, we

    often make inquiries at foreign suppliers.

    在进出口交易中，我们常向外国供货商询

    价。

卜Can you give me an indication of price?

    你能给我一个佑价吗?

卜Please let us know your lowest possi-

    ble prices for the relevant goods.

    请告知你们相关商品的最低价。

卜If your prices are favorable,}can place

    the order right away.

碱 6 卜
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  如果你们的价格优惠，我们可以马上仃货。

卜When can I have your firm C. 1. F. prices,

  Mr. Li?

  李先生，什么时候能得到你们到岸价的

  实盘?

卜We'd like to know what you can offer

  as well as your sales conditions.

  我们想T解你们的供应品种及销售条件。

卜How long does it usua日y take you to
  make delivery?

  你们通常要多久才能交货?

卜Could you make prompt delivery?

  可以即期交货吗?

卜Would you accept delivery spreaded

  over a period of time?

  不知你们能不能接受在一段时间里分批

  交货?

喊 7 卜



  丫ork.

  请您报给我到纽约的到岸价。

卜Our prices are very competitive in the

  world market.

  我们的价格在国际市场上很有竞争力。

卜I’d like you to give me a quotation in-

  cluding delivery charges.

  请你报给我包括运费在内的价格。

卜I’m planning to place an order for 1000

  yards to start with，and please make

  your quotations on the C.}.F. basis.

  我打算先仃100。码，请按抵岸价格报价。
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deadline n.截止期

dealer n.商人

delivery n.运送，交货

discount n.折扣

enquiry/inquiry n.询价，询盘

fair n.交易会

grant vt.批准

guarantee/guarantor n.保证，保证人

offer v.提出，提供;n.报盘，供货

process n.加工，工序;Vt.加工

purchase vt.买;n.购买

quantity n.量

quotation n.报价

quote vt.开价，报价

                                                碱 9 卜



最实用的商务口语

range v.变化幅度;n.变动范围

sample n.样品

variety n.多样化

a firm offer实盘

a long-term contract长期合同

an occasional inquiry偶尔询盘

to keep inquiry in mind i己住询盘

do business做生意

firm price实价，实盘

general inquiry一般询盘

place an order订货，订购

port of delivery交货港

prompt delivery即期交货

sales department 44售部

specific inquiry具体询盘

time of delivery交货期

to deliver sth to sb把某物交付给某人

.4 10 *
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to effect delivery办理交货

to make an inquiry about/into sth询M某

    事，询盘

to keep the inquiry on file把询价记录在卷

to make an inquiry发出询盘;向⋯⋯询价

to make an inquiry for sth询问某物

to make delivery交货

to make prompt-delivery即期交货

to postpone delivery推il_p-交货

.< 11 *


