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内容提要：
每个人都直接或间接地爱听一些赞美的语言，如果一开始便

针锋相对地指责对方的弱处，绝不会有好的结果，此术适用于辩论
场合，也有其类似的合理性，这便是先承接后转移，抚中藏刺之道。
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第一章　清华辩论应变之术

每个人都直接或间接地爱听一些赞美的语言，如果一开始便针锋相对地
指责对方的弱处，绝不会有好的结果，此术适用于辩论场合，也有其类似的合
理性，这便是先承接后转移，抚中藏刺之道。本章能领略清华众多应变术，以
指导我们的实践辩论。
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　　本章向朋友介绍清华辩论应变之术，才领略清华应变之术之智的同时，更多地以指
导我们的实践。

一　先承后转抚中藏刺

谁都渴望被赞美，无论他是一个堂堂的公司总裁，还是一个队伍默默无闻的弱者，假
如开口便指出它的弱错之处，是很难令其心悦诚服地接受的。如果采用先肯定对方成
绩，冉指出成绩中的不足之处，料想谁也好受得多。将这种道理用在辩论场合，也有类似
的合理性。为此，我们将此称作先承后转，抚中藏刺。
所谓先承后转，就是先把对方的话题承接下来，表示一定程度的赞同，以缓解对方的

强硬态度，然后再进行转折，指出对方的谬误。
只要是以辩论为前提的对话，先承后转无论是上级对下级还是下级对上级都能适

用。如果你是下级或晚辈，当你面对既顽固又保守的上级、长辈时，这种办法一定比什么
都好用。合理使用先承后转法既尊重了对方，使对方心情有所平和，又能使对方愉快地
接受你的意见。
在辩场，当双方观点碰撞形成难以调和的余地时，为避其锐利，采用假承对方的手段

正是一种机智的表现。这种假承从兵法意义上说可理解为缓兵之计。亦即拖缓对方
的火力，使对方自觉或不自觉间放松对你的攻击，当你认为时机成熟，形势出现利己的转
机时，突转词锋，直指对手要害之处，必能得到奇效。至此，亢承后转用于辩论中时也堪
称抚中藏刺。

转字，是先承后转的关键。用其转，能变被动为主动，打对手一个措手不及。在转
中见智，从转中取胜，这就是雄辩家们制敌的一种思辨手法。
举一个发生在中央电视台《实话实说》栏目里的辩例，请大家品一品：
主持人：周先生抽烟要躲到什么地方去抽呢？
周孝正：我从来不抽烟。
主持人：根本不抽烟？
周孝正：对，根本不抽烟。
主持人：您看刚才这三位谈了抽烟，饥饿的时候可以抽烟，经不住引诱就抽了烟。您

看，我觉得您跟他们是同龄，为什么您就可以出烟泥而不染？
周孝正：我反潮流。
主持人：因为反潮流，所以不抽烟？
周孝正：对。周围的同学都抽烟了，我觉得我应该反潮流，我说，你们都抽，我就不

抽。而且我看不起抽烟的人，都同化了，没有个性。
主持人：您意思是说抽烟就没有个性。
周孝正：对，抽烟没有个性。如果人家都不抽烟了，就他抽烟，我认为他有发明创造

精神；人都抽烟了，他再抽烟，这就是一种人云亦云，没什么个性。而且明明知道坏，还要
抽，这就让人不能容忍的了。
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主持人：就是您为了保持个性所以就不抽烟？
周孝正：对，最开始就是这样。
主持人：嗯，喝酒吗？
周孝正：最开始也不喝酒。（笑声）
主持人：那么现在喝得还很厉害。
周孝正：现在喝，有的时候喝一点，但决不酗酒。
主持人：别人喝酒，我也喝酒，这对个性也是一种破坏啊。
上一段对话中的周孝正先生是一位著名的社会学学者，对抽烟的人看来有刻骨铭

心的仇恨，所以言语间就流露了一些较极端的情绪。而主持人崔永元则抓住他说抽
烟的人没个性一说进行先承后转，把他转到喝酒话题上，再来看同化与个性是否
有逻辑上的联系。
可想而知，如果周先生真是反潮流的，他认为大家抽烟他才不抽是展示个性，那

么，大家喝酒，他也应该不喝才是，可是他却又被崔永元的先承之下说自己有时喝，
这就给崔永元后转提供了绝妙的战机，故一句别人喝酒，我也喝酒，这对个性也是一
种破坏，将周先生回驳得哑口无言。
由此看来，用先承后转法与人辩论，只要把握了战机，是能收到极好的雄辩效果的。
在使用先承后转法时，清华辩论告诉你需注意如下要点：

１．承是为了转。所以，在承中要时时把握好转的战机，在一定程度上以麻痹对方为
佳，切不可承过了头，让人发现或警觉，那样你的承就难以反转了。

２．在转的时候要注意突然性和简练性。切不可拖泥带水，以至给对方提供心理上的
缓冲。要有一气呵成的气度，直至对方气馁为止。

二　幽人一默能补十过

辩论自然是一种逻辑思维。但作为一个出色的雄辩家，除了逻辑思维外，还应当掌
握好用理性的语言逻辑进行演绎的办法。演绎语言逻辑的办法有很多。其中有一种就
是合理利用幽默语言。
幽默辩论是一种极为有效的制胜术。辩论中的幽默，直接体现了辩者的知识水平、

思想素质、语言表达能力等多方面的高下。辩论中多采用幽默来阐述或批驳对方观点，
会产生极好的辩论效果。
清华辩论中的幽默战术通常分造势法和调侃法两种。

□造势法

幽默感该怎样恰到好处地运用呢？就像所有的表达一样，了解基本规则并不保证就
能说出精彩的话，写出动人的文章。著名语言学家吕叔湘先生说过，好的表达，就是适合
此时、此地、此景的话，换了别的话不行；适合此次条件的话，下次不一定行。
幽默也是如此，此时幽默，彼时会索然无味。貌似平淡的语言，用得适宜则妙不可
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言。怎样运用幽默武器，即怎样幽默地表达人们的思想感情，根本没有统一模式；幽默语
言能否可以通过语法、逻辑、修辞、语意表达等多种手段表现出来，能否像运用计算机一
样编出程序来，现在条件还不具备。目前人们更多以幽默的表达原则作为指导，去随机
运用。研究者认为：利用人们熟知、因而在读听时思路必然循之发展的用语规则，既遵
循而又时时有所偏离，可以说是幽默语言表达的一条总规律。这样就能创造出意料之
外、情理之中的效果。
生活中每个人对不同的幽默会有不同的反应。例如：嘲笑别人的错误，对方也能欣

赏自己的可笑行为，结果令人分享笑；在生活中发掘幽默，犹如将幽默从特定的情境中扩
展出来；嘲笑自己的愚昧、缺点，能增进幽默的感觉；用笑来应付生活中的烦恼，建立健康
的生活观念等。这几种对幽默的反应，都是培养幽默感的标杆。
如果你是一个极具幽默感之人，别人也会乐于主动与你沟通。
一个辩手能不能运用幽默法充实辩词，给观众及对方留下的感觉大不一样。幽默一

方面既可以鲜明地表达观点，又可使别人在舒畅的心情中接受辩者的观点；另一方面还
可以营造辩论场上的气氛，获得优势。更重要的是，可以给对方产生心理上的压力，造成
紧张，同时又可以鼓舞自己，使自己情绪高涨，越辩越有自信心，越战越有激情。幽默炸
弹在赛场上的轰炸，往往会取得意想不到的造势效果。请欣赏如下辩例———
正方：对方辩友，今天讨论的不只是要女性就业，而是要使女性平等地就业。（掌声）
反方：要想使女性平等地就业，就必须要先解决女性的性别成本问题。
正方：生育基金社会化已经解决了这个问题，对方辩友是不是不知道呢？
反方：这恰恰是社会保障，而不是对方所说的就业保护啊！
正方：对方辩友为什么总是要指着自己的妈妈说这不是我的妈妈，这是我的母亲

呢？

幽默辩论战术要与一定的场景结合起来，要适时地了解对方的心态反应和社会环
境。社会环境包括历史、社会、文化、风土、时事等等各个方面，有时可取材于熟悉的事
情，如地名、歌名、人名或掌故、材料等等。

＇９３国际大专辩论会中，复旦大学队（反方）在为论述《人性本恶》的己方观点时就有一
段很幽默的辩词———我们多次问对方，善花里如何结出恶果，对方说要浇水、要施肥呀。
那我就不懂了，大家都承蒙这个阳光雨露的话，为何有那么多的罪行横行这个世界呢？
难道这个水、那个肥还情有独钟吗？为何要跟恶的人做一个潇洒的吻别呢？
这段辩词多处运用了幽默的形象比喻，给人以快乐轻松感。比如取了香港歌星张学

友的一首流行歌曲的歌名《吻别》，使双方的辩论以此开始打起幽默战，煞是让人回味
无穷。我们再来欣赏接下来的台湾大学（正方）所做出的反应———
照对方辩友那样说的话，人性本恶，我们要教育干什么？否则师傅领进门，修行在

个人这句话早就不成立了，应该是师傅领进门，教鞭跟你一辈子了。
不由分说，无论是正方还是反方，在此处都运用了幽默战术进一步为自己的观点造

势，无论哪方造势的效果更胜一筹。有一点必须肯定，那就是他们将观众的情绪调动起
来了，将评判团嘉宾逗乐了。于是，场上出现了两波长时间的掌声也就不足为怪了。
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□调侃法

恰当的幽默而发人深思的事例比比皆是，很多思想巨匠的幽默趣事之所以能成为文
化遗产的———部分，就是因为它的内涵深刻。
在中央电视台东方日寸空的《实话实说》节目中，主持人崔永元和一位观众之间就曾

有过一段十分风趣的调侃幽默———
崔永元：（对一观众）你是怎么处理和她们（指保姆）的平等关系？
观众：平等就是说，对她们的人格首先要尊重。刚才我已经说了。
崔永元：就是你家里的事她是不是必须得完成？
观众：不见得。
崔永元：今天的事她可以推到明天，明天的事可以推到后天？
观众：也不见得。
崔永元：就是说你们可以不干的事儿，她也可以不干？
观众：也不是。（笑声）由于互相尊重的结果，她应该干的，我也可以干；我应该干的，

她也可以帮我干。我们是互相帮助的，因此，这……（被打断）
崔永元：我还是不明白你说的这个平等，请你具体地说这个平等和别人家有什么不

同？

观众：和别人家不同首先有一个前提，我认为我们之间是雇佣关系，但是是平等的。
崔永元：平等的雇佣关系，她跟你的工资平分吗？（笑声）
观众：那当然不能平分。我工资的一部分给她，是分了，是分了一部分工资给她，所

以我们要共同去完成家庭的任务。
这段对话如果说是主持人在讽刺那位观众，那必是言过了。尽管话说得有些咄咄逼

人，但整个是以调侃的语气出现，这样，非但不会让对方紧张，而且还制造了场上活跃的
气氛。
综上所述，合理利用幽默进行辩论是雄辩家们必不可少的制敌手段之一。
但在运用此术时，还需注意如下要点：

１．幽默是为论辩服务的，所以，在施以幽默时不能毫无目的，也不能哗众取宠，否则，
则会适得其反。

２．运用幽默辩论战术辩论时，要求雄辩者具备临场的机智和应变能力，能在适当的
时候用幽默的语言打动别人的心；或把锋芒隐藏在幽默中，从而在笑声中给对手以沉重
打击。

三　反戈一击变守为攻

清华辩手们常说：辩论好似打仗要讲究攻防战术，亦即根据敌我力量的分析对比、

权衡利弊，该进攻时进攻，该退守时退守，不能一味地按自己的某一种意愿盲目出击，否
则，出击不到点子上就一发而不可收拾了。
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在辩论攻守战术中，反戈一击，变守为攻一计是常被雄辩家们借用的。
所谓反戈一击，变守为攻，就是指在辩论中有目的地先退让。或故意卖出破绽诱敌

进攻。这种手法在程序上和先承后转虽有不谋而合之处，所不同的是：先承后转是以先
赞成对方为先导的，而反戈一击则是以退让为先导的。退让就是败的表示。以败作
诱铒，败就是为了反攻的前奏曲。用战争规律说，就是指只要是有预谋有目的的，退守
也就意味孕育着越有力的进攻。对辩论来说，有备而守是驳斥对手、确立己方观点立场
的一种非常手段。
反守为攻的战略一旦得逞，你就会变劣势为优势，变被动为主动，变他控为控他。所

以，巧妙运用反戈一击战术来指导辩论的思辨，是优秀的雄辩手必须具备的一种谋略。
有了这种谋略的指导，无论你是在场上还是在场下，你都可以在危急的情况下找到退敌
的信心。
辩论中，当自身力量不足时，为防止对手攻击己方要害之处，故意将火力引开，致使

对方用重火力攻你（故意卖出的）的轻微之处，又使其在攻击时卖出真正的破绽，此时，就
是你反戈一击，变守为攻的契机了。有道是四两可拨千斤，当对手悖谬暴露无遗时，何需
你用重炮轰击，只要稍微一点（要点得准确），对手便一无是处啦！
伟大的革命先驱李大钊在反动派法庭上受审时，对反动派的法官何林丰的审训就有

一段很精彩的反戈一击的辩词，现摘录如下———
何林丰：李大钊你听着，你自小缺少教育，青少年时期就不老实。天生一副反骨，处

处与政府作对。
李大钊：你这些说得有部分对。
何林丰：我怎么只有一部分对？我更多对的还在后呢！你踏上社会之后，一天也没

有消停过反政府的演说……
李大钊：（打断）法官大人，你说的都是些虚夸不实的词儿。什么反骨啦，消停啦，这

算什么犯罪事实？我要审问你们，可有根据？你，主审法官何丰林，曾伙同张作霖，一次
就谋杀了３７６人，犯有十恶不赦的杀人罪……
何丰林：（气急败坏地）不准你胡说八道！你要知道，这是什么地方。在军法会审的

法庭，哪有犯人反来问法官的道理……
从李大钊反击审讯法官的事例中，我们不难发现一条规律，那就是反守为攻战术的

转折点在于时机的把握。时机如白驹过隙，稍纵即逝。李大钊———经察觉对方的审讯词
空洞无物，便认定这是利于己而不利于敌的条件，立即列数主审法官何丰林铁证如山的
罪状，作为反攻的炮弹，改变原来被审地位，并对何林丰进行反审讯。正由于此，李大钊
的这段辩词才会被人们传诵至今。
在敌强我弱的形势下，当单纯防守并不足以保存自己时，雄辩者能展示出雄辩风采

的，正是在此类似的危急关头做出更大的退让，但此退让是要对方的进攻付出惨痛代价
的。其奥妙之处就在于他的退让是一种假象，是一种陷阱。
运用变守为攻法进行辩论清华辩论认为需注意如下事项：

１．要变被动为主动，就要制造能棒喝对手的威慑力。如果此两项缺一项，就仿佛那
些气急败坏时总是用枕头砸丈夫的女人一样，只见其威不见其力。

６



清华论赛

２．变守为攻的守有退的意味，反戈一击的反有转的意味。所以，在运用此法
时切莫忘了时机的把握。

３．此法通常用于己方被动情势下为转移敌方的攻击点而用，所以，当你已处于主动
时，用此法就不是法，而是傻了。

四　攻其一点不及其余

辩论要受时间的限定，因此需要在较短时间将自己的观点阐发明了、到位。要做到
这一点，辩手在参辩之前首先就要准确地破解辩题的两面性，充分利用利己的一面制定
己方的行辩主线；其次是要对对方的观点做出充分的估测，针对你所估测的对方观点，预
备简而有效的反击词，能做到这一点，再强大的对手你也就不惧怕了。
为此，应推崇的一种辩论手法叫攻其一点，不及其余。概括起来说，就是看准出

招，一击致命，用《水浒传》主题歌一演变，则为：该出口时就出口，风风火火退敌手。
俗话说打蛇要打七寸，这条道理用于辩论也行得通。众所周知，蛇的七寸如果受

人所制，就不能再动弹。辩论能抓住对方的七寸（亦即要害），无疑是制服对手的绝妙
方法。特别是当你的论点处于劣势的情况下，趁对手忘乎所以之际攻击对手要害之处，
就如下围棋打劫得手一样奏效，使对手手忙脚乱，从而达到制胜的目的。这叫攻其一
点，不及其余。
在辩论中常会出现这种情况：双方纠缠于一些细枝末节的问题互不相让，你来我往

地争论不休，结果看似辩得很紧凑，很激烈，也很热闹，实际上双方都没找得要领，其辩意
已离题万里，这无疑是辩论之一大忌。
辩论，辩论，既辩也论，如果没有要领，如果辩，如何论？而抓要领也就是要抓根本，

抓根本就是要能击中对方的要害。所以，辩与论的最有效方法就是抓住对方立论中的要
害问题，一攻到底，从一而终。要从理论上击败对手，从气势上压倒对手，从精神上拖垮
对手，只要抓住了对手要命的弱点死死不放，直至对手气馁为止，你便可大功告成了。
攻其一点，不及其余的战术应该说是人类日常生活和生产斗，争中不断总结人与人

的利害关系的经典哲理。
辩论中思维、逻辑、语言的严密性和科学性，直接影响辩论的效果，如果露出要害，往

往就会受制于人。比如：改革开放刚刚开始，一些固步自封的保守势力便大呼今不如昔，
甚至有人对提高时间效率大不以为然。在争论中，一位自以为资深的老者和———位创业
者发生了争执———
老者：时间就是金钱的提法是错误的，它充满了拜金主义色彩，是资产阶级口号，

我们怎么还去提倡它？

创业者：那么，时间是什么才足不拜金的，才是无产阶级的呢？难道您兜里的金钱都
不是用时间挣来的，而是坐享其成，或者您根本就没碰过金钱？
上列对话中老者观点的要害就在于把金钱、拜金主义、资产阶级三者之间划

上了等号，认为一提金钱就意味着拜金主义，就反映剥削阶级的意识，似乎无产阶级一定
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是以穷为荣、以穷为乐的，将金钱视作资产阶级世界观的核心，而清贫是无产阶级
最高思想境界的标志，这种观点不但陈旧落后，甚至有糊涂政治之嫌。而创业者正是将
此为要害紧紧抓住并攻击之，这样，老者便无地自容了。
辩论中的要害不是说想抓就能抓到的。我们曾讨论过引蛇出洞的战术，其实引蛇出

洞战术的本身就具备了打蛇打七寸的战略意图，就此以外，要寻得对手要害之处，还可以
采用避实就虚的战术。避其锋芒的同时，要极力地把对方引向你所乐意接触的话题上
去。比如当对方提出一个自己无法回答的问题时，假如勉强去回答，很可能要造成画虎
不成反类犬之类的笑话。在这种情况下，就要机智地避开对方的问题，另外找对手暴露
出来要命的弱点进行追打。如果在自己没把握的前提下，对方一提问题，辩手就立即
抢着回答，那不但抓不住对方要害，而且还要让对方抓去自己的要害了。
抓敌要害，攻其一点，必须具备料敌智辩的逻辑思辨能力，同时，在某些关键点或关

节眼上还要作好和对手打争夺仗或智力仗的思想准备。毕竟，你所能想到的战术，对手
也能想到。
即使在处于劣势的情况下，如果辩者能针对对方的基本立论攻击要害，就能反客为

主，转败为胜，化危为安。
在辩论的观点争夺中，无论哪一方都随时有可能在不经意间露出破绽。但露破绽并

不意味就败了，而破绽被人抓住不放了才可能致败。所以，作为辩手，发现对手破绽才是
攻其一点的始发点。一旦对手的立论露出破绽，就得乘隙攻击之，甚至长驱直入，直捣对
手龙门，给对手以难以回旋的沉重打击。在这种情况下，我们常见有打破沙锅问到底的
情况。如＇９３国际大专辩论会总决赛上，复旦大学（反方）就《人性本善》辩题和正方台湾大
学之间的一段辩词如下———
蒋昌建：我方一辩已经解释了。我倒想请问对方辩友，在评选模范丈夫时，你能告诉

我，这个模范丈夫本性是好的，就是经不起美色的诱惑吧！（笑声、掌声）
许金龙：对方辩友，他要有人勤加于灌溉，我想请问对方辩友，请您正面回答我，您喜

不喜欢杀人放火？（笑声）
季翔：我当然不喜欢，因为我受过了教化。但我并不以我的人性本恶为耻辱。我想

请问对方，你们的善花是如何结出恶果的？（掌声）
吴淑燕：我想先请问对方同学，您的教育能够使你一辈子不流露本性吗？如果您不

小心流露本性，那我们大家可要遭殃了。
严嘉：所以我要不断地注意修身自己呀！曾子为什么说吾日三省吾身呢？所以，

我再次想请问对方辩友，你们说内因没有的话，那恶花为什么会从善果里产生呢？
王信国：我来告诉大家为什么会有，这是因为教育跟环境的影响嘛！我倒清对方辩

友直接回答我们问题嘛，到底人世间为什么会有善行的发生，请你告诉大家。
姜丰：我方明明回答过了，为什么对方辩友就是对此听而不闻呢？到底是没听见，还

是没听懂啊？（笑声、掌声）
许金龙：你有本事再说一遍，为什么我们听了，从来没有听懂过呢？我想请问对方辩

友，您说荀子说人性恶，但是所有的学者都知道荀子是无善无恶说。
蒋昌建：我第三次请问对方辩友，善花如何开出恶果呢？第一个所谓恶的老师从哪
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来呢？

吴淑燕：我倒想请问对方同学了，如果人性本恶，是谁第一个教导人性要本善的？这
第一个到底为什么会自我觉醒？

季翔：我方三辩早就解释过了，我想第四次请问对方辩友，善花是如何结出恶果的？
王信国：我再说一次，善花为什么结出恶果，有善端，但是因为后天的环境跟教育的

影响，使他做出恶行。对方辩友应该听清楚了吧？我再想请问对方辩友，今天泰丽莎修
女的行为，世界上盛行好的行为，为什么她会做出善行呢？
季翔：如果恶都是由外部环境造成的，那外部环境中的恶又是从何而来的呢？
蔡仲达：对方辩友，请你们不要回避问题，台湾的正严法师救济安徽的大水，按你们

的推论不就是泯灭人性吗？

严嘉：但是对方要注意到，８月２８日《联合早报》也告诉我们这两天新加坡游客要当
心，因为台湾出现了千面迷魂这种大盗。（笑声、掌声）
许金龙：我们就很担心人性本恶如果成立的话，那样不过是顺性而为，有什么需要惩

罚的呢？

蒋昌建：对方终于模糊了，我倒想请问，你们开来开去善花如何开出恶果，第五次了
啊！（笑声、掌声）
看来，善花如何结出恶果正是人性本善的悖论，所以，这句话一旦成为疑问句来

反问正方，正方实不容易作答，这就是要害。反方复旦大学队抓住此要害在自由辩论中
反复问了五次，问到正方烦了，观众笑了，也便不及其余了。可想而知，反方这一招使正
方的锐气大减，失败的阴影自然也就光顾他们了。
由此可见，善于抓住要害，攻击要害，在辩论中就能如鱼得水，潇洒从容，把对手的思

路置于自己的控制下，并能给对方致命的一击。
运用攻其一点战术进行辩论时清华辩论提醒你需注意掌握如下几个问题：

１．既抓之则攻之；既攻之则狠之；既狠之则亡之，也就是说，当你抓住对手要害时，攻
其一点便可不及其余，但绝不能将抓到手的辩理转口即扔，否则就打不中要害。

２．攻其一点在于机会的把握。要把能致对手于死地的要害抓出来打，假如没有可
把握的机会，切不能白毛黑毛一起拔。

□以汝之矛攻汝之盾

充分抓住对方的矛盾之处进行有力打击，这是取胜一种技巧。这种技法的主要运
作程序，就是通过分析对方辩词中出现的逻辑或语言中的自相矛盾给予着力攻击，以子
之矛，攻子之盾，从而使对方的论点或辩词失去支撑点，使其目的不能得逞。
日常生活中，容易出现自相矛盾者往往始出于诡辩。诡辩其实就是社交界的一种冒

险行为。因为诡辩的最大问题就在于利用伪逻辑反逻辑，大有知错而行错之嫌。古希腊
的雄辩家就很喜欢利用矛盾术来驳斥和揭露诡辩者的此类伎俩，他们的拿手招术就是抓
住诡辩的自相矛盾之处进行雄辩的引申。
有一个克里特岛的人说：所有克里特岛人说的话都是谎话。一个擅长辩论的人就

问他：你这话是不是谎话？如果这句话是真的，那就不是所有克里特岛的人说的话都是
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谎话，因为你本身就是克里特岛人；如果你这句话不是真话，那就是你在那里扯谎，既然＇
所有克里特岛人说的话都是谎话＇这句话是谎话，那就得承认有的克里特岛人说的话不是
谎话了。
智者派的代表人物克拉底鲁和普罗泰戈拉常常搞一些似乎深奥得不近人情的诡辩。

亚里土多德在驳斥他们的诡辩时，就使用了利用对方自相矛盾的战术这一有效的武器。
请欣赏下面一段辩词———
克拉底鲁：我们对任何事物所作的肯定或否定都是假的。
亚里士多德：克拉底鲁的命题等于说一切命题都是假的。这一说法在逻辑上是自

相矛盾的。因为如果一切命题都是假的，那么，一切命题都是假这个命题并不包括克
拉底鲁的命题在内，那就承认有了例外，这样，一切命题都是假的，这一命题也就不能
成立了。
普罗泰戈拉：我们对于任何事物所作的肯定或否定都是真的。
亚里士多德：普罗泰戈拉的命题实际上等于说一切命题都是真的。这个命题恰好

是同克拉底鲁的命题相反的。这两个相对的判断在逻辑上可以同假，而事实上也确实是
假的。如果普罗泰戈拉主张一切命题都是真的，这样，普罗泰戈拉的话便是假的了，因为
他的反对者的观点是普罗泰戈拉的命题是假的。如果普罗泰戈拉对自己提出的命题
作了保留，说：一切命题都是真的，只有我们的反对者的命题是假的，这样，结果就不是
一切命题都是真的，而是一些命题是真的，另一些命题是假的。
亚里士多德发现对方诡辩中包含着自相子盾，就加以揭露，用对方的；千判断去否定

另一个判断，从而推翻了诡辩者的异端邪说。亚里士多德的反驳确实有力。
回到辩场上来，我们也不难举出一系列利用对方自相矛盾进行攻击的辩例。且以＇９５

国际大专辩论会上就《信息高速公路对发展中国家有利》辩题正反双方的一段辩词为
例———
正方二：我方也主张发展中国家必须重点发展普及应用，就像教育必须从基础做起，

我们现在不做的话，以后怎么跟得上呢？
反方二：对方辩友还是同意了我方的论点，首先要发展教育，首先要发展发展中国家

的国力呀！

正方四：信息高速公路正恰恰能够帮助教育的发展，这个我们刚才已经提到了。
反方一：信息化也是我方的立论。我们并不否认发展中国家应该缩短南北差距，应

该发展信息化，但那并不代表信息高速公路啊！
反方四：那对方辩友为什么就一定认为信息高速公路是发展中国家的万能药呢？难

道你不知道药对症可以治病，不对症可以要人命的呀！（掌声）
正方二：对方同学承认信息高速公路是有利的，但又认为发展中国家没有信息高速

公路。可是实际上就算是没有信息高速公路，美国的信息高速公路也是对发展中国家有
利的，因为只要一样花了５万块为两位同学装个电脑，就上了国际网络了。
反方三：信息高速公路有利，这谁都知道啊！但今天的辩题是谈对发展中国家有没

有利啊！

正方二：对方同学不是说信息高速公路还没做出来吗？你怎么知道它有利呀？
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反方一：对呀！这不正是否认了你方的观点嘛。你怎么就知道信息高速公路就有利
呢？

反方二：因为我们已经做出来了嘛！我们已经用过了，所以要分享给你们嘛。（笑
声、掌声）
上例辩论中，无论是正方还是反方，都发现了各自的自相矛盾之处，也均发起了猛烈

的进攻。可惜双方都仅限于抓在同一点上，形成了一种凝固战，最后若不是一语幽默，
还不知谁要失守呢。
值得一提的是，这段辩词的以其之矛，攻其之盾战术在双方都运用得很隐蔽，没有

大肆渲染，只是双方战术碰撞，导致辩手都有些累而已。
综上所述，我们是该感受到以其之矛攻其之盾战术在辩论中所显示出的威力。
不过清华辩论认为，此战术在运用过程中还需注意几个问题：

１．利用矛盾要有深度，要有破坏性，不能将辩论主题风马牛不相及的东西抓来发挥，
否则，辩论方向很可能要失掉。

２．利用矛盾的要旨需放在对方诡秘之处，这样才能打乱对手的逻辑思辨。

五　仿拟对手如法炮制

古人之：以其人之道还治其人之身。其意就是指仿用对方对己不正确的手段对付对
方。这种办法，无论是代之以言还是付之以行，其目的都是为了让先发其言或先行其道
者白食其果。毕竟，没有对方先用此招，别人也就学不到了。
清华辩论的观点并不是在这里挑唆谁和谁过不去谁和谁斗，但在有一些辩论场合，

你碰到的对手有失理性的时候，你不仿拟对手的办法给他，你就要准备接受被压倒的事
实。当你的对手以很明显的错误方式对付你，并让你一筹莫展时，面对这种情况，怎么
办？一种最轻便的办法是仿拟对手，如法炮制。仿拟对方的办法清华辩论认为主要可以
通过以虚制虚和以谬制谬两种形式来完成。

□以虚制虚

在辩论中，当对方运用虚拟的理由来向你故意发难时，雄辩者不妨如法炮制，也用相
应的虚拟的事由来回击对方。这就是以虚制虚。
以虚制虚中的虚是指客观世界中根本不存在相应事物的虚构的概念。它的产生

纯粹是由人为的凭空虚构的，是空穴来风的。雄辩者应根据对方虚构虚的方式不同，
也虚构出仿拟的虚与之对抗。
现实生活中，有很多人总是从虚无中引申出某种结论。
对于这号人，你苦口婆心和他循循善诱，他反倒把你当傻子看，你自己也因此白白浪

费精力甚至自讨没趣。反刁难，这才是你所应该选择的方法。
一个贪财的牧师听说一位年老的教徒虔诚地信仰上帝，就想出一个主意，要占老头

儿的便宜。一天早晨，他赶着自己的大车，来到老头的小屋前———
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牧师：昨天夜里，上帝在梦中告诉我说，要我来这儿拉一车玉米。
老头：你说得对。可是上帝又改变了主意，今天黎明时分，他在梦中告诉我，不要让

你拉走我的玉米。
上例对话正是一种典型的以虚制虚的雄辩。雄辩者应得益于牧师先有虚，即牧师

从奇特的大梦境中引申出虚幻．的梦境来刁难老头儿，而梦境和现实是脱离的，这一点被
老头抓住了，便也以同样从奇特的梦境中引申出虚幻的梦话来与之对抗，有效地保护了
自己的财产。
当然，对付这位牧师的办法也许还有很多，比如以正代反、引蛇出洞、借敌之谈等等，

但由于双方身份地位的不同，容不得老头花心力和牧师玩更多的巧技，以对方之虚反制
对方之谬，这无论对于多么难伺候的大人物，都可以让其气馁。

□以谬制谬

说到以谬制谬，忽而让人想起有这样一则外国幽默笑话：欧伦斯庇格走进一家饭店
想吃饭，因为等了许久肉还未烤熟，只好吃了一些面包后就躺在烤炉旁的长凳上打盹。
当烤肉端上桌时，店主请他就餐，他却睡眼惺忪地说：你在烤肉时我都闻饱了。店主便
端着托盘要收他的肉钱，理由是他说已闻饱了肉味，所以也应该付同吃肉一样多的钱。
于是欧伦斯庇格掏出一枚银币，扔到长凳上，对店主说：你听到了钱的声音了吗？店主
回答说：听到了。他马上抓起银币，放回钱袋，对店主说：你听到了我的银币发出的响
声，正好够付我闻你的肉味的钱。店主哑口无言了。
这段对话中，欧伦斯庇格一句夸张性的气话被店主掠之以去，当做一种合理的强盗

的逻辑，有仿拟的意味。店主以为通过这样的仿拟，该贪得便宜了。殊不知道高一尺，
魔高一丈，欧伦斯庇格既能导谬，又能制谬，其后一句对店主的回答，可谓以谬制谬，谬
顶绝伦。
以谬制谬的推理过程是这样的：在明知对方的论点是错误的前提下，先假定对方的

错误是正确的，以对方的正确为前因，构成一个充分条件的假言判断，由对方的正确
作为前提条件引申出一个荒谬的后果；以此推理，否定后果必否定前因；因此从后果的荒
谬推演出前因的荒谬。
我们来看一看辩场上的以谬制谬吧。西安交大（正方）和清华大学（反方）就《足球比

赛引进电脑裁判利大于弊》辩题的一小段———
正方三辩：对方说，因为足球是人的运动，所以她才喜欢，所以不要引进任何一种辅

助的工具。如果真的是这样的话，大家都不要穿球鞋，大家都不要穿衣服，光着身子光着
脚踢球，那才是的的确确、彻彻底底的人的运动。（掌声）
正方一辩：你们的观点我坚决不能够同意，因为这个观点是从对方那里演化过来的，

如果真的是这样的话，那我就要提醒对方的四位小姐，你们可不要被人误会成为一种工
具恐惧症啊。
从辩论性质来看，因为这是文明的一种语言交流，所以，出谬者一般都不会太荒唐，

但当你也用其谬来反制其谬时，关键就在于能否在逻辑上摧毁对方的论点了。从这一点
上说，如上面西安交大三辩的反驳词应该是较为成功的。
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运用仿拟对手的手法进行辩论时清华辩率提醒你需注意如下要点：

１，仿拟对手法是以对方的错误论点为前提的。如果对方的逻辑是属于无懈可击的，
那就没有以谬制谬之说。在此情况下，辩者若根本就找不到对手的悖谬的前提下也盲目
地仿拟对手，其结果就只有作茧自缚了。

２．用理性和逻辑去仿拟，不要盲目，这样，无论是仿对手之虚还是谬，都能找到相应
的活靶子。

六　引蛇出洞欲擒故纵

辩论中所持的立场观念是由辩论赛上临时抽签决定的，所以，辩手在场上所持观点
并非是他心中的真实观点。这样，口是心非或口非心是的辩手们，一旦面对面相战，就很
容易出现双方胶着状态：一方死死守住其立场，不管对方如何进攻，有的甘认命苦，认
为辩题对己不利，只好匆匆上场没头没脑地和对手胡乱应对。凡属此类的辩论必然收效
甚微。而雄辩者之所以堪称雄辩者，就是因为他在任何特殊的环境下都能做到从容不
迫、镇定自若。
面对上列的对手，要达到雄辩效果，有三种选择：一是高举高打，趁对方心理脆弱之

际杀对方个片甲不留；二是佯攻，刺激对手要么退却，要么出动，一出动就挨打；三是引
蛇出洞，给对方一种可能取胜的诱饵，使其放松警惕性而忘乎所以，并导致错误的论点
暴露无遗，此时再行施以棒喝，必能奏效。
本篇重点讲的是第三种：引蛇出洞，欲擒故纵。
引蛇出洞战术向来就被人视为兵家计谋之一。但也无须否认，在如今的诸多领域的

争斗中，此法也已被人加以用之，辩坛上的唇舌角力也不外如此。
只要有辩论的地方，便能常见有以引蛇出洞的套话战术。此战术的目的是为了在

对方的阵地上打开缺口，瓦解对方的严密的辩词思辨，使对方本来就很难地垒筑起来的
论点和论据站不住脚而不攻自破。像上例中干部甲的战术一样，从不太重要的问题出
发，诱使对方离开自己的防御体系，陷入被动局面，己方就可乘机突破对方的防线。
引蛇出洞战术的特点在于先设圈套，再擒猎物。先诱使对力露出破绽，然后寻机反

击，使其束手就擒。
既然引蛇出洞战术的目的就是为了打蛇，那么，就要讲究引蛇的办法。通常人们将

引和诱是连在一起说的，所以，引蛇的最有效办法还在于诱。为诱而合时宜地付出
自己，为诱而有分寸地纵容对方，才能收到打的效果。
诱是诱使对方出击，而对方一旦出击，就会被诱所惑，这时，己方就可乘机攻进对

方壁垒，打击要害。

引和欲擒故纵中的纵其义是相似的。辩论中，有的辩手喜欢采用纵来使对方
犯错误，对方一旦犯错误，攻其一点，便不及其余。这样的手法在一些特殊的环境下特殊
的对手面前比事先轰轰烈烈地阐述自己的观点是如何如何的正确来得还要直接且简练。
因为擒是目的，纵是手段。为了擒必须先作纵的让步；为了擒必须付出纵的代
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价。
只要辩论，对手不是身怀绝技，至少也是非窝囊之辈，所以在辩论之前将对手视之

为蛇这是不值什么非议的。既然是蛇就要打，既然要打就要引。引蛇出洞，其义正隐
其中。
辩论中合理运用引蛇出洞法，正体现了一个出色的雄辩家诱敌深人的战略意图和战

术素养。它赋予实际辩论中，但往往能让对手在神不知鬼不觉间中套。故此战术具有较
高的应用价值。且欣赏下例———
甲：在你面前有道德和金钱，只能两者择一，你选择什么？
乙：我选择金钱。（故意纵）
甲：要是我呀，要道德不要金钱。
乙：是的，谁缺什么就选择什么，你要的正是你缺乏的。（显然是擒）
如甲乙对话中，本来甲是占先的，因为甲似乎采用了两难战术，欲想攻击乙的两处，

结果，机敏的乙故意先说选择金钱，这样显然是故意露出破绽，诱甲进攻，甲却在无意之
中中了乙的圈套。所以这段辩例要认为是两难战术也可，但列入引蛇出洞更准确些。
清华辩论主张运用引蛇出洞战术时需注意掌握如下要点：

１．给对手制造诱饵的同时，也要为自己设置擒蛇或打蛇的契机，而不是只给饵却收
不回，那样就不叫诱饵，而叫丢鸡蚀米了。

２．运用引蛇出洞战术进行辩论时要由浅入深，由远而近；要讲究耐心地引诱对手步
人己方阵地射程之内再出击的论战术，切不可性急。否则，你的战术安排就前功尽弃了。

七　避敌锋芒妙转语机

因为是辩论比赛嘛，你总是不能一味地单一攻击对方，也要应付别人对你的攻击。

当对手攻击你而使你一度处于难以措辞并陷于被动时，就要想方设法避敌锋芒，以使自
己尽快摆脱窘境。这不是教你当逃兵，而是教你如何利用辩机进行理性后撤。
对方集中火力猛攻时，辩者可另出新招将对手的注意力引向别处。这样，一方面削

弱对手的锐气，另一方面可以留下己方的喘息空间，以便重振旗鼓，伺机反扑。这种转
移斗争大方向的辩论技巧就是避敌锋芒，巧转语机。
在＇９３国际大专辩论会中，复旦大学辩论队三辩手严嘉就很善于运用避敌锋芒的办法

来为己方摆脱窘境。如他在辩论《温饱是谈道德的必要条件》辩题时和反方剑桥大学就
有一段巧转话机的辩词———
反方：对方三辩提出的问题从逻辑上看，好像是说越穷道德就越好，这有可能。但我

认为这是一种虚伪的表现：让穷人去穷吧，可是我可以说你好。这样你就不用掏腰包去
帮助他解决温饱了。这是一个很方便的虚伪做法。
严嘉：穷人的孩子早当家。笛卡尔、欧阳修和范仲淹，哪一个不是在贫困中培养起

高尚的道德的呢？

在这里，对方提出了一个非常尖锐的问题：将穷人不顾温饱却去谈道德推到了一种
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