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据权威机 年，我国空调总产量为 万台，而市场构调查，

容量 万台。空调已经成为继仅为 、彩电后又一个家电企业

力拼的市场。于是空调厂家坐不住了，打折、送礼品，甚至出现了空调

论斤卖的怪事。近日，空调企业又想出了新花样：举办空调流行发布

会。面临巨大的竞争压力，多数空调生产厂家都意识到了自己生存的

危机，他们不得不推出新产品以占据消费市场。同时，许多空调大企业

都声称他们不会去挑起空调价格战。但是，⋯⋯
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这是一篇篇幅比较长的学生作文，思路清晰，表达较为准确，应该

说是有一定的语言功底的。作者基本按照提纲的要求来行文，无论从

字数还是从结构上来说都符合要求。

作者在第一段里根据作文提纲要求把空调销售的形势表述了一

下，在第二段和第三段里又阐述了自己的观点，以及对未来空调价格的

预测。可以说这篇文章的完整性还是比较好的。但是文章中还是有这

样和那样的问题，我们来逐段分析其中的一些问题。

我们先来看一下第一段中作者在表达中的优势和劣势。第（ 句

中作者的开始表达方式是有点不同凡响的：

，我们不妨可以作为经典结构记在心里，写

的使用并没有什么大的错误，但作文的时候可以模仿一下；句子中

似乎能够增加这个句子在用词方面的力度；是如果改用

的前面最好用一个定冠词，因为这里指的是空调市场；再一个问题

就是数字没有表达清楚，作文提纲中告诉我们空调 万年产量是

台，应该说这种错误如果认真追究的话是很台，到了这里变成了

严重的错误，因为这两个数字的差异太大，会对整个文章的理解产生严

，作者重偏差，这里 或可以表达为 还将提纲中的

台。这种错误在带有数字的作文中出现的概万台变成了

率相当大， 以及应该引起大家的注意。第（ ）句的

都是作者表达不错的地方。 句的前半部分没有什么问题，但是在第（

后半部分的表达上不准确“；采取措 ，不用复施”在英语中为

，因后面不应该是数的形式； 为那样 等

，显然逻辑上就成了 是错误的，后面应该说“以⋯⋯方式”，将

从 开始后的内容改为

⋯这样的并列结构。第（ 句中“占领更大市场份额”

不 （比例），而应该是 。第 ）句应该是

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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中 一词没有将“有些大企业不打算加入到价格大战中去”这层意

思表达出来， 或可以说 等。

第（ 句 为可数名词，这里指的是空调的价格大战，因

此前面需要使用一个定冠词；作者混淆了 （当代的）和

（临 一词并没有什么错误，但是意思太笼统，时的

更为准确，这种用一个过于概括性的词去代替一个具体词的问题在考

研作文中经常出现，这种词用多了会让人感觉作者说得太笼统，空洞无

物；作者在上下文中多次使用了 一 ，这样可词，还有

以避免重复，而更为准确的词应该是 （生产厂家）。第（

句 一般用来指个人比较多一些，而生产厂家应该说是“赢利

表达是不错的，但是可以将

说得更清楚一些，即 。第（ 句

在这里表 ；而达有错误，应为 本身也是一个非常口语

化的词，作文中尽量少用，需要表达这层意思的时候可以用

等。第（ 句与上文之间缺少连贯

性，可以在前面加上 。第（ 句 在这里没有表达出

作者要说的意思，因为作者希望表达“价格大战会逐步伤害到生产厂

家”。第（ 句的句子结构有点受汉语结构的影响，这里完全可以说

这样的结构来表达，另外

）和第 句中 选词不正（ 句 是表示加中的问题一样。第（ 确，

入一个组织，参与到价格大战中可以使用 或者

“在某种程度上”的表达方式应该是 ；这 为里

可数名词，前面应该使用定冠词，或使用复数的形式。

）句说到竞争的激第（ 烈，符 的形容词应该是合修饰

）句中存在一个大家在写或 。第（ 作文时经常犯的错误，也

开始引导一个独立的句子，英语中不存在这种结就是以 构，这

的提问时才出现，这里可以与种结构只有在回答 前面的句子之间

用逗号隔开作为 表示“适应”，要表示“调整”可以一个分句；还有

； 有点受到汉语的影响，可以使用使用 句中

也是中式英语，英语中 就是一个及物动词，表示“使
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⋯⋯平衡”的意思，这种错误在中国人写英语文章的时候经常出现。第

）句 不是非常准确，因为这里是要表示“在激烈的

竞争之后”，应当也修饰后面的两个成分。第（ ）句

是错误的表达方式，因为 为名词， 来修怎么能够用

饰呢 （最大的受益人）。？这里应该使用

改后作文
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一家权威机构的调查表明空调生产的总产量达到了 万台，

而市场需求仅为 万台。很明显，继 和电视之后空调市场也

充满了激烈竞争。许多生产空调的企业已经认识到这个危机，并且采

取各种各样的措施来吸引顾客，比如打折、送礼、举行最新式样空调发

布会、甚至论斤销售。面对这种压力有些厂家不得不开发新的产品来

占据较大的市场份额。同时，一些大的企业表示他们不打算挑起空调

价格大战。

就价格而言，我认为这只是缓解企业巨大压力的临时性措施，从长

远来看对于企业的发展不是非常周全的。如果一个产品的价格太低，

生产厂家就不能够创造充足的利润来促进新产品的进一步开发。当

然，较低的价格会吸引更多顾客，产品的销售也会上升。然而，这只是

一种表面上的繁荣。事实上，价格大战会逐渐伤害到生产厂家。从经

济规律来说，一家公司的收支应当是成比例的。一个成功的企业应当
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获取足够的利润来支付工人的工资、运营企业、改善产品。因此，参与

到价格大战中去只会在某种程度上帮助企业摆脱困境，但是如果你希

望企业健康成功发展的话，最好不要参与到价格大战中去。

我认为，空调市场的竞争在将来会更加激烈，但是这一现象不会持

续太久，因为市场会逐步调整供需，会自动平衡供需。在激烈竞争之

后，有些企业可能会继续发展，有些企业会转向其他领域，而有些企业

会遭到挫败。因此，现在的这种形势是很正常的。不管怎样，在未来我

们顾客会是最大的受益者。

）学生作文（

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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本篇作文基本表达出了指令中要求表述的内容，但是在表达的过

程中出现了一些问题，反映出作者的基础不是非常牢固。

第（ 句表示空调生产总量的时候说

或者 更符合习惯

一些；表达三位以上的数字，按照国际习惯应该从后向前，每三位数之

间使用一个逗号，这里作者在本文中没有准确表达，应该分别表述为

和 。第（ 句表达“空调市场”的时候，前面应该

使用定冠词，即 或者

在上下文中不是很清楚，可以说

或其他形式。

为可数名词，所以应第（ ）句 该说

没有表达出“送礼品”的意思，应该说

；作者还将 与 混为一谈“；论斤

卖”的标准英语表达方式是 。第（ 这句 里使用的不

准确， 更为准确。用

，表示大公司，可以使用）句第（ 一般不用来修饰

或 导的宾语从句这种用法，后面没有使用

这里作者将 混淆了。第（与 句一般正式书面不单独使
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句似乎有点过于简单，这是学生作文中比较常见的问题，可

以通过具体化的方式丰富一下句子的内容，如：

。第

这里使用得莫名其妙，因为下面也没有

来表示“没有固定的价

格”，不妨 句。第使用

会给人以歧义，以为是公司产品质量落后，可以增

加内 。第（容改变这种歧义：

句这 具体的表达应 恶性循环）。第（该是里的

可以说句 成

句口语化的倾向。第（　 太严重，可以说

用 来表达疑问，而目前我们写的作文应该使用正式文体。第 ）句

从这段文字来看，作者只说了两点有关会出现空调大战的可能性，所以

应该改用 ；另外本句没有将作者想要说的话说出来，可

以说

，这样意思更为完整一些。第（ 句 在这里最好使用

，与上文呼应“；提供低价”的较为准确的英语表达词应

该是

第（

）句

相呼应；作者似乎是要用

）句。第（ 表达有点混乱，与上文衔接不是非常紧密，似乎是

可有可无的一个句子，可以将句型修改一下使衔接紧密一些：

改后作文
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据报道， 年空调生产总量为 万台，而市场需求只有

万台。到目前为止，空调市场在继 和电视激烈的市场竞争之后，

已经成为每一个生产企业希望占有的又一个领域。

许多企业不仅降价，向空调购买者赠送礼品，甚至论斤卖空调，他

们还举行新闻发布会为自己的产品扬名。在这样一种形势下，大多数

空调生产厂家意识到要生存不是一件容易的事情，于是他们不得不生

产出新型空调。

虽然大型企业已经宣布他们不会首先挑起价格大战，但是我认为

迟早会爆发价格大战。一方面，厂家生产出的空调数量大于市场需求。

另一方面，并不是所有的企业都有改善生产出的空调质量的技术，而吸

引顾客最简单的方式就是提供低价位。

但是这样混乱的大战不仅会给消费者，也会给生产厂家带来困境。

没有一个相对稳定和合理的价格，许多企业就不可能获取足够的资金

来进一步改善其产品。这就意味着，他们会在产品质量上落后，而今后

说服消费者购买产品的唯一方式就只能是再一次降低价格。一旦这样

的恶性循环形成了，就很难摆脱困境。那么顾客就不能够购买到像以

前那样好质量的空调。因此，挑起空调价格大战对于消费者和生产厂

家来说都是没有益处的。如果价格大战最终是引起问题，而不是解决

问题，那么我认为最佳的解决问题的方式就是避免这样的大战。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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作者使用了七个段落将整篇文章的内容表达出来，总体意义比较

完整。但是文中有一些表达不是非常地道的地方。

句第（ 中的 不是非常准确，经理将告示内容张贴

出来不应该只是用 ，作者 ；另外应该用 语气上不是

非常恰当，可以说成 ；关键一点是作者没有将

这篇文章的主题点明，因为本文是经理要得到大家对于第一印象的看

法，而本段中作者根本没有提及，所以作者在第一段中没有将下面要交

代的内容概括出来。

）句第 的意思表达有错误，应该说

或者 。第 ）句表达比较符

合情理，如果在主句中加上 的话，意思就会更加清楚明了。

第（）句中 在现代英语并没有什么错误，不过说

的话，整个句子在结构上会显得更加富于

变化；前面作者已经多次使用了 ，这里不妨改用

；作者在这里使用的 （对

⋯⋯产生很大的影响）是一个非常好的短语。

第 ）句中 后面常使用的介词是 ，表示“对于⋯⋯的印

象” 后面却少了一个宾语，应该加上
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中作者臆造了一个短语，可以使用

短语 来表达这个意思。

句作第（ 者在 之 ，以前使用了一个不同的形容词

避免重复，但是通篇来看最恰当的词应该是

句从 第（ 来看，作者总共就列了两个内容，因此，不妨使用

，然 ，这样就有了呼后在下一段开始使 应用 ；

是不能够被用来作为主语的，可以使用

或者 后面再加上

就显得更为完整一些。第（ 句中

不符合习惯表达方式，其实英语 （全心全意中就有现成的

地） 。与前面对，这些短语前面都不用介词，另外还有

照来看，第（ ）句 指代不是非常明确，不妨明确其意义，如中的

这样来表达更好；另外 前面也

来修不用 饰。

在英句中第（ 语里表达不是很明了，

作者目的是要表达“专业知识”，不妨使用

句中除了（专业知识和技能）。第（

前后的 和 没有呼应之外，基本没有什么太大的问题。

句第（ ）句中作者再一次使用中没有什么问题。第（

在这里更为准确这样的表达方式，似乎使用 ，因

为经理很显然是要精挑细选自己的雇员；句中的

）句表达祝很明显是地地道道的中式英语。第（ 愿也

不是非常准确，可以使用一个主语从句来表达：

改后作文
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在墙报上读到您征询第一印象是否为判别招聘雇员的可靠根据的

意见之后，我想在这里提出我的看法。

说实话，作为公司经理，你对求职者了解得越多，你找到合格雇员

的可能性就越大。然而，要想第一眼就了解找工作的人是不可能的，因

为面试过程中时间非常有限。因而，正确的判断方法会对合适人选的

挑选产生非常大的影响。

很明显，对申请人的第一印象作为判断基础不是非常可靠，因为你

对求职者的了解是非常肤浅的，因此你不能过于相信第一印象。

然而，你怎样才能找到合格的雇员呢？

一方面，我认为，忠诚或真诚应当是挑选合格雇员的主要因素。作

为雇员，只有拥有对职业的巨大热情和热爱，才能全心全意地把工作做

好，才能在自己的专业领域取得成功。事实上，忠诚或真诚对于我们判

断申请人是极为重要的。

另一方面，他的专业知识和技能也在成为成功雇员上起到非常大

的作用。可以看出，没有充分的知识和技能，他是不可能事业有成的，

更不用说取得成功，这一点是非常自然的。

总之，很多因素会影响到个人成就。因此，要找到合适雇员，你应

该将各种因素考虑进去，做出自己的选择。我真诚希望我的建议能够

对你有所帮助。

学生作文（ ）
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这篇文章的作者从独特的角度阐述了第一印象在面试中的重要

性，一般同学不会从这一角度来立论，应该说这是本篇文章的特色但

是文章的句子结构总体上不是非常丰富，简单句比较多，地道的表达方

式也不是很丰富，这是本篇文章的缺憾。

第（ 句 来表示“对⋯⋯的印中 的后面通常使用介词

象”，这里作 是受到了汉语的影响。在第（ 句中使用了强者使用


