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根据教育部圆园园源年《大学英语课程教学要求（试行）》的精神，为
保证学生大学英语学习四年不断线，由全国部分重点大学合作编写了这套

大学能力英语选修课系列教材。

《大学能力英语》基于“以任务为导向”（贼葬泽噪鄄遭葬泽藻凿造藻葬则灶蚤灶早）的编
写理念，突出语用行为原则，每单元围绕某一专题从听、说、读、写、译

五方面训练学生的语言交际能力。每册图书配赠一张听力光盘。

《大学能力英语———走进国际商务Ⅱ》涵盖合资办厂、签订协议、特
许经营、反倾销、货币知识、融资、信用证、营销与销售、客户服务、人

力资源管理等生动有趣的商务话题，共员缘个单元。
本书适合作为大学本科高年级非英语专业选修课教材，也可供学生自

学使用。
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序

《大学英语课程教学要求〈试行〉》是当前我国大学英语教学改革的指导文件。这个

文件对大学英语的教学性质和目标、教学要求、课程设置、教学模式、教学评估、教学

管理都有详尽而清楚的阐述。字里行间，洋溢着崭新的现代教学理念。如：

“大学英语是以英语语言知识与应用技能、学习策略和跨文化交际为主要内容，以外

语教学理论为指导，并集多种教学模式和教学手段为一体的教学体系。大学英语的教学

目标是培养学生的英语综合能力和应用能力，特别是听说能力，使他们在今后工作和社

会交往中能用英语有效地进行口头和书面的信息交流，同时增强其自主学习能力，提高

综合文化修养，以适应我国社会发展和国际交流的需要。”

“各高等学校应当根据实际情况，⋯⋯设计各自的大学英语课程体系，将综合英语

类、语言技能类、语言应用类、语言文化类和专业英语类等必修课程和选修课程有机结

合⋯⋯以确保不同层次的学生在英语应用能力方面得到充分的训练和提高。”

由于各校有关大学英语教学的领导和教师对这个文件非常熟悉，我不一一引述。我

只想就这两段谈谈我的看法。我觉得《教学要求》颁布后，大学英语界，特别是出版社

在出版大学英语教材方面的认识有所提高，如或在大学英语教材中增加听说内容，以弥

补现有教材的不足；或单独编写或引进出版听说教材，从实处上突出听说教学；除纸质

教材外，大力开发网络课程教学系统；在教材编写方面，尽量贯彻“个性化学习辕自主式
学习”的原则，等等。但我总觉得这还不够，大学英语界对上述第二条引文没有表现出

太大的兴趣。人们似乎满足于“综合英语类”的教材和教学，对“语言技能类、语言应

用类、语言文化类和专业英语类”的教材和教学考虑较少。事实上，没有这些选修课程

的配合，很难实现“提高综合文化修养，以适应我国社会发展和国际交流的需要”；很难

做到“必修课程和选修课程有机结合”；很难“保证不同层次的学生在英语应用能力方面

得到充分的训练和提高”；也无法完成向“注重培养语言运用能力和自主学习能力的教学

模式的转变”。

令人宽慰的是总有一些出版社（如出版本系列的机械工业出版社）和教师（如以王

正元教授领衔的各校教师）目标明确、不惧困难，埋头苦干，众志成城。“大学能力英语

选修课系列教材”的出版是最好的说明。我个人认为这套教材具有以下特色：

———教材编写依据上有《教学要求》，下有各校的具体需求。

———选材原则注意时代性、实用性、趣味性、多样性。

———编写原则突出任务型教学，反映了当代功能主义的教学理论。

———每个单元，围绕主题，听、说、读、写、译有效整合。

———培养学生在语境中自主学习，掌握语用能力。

显然，这些特色来自较多先进的教学理念，其核心是“任务型教学”。国内任务型教

学在中小学教材和教学中出现较多，在大学圈内也有倡导的。从反馈看，肯定的多，持
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异议的也有。如今“大学能力英语选修课系列教材”的出版，将为我们提供宝贵的经验。

具体说，一套教材只有在使用中才能得到检验和完善。在学中干，在干中学，我们的编

者本身就是在体验实施“任务型教学”。我相信他们能够成功。我预祝他们成功。

胡壮麟

圆园园缘年苑月
北京大学蓝旗营
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前摇摇言

根据教育部《大学英语课程教学要求（试行）》“培养学生的英语综合应用能力，特别

是听说能力，使他们在今后工作和社会交往中能用英语有效地进行口头和书面的信息交流，

同时增强其自主学习能力，提高综合文化素养，以适应我国社会发展和国际交流的需要”

的大学英语教学目标和“将综合英语类、语言技能类、语言应用类、语言文化类和专业英

语类等必修课程和选修课程有机结合，形成一个完整的大学英语课程体系，以确保不同层次

的学生在英语应用能力方面得到充分的训练和提高”的大学英语教学改革的要求，我们编

写了这套大学能力英语选修课系列教材。我们在编写过程中力图使教材突出以下特点：

员郾确定以培养学生英语能力为目标

我们在编写这套教材时，大家认真讨论了这样一个问题：学习英语干什么？为了用

英语交际。靠什么去交际？靠英语能力。所以我们在编写过程中坚持以培养学生英语能

力为目标，而教学互动、情景功能、体验等最终应当落实在英语能力的打造上；英语能

力是英语学习的最终目标，其他大多数都是为打造能力服务的方法；形成不了英语能力

的学习，应该说是效果不佳的学习。所以，我们在这套教材编写大纲中确定了以培养学

生英语能力为目标，把这套教材定名为《大学能力英语》。

圆郾坚持“以任务为导向”（贼葬泽噪鄄遭葬泽藻凿造藻葬则灶蚤灶早）的外语教学理念

我们在教材编写中考虑的第二个问题是：既然教材的主旨是培养学生的英语能力，那么

什么形式能更有效地培养学生的英语能力呢？语言专家和学者们经过长期的探索和经验积累

提出了很多科学的外语教学法，这其中以完成任务为导向的学习法是培养学生英语能力更直

接更有效的方法。比如说让学生去听两个美国人围绕一个话题说英语，按照范文去套写一篇

英语文章，这样的学习者只是站在第三者的立场上为学习而学习，是一种模仿学习。这种学

习往往是被动的、等待的，缺乏带着任务学的身临其境的感受和动力。如果把课程设计成让

学生去完成某种任务，以言行事，以言取效，把语言看成是取效行为，这样会有力地调动学

生的学习积极性。所以我们在编写这套教材时，尽量明确交际任务，让学生主动地去体验如

何完成交际任务，把完成交际任务作为培养提升能力的导向。完成任务型的“实战演练”

是培养、打造学生英语能力的有效方法。所以，我们设计的这套教材努力体现：任务的相关

性，输入、活动、目标、教师角色、学生角色和环境任务构成的六个因素，输入、加工、输

出行为，发展学生的思维能力和以言行事的言语取效行为。

猿郾突出学习者为主体的角色行为

我们在编写这套教材时始终注意的另一点是，不要把学生看成单纯的英语学习者，

单纯的学习者往往是被动的背诵者、复述者、消极地接受输入者，他们像站在圈外向圈

内看的观众，因输入多、输出少而缺乏言语行为的动力。如果我们把学习者看成是任务
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的完成者，把他们放到交际环境中去扮演一个角色，而且这个角色同他们将来可能的工

作能结合到一起，这会使他们有一种完成任务的使命感，在以言行事的言语交际行为实

践中提高在一定语境中的语用能力。我们考虑的另外一点是，一个人的能力是在实践中

锻炼提高的，语言学习也是如此，如果脱离了语言实践，很难有真正的语言交际能力。

所以我们在这套教材设计中把学习者设计成完成工作任务的“角色”，以增强语言交际锻

炼的目的性、实践性；每课都以完成任务作为贯穿全篇培养英语听、说、读、写、译能

力的主线，听、说、读、写、译的交际活动都是为了完成任务的交际行为，力求把任务

的完成与学习者的岗位、责任、生涯意识结合在一起。

本套教材的构成及使用建议：

为了满足不同层次学生在英语应用能力方面得到锻炼和提高的要求和高校不同专业

学生对不同专业英语的需求以及人才市场对就业学生英语能力的要求，本着实用性、知

识性和趣味性相结合的原则，为学生的个性化、自主式学习提供选择和方便，这套大学

能力英语选修课系列教材分四类共八本：《大学能力英语———走进国际商务》Ⅰ、Ⅱ；
《大学能力英语———走进社交》Ⅰ、Ⅱ；《大学能力英语———走进多元文化》Ⅰ、Ⅱ；《大
学能力英语———走进科学世界》Ⅰ、Ⅱ，可供非英语专业大学三、四年级作英语选修课
教材，也可用作非英语专业大学英语任选课、必选课教材。每课包括以完成任务为主线

的听、说、读、写、译五部分有机的结合；每本书都附有听力 悦阅、练习答案，因此本套
教材也可作为非英语专业学生的自修教材。

我国著名语言学家、博士生导师胡壮麟教授担任本套教材的总顾问，燕山大学外语

学院王正元教授担任总主编。各册主编分别为：

《大学能力英语———走进国际商务 Ⅰ》 王正元教授
《大学能力英语———走进国际商务 Ⅱ》 吴敏华副教授
《大学能力英语———走进社交 Ⅰ》 李冬琦教授摇张东辉副教授
《大学能力英语———走进社交 Ⅱ》 王燕教授
《大学能力英语———走进多元文化 Ⅰ》 王正元教授
《大学能力英语———走进多元文化 Ⅱ》 张萍教授
《大学能力英语———走进科学世界 Ⅰ》 谢亚琴教授摇钟秀平副教授
《大学能力英语———走进科学世界 Ⅱ》 陆军副教授摇欧阳铨教授
本套教材的编写工作得到了主编单位的大力支持；哈尔滨工程大学、天津大学、辽

宁大学、哈尔滨工业大学、燕山大学、天津医科大学、沈阳师范大学、北京外国语大学

等十几所高校的三十余名英语专家、教授、副教授、中青年骨干教师参加了本套教材的

编写工作，英、美籍英语专家审读了全部书稿；燕山大学外语学院刘德慧院长、辽宁大

学外语学院陈峰院长对本套教材的编写工作给予了大力支持，在此一并表示衷心感谢。

大学英语改革是一项艰巨而十分重要的工作，教材建设任重而道远。编写这套以完

成任务为导向、以培养交际能力为目的的教材是一种探索，一定会有缺点和不足，欢迎

专家、学者、师生批评指正，提出改进意见。

王正元

圆园园缘年元月
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书书书

１　　　　

哉灶蚤贼员

Ｙｅｓ，Ｗｅ Ｎｅｅｄ ａ Ｊｏｉｎｔ
Ｖｅｎｔｕｒｅ Ｐａｒｔｎｅｒ
是的，我们需要合资企业
合作伙伴

栽蚤责泽燥灶蕴蚤灶藻

　 　 合资经营企业（ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ）是指由外国公司、企业和其他经济组织或个人，按照
平等互利的原则，在中国境内同中国的公司、企业或其他经济组织共同投资、共同经营、

共享收益、共担风险的股权式合资企业。中外合资经营企业的组织形式为有限责任公司。

合资经营企业的双方（或多方）投资者可以采用多种形式投资，既可以投入现金资

本，也可以用建筑物、厂房、机器设备或其他物料、工业产权、专有技术、场地使用权

等作价出资。

合资经营企业的投资总额是指按照合营合同、章程规定的生产规模需要投入的基本

建设资金和生产流动资金的总和。如果合营各方的出资达不到投资总额，也可以合营企

业的名义向银行贷款。合营企业的注册资本是指为设立合营企业在工商行政管理部门登

记的资本总额，它应是合营各方认缴的出资之和。

合资经营企业的组织形式主要是有限责任公司。合营各方只以所缴付的股本对企业

负有限责任。合资经营企业实行董事会领导下的总经理负责制。董事会是合资经营企业

的最高权力机构，由合营双方共同组成。董事长和副董事长的人选由合营双方协商确定

或由董事会选举产生。

董事会讨论并决定公司的一切重大问题，如企业的发展规划、利润分配、劳动工资

水平、停业以及总经理、副总经理、总会计师等的任命或聘请。合资经营企业还设立以

总经理为首的经营管理机构，负责企业的日常经营管理工作，总经理向董事会负责。



Ｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌ Ｂｕｓｉｎｅｓｓ ＩＩ

２　　　　

Ｔａｓｋｓ

Ｓｕｐｐｏｓｅ ｙｏｕ ａｒｅ Ｍｒ Ｚｈｏｕ，Ｇｅｎｅｒａｌ Ｍａｎａｇｅｒ ｏｆ Ｓｈａｎｇｈａｉ Ｆａｓｈｉｏｎ
Ｇｒｏｕｐ，ｄｅａｌｉｎｇ ｗｉｔｈ ｉｓｓｕｅｓ ｏｆ ｅｓｔａｂｌｉｓｈｉｎｇ ａ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ ｗｉｔｈ ｆｏｒｅｉｇｎ
ｉｎｖｅｓｔｏｒｓ． Ｔｏ ａｃｃｏｍｐｌｉｓｈ ｙｏｕｒ ｔａｓｋｓ，ｙｏｕ ｓｈｏｕｌｄ ｂｅ ａｂｌｅ ｔｏ：
■ 　 Ｕｎｄｅｒｓｔａｎｄ ｔｈｅ ｃｏｍｐｏｓｉｔｉｏｎ ｏｆ ａ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ
■ 　 Ｕｎｄｅｒｓｔａｎｄ ｔｈｅ ｂａｓｉｃ ｐｒｏｃｅｄｕｒｅｓ ｆｏｒ ｓｅｔｔｉｎｇ ｕｐ ａ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ
■ 　 Ｕｎｄｅｒｓｔａｎｄ ｔｈｅ ｒｅｓｐｏｎｓｉｂｉｌｉｔｉｅｓ ａｎｄ ｏｂｌｉｇａｔｉｏｎｓ ｆｏｒ ｅａｃｈ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ

ｐａｒｔｎｅｒ
■ 　 Ｕｎｄｅｒｓｔａｎｄ ｔｈｅ ｂａｓｉｃ ｔｅｒｍｓ ｉｎ ａ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ ａｇｒｅｅｍｅｎｔ

陨 蕴蚤泽贼藻灶蚤灶早

Ｍｒ Ｊａｍｅｓ Ｇｒｅｅｎ ｉｓ ｔｈｅ ｐｒｏｊｅｃｔ ｍａｎａｇｅｒ ｗｉｔｈ Ｌａｕｓａｎｎｅ Ｃｏｒｐｏｒａｔｉｏｎ，ａ Ｂｒｉｔｉｓｈ
ｌｅａｄｉｎｇ ａｐｐａｒｅｌ ｃｏｍｐａｎｙ ｗｈｉｃｈ ｈａｓ ｂｅｅｎ ｅｘｐｏｒｔｉｎｇ ｉｔｓ ｐｒｏｄｕｃｔｓ ｔｏ Ｃｈｉｎａ ｆｏｒ ｑｕｉｔｅ ａ
ｌｏｎｇ ｔｉｍｅ． Ｔｈｅ ｃｏｍｐａｎｙ ｉｓ ｃｏｎｓｉｄｅｒｉｎｇ ｓｅｔｔｉｎｇ ｕｐ ａ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ ｉｎ Ｃｈｉｎａ． Ｙｏｕ ｒｅｃｅｉｖｅ
Ｍｒ Ｇｒｅｅｎｓ ｐｈｏｎｅ ｃａｌｌ ｆｒｏｍ Ｌｏｎｄｏｎ ｅｘｐｌａｉｎｉｎｇ ｈｉｓ ｉｄｅａ ｏｆ ｅｓｔａｂｌｉｓｈｉｎｇ ａ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ ｉｎ
Ｃｈｉｎａ．

Ｓｔｕｄｙ ｔｈｅｓｅ ｃｕｅ ｗｏｒｄｓ ａｎｄ ｐｈｒａｓｅｓ ｂｅｆｏｒｅ ｌｉｓｔｅｎｉｎｇ ｔｏ ｔｈｅ ｔａｐｅ ｒｅｃｏｒｄｉｎｇ．

　 Ｗａｒｍ ｕｐ ｗｉｔｈ ｔｈｅｓｅ ｗｏｒｄｓ ａｎｄ ｐｈｒａｓｅｓ

ＪＶ
　

ａｎ ａｓｓｏｃｉａｔｉｏｎ ｏｆ ｔｗｏ ｏｆ ｍｏｒｅ ｂｕｓｉｎｅｓｓｅｓ ｅｓｔａｂｌｉｓｈｅｄ ｆｏｒ ａ
ｓｐｅｃｉａｌ ｐｕｒｐｏｓｅ

ｃｒｉｔｉｃａｌ ａ ｃｒｉｔｉｃａｌ ｔｉｍｅ，ｆａｃｔｏｒ，ｏｒ ｓｉｔｕａｔｉｏｎ ｉｓ ｅｘｔｒｅｍｅｌｙ ｉｍｐｏｒｔａｎｔ

ｐｒｏｆｉｔ ｍａｒｇｉｎ ｒａｔｉｏ ｏｆ ｉｎｃｏｍｅ ｔｏ ｓａｌｅｓ

ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ
　

ａｎ ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ ｉｓ ａｎ ａｍｏｕｎｔ ｏｆ ｍｏｎｅｙ ｔｈａｔ ｙｏｕ ｉｎｖｅｓｔ，ｏｒ ｔｈｅ
ｔｈｉｎｇｓ ｔｈａｔ ｙｏｕ ｉｎｖｅｓｔ ｉｔ ｉｎ

ｐｏｕｒ
　

ｉｆ ｐｅｏｐｌｅ ｐｏｕｒ ｉｎｔｏ ｏｒ ｏｕｔ ｏｆ ａ ｐｌａｃｅ，ｔｈｅｙ ｇｏ ｔｈｅｒｅ ｑｕｉｃｋｌｙ ａｎｄ
ｉｎ ｌａｒｇｅ ｎｕｍｂｅｒ

ｃｏｍｐｅｔｉｔｏｒ
　

ａ ｃｏｍｐａｎｙｓ ｃｏｍｐｅｔｉｔｏｒｓ ａｒｅ ｃｏｍｐａｎｉｅｓ ｗｈｏ ａｒｅ ｔｒｙｉｎｇ ｔｏ ｓｅｌｌ
ｓｉｍｉｌａｒ ｇｏｏｄｓ ａｎｄ ｓｅｒｖｉｃｅｓ ｔｏ ｔｈｅ ｓａｍｅ ｐｅｏｐｌｅ



Ｕｎｉｔ １　 Ｙｅｓ，Ｗｅ Ｎｅｅｄ ａ Ｊｏｉｎｔ Ｖｅｎｔｕｒｅ Ｐａｒｔｎｅｒ

３　　　　

ｓｅｔｔｌｅ ｉｎ
　

ｗｈｅｎ ｐｅｏｐｌｅ ｓｅｔｔｌｅ ｉｎ ａ ｐｌａｃｅ， ｔｈｅｙ ｓｔａｒｔ ｌｉｖｉｎｇ ｔｈｅｒｅ
ｐｅｒｍａｎｅｎｔｌｙ

ｄｏｃｕｍｅｎｔａｒｙ
　
　

ａ ｄｏｃｕｍｅｎｔａｒｙ ｉｓ ａ ｔｅｌｅｖｉｓｉｏｎ ｏｒ ｒａｄｉｏ ｐｒｏｇｒａｍｍｅ，ｏｒ ａ ｆｉｌｍ，
ｗｈｉｃｈ ｓｈｏｗｓ ｒｅａｌ ｅｖｅｎｔｓ ｏｒ ｐｒｏｖｉｄｅｓ ｉｎｆｏｒｍａｔｉｏｎ ａｂｏｕｔ ａ
ｐａｒｔｉｃｕｌａｒ ｓｕｂｊｅｃｔ

ｄｅｓｔｉｎａｔｉｏｎ
　

ｔｈｅ ｄｅｓｔｉｎａｔｉｏｎ ｏｆ ｓｏｍｅｏｎｅ ｏｒ ｓｏｍｅｔｈｉｎｇ ｉｓ ｔｈｅ ｐｌａｃｅ ｗｈｅｒｅ
ｔｈｅｙ ａｒｅ ｇｏｉｎｇ ｏｒ ｂｅｉｎｇ ｓｅｎｔ

　 Ｌｉｓｔｅｎｉｎｇ Ｃｏｍｐｒｅｈｅｎｓｉｏｎ：Ｌｉｓｔｅｎ ｔｏ ｔｈｉｓ ｔａｐｅ ｒｅｃｏｒｄｉｎｇ
ａｎｄ ｆｉｌｌ ｉｎ ｔｈｅ ｂｌａｎｋｓ

Ｊａｍｅｓ： Ｙｏｕ ｓｅｅ，ｗｅ ｈａｖｅ ｂｅｅｎ 　 （１） 　 ｏｕｒ ｐｒｏｄｕｃｔｓ ｔｏ Ｃｈｉｎａ ｆｏｒ ｓｏｍｅ
ｙｅａｒｓ ａｎｄ ｔｈｅ ｍａｒｋｅｔ ｔｈｅｒｅ ｉｓ 　 （２） 　 ｒａｐｉｄｌｙ． Ｔｏ ｂｅｔｔｅｒ ｓｅｒｖｅ ｔｈｅ
　 （３） 　 ｍａｒｋｅｔ ａｎｄ ｔｏ ｉｎｃｒｅａｓｅ ｏｕｒ 　 （４） 　 ，ｍａｙｂｅ ｉｔ ｉｓ ｔｉｍｅ ｆｏｒ
ｕｓ ｔｏ ｓｅｔ ｕｐ ａ ｃｏｍｐａｎｙ ｒｉｇｈｔ ｔｈｅｒｅ ｉｎ Ｃｈｉｎａ． Ａｃｔｕａｌｌｙ，ｓｏｍｅ ｏｆ ｏｕｒ
ｃｏｍｐｅｔｉｔｏｒｓ ａｒｅ ｍａｋｉｎｇ 　 （５） 　 ａｌｒｅａｄｙ ｉｎ Ｃｈｉｎａ．

Ｍｒ Ｚｈｏｕ： Ｙｏｕ ａｒｅ ｒｉｇｈｔ． Ａｐｐａｒｅｎｔｌｙ ａ ｇｒｏｗｉｎｇ ｎｕｍｂｅｒ ｏｆ 　 （６） 　 ｆｉｒｍｓ ａｒｅ
　 （７） 　 ｉｎｔｏ Ｃｈｉｎａ，ａｎｄ ｔｈｅ ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ ｅｎｖｉｒｏｎｍｅｎｔ ｈａｓ ｉｍｐｒｏｖｅｄ ａ
ｌｏｔ ｓｉｎｃｅ ｏｕｒ ｃｏｕｎｔｒｙ ｆｉｒｓｔ 　 （８） 　 ｔｏ ｔｈｅ ｏｕｔｓｉｄｅ ｗｏｒｌｄ ｉｎ １９７９．

Ｊａｍｅｓ： Ｉｖｅ ｓｅｅｎ ｓｏｍｅ 　 （９） 　 ｐｒｏｇｒａｍｓ ａｂｏｕｔ ｄｏｉｎｇ ｂｕｓｉｎｅｓｓ ｉｎ Ｃｈｉｎａ ａｎｄ
ｉｔ ｓｅｅｍｓ ｔｏ ｍｅ ｔｈａｔ Ｓｈａｎｇｈａｉ ｉｓ ａｍｏｎｇ ｔｈｅ ｂｅｓｔ ｃｈｏｉｃｅｓ ｆｏｒ ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ
　 （１０） 　 ． Ｉｔ ｉｓ ｃｒｉｔｉｃａｌ ｆｏｒ ｔｈｅ ｓｕｃｃｅｓｓ ｏｆ ｔｈｅ ｃｏｍｐａｎｙ ｔｏ ｃｈｏｏｓｅ ａｎ
　 （１１） 　 ｐｌａｃｅ ｔｏ ｓｅｔｔｌｅ ｉｎ ａｎｄ ｄｅｖｅｌｏｐ． Ｔｈａｔ ｉｓ ｗｈｙ Ｉ ａｍ ｔｈｉｎｋｉｎｇ ｏｆ
ｙｏｕｒ ｃｏｍｐａｎｙ． Ｙｏｕ ｈａｖｅ ａ ｖｅｒｙ ｇｏｏｄ ｌｏｃａｔｉｏｎ． Ｂｅｓｉｄｅｓ，Ｉ ｔｈｉｎｋ ｗｅ
ｎｅｅｄ ｔｏ ｈａｖｅ ｐｅｏｐｌｅ ｗｈｏ ｈａｖｅ ａ ｇｏｏｄ 　 （１２） 　 ｏｆ ｔｈｅ ｌｏｃａｌ ｍａｒｋｅｔ
ａｎｄ ａｒｅ ａｌｓｏ ｆａｍｉｌｉａｒ ｗｉｔｈ ｔｈｅ ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ 　 （１３） 　 ，ｔｈｅ 　 （１４） 　
ｆｏｒ ｇｅｔｔｉｎｇ ｔｈｉｎｇｓ ｄｏｎｅ，ａｎｄ ｓｏ ｏｎ．

Ｍｒ Ｚｈｏｕ： Ｉｍ ｇｌａｄ ｔｏ ｈｅａｒ ｉｔ． Ｗｈａｔ ｉｓ ｏｎ ｙｏｕｒ ｍｉｎｄ？Ｉ ｍｅａｎ，ｈｏｗ ａｒｅ ｗｅ ｇｏｉｎｇ ｔｏ
ｇｏ ａｂｏｕｔ ｉｔ？

Ｊａｍｅｓ： Ｉ ｔｈｉｎｋ ｔｈｅ ｆｉｒｓｔ ｉｓｓｕｅ ｉｓ ｔｏ ｄｅｃｉｄｅ ｈｏｗ ｂｉｇ ｔｈｅ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ ｓｈｏｕｌｄ ｂｅ，
ａｎｄ ａｓ 　 （１５） 　 ｉｎ ｔｈｅ ｊｏｉｎｔ ｖｅｎｔｕｒｅ，ｈｏｗ ｗｅ ａｒｅ ｇｏｉｎｇ ｔｏ ｍａｋｅ ｏｕｒ
　 （１６） 　 ． Ｉｄ ｌｉｋｅ ｙｏｕ ｔｏ ｃｏｎｓｉｄｅｒ ｔｈｅｓｅ ｉｓｓｕｅｓ ａｎｄ Ｉ ｗｉｌｌ 　 （１７） 　
ｎｅｘｔ ｗｅｅｋ ｔｏ ｄｏ ｓｏｍｅ 　 （１８） 　 ａｎｄ Ｉ ｔｈｉｎｋ ｗｅ ｃａｎ ｔａｌｋ ｉｔ ｏｖｅｒ ｔｈｅｎ．

　 Ｔｒｕｅ ｏｒ Ｆａｌｓｅ：Ｌｉｓｔｅｎ ｔｏ ｔｈｅ ｔａｐｅ ｒｅｃｏｒｄｉｎｇ ａｇａｉｎ

Ｌｉｓｔｅｎ ｔｏ ｔｈｅ ｃｏｎｖｅｒｓａｔｉｏｎ ａｇａｉｎ ａｎｄ ｄｅｃｉｄｅ ｗｈｅｔｈｅｒ ｔｈｅ ｆｏｌｌｏｗｉｎｇ ｓｔａｔｅｍｅｎｔｓ ａｒｅ
ｔｒｕｅ ｏｒ ｆａｌｓｅ． Ｃｈｏｏｓｅ Ｔ ｉｆ ｙｏｕ ｔｈｉｎｋ ｔｈｅ ｓｔａｔｅｍｅｎｔ ｉｓ ｔｒｕｅ ａｎｄ Ｆ ｉｆ ｉｔ ｉｓ ｆａｌｓｅ．
Ｔ ／ Ｆ　 １ Ｌａｕｓａｎｎｅ Ｃｏｒｐｏｒａｔｉｏｎ ｈａｓ ｂｅｅｎ ｅｘｐｏｒｔｉｎｇ ｇｏｏｄｓ ｔｏ Ｃｈｉｎａ ｆｏｒ ｏｎｌｙ ａ ｓｈｏｒｔ


