
中国人缺少投机细胞

我们的祖先不乏杰出的投机家。在被我们称为眼光长远、

见风使舵、聪明、狡猾的人身上，作个生物学的精密试验，准能

找到不少投机基因。尽管有遗传，也有变异，但说我们中国人

缺少投机细胞简直是天大的冤枉。

投机有小投机和大投机之分。大投机要冒大风险，中国人

求平稳，眼光也未必长远深邃，只适宜搞小投机。

投机还有传统的投机和现代的投机之分。我们过去是阔，

是手段高明，眼下却不行了，四大发明比人家早了千百年，股

票、期货什么的就得做人家的孙子。

说中国人缺少现代经济投机的细胞一点儿没错。做生意

搞投机，我们的祖宗可不比大鼻子蓝眼睛差，如果要比试比

试，说不定大战三百回合，我们的先人还略占上风。不过给洋

人面子，卖个破绽，算是战成平手。可越往后越不行。那个只
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的交易所　已经落了下风。而且，如果投机算才有了兼做期货

有二百多年历史的美利坚，已经做了一百多年的期货交易。

年，几个精明的芝加哥农民和商人联合成立了一间“商

品交易所”，成了期货交易源头。我们是直到半个多世纪以后

是人类的某种天赋的生物特性的话，那么，这种特性在解放后

年，大陆最后一家交易所，也就是最得到了大大的改造。

后一家可以倾销投机的场所 天津证券交易所被迫关门。

之后，投机成了一个可怕的罪名，人们避之唯恐不及，不要说

炒股票做期货，就连贩卖水果、服装也都老老实实地停下来

了。从生物学和社会学来看，有人认为是进化，仿佛割掉了一

条难看的尾巴；有人认为是退化，好象连汗毛都刮光了毛孔也

堵上了。

年，上海一

反正总有不舒服，没有人倒卖水果，服装并不要紧，全国

山河一片红，全国服装一片灰，要批判资产阶级追求生活享

受，水果最好不吃，衣服有军装，灰卡琪就够了，一过头，就容

易沾染上小资产阶级的生活情调了。不会做期货、炒股票却要

吃亏。上海曾经把股票拿了过来，结果成了远东最大的金融中

心，举手投足，让世界都为之动容。过了几十年，国际的投机经

济有了很大的发展，我们还是死守着那一套。

马克，到了

家造船厂与前西德船运公司签订了一项出口货轮的合同，规

定的计价货币是马克。当时，我方先用人民币出货轮价，再折

算成美元，然后根据同期国际市场美元对马克的汇率换成马

克。那时，美元值

美元元升值，马克贬值，折合

年，上海造船厂交货时，美

马克。这样一来，我方损失
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年开始，

近千万美元，交了一笔昂贵的学费。如果略具期货交易知识，

只要在签合同时先用与货款相同的马克买成美元，交货时，正

好亏盈相抵。

年，我们终于开始补“期货”这门课了。

相继出现了几家大的期货交易市场：上海金属交易所、南京石

油交易所、深圳有色金属交易所。年末，广州成立了全国第一

家以期货经纪公司挂牌的可通公司。中国人身上的投机细胞，

经过强大的经济电流的刺激，正逐渐地复活。有一首新的“都

市民谣”唱道：十万元户个体户，百万元户开公司，千万元户买

股票，亿万元户做期货”。人们的投机神经正活跃起来。

做期货并不需要亿万资本。期货的好处是只要有几十万

元资本，可以做几百万元的生意。尽管风险很大，但赚得既多

不快。敢于冒险的中国人却很少。大多数人只愿站在岸边看

看风景，不想把鞋子打湿。一位前两年毕业于清华大学的学

生，从一家大工厂辞职出来，进入广州国际大厦的一间期货公

司干经纪，一个月来，多方奔走，却没有找到一个客户。他的父

亲也不愿冒险投资给儿子去做期货，而情愿每月寄钱给没有

佣金的儿子过日子。

多个

有些经纪人到处打电话、托门子。找到大老板之后，还得

苦口婆心做思想教育工作。听众们深受感动，却不愿入瓮，他

们会说：“我没有那么多钱，就是有，一块一块的，都是自己这

辈子的血汗钱。我不干投机这一行，太冒险了”。半天的动员

却没有下文。再找，还是如此。有一个经纪人每天打

电话，可过了三个仍月没有找到一个客户。他对自己都没有一
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点信心了，只好炒了自己的鱿鱼。

总还得有人来做期货，不然，期货公司的人们都只好去喝

西北风。有交易自然有亏有赚，亏了倒霉，赚了开心。金融期

货做亏的比率大，因为它难度高，风险大。但它获利最快，利润

最高，所以想暴富，还是该做金融期货。中国人做金融交易的

却少，们们大概是不想做扑火的飞蛾。做商品期货虽然也是冒

险，其惊险的程度却是中国人的心脏所能承受得了的，所以就

做商品期货好了。在期货热的那边，原来也是一冷一热，中国

人投机的胆了还是太小了！

到目前为止，中国的期货交易还处于刚刚起步的阶段，许

多期货公司还处于“半地下”的摸索阶段，中国人对这种投机

形式还不是十分了解，最好还是谦虚一点，小心一点。最近，南

京某期货公司出现大面积做赔，多的几十万，少的也十几万，

客户们强烈要求有关方面查明真相，弥补损失。调查表明，这

家公司号称与东京国际期货市场直接接轨，实际上是通过香

港一家公司再和东京方面做交易。客户们上当受骗，损失惨

重。可叹的是，他们本来是准备到风急浪高的投机之海去搏一

把，有人却把他们扔进了一条臭气熏天的污沟。

们是俗人，没有很高的无产阶级觉悟，考虑问题有时候不得不

是思想品德方面的事情。孔先生是圣人，自然是政治挂帅。我

孔丘先生说过，只有小人和女人最难养。孔先生所指大概

盯住女人的腰包
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首饰、高跟鞋、眼花缭乱，美不胜收的化妆品、时装、

从自己的荷包为出发点。我们不是先进的完全牺牲个人利益

的那种人，也不能潇洒地唱《一无所有》。我们在充满责任的烦

恼人生中感悟良多，要对孔先生的话作一点小小的改动：唯小

孩子与女人为难养。

做了丈夫和父亲的读者一定会拍手称快。作者其实讲穿

了他们的心事。道出了一个颠扑不破的真理。当荷包在女人

和孩子的全场紧逼之下，无力防守，只好弃城而逃，听之任之

了。可怜的大老爷们留下两三张大团结做私房钱，以满足自己

吸烟等等很少的嗜好，其余的都化作了女人的口红、衣裙、首

饰、双眼皮，小孩子的冷狗、反斗星、太阳神、变形金刚了。

比较而言，女人胃口大，不好哄，一个家庭的财政状况，受

她们的影响更为巨大。小孩子们上的项目，投资很分散，不会

牵一发而动全身，可以任意削减。女人讲究系统工程，全面铺

开，从头发武装到脚跟，资金要一步到位。所以历来的商家有

这样一句名言：女人的钱好赚。这不是藐视妇人们的智力。是

经商的一大奥秘。装得光明正大的样子，盯住女子的腰包，了

解她们花钱的秘密。让她们心甘情愿地大把送钱。商业服务

业的投机家们最喜欢把宝压在女人身上，虽然风险不小，与其

巨额利润一比，算不上一回事儿。

最早盯住大陆女人腰包的，是一些来自海外的港商，台商

和外国商人。他们看准了刚刚脱下灰卡琪、绿军装的中国女

人，打着“解放美丽的中国女人”，“将中国女人好好打扮一番”

的诱人口号，通过各种媒介、手段，向大陆女人发起了猛烈的

商业进攻
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运动鞋、内衣、文胸、丝袜，把大陆女人们搅得情乱意迷。女人

们的观念也发生了根本的革命，认识到昔日那些被视作小资

产阶级腐朽生活享受的东西，都是人的正常需要。中国妇女半

边天，也就拥有了半边的铜板、银圆。何况男人们清一色的“爱

妻型”，他们的腰包差不多等于妻子们情妇们的腰包。今日中

国的女性消费市场已经是灿烂缤纷，追赶潮流，讲究品味，崇

尚精品，强调个性、风格了。利用这个千载难逢的机会大挣一

笔，崛起中的中国商界不甘把这个机会错过。

女性花钱，目的十分简单，就是使她们变得更加美丽。凡

是与此有关的商品，服务都可以大挣其钱。

美容美发是最常见的一项服务。开设一家美容院的成本

只是几十万，这是上档次的。马虎一点，几万也行。每人的服

务费却很高，稍微洗洗，就是几十块。做个头，整整皱纹什么

的，就得上百了。美容美发的同时，有些女性还嫌自己不够天

生丽质，要改变父母给她的光辉形象，做五官、乳形或面容的

整型手术。最流行的当属割双眼皮和隆胸隆鼻手术了。价位

大约在一千元人民币左右。这种美丽的代价不是每个中国女

人都能付得出的。但以中国之大，只要有很少的一些人愿花钱

修正老爹老娘给自己长相上的错误，美容院的成百上千张椅

子就会有相当的“上座率”，老板们就可以挣取十倍、几十倍于

别的行业的高额利润。

一付动人的双眼皮，一个尖尖的小鼻子，一双高高隆起的

乳房，只是女人美丽的几个“点”。要全付武装，从头花、耳环、

项链到皮衣、皮鞋，其投资就会更加高得惊人。刘老板是个深
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孔而没有与之相应的装饰。一些

谙女性的“点面心里”的行家里手，那些有钱的女人，如今不再

秋行夏令，只有一付漂亮的

女人还十分注意配套系列，为了美的完整性，她们甘愿付出昂

贵的价钱。既然别人都去开发美容美发了，还有人占领了本小

利薄的普通的妇女生活用品市场，刘老板为什么不开辟国内

高档女性市场呢？他联系了一家日本公司，是搞时装首饰的，

与之合作，推出了女性系列衣饰，包括项链、耳环、手镯、发卡、

装饰眼镜、内衣、衬衫、毛衣、套装、防晒服、皮鞋、香水、化妆品

成“系列”思维了，这也舍不下，

等等。因了他的商店，本来就富于审美直觉的女性们思维都变

那也丢不开，都美，都需要，价

钱是让人咋舌，但到哪里去配套，去寻找这种完美无缺的感受

呢。买了，女人潇洒地一掷千金。刘老板心下欢喜，附送两样

不太值钱的东西，叫做纪念品，纪念女人们这种勇敢的行动。

为下次再给她送钱抛下微不足道的一点诱饵。

女人们要扮靓，符合她们爱美的本性，商人们为她们扮靓

多想点主意，收费时把妇女们的漂亮都算作自己的贡献，填写

出吓人的数字来，也不违犯哪一条法律。一个愿打一个愿挨，

旁人又何必说长道短呢？

中国的阔太太阔小姐毕竟不多，工薪阶层仍然是个宠大

家族。尽管差不多人人都有一份工资单以外的隐形收入。但

这么一点货是会让大老板们失望的。即使有人倾其所有把自

己精良地装备了一番，但她们没有后续的消费能力。那些从女

人的腰包里得了好处的老板们自然不会罢休，还有另外一些

人也觊觎着这块大肥肉，女人的腰包是不是更危险了？！
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政客不喜欢投机者

自古以来，政治和投机总有一种说不清斩不断的关系。有

时，投机是仕途进身的阶梯，见风而使舵，稳坐钓鱼船，劈波斩

浪，直挂云帆济沧海。有时，投机又是官场倾轧的忌讳，营私而

舞弊，见利而忘义，被看破野心抓住尾巴就只好自认倒霉。前

面曾经打过比方，说投机是条狗，有的主子有宠物癖，可能喜

欢上这条能很好地体会他心思的东西。而真正的政治家天生

就讨厌犬类，他不会让投机这东西有逞能的市场。投机永远无

法造就政治家。于是就出现了这样一个有趣的现象，官场中人

不得不把命运押在投机上，可是他们又不得不小心“投机”不

成，反蚀一把米。

清代名臣曾国藩，是近代史上的一位大政客，他发迹于对

太平天国的剿灭。太平天国曾经占领了半壁江山，在南京建立

了政权，而且严重威胁到京城里的皇帝太后和满朝文武大臣。

曾国藩审时度势，觉得到了自己大展才华建功立业的时候了。

于是和乃弟曾国奎一想，率领强大的湘军，与太平军激战几

年，屡败屡战，屡战屡败，最后终于趁太平天国的王爷们为权

和利内讧之机，打跨了这支农民起义军。其煊赫的战功，为满

清入关以来所未有。曾国藩挣足了政治资本，权倾朝野，大概

可以算是实现了他的政治梦想。

臣子投机，在政治上青云直上，只要还是为主子卖命，主

子是一般不至于发作，搞什么“杯酒释兵权”之类的动作的。一
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旦超过范围，以至于功高震主就十分危险了。一般来说，政治

投机的胆识与官位的高低成正比，而官位、荣誉又与危险成正

比，按照比例关系，我们就可以得出这样一个公式：投机越厉

害，官位也越高、荣誉越盛，失去财富和权势甚至丢了身家性

命的可能也就越大。投机正象一把双刃剑，用它去获取权利的

果实时，免不了也会伤害自己。因此，功成身退，成了一些明智

的投机家的选择。人们往往感到奇怪，差一步都登上泰山极顶

了，为什么还偏偏要做出一副就地打住姿态，甚至还真的就自

己走下坡路了？其实，这才是最聪明的做法。不要让主子担心

自卫，这本是投机学最基本的原理之一。

曾国藩怎么来表示自己官场的“学习”心得和对未来低调

的姿态呢？他选择了写日记、写书信的方式。他告诉家人的不

是几十年官场的搏杀秘诀，而是整理菜园，侍弄瓜果，饲养禽

畜的技术，最多只谈到如何读书修身。如果后代子孙不是笨

蛋，他一定会从祖先记载这样的琐细小事行动本身体会到一

些官场的诀窍来。曾国藩的日记和家信虽属个人隐私，但慈禧

太后对这位重臣恩宠有加，特别关照，一定有法子拜读这些妙

文。曾国藩写这些，与其说是给子弟看，不如说是给主人看。他

要告诉主人，曾国藩只不过是个乡巴佬而已，他除了对小鸡黄

瓜感兴趣，并不想在政治上有所作为。作为一个大政客，最后

迫不得已这样做，只不过为保全首领而已，这最后的投机把政

治投机的悲凉映衬得那么人！

现代政客在政治投机上的水平是一点不亚于古人的。

蒋介石先生原来只是上海滩上的一个小人物，他看准革
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厚黑学无用武之地

于做到委”，终

命风头，紧紧追随孙中山先生，以三民主义为革命理想，在孙

中山先生死后仍不忘嘴上常念叨着“总理遗训

员长和总统。蒋先生算得上是集投机与革命之大成的政客。说

他是革命家，消灭了封建残余势力，打跑了帝国主义，似乎不

很准确；说他只是一个投机家，完全是靠投机起家，恐怕也歪

曲了他的光辉形象。然而，他确是一个投机加革命的政客。革

一得最好的政客也是他。俗语说：物以类聚，人以群分。

命家中最不象样的是他，投机家中最有出息的是他。把它们统

蒋先

生手下不少臣子大有向蒋先生学习的意思。但终于“学虎不成

反类犬”，只出了一大群投机家，反革命家。

厚黑学是近代李宗吾先生的创造，一门关于社会人生方

法论的学科。这个学科貌似深奥，撮其要旨，只有厚黑二字。为

人处世，若能做到心黑脸厚，便可心想事成，万事如意了。李先

生这一大发现，简直是为世人于迷途之际点亮了灯塔。难怪后

世人不少奉此为人生圭臬。他本人也为这发现而沾沾自喜，以

“厚黑”教主自许，并拿他的“教义”与马克思主义、达尔文进化

说类比。

几年前，不知道谁从故纸堆中将此书翻出，在全国各地大

量印行，让全国男女老少饱受一番“厚黑学”的雨露滋润。其

实，这并没有什么不好理解的。改革开放后，出现了很多新的

形势，新的问题，人们欲借“国故”来为自己建立信仰，为困惑
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的劣产品和奸商作祟的故事，

于官场和市场的人们提供智慧为自己的所作所为找到古老

的依据。于是“厚黑学”和《周易》、《中国古代秘戏图考》、《菜根

谭》之类的书走俏市场，人们渴盼从其中得到营养。单是一本

《厚黑学》，其印数已达百万册。有一小青年，立志长大了做个

政治家。《厚黑学》告诉他，脸厚心黑有三个层次，他先后便买

了九本《厚黑学》来精研细读。做生意的人也如获至宝，一面鄙

视书本和知识的他们对李教主佩服得五体投地，发誓要成为

他手下一名精通教义，活学活用的教徒，以大把大把的昧心钞

票向教主报喜。我颇怀疑今天商海中的许多大款是“厚黑学

院”毕业出来的，每当看到假

都想到法院去告他们。奸商是第一被告，李教主做第二被告。

李先生所标举的心黑的典型是曹操。杀吕伯奢、孔融、杨

修，“宁我负人，毋人负我”，都是他黑心精神的写照。但在天下

大乱中崛起的曹操并不单是靠心狠手辣起家。他不仅仅是一

个疯狂的“虐待狂”和“杀人犯”，而是凭着雄才大略，审时度

势，“挟天子以令诸侯”，聚集起天下的英雄，而成三国鼎立之

势的。

刘备脸最厚。这倒是实话。当日“青梅煮酒论英雄”，曹操

问刘备，谁是当今的英雄。刘备当然希望自己，但却列了一大

串别的名字，曹操听了哈哈大笑起来，说，你还谦虚什么呀，天

下英雄已有我们俩呀！刘备听了，以为曹操知道自己内心的秘

密，顿时紧张起来，手里的酒杯都砸在地上。好在吉人自有天

相，打起雷来，刘备就借口说是给雷吓的。然后战战兢兢，继续

在那儿混日子。后来又厚着脸皮投靠吕布、刘表、孙权、袁绍，
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跑到各个诸侯国去推销

每到一处都要呜呜咽咽哭上一场，取得人家的同情，把一个汉

室贵族的脸面都丢尽了。厚着脸皮寄人篱下几十年，只是苟全

性命而已，哪里看得见恢复汉室的半点希望。至于他后来建立

蜀国，与魏、吴抗衡，出现了一段短暂的辉煌，这绝不是厚着脸

皮求爹爹告奶奶得来的，而是他以真诚和义气换得了诸葛亮、

关羽、张飞等人的支持，才真正有了出头之日。

无论是政治投机，还是商业投机，单靠“厚黑”二字是不够

的。脸太厚只会掩盖自己的耻辱，却根本解决不了问题，没有

羞耻，乐于到处做孙子叫大爷的人，人家最多是出于人道主

义，可怜可怜他。试想，一伙政治拥，怎么会乐意把一个没有

主心骨的人扶持起来；一位领袖，如何会喜欢那些没有廉耻的

下属？真要有出息，得有真本领。

他

战国那时候，人才流动十分顺畅，但若想找个合适的主子

恐怕也不容易。其情形大抵与今日相仿佛，招聘广告到处有，

要找外资企业又有福利保险的，却十分难得，尤其是对于男同

胞和中老年妇女。那时最热门的人才不是计算机博士、房地产

开发人员、期货经纪人，而是巧知如簧、口若悬河的雄辩家

们是名国君主的宠儿，凭着唇枪舌剑走天下。

张仪饱读诗书，能言善辩，满以为有了立身之本，厚脸皮

己。比今天的大学生走南闯北找工

作还低三下四。但人家不喜欢他，以为嘴尖，皮厚，腹中空，要

来只是增加负担，空占编制。张仪到处碰壁，无端受辱。既然

他脸皮不薄，索性还给他戴上几顶帽子：小偷、流氓什么的。张

仪尝尽了苦头，却没有失去信心。他悟得一个道理，人不靠脸
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在官言商

张仪开怀大笑

皮升官发财，而是靠一技之长安身立命。于是，回到家里，问妻

子说：“你看看我的舌头还在不在？”妻子被这荒唐的问题弄得

哭笑不得，告诉他：“怎么会丢呢？当然还在

说：“老天爷啊，我的脸面已经丢尽了，所幸的是我还有舌头。”

从此，他苦练辩论本领，成为一代雄辩“大师”。这样，再也不用

搞自我推销，而被秦王一眼相中，靠着三寸不烂之舌为秦王搞

政治攻势，造谣惑众，深得秦王的喜欢，被封为武信君。张仪之

发迹，再一次证明了厚黑学理论的脆弱，宣布了在政治权力的

投机中，厚黑学无用武之地！

官商结合，是中国的传统。原始社会几乎没有商品交换，

氏族长们根本不可能一边担任那个部落的长官，一边又兼任

某某燧石公司或陶罐公司的董事长。后来，东西多了，买卖普

遍了，有权力的人便把权力当资本投入买卖之中；有钱的人则

渴望把商和官结合起来，得到保障和更大的利益。于是先商后

官，亦商亦官的现象普遍起来，成为中国式的商品经济中的一

个特征。

战国时代，阳翟有个大富商，叫吕不韦。他的祖辈已经开

始做买卖了。吕不韦做的生意不外乎是倒买倒卖，把布匹牛皮

鞋帽从这个国家贩到那个国家，从城里倒到乡下。既搞进出口

贸易，也做国内的生意。他做生意的办法很原始，靠的是贱进

贵出，赚取差价，他既不欺行霸市，也不搞假冒伪劣产品，信誉
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官老爷

一直很好。家里的存款据说已有“千金”之数。大概相当于我

们今天的几十万吧。

他不希望终其一生只做

而欲找到一条更好的发财之路。一天，他

吕不韦先生是个不知满足的人

做小打小闹的生意

了作为人质的秦国公子异人，他感到秦在赵国首都邯郸遇上

国公子“奇货可居”，具有一般商品所无法比拟的价值。他认

为，种田的收益，通常只有投入的几倍，这真不错，可惜今天是

差不多要倒赔；买卖珠玉宝器，所得到的利润要高得多，不过

也只有百倍而已；而立国家之主，其获利也就接近无穷大了。

吕不韦究竟是个眼光长远，非同一般的商人。他发现了权力作

为“特殊商品”的价值，看准了一本万利的政治投机。他想方设

法，终于巴结上了秦国公子，秦国公子此时正是落难时候，有

人给予关怀，自然感激不尽，铭记在心。凭着这一段交情，吕不

韦先生弃商从政，辅佐秦国两代国君，掌权十余年。这十多年

使他名利双收，饱尝了先商后官，亦官亦商的好处。

历来富商大贾登上政治舞台，总改不了他们的职业习惯，

作决策，搞评估，要背上一个算盘，秋毫不差地算清楚有多大

利益，搞的都是精确的量化管理，这或许对于发展国民经济有

不少好处。他们也把商业上的一些坏脾气带了来，用金钱收买

拉拢，挑拔离间，用权力做交易，搞得官场象市场一样的。做了

，心里放不下那亮闪闪的金银，再回过头来搞第二职

业，有着无可比拟的优势，国家政策的变化，政治经济形势的

最新动态了如指掌，瞬息万变的市场风云自然了然于心，应付

裕如。而且，把权力用于买卖中，以权谋代替商业竞争，引发了
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年，国民党政府发行金圆

不平等竞争。商业本来有商业的规矩，一旦权力过分作用于商

业，要咬上一口商业利润这块肥肉，商业的秩序就会受到干

扰，混乱中能将刀叉插上这块肥肉的，非在官而经商者莫属。

国民党统治时期，出了个四大家族：蒋宋孔陈。我们的历

史书描述的这一时期的经济状况时，通常把民族资本主义的

命运说得很惨，象个如丧考妣无依无靠的弱小孩子。这一点也

没夸张。蒋宋孔陈四大家族为首的资本家集团，占据了国内工

商界的制高点，财政、税收大权掌握在他们手中，政策的制定

和解释权掌握在他们手中，钱当然由着他们赚了。这就是官僚

资本的好处。宋子文一边代表着苦难的中国人民向美国人讨

美元，一边却把讨来的美元变换成宋家经营的洋油洋布，把经

营国货的商人打得落花流水。

。正

券，企图替换下“体力”不支的“法币”，换上有“活力”有“含金

量”的金圆券，在被战争和官商搞得极为窘迫艰难的困境中作

最后挣扎。蒋介石先生对此也寄寓厚望，想不到，他的“国舅”

和亲戚们，为了孔方兄，竟连他委员长的面子也不买，反而在

上海滩掀起一阵金融和商业风波，把个蒋介石气得不得

想一显身手，树立权威的太子蒋经国先生也看不下去了，组织

了一支打虎队，意欲整顿经济秩序，把扰乱国家财政的几只呲

牙咧嘴的大老虎打趴下，结果，是以太子的失败而告终。解放

前夕，四大家族单是在国外银行的存款就达几十亿美元之巨，

更不用说身边还有数不清的金条银元了。就是那些起步早、意

识好、底子厚、工夫高的资本家，也不能望其项背。

解放后，一切商业经营活动都由全民所有和集体所有的
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，是一种现代的时髦称官倒。“官倒

企业包办，价钱是全国统一，渠道井然有序，铁板一块，无隙可

乘。国家干部工资虽然大部分只有两位数，但已可养廉，用不

着搞什么第二职业，摆个大排档，开个服装店什么的。而且就

观念上说，旧社会的商人和新社会的干部不可同日而语。为商

者都是奸商，共产党的干部才是正人君子光明磊落。读过方之

先生的《内奸》的读者一定更能明白为什么新社会里官商不能

结合的理由。商人田玉堂在解放前属于倾向革命的资本家，他

用自己辛辛苦苦做生意赚来的钱替新四军买药买粮食，自己

所经营的商品全都优惠给百姓和人民军队。解放后，在所谓的

阶给斗争中定为内奸，丢掉了性命。商人的命运这样的叫人不

寒而栗，尽管其中不少人做过贡献，但他们始终进入不了革命

干部的行列；革命干部也不屑与商人为伍，两个门不当户不对

的阶层，怎么也混不到一起来。

历史的发展往往在前进上升中出现反复，前几年开始，我

国的经济迈向市场，带来了许多新鲜的充满生机的东西，也孕

育出一个畸形的怪胎

公

呼，说白点，就是利用权力做生意，做别人做不了，不敢做的生

意。八九年，一场风波中几家“官倒”公司遂被揭露出来。

司是一家特大的“官倒”公司，其主要人员都有着深厚的背景，

而且占据着部委、军队和地方某些拥有实权的职位。在车皮十

分紧张的情况下，他们却有充足的计划车皮，可以根据市场的

需要把货物运向神州大地的每一个角落。彩电供应紧张，钢铁

市场走俏，普通人干着急，却难不倒他们，一个某某部长的批

示，一张某某主任的字条，马上就有了平价供应的指标，而且
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功的彼

财务上也大开绿灯，可以先提货，后付款。有一位大公子在某

合资彩电有限公司一次提取五百台彩电，货款在两年后仍分

文未付。对于他们来说，要什么，有什么；什么挣钱他们做什

么。有时要冒犯国家的法律，可他们有保护伞，一点不用担心，

他们弄了一批走私烟草、电器，要闯关，关节又来不及打通，就

动用军队车辆，密密严严地用帆布把东西盖上，带上部队的

“特别通行证”，一路潇洒过关。在“官倒”公司鼎盛期，全国大

大小小的这类公司不计其数，极大地扰乱了经济生活的正常

秩序。人们把它们目为腐败的化身，要求坚决取缔。党中央下

定决心，在全国范围内搞了一次“公司”大清理。而后，价格双

轨制取消，经济法规逐渐完善，靠权力做生意的“官倒公司”基

本上退出了经济的舞台。

局）长的职

现在，市场经济在我国迅猛发展。政府官员下海经商热蔚

成风气。一些党政干部纷纷丢掉科长、处长乃至厅

位，利用自己理解政策，熟悉情况，学有专长的优势，一头扎进

商海中，这与所谓在官言商，以官代商，亦官亦商的做法是不

可同日而语的，尽管人头熟关系多的优势与他们以前从事党

政工作有关。但在市场经济的大海里，他们迟早应该学会按市

场的规律办事，才能够少呛水，保持安全，最终游向成

岸

某市前副市长

海市政府换届选举，按以往的惯例，

年初，上就是这样的成功者。

从副市长的位置上

退下来，还可以担任市人大常委会副主任。权力犹在，又有一

定的空闲，正好趁机去做生意。只要点点头，发发话，好处费、
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