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1．爱护生命 

英国人有一句名言 ：”一盎司的预防相当于一英镑

的治疗Ｉ”事实上人们往往忘记这一点6 而保险公司却

未忘掉儿国外的一些人身保险公司在为投保人承担风险

的同时 1 还免费提供健康咨询和服务 8 许多保险公司

甚至还有自己的医院了 

许多人寿保险公司开设了免费医疗咨询和体检的服

务项目Ｐ成为人们的健康保姆几在人寿保险公司决定是

否接受投保人的投保要求时 4 往往需要对他们进行体

检人因此投保人也可以藉此机会全面了解自己的身体状

况二美国著名的篮球明星”魔术师”约翰逊染上艾滋病

的情况上正是保险公司在审核他的投保单口对他进行例

行全面体检时发现的Ｐ 

保险公司除在人们投保时进行一些体检外一平时还

积极提供一些健康服务及咨询服务上对被保险人进行定

期的医疗体检Ｉ并积极寻求与其他保健机构合作从而尽

量提高整个社会的健康水平６如美国的城市人寿保险公

司为每个保户都提供了一些健康咨询材料个其中一份是
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劝告人们应当根据心跳的最快速度值来衡量适当的运动

量Ｔ因为过量的运动会大大缩短人的寿命一无疑，这些

材料对于人们的生命保护是有益的人 

现在众多的被保险人开始明白过来８保险公司固然

因为人们的健康状况的好转而降低了保险金给付水平几

但是最重要的是被保险人自己在参加人身保险活动中获

益匪浅二因为他们的健康状况越好儿他们的工作时间就

越长０收入也就越多上家庭的生活水平也就更好一些下

从这个意义上来说１人身保险促进了对人们生命的保护

６ 

 

2．保单贷款 

对一个经商者来说 1 最痛苦的事情莫过于失去发

财的机会又机会时常会有 y 就看你能否去把握Ｉ有时

候机会就在眼前Ｉ却由于一时筹不到必要的资金Ｙ只好

眼睁睁看着钱让别人挣去了向假如你拥有一张寿险保单

的话几也许就可以避免这种事情下 

美国有一家大型商业百货公司 y 在经济萧条时期
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Ｉ由于库存商品滞销 y 资金回流缓慢８导致资本金匮

乏０而公司为维持日常经营就必须支出费用Ｐ可是向银

行申请信用贷款又十分不易１公司面临着经营上的困难

Ｔ这时公司总裁麦克恩先生想到了人寿保险单个他号召

高级职员们将各自的人寿保险单都拿出来Ｉ用这些人寿

保险单作为担保去银行申请抵押贷款Ｉ结果很顺利地借

到了 100 万美元１大大缓解了资金周转危机１使公司得

以度过了难关0 

在交了几年保险费后Ｉ你的寿险保单就具有一定的

现金价值了 1 而且已交纳保险费的年限越多只保单所

积累的现金价值就越大Ｙ也就是说下你手中的保单会越

来越值钱 y 国外一些保险公司在保单的有关条款中就

规定Ｐ保单持有人可向保险公司取得保单贷款儿以缓解

暂时的资金紧张口当然，贷款的数量只能以保单已具有

的现金价值为限 1 而且同样要承担贷款利息 6 如果你

能按时归还贷款只保单持续有效几在贷款期内０即使是

在贷款本息未偿还的情况下 4 发生了保险责任内的事

故Ｔ保险公司仍然承担给付责任上 
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3．保险是财富 

很多人在商海拼搏多年人已经迈入”富翁”行列Ｐ

在别人看来i 不愁吃、不愁穿二生活十分安逸向但他自

己却觉得好像还缺点什么人潇洒不起来个如果财富单单

是指一个人拥有物质、金钱的多少Ｙ拥有财富并非就拥

有了圆满的人生了有一句话说得好 ：钱能买到床 0 但

不能买到安睡只 

一个健康的体魄儿一份平和愉悦的心态人一种面对

任何人生磨难世事变迁依然从容自若的信心 0 才是实

现人生最大价值的前提和支撑Ｉ才是“财富”二字中最

具分量的内涵个 

人的一生几充满惊涛骇浪Ｔ谁也无法料及或避免突

如其来的天灾人祸口而相对于随之而来的财产损失而言

了人对风险本身所产生的恐惧及连锁引发的心理疾病Ｉ

才是为风险所付出的最惨痛的代价下 

此时８惟有保险才可给予最及时和最切实的弥补口 

从根本上来讲儿保险是在意外情况发生后为被保险
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人所予以的经济补偿Ｉ然而最重要的是 0 与此同时保

险也在造就一种平静泰然的心态和相应的从容的行为方

式０而人也只能在此状态中才得以安全、健康地生存口

得以充分发挥自己的才智了得以最大可能地实现价值和

创造价值１古人有一句话是很值得当代人推敲的 8 那

就是”宁静以致远”口保险保护了人的生命和财产口也

平衡了人的情绪的心态 1 身心健康本身就是财富Ｙ从

这个意义上说儿保险就是财富个 

 

4．保险也分红 

杨女士是某保险公司的业务员个她说最近保险公司

给她出的最大难题是要尽可能地把几款”利差返还”新

险种推销给客户了用杨女士的话说 6 且不论客户压根

儿就不懂利差返还这一说了即使弄明白了 0 还是对”少

了不要你补、多的我退你”的承诺半信半疑６不少人觉

得还是老险种划算而不愿买新险种i 

由于国内寿险资金的投资方向比较单一只相当一部

分都集中在金融机构的同业存款中６与此同时 0 银行
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在两年内连续数次降息Ｔ弄得保险公司”疲于奔命”０

预定利率不得不跟着一降再降 1 不久前 6 国内几家保

险公司都相继推出”利差返还”型保单4 所谓“利差”

就是银行储蓄利率与保险预定利率之间的差额 6 比如

保险公司先确定保险的基准利率为 5%i 若今后银行两

年定期存款利率高于 5%Ｙ保险公司就把高出的部分补

给保户 1 若利率低于 5%Ｙ保险公司也维持 5%的预定利

率不变 0“利差返还”一是消除了保户对在日后可能出

现的通胀情况下下保险实际保障水平会下降的担忧Ｉ更

为重要的是体现了保险双方的公平对等关系了保户既不

受损 4 又降低了公司过高的预定利率和现实有限的投

资渠道带来的风险人 

事实上个利差返还型保单只是国际上通行的分红保

单的雏形４虽说返还的只是单一的”利差”８但它毕竟

意味着分红保险在我国已初露头角１ 

 

5．产品责任 

游乐场有一种叫”疯狂的老鼠”的游艺机 y 很刺激



            

古古话保险           

 

15 

二当然也十分危险１玩的时候必须系好安全带一并牢牢

抓紧扶手才不至于被甩出去向曾有父子俩乘坐此机 1

儿子因安全带脱扣一抓扶手的力量又不足儿被从机上抛

到地面Ｙ结果导致全身性终生瘫痪０起初，游乐场方面

仅付了几千元钱打算了结此事个但孩子的家长找到一位

律师起诉于法院Ｉ法院经过多方面调查 y 确定某安装

游艺机的单位有责任赔偿损失口最后，孩子终于获得数

万元的赔偿向 

当今商品社会的丰富产品一方面满足了人们的物质

消费要求了但另一方面偶尔又会给人们带来不幸Ｙ成千

上万由机器制造的产品大到航天飞机人小到儿童玩具上

总会有那么一两个部件被忽视一更何况还存在不少粗制

滥造的伪劣商品呢？在日常生活中几以我们习惯的看法

上很多事故的发生起因于我们的使用不当个但律师及法

官的看法就大大不同了个他们可以从许多方面找出该产

品有缺陷的证据 8 即使没找到证据Ｉ也可因该产品无

使用说明书或说明书不详细、不清楚而将责任归咎于制

造商或推销商 4 了解到这一点几无疑会大大增加我们
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的索赔意识只当制造商或推销商被索赔弄得濒临倒闭时

8 就不得不想尽办法提高他们的产品质量并到保险公

司去办理产品责任保险了i 

产品责任险在北美、西欧、日本等发达国家非常流

行口以美国的业务量最大０赔款金额最高Ｐ这是因他们

保护消费者利益的社会力量强大一以及把顾客视作上帝

所致人另一重要原因是较完善的法律制度总是站在受害

者一方８并且多如牛毛的律师为从赔偿金中获得提成而

总是千方百计为受害人打官司 6 在一个法律制度比较

完善的社会里６保险不仅是消费者的福音 i 也是厂家

和商家的保护者0 

 

６．除外责任 

保险公司的险种可以说多如牛毛人所涉及的范围也

可以说浩如烟海４但即使你保完所有险种 4 如果发生

意外口也许一分钱的赔偿都得不到Ｔ因为有很多情况是

属于赔付范围以外的人 

对于故意行为造成的事故了违反道德或违法行为造
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成的事故１以及危险难以预测的事故一保险公司一般不

予承保儿称为“除外责任”1 例如 ：投保人或受益人

的故意行为造成的事故 ；被保险人在合同生效或复效之

日起二年内自杀或故意自伤身体 ；被保险人故意犯罪、

吸毒、殴斗、醉酒 ；爱滋病、性病、先天性疾病或遗传

性疾病 ；战争、军事行动或动乱 ；核爆炸、核辐射或

核污染 ；无驾驶执照驾驶或酒后驾驶等等０另外，被保

险人从事特别冒险的活动（如跳伞、潜水、赛车、特技

表演等）只保险公司一般也不予承保（但有时保险公司

也提供特种意外保险）６ 

各家保险公司的各个险种在不予承保的项目上可能

会有所不同向这些不保项目通常在保险条款的”除外责

任”或”责任免除”中明确列举出来下以提醒保户注意

１所以在阅读保险条款时二对其“除外责任”条款应与”

保险责任”条款同样重视 6否则一旦出了事儿保险公司

有可能会拒赔的8 

 


