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上篇

迅雷不及掩耳这个词，用在今天的柯身上真是恰到好处。他

出差回来昕到老婆的第一句话就是:我辞职了。

开什么玩笑你?

信不信由你。反正这是真的。人生的路很长很快，紧要处

往往只有几步嘛。机会来得太突然，等不得你回来了。从今天

起，你老婆是"里通外国"的"洋奴"了。愿好愿散，随你一

句话。

开什么......柯陡然感到呼吸困难，一屁股软在椅子上。看

她"喘"得那样，心里巳相信真有什么天翻地覆的事情发生了。

可到底是怎么回事呢?自己连头带尾才出去六天呀?总不见得

是跟哪个老外私汀终身吧?…·



柯的老婆姓燕，长得白白净净细细长长的，算得上漂亮、年

轻; 34 岁的人了 ， 一般人却总不相信她会有30 0 许多认识她的

女性都要她公开美容秘诀，她当然没有。柯为她分析原因不外

乎三条:一是她性格比较开朗，随和，小肚鸡肠的时候不多;二

是遗传好，生了孩子也没变体型，长期良好的心理暗示无疑是

有助于美容的;三就是福分好 ， 19 岁初恋一炮打响 ， 嫁了个有

出息有才华的如意郎君(柯在团机关工作)。和柯结婚后，夫妻

生活、个人事业都堪称美满，心旷体佳嘛。燕嘴上从不承认这

个，心里还是默认的。只是这种默认也有限度，如柯认为她最

该心满意足的所谓事业成就，她就从来不以为然。如果按一般

眼光衡量，她当然应该满意了，她是学财经的，毕业时沾了她

当官的公公的光，分到了市政府行管处，并一步步取得了中级

会计师职称和副科级职务，方方面面几乎都与柯平起平坐。然

而她心里总是觉得不对劲，觉得机关不是自己呆的地方，尤其

是这一两年，老羡慕那些在"海"里的同学，者在家里自学英

语什么的，嚷嚷着要跳槽。结果就真的跳了槽。

只是她这一跳实在是太远了些，不仅把柯给吓出了一身冷

汗，她自己也着实后怕得不轻。这是后话。

必然性都寓于偶然性之中。柯出差第三天中午，燕下班时

去车棚推车子时，碰上一个有过几面之交的熟人何经理。他说

他刚调到市外资企业协调公司，那公司常为外资企业、商社推

荐一些雇员，这几天正在为物色→个合适的人选发愁。德国有

个 PC公司驻华联络处要个 30岁以上 35岁以下， 10 年以上会

计工作经验的女雇员，还要有相当文化和典雅气质，能外语会

话且一定要有个满意稳固的家庭。

都说那莫根老头办事严恪，也真少见他那样挑剔的了。何
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经理晃着脑袋说，一连送去几个都摇头。

原来你在干这事啊!燕当时对何经理的话并不在意，顺口

说了句，以后有合适的机会也让我试试。不料何的眼睛一下子

亮了起来:还真的，你不就是理想的人选吗?行!说不定你真

行。你不是老财会了吗?你今年差不多也有 30了吧?你真有心

上外企去?不不不，你下不了那个决心的。

为什么?燕被他的话一激，也认起真来。

那可是要辞职的。

辞职……一定要辞职?

那当然，机关又不给搞留职停薪了o当然，可以把档案放

到人才交流中心。万一有一天被老板炒了，我们可以再推荐你

到别的外资公司，或者有合适的企事业单位要你的话，关系仍

可接上。

那我还怕什么?燕急切地叫起来。

只是那种地方可是和机关大不一样了，你得有充分的思想

准备，起码你会失去很多安逸，还会有很多后顾之忧... ...

这不用你说，我只想问你有多少把握?

这个……我也说不准，不过我的直觉是你能行。你的家庭

也符合莫根的要求。何不先去试试呢?要行，就办辞职手续。

太好了。你先给我保密。

当然。

这就成了?柯有点不相信地盯着自己老婆，总觉得这一

切不可思议。

这还有假。燕兴奋得满面生辉:不过真走到那一步，也真

够怕人的。那天我和何经理约好8点半在锦绣饭店大厅里碰头，

然后一起去见莫根面试。我先到一刻钟，就是没勇气先进大厅。
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虽然我知道那地方是可以随便出入的，可是我从来也没进过呀。

到底是本市一流的四星宾馆，那儿的气派也有种莫名其妙的威

势。望着进进出出的外国人和那些穿着古怪制服的迎宾员，我

心里真是说不出来的自卑。早上出门时蛮有信心穿上的衣服，不

是觉得下摆扯不平就是领口太开了，唉，总之我是一点信心也

没有了。走进 PC公司的那一刻，我的心跳得那个凶呀，活活就

要晕过去了......怪的是一看见那个洋老板，我的心霎时平静下

来。那可真是个风度气质都极佳的老外，足足有 1米 90以上;

他态度和蔼，谈吐风趣，举止潇洒得体，一点不像想象中那么

苛刻可怕。你知道我初看见他的一刹那想到了谁?科尔!德国

总理科尔。他的风度气质实在是太像个举止非凡的大人物了，尤

其是那个圆滚攘的硕大的啤酒肚。但他看起来比科尔灵活得多，

人也很幽默。他从他那把深咖啡色的高级真皮、总统座椅般的

高背椅上站起来时，我以为他要和我握手，哪知他贴到我身边

和我比高矮，手夸张地从我头上滑到自己腰那儿，意思是我太

矮了。

这一来，我的情绪立刻就放松了。

他一面问了我几个问题，一面不停地打量着我，时不时地

还摇着头，开几句玩笑，问我知不知道肉的味儿(意思我吃肉

太少，太瘦了)?从里间拿出一长条小棍样乳黄色的东西，用小

刀削了几片硬要我吃，说那是很补的乳醋。说你今后得多吃些

这种食物，像你这种身体就配在家和孩子玩"娃娃家"，工作怎

么行?我以为他大概不会要我了。哪知他开够玩笑以后，便开

始用英语问了我一些问题，突然对我说:到 PC来工作，你会感

到非常幸福的。我给你三天时间，够了吧?

我一下没反应过来，何经理用中文对我说:你说行。他是
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要你了。

可我怎么能说行?三天就要去上班，单位还不知道是怎么

回事呢。再说，也不知道你会怎么想?我照直说我需要至少一

个星期。何经理拼命使眼色叫翻译别翻，可真根大略昕懂了，脸

色一下子就变了:为什么?难道你不怕失去一次难得的机会?何

应该告诉过你有多少人在竞争这一个位置:

这我知道。但是因为我是→个会汁，必须认真交接工作。我

如实回答。

莫根一听这话，顿时又竖起了大拇指1这个好，对工作认

真非常非常好!就给你一个星期"…·

回来的路上，你不知道我的感觉哟，整个人都好像要飞起

来了!

飞起来，至于吗?

你知道什么?面试结束时莫根叫何经理先走，然后问我何

经理和我谈的报酬是多少。我老实说是你们付他们的 40%。看

看，看看，这不是剥削吗?我付给他们 1 300元，到你子上只有

400 多元 。 你不觉得这样很不公平吗? 我笑笑。 心想我们哪能跟

你们老外比。这工资比我的现收入已多出了一倍。而且讲好都

是付外汇券。照黑市行情值七八百呢。万万没料到莫根居然看

透了我的心思。他说z我知道你已经很满足了。但你要知道你

已将成为 PC公司的新雇员。 PC公司是世界一流的公司。尽管

中国还没有最低工资法，但我莫根决不会亏待我们的雇员。所

以我决定每月另加你数百元工资，此外，还有 350元伙食补贴。

于满一年按 13个月发薪，明年我还没有对你说再见的话，在原

基础上逐年递增 1 0%。算算这笔账吧，你不感到幸福吗? ..…
我的天，全是外汇券呀!你说我要不要飞起来?
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这下，轮到柯"飞"起来了。在妻面前一向习惯于喜怒不

形于色的他，现在情不自禁从沙发上蹦起来:辞职手续办了吗?

还没移交完。不过头儿已经都同意了。

辞，辞!柯果决地劈着手g这么高的待遇，同意也得辞，不

同意也得辞!你抓紧移交，怎么也别耽误了按期去上班。以后

说话也得放圆溜点，老外的脑筋整个和我们不一样，事事要摸

透了再下筷，别乱说乱动。最基本的一条是:唯命是从!

说得倒轻巧。这会儿我可真后怕了。说真的，和头儿说时

唯恐他们不同意我辞，一同意我辞了，心里一下子七上八下的

投个底了。万一干不了几天让老外给炒了，万一……好像又不

是担这个心，总觉得像个没娘的孩子了... .••

这我明白。哪个下海的都会有这种心理，习惯了就好了。要

紧的是尽快适应新环境。别轻易让人给炒了。人这个东西就是

这样，上得楼下不得楼。拿过高薪再失去，那才叫够受呢。

唉，今天我又要失眠了。燕使劲搓揉着热热地生着火的政

颊，长快地打了个呵欠说:从前天回来就没睡过安稳觉。

失什么眠?船到桥头自然直。大好事，只管睡你的就是。

说归说，柯自己就没法睡着。今天的一切都让他感到惊异，

甚至有些羡慕。妻早就有跳槽之心，多次要随人去特区都因他

强烈反对而作罢。有一回竟还有两个早先下海去南边大发了的

朋友找上门来，对燕许下年薪 5万，一大套住房的重诺。柯也

不说不同意，只对燕说:为了钱妻离子散有什么意思?反正我

不想去。你真要去我不反对，把孩子丢下，办好离婚手续... ••.

这回大不同了，哪儿也不去就有这么高的收入，在外资企业工

作又不失体面，何乐而不为?柯越想越兴奋，忍不住又轻轻翻

了个身。谈谈的月光透过纱窗，洒在妻白暂的脸上，莹莹的，使



她的肤色比白天看上去更按好.更年轻。柯不禁悄悄地端详了

好久。看来她真比一般人幸运，要不然哪会有这种好事?当然，

更主要的是她的确比许多同龄人有着较多油特的优势，无论谁，

第一眼见她都会有不错的印象。这点柯在十几年前曾强烈地感

到过，初结婚时他还很为此自足叉优心，时间长了就平泼了。今

夜柯忽然有了种刮目相看的感觉。其实妻的各方面能力，尤其

是专业能力柯是有数的，这些年也不时有些机会可以让她出去

干一番，但柯一般都反对。如今的社会已在一切方面显现出金

钱的意义，-切都在以史无前例的速度物化着。平时柯也总有

拮据之感，他不是不想多挣到些钱，但总觉得那是自己的事，犯

不着让老婆为多得个百儿八十的去东奔西走。没想到老婆竟一

下子有了个相对于自己是大大发了的机会。柯感慨万端。老婆

收入一下子七八倍于自己，他倒只有狂喜而没有任何自卑。他

深信妻对自己的感情，她不是那种会为自己收入多于丈夫而趾

高气昂的情薄女人。然而狂喜之后，柯心头仍然飘来一种莫名

的惆怅。他一时理不清那是什么。

你也没睡着?妻的一条胳膊软软地搂住了柯的脖子。柯假

装刚醒的样子转过身来， )1顶势抱住了燕的腰 。 只觉得她的身子

热得发烫，心里忽然有些酸楚2看你，这么沉不住气。怕什么

嘛?了不得就是个妙就鱼吧，我又不会嫌弃你。到时干脆下诲，

开店、做买卖，路子有得是......话没说完，只觉得浑身发闷，燕

把他紧紧地搂了一下:我要的就是你这句话，这下我就什么也

不怕了。

唉，女人呵，到底是女人!柯嘴上这么说，心头却-下子

热呼呼地踏实多了。忽然悟到，自己方才最需要的，不也就是

妻刚才那句话吗?
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一

锦绣饭店高达 42层，是本市近年新盖的合资宾馆。它的冠

式顶层和全透明观光电梯曾长久地为本市市民津津乐道。就是

现在，燕每天上下班经过这儿时，也总禁不住偏头仰视那飞速

上升的电梯上的人，揣测他们的心情。你在桥上看风景，风景

里的人在看你，挺有趣的。不过她也像大多数老百姓一样，止

于看看而已。明知谁都可以进去坐坐那电梯，总是怯于那富丽

堂皇的气派与可想而知的昂贵价格而裹足不前了。今天不同了，

她已成为这里的"主人"。虽然多少仍有些异样和不自然，步入

大厅时，她已不像那天来应试那样低着头，不敢正视拉门的侍

者。随着拥拥上升的电梯，脚下的人群在不断缩小，油然而起

的自豪感却在心中冉冉升腾。

PC 公司不愧为举世闻名的大公司 。 虽然 目前她与中国并

没有多少直接的业务关系，开设联络处主要是为了本公司的长

远利益，因而也基本无利可言，但它的派头依然十足。这里经

常有十到数十人从国外来来去去处理商事，其实却只有莫根一

个人为常驻负责人。中国雇员连燕在内也只三个人，公司却在

每日每间房金高达 100多美元的锦绣饭店常包 8套房，打通后

重新装饰，三个中国雇员每人有一套带卫生间的办公室，还有

会客室和贮藏室等。真根自己则占了两间，他另外还在 12楼包

了两间客房.打通重新装潢后作卧室。仅此一项开销每年就不

下于数十万美元，而他们已来此 9年!

起先燕也奇怪他们为什么不用这笔钱买幢楼，后来才知道

莫根的算盘是买了楼就没有宾馆这么良好便利的地理位置和服



务了。这点也充分体现出欧洲人和东方人的观念差异。饭店里

也驻着好几家日本商社，他们未必不如 PC有钱，但一是尽量少

包房，二是每间房至少塞进三四张桌子，电传、电脑，挤得人

转不开身子。他们考虑的是实用和效益，而 PC公司首先考虑的

是形象和舒适。

莫根等级观念之重，燕在第一次和他见面时就强烈感受到

了。那天她和何经理去见真根时，进门好久一直是站着说话，等

莫根显然是有心要她了，才招呼他们坐在莫根正面的两张沙发

上.莫根还一本正经地拍着自己的高背椅告诉燕:这是我的椅

子，今后任何时候你都不可乱坐。那天燕以为是莫根的幽默，后

来才知道那是真话。司机小葛告诉她z有回来了个副部长慰问

外企人员，来到 PC时，副部长秘书想当然地将部长大人往莫根

那张宝座前让，岂料部长的屁股未及落座，莫根一步抢到椅子

前，伸手挡住部长，脸上是笑容可掬的，语气却是坚决的:对

不起，这是我的座位。请您坐那边..... ......

第一天上班，燕提前到了半小时。给老板一个好印象是首

要考虑，另一个想法是给那两位先已在此好久的中国同事一些

好感。她从来没和外国人打过交道，一进办公室心里就空空的

发慌，渴望能得到同胞的心理支持。楼层服务员记性真好，那

天见燕来过就记住了她，主动招呼并为她开好房门后笑眯眯地

问她z需要我为您做些什么?

不要不要，我自己来。燕暗暗叹服高档宾馆的服务正规，同

时也很不习惯让她为自己服务。将她支走后.她躲进卫生间开

始化妆。她过去也化些谈妆，但从来只是马马虎虎地涂上几笔

了事。现在可不同了，她在宾馆里看到不少其他外企的雇员，一

个个妆饰得风姿绰约，气度非凡的 o她明白这是为了什么。在
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这种地方工作，别的不论，起码先得在衣着装束上与大环境相

谐调，看来这是自己来此工作必须尽快掌握的第一门要紧功夫。

为此早上出门前她已在家中花了半个多小时，从头到脚都换了

昨天新买的行头。想想也是，别看这儿收入高，今后的服饰、化

妆品等开销也够意思的。她对着镜子照来照去，心里又不安起

来。出门时觉得化得不错的面妆，现在某觉得眉毛太做作，眼

影太深，唇也似乎太红了。趁人都没来，赶紧再补补妆吧。于

是又折腾了好一会儿。看看时间差不多了，赶紧拿了块毛巾开

始擦桌子。

事实上办公室内无论哪个角落都已被服务员收拾得井井有

条，一尘不染。每张桌子上还放着→支鲜艳的郁金香和一份英

文版中国日报。卫生间更是光华四射，大理石洁具、坐便器、浴

缸全都擦得榴光鲤亮，一个民方形瓷盘里整整齐齐码放着香皂、

浴液、洗发香坡、剃须刀等十几种用品，她真想拿几样东西回

去用用，或者送送人也好。但是手→伸又忍住了，虽然知道这

是完全可以的，却怕万一服务员告诉老板，会让他轻视中国人

贫小便宜。也不知怎的，虽然谁也没要求她该怎么做，一开始

工作，就强烈地觉得自己的中国人身份，总怕做出什么让老外

嘲笑的"有损国格"的事来。或许是自己太大惊小怪了?

燕暗自笑笑，注意到宽大的镜台边上有一套咖啡具和一只

洋里洋气的东西，不知是干什么用的。琢磨半天才明白是一只

煮咖啡的小炉……燕看得愣了:这哪是办公室，完全是住宾馆

呵。在这里上班本身就是一种享受。燕忽然又自卑起来:这地

方我能呆民吗?我的英语。语其实很差，那天何经理预先教我

背熟了一些可能会问到的问题才蒙混过关的。老板很快会发现

我的马脚，他会容忍我吗?

10



早上好。

燕回身一看，那天见过---面的翻译柳做笑着站在门口。柳

身材不高，大约 1米 62的样子，许是衣着的关系，猛一看却和

1 米 6 6 的燕-般高 。 她的衣着却不像别的人那样浮艳 ， 今天穿

的是一件米色风衣，脸上也只谈谈地画了点眉，看上去朴素端

庄，显得很自信，笑得也含而不露，给人一种良好修养的感觉。

燕昕何经理介绍过她，知道她比自己大几岁，原先毕业于西北

一所商学院，后来在一家石油公司工作，还去德国进修过德语。

三年前由于德语说得好被市石油公司推荐来这里当翻译。何经

理对她夸赞备至，说她为人十分正派，心眼也好，叫燕有什么

事尽管依靠她。所以燕一见她就十分高兴地和她寒喧。不料柳

却并不怎么热情，十分认真地指着她手上的毛巾说g你这是在

干什么?搞卫生?

燕点点头。

哎呀快别搞了!今后也别做这些，要不然莫根见了会光火

的。

光火?

对，慢慢你就会知道我们老板的脾气了。这些是服务员的

工作，你不能做的，要不然他会说你有损 PC的形象。你是 PC

公司的雇员，你应该明白你眩干什么，不该干什么!柳打趣地

模仿着莫根的语气功作。

幸亏你""""""燕慌忙放好毛巾，怯怯地对柳说:我初来乍到，

什么都不明白，以后还要请你多指点了。

这个你放心，不过，别依顿我，事实上老板总是有理的，我

自己也不知该怎么做才最好。到这里，你首先要注意的是凡事

多加小心再小心。此外就是要有足够的桶养.毕竟这是外国人



的天下，→切得按他们的是非标准定论，不知你明白我的意思

吗?

你是不是说老板不好处?我觉得老板挺有修养的嘛，待人

也温文尔雅的。燕有意想套柳的话。

那当然。不过嘛......柳似乎是在斟酌字句:那主要是对外

人的。外人没一个不说莫根是个富有感染力的好老头，但那只

能说明他的外交能力。他的外交能力的确是无可挑剔，这个你

很快会更深地感觉到的 e 但内外有别，你要记住这点，永远别

忘了你是他的雇员。何经理和我打招呼，要我多关照你，我才

和你说这些。但你也别太紧张，慢慢会适应些的。有什么工作

上的事，需要我帮助的尽管说。我该干活去了。

小柳轻轻摩了下燕的头发，回自己办公室去了。燕的心情

却格外沉重起来。是柳的性格天生如此呢，还是环境使然?在

她的话中肯定有什么弦外之音。而且，看样子她在这儿工作虽

然很久了，似乎仍十分谨慎。她是莫根的翻译，又是秘书，可

以说莫根离了她将寸步难行。她还担心什么的话.我该如何才

好呢?

正在出神，门上响起几下轻叩声，而其实门是开着的。莫

根正站在门口，微笑着对燕说:早上好，欢迎你正式成为 PC的

一员。我说，今天你是不是打算请我们吃一顿?他说的是英语，

燕大体能听懂，只是因于不熟练和紧张，无法用英语明确表述

自己的意思，只好也斯也斯地直点头c幸好柳昕到莫根的声音

便赶来了。然而莫根却对柳作了个不许翻译的手势，又用英语

问燕:是否你能用英语和我交谈?

燕的脸刷地涨红了，只好也用英语老实回答，恐怕我不完

全能。
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嗯?莫根似乎没听懂，偏着脑袋在思考。这时柳突然用中

文对燕说:别紧张，他的英语也不常用的。

你说什么?真根偏偏一下子就听懂了些柳的汉语:不要你

插嘴。又一本正经地对燕说:不行，不行，你的英语原来如此，

这可不行。我可不想找一块木头来与我共事。你要赶快补习。燕

点点头。莫根又对柳作了个手势，用德语说:如果你一个月.不，

两个星期还不能与我对话，那么对不起，我只能和你说再见了。

亲爱的燕女士!

两个星期?燕大吃一惊，一下子感到了莫根的厉害。她刚

想请求莫根宽限儿天，莫根己举起于制止了她:不要解释。我

知道你要对我说什么，不要说。照我说的去办任何事。我知道

你来自某一个机关，我知道你习惯的是什么。不，这是 PC，中

国人习惯的那些我非常非常不习惯。你们无论做什么事，总是

说的比做的多.总是有一大套理由，到头来总是领导负一切责

任而实际上谁也不负责任。你的业务能力如何我还十分怀疑，因

为我还未能了解。但是对于你来说，首要的不是任何别的而是

…莫根伸出手指点燕的脑门:换脑筋。这是邓小平的思想，也

是我的思想。非常非常正确。

燕唯有点头，心里想的却是:你自己换吧，两个星期后我

们就该拜拜了。

不一·会J L ;莫根忽然在自己房中大叫:燕!燕!

燕以最快的速度跑过去，莫根指指桌上的三本书说，我想，

你还是直接学习德语的好。否则你学得再好，我们中间还是要

隔着个翻译，哦，我可受不了。这书你拿去看。我给你三个月

时间，三个月还不能与我对话，那可真的要和你说再见了。

说完正事，莫根似乎轻松起来，叉开始打趣了。他双于一
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