
分钱。”保罗回答，“买一个，才

“奖金袋哦！只要 美分！每袋都有奖金！那几位绅士，

请过来试试你的运气！”

岁男孩，他站在纳索街一吆喝的人是一个叫保罗的

幢破旧的砖房前，这幢砖房多年来一直是纽约邮局。男孩背

靠着墙，面前放着一只小篮子，里面装着些普通信封，每个

上面都写着“奖金袋”。

注意

他的这种叫卖，在当时，是新颖别致的，十分吸引人的

因为这是他自己的发明：奖金袋，关于这一点我将

他吸引住了一大群各色各样的人，当然多在后面讲述

半是些男孩。

“袋里是什么，朋友？”一个擦鞋童问，他背着他的箱

子，用一对背带挂在肩上。

“是糖果，’

“里面没多少糖果。”擦鞋童用轻蔑的眼光扫了一眼保

罗。

“不但有，还有一项奖。”

“一项多大的奖？”

分的邮票。都有一些东西“它们里面，有些有枚



美分！”

分的硬币说：“那么，给

我来一包吧。我想，

到了他手上。

美分还给

“打开呀，朋友！”与擦鞋童站在一起的报童急切地说。

他目光如炬，盯着擦鞋童拆信封。擦鞋童从信封里抽出了一

片冰糖，小得可怜。然后转过脸，盯着保罗，一脸的无奈，

说：“奖金在哪里？我怎么没看见奖金呢。把

我。”

“你把袋子给我，我给你看。”小商人说。

他把手指伸进袋里，取出一小块方纸片，上面写着：“

美分。”

分钱。

美分呢？”

“给你奖金。”保罗说着就从自己衣兜里拿出

“才这点奖金。”小顾客说，“你的

美分。”保罗回答，“如果“我并没说每个袋里都有

那样我一下就破产了。谁再来一袋？只需

孩子也像成人一样普遍有投机的兴趣，所以保罗的叫

喊产生了效果。

奥布赖恩伸出一只脏手把钱“我来一袋。”报童特迪

美分。”

递过来。孩子们又好奇地盯着他打开纸袋。他取出一小张

纸，上面写着：“

“嘻嘻，特迪！你的运气比我的好呢。”擦鞋童说。

奖票及时兑现，特迪似乎满意得很，虽然他得到的那点

糖也许半美分都不值，但比第一位顾客可要多一倍的奖金

的 。”

擦鞋童动心了，他掏出一枚

分钱我还能付得起。”一个信封立马递

是

就

“谁来买下一袋？”保罗一副生意人的腔调，“可能就

美分呀。那你们的钱就翻了一倍啦。快来哟，先生们，

美分嘛！”
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美分！”

又有三个孩子抽了奖，一个抽到

抽到

美分，另外两个每人

美分。这时，在场的人有些迟疑，不知谁会买下一袋。

这时，一名在华尔街工作的青年男子从邮局走出来。

“你在卖什么？”他停下问。

“糖果奖袋！每袋都有奖金！只需

“我来一袋吧。我有生以来还从没抽过奖呢！”

买卖立即成交了。

“我没见到什么奖金。”他打开袋子时说。

“是张小纸片，先生。”特迪十分关切地说，好像是他自

己买的一样。

，我真走运，“哦，是的，我看见啦。 美分！”
“

美分！”几个没那么幸运的买主说，带着一点嫉

妒。

“给你奖金，先生。”保罗说着从内衣口袋里取出一张

美分的邮票。

美分，再给“唔，朋友，你做事很公平，真的。留着那

我两袋就行了。”

分钱。

保罗马上把奖袋递给他。不过这位华尔街职员运气尽

了，这回他仅得

花了

“瞧，”他说，“我也没赔多少钱，我一共买了三袋，才

分钱嘛。”

这个 美分的奖金，对少年小贩的生意起到了鼓动作

用。又有五袋一下卖了出去，都想来碰碰运气，但大奖终未

再出现。 美分就是抽到的最大奖了。大家的好奇心得到满

足后，一个个散去。可没过多久另外一群人又聚拢来。保罗

为什么要选择这个地方做生意呢？原来从邮局进进出出的

人，每小时有好几百，还有一些来自不同方向的人从这里路

过。他的叫卖声，许多人都听得见。他的判断是正确的。“奖



分钱一袋！”美分哦！才袋！ 有人买了一袋。买奖

袋的人大多出于好奇，也有少数人因为被这个小商人的做

生意的举止吸引，希望鼓励一下他，对他积极谋生的态度给

予支持。后一类甚至不把奖金领走，这又给保罗增加了不少

收入。

士，他手牵一个

最后剩下一袋了，好一会儿没人来买。终于来了位绅

岁大的男孩走过来。

“嘿，我要买那袋东西，爸爸！”

“里面是些什么啊，小朋友？”绅士问。

“糖果。”保罗答道。

这个叫艾尔弗雷德的小男孩，像多数男孩一样喜欢吃

糖。他缠着爸爸要买。

“拿去吧，艾尔弗雷德。”

“里面有奖金。”保罗看见他们就要离开，便招呼了一

声。

“我们来寻找一下奖金。”绅士说，“有多少

“对，先生。”保罗说着把

点钟就把

？ 美分？”

美分递给顾客。

“没关系！奖金你留着好啦。”

“我要，爸。”艾尔弗雷德含着满嘴的糖说。

“我另外给你。”

到目前为止，保罗对经营状况感到满意。

手上的货全部卖完了，利润可观 我们不久就会看出来。

大体而言，保罗的生意比许多小商贩要好一些，他们有的开

了一天的店连费用钱都收不回来。而保罗的费用并不算多。

首先他不需付租金，也不用雇人，自己一人就能干。实际上

他所有的费用就是最初的进货，而且价格是稳定的，这些确

保了他能赚到不少钱。总的说来，保罗对他的买卖满意。这

是他做奖袋生意的第一天。



分。你不想要个

“我该回家了，”他自言自语，“母亲想知道我的情况

呢。”于是他转向纳索街，来到梅登巷转角处，没料到碰见

了特迪 奥布赖恩。

“卖完啦，朋友？”他问。

“嗯。”保罗回答。

“多少袋？”

“五十。’，

“厉害呀！赚了多少？”

“现在我不知道，还没算出来呢。”

“这比卖报强，绝对。我今天才赚了

人合伙吗，哥们儿？”

“不，没必要吧。”保罗怀疑那样做到底有什么好处。

“那我就自己干。”特迪遭到拒绝有些不高兴。

“干你的呀！又没人阻止你。”

“我还是想和你合伙干。”特迪一是觉得准备奖袋麻

烦，二是明白自己没有足够的资本单独做生意。

“不行！”保罗断然拒绝，“我不想与人合伙，一人就能

干得很好。”

保罗对特迪的想法不感到意外。混迹于街头的孩子们，

对于想方设法赚钱这档子事，目光是敏锐的，这和他们的长

辈一样。所以没有什么有利可图的生意，能够垄断很久。当

谁发现一条好路子，就小心翼翼地不让别人知道货物来源。

但这又几乎不可能，他们经常被尾随跟踪。那些认为对方找

到了更好的项目的跟踪者，常常是花数小时，眼眨也不眨地

跟踪目标。眼下保罗想到了一项赚钱办法，他同样决心尽可

能久地保守秘密。一旦有人加入了竞争，他的收入也就减少

了。
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平方

保罗朝中央街走去，转过珍珠巷，在一幢经济公寓前停

下来，走进去。爬了两道楼梯，推开了家门。

“你这么早就回来了，保罗。”问话的是位中年妇女。

“母亲，我卖完啦。”

“五十袋都卖了？”她有些吃惊地问。

“是啊，全卖啦。我的运气真好。”

点呢。”“啊，那你一定赚了一美元，现在还没到

“还要多点，母亲。等一等，让我算一下。吉米哪里去

了？”

“贝克威思小姐说要带他出去走走，我就同意了。他

点会回来的。”

趁保罗算账的时候，这里先作一点简要说明，以便读者

能对主人公有个更好的了解。

保罗和母亲一共住着三间屋子。最大的一间约

英尺，有两扇窗户。地上铺着地毯，虽然陈旧，但还整洁。窗

户下和桌子四边放着几把藤底椅子。壁炉架上有一口法国

钟。有一把母亲坐的摇椅。几幅便宜的版画挂在墙上。一个

悬挂式书架有两个格子，里面放满了书，有教材，少数杂类



美元。在哈莱姆这个地区，保罗也找不到谋生的机

美元 现

书籍，《鲁滨孙漂流记》啦，《天路历程》啦，《诗选》啦，司

各特的那本奇书啦，等等。正屋的隔壁有两间小室，合起来

与正屋的面积差不多，保罗与吉米住一间，母亲住一间。

熟悉纽约廉价公寓结构的人，不难想像上述房屋的模

样。有一点需要说明，家具配备得这样完好的廉价公寓还是

不多见。在廉价公寓里地毯难以见到；假如有画，也通常是

最便宜的印刷品；木椅倒是常见到，便宜的东西也不缺少。

如果说我们看到的这个家庭看上去条件比邻居们好了些，

那绝不是收入更高。保罗母子俩的收人和大家差不多。只是

由于他们曾经有过好日子，眼前的家具都是他们兴旺的时

候留下来的。

这会儿保罗仍在算账，我们利用一下这个机会，将这一

家人早期的历史作一点介绍。

岁时漂洋过海保罗的父亲叫霍夫曼，出生于德国，

来到纽约。长大后与一个美国人结了婚。他是一个细工木匠

师傅，技术卓越，地道的能工巧匠，收入很丰厚，一家人过得

丰衣足食。他们在黑人居住区哈莱姆有一间整洁的小屋，生

活甚是快乐。霍夫曼先生和蔼可亲，是个厚道的人。然而天

有不测风云，幸福被乌云笼罩了。一天霍夫曼先生穿过百老

汇大街的闹市地段，一辆满载货物的马车碰伤了他。伤情特

别严重，几小时后他便断了气。这家美满的生活便失去了根

基。霍夫曼先生生前没有存下什么钱，总是挣多少用多少。

他们要继续住在原来的地方显然不可能，因为每月的房租

就是

房租是每月

会，所以在他的鼓动下，母亲决定搬家到市区。他们在珍珠

巷的一座廉价公寓租到三间屋

在已翻了一倍。他们把必要的家具搬了过去，其余的尽量变

卖，因此有了一点储蓄，不过这点储蓄现在快用完了。



新家安定下来后，保罗就到街上去谋生活了。有两项

意显而易见，大体上说，也还有利可图，就是擦皮鞋和卖报。

保罗不想做第一项生意，他比较爱整洁，擦皮鞋总会把手弄

得脏兮兮的。而今虽然沦落为街头孩子，但他对自己的外表

还是很看重的。至于卖报他倒不那么反感。他天生就喜欢做

生意，于是就加入了街头小贩的行列。最初他卖火柴，但他

发现这一行竞争惨烈，同行常相互谩骂，甚至动粗。因此他

放弃了这一生意，试着做别的。男人们所从事的或普通或高

级的行业里的竞争，同样发生在街头男孩们的生意里。如果

保罗只是自己用钱，卖火柴或做其他任何生意他都能应付；

可是不行，他还得养家。母亲靠做内衣赚点钱，弟弟吉米的

脚又瘸，不能挣钱，于是保罗便成了家庭的主要支柱，因此，

他要寻求一个能赚更多钱的生意才是。

最终他想到了卖奖袋，前一章讲述了他这一经历。只需

补充一句，这时候，离他父亲去世已有一年的时间了。下面

我们接着讲。

“你想知道我赚了多少吗，母亲？”保罗算完账后抬起

头来说。

“是呀，保罗。”

美元。”

“我没想到会赚那么多。你赚的钱相当可观，不是吗？”

“让我把情况告诉你吧：

糖果一磅

信封两包

奖金

“

⋯

⋯ ⋯

美分

美分

美分

美元。扣除费我卖了五十袋，每袋 分，一共收入

美元成本共计
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美分奖金

，面容可爱，只是他的瘸腿无

用后赚

“是很可观，但我认为你发的奖金不足

美元。一个上午就赚这么多不是很可观吗？”

美分。”

“对，有些买主不要奖金，所以又让我赚了不少。”

“你干得真不错，保罗。我希望你每天都能赚到这么多

钱。”

“我准备下午再多赚点。回家的路上我买了一磅糖果

和一些便宜的信封，我现在再装些袋子，准备点下午的

货。”

保罗拿出糖果和信封，准备下午的奖袋。

“没人抱怨你装的糖果太少了吗？”

“有几个，但多数人都是为了奖金。”

“你最好把糖果多装点，这样那些只得到

的人才不会不满。”

果分装三十袋“或许你是对的，母亲。那我把这一磅

吧，以前是五十袋。今天下午我只能卖三十袋了。”

这时候门打开了，保罗的弟弟走进来。

霍夫曼，大家常叫他瘸腿吉米，是个看上去十分

岁男孩。他皮肤白

吉米

柔弱的

这是他身体上的一个缺陷，加上他体质柔弱，要法治愈

在生活上成功相当困难。但正如通常那样，由于吉米不幸，

身体柔弱，便更受到母亲和哥哥的疼爱；如果两兄弟其中一

个不得不因为贫穷受苦，那么吉米是不会受这种苦的。

“吉米，你出去玩得高兴吗？”母亲问。

“很高兴，母亲。我去弗尔唐市场啦，那儿的东西真是

琳琅满目。”

“当然比这屋里的多了，吉米。”

哥哥，你的奖袋卖“有你在这里我不觉得单调，母亲。

得如何？”他转向保罗问。



元零

袋全部卖完，又净赚了

“全部卖了，吉米，我正在准备更多的。”

“我能帮帮你吗？”

“能，我需要你帮一下。你把这些信封拿去，在每个奖

袋上面写上字。”

“行，保罗。”吉米很高兴能派上用处，他拿来笔墨，把

信封弄到一块儿，开始照着保罗说的写。

奖袋做好后午饭也准备好了。午饭很简单，有一小块不

到一磅的牛排，一点土豆，一块面包，一小盘黄油。此外再没

别的。不过桌布倒是十分整洁，刀子、餐叉像新的一样明亮，

饭菜的味道也可口。

“今天上午你在干嘛，吉米？”保罗问。

“画画，保罗。这是我画的‘星期五’，是从《鲁滨孙漂

流记》上画下来的。”

他把画拿给保罗看，画模仿得太像了。他画画真是很有

天赋，不同寻常。

“太好啦，吉米！你真是一个天才。将来你成为一名画

家，我一点也不会意外。”

“我希望能。”吉米认真地说，“我特别喜欢画画。”

“我这样想，吉米。如果今天下午奖袋卖得好，我就给

你买一本画册和一些纸，那样我和母亲都忙的时候你就可

以画画啦。”

“这样就太好了，保罗。以后我也许能靠画画赚些钱。”

“当然能。”保罗说，“我不会忘记你。”

个奖吃过午饭，保罗又出去做生意，再次取得成功，

美元。他花了

美

美分给吉米买了

一本画册、一支铅笔和一些画纸。即便这样，他还盈余

争者。事实美分。保罗生意的成功，很快引来了

上，就在第二天，竞争者就出现在他的眼皮底下。





是特迪

分钱！每只袋里

第二天早晨，保罗又来到邮局前，在老地方站好，篮子

放在身前，手中拿一个奖袋，一副有板有眼的商人样子，抑

扬顿挫地吆喝开来：“奖袋！奖袋！只要

都有奖金！快来呀，各位先生们，试试你们的手气吧！”

一开始还不错，保持在正常水准，一个小时的工夫卖出

了十袋。所有的奖金都是小的，只有一个例外，那是一个

分的奖

分奖金袋，被一个小擦鞋童抽中。小擦鞋童惊叫道：

“真是做生意的方法，朋友。如果里面还有

金，我就再花 分钱多买些。”

“你最好再买一些看。”保罗说。

分钱。”“不会减少吧！”另一个说，“也许只

分钱的。

分钟对走过来的

果然，随后售出的三袋，奖金没一个是超出

于是生意开始变得萧条。保罗接下来用

几位进行雄辩似的呼吁，劝他们来试一试手气。但没有说

动。

这时，保罗发现，原来是一个对手在作怪。

奥布赖恩。前一天，他向保罗申请成为合伙

人的。现在他拿着同样的一个篮子，里面放着同样的袋子，



美分给别

就在大约 英尺远的地方，用刺耳的声音呼叫：

分大奖

分钱。”

“有奖金袋！本市场最好的！这里是你得到

自己的。

的地方。来呀，伙计们，赶快行动，在别人未拿走前选一个你

美分买十袋！”

眼见他的对手这番吸引人的叫卖，就要毁了他的生意。

“你这厮满口谎话，特迪！”保罗说。

“不是！”特迪说，“如果你不相信，就买一袋试试看！”

“那好，”保罗说，“我们交换。”

“不，”特迪说，“我才不那样冒险，把

人。”

分钱在里面。你是一个骗子。”“最多就有

分奖金吗？”一个报童问道。他“你这些里面真的有

刚卖完了他的早报，正在邮局附近闲逛。

分钱。

“最好的方法是买一袋看，朋友！”特迪说。

这男孩就真的买了，他的奖金仅仅等于

“我不是说过了吗！”保罗说。

“你再等一会儿看，”特迪说，“走运的人还没到呢。

喂，麦克，来玩一把，买袋试试！”

分钱，说道：“那好麦克，一位 岁的男孩，他拿出

吧，我倒不介意试一试。”

他选了一个袋子，却没打开它，随手就揣进了衣袋里。

“你为什么不打开看看？”特迪说。

”麦克说，“反正里面也不会有“有什么用？

分

尽管这样说，他还是从他的衣袋里掏出来拆开看了。

“这是什么？”他呼喊起来了，原来他抽出一张

分了！的纸币。“老天赐福！我运气真好，现在，我有

他举起那张 分的纸币，一个劲儿地瞧着。

“让我看看！”保罗说，他有点不相信。



分。保罗没有怀但没错，那的确是美利坚合众国的

疑的余地，被迫承认了。

你得到

“我没告诉过你吗？”特迪一副得胜的姿态，“这里是

分大奖的地方哦！”

分奖金的景观吸引了大批特迪成功地回敬了保罗。

分的了。尽管那十袋里面，没有一袋的奖金超过

人购买，特迪一下就卖掉了十袋。这样保罗被彻底晾在一边

分，但

高奖仍然鼓舞着购买者的勇气。而保罗的诱惑力是如此的

低，他发现自己被远远地抛弃了。

笑，嘲弄满脸晦气的保罗，“你特迪胜利了，他咧嘴

不能挨着我做生意的。”

“你根本没放那么多奖金在里面。”保罗说。

“很好，”特迪说，“我真高兴。你要买包看看吗，伙

计？”

“是，”保罗说，“我倒要看看你给我个什么好奖。”

有张

保罗买了一袋。一打开，保罗惊得目瞪口呆：里面竟也

分。特迪这么做，怎么能赚到钱呢！保罗不能理

解。不管他理不理解，但是有一件事却是肯定的，那就是

他的新竞争者垄断了生意。晾在一边的保罗，在两个小时的

时间里，一个顾客也没等到。

“这里面一定有什么名堂我没弄懂。”保罗想来想去，

“他这么做必定赔本，我的生意也毁在了他的手上。”

遭此打击的保罗虽然不愿意就此放弃，但他发现，形势

在逼迫他不得不如此。于是他拿了篮子，朝华尔街方向走

去。另择 地，规避竞争，重新开始。他成功地卖出了许多

袋。这时有一个男孩跑过来说：

分的奖金。我买中“邮局那儿，有个伙计也在卖，是

了一袋。”
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