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          沈太福 :超级骗袅 (1)

            0沈太福给中国人讲述了一个十分有魅力的故辜

            ⋯⋯利息240o。他吹嘘“美有四通，我有长城”。蛊惑

            中国市民的 “发财”旋风，由北疆刮到南海，又由东

            睡吹至西域“二 然而，他的 “长城”却倒了⋯⋯

.— — — .

          杜 国祯 :“诈骗王” (36)

            0短短的数月内签订了总金额5亿多元的合同，直接

            诈骗到手1.02亿元。不少政府部门为之 “保驾护航”。

            杜国祯，何许人也?

.一— 一— ~— 一— 一-一一一-一一一一一一一一-一一.

          冯树 源 :科研诈骗第一人 (69)

            O “科学是老老实实做学问，容不得半点虚假和骄

            傲。”冯树源冒天下之大不匙，利用莫须有的F-79烧

            伤液骗了很多人，包括知名人士和高级干部。这一诈

            骗行为令知识界震惊，更令知识界猛醒⋯⋯
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          邓诗钮 :低学历高智商 “骗王” (98)

            O一个只具有小学文化程度的刑满释放人员，短短的

            一年半时间竟骗了全国16家企享业单位51万余元，

          甚至还把黑手伸向了欲与我国政府合作投资三峡工

            程的外国大公司。案情惊动了国务院⋯⋯

.— .

          王悼:冒充总理签名的诈骗犯 (124)

            060年代初，一个叫启“赵金一”的人从人民银行编

            走人民币20万元— 整整两麻袋。骗子打的旗号是

            “经总理签名的西藏工委办”⋯⋯国务院得知此事后，

            总理拍案而起:“简直乱弹琴广限定一星期破案⋯⋯

.— .

          王宝驹 :假外商行 骗记 (153)

            0一个修理电器的人冒充假外商，用复印机制作美国

            委托书，自己给自己封T三个合资企业的总经理和董

            事长的头衔。他先后诈编全国19个单位，协议金额达

            6750万美元⋯⋯

.— .

          黄敏 :皮包公司第一人 ((180)

            01984年，刑满释放不久的黄敏“成立了”皮包公司

            “中华住宅建设公司”，短短时101，诈骗140多万元商

            品房预付款。有关部门查询却发现“中华公司”没有

            征地一寸，也没有营业执照，而140多万元只剩2千

                  兀 ..⋯ ’



.一 .

          史明高:“新闻”骗子 (206)

          (D一个劣迹斑斑的庄稼汉，神话般地披上了“记者站

          长”的外衣，变幻出三十多个“新闻单位”，迷惑了厂

          长、工程师、律师，骗得企业倒闭，受害者家破人亡

.一 .

          郑晨 :“骗袅，，梦难圆 (233)

          CO一个劳改犯，用一纸所谓的“专利配方”，摇动三寸

          不烂之舌，在几年内到处招摇撞编，频颇得手，登上

            了5亿人民币堆就的 “神坛”⋯⋯

.一 .

          鲍连友 :“陷阱”设置者 (262)

            01984年，名不见经传的“华夏房屋开发公司”成立。

          不久，“华夏投资进出口贸易公司”成立。然而谁能想

          到其“董事长”鲍连友却是一个地道的诈编王呢?两

            个公司，两个陷阱·”⋯
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    沈太福洽中国人铸述了

一个十合有魁力的故事⋯⋯

利息24 0o。他吹嘘 “羡有四

通，我有农城”。盆惑中国市

民的 “成时”放风，由此缓

剑到南海，丈由东阵吹至西

域⋯⋯然而，他的“长城”却
倒了⋯⋯



    中国人听惯了神话。有时不免将神

话与现 实相混淆。

— 题记

    1993年3月31日下午7时许，一名西装革履的中年男

子手提密码箱，从一辆小轿车中钻出来，行色匆匆地走向北

京首都机场人口处。

    “这是你的身份证吗?”机场人员一边检查他的证件，一

边说:“这个身份证是假的!”

    “这⋯⋯这⋯⋯不可能。”中年男子的神情中流露出一阵

惊慌。

    “你到底叫什么名字?”

    他就是沈太福!超级巨骗沈太福⋯⋯
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一、沈太福其人

    沈太福，39岁，吉林省四平市人。原在吉林省某水库工程局

工作。他是那种不太安分胆子又不小的人，稍有风吹草动便想大

大地 “折腾”那么几番。

    这种人当然不会满足在水库工程局那种 “平庸”的生活，所

以，当1987年神州大地 “公司热”方兴未艾之际，在那个 “人人

都是总经理，个个都想当歌星”的时候，沈太福也成立了一个不

大不小的公司— 长春长城科技集团公司，从此，“长城”便与沈

太福连在一起了。

    按说，在改革开放的形势下，有了自己的公司，便有了自己

的一方用武之地，一个可以施展才华、纵横驰骋的舞台，可以大

干一番了。只可惜，沈太福没把经营放在心上，干了两年没什么

效益，没法再在长春混下去。于是，沈太福迈出了他冒险之路上

的第二步。1989年，他离开长春，闯人京城，经四处游说联络，找

了几个人，凑了30万元资金，开办注册了另一家集体性质的公司，

以更大的野心和机谋竖起 了又一杆旗，踏上了一条冒险的不归之

路。

    扯起了旗号，干什么呢?他听说有一个工程师搞了个电机发

明专利，便用公司的钱以较低的价钱买了下来，并把这个专利权

记到了他和他的妻子的名下。从此，沈太福便开始了所谓的 “电

机开发”。

    实际上，沈太福的“电机开发”只是招摇过市骗人的幌子，他

的公司是倒腾买卖，什么能赚钱便倒腾什么，钢材、木材、水泥、

汽车⋯⋯凡是紧俏物资几乎无所不包。

    当时公司在社会上可谓遍地开花，有发财的，也有破产的，黄
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金梦人人都做，但并非遍地黄金，弯腰便能捡，商界是残酷无情

的战场，稍一不慎，便会全军覆没。做生意是一门科学，是智商、

勤勉、实力和机遇的组合，并非人人都可以进人的。

    沈太福也许并不善于做生意，再加上大手大脚惯了，挥霍无

度，所以不但没发了财，反而人不敷出，日渐亏空，债台高筑。于

是他四处躲债，不敢露面。

    这个内囊渐空的 “长城公司”架子铺得倒很大，总部设在北

京，同时在海南、长春成立了两家公司。去年5月的一天，沈太

福为了躲债，跑到海南公司，聊天的时候，沈太福长叹一声，有

感而发，向助手们问道:

    “你们说，人什么时候最痛苦?”

    这是个颇具哲学色彩的问题，大多数哲学家们都思索过这个

问题。

    “有病的时候最痛苦。”

    “失恋的时候最痛苦。”

    “没事干的时候最痛苦。”

    “没朋友最痛苦。”

    助手们众说纷纭分别作出了不同的回答。沈太福仍一声不吭。

    “没钱的时候最痛苦!”其中一个助手回答道。沈太福听到这

个回答，不禁击掌称妙，连连赞道:“对，对，我最欣赏这个答案。

没有钱的时候最痛苦，对此我深有体会，我现在债台高筑，身无

分文，就是最痛苦的时候。”

二、巨骗在行动

  既然为没有钱感到痛苦，那么就要想法挣钱来消5Ff这个痛苦，
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怎么去挣呢?于是引发了沈式诈骗的一个个闹剧⋯⋯

.巨骗的 “长城旋风”

    恩格斯曾经说过:“在资产阶级看来，世界上没有一样东西不

是为了钱而存在的，连他们本身也不例外，因为他们活着就是为

了赚钱。除了快快发财，他们不知道还有别的幸福;除了金钱的

损失，也不知道还有别的痛苦。”

    对沈太福来说，要想幸福，只有快快发财。

    外国有句谚语说:“认为金钱万能的人，很可能为了金钱无所

不为。”

    为了金钱，为了 “幸福”，为了摆脱 “痛苦”，沈太福开始无

所不为了。当然，抢是不行的，那是无能之辈所为。高手的敛财

之道是:让人们心甘情愿地、争先恐后地掏出自己腰包里的钱呈

送给你，就像对待皇帝老爷那样。于是，沈太福利用了人性中最

薄弱的一环:人人都想发财，人人都在做黄金梦。

    沈太福召集了几位谋士，冥思苦索，弹梢竭虑，终于想出了

个发财的 “终南捷径”。这个捷径到底是什么呢?

    这个 “捷径”首先要师出有名，然后许以高额利息，向社会

广泛集资，不愁人们不上钩。不是说“姜太公钓鱼，愿者上钩”吗?

    这个名又是什么呢?注册的既然是 “长城机电技术开友公

司”、那就以发展节能电机为名吧，正好手头有这个专利。高额利

息究竟高到多少呢?沈太福这个对金融知识一窍不通的“总裁”语

出惊人·“只要马上拿到钱，我要大胆地干个够，利息我可以出到

24% ”真是一呜惊人!

    如果让金融专家听到此言，肯定认为是 “天方夜谭”，因为在

地球上是绝不会出现这样的奇迹的。经济规律是一条铁规律，绝

不是张嘴就可以说出一个数来的。
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    可悲的是，初次进人市场经济大潮的国民们，对这个规律一

知半解或一点不解，只看到24%的高息，却没想到不可能实现的

许诺到头来都是一纸空文，不管它是如何诱人里

    沈太福之所以能在短时期内集资10亿元，与这种无知的心态

关系甚大。

    艾略特说过:“无知给人们以大量的可能机会。”沈太福正是

利用了这个机会。

    英国和西班牙都有这样的谚语:“一无所知的人不会怀疑任何

事情。”这些轻信盲目的投资者们绝不去想一想:24%，可能吗?

    现在回忆起当初 “长城旋风”刮起来的时候，仿佛是一场梦，

梦醒之后看梦洞若观火，而在梦中却形如盲人瞎马。这与我们现

在反思 “文化大革命”而对当时的狂热无法理解是一个道理。

    某地有个不过三百人的新闻单位，因为 “信息灵通”，首当其

冲。“长城公司”在该地公司的职员中，有一个曾是该新闻单位的

通讯员，他逢人便讲 “长城公司”的利息如何高，实力如何雄厚，

鼓动人们投资，并说如经他介绍可免掉手续费。于是在很短的时

间内，这个单位共有数人集资14万。这很使那些没钱的人感到眼

馋，哀叹错过了一次发财机会。案发后，这些人发出了一句心底

话:“幸亏我没钱!"

    某人辛勤敛财十几年，挣得血汗钱4万元，存入银行定期，以

备急时所需。“长城旋风”一刮起来，此君一算账，在银行每年要

少收人几千元，于是将存款悉数取出，全部投人了 “长城”。

    某厂一工会主席，掌管全厂会费两万余元，在储蓄所存着。在

“长城旋风”蛊惑下，他偷偷将款取出，心想，长城可以随存随取，

用得着会费的时候，随时取出来就得了，而自己每月可得几百元

外快，实乃上好佳事。没想偷鸡不成蚀把米，“长城”破产后，他

还不敢说明真相，只好掉颗门牙肚里吞，从别处借贷补上会费。

    ·6·
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    某省某委某部门，近两年搞第三产业小有积累，加上人们集

资约三十多万元。头头算了半天，这笔钱投到哪儿也不如投到

“长城”合算，便将三十多万一下子全买了长城债券。

    “长城旋风”刮得人们晕头转向，有多少人为此破产，气得住

进了医院，没人统计过。

    这么多人上当除了高额利息的引诱之外，沈太福还有个 “绝

招”即高额回扣。

    当初，上当者并不多，上门签订合同者寥寥无几。沈太福便

想到了海口的歌舞厅。海南是当今淘金者的圣地，歌舞厅是大款、

大腕们的云集之处，一掷千金者大有人在，千金买笑不乏其人。于

是他带领工作人员到处出人歌舞厅向 “陪舞小姐”搞 “公关”，许

诺道:“谁拉来投资者，就给他2%的好处费。”

    果然，重赏之下，必有勇夫，‘陪舞小姐”为得到这2%，对

“大款”们曲尽逢迎之事。未几，不尽财源滚滚来，“大款”千金

一掷为红颜，当然也为孔方兄。前来长城公司签订合同的投资者

络绎不绝，“长城债券”一时间炙手可热，成为抢手货，为不少投

资者所看好，人人都做起了发财梦。

    有风起于青萍之末，’渐成燎原之势。不明真相的投资者为了

得到高额利润，趋之若鹜，长城公司设在全国各地的 “技才开发

合同”办事处人满为患，亲朋好友之间奔走相告，“发财”的信息

以雪崩之势传遍全国。许多人从银行取出存款，有的四处借贷，托

关系，找后门，唯恐发不到财。

    似乎没有一个人能冷静地想一想，这种大规模、高利率的社

会集资，经过有关部门批准了吗?受法律保护吗?

    花样不断翻新，上当上惯了的国人又一次陷人了怪圈中。日

后他们才明白，他们多年积蓄的血汗钱面临着化为泡影的危险。

    请仔细琢磨下面这段话，这是两千多年前的一位罗马哲学家
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说的:

    “一个人准备把脖子套上吊索时发现了金子，便把吊索埋到藏

金处;藏金子的人不见了金子，拿出吊索套上自己的脖子。”

.巨骗的狂言:利息24 0 o

    据金融专家说，现在全世界的资金利润率一般都在15写以下，

而且是在资金雄厚、经营完善、管理科学的情况下，如果是 10亿

元的巨款能够精心经营，能取到10%的利润已是很不容易了。

    利息24 0o，口出狂言的人或许是疯子，或许是骗子。准确地

讲，沈太福是个骗子。

    沈太福的这种集资法，实际上是变相发行债券。何谓债券?债

券，是借款人签发给资金出借者 吸认购人)的、规定有偿还义务

的借款契约，是借款人对认购人许以在一定时期内按票面一定的

百分比 (比率)支付利息，并在某一时刻以法定货币偿还本金的

承诺的书面凭证。

    发行债券人必须有偿还能力，也就是应该有资金担保，如果

一个公司的固定资产净值一亿元，那么它不得发行超过一亿元的

债券，也就是说不能形成资不抵债的情况，这样投资者的利益才

有保障。另外，所筹集的资金必须明确用途，不得欺骗投资者。最

后债券发行必须履行严格的发行申报审批程序，须向债券管理部

门提出书面申请，内容包括发行数量、价格、利率、期限、利率

支付方式、票面种类、有无担保，以及发行者的财务情况、经营

水平等。经核实批准后方可发行。

    很明显，“长城公司”的所作所为都违犯了上述规定。

    沈太福打出的是 “技术开发公司”的旗号，即与投资方联合

开发所谓 如节能电机”。首先，他并不是与投资方“联合开发”，其

次.《中华人民共和国技术合同法》明确规定·订立技术合同应当
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遵循自愿平等、互偿有利和诚实信用的原则，而沈太福拿钱去千

什么都不告诉投资方，完全是一种欺诈手段。

    沈太福引诱投资者还有个高招，即投资款可以随存随取。假

如你投资1000元，当月便给你240元利息，如果取出本钱也可以，

这是何等诱人。

    但稍微一想便明白，这不成银行的活期储蓄了吗?而银行的

活期储蓄年利率才1. 8 Yo，沈太福却高出10倍以上，这可能吗?

    对于各类金融活动，政府早有管理条例，规定未经国家金融

管理部门批准，任何单位和个人不得从事集资，对储蓄利息也有

严格规定。但沈太福并未依法办理申请手续，实属非法集资。

    众多投资者并不知道，他们与沈太福和 “长城公司”签订的

所谓 “技术开发合同”实际上是一张废纸。合同明确规定在一年

内产生一亿元的产值，但是，从第一份技术合同签订之日起，到

中国人民银行发出 《关于北京长城机电产业集团及其子公司乱集

资问题的通报》时止，全公司只售出电机五六十台，价值仅六百

多万元，所谓电机开发完全成了骗人的幌子。

    然而就在这个幌子的招摇下，竟然在短短几个月时间里，集

资十多亿元，最高纪录为20天时间集资两千多万元，平均每天一

百多万。

    当骗局揭穿后，那些因为连本钱也收不回来的上当者痛哭流

涕的时候，还是应当记住这样两句话:“肮脏的手总带着干净的手

套。”“应当警惕的不是骗子，而是自己的心。”

.金融 “百慕大”— 集资

    随着社会主义市场经济的逐步发展，资金短缺问题显得愈来

愈突出。

    要发展，要建设，就需要钱。投资上亿、上百亿的工程项目
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不停地上，市场一片繁荣，钱从何处来?一个时期以来，我国国

民经济处于高速增长阶段，抓住机遇，加速发展，是当时经济工

作的主旋律。从宏观上看，国民经济的持续发展使我国综合国力

进一步增强，为进一步深化改革、加快向社会主义市场经济过渡

奠定了很好的物质基础。但是，前进的过程中也出现了一些问题，

比较突出的就是基本建设和固定资产投资增长过猛，投资结构不

尽合理，交通、能源的部分原材料供应紧张。这些矛盾反映在金

融上便是大量的投资与资金紧张局面共存。

    在这种情况下，一些地方和单位在资金不足的情况下，饮鸿

止渴，采用高利率集资的方法吸引资金，以支撑已经膨胀起来的

投资规模。90年代初，是集资最热的一段时间，几乎所有的企业

都使出了这一招，人们的钱不再往银行存，而是给单位集资。

    曾有人搞过一个调查，题目是目前家庭投资的方向。调查的

结果，集资是其中主要的一项。

    企业要发展，首先一条就是要有资金。随着经济的跳跃式发

展，一些地区形成资金争夺战，紧接着储蓄大战展开了。企业为

争夺职工口袋里的游资展开了 “拉锯战”。

    大部分企业以内部集资的形式，按股分红，发放变相奖金，因

奖金发放超过一定比例需缴纳奖金税，而股金分红则不受限制。导

致红利互相攀比，水涨船高，低的15写，高的甚至达到40Y 0

    五花八门的内部股票、债券和彩票，甚至只是一张盖了公章

的“集资条”，就绕过银行把人们口袋里的钱投到了一些单位的生

产建设上，有的还成了一些人炒股票和房地产的本钱。

    这股社会集资风，不但表现为集资总量惊人，而且范围不断

扩展— 不但企业集资，一些机关、群众团体、学校、医院等也

纷纷加入集资行列，部分地方的政府部门也直接参与集资。华东

某省有一个地区，竟然成立了乡级 “集资办公室。”

    ·10·



    把本来人们想存人银行的钱引向集资的渠道，有两个条件:一

是高利率、高收益的吸引，因此有的集资利息已定到20%以上;一

是强迫命令，有的地方确已出现用行政力量强行规定人们必须交

纳多少资金的事。

    集资的利率，一般要超出银行同期利率一倍至两倍。还有的

集资者，收到资金后很短时间里就给人兑付红利，诱使人们投人

更多的资金，在重利之下，许多人纷纷倾其所有参加集资。

    居民们在参与集资时，有没有意识到企业集资的高风险?经

济中的一个规律是:风险与收益成正比。高利率虽然诱人，但同

时也伴随着高风险。其实，我国大部分企业盈利水平很难达到集

资的利息水平。1992年企业的每百元资金利税率仅有13.47元，其

中的利润就更低了。

    当时，集资中的一个现象是:集资最火热的，常常并不是效

益最好的企业。一般说最揭不开锅的企业，对集资的需求也最迫

切。然而，高息集资不同于向银行借贷，无异于踩着刀子行路。有

的企业借新债，目的是为了还清旧债，特别是前面有遇债者之时，

不少集资者都会自然而然地想到用后债偿还新债的“救急”办法。

华东的一个城市不久前对10户集资的企业进行了调查，发现大部

分企业采用的就是这种 “集新还旧”的方式。

    与资本一起存在的一个东西是信用。我国一些中小企业作为

集资主体，本身并不具备必要的信用，这是我国集资问题中的大

风险。

    这并非危言耸听，而是参加集资的人必须有的思想准备。1993

年 3月10日，安徽省蚌埠市建材装饰厂向当地法院提交破产申

请，200多户的 128万元集资款无法如数归还。

    对厂长们来说，这无疑相当于高利贷，但事出无奈，是逼出

来的。企业要发展，没钱不行;找银行贷款吧，没有项目，没有
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预期效益，谁肯贷给你?即便有项目，银行的放贷也有限，不一

定能轮上你。厂长们没办法，只有咬牙跳火坑。

    对于职工来说，却无疑是件大好事，尤其是工薪阶层，收人

固定，对几十块钱很看在眼里，企业内部集资利息高，于是纷纷

解囊。

    有家公司集资100万，年息为15写，额满为止。这家公司总

共不到100人，经理担心消化不了，还准备在社会上募捐，没想

到不到三天即收盘。内部职工当然不会有这么多钱，他们连亲朋

好友的游资也拉了过来。

    但无论是社会集资还是内部集资。都是在与银行争夺存款，实

质上是造成了银行存款“转换战场”，是以国有银行存款的减少为

代价的。

    因此，国务院及时发出了坚决制止乱集资和加强债券发行管

理的通知。通知指出，乱集资的情况如不及时制止，不仅扰乱金

融秩序，还易引发严重的社会问题。

    然而，正是在这种情况下，沈太福反而在全国掀起了 “长城

狂潮”。

.10亿元骗款都千了些什么

    10亿元，这几乎是个天文数字，如果1秒钟数一个数字，数

到10亿需要多长时间?大概你不会相信，31年!

    这么一笔财富到了沈太福手里，他都干什么呢?

    经调查，花天酒地胡糟乱花是他的主要 “消费”。别人汗珠子

掉地摔八瓣挣来的血汗钱，满怀希望地投给他，被他当成了挥霍

的资本。

    沈太福为了骗得更多的人上当受骗，把自己编造的神话吹得

天花乱坠，摆出一副坚不可摧的大架式。似乎摸透了国人的心理
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