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两个共同创业的人，其中一人自立

门户 并把原公司的软件产品注册商标在

异地注册成了新公司的名称。一场必

官司为什么打不起来？

专线中巴拐入深南中路，陈希一眼就看到了发展大厦。

这座在建特区初期盖起的十几层的当时的高楼，现在在深南

中路的楼林中已一点也不显眼，陈希关注它，是因为陆冬河

就在这座楼里办公。
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机响了，在她想起陆冬河的时候， 机显示

技发展公司，深圳发展大厦

陈希从来没进入过这座楼，但是她有他的名片：鼎立科

楼。她曾经想象过他的办公室

的模样，办公室很大，但他却坐在堵住门口的外边，留下一个

大空间不知干什么用，现实是这样吗？事情已经过去三个月

了，这张名片一直使她感受着他的温暖，在看到发展大厦时，

想起他，陈希周身有一丝酥麻的冲动。此刻，陈希是去北方大

厦办事的，车再往前走三站就到了，但就在车拐入深南中路

的同时，她的

的号码是他名片上的。在汽车拐入深南中路靠站后，陈希抓

起手袋顺势就下了车，她快步向发展大厦走去。

这一切几乎是在同一瞬间发生的。

”的一

陈希出现在陆冬河面前。她一进门就果然看到堵在门边

的大班台，大班台上有一堆报纸，摊开的，他看着这些报纸，

手还拍在电话上，显然是在等她复机，所以当陈希“

声时，陆冬河抬起头惊讶万状，陈希又一次见到他这种表情，

她喜欢！

“喂，你怎么来得这么快？”

“哎！你接到传呼吗？你没复机怎么知道我找你来？”

“嘿，你刚才一定是在楼下！”

陆冬河一句一句地问，陈希咯咯地笑，不答，她喜欢他这

种样子。陆冬河“喂、哎”了半天，有点急了，她认真地盯着

他，抿着嘴点着头一字一句地说：

！理感应

当汽车拐入深南中路能看到发展大厦时她就想：我是不

是上楼去看一看他。还有关于他的大班台，果然是这样的，这
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名，软硬

是不是心理感应？

陆冬河把她让进大班台的正面，把报纸推给她看，然后

把门关上。门响的时候，她的周身又一阵酥动，她在想是不是

站起来迎他，但他点了一支烟，一脸严肃相，在办公室里来回

踱着步。

陈希有一点失望，又有一点羞涩，她跳得很快的心随着

他踱步的声响渐渐平静，专心看起了报纸。这些摊开的报纸

其实是一个内容：天问新技术有限公司隆重招聘。天问公司

招聘软件开发工程师

件市场推广工程师 名，市场策划

名，硬件生产监管工程师

名，大区销售正副经理

和企业文化专业人员若干名。这些报纸分别是昨天和今天

的，都是整版的统一设计，给人的感觉是很张扬，有气势，有

号召力。

眼看她，她在认真地陆冬河吸着烟，来回踱着步，不时

看报纸。

陈希很快就明白了陆冬河的意思。在陆冬河又一次踱步

到她跟前时，她站起来迎着他。陈希轻轻楼了一下瘦高瘦高

的陆冬河的腰，把脸贴着他的胸膛，像听了一下他的心跳，然

后轻轻地说：“我去，我回去收拾一下今夭就去。”

陆冬河轻轻吻了她的额头，手隔着衣服在她上胸的敏感

部位象征性地摸了一下，然后催她快点走。

陈希从此就去了珠海。

陈希下楼以后，正好碰到往蛇口的专线中巴，她扬了扬

手，就上去了。
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时，她可以下班走了，大堂里也没

陈希在一家酒店做琴师，另外还做十几个孩子的家庭钢

琴教师，都是定期定时上门去教，多集中于周六、周日，平时

差不多每天也有。

她本来应回去办一下辞职的，还有，宿舍里那些东西，带

上什么，寄放在哪里⋯⋯这一切统统都越想越乱。在她看到

中巴那一刻，她索性都不去想了，她又一次感到“一走了之”

这个词的准确含义，不过这次跟上次不同，上次是回避什么，

这次是没时间解释。她直接去蛇口坐船到了珠海。她到珠海

本想给酒店和那些人一一打电话，但她一下子忙得没时间，

为陆冬河，她什么都愿去做。

陈希其实不太了解陆冬河，她认识他并不久，两个人在

一起的时间，加起来也不过二十个小时吧。那时她在辰星酒

店做串场琴师，外面很冷，但酒店里暖气很足，她的脸红红

的，在大堂专心地弹琴。串这个场，每次两个小时，中间休息

两次各 分钟，已过了晚

时，大堂副理过来了：“陈小姐，你已主动

什么人，但正因为没什么人，她注意到中空大厅二楼的咖啡

厅里一直坐着一个人在听她弹琴。那个人是陆冬河，他不懂

音乐，曲目和技巧一窍不通，人都走完了，她弹得那么专心，

我再坐一会儿，等她弹完，他想。她也在想：这个人一直在听

我弹琴，他正在思考问题，我不要中止他，我用轻松的音乐伴

他。这样一直到

超时了，我们是不付超时报酬的。”

“噢、噢，”陈希停止了，佯装看一下表，“我看错表了，

时间过得真快。”

陈希收盖好琴，穿上外套，她的外套是一件黑色面料红
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号”快艇上，望着越来越宽阔、越来

“你

己说：“不要与陌生人搭腔。”但她说出口的是：“你

么知道的？”

“你一定做过教师，你以前是钢琴教师？”

“你怎么知道的？”

“你 刚刚离婚？”陆冬河话一出口，马上知道说错

了，他大方地做出一个掌嘴的手势。

“你 是怎么知道的？”

“是心理感应。”

她恐惧地往后退了一步。出租车被侍应生招来了，在她

被让进车里后，她还在恐慌之中半天没跟司机讲清楚她要去

哪里。

陈希直到第三次与陆冬河见面时，才了解到关于陆冬河

的一些情况。而此次在去珠海的路上，陈希突然觉得她所了

解的陆冬河，也仅仅是他和徐润北的情况，不像他对自己的

了解，清澈见底，一眼就看出她的身世，她的过去的一切。

她现在开始纳闷：陆冬河是怎么知道自己的呢？仅仅是

心理感应？人真有心理感应吗？

在已启动的“先锋

她越清碧的珠江口海面，陈希迎风使劲甩了甩半长的头发

冬河有大约

领的薄呢大衣。在酒店外等出租车时，她与同样刚出来的陆

分钟的见面。

他站在她对面，似没注意她，却在她又一次看他时突然

说：

“你是贵州人吧？”

”她本想说，“你问这个干什么？”她还想对自

怎
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对自己说不要再想陆冬河，她现在开始想他交给自己的事。

第二天晚上，陈希给陆冬河打来电话，告诉他她已应聘

成功，是在公关部。

她有点兴奋，她说自己今天已穿上天问公司统一制作的

工装，是酒店主管穿的那种西装套裙，深蓝色的，我什么时候

穿回去给你看，他们都说我身材好。

陆冬河叫她别急，慢慢讲。

陈希告诉他：天问公司在珠海的夏湾高新开发区，交通

不是很便利。公司坐落在一栋工业厂房的二楼和三楼，行政

人员在二楼，技术人员在三楼，不过三楼刚装修好，徐总

徐润北今天还骂了人。

陆冬河叫她拣重要的讲。

陈希告诉他：到天问公司应聘的人很多，公司的大堂里

站满了人。行政人员面试很简单，能拍板的就当场拍板，那个

人事部的汪部长说了算，今天拍板了五六个，我是其中一个。

不过开发部应聘的要求很严，要当面回答问题，要笔试回答

问题，还要上机操作，大堂里站着的人，都是应聘开发部的。

据说，现在还不是应聘的高峰期，现在刚刚才过完年，广告登

出来也才两三天，听汪部长讲，过五六天后才是最高峰；汪部

长还讲，不管什么人，试用期都是三个月，三个月后的淘汰率
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晚上

江，隔

米。这里

环境很好，靠近

车颜色都看得清⋯⋯

陆冬河很耐心地听完陈希的电话，吸着烟，踱着步，直到

点，他还留在办公室。陆冬河决定今天晚上不走了，就

睡办公室吧。

天问公司这么大规模地招人，而且是真招不是假招，这

真有点让陆冬河疑惑不解。第一次看到天问公司的招聘广

告，他没太在意，他对刘元说：“天问公司这是在造势，以大

规模招人，故作企业兴旺发达状，我太了解徐润北了。”当第

二天刘元一下子找到六七种刊登同样招聘广告的报纸后，陆

冬河开始有些迷惑，刘元说，据他了解的现时广告价位，就已

知的天问公司招聘广告刊登量，大约需

徐润北从自己这里走时，只分得了

就这个数字，在这方面，陆冬河绝对了解徐润北。这

是租房子、又是装修、又是创办公司的费用，徐润北到珠海也

只不过三个月，他敢这么花钱做广告？

陆冬河心里突然冒出一丝不安。

陆冬河的这个公司，是与徐润北一起创办的。那时西北

科技大学在深圳有一个工作站，工作站办了个电脑部，陆冬

是 ，这话是公开说的。陆大哥，你说我三个月后会不会被

炒鱿鱼？

陆冬河叫她先别想这事，继续讲。

陈希告诉他：夏湾是一个新的工业区，周边到处都是工

地，日本松下公司的制造基地，离他们这里不到

江就是澳门，很近，连路上跑的汽

万元。

万元，他的身家也

万，又
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多平方米

河就在这电脑部里做工程师，说是工程师，实际上是推销电

脑和从事技术服务。电脑部开张刚四个月，大学里换了领导，

新领导要求整顿学校在外投资经商情况，决定把工作站和电

脑部都撤回去。陆冬河刚来深圳也就五六个月，刚感到一些

新鲜气氛，而且他那时跟老婆正闹离婚，不愿回学校，学校就

强令他辞职，他没太多考虑就自动辞职了。他那时不愿回学

了一年的租金

校还有一个原因，那就是这个电脑部的铺面，已一次性预交

万元，现在刚过四个月，房东不退钱，还有

八个月的使用权，他想占这个便宜。这是一间有

进项，他挺满足的。电脑部当时代理美国

的铺面，他既做老板又做伙计，不付租金，每个月有两万元的

电脑，陆冬河做

“老板”后，自找货源还代理苹果、惠普和国内的四通打印

机，兼做电脑升级的配件出售与服务安装，还试销部分软件。

陆冬河接手电脑部，对铺面进行了改造。“西北科大”的

时

牌子不让用了，他起名叫“科技茶座”，他辟出四个茶座，不

卖茶，卖可乐，还备一台电脑专门供人自由演示，他想吸引一

些人气，通过普及电脑的感性知识，让人来买电脑，扩大店铺

的影响。新铺面刚开时，每到下午 分左右，总会有一个

人来，人多时他站在一旁看，他不买可乐，不坐，在陆冬河说

不喝饮料也可以坐时，他也不坐。他总是趁没人时，来摆弄这

台电脑，夜深的时候，他会不时回头看，陆冬河佯装没看见，

这样回头看几次，他就胆大了，摆弄电脑入了迷，连晚

铺打

时店

他也不记得，陆冬河有时也不惊动他。

他来多了，陆冬河知道他叫徐润北，还知道他是化学专

业的研究生，现在屈就于牛奶公司做统计员。来深圳的大学
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万元钱，加上我这个

生比陆冬河起点低的人多着呢，陆冬河感到自己挺幸运。有

一天，徐润北对陆冬河说他有一个想法，那就是他可以在节

假日和晚间来帮陆冬河守铺面，销售和出外服务都可以，他

不要一分钱的工资，他的条件仅仅是，在他有空的时候，这里

的电脑无偿供他使用，只在这里用，不搬走。

陆冬河想了一下，同意了。徐润北每天晚上都来，有时候

干通宵。他在编程，最初是把国外的应用软件翻译成中文，然

后在此基础上做些改动和排列组合，后来他设计出全中文的

桌面排版功能界面。陆冬河的这个铺面，租期是过一天少一

天，那时陆冬河也在考虑今后的业务，中文应用软件的前景，

他是看好的，看着徐润北伏身敲电脑的背影，他有了一个大

胆的想法。

月份的一天，夜深了，在徐润北伏案敲击键盘的大约是

万元钱。”

背后，陆冬河站了很久。然后，他突然拍一下他的肩，说：“徐

润北，我现在有

徐润北回过头，那神情分明是：你有多少钱跟我有什么

关系？

“我想我们一起组建一个公司。搞中文应用软件，搞汉字

排版系统，搞成汉卡卖。”

徐润北睁大眼睛。他很兴奋。

“我知道你没有钱。我告诉你我有

铺面还有几个月租期，有一些收入，加上我这里有几台旧电

脑可以修一修用，我们再招几个人，一般的活你让别人做，我

们共同组建一个公司。搞成了，我占七股，你用你的技术占三

股；搞不成呢，我就当我这大半年什么都白做了。”
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话说不出来，说不

徐润北当然是赞同的。他跑出去买了一只烧鸡、一袋花

生米和一包榨菜，还有一瓶高粱酒，他以这种方式表示他对

陆冬河的友善。徐润北能喝点酒，他认为举酒干杯和抚盏低

语是一种最好的感情交流的辅助动作，没有这些动作，很多

畅，说不痛快。

他们就这样谈了一夜

公司的注册地就在这间铺面。不过要另租一套住宅房，

作为开发部办公用，把这间铺面挂上公司的牌子，作为公司

的营业部。

关于办公的设备。可以修复七台电脑，桌椅板凳，原西北

科大工作站撤走时，存在北岭中学仓库中，也许能要回来。

关于项目。先攻桌面排版系统，中国人用电脑，目前大都

用它取代打字机，且又多是单位用户，所以市场前景看好；最

主要的是攻印刷排版系统，它的原理是从桌面排版演变来

的，但关键是字体设计，并由此决定字库的容量，这方面的突

破点是要消灭汉字除横、竖笔画之外的锯齿现象。

关于人员。技术上以徐润北为主，再招四个人，帮忙推演

已构思的方案；销售以陆冬河为主，配两个助手，平时守铺

面，有单可出去跑，今后可承揽一些技术服务的业务，让新招

的人也加入到业务经营工作。

关于营销策略⋯⋯

关于宣传推广⋯⋯

关于公司注册手续⋯⋯

两人谈得很投机，取长补短，在很多问题上很快达成共

识。有分歧的是关于公司的名称，想了很多名称，互相不满
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重来

意，最后是徐润北提议：找一本书，每个人说第几页第几行第

几个字，碰到空格、标点和虚词往后顺延，碰到不吉利的词就

这算是一种游戏规则了。

于是就第几页第几行第几个字，陆冬河说出的那个字是

“ 鼎 ”。

徐润北说出的那个字是“立”。

“鼎立”。两个字组合成一个很有力度的词，一个很雄壮

的很令人兴奋的名称，“深圳经济特区鼎立科技发展有限公

司”就这样诞生了。

他们那天用来给公司取名的书是长篇小说《跳进黄

河》。那本书徐润北至今仍保存着。

鼎立公司成立暨又重新换牌的鼎立电脑部营业那天，陆

冬河的一些朋友送来一些花篮祝贺，其中一个进口代理商送

来一幅金色铜匾，上书“自古英雄出少年”七个大字。这人叫

伍孝天，他之后经常来，他见他们时不叫名字，而习惯于叫

“年轻人”，他说了一句很有预见性的话：有徐润北，你们的

公司一定能搞成。这句话当时让徐润北受宠若惊地惊讶了半

天。

也就在陆冬河认识陈希那天，徐润北走了。在南国初冬

的第一个寒潮中，在辰星酒店，陆冬河约徐润北再谈一次。在
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或者说是音乐使他心里平静舒缓，这

他们要谈的是无形资产

有形资产（主要是股份）的分割已达成一致意见之后，这次

技术和品牌使用问题，但徐润北

不愿再深入谈。徐润北保证他今后的产品不使用鼎立公司已

使用的品牌，至于技术，徐润北说技术本来就是以我为主的，

它在我的头脑中，他用手敲着自己的脑袋，很自负的样子。

告诉陆冬河，技术是没法分割的，这是没有办法的。

几乎是有点不欢而散，但表面上客客气气，徐润北走了。

徐润北当时也没准备走那么急，伍孝天的奔驰车在酒店外等

他，他把该说的话几句说完，坐奔驰车走了。陆冬河一直不知

道徐润北是坐伍孝天的奔驰车走的。

陆冬河就一个人坐在咖啡厅里。在他心情平静下来以

后，他开始听音乐

大概是他有生以来第一次这么安静地倾听音乐的诉说。

他就是在这种失落的、难以名状的愤闷中认识了陈希。

认识了陈希，他有点轻松。

但

之后他又去辰星酒店，找到了陈希。他等陈希弹完琴，约

陈希去另外一个地方听音乐。陈希本想拒绝他，陈希有点在

内心里怕他，他那不大的、但能穿透别人灵魂的眼睛

陈希还是不由自主的，在他打开车门的时候，坐进了车。

他们第三次见面是在大梅沙海边的露天音乐场。初夜，

很开阔的天空和海面，晚霞大篇幅地有序地散去，星星诡秘

地一个个出来，这是难得的天空。陈希喜欢这样的夜景，她在

想一些诗句，但想不到写星空的，“江畔何人初见月，江月何

年初照人”，在《春江花月夜》的回想中，就把海和星当作江

和月吧，水和天空，她的心情。他们不语，听音乐，听着听着
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陆冬河就哭了，他低声地哭，音乐伴着他，哭声伴着音乐，泪

流满面，满天的星星，隐隐地闪烁在他的泪脸上。陈希有点

怕，她想去抚慰他，给他擦眼泪；她想把自己的手插进他伏下

的头发中；她还想双手捧住他的脸。他的心太深了，她想弄清

楚一些什么，她想帮他什么，但她又手足无措，她只能这么静

静地坐着，与音乐一起陪伴他。

哭了一会儿，哭累了，他抬起头说，对不起，我失控了。

陈希却很认真地看着他。她说，你哭吧，有什么事，哭出

来就好了。我以前读过一首诗，题目叫《夜哭的孩子》，说我

们这些人，小时候动不动就哭，不分场合，没有理由，长大后，

我们有太多的委屈，太多的打击，太多的理由，但是我们却哭

不出来，因为我们没有场合、没有理由也没有呼唤的对象，我

们没有办法哭出声哭出泪，所以我们过得都不痛快。

她把那首诗轻轻地念了出来：

隔壁的孩子又哭了

站在窗口我静静地听

从遥远的记忆里传来

我的哭声

颤抖的音质

日夜唱一首无词的歌

妈妈紧紧楼抱我

亲昵着，抚摸着⋯⋯
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年，在深

我也是那样哭着长大的

没有任何理由地哭着

长大后，我受尽委屈

却哭不出声

什么时候能再得到这样的机会

痛痛快快哭一场呀

妈妈

在念完这首诗时，陈希自己的眼泪禁不住流了出来，她

压抑自己不让自己哭出声。夜色中，陆冬河没看见。

陈希的这些话对陆冬河既是安慰、又是鼓励，他抓住陈

希的手，又一阵子猛烈地哭了起来，他压住自己的声音，他不

能破坏音乐，那种急于发泄的郁闷情怀，使他全身抽搐和抖

动起来。

过了十几分钟，他才逐渐地舒缓下来。

陆冬河就把他和徐润北的事，从头到尾告诉了陈希。

创办公司头一年，除了营业部卖电脑外，一单生意也没

做成，他虽然也懂电脑，但他不知道软件编程那么难。徐润北

很投入，他们那班人一天平均就睡五六个小时的觉，整天关

在房子里不见阳光，一个星期也不下一次楼。刚开始的时候

叫份饭，钱接不上的时候，成天吃的是方便面，屋子里的每一

个角落都弥漫着方便面的那种辣辣的、酸酸的味道；为了买

个热水器冬天洗澡，他强迫自己不要吸好烟。

圳，他那时抽的是六角钱一盒的“湘南”烟。那些日子是这样

挺过来的，是他这个刚闯深圳的穷光蛋，用自己的一点小聪
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他们是在赚到

明，投资了徐润北，苦日子熬过了，开发成功了，汉卡卖开了，

徐润北却走了，技术在他的脑袋里，他把技术带走了。

万元的时候分手的。徐润北说：“高

科技高利润，两年多时间，我的技术为你带来这么高的利润，

你应该知足了，如果不是我，说不定你现在还在那铺子里卖

电脑，所以，陆冬河，我不欠你的。”

这句话把陆冬河成得半死。这句话是他们办完股份分割

（退股）手续，最后一次在辰星酒店见面时徐润北说的。在此

之前，陆冬河还以为徐润北是想要钱，看赚了钱不分配，他以

这种方式要现钱。陆冬河不相信徐润北真的会走，他一个书

生，走了去哪里，他相信他出去走一圈还会回来的，但自听了

他最后说的这么硬气的话以后，陆冬河知道，徐润北是下狠

心不回来了。无毒不丈夫，商业利益面前没有友谊，陆冬河算

是大彻大悟了。

在陈希去珠海之前，陆冬河已经开始准备起诉徐润北。

这件事陆冬河没有告诉陈希，陆冬河经过离婚、经过与徐润

北分手等几件事后，他告诫自己不要与别人交心，不要告诉

别人太多的事。

起诉书的原告是两个，被告也是两个，不过两个被告主

体是同一个人：作为股东一方的陆冬河诉股东另一方徐润北

擅用应属双方共有的知识产权；作为公司法人的鼎立公司诉

作为员工的徐润北窃用公司品牌；“天问”汉卡是鼎立公司

注册商标并已热卖的产品，但徐润北却用原任职公司的产品

品牌名称在珠海注册了同名称的公司。
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珠海天问新技术有限公司是 年 月 日正式在珠海

市工商局登记注册的。徐润北闹独立，陆冬河没办法阻止；你

徐润北自己开公司，是你的权力我不干预，但你却把我赖以

生存的产品名称在更大范围变成你的公司名称，这就让人忍

无可忍了。陆冬河找到律师所，律师所对打赢这场官司充满

信心。更令他气愤的是，徐润北在已经收到法院诉状后，仍以

天问公司名义做那么大的招聘广告，徐润北以招聘广告的名

义这么大张旗鼓地宣传天问公司。见到这广告，整个律师所

的人都在拍案叫绝 一个产品商标名称，被人注册为公司

名称，而叫这个名称的公司不但不怕打官司，反而以这个名

称大张旗鼓做广告，好，事情热闹。这个新组建的合伙制的羽

林律师所为接到这个注定会引起社会关注的案子拍案叫绝，

故事越精彩，他们饶舌的空间就越大。

天问公司和徐润北的动态、消息，陆冬河当然全关注到

了。天问公司大规模发布了招聘广告，大批人在天问公司门

前应聘的场面，以及这之后大批人来珠海都想去天问公司看

看的心理，所渲染的情绪，成了“重奖效应”最好的例证。记

者们拍下许多令人振奋的场面，天问公司一夜间由一个不起

眼的小公司而出了名。

天问公司的开发部，一个走廊走过去，两边是玻璃间隔，

玻璃的里面是一排排电脑，电脑的面前是一张张年轻人的

脸，他们熟练地敲动着键盘，在电视的镜头里，电脑上的画面

有序的变化着，从整个场景到个别局部，天问公司的场面煞

是好看。电脑是科技的象征，年轻人是科技的希望，天问公司

的办公场景，成了珠海市的一个景点，一个被外来人来看的
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岁

景点，一个被记者拍成好看的照片的画面。

在接下来的时间里，各大媒体上时不时有天问公司的

名称和画面，在高科技企业中，天问公司与亚洲仿真、丽珠

得乐并列，见报率高了，时间久了。在这个时候，远在北京的

媒体又突然刊发了关于徐润北的访谈录，在与记者的对话

中，徐润北有很多非常精辟的观点，后来被新闻界甚至政府

界广泛引用。徐润北说：电脑的普及，年轻人是中坚，中国将

在五年内像普及电视机一样普及电脑，夭问公司所开发的

软件，就是要增强国人在使用上的亲切感；徐润北说：电脑

软件开发是年轻人的事业，从事这项事业是需要天才的，他

引证了美国和德国人的例子；徐润北接着说：我今年已

⋯报纸上说，徐

了，在公司算是年纪大的了，我现在每次坐到电脑前已不像

早几年那么有灵感了；徐润北还说：天问公司是年轻人的公

司，是年轻人的事业基地，我所充当的是学科带头人的角

色，我只是较早入门的前行者，目前所主要做的事是为年轻

人创造条件，让他们在这里都有所作为

润

盖茨⋯⋯

为人谦虚、诚实；报纸上还说，徐润北是电脑奇才，他是

中国的比尔

的陆冬河，也看得差不多目瞪口

短短的半年多时间，短短的这一两个月时间，这么迅雷

不及掩耳的、这么轰轰烈烈一般的，这么多的事，不说外人，

连自认为“我了解徐润北

呆！刘元又一次找陆冬河，刘元又一次劝陆冬河，应找徐润北

谈一次，主要在产品的品牌使用和产品技术的升级演化以及

前后产品的市场划分上，两人要达成一致意见，现在当务之

急是避免兵戎相见，两败俱伤。
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