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如何托同学

平日有难相帮，急时求人必成同学关系是人生中最

值得珍视、最值得记忆的亲情友谊，因为它朴实、纯洁，

有可能日后发展为长久、牢固的友谊。因此，同学之间，

平时就要注意加深关系，互相尽力帮忙，以期将来有事

求助对方时，对方就能主动帮忙。

人情在同窗关系中的作用非常巨大。同学之间如能

建立亲密的联系，并逐渐加深关系，那么你遇到难题时，

同学就会调动自己的关系尽力帮忙。有些聪明人很巧妙

地运用了这个技巧，在一些无关紧要的场合中，自己吃

些小亏，作些让步，送个人情给对方，使他人一辈子记

住这份人情，最后还有可能因此而获得一辈子的荣华富

贵。

姚崇是唐玄宗时期有名的宰相，权倾当朝。

在姚崇的同窗之中，有一人深得姚崇的敬佩。那是

在姚崇高中秀才后，与一位叫张宗全的秀才同拜一位老

师门下继续深造，以期将来能考中进士，光宗耀祖。

一次，老师要姚崇与张宗全就某个题目写一篇文章，

两天之后他要考核。这两位学生下去都精心作了准备，

将自认为写得最好的一篇交了上来。事有凑巧，姚崇与

张宗全所写的内容几乎完全一样，且观点也相当一致，

这如何不使老师为之恼火？没想到自己门下两位最得意

的门生敢剽窃他人作品，这如何了得？

看到这种情况，姚崇据理力争，声明文章绝非剽窃。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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而张宗全作品也非剽窃他人，但为了平息老师的怒火，

就对老师说：

“这实属学生不该，前两天与姚崇兄弟论及此题，

姚兄高谈阔论，学生深感佩服，遂引以为论。”

老师听到这番话，也知错怪了两位学生，就平息了

心中怒火。事后姚崇心里为此深感佩服，为张宗全的广

阔胸襟所感动。姚崇当了宰相以后，遂向唐玄宗推荐此

人，唐玄宗在亲自考核张宗全的才华之后，深以为信，

便封了他一个正三品官衔，专职外藩事务。

可见，同窗关系的作用是多么的巨大！张宗全就很

巧妙地用了这个技巧，在一些较无关紧要的场合中，自

己吃些小亏，作些让步，送个人情给对方，使姚崇一辈

子都记住了这个人情，最后使张宗全获得了一辈子的荣

华富贵。

要想在同学间建立深厚友情，平时就应注意制造机

会，小心向他靠拢。

某位评论家在杂志上提到的，在百货公司买衬衫或

领带时，女店员总是会说：“我替你量一下尺寸吧！”每

当这时，这位评论家都会在心中喝彩道：“嗯！这种方法

真不错，我上当了。”

这是因为对方要替你量尺寸时，她的身体势必会接

近过来，有时还接近到只有情侣之间才可能的极近距离，

使得被接近者的心中，兴起一种兴奋感。

同学之间，每个人对自己身体四周的地方，都会有

一种势力范围的感觉，而这种靠近身体的势力范围内，

通常只能允许亲近之人接近。如果一位同学允许别人进

入他的身体四周，就会有种已经承认和对方有亲近关系

的错觉，这一原理对任何人来说都是相同的。
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本来一对陌生的男女，只要能把手放在对方的肩膀

上，心理的距离就会一下子缩短，有时瞬间就成为情侣

的关系。很多同学就常用这种方法，他们经常一边谈话，

一边很自然地移动位置，挨到同窗身旁。

因此，只要你想与同窗之间及早形成亲密关系，就

应制造出自然接近对方身体的机会。

当两人关系特别密切时，如果你有事相求，那么就

会把你的“请愿”变为对方的“情愿”了。

汽车大王福特曾有这样的经验之谈：“我从我自己的

经验以及他人的经验中证明了，如果说成功是有秘诀的，

那么这所谓的秘诀，就在于‘把握他人的观点，而依着

他人的地位，去审度一切事情’这一能力中。”

美国电气总公司老板欧文也曾有类似的妙语：“能够

为别人设身处地想一想的人，能够了解别人心理的人，

是永远不必为自己的前程着急的。”

还有一句名言是这样说的：“只有从别人的观点中去

接近他们，我们才能希望控制得住他们。”

纽约的著名律师列图尔登是以善于说话而负盛名

的。他也曾有这样的经验之谈：“当我们面对着交谈的对

方而感到不能使他感兴趣，或不能使他折服的时候，这

大概总是因为我们不能从对方的观点去考虑这些问题的

缘故。”

当年威尔逊总统组织国际联盟游说欧洲各国的时

候，霍士曾经以这方面的一个小窍门，帮助威尔逊说服

了法国政府。

当威尔逊总统与那绰号“法国老虎”的克莱蒙梭会

晤之前 15 分钟，霍士向威尔逊出了一个虽然细微但是非

常聪明的主意。他劝威尔逊总统首先与法国人谈海洋的
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自由问题，以作为劝法国加入国际联盟的方法，因为这

个问题显然是法国当时所急欲解决而又与国际联盟有密

切关系的事。

果然，克莱蒙梭非常兴奋，所以，不用说，法国加

入了国际联盟，而且是国际联盟组织的忠实拥护者。

威尔逊是因为采纳了一个非常有效的策略，将他的

计划嫁接在克莱蒙梭的兴趣之上，告知他国际联盟如何

符合他的利益，才使其计划被那著名的“老虎总理”接

受。

尊重并突出别人的观点和利益，这是我们欲求他人

合作的最有力的法宝。人们常常不会正确使用这一法宝，

是因为他们常常忘记了，如果我们过份强调自己的需要，

那别人对此即便本来是有兴趣的，也会改变态度。

要感动别人，就得从他们的需要入手。你必须明确，

要任何一个人做任何事情，唯一的方法就是使他自己情

愿。同时，还必须记得，人的需要是各不相同的，各人

有各自的癖好偏爱。只要你认真探索对方的真正意向是

什么，特别是与你的计划有关的，你就可以依照他的偏

好去对付他。你首先应当将自己的计划去适应别人的需

要，然后你的计划才有实现的可能。

珍惜同学之谊，会使你成为日后最大的受益者。

聚首话情，投资感情

要知道，大千世界茫茫人海，既为同学，实足缘份

不浅。虽相处时间不长，但这中间的关系值得珍惜，值

得持续下去。当你与同学分开后，还能保持一种相互联

系、愈久弥坚的关系的话，那对你的一生，或者说对你

将来所要达到的目的与理想是会很有好处的，这其中的

有利方面，也许是你所从未想到的。
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同学关系有时往往会在很关键的时刻帮上自己一个

大忙。但是值得注意的是，平时一定要注意和同学培养、

联络感情，只有平时经常联络，同学之情才不至于疏远，

同学才会甘心情愿地帮助你。如果你与同学分开之后从

来没有联络过，你去托他办事时，一些比较重要的关乎

他的利益的事情，他就不会帮你。

有人说：“同学之情只有几年，一旦缘尽则情尽，没

有什么值得留恋的。”其实这是很错误的一种看法。

无论从实用主义，或从情感价值角度去看，同学的

友谊都值得我们保持和维系。

三国时蜀的创建者刘备的一段经历就告诉了我们同

样的道理。那是刘备还在读私塾时，由于刘备讲义气、

聪明，因此成了同学中的头，在这几年中，他经常帮助

其他同学，与他们的关系处得非常好。后来长大了，大

家都有自己的道路要走，刘备与这些要好的同学也就各

奔东西了。

但是，虽然大家分开了，刘备却很注重经常与同学

保持联系。其中有一位叫石全的人，是刘备读书时最合

得来的朋友，他读书后，仍回家继续供奉自己的老母亲，

以尽孝道，靠打柴卖字画为生。刘备不嫌其清贫，经常

邀请石全到他家做客，共同探讨当时的天下形势，这样

的聚会每次都很成功，刘备与石全的关系也在不断地加

强，情若手足。

后来，刘备为了实现自己心中宏伟的目标，就带起

了一支队伍参加了东汉末年的大混战。初时，刘备军事

实力很小，不得不依附其他人，在一次交战中，刘备所

带的军队被全部歼灭，只他一人逃脱，被石全给隐藏了

起来，逃过了一劫。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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可见，同学关系有时在很危急的关头能帮上大忙，

能起到排忧解难的作用。但是，一定要记住的一点是，

这中间的好处是来自于自己的努力，如果在你与同学分

开之后并没有经常性的相聚，那关系之好从何谈起，从

中受益则更是一纸空文了，所以，只要你有这份心、这

份情，真诚地维持分开之后的同学关系，那你的人际面

会更加的广泛，路子也会比别人多出几条。

人都是有感情的，感情来自交流，要获得感情的唯

一方法，在于平时多加强联系，经常聚会就是加强联系，

加深感情的一种方法。

人是有情之灵物，人人都难逃脱一个“情”字。尽

管当今社会流行一句话：“认钱不认人”，但是“人情生

意”从未间断过。人既然能够为情而死，那么为情而做

生意又有什么不可？想想也是人之常情。

所以，同学之间在平时人际交往中也需“感情投资”。

让我们以做生意为例。所谓“感情投资”，说简单点，

就是在生意之外多了一层相知和沟通，能够在人情世故

上多一份关心，多一份相助。即使遇到不顺当的情况，

也能够相互体谅，“生意不成人情在”。

这种情况往往有多种表现。一种是自然形成的。你

在生意场上遇到了相互比较投缘的人，有了成功的合作，

感情也自然融洽起来，这就是我们常说的“有缘”的人。

有缘自然有情，关系好的时候，互相付出自然不在话下。

问题在于如何保护和持续这种关系，继续爱护它、增进

它，使其天长地久。

其实，就是有“缘”，彼此能够一拍即合，要保持长

期的相互信任、相互关照的关系也不那么容易，仍然需

要不断进行“感情投资”。
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在商场上，各自都为各自的利益，彼此都晓得商人

多诈多奸，人与人交往不能不防，所以很容易互相起疑

心。结果“缘”就会由合作转为对立，人情变成了敌意。

情场上，最爱的人常常会变成最恨的人，这在商场上也

屡见不鲜。相互最仇视的对手，往往原先是最亲密的伙

伴。反目为仇的原因，恐怕谁也说不清，留下的都是互

相指责和怨恨。

为什么走到这一步？往往是忽略了“感情投资”的

结果，甚至已经忘掉了这一点。

很多人都有这种毛病，一旦关系好了，就不再觉得

自己有责任去保护它了，往往会忽略双方关系中的一些

细节问题。例如该通报的信息不通报，该解释的情况不

解释，总认为“反正我们关系好，解释不解释无所谓”，

结果日积月累，形成难以化解的矛盾。

而更不好的是人们关系亲密之后，总是对另一方要

求越来越高，总以为别人对自己好是应该的；但是稍有

不周或照顾不到，就有怨言。由此很容易形成恶性循环，

最后损害双方的关系。

可见“感情投资”应该是经常性的，也不可似有似

无，从生意场到日常交往，都应该处处留心，善待每一

个关系伙伴儿，要从小处细处着眼，时时落在实处。

保持联系，密切往来

当今社会，人们看重物质。许多人目光短浅，与老

同学往来时、聚会时不甚热情，分开后不相往来，遇到

事情时再来找老同学，同学谁会给他帮助呢？

但是当今的社会也是人际关系的社会，人际交往广

泛与否，是一个人能否在事业上成功的关键因素。而在

这种关系中，同学关系应该是比较重要的一类关系。因
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为当年身为同学之时，大家都比较单纯，友情非常纯洁，

而分开之后只要还彼此保持着联络，就会十分怀念那份

纯纯的友谊。因此，分开后的同学常常会借这样那样的

活动彼此联系，只有参加这样的活动，加深同学之间的

感情，在你托同学办事时同学才会爽快地答应，积极地

去办。

现代社会中，在同学关系上，有些人处理不当，在

相聚时漠然处之，分开后互不来往，“你走你的阳关道，

我过我的独木桥”，直到遇到困难时才想到同学，那就为

时已晚矣！不过，随着人类社会的进步，人类认识的提

高，大家也加深了对各种人际关系的认识。许多人在与

同学分开之后，还经常保持着联系，或成立一个组织机

构——同学会，这实在是一种十分有见地的方法。一年

一小会，十年一大会，大家虽已不为同学，但关系愈聚

愈坚、愈聚愈惜，彼此相互照应，“一方有难，八方支援。”

这真是中国所特有的人际关系，它说明了同学关系已越

入了一个更高的层次，不受时间所限，不受空间所限，

只要有“聚”，那份关系、那份情将取之不尽，用之不竭！

同学之间，应保持联系。

一般来说，当我们初识一群人时，交际中进展速度

跟接触的频率成正比。也就是说，如果你跟某位刚认识

的朋友刚开始时总是有机会接触的话，你们的关系很快

就会变近，形成比较亲密的群体。道理很简单，为什么

你会跟你同办公室的同事、同班的同学很快形成亲密关

系而跟其他同事或同学关系就远一层了呢？就是因为你

们常常见面，常常接触，彼此很快就认识了，了解了。

人与人之间需要经常互通信息，互相交流，才能保持良

好的关系。亲戚之间，朋友之间，甚至刚认识的朋友之
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间，都要想方设法保持联系。

为什么中国人有那么多礼节，碰上婚丧嫁娶等大事，

亲戚朋友就要参加，有许多场合还得送礼，这是几千年

来的传统，这是很有必要的，因为这是亲朋好友保持联

系的一种方式。如果一户人家常年关闭门户，既不“出

去”，也不欢迎别人“进来”，那只能是孤立了自己。

要保持良好的同窗友谊，你必须跟你现有的同学们

保持经常联系。有空给远在异地的同学们打打电话，通

通信，询问一下对方近来的工作、学习情况，介绍一下

自己的情况，互相交流一下，这是很有必要的，这点时

间绝对不能节省。碰上同学们的人生大事，如果有空最

好尽量参加，如果实在脱不开身，最好也得写信或托人

带点什么，不然，怎么算得上同窗情谊。

对方有困难的时候，更应加强联系，许多人总是喜

欢向同学汇报自己的喜事，而对一些困难却不好意思开

口，应去掉这些顾虑。

而当听到同学家有人生病或遇上不幸的事，应马上

想办法去看看。平日尽管因工作忙、学习重没有很多时

间来往，但朋友有困难鼎力相助或打声招呼，才显出你

们间的深厚情谊来。“患难朋友才是真朋友”，关键时刻

拉人一把，别人会铭记在心。

另外，常常保持联系对你自己会有许多好处。和同

学经常联系、谈心，一旦你碰上什么事情，如找工作、

找对象等听听同学的意见，或者找他们帮忙，对你是直

接或间接的帮助，如果平时没有联系，有困难时找上门

去，别人是不会帮助的。

同学间交际的一个重要原则是通过多次见面和接触

来加深相互关系。原则上要求和对方直接接触，只要有

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



10                           托人办事妙法（三） 

 

见面的机会，就应该积极和对方接触。遇到到某地旅游，

可以去找找当地认识的同学，遇到去同学公司附近的地

方出差的机会时，最好去见见对方，加深双方之间的关

系，哪怕只有五分钟。除了运用这种直接接近对方的方

法外，有时利用书信结交等方法也能起到出乎意料的效

果。

但是，如果不是诚心想尊重对方，不想给对方献出

一份诚意，不想信赖对方的话，就很难考虑到这种间接

接近的方法。因此，首先要了解对方的兴趣，并从思想

上想和对方加深关系，对对方的事情一旦有倦怠之意，

就很难考虑到和对方加深关系的问题了。

同学之间在接近对方时，千万不要给对方增添负担。

如果赠送礼物不符对方的身份，超出常规，对方会怀疑

这是别有用心的。如果送得不合时宜，也会让对方产生

误解。

不管是不是星期日还是节日，看准对方不在家的时

候去拜访他人，不失为一种间接接近对方的好方法。

“我在附近有点事，顺便过来拜访一下。”说完，把

在附近商店买的礼物拿出来送给对方家人，最好动作迅

速点，节省时间，然后托对方的家人转告：“上次托我办

的事，我正努力在办，我一定会竭尽全力按期完成。”拜

访结束后应尽早把事情进展情况向对方汇报一下。

拜访时，无论对方家人多么客气邀你喝茶，你都不

应坐下来当真喝起来，因为你的拜访只是一种表示敬意

的形式。再者如果时间太长，会被家人看出是有意而来，

所以必须在短时间内结束拜访。用间接方法给对方赠送

礼品的时候，不要直接寄到对方的公司，最好寄到他家

里。一定要千方百计弄清对方的住址，如果可能的话，
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还可以给对方同学的妻子赠送她喜欢的礼品。这样可以

给对方留下好印象，也可以间接赢得对方的信赖。

克服障碍，坦诚直言

求同学办事有些人放不下面子，认为求同学是很丢

人的事，常常被这一观念困扰着。其实，要想求人，就

应该鼓起勇气，摆脱烦恼。下面是摆脱烦恼的步骤。

第一步：平心静气地分析情况，设想已出现的困难

可能造成的最坏结果。面对当时的情况，我想再坏也不

至于坐牢，顶多丢掉饭碗。第二步：对可能出现的最坏

后果有了充分估计之后，应作好勇敢地把它承担下来的

思想准备。应对自己说，这一失败会在我的一生中留下

不光彩的一页，从而影响我的晋升，甚至丢掉工作。可

是即使我在这里把工作丢掉了，还可以在其他地方找到

事干，这算不得什么了不起的大事。第三步：待心情平

静之后，即应把全部时间和精力用到工作上，以尽量设

法排除最坏的后果。

只要我们能冷静地接受最坏的情况，那么我们就没

有任何东西可以再失去的了。这自然就意味着我们只会

赢得一切。

求同学办事，要拿出王八咬人不撒嘴的勇气。

下面的故事对我们求同学办事会大有裨益。

你知道墨西哥式的披肩吗？就是用整块布挖个洞做

成的毛毯。告诉你我在什么情况下买下这个披肩，自小

我就对披肩没有兴趣，想都没想过，小时候如此，长大

以后还是如此，即使在墨西哥时也没想过我会买个墨西

哥式的披肩。

七年前我和太太在墨西哥度假，我们在街头上闲逛，

太太突然用手肘推我说：“你瞧，那儿好多人。”
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我漫声应道：“噢，不，那是卖纪念品的地方，观光

客才去，我不买纪念品，我只想四处走走，要去你自己

去好了，回头在旅馆碰面。”

如同往常一般，她挥手迳自走向人群，我继续在街

头闲逛。在前方有个当地的小贩沿街叫卖着：“一千二百

个比索（比索是墨西哥货币单位）。”

“他在对谁喊价啊，肯定不是我。”我心想。

不理睬，继续我的脚步，“好啦，”小贩道：“大减价，

一千块⋯⋯八百块比索好了。”

在这时，我才第一次开口对他说话。“朋友，我实在

感谢你的好意，也很敬佩你锲而不舍的精神，但是我丝

毫没有兴趣，请你找别人好吗？”我甚至用墨西哥话问

他：“你懂我的意思吗？”

“当然，当然。”他答道。

再一次，我转身离去，但他的脚步声还是在我耳旁

响起：“八百比索”。好像我俩是被链子锁在一块儿。

不耐烦一再地被骚扰，我开始跑步，但是卖披肩的

小贩却与我保持同步速度，而他的要价已经下跌到六百

块比索了。因为遇上红灯，我们必须在街口停下，而他

仍然继续自言自语：“六百块，六百块就好⋯⋯五百，五

百块比索⋯⋯好啦，好啦，四百块比索。”

当绿灯亮起，我已快速通过马路，希望能摆脱他的

纠缠。在我想转头察看之前，耳边又听到他踏拉的脚步

声以及叫卖的声音：“先生，先生，四百块比索。”

我感到浑身燥热，汗流浃背，又累又渴。对他的腔

调感到厌恶无比。

我转身面对着他，咬牙切齿地道：“混蛋，我告诉你

我不买你的东西，别再跟着我！”
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从我的态度及语气来看，似乎了解了我的意思。“好

吧，算你赢了。”他回道：“只卖你两百块比索。”

“你说什么？”突然我对自己的反应也吃了一惊。

“两百比索。”他重复道。

“让我看看你的披肩。”

我为什么要看看披肩？我需要披肩吗？我想要个披

肩吗？不，我不认为——抑或我改变了主意。

回到旅馆，太太正躺在床上阅读杂志。我兴奋地说

道：“嘿，你看我买了什么？”

“你买了什么？”

“一件美丽的披肩。”

“你花多少钱买的？”她随口问道。

“我慢慢告诉你。”我得意地说：“一位当地的谈判

家要价一千两百块比索，但是一位国际性的交涉商——

和你一起度假的人——只用了一百七十比索就完成了交

易。”

她轻蔑地说：“嘿，真有意思，我买了件和你相同的

披肩，只要一百五十比索，就挂在柜子里。”

某校长每到 9 月 1 日新学期开学前，必定东躲西藏。

躲什么？就躲手里捏着某书记、某局长、某主任写的“条

子”的关系户。

校长虽年轻，但治校有方，学校教学质量好，升学

率像伏天的温度计直往上窜，甚至盖过了重点学校。名

声在外，各路神仙不请自到，纷纷欲把自己的子女送来

铸造成“龙”、“凤”。

于是，难题就出现了，庙小菩萨多，到底收谁的孩

子好呢？校长面对的主儿，都有来头，都有后台，都能

通天，也都惹不起。剩下的只有一条路——躲！
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白天在学校，他让两个很负责的门卫挡住所有的关

系户。但电话挡不住，于是规定，凡是找校长的电话，

一律答复“校长开会去了”。一次，校长老婆打电话找校

长，接电话的回答：“开会去啦！”校长老婆道：“开会？

我怎么不晓得？”对方没好气道：“你算老几？校长开会

还要向你汇报？”校长老婆道：“当然啦。否则，他不想

吃饭了？”对方显然是脑袋不灵光之辈：“笑话！校长的

饭，你能管得起？”校长老婆道：“都管十几年了！”对

方似有所悟：“你，你是谁呀！”校长老婆理直气壮答道：

“我是他老婆！”

关系户见学校防备森严，固若堡垒，无隙可钻，于

是，调转进攻方向，直扑校长家。

开始，校长过于麻痹轻敌，仍采用在学校的“回避

战术”。门铃一响，让老婆或女儿开门，见是陌生面孔，

一律回答：“校长不在家，有事到学校去找！”然后，砰

的一声，把一切烦恼都关在门外。

不过，很快就遇上一位有着硬骨头精神的小伙子，

他听说校长不在家后，嘿嘿一笑：我就坐在门口等他。

说完，真的一屁股坐在楼道台阶上。

校长老婆并没有当回事，关上门，做自己的事。等

到电视台传出“祝各位观众晚安”准备结束时，校长老

婆察觉门外有动静，打开门一看，见那个小伙子还坐在

台阶上。

“你怎么还不回家？”

“等校长呀，我想，校长再忙，可总要回家睡觉的

吧。”

“不过，有时也可能不回来。”校长老婆以为这句话

可能会把小伙子的决心打退。
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“那没关系，反正今天我见不到校长，我老婆也不

会让我回家睡觉的。”

校长老婆意识到事情的严重性，关上门，向校长做

了汇报。

显然，若是真让小伙子在门外坐一夜，那么，给邻

居看见影响自然不好。何况，这栋宿舍住的几乎都是各

校的校长、教导主任之类的人物，传出去有损校长的形

象。若是让小伙子进来，也不妥，且不说已经骗人家说

校长不在家，你让人家坐在门口等了几个小时，现在忽

然从天而降般地坐在家中，岂不是拿人家开心吗？再说，

这小伙子的后台是谁还没搞清楚，若是叫人抓住把柄可

不得了。

怎么办？校长左右为难，在屋中来来回回，如笼中

困兽。

终于，校长灵机一动，想出一办法，从阳台翻下。

校长家在二楼，不算幸运，跌了一跤，已到院中。校长

拍净身上的土，捡起老婆扔下来的公文包，用胳膊一夹，

又在院子里转了两圈，然后仿佛刚下班地爬上楼梯。见

那小伙子仍坐在台阶上，故作惊讶：“咦，你在这里干什

么？”

小伙子见到他，涕泪横流：“校长，我可等到你

了⋯⋯”

校长的心也被泪水打湿啦。

求人办事认准了就要持之以恒，苦苦追求，只有这

样，才能打动对方，对方才会被你的诚意所感动，伸手

帮你。

找出共同点，激起同学办此事的兴趣

托同学办事儿对方能不能答应你的要求，能不能全
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