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激情应聘
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一家名牌化妆品公司在举办产品展销会时，运送展品的货

车在途中发生了车祸，而这时离展销会开展只剩下一个小时

了，公司的职员都非常着急。正当大家为联系好了新的货源而

松了一口气时，运货的货车又发生了故障⋯⋯

海洁娜公司是一家经营化妆品的大公司，某大学化学系的

学生田小波很想到这家公司去发展，但是由于报名的人很多，

他并没有被聘用。一天，小田从报纸上看到这家公司要在新世

纪广场举行一次产品促销活动，他决定去看一看。

那天，小田早早就来到了新世纪广场，发现几名公司的职

员正在展台前议论纷纷。“主管，怎么办啊？还有一个小时就

开展了，您快拿主意吧！”那名被称做主管的中年人表情严肃

极了，而且透着焦虑。只见他用手机不断地拨打着电话。

田小波从他打电话时焦急的话语中了解到了事情的缘由。

原来，运送展品的汽车在途中出了车祸，展品运不来，这下展

销会不就泡汤了吗？小田也不由替他着起急来。终于，他听见

主管高兴地说：“太好了！你们仓库还存有多少？不太多？好

吧，不管有多少，先救急吧，我马上派车去取。”

“马上到 仓库去提货！”主管吩咐道。

“糟糕！咱们的货车出了故障，发动不了，司机去找修理

工了。”一名职员焦急地说。

“怎么越急越添乱！”主管生气地说。

“找出租车吧。”
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“不行啊，出租车装不了那么多货。”

“那就多打几辆！”

“咱们的包装箱都很大，出租车装不下，如果拆开包装，

时间怕来不及。”

“那，这怎么办？”

田小波听明白了情况，他走到主管的面前说：“我会修车，

让我试试。”

“你⋯⋯”主管用疑惑的眼光看着学生模样的小田。但是，

时间紧迫，只好让这个年轻人试试了。

“你会修车？太好了，你来看看毛病大不大？”主管把小田

领到一辆货车面前。

说起修车，小田可是“大拿”，他的父亲在汽车修理厂工

作，小田从小就跟着父亲鼓捣各种汽车。他对汽车特别喜爱，

是一名汽车发烧友，在大学，他还专门选修了车辆工程专业，

所以，一般的小毛病根本不在话下。现在，他三下两下就找到

了故障，大货车轰鸣着发动起来。

“好了，可以走了。”小田用纸擦了擦手上的油污。

“可是，司机师傅还没有回来！”一名职员不安地说。

“乱弹琴！”主管急得直转圈，连谢谢都忘了说。

小田从衣服口袋里拿出来一个小本：“这是我的驾驶执照，

我帮你们拉货去吧。”

“你能开大货车吗？”主管十分仔细地看了看小田的驾驶

本，发现在驾驶执照的大货车一栏盖着可以驾驶的准许章，说

明他既可以开小轿车，也能开货车。

“太好了！”主管点点头，他回头对一名公司的职员说：

“高远，你和他一块去。你们马上走，越快越好。我再联系其

他的货源， 仓库的货怕不够。小同学，谢谢你了。”

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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小田的车开得又快又稳，在高远的指引下，他们很快就来

仓库。到了 仓库的师傅和小田、高远一起把货装上了车。

这时，高远的手机响了起来。“我是高远，货已经装上了车。

我们马上回去！⋯⋯您说让我们再去一下蓝海洋大厦？好，我

们立刻去和他们协商。”

“小田，咱们现在还得去蓝海洋大厦，因为这些货不够。

昨天我们给蓝海洋大厦送去了一批货，主管说跟他们商量一

下，先借用一天救一下急，明天再给他们补发。”

“好，那咱们快走吧！”田小波立刻调转车头，向着蓝海洋

大厦的方向驶去。

来到蓝海洋大厦，看见卖海洁娜化妆品的专柜前，有一高

一矮两个老外正拿着化妆品在观看。小田和高远走过去说明了

来意，站在柜台内的售货小姐十分为难地说：“真不好意思，

你们的货，我们刚卖给这两位外国客人。”

“他们买那么多干什么？”

“听说，是发给职工的福利。”

“我的天，这可这么办？”高远急得大汗珠子直冒。

“高远，先别急，让我和他们商量一下。”田小波走向前

去，用英语礼貌地同外国客人交谈起来。

因为说得太快，高远听不太明白，只见高个子的先生用手

指了一下旁边的那位矮个子先生，意思可能是请跟他谈谈。田

小波立刻又换了一种语言和那位外国人交谈起来，他们说了一

会儿，矮个子老外终于点了头。

田小波对售货小姐说：“我和外国客人商量好了，明天我

们将把货直接给他们送去。这些货，我们今天有点急用，我们

先拉走了。”既然老外没有意见，售货员更不用说了。他们帮

助小田和高远把货装上了车。
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这时，高远的手机又响了，小田知道一定是主管着急了，

他看了一下表， 多分钟了。他听见高果然，离开展只剩下

远对着手机说：“今天多亏了小田同学，我们马上出发，一定

准时赶到！”

他们风驰电掣般地往回赶，一路上，高远不断地称赞小

田：“你真是太神了，我说，你和那名矮个子的老外说的是什

么语呀？”

“法语，他是法国人。他们正跟小姐们商量，让大厦给他

们送货，我问他们明天送货是 ！这样咱们否可以，他们说

不就可以先把货拉走了嘛。”

“法语你也会说？老弟你真是一个人才。”

“你学什么专业？”

“化学。”

“太好了，你毕业后来我们公司工作吧。我们公司，特别

尊重人才，尤其是像你这样能干的人才，到我们这来，大有用

武之地。”高远一路上滔滔不绝地说个不停。

此时，海洁娜公司主管和工作人员都望眼欲穿地盯着展销

会的大门入口，主管不时地抬手看看表，只剩下 分钟了，

分钟了⋯⋯哎呀！只剩下 只剩 分钟了⋯⋯滴滴答答的时间

快得拽也拽不住。

“来了！来了！”职员们欢呼起来。田小波把车停稳后，公

司主管紧紧地握着田小波的手不松开，仿佛一松开，面前的这

个小伙子就会不见了似的。“谢谢，谢谢！”他连声地说着。

海洁娜的展销会开得非常成功，当然，他们也不会放过像

田小波这样的人才的。

龙点睛：在激烈的就业竞争中，择业不仅是技巧与信息的
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竞争，更主要的是个人综合素质的搏击。惟有实力，才能让风

华人生拥有更多的主动权。择业的准备过程，其实是很漫长

的，它是多年汗水的回报，多年努力的结果。在就业形势越来

越严峻的时候，“临渴掘井”、“临时抱佛脚”都是行不通的。

未来掌握在自己手里，平时多从各方面充电，是金子就一定会

有发光的时刻。

林雪去一家大公司应聘，笔试结束后，在等待结果的时

候，门口跑进来一位穿着该公司制服的年轻姑娘，她十分焦急

地对大厅里的人说：“哪位能帮帮忙，把公司的产品装上车？

我们要去送货，可是时间有些来不及了。”这时，没有人愿意

去，只有林雪主动去帮助她。但是她却被拉到某公园外，公司

的职员又扬长而去。在那儿，林雪遇到了哪些问题？她又是怎

么解决的呢？

一家著名的跨国公司，高薪招聘营销人员。消息传出，应

聘者趋之若鹜，应聘大厅里挤满了人。林雪和高雯都是 大

学营销专业的毕业生，所以她们一起前来应聘。

笔试结束后，在等待结果的时候，门口跑进来一位穿着该

公司制服的年轻姑娘，她十分焦急地对大厅里的人说：“哪位

能帮帮忙，把公司的产品装上车？我们要去送货，可是时间有

些来不及了。”她一脸沮丧，用乞求的目光望着大厅中求职的

人们。没有人理睬她，有的人甚至连头都没有抬一下。
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“我们去帮帮她吧！”林雪对高雯说。

“一会儿就宣布结果了，如果笔试合格，就得马上准备明

天的面试了。这关键时刻，怎么能走开呢？我认为咱们俩都有

戏，别杞人忧天了。这是她们的本职工作，出了问题应该自己

想办法。”高雯不耐烦地回答。

林雪又看了一眼那位姑娘，她正满怀希望地望着大家，林

雪不忍心看着她着急的样子，就走过去说：“我帮你装货吧。”

那位姑娘高兴极了，她说：“走吧，要不就更来不及了。”

林雪不顾高雯的劝阻，一路小跑地跟着那位姑娘来到外面，帮

着那位姑娘把十几个纸箱子搬到了一辆小货车上。那位姑娘又

说：“帮我送一趟吧，到了地方还得卸车，我一个人怕是忙不

过来。”

“这⋯⋯”林雪犹豫了一下，“帮人帮到底吧！”她上了小

货车。

小货车风驰电掣般地开到了某公园的外面，那位小姐对林

雪说：“恭喜你，这是今天公司招聘会的最后一道考题。不过，

你只完成了一半，剩下的是你要想办法把这些生活用品全部都

卖出去。这些产品的式样都已经过时，不是太好卖，你开动脑

筋想办法吧！”说完，她竟丢下林雪，扬长而去。

林雪从车上搬下一个箱子，打开一看，全是日用小百货。

式样是老了点，比如镜子吧，造型一点也不好看；塑料盆不但

颜色不正，盆里的花也特别“怯”。

“怎么办？卖卖试试。”林雪把几个大纸盒子都打开，把货

物分门别类地摆放好，然后吆喝起来：“快来买小百货！瞧一

瞧，看一看，总有一样是用得着的。”呼啦！立刻围上来一大

堆人，他们东挑西翻，最后都摇摇头走掉了。

“这些东西太土气了，姑娘，没有人需要这些东西的。”

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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人群慢慢地散开了。好半天，没有一个人来买她的东西。

“怎么办？”林雪站在货车上又大声地叫卖起来：“处理了，处

折，大家快来买啊！”她喊理了， 了半天，只有几个老大娘

买了几个脸盆。

林雪累得腰都直不起来了，她望着那一大堆货，犯起了

愁。这时，她突然想起这么一个销售成功的例子：

据说有一家公司招聘营销人 日之内，尽员，要求是在

可能多地把木梳卖给和尚，为公司赚得利润。那些应聘者想，

和尚怎么会买木梳呢？这简直是不可能的事情，于是都纷纷离

开了。

但是张三、李四和王五没有走。他们每人都带了一些样

天品，然后奔赴各地去卖木梳。 的时间很快就过去了，三

个人都回来了。

“你卖出去几把？”公司主管问张三，张三长叹一声：“我

只卖出去一把。还是一位游僧可怜我，才买走了一把。”

“你呢，你卖出去几把？”主管问李四。

李四颇为得意：“我卖出去了 把。”他说自己为了推销

木梳，不辞辛苦，深入远山古刹。由于山高风大，进香者的头

发被风吹得散乱不堪。发现这种情况，他忙找到寺院住持。他

对住持说：庄严宝刹，佛门净土，理应沐浴更衣，进香拜佛，

倘若衣冠不整，蓬头垢面，实在亵渎神灵。最好在每座寺庙的

香案前，摆放木梳，供前来拜佛的善男信女，梳头理发。主持

听了，认为言之有理，便买了 把木梳。公司主管听罢点头

称赞。

主管转过头又问王五：“你卖出去几把？”

王五不慌不忙地说：“我已经卖出 把。”说完又从怀

中掏出一份定单：“此货奇缺，必须火速发货，以解货源不足
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之急。”

“你说什么？”主管和张三、李四都感到十分惊奇，“快讲

讲你是怎么卖出这么多木梳的？”

原来，王五从网上查到一个久负盛名、香火极盛的名刹宝

寺，并知道该寺的方丈擅长书法。于是他来到该寺，对方丈

说：“大师是得道高僧，且书法超群，可将所题‘积善’二字

刻于木梳之上，赠与进香者。”方丈闻听，大喜过望，口称阿

弥陀佛。

此举一出，立刻一传十，十传百，为求“积善梳”而进山

朝圣者，简直挤破了脑袋。所以，方丈让王五火速返回，请公

司多多发货。众人听了，佩服得五体投地。

林雪把这个故事仔细地想了想，按照常理，和尚是不会买

木梳的，但是如果换一种思维，就可以从不可能的商机中，开

发出潜在的市场。想到这里，林雪的眉头舒展开了，她努力地

思考着，终于想出了一个办法。

她立刻给两个好朋友打了一个电话，这两个好朋友的家都

在内蒙。最近，他们的家乡遭到了百年不遇的暴风雪，许多小

羊羔又冷又饿，都死了，前两天学校还为灾区组织了募捐。她

又给附近的街道办事处打了一个电话，把自己的想法告诉了他

们，她的想法得到街道办事处的支持，为此，他们还派了民政

科的夏科长前来协助。

两个内蒙同学来了以后，一个同学拉起了马头琴，另外一

名同学唱起了内蒙草原民歌，她们的表演吸引来很多人。货车

上面拉起了一条红色的横幅，上面写着：买一件用品，救活一

只小羊！

这时，林雪站在了小货车上大声对周围的人群说：“最近，

内蒙下了一场罕见的大雪，小羊为了在雪地里找到一口草，把



第 10 页

蹄子都刨烂了。我们公司为了支援灾区，决定把卖货收入的

捐献给内蒙灾区，买一件用品就等于救活了一只小羊。我

们将把救灾的货款当场交给街道办事处的夏科长，请他们将捐

款送到灾区人民的手中。”

周围的群众听了都踊跃购买，十几箱货物不到半天就全部

售完。不知何时，闻风而动的记者也来了，他们在活动的现场

拍了照片。

就在林雪忙得不可开交的时候，公司的人力资源部部长正

焦急地在房间里走来走去，他不知那位叫林雪的同学把货卖得

怎么样了。有的职员说：“我想，现在她大概正在抹眼泪呢！”

也有的人表示同情，认为公司出这样的考题太难为人了。

突然，有人发现卖货的小货车回来了，大家立刻奔了出

来，关切地问：“怎么样？卖不了也没有什么关系。”

林雪高兴地跳下车：“嘿，我已经把货全部卖完了。不过，

请原谅我自作主张，把价格打了折，并且把货款捐赠了灾区。

我进行了计算，这些货物的本钱是不会亏的。”

听了林雪的汇报，部长连声夸奖，因为这批货已经积压很

长时间了。大家都对林雪表示佩服。

第二天，报纸上刊登了这条消息，等于为公司做了一次免

费广告。林雪也顺利地被招聘，进了公司。

龙点睛：一些顶级公司在招聘高级管理人员时，往往会出

一些令人意想不到的难题，通过这些难题，来考察应聘人员的

创新思维，因为创新思维是高级管理人员必备的素质。机会在

于发现与把握，工作中，处处都有创新的机遇。如果要问求职

成功的秘诀在哪里？其实，它就在每个人的头脑里。
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因为本科生不好找工作而读研究生，读了研究生也找不到

理想的工作，于是考博士。没想到，博士毕业了，一些单位又

嫌博士学历高，博士生周佳和研究生 这样的一个尚莹就遇到了

怪圈。他们怎么办？难道还继续攻读博士后吗？阳春白雪，真

的曲高和寡吗？

岁了，当初大“我今年已经 学毕业找不到合适的工作，

觉得可能是因为自己学历太低，于是选择考研。研究生毕业后

还是找不到工作，所以只好考博。现在博士生快毕业了，前两

天我跑了几家人才市场，人家居然嫌我学历太高，不适合他们

的工作岗位。我真的有点糊涂了。”某大学国际贸易系的博士

研究生周佳向他的好朋友硕士研究生尚莹抱怨，他觉得自己简

直陷入了一个择业的怪圈。

可不是，他们俩一个博士生、一个硕士生，在北京市人事

局主办的北京地区医药、文教及工业园区毕业生招聘会上，他

们向看好的十几家单位投递了简历，但是人家只要一看他们的

简历，脑袋就摇得像个拨浪鼓似的：“我们这次不招博士和硕

士，我们只要本科毕业生！”

“为什么？”

“因为本科生工作态度好，相对踏实。”

“我们也同样能够踏踏实实地干好工作。”

“但是我们招怕了。你们是不知道，像你们这样的高学历

人才，我们主要有三怕：一怕像你们这样高学历的学生心眼
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活，干不了多久就跳槽；二怕你们说话办事牛气大，与同事发

生矛盾；三怕个别的博士生眼高手低，只凭理论做事，工作能

力差。另外，就算你们学了屠龙的本事，我们这儿也没有龙需

要你们宰。我看，你们还是另谋高就吧！”

“这⋯⋯”人家把话说到这份上，周佳和尚莹也不好再说

什么，他们郁闷地回到了学校。

“怎么办？”尚莹问周佳。

“我准备出国去做博士后。反正在国内也不好找工作，不

如出国继续深造。”

“还没够呀！”

“要不怎么办？你不是也看到了吗？人家一听博士两字就

不欢迎，要知道这样，何必当初！”

“前几年，硕士生、博士生还凤毛麟角，非常抢手。但是

现在不行了，高学历人才已经开始降温，许多企业观念变了，

他们希望招来的硕士生、博士生能从零开始，和本科生在同一

起跑线上竞争，薪水待遇视工作业绩而定。”

“可不是嘛，咱们是没赶上好时候，现在你没听人家说

‘傻不过博士’嘛。”

“不过确实有一些博士像他们所怕的那样，书呆子气十足，

实践能力差，优越感强，心高气傲，搞不好人际关系。还有的

人没干几个月就不辞而别，结果用人单位‘一朝被蛇咬，十年

怕井绳’。我们应该理解用人单位。”

“可能是吧。”周佳点点头。

“你如果再出国学习，不是不可以，只是我觉得还是先参

加工作，积累一些实践经验比较好。”

“我也是不得已而为之，好像陷进了怪圈不能自拔。”

“我有一个办法。”
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“什么办法？快说！”

“造假！”

“造假？怎么个造法？你可别乱来。”

“不会触犯刑律的。来，我告诉你⋯⋯”尚莹如此这般地

一说，周佳连连点头。

第二天，两人又来到了人才市场。他们来到一家著名的民

营企业的招聘处，周佳问：“请问，你们需要懂外贸知识，特

别是了解 游戏规则的人吗？”

“我们很需要这方面的人。”

“您看，这是我们的简历。”周佳和尚莹把简历递给了那位

人力资源部门的工作人员。只见他翻了一下，抬起头看了看他

们俩，问 岁，你们俩的年纪好像大了些，：“本科毕业应该

不是应届的毕业生吧？”

“是的。我们曾经在上海的一家外贸单位干过，这次想到

北京发展。”

“嗯，条件不错，有文凭，又有工作经验，而且你们所学

的专业我们也很需要。这样吧，你们明天上午 点到我们公司

二楼的 号房间参加面试，如果通过了总裁的面试，咱们就

可以签约了。”

“谢谢您！”

“别忘了 点啊。”那位工作人员又叮嘱了一遍。

周佳和尚莹把学历改成了本科，没想到事情竟然进行得这

么顺利，现在就看明天的面试了。对于面试中对方可能提及的

业务问题，两人根本不用发愁。

“尚莹，你看问题不大吧？会不会出事？”周佳有些不放

心。

“你真傻，造高学历的犯法，填低学历的会有啥事。
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“我觉得读了这么多年书越读越傻，对社会了解得太少。”

“放心吧，只要能进入面试，没有什么能难住咱们。”尚莹

充满自信地回答。

面试那天早上，他们换上了一身干净的衣服，提前来到了

公司的大门口。他们发现昨天看见的那位人力资源部门的工作

人员正在门外迎候他们，这使他们感到很意外。

“你们二位来了？我们总裁听说是你们二位，非常高兴，

他早已在办公室等着二位呢！”

“你说什么？”周佳和尚莹一头雾水。

“周佳、尚莹，欢迎两位大才子！”他们还没有迈进总裁办

公室的门，总裁已经迎了出来。

周佳定睛一看，原来这位老总正是他上大学期间的同班同

学董进。当年，周佳考取了研究生，而董进同学大学毕业后就

参加了工作。真是十年河东十年河西，当年的本科生现在都当

上了民营企业的老总。

董进热情地拉着周佳的手，激动地说：“没想到，你们愿

意到我们这里工作，我们太高兴了！我们现在对人才真是求贤

若渴啊，你们能来太好了。站着干什么，快进来坐。 刘秘书，

上茶！”

“我们⋯⋯”

“什么也别说了，我一看你们俩人的名字和学校就知道是

你们了。今后，咱们一起干！现在，我们企业非常需要像你们

这样的人才。你们来了后，博士干博士的活，拿博士的工资；

硕士干硕士的活，拿硕士的工资。学历高不是坏事，当然，实

践经验可能少一些，但是经过一段时间的锻炼就会熟悉了。”

“十年磨一剑，霜刃未曾试”。他们决定把这里当做实现自

己人生价值的新起点。
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龙点睛：博士生在人才市场受到冷落是一种个别现象。应

该说学历高不是坏事情。但是，有高学历的人在提高自己的知

识水平和工作能力的同时，一定要以诚信的态度对待已经找到

的工作，不要太“花心”。除此之外，高学历的学生要学会以

低姿态进入市场，在工作中保持谦虚谨慎的态度。

小王和小马在大城市找不到自己所学专业的工作，是怨天

尤人，还是另辟蹊径？其实，路就在他们自己的脚下。

“同学，你各方面的条件都很好，就是专业不太对口，不

好意思喽　”这些天， 大学生物专业的毕业生马小军在南方

几个大城市的人才市场上听到的最多的话就是这一句，他感到

深深的失落。

“要知道学生物专业这么难找工作，当初还不如学计算机

呢！”跑了一天，累得贼死的小马跟好朋友王鹏一边诉苦，一

边发着牢骚。

“市场经济没人可怜你。我看咱们不一定把眼光非盯着大

城市，现在政府鼓励大学生到西部去，到艰苦的地方去，我们

为什么不去试一试呢？你看，这张报纸上有一则西部山区的

县林业公司的招聘信息，他们急需会育苗的技术人员。”王鹏

递给小马一张人才招聘报纸，在密密麻麻的招聘信息中，小马

看见王鹏用红笔圈出来的那则信息。

王鹏说：“育苗对咱们生物专业的学生来说， 还不是小菜
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一碟，咱们在课堂上都学过。学生物的不到基层干，专业技术

怎么提高？我打算去应聘。你想不想去？最好咱们一起去。”

“你说得对，不能再这么飘下去了，先就业再择业。嫁错

郎可以离婚，入错行可以跳槽，没有什么大不了的。如果你

去，我也舍命陪君子！”

“那太好了，咱们明天就动身。”

第二天，马小军和王鹏坐了一天的火车，风尘仆仆来到西

部山区的 县林业公司应聘。公司的人对他们的到来非常热

情，分管经济林的欧阳副经理是一位 岁左右的中年人，他

一身农民打扮，嘴里叼着个烟袋。他没像大城市的公司那样对

他俩左面试右面试的，只是叫人在公司附近划出一块空地。

欧阳经理告诉他们：“别看咱们这地方偏远，但咱们这个

林业公司今年刚被国家指定为绿化种苗基地。”

“咱们公司的树苗、草皮都销往哪儿？”小马问。

欧阳经理拿出了一张彩色的大地图，他指着地图上的一块

土黄色的地方对他们说：“你们看，这就是咱们西部地区的黄

土高原。目前，咱们这正在实施再造秀美山川的绿色工程，需

要大量的草种和树苗。”

欧阳经理又指着一块长条形的地方说：“宁夏回族自治区

是咱们的大用户，每年不少区县都到咱们这儿要树苗和草皮。”

“这是哪儿？你们认识吗？”欧阳经理用手指敲点着地图右

上角的一大块地方问。凡是学过地理的都知道他说的地方是祖

国的东北。

“这是俺东北那疙瘩。”小王学着用东北话回答。

“对啊，光东北地区的植树造林、绿化美化城市，就需要

上千万的树苗和草皮。年轻人，现在投资优良树苗、草地成了

利润高、风险低的产业。没几年，咱们这儿就会发生翻天覆地
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的变化。好好干吧！在这里，学问和知识是大有用武之地的。”

听了副经理的话，他们顿时觉得精神一振。小马心里想：

“看来，既没有嫁错郎，也没有入错行，我在这一定可以干出

成绩！”

欧阳经理收起他的宝贝地图，用手上的烟袋杆指着刚才划

出来的那块地说：“这块地就是你们试用期的育苗基地，也是

对你们的一次考试，不能光靠书本上的理论知识，只有做出成

绩才有说服力。”

“这种考试方法倒是挺新鲜！”小马心里暗暗称奇。

欧阳经理走后，小马担心地对王鹏说：“我实践少，不知

能不能做好。如果种子不发芽，咱们可就惨了。”

“没关系，咱们一起干！‘既来之，则安之’，踏踏实实地

干，准能成功！”王鹏回想起自己每个假期都在家乡林业站做

临时工，很多时候只管饭，不发工资，自己还常常不满，现在

看来没有白搭功夫，积累的一些实践经验终于派上用场了。于

是，他带着小马一头扎进了育苗基地。

一天，小王一边看书，一边沉思。“小王，想什么呢？”小

马看见小王那副深思的神态活像一尊雕塑，忍不住打趣：“想

家了？”

“我在想，我们能不能把常规的冷土育苗改变为温室育

苗。”

“这样当然好了，不过，这需要一笔资金。你看，副经理

能答应吗？”

“不试怎么知道，今天晚上我找他谈谈。”

傍晚，落日的余辉把远方的群山染成了橘黄色。小王和副

经理在弯弯曲曲的小路上边走边聊。副经理走起路来，总是背

着手，低着头，默默地沉思着。
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