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社会如同一张网，交织点都是由人组成，

我们称为人脉。贵人，就是人脉中承上启下的交

织点。没有贵人，你的“网”就无法伸展。

贵人所给予我们的一次扶助、一次机会、

一句话甚至一个眼神，通常都不是我们用聪明、

努力或者金钱可以替代的。没有贵人的帮助，我

们将难有作为。因此，寻找贵人，依靠贵人，是我

们成大事必须完成的一项任务。

第一章

贵人的作用
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一　　贵人相助，成功人生的支点

阿基米德说“：给我一个支点，我可以撬起地球。”对于一个渴望

成功的人来说，贵人就是生命中的支点，凭着它，我们可以轻松撬起

沉重的人生，让生命焕发出光彩。放眼天下成功人士，在他们奋斗的

过程中，都曾得到过贵人的支持，许多人正因为得到了贵人的支持，

才度过了人生中最艰难的时期，缩短了创业的时间，走向了辉煌。同

时，我们也看到许多事业初成的人因没有贵人相助，受窘于一时，辛

辛苦苦建立起来的事业大厦毁于一旦。可见，贵人相助对于我们的

人生是多么重要。

商海险滩多，贵人护航是关键

商海上的险恶来自于阴谋、圈套与不确定的因素，对于一个新

人来说，一不小心就容易掉入其中。如有贵人护航，则可以有效地避

开风险，使自己的商海之旅一帆风顺。下面的两个事例就证明了贵

人在商海中护航的重要。

上个世纪 年代，香港两家大银行发生挤提风潮。廖创兴银行

因无贵人相救，导致银行倒闭、老板气死；恒生银行则因汇丰援手，

解危之后焕发了生机，事业越做越大。

月年 日，香港爆发第二次世界大战以来最大的银行

挤提风潮。廖创兴银行人山人海，储户排着长龙般的队伍，焦虑地等
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待提取存款，有的储户甚至夜宿街头，等待次日提取款子。挤提风潮

连续三天，排队挤提的总人数逾两万人次。如此汹涌的挤提风潮，即

便是金山银山也会搬空。该行创始人廖宝珊，处在极度痛苦之中，他

知道照此下去，银行只有关门倒闭一种结局。

心有不甘的廖宝珊，此时多么希望能有个贵人突然出现，伸手

拉他一把呀！

年出生于广东廖宝珊 潮阳乡下，父亲是农夫，稍有积蓄便

开了个杂货店。廖宝珊是妾侍所生，其父过世后他受到正房排斥。无

法在乡 年携妻儿来到香港谋生，先是下 在呆下去的廖宝珊，于

一间油庄做伙计。稍有资本，他开店做起了老板。后来又经营布匹生

意，再倾其所有购置房产，赚了不少钱。

年廖创兴储蓄银行在中环永乐街开业，廖宝珊事业如日

中天。

而后，廖宝珊炒金，所向披靡，赚得盆满钵满。当 年代炒金降

温时，廖宝珊已有数百万身家。接着，他又去炒房地产，也大获全胜。

年，廖创兴储蓄银行改名为廖创兴银行，注册资本为 万港

元，实收资本 万港元。

廖宝珊在香港银行界首创“高息小额存款”，大量吸收小市民存

元至 元这个档次内，月息钱，在 竟高达 厘。一时间前往廖

创兴银行存款的人趋之若鹜，该行实力猛增。廖宝珊用这些钱放贷

收息，后又大量买地开发楼宇卖出，赚得他心花怒放。到 年新年

伊始，他自豪地向媒体宣布：他的家财已超过 亿港元。

谁知乐极生悲，一批“神经过敏”的储户拥向廖创兴银行，仓促

提款，第一天流失储户资金 万港元。这一夜，谣言四起，称廖宝珊

将储户资金全挪去炒房，存户账号掏空，他已无钱兑付；又称他早

挤提在即，已把资金席卷一空，逃到国外去等等。

第二天，真正的挤提风潮爆发。廖创兴银行中环总行、湾仔分
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行、九龙分行、旺角分行、太子道分行等营业场所尚未开门，早已千

头攒动，等候提款的长龙吓坏了银行职员。在这种情况下，银行的钱

只出不进，哪还会有人来存款！押款车不停穿梭于各分行之间，仍应

付不了挤提要求。三天之内挤提 万者逾两万人，流失存款总额

港元。

摆在廖宝珊面前只有两条路：一是宣布破产，接受清盘；二是割

肉护行，来日东山再起。他选择了后一条路，四处向其他银行求救，

希望此时能有贵人出来挽救这艘沉船。

然而其他银行或以种种理由婉拒，或以交董事局研究拖延。廖

宝珊见大势已去，绝望地吼叫“：你们见死不救！见死不救！”喊完后

泪流满面。好不容易与汇丰、渣打两银行谈成援助事宜，翻译登报时

又译错，一句“廖创兴银行之业务，完全置于汇丰及渣打银行控制之

下”，令廖宝珊觉得对方出尔反尔要侵吞他的银行及物业，气得他一

个月 岁。后脑血管破裂身亡，当时年仅

年，香港挤提风潮再起，来势比 年那次还要厉害。明

德银号破产，拥有 间分行的老牌广东信托商业银行也关门倒闭，

恒生银行危在旦夕！董事长何善衡面临着严峻的考验，有了前车之

鉴他不得不趁早向外求援。

恒生银行是闻名天下的一家银行，世界证券市场有四种重要的

股票指数，其中一 月年种就是香港的“恒生指数”。 日，何善

衡与林炳炎、盛春霖、梁植伟等好友创办“恒生银号” 年 月

日改名为恒生银行。

何善衡原籍广东， 年出生于一个贫寒之家。 岁只身来到

广州，在盐仓打杂时连鞋都买不起，脚被盐腐蚀痛疼难忍。后来他到

一金铺做学徒，直至升为经理。 年他与何贤在广州开设“汇隆银

号”，后来何贤去了澳门，两人友好分手。

年何善衡等人在香港开设恒生银号，再将它发展成恒生银

需要全本请访问 www.ertongbook.com
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行，该行经过多年发展，实力猛增。但面对挤提风潮，恒生仍难逃危

险。正当恒生危在旦夕时，汇丰银行伸出援手，成为挽救它的贵人。

汇丰以换股为条件，恒生断腕保躯，易帜求生存。何善衡依然当董事

长，度过危机后，恒生银行 年 月上市，发展势头力不可挡，于

年代总盈利超过百亿港元。

由上可知，有无贵人相助，两家银行完全是两种命运。这足以说

明贵人护航的重要。

靠大树方背 能施展拳脚

“背靠大树”是在政坛上获得成功的重要招式，中国的官场哲学

是一种“熬”哲学，讲论资排辈，讲先来后到，这样就形成了青年人在

底层，中年人在中层，老年人在上层的局面。而当代社会却需要中年

人在高层。若想打破常规，不“熬”，就必得贵人相助，靠贵人的提携

连升三级。否则，就会在“熬”的过程中耗去青春，耗去魄力，最终成

为凡夫俗子。

邓子龙，江西丰城人，明代著名的军事家、爱国名将、民族英雄。

年，邓子龙出生在丰城市杜市镇。早年因为生计所迫，游走四

方。嘉靖八年在丰城东门白云寺，遇到吉水人罗洪先，在罗洪先的指

教下，邓子龙考中了武举人。

罗洪先帮助邓子龙考中武举，真正改变了邓子龙的一生，使他

有了建功立业的机会，从此邓子龙开始了长达 年的军旅生涯。

邓子龙先是投身于抗倭斗争中，率领江西官兵进驻福建泉州一

带，英勇抗敌达十余年。他率部先后转战福建、广东沿海，在数百次

大小战役中屡建战功。他也由一个下级军官，成长为经验丰富的大

将军。

抗倭战争基本结束后，万历二年（ 年）邓子龙被调回江西，

先后任抚州把总 都阳守备，并在江西铜鼓一带平定了李大銮起事。
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战绩不凡的邓子龙再遇贵人，在巡抚潘季驯的举荐下，邓子龙升任

浙江参将，巡视宁波一带海防。

年，缅甸东吁王朝统一全缅后，不断发动侵袭我国云南边

境的战争，吞食中国领土。邓子龙率部开始了长达十二年的反侵略

战争。他连战连捷，直攻到缅甸副都阿瓦，沉重地打击了侵略者的嚣

张气焰。

年日本发动侵朝战争，应朝鲜国王的请求，明朝派援兵干

预。已解甲归田的老将邓子龙出任明朝水师副总兵，率中国水师援

朝抗日。 年 月在露梁津大海战中，年近古稀的邓子龙壮烈

牺牲。

邓子龙至今英名远扬，福建、江西、广东、湖南、贵州、云南等地

均有他的遗迹保存，他的墓地被江西省列为省级重点文物保护单

位。邓子龙能名扬千秋，与贵人指教、举荐分不开。

在政坛上，因名人举荐而成功的例子还有不少。美国历史上第

杰佛逊之间，尽管二任总统约翰 亚当斯与第三任总统托马斯 关系

非常微妙，但没有亚当斯的举荐，杰弗逊就难以当上美国总统。

南 年 月，第北战争时期，亚当斯是北方的最主要领导人。

二届大陆议会期间，正是在亚当斯的提议和促成下，乔治 华盛顿被

任命为大陆军队总司令（后来华盛顿成为美国第一任总统）。一年以

后，又是约翰 亚当斯的极力举荐，托马斯 杰弗逊得以参加以亚当

斯为首的五人起草小组，并执笔起草了美国历史上第一个最重要的

文献《独立宣言》。

杰弗逊是这群建国者的年轻人，比亚当斯小十来岁，在政治参

与上则晚了二十年。因此，在建国者中他当时的地位自然也就低得

多。如果不是亚当斯举荐他执笔《独立宣言》，他根本就没有机会担

负如此之重任，也不可能在政治声誉上突飞猛进。

年，不愿连任总统的华盛顿回归故里，在同年的大选中，亚
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当斯与杰弗逊的票数分列一、二位。按照当时的选举规则，正副总统

是由总统候选人中得票最多的两人分别担任。这样亚当斯成为第二

任总统，杰弗逊则成了他的副总统。两人的政见与治国理念不同，此

后引发不少矛盾，私人友情也多少受到损害。

为了强化政府地位，亚当斯 年通过了《外国人和于 反颠覆

法》。杰弗逊认为这个法律是对美国革命理想的背叛，公开反对此

法。由于这一法律侵犯民 年众新闻言论自由，引起普遍不满，在　

的大选中，亚当斯败北，杰弗逊当选美国第三任总统。杰弗逊上台

后，立即废除了“反颠覆法”。

杰弗逊开始了民主化进程，这就是美国历史上著名的“杰弗逊

月宣誓就职，四年民主时代”。杰弗逊 年 后连任美国总统，成

为美国历史上首位连任的总统。杰弗逊在政坛上步步高升，取决于

当年亚当斯打下的基础，亚当斯是他的贵人，两人关系后来在晚年

趋于和解。他们于同一天去世，相差只有 个小时。

可见，要想在政坛上打破常规的升迁秩序，就需要贵人相助。

起点高低无所谓，成名成家要人帮

成名成家的人当中，不少人抱有传统的观点，认为只有自己的

作品好，无需他人的帮助，照样能脱颖而出，殊不知，在现实中，作品

再好也得找贵人推销出去，否则难以成名成家。

法国小说家莫泊桑，是 世纪著名的批判现实主义作家。他的

《羊脂球》、《俊友》和《项链》等作品，至今广为流传。小时候的莫泊桑

是个调皮捣蛋的学生，曾因盗窃被学校开除。是文学巨匠福楼拜将

他引向文学的正道，才使他留名千古。

莫泊桑 年出生于法国北部的诺曼底。父母在他幼年时分

居，他和弟弟由母亲抚养。因为母亲爱好文学，他幼年时期的环境有

很浓厚的文学气氛。他母亲与文学巨匠福楼拜是幼时的朋友，常常
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谈到文学方面的问题。

十多岁时，莫泊桑上过易北特神学院，母亲希望他成为一名牧

师。可是莫泊桑却没有当牧师的愿望，他在学院上学时因为偷了一

个神父的酒喝而被学校开除了。

普法战争结束后，莫泊桑来到巴黎，先后担任海军部和文化部

的公职。在此期间，他去拜访了因为家庭关系而熟悉的著名作家福

楼拜，并成为福楼拜的正式弟子。

莫泊桑以一部《包法利夫人》奠定其在文坛的地位，他一直想找

一个有培养前途的高足。莫泊桑则一直想找一个德高才高的恩师，

两人在同样的孤独中相遇，结为师徒也就很自然了。此后在福楼拜

的指导下，莫泊桑勤奋写作。有七年之久，每逢星期日莫泊桑就带了

诗稿、剧本和小说来找福楼拜求教，当面看着恩师用蓝铅笔修改他

的稿子。

在亲密的交往中，福楼拜教给莫泊桑一个达到文学成就的三重

年， 岁的莫公式“：观察，再观察，再观察。 泊桑发表《羊脂

球》，这部作品受到福楼拜极大的赞赏，从此莫泊桑在法国文坛站稳

了脚跟。又过了三年，莫泊桑的《一生》发表，得到俄国大作家托尔斯

泰的肯定，使他成为世界性的当红作家。

岁，但他莫泊桑因病早逝，只活了 创作了 部长篇 部小说、

篇短篇小说，在世界文坛享有很高的地游记和 位。如果没有福楼

拜的引导和悉心指教，他很难取得如此成就。

里迪克 鲍 年 月是美国拳坛的明星，曾于 日击败霍

利菲尔德而获得三大拳击组织的重量级冠军。成为拳王后的鲍紧紧

地拥抱冲上拳台的经纪人纽曼。因为没有纽曼这个贵人，里迪克 鲍

可能永远也成不了拳王。

年 月 日，鲍出生在美国纽约布鲁克林贫民区，他在家

中孩子群里排行第十二，在这个由十三张小嘴组成的单亲家庭中，
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鲍的母亲成了整个家庭惟一的经济支柱。

年鲍进入美国代表队征战汉城奥运会，他一路夺关斩将，

谁知在决战前夜却听到了姐姐被害的噩耗，无法平静下来的他败在

了刘易斯的拳下。鲍在奥运会上失利后，到机场迎接他的只有他妻

子朱迪和他的两个孩子。鲍想进入职业拳击圈，却没人愿当他的经

纪人。正当他准备弃拳从戎以养家糊口时，恩人纽曼的出现改变了

他的命运。

汉城奥运会结束不久，尝试为黑人拳手当经纪人的纽曼来到鲍

住的贫民区，好不容易找到了鲍。纽曼开门见山地对鲍说“：听说你

想找一位经纪人，我想我可以充当这个角色，给你提供帮助。”处在

最低落时的鲍如同见了救星， 年底开当即答应下来。就这样，从

始，鲍成为纽曼旗下的一员。

纽曼为鲍请来了著名教头富奇，还花钱为他请陪练，替他购买

私人住宅，让他离开贫民区。为了使鲍的训练经费有保障，他甚至卖

掉了自己的豪华轿车，难怪鲍称纽曼是他全家的恩人。正是有了贵

人纽曼的全力培养，鲍后来才成为世界三大拳击组织的拳王。

法国作家左拉，被称为自然主义文学的鼻祖，他的《萌芽》、《娜

娜》、《小酒店》等作品，在世界文学史上有其一席之地。然而，左拉年

轻时却丝毫没有大作家迹象，相反他很迟才开口说话，到了上学时

口齿还很不伶俐。

左拉在学校时经常早退，考试成绩很差，文学课考试还得过零

分，他是一个经常惹老师生气的劣等生。但是左拉喜欢看书和写诗，

以此来打发时光。

岁那年，左拉来到阿谢特出版社，在发行部从事包装书籍的

工作。在这里他有幸接触到各种各样的读物，余暇时他消遣似的试着

写书评。有一天他的雇主读了他的书评，对他说“：左拉，你也许是个

懒散的包装工，可是写的东西倒挺不错的。我不想埋没你，我们可以
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让你在广告部门试着做点工作。”就这样，他被提拔到广告部工作。

到了广告部，左拉有了以笔杆子谋生的机会。办公室的文稿写

完了，他就开始自己的创作，他从诗歌转向小说。四年后，当他辞去

这家出版社的工作时，已经成为一位有名的青年评论家了。左拉的

成功，与雇主发现他的才华、给他提供机会有很大关系，这位雇主称

得上是左拉的贵人。

看完故事后试想，如果莫泊桑没有福楼拜的指点，恐怕仍是教

书先生，左拉没有雇主的帮助，仍是一个工人。在十几世纪的时候况

且需要贵人相助，当今人才辈出的时代就更需要贵人的帮助。

科学发明靠天才，天才的背后要有贵人

科学发明需要卓越的科学家，而让科学家卓越的就是贵人。

美国的两位音乐家万尼斯和高德基斯，在欣赏一部用滤光镜摄

制的彩色短片《海军》时，激发了改良彩色摄影的想法。于是他们把

德国科学家配制的乳剂分成三层，终于发现它们对光源的红、绿、蓝

三色产生感光作用。两位音乐家为此精神一振：一场彩色照相的革

命将来到！

柯达老板伊士曼意识到这场革命将带来的商业价值，因为当时

的彩色摄影，摄影师要在镜头上装上红、绿、蓝三种不同颜色的滤色

镜，程序非常繁杂。费用昂贵不说，效果也不十分理想。如今有了新

技术，就可以大大改进彩色摄影技术。

要把发现变成新成果，还有一个过程，需要深入下去继续研究。

继续研究就需要研究的经费，还要有吃饭的钱。伊士曼看出了两位

音乐家的心事，主动与他们签订了开发合同，在技术力量和资金上

给予大力扶持。经过 年的努力，世界上第一个可利用两色冲晒程

序的感光彩色胶片问世了。不久，万尼斯、高德基斯等人进一步把感

光片分作 层。打那以后，任何人都会使用柯达彩色胶卷拍照，并能

需要全本请访问 www.ertongbook.com
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冲印出色彩鲜艳的照片来。

两位音乐家因彩色胶片的发明而一举成名，他们的创造发明得

到了柯达及其老板伊士曼的倾力支持。没有伊士曼的技术力量和资

金做后盾，万尼斯等人不可能这么快完成这项发明。

再来看一个科学家的故事。

法国科学家格利雅年轻时是个花花公子，由于他自命不凡却不

年在一次绅士舞会上他邀一位金发女郎跳舞，学无术。 遭到拒

绝和羞辱。此后他开始醒悟， 岁的他奔里昂求学去了。

格利雅想进里昂大学读书，但由于学业荒废得太多，没法取得

入学资格。好心的波韦尔教授了解到这位花花公子真正悔悟后，找

人帮他补习功课。经过两年的刻苦补习，格利雅考入里昂大学化学

系。格利雅很感激波韦尔教授，称他是人生中的第一个贵人。

在里昂大学，格利雅非常勤奋。由于他的勤奋和精辟见解，很快

得到著名化学家巴比埃的青睐，巴比埃亲自指导他研究金属有机化

合物。 年，格利雅出色地完成了金属镁有机化合物制备论文后，

以全票通过获得里昂大学博士学位。戴上博士帽那天，他握着恩师

巴比埃的手，一连说了好几声“谢谢！”

他的家乡瑟堡的父老乡亲听说他获得博士学位，专程派人来里

昂请他回故乡观光。他回到故乡后，父老乡亲为他举行了隆重的庆

祝仪式。为了不辜负恩师与父老乡亲的厚望，格利雅更加发愤地进

行科学研究，终于他发明了格氏试剂。用格氏试剂，他制出多种有机

化合物。在短短的 年里，他发表了 多篇有机化学论文。

年，格利雅成为母校里昂大学教授。

格氏试剂的发明，在化学领域中应用十分广泛，制备了许多过

去人们无法制成的化合物，格利雅因此获得 年度的诺贝尔化学

奖。获知自己获奖时，格利雅非常兴奋。当格利雅领取诺贝尔奖时，

他说他特别感谢他的两位恩师 波韦尔和巴比埃教授，是波韦尔
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帮他走出困境，实现幡然悔悟的决心；而巴比埃教授则引导他取得

学术进步“：没有他们就没有我的今天。”

年格利雅当选为法国科学院院士。他的经历，再次验证了

贵人可以帮浪子成大器的道理。

看完前面几个故事，我们明白一个道理，所有在现实生活中奋

斗着的人，都需要得到贵人的帮助，才能更快速地、更省事地走向成

功。从商人、政治家、作家、明星、科学家，再到普普通通的人，都需要

贵人相助改变自己的命运。寻找贵人相助，成为我们生命中一项重

要的任务，一项每个人都必须完成的任务。
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二　　贵人相助，创业起步风险小

万事开头难，这是从古流传到今的一句话，这句话表明了创业

在初始阶段的艰难性。有趣的是，很多人鉴于这句话产生了畏难情

绪，不敢迈出创业的第一步；也有不少人，迈出了第一步，但步履维

艰。可在生活当中我们看到，有的人创业起步时却一帆风顺，究其原

因，是因为他们善于借助贵人的力量来帮助自己，克服起步阶段的

各种困难，从而顺利地把自己做大做强。

把明星当贵人最快捷

知名度是一笔无形的财富，明星可以最快地提升自己的知名

度，有了知名度，创业起步就轻松了，你提出的要求与建议，他人会

看在你面子的份上考虑一下，不会轻易做出不买账的行为。

体育界有不少经营有方的富豪，经纪人方面美国的麦科马克就

是其中的一位。他曾被美国的《体育画报》称为“体育界最有权势的

人”，足见其非凡实力。其实，麦科马克以不到 美元开始创业，他

能跻身亿万富豪行列，得益于那些体育明星的帮助，是这些明星贵

人帮他成就了事业。

麦科马克先后就读于威廉玛丽大学和耶鲁大学法学院，大学毕

业后到克利夫兰市的一家律师事务所当了一名律师。 年世纪

代，麦科马克突发奇想，如果能成立一家体育方面的经纪人公司，生
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意一定会不错吧？当时经纪人在美国已经十分盛行，但体育经纪人

却不多，这一行有发展潜力可挖。他说干就干， 美元用身上不到

的资金创办了一家公司。

谁将成为他的第一个客户呢？公司刚成立，迫切需要业务支撑，

所以这第一个客户从某种意义上说就是他的第一个贵人。他去找职

业高尔夫球员帕尔马，试图当他的经纪人。

当时帕尔马也是个小有名气的高尔夫球员，瞄上他的经纪人肯

定不止麦科马克。凭借自己的“三寸不烂之舌”，麦科马克终于说服

了帕尔马，使帕尔马成为他的第一个客户。

麦科马克表现出非凡的经商之才，帕尔马很快就成为高尔夫球

的名将，两人合作在一起，最大限度地发挥出了“名人效应”，使帕尔

马赚进了千万美元。帕尔马成为麦科马克真正的贵人，他不但为麦

科马克带来了财源，还使他声名大震，为日后的业务开拓奠定了基

础。不久，又有许多从事高尔夫球运动的人来找麦科马克当他们的

经纪人。再后来除了高尔夫球运动员，网球和其他项目的明星也来

找他，使他手中有了一大批运动员客户。

作为体育经济人，只有将明星、名人揽到自己手中，才能赚到大

钱。为此，麦科马克瞄准了那些大名鼎鼎的体育明星。 年他的“国

际管理顾问公司”试图去做网球明星艾芙特的经纪人，因为当时的艾

芙特已是世界职业网坛女子单打的顶尖高手，有很大的商业价值。

但这次麦科马克却没有如愿，上门与艾芙特联系的人碰了一鼻

子灰。艾芙特是个很有个性的人，她决定保持独立自主，很多事自己

处理，不需要什么经纪人。公司派去的人说：“艾芙特不是一般的人

能说动心的，我看就别去费这份心了。”

麦科马克意识到艾芙特的重要性，他决定亲自出马去做艾芙特

的工作。他想只要艾芙特认识到经纪人的重要性，还是会乐意接受

的，经纪人可以帮明星赚更多的钱嘛！
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他们见了面，艾芙特说“：麦科马克先生，我知道你想和我谈关

于经纪人方面的事，你的部下已经和我谈过了，我也明确告诉过他

们，我现在不需要经纪人。一些事我自己能处理，而且我相信我一定

能处理好。”

麦科马克说“：那我们就不谈这个，谈点别的好吗？我也是个体

育迷。”

他们谈到了体坛上的一些事，艾芙特这才发现，麦科马克对体

育事业也有如此深的感情，对体坛的一些事情的看法如此有见解。

谈话很愉快地结束了，麦科马克只字未提经纪人一事。

后来，麦科马克又与艾芙特接触了多次。在这一系列的接触过

程中，他们建立了很深的友谊。麦科马克对她的性格、坦率作风以及

她处理问题的方式 年后麦科马，留下了深刻印象。果然不出所料，

克真的成了艾芙特的经纪人。 年不是个很短的时间，但精诚所至，

金石为开，麦科马克成功了。 年代初在世艾芙特被攻下，上世纪

界职业网坛排名很前的美国网球明星博格和纳弗拉蒂洛娃，也选择

麦科马克做经纪人，他们俩当时分别被列为世界职业网坛的男女单

打头号种子选手。

美国橄榄球明星瓦克达，一直是麦科马克目标中的对象，但他

们晚了一步，尚未毕业的瓦克达就被别的公司挖走，签下职业球员

的合同。麦科马克劝他的职员要有耐心，多做工作。果然，一年以后

瓦克达改变了他的选择，投奔到麦科马克的阵营中来，成为麦科马

克的又一棵“摇钱树”。

利用明星球员与球队签约和做广告，麦科马克从中赚了不少

钱。用赚来的钱再发展，麦科马克的公司不断壮大。他们的电视部

代理温布尔敦网球会、国家足球联盟、美国网球和高尔夫协会、世

界滑雪联盟、全美大学生运动协会及美国皇家古典高尔夫球俱乐

部等的电视转播权。他们的市场顾问部受聘于全世界 家以上的
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大公司。此外，他们还有 个时装模特儿经纪公司，公司资产超过

了两亿美元。

从体育经纪公司起步，麦科马克的“国际管理顾问公司”已经发

展成一个综合性大公司。体育产业是他的支柱，也是麦科马克发家

起步的本钱。我们看到，麦科马克在起步阶段，如果没有帕尔马、艾

芙特等明星贵人的支持，使自己知名度大增，麦科马克的公司发展

速度绝不会有这么快。

让有远见的贵人赏识自己

得到有远见的贵人的赏识，就等于既得到眼前的实际帮助，又

得到了对未来的信心。

福特汽车 世纪 年代，就已经是当时世界上最大的公司在

汽车公司。到第一次世界大战结束时，地球上奔跑的汽车有一半是

福特公司制造的。到 年这个汽车公司共生产了汽车 万辆，

成为著名的“汽车王国”。该公司的创始人亨利 福特在世时拥有

亿美元的 年底可比价计算合财产，以 亿美元，列世界最大

富豪榜的第 位。

这么大的一个公司，在创业起步时，曾经遭受过两次创办的失

败，最终是在贵人的帮助下，福特汽车公司才开始走上正轨。亨利 福

特被法国权威刊物《费加罗杂志》称为“工业之父”，在“ 世纪天才人

物”中排在第一位。他的成功中，有贵人马尔科姆逊的一份功劳。

年，福特出生在美国密执安州台奔镇附近一个农场主家。

小时候的福特就喜欢摆弄机器 岁时便开始拆卸钟表。拆了又装，

装了又拆，在这个过程中体现出他极强的好奇心与创造性。

岁那年，福特带着自己的梦，不顾父亲的反对来到底特律，在

一家专门制造湖上贸易用的船舶发动机厂做技工学徒。这份工作一

干就是 年， 年后被父亲叫回农场，不久与邻近一个富裕农场主的
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