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/ 日奎丽 奎限回 ：

让孙悟空不得不低头的‘认事”故事

再深一层看,‘滇经不可轻

传，亦不可空取”的故事蕴

深刻的人生哲理 折射出

社会的一条基本

要想‘衣得”,就

必须“付出”。“付出”和

‘衣得”构成了一个交

换交易过程；进行交换

交易，是社会互动的一

项基本准则。
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h于恬说：“一个篱笆三个桩，一个好汉三个帮”。

大家都能理解，朋友之间建立关系，互相关心对方的

利益，互相产生感情上的信任和依赖。在真正的朋友之间， /

他们自然而然地期望对方做一些事情，在需要的时候互相 回

帮助 互相提供社会支援 因此 交朋友是有价值的 鳗让
， 。 ， 。

丽 孙

但是 感 友
悟

，在日常生活当中，你有没有 到过你的朋 总 圆空
羹 不

是企图从你那里获得某些东西？有没有感到过总是有人向 得
匣

不
你求助或者别人不情愿为你提供你所需要的帮助？有没有 低

头
在别人向你提供过某种帮助后，真心向他表示感激之情， 的

『

或者是觉得自己有责任予以回报？ 入

事

这种心理感受，概而言之，其主题归根到底乃是“给 故
事

予”和“回报”，实际上也就是一种“交换”。如果真诚的 」

朋友之间都有“给予”和“回报”，朋友之间的交往都以“交

习乡
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基 模式 那么 其他社会行为是不是也遵循“交换” 为 本 ， ，

的 则和规则呢 答案是肯定的 下面的故事可以给三 换” 原 ？ 。

沁o
: 我们很好的启示

�D- ：忆
。

」互回 一般人们在遇到困难，选择作出某种退让妥协时，往
人一互
际0F 往会说：“人在屋檐下，不得不低头”。但是，要让不畏艰
交走

难神通广大的孙悟空低头 似乎总有些不可想像。然而，往 、
，

的 来 直吸引了无数朱成年的 成年的人们的《西在几百年
一

、

成
游记》中 这样的事情却实实在在地发生了 而且 还是功 ， ； ，

之 在历经九九八十～难，唐僧师徒最终来到佛山圣地灵山以
道

后发生的。

当时，唐僧师徒上得灵山，果然是一派佛光山色，直

让人赏』乙悦目。从摇曳的枝头望过去，已经可以隐隐看到

雷音寺的宝阁珍楼。这时，如来佛已经召集八位菩萨、四

大金刚、五百罗汉、三千揭谛、十一大曙、十八伽蓝于两

行排列，隆重欢迎唐僧师徒的到来。师徒如仪行礼之后，唐

僧恭敬地说：“弟子玄樊，从东土大唐前来拜求真经。望佛

祖垂恩，赐予经书。弟子回国以后，一定广传佛法，普济

众生。”如来佛大发慈悲之心，向唐僧师徒详细介绍了经文

的类别与作用，接着又吩咐阿滩、迹叶两位尊者先将师徒

四人带到珍楼用一些斋食，然后将宝阁中的经书各选一套，

赐予唐僧。

且说阿滩、迎叶两位尊者奉了佛旨，款待四人用完斋

饭，便到宝阁挑选经书。阿滩、伽叶两位尊者引唐僧看遍

经名，突然说道：“圣僧东土到此，有些甚么‘人事’送我

们？快拿出来，好传经与你去。”唐僧很吃惊地回答潞“弟

习》
真
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子玄类，来路迢遥，并没有准备什么礼物。”两位尊者不觉

恼了，说：“这样可好！如果都这样白手传经继世，莫不是

想要传经人都饿死吧！"

唐僧师徒四人听了这个，不觉十分窝火。孙悟空更是

忍不住，跳起来大叫道：“佛山圣地，你们竟敢如此放肆，

还要公然索贿，胆子也太大了！我们可要去享告如来，教

他亲自来传经！”听他这么一闹，阿滩尊者说：“莫嚷！这

里是甚么地方，还由得你来撒野放刁！罢了，你们到这边

来接经吧。”经书总算到手，但唐僧师徒意想不到的是，就

因为没有礼物相送，阿雄、迎叶两位尊者竟给他们传了一

套无字经书，还是燃灯古佛好心，设计让唐僧师徒及早发

现。又急又怒之下，师徒四人果真回到大雄宝殿，向如来

佛告了两位尊者一状。

然而，更让唐僧师徒想不到的是，听了他们的抱怨，如

来佛却笑道：“你们先别吵嚷，两位尊者向你们索要‘人 /

享’，这个我已经知道了。可是，你们知道吗？从前众僧下 回

丕 让

山到舍卫国赵长者家诵了一遍经 讨得他三斗三升米粒黄 孙，

页
悟

金回来，我还说他们卖得也太便宜了。所以啊，真经不可 圆空

窒不
轻传 亦不可以室取 你如今空手来取 是以传了无字的 得

， 。 ， 匠 不

真经。你们要换取有字真经，还是去找阿滩、迎叶两位尊 低
头

者吧！
" 的

『人有意恩的是，两位尊者领了唐僧师徒去涣有字真经
」享

时 仍向四人索要礼物 唐僧无可奈何 只好将唐太宗赐， 。 ，
故
事

予的化斋用的紫金钵盂，奉送给两位尊者。阿滩和迹叶两

人这才重新打开宝阁，为他们准备了5048卷经书。师徒四

另乡
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人收拾妥当，让白马驮着经书，告别了尊者，欢天喜地回

一一沁 归东土而去。
0
: 一个人不能凭空想像一个世界，即便是再高明的艺术
E
巨

间 的事 历臾生人日 家，也必须以人 活生生 实，以现实生活，以

际巨】 活的经验和知识为基础进行艺术虚构 超人间现象只是人
交 E

。

往 间现实的变形的复写，撇开幻想的纱幕，人们总可以从中

的 看到折射的真实世界。同样，唐僧师徒西天取经故事中的
成

功 神道、菩萨都富有人性，他们的言行中充满着人情世故，他
之

们的性格和活动中也有着浓郁的社会关系的投影。而这一
道

点，也正是《西游记》数百年来吸引甚至倾倒无数人们的

缘故吧。从这一点讲，唐僧取经故事中的“真经不可空取”

或许不单纯是让人窝火，而应当是一种我们似曾熟悉的情

状。

再深一层看，“真经不可轻传，亦不空取”的故事蕴藏

着深刻的人生哲理，折射出的是人间社会的一条基本准

则：要想“获得”．就必须“付出”。“付出”和“获得”构

成了一个交换交易过程；迸行交换交易，是社会互动的一

项墓本准则。

20世纪50年代末期，在美国逐渐提出了一种社会互

动理论，对此进行了理论的分析和阐述。这种理论强调：

人类的相互交往和社会联系是一种社会交换过程。更县体

地讲，根据这一理论．大量的社会互动现象可以被归入在

至少两个人之间的带有报偿性或有价值的（包括物质的和

非物质的、可见的和不可见的）交换活动。

这就是社会交换理论！根据这一理论，交换行为无处

钧卜
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不在，日常的无数社会行为都可以用交换交易来阐释。本

书的主题，就是从交换理论的一些基本原理出发，结合实

际的社会生活，阐明人们应当遵循的行为准则。

/

回

经 让

血
孙
悟

回 空

至 不

厉
得
不
低
头
的

「人
享
」

故
事
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/ 孔啬汪歪 ..

礼物馈赠中的交换定律

从本性上讲，人们不

欢被人利用，也不喜欢＄
--??

篱
便宜。 当人们觉

己与别人的关系

很公平时， 能得到最

大的满足。
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