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前摇摇言

　 　 河北省是养奶牛大省。近年来，河北省委、省政府把
发展奶业作为主导产业、新兴产业、朝阳产业和实现农民

增收、农业增效、县域经济增长和县级财力增强的“四

增产业”来抓，实施了加工龙头带动、奶源基地建设、

饲草饲料基地建设、奶业相关产业建设四大工程，极大地

推动了河北奶牛业的发展。

到 ２００５ 年底，河北省奶牛存栏已达 １７０ 多万头。但
河北省的奶牛业发展仍存在诸多问题：一是高产良种奶牛

紧缺。河北省良种奶牛所占比例不足 ６０％，特别是纯种
荷斯坦奶牛缺乏，优质牛源供需矛盾突出；二是饲养分

散、规模小，单产水平低。２００５ 年河北省分散饲养的奶
牛量占全省奶牛总数的 ７０％ 左右，奶牛年平均单产不足
４０００ 千克，相当于发达国家水平的 ５０％ 左右；三是农民
养奶牛数量多，但效益低，极大地挫伤了农民养奶牛的积

极性。随着河北省由畜牧业大省向畜牧业强省的跨越，加

强养牛业中基础性环节建设已势在必行，解决农民增收的

问题摆到各级政府部门的案头。

为服务三农，重点解决农民养奶牛增产不增收的实际
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问题，本书从一位普通农民发家致富养殖奶牛的切身经历

出发，真实再现了他起步、发展、辉煌的曲折历程，用行

动谱写了一曲养奶牛创业的新篇章。笔者根据这位农民企

业家的叙述，进行整理，系统地介绍了他从发家致富、搜

集信息、利用信息、如何选购奶牛、开始养奶牛、养殖失

败、养殖成功、做大做强的过程，同时将多年养殖奶牛的

经验，从牛场选址、牛舍建设、奶牛营养需要、奶牛的疾

病防治、奶牛场的经营管理等实用技术献给读者，真心希

望该书能对养奶牛的和准备养奶牛的朋友提供一点点帮

助，真正达到服务三农、富裕奶农，则为笔者莫大之

欣慰。

该书在内容上力求科学实用、通俗易懂，在文字表达

上，力争简明扼要、深入浅出。由于笔者水平有限，书中

纰漏在所难免，敬请专家、学者、同行和广大读者批评

指正。

本书在编写的过程中，参考了大量的文献和科研成

果，在此对原作者表示诚挚地感谢。河北省畜牧良种工作

站的专家对本书的编写给予了大力支持，在此表示衷心地

感谢。

编　 者
２００６ 年 ８ 月

·圆·

■ 我的养奶牛致富经 ■



目摇摇录

一、我的致富路 （ 员）!!!!!!!!!!!!!
（一）与畜之缘 （ 员）!!!!!!!!!!!!!
（二）我的“钱”梦 （ 圆）!!!!!!!!!!
（三）转行 （ 源）!!!!!!!!!!!!!!!
（四）小试“牛刀” （ 缘）!!!!!!!!!!
二、规模化养殖之路 （员远）!!!!!!!!!!!
（一）奶牛场建设 （员远）!!!!!!!!!!!!
（二）奶站建设及鲜奶收购技术 （圆圆）!!!!!!
（三）如何挑选奶牛 （圆源）!!!!!!!!!!!
（四）奶牛的饲养管理技术 （圆愿）!!!!!!!!
三、奶牛的保健 （源源）!!!!!!!!!!!!!
（一）奶牛的日常保健 （源源）!!!!!!!!!!
（二）奶牛的疾病预防 （源愿）!!!!!!!!!!
四、奶牛养殖实用技术 （缘圆）!!!!!!!!!!
（一）奶牛饲料及饲料配方技术 （缘圆）!!!!!!
（二）奶牛的育种 （缘远）!!!!!!!!!!!!
（三）奶牛的人工授精技术 （缘愿）!!!!!!!!
五、奶牛常见病的防治 （远源）!!!!!!!!!!

·员·

■ 目摇录 ■

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



（一）奶牛疾病的检查方法 （远源）!!!!!!!!
（二）奶牛疾病治疗技术 （远愿）!!!!!!!!!
（三）消化系统疾病 （苑猿）!!!!!!!!!!!
（四）呼吸系统疾病 （愿缘）!!!!!!!!!!!
（五）产科疾病 （愿愿）!!!!!!!!!!!!!
（六）生殖器官疾病 （员园圆）!!!!!!!!!!!
（七）外科病 （员圆圆）!!!!!!!!!!!!!!
（八）肢蹄病 （员圆源）!!!!!!!!!!!!!!
（九）神经系统疾病 （员猿圆）!!!!!!!!!!!
（十）犊牛疾病 （员猿源）!!!!!!!!!!!!!
（十一）代谢病 （员猿愿）!!!!!!!!!!!!!
（十二）传染病 （员源员）!!!!!!!!!!!!!
（十三）寄生虫病 （员缘园）!!!!!!!!!!!!
（十四）中毒性疾病 （员缘远）!!!!!!!!!!!
六、提高养奶牛效益的途径 （员远猿）!!!!!!!!
（一）选养优良牛种 （员远源）!!!!!!!!!!!
（二）科学的管理 （员远远）!!!!!!!!!!!!
（三）降低饲养成本，减少不必要的开支和

投资 （员苑源）!!!!!!!!!!!!!!!
（四）严格遵守防疫卫生制度 （员苑缘）!!!!!!!

·圆·

■ 我的养奶牛致富经 ■



书书书

一、我的致富路

（一）与畜之缘

我出生在河北省一个边远的山区，祖祖辈辈务农，家

里弟兄四人，姐妹二人。我从小喜欢大家畜，如马、牛、

驴等，喜欢观察它们吃草、喝水、休息的样子，喜欢亲近

它们，见到家畜我都很亲切。我员远岁那年，当生产队长
的父亲安排我当了饲养员，专门负责饲喂全队的马、驴和

骡子。为了照顾好它们，我抓住一切机会学习饲养知识，

参加乡、县兽医站的各种培训，有了问题，虚心向队上和

村里的老饲养员和兽医学习。有一次，一匹老马接连圆天
不拉粪，乡兽医站确诊为顽固性结症，无法治愈。我心急

如焚，多方打听，寻找兽医，最后借了一辆自行车，骑了

一夜，跑了员园园多千米的路，找到一名苑园多岁的老兽医，
向他说明病情，恳请帮忙。我的热情感动了他，不仅招待

我吃了一顿饺子，还详细讲解了结症的发生、治疗和护理

知识，最后将祖传治疗结症的药送给我。回来后，按照老

先生所说的进行治疗和护理，奇迹竟然出现了，结粪排出

来了，这匹马又活了苑年。在生产队当饲养员的日子是我
一生当中最有收获的时期，我学会了简单的饲养，学会了
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一些基本的兽医知识，为我以后养奶牛打下了坚实的基础。

（二）我的“钱”梦

员郾起步
如果说在生产队时期，当饲养员、当车把式是为了多

挣工分，减轻家庭负担，那么在联产承包责任制后，吃上

一口饱饭已经不是首要问题了，发家致富成了我的新追

求。饱受贫穷之苦的经历使我意识到，要想过幸福、快乐

的生活就要多挣钱。这一想法现在看来并不算什么，但在

当时太前卫了，受到父亲的严厉训斥，父亲认为，平平安

安过日子就行了。但是我不死心，白天想的、夜里梦的，

都是如何挣钱，挣更多的钱。

功夫不负有心人，机会来了。

“拨乱反正”后，城市工人的生活水平得到了提高，

人们的饮食结构发生了很大变化，由于吃的肉类食品增

多，造成消化不良疾病增多。而农村联产承包调动了农民

的生产积极性，各种农作物和水果的产量成倍增长。我们

村是山区，山上有一种果树叫“山里红”，中药称为“山

楂”，具有消食、理气、健脾胃之功效。过去由于管理不

善，产量很低，直径员园糟皂的树产量才缘园多千克。当时，
市里的食品公司到村里来收购，但满足不了需求。承包到

户后，其产量能达到员缘园多千克，好的大树可以产到缘园园
多千克，满足了食品公司的需求，但是价格却不高，仅

园郾源元辕噪早。一个偶然的机会，我到唐山串亲戚，发现大
部分的城市家庭有每天饭后吃上几个山里红的习惯，而市
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场上山里红的价格竟在圆郾源～猿元辕噪早，远远高于村里的收
购价格。回家后，用自行车驮上员缘园来千克，后半夜猿点
出发，远点到达市里的一些居民生活区，将自行车和山里
红摆到马路边，早晨锻炼的居民们迅速围拢过来，我以

圆郾源元辕噪早的价格卖出，不到 圆个小时，就全部卖完了。
一算账，收入近源园园元，比在村里多卖了猿源园元。当时，
城里工人的月工资才圆园多元，村里的小学老师工资也才
员缘元，村支书一个月才圆缘元。我简直发了个大财。这是
我尝到的第一个“甜头”。之后，我每天都往返于村里和城

市之间，卖完自家的卖亲戚们的，村里别人园郾源元辕噪早收
购，我就园郾远元辕噪早或员郾园元辕噪早收购，并且是当场给钱。
仅此一项，一个秋天（猿个月）我就净挣了圆万余元，淘
到了第一桶金，比村委会一年的收入还高，成了村里的首

富，乡里的模范。为了带动乡亲们共同富裕，我买了一辆

黄河卡车，在村里设立果品贸易站，设专人负责收购，我

在城里专门跑食品公司，给他们供货。后来，城里的许多

人也到村里来收购，纷纷抬高收购价格，压低卖价，形成

了恶性竞争。

圆郾跑步向“钱”
在苦心经营圆年后，我决定退出市场的角逐，转而将

目光投向水果供应不足的东北三省。我在东三省实地考察

了水果市场，针对我村种植水果的特色，与水果经销商或

食品公司签订供销合同，根据季节供应水果。我首先将我

们村的柿子作为突破口，推向了东北市场，由于东北气温

较低，水果供应匮乏，柿子一到东北就严重脱销，供不应
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求，每天在我的办事处门口等货的长队排出很远。唐山大

柿子在东北家喻户晓，尤其是哈尔滨，柿子成了人们串亲

戚送礼的首选。在这年冬季，我在东三省设立了三个办事

处，组织了圆园多辆黄河车每天往返东三省，形成了收购、
运输、批发的一条龙服务体系。在我的带动下，我们乡组

织了近员园个专业运输队，向外运输水果，在不到圆年的
时间，家家都过上了富裕的生活，我们村成了远近闻名的

万元户村，村里的光棍都娶上了媳妇。由于水果销售形势

好，带动了村里的种植业，村里的荒山、秃岭都种上了苹

果、杏、梨等果树，进入我们村就好像进入世外桃源。

随着村里水果生意的逐步扩大，乡亲们的生活水平发

生了翻天覆地的变化，人们对肉类的需求逐步增多，而我

的水果运输车队，往往是跑单程，后来，我顺路将东北的

大米、牛、羊等运回村里，卖给乡亲们，提高了乡亲们的

生活水平。由于我运回的东北的牛、羊等产品质量好、价

格公道，慢慢我的业务扩展到整个地区，与猿园多家食品
公司和企业建立了业务关系。

（三）转行

随着改革开放的深入进行，到了员怨怨园年，我的生意
开始受到挫折。由于地方政府的政策调整和人们消费观

念、从业理念的改变，我的运输成本和业务费用成倍增

加，市场竞争变得异常激烈，水果市场的竞争进入了

“春秋战国”时期，价格差几乎不存在，利润急剧下降。

这个时期，我的事业进入低谷，是退出还是跟进困扰着
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我，使我寝食难安。

为了积累各方面的信息和经验，我每天坚持收看农民

节目，订阅了《河北农民报》、《农村致富信息》、《奶牛

杂志》等农业方面的报刊、杂志。半年过去了，我将致

富信息划分为几个方面：工业方面、农业方面、畜牧业方

面，对此我开始逐一考察。工业方面，如炼钢、铸件等，

需要资金和技术，我对这些是一片空白，缺乏最起码的认

识，所以不适合我。农业方面，如种植、开荒、发展果树

栽培等，见效慢，投入大，产出不稳定，也不适合我。畜

牧业方面，如养鸡、猪、牛等，这些畜禽我从小就养，有

一定的经验。猿个月后的一天，我到黑龙江的双城拉淘汰
的奶牛，准备运回河北屠宰，但村口墙上的巨幅标语吸引

了我，“家养员头牛吃喝不用愁，家养缘头牛肥得直流油
⋯⋯”。该村在当地乳品企业的拉动下，农民唱着这样的

民谣走上了养牛致富路。当我听到奶农养员头奶牛员年纯
收入 员园园园多元的消息，我眼前一亮，突然得到了灵
感———养奶牛。我在生产队当过饲养员，懂得一些兽医和

饲养知识，另外，牛很少得病，最起码淘汰的时候还能卖

个肉价钱，每年生头小牛就是利润。随着人们生活水平的

提高，城市中喝牛奶的人日益增多，养奶牛要比倒卖水果

更稳当，保本保利。

（四）小试“牛刀”

员郾实地考察
投资方向确定后，我实地考察了黑龙江的双城、齐齐
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哈尔、长春、内蒙古的呼和浩特和包头、河北的宁晋、北

京的丰台和延庆等地区的奶牛场和奶牛专业村，每到一个

地方，我都深入养牛户和奶牛场，着重了解每头奶牛一年

的饲料费、人工费、水电费等以及奶牛的实际产奶量、每

天的收入，计算一个奶牛场的赢利情况。经过半年的调查

了解，我对奶牛养殖有了一个比较理性的认识。

首先牛奶是最接近人体的天然食品，含有丰富的钙、

维生素、蛋白质等，是老人、妇女、儿童补钙的最佳食

品。我国作为一个发展中国家，随着国民经济迅速发展，

人民生活水平全面提高，对奶及其制品的认识有了提高，

奶类消费逐渐成为一种时尚，在人口多、市场大的中国发

展奶产业，前景十分乐观。目前，我们乡奶牛养殖已发展

源园余户，存栏 缘园园余头，员头奶牛年产鲜奶 缘园园园～
苑缘园园噪早，可创产值愿园园园～员圆园园园元，农民养员头奶牛，年
可获纯收入缘园园园元以上。鲜奶销路畅通，我们乡毗邻北
京、天津，有三鹿、三元等乳品加工企业，常年收购加工

鲜奶，奶牛饲养效益可观。

圆郾积累经验
（员）牛奶产量决定牛奶市场价格摇通过与奶农广泛
交流，我发现养好奶牛与销售牛奶之间存在着一定的关

系：牛养少了，牛奶就少，不够收奶的车运输；牛养多

了，奶产多了，要考虑市场价格。因此牛奶价格波动影响

奶牛的饲养。比如说牛奶下降到每千克园郾缘元，奶产得越
多，赔得越多。为了减少产奶量，为减少成本，饲养户就

必须减少喂料。
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（圆）加强环境控制提高产量摇黑龙江一位农民多年
的奶牛养殖经验，使我认识到，只有实行科学管理，才能

降低投入成本，提高产奶量，增加经济收入。他的具体做

法：为保障牛舍温度适宜，夏季高温季节他在牛舍内安装

了换气风扇，每天中午至下午猿时，进行换气通风，使室
温平均下降 猿益，确保奶牛多产奶。夏季天气热、蚊蝇
多，发病率高，如果奶牛此时分娩，日产奶量要比其他季

节减少员园噪早。因此，在给奶牛配种时，他充分考虑尽量
不使奶牛在夏季分娩，以免影响奶牛的产奶量。冬季，为

使牛舍温度保持在员缘益左右，他每天给奶牛进行员远个小
时的阳光和灯光照射，可提高产奶量员园豫左右。冬季和
早春气温较冷，他就给奶牛饮用员苑益以上的温水，可提
高产奶量苑豫左右。在夜间员圆点左右，他把奶牛赶到运
动场活动一段时间，可提高奶牛食欲，提高产奶量员园豫
左右。

（猿）合理搭配饲料，确保牛群健壮摇在奶牛饲料的
供应上，河北省石家庄郊区的一位姓赵的养牛户介绍：要

做到粮食饲料、多汁饲料、青绿饲料和其他饲料的合理搭

配，避免饲料单一，奶牛不爱食用，产奶少。他将玉米秸

秆发酵后喂奶牛，可明显增加适口性，且极易消化吸收。

冬春季节他给奶牛喂青贮饲料、青干草，再搭配喂些胡萝

卜、白萝卜、甘薯等多汁饲料，可提高产奶量员园豫左右。
他还经常给奶牛喂些小苏打、菜籽饼、驱虫药剂、尿素、

碘化钾、鱼骨粉、酒糟、蜂蜜花粉等补饲料或添加剂，确

保了牛群健壮，多产奶多创收。
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（源）定期消毒，四季防病摇北京丰台的养牛户定期
用缘园豫的石灰水和药物对牛舍内外进行消毒，每天打扫
舍内卫生，清除粪便，并定期对奶牛注射疫苗，让奶牛健

壮无病，使收入逐年递增。

猿郾认真测算
针对于我们村的实际情况，我进行了细致的收益分

析、调查和测算。

收益分析测算显示，员头奶牛平均每天喂养饲料怨～
员园噪早，饲料价格以市场价员郾愿～圆元辕噪早计算，喂养员头奶
牛每天需饲料款怨～员园元；需饲草源园～缘园噪早，每千克单
价园郾员元，折价源～缘元，总计喂养员头奶牛每天所需成
本员猿～员缘元；每头奶牛每天生产鲜奶有圆园噪早，每千克以
单价平均值员郾圆元计算，每头奶牛每天生产效益圆源元，扣
除饲喂成本，每天每头奶牛产生经济效益（纯收入）怨～
员员元，月收入达圆苑园～猿猿园元，年收入达圆苑园园～猿猿园园元；
而每头产奶牛每年可产小犊牛员头，若以产员头小公犊牛
来计可增加收入员园园园元，若生产员头小母犊牛可增加收
入猿园园园～猿缘园园元。这样综合计算，每头奶牛每年可产生
经济效益达猿苑园园～远愿园园元，平均可达到缘园园园元左右，再
扣除用于疾病防治、冷配等其他费用，仍可产生

源园园园～源缘园园元的纯收入。而若按奶牛繁殖规律计算，员头
产奶牛猿年后可繁殖到缘头奶牛，效益则更为可观，难怪
东北农民常说员头奶牛等于员园亩田。通过调查，还发现
养殖小户由于投劳、投工相对较多，先进的科学饲养技术

跟不上，绝大多数养殖小户难以实现青贮饲料喂养，饲料
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利用率明显低于大户规模化养殖，并且机械化程度低，从

产生的经济效益来看，大户养殖奶牛头均效益比小户养殖

高出愿园园～员园园园元。那么养多少头才算适合呢？根据我在
生产队多年饲养的经验，我认为猿园～缘园头是适合初期发
展的最佳规模，这样的规模投入少，资金充足，风险小。

源郾开始养殖
（员）选择场址摇员怨怨怨年员园月，我选择了村边一所废
弃的机井房，结合以后的发展，将机井房周围约苑园亩的
山坡地，一次性买下源园年的使用权。在机井房的基础上，
盖了简易的牛舍。牛场北高南低，高燥，背风向阳，缓坡

坡度员缘毅，总体平坦。地形开阔整齐，为长方形。机井房
经过简易维修后，可以保证有充足的、达卫生要求的水

源，水质良好，取用方便，从而保证牛场生产、生活及人

畜饮水，确保人畜安全和健康。牛场距村缘园园皂，离公路
员园园园皂，交通、供电方便，周围是农田，饲料资源尤其是
粗饲料资源丰富。

（圆）建造牛舍摇我投资了员猿园万元，预留出猿园万元
作为周转金，苑园万元作为基建，猿园万元买牛。
为了节省资金，建造牛舍我选择的材料大部分从旧货

市场上买，如砖、瓦、梁等。按照奶牛每头所需面积为

源郾远皂圆计算，来建造棚舍式牛舍。四边无墙，只有屋顶，
形如凉棚，通风良好，饲槽设在棚舍内。冬季在北面装活

动板墙，夏季将挡风装置撤除，利于通风。

（猿）选购奶牛摇我选择在黑龙江和本地双向选择的
方法。奶牛选择的优劣关系到疾病、管理、效益等，是投

·怨·

■ 我的致富路 ■



资的关键，也是开始养奶牛最重要的一环，必须认真、细

致挑选。我查阅了许多技术资料，广泛学习老养牛户的经

验，同时，聘请了当地一名配种员做选牛的顾问，每选好

员头牛，在运回场猿个月内各方面正常就奖励他员园园元，
由于他的原因造成的病态牛扣缘园元。在此基础上我们制
订了三个必需的选牛标准：

①品种必须纯。黑白花奶牛是目前我国唯一的专用奶
牛品种。其毛色为黑白相间，花片分明。我认为额部有白

斑是该品种的标志，但形状不一。而黑白花奶牛与地方黄

牛杂交，后代也呈现黑白花，但其体形往往偏小，“奶牛

型”特征也不明显，坚决不买这种牛。

②外貌必须好。从整体上看，“奶牛型”特征是：后
躯比前躯发达，其侧望、俯望、前望的轮廓均趋于三角

形；被毛细短而具光泽，皮薄、致密而有弹性；骨骼细致

而坚实，关节明显而健壮，筋腱分明，肌肉发育适度，皮

下脂肪少，血管显露；体态清秀优美。从局部看，好的奶

牛应具备以下特征：头较小而狭长；颈狭长而较薄；腹大

而深，腹底线从胸后沿浅弧形向后伸延，至肷部下方向上

收缩；尾细，毛长，尾帚过飞节；尻长、方、宽，腰角显

露；四肢端正结实；乳房呈浴盆形，体积大，前部向腹下

延伸，超过腰角前缘向地面所做的垂线，后部则充满于两

股间且突出于躯干后方。附着良好，乳房底部略高于从飞

节向前做的水平线。四个乳区发育均匀对称。乳头长

远～愿糟皂、粗圆糟皂左右，呈圆柱形，垂直向下，松紧度适
中，不漏乳，挤奶时排乳速度快。其内部构造，以腺体组
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织为主构成，柔软，弹性大，挤奶前后体积变化大。乳静

脉粗大、明显、弯曲、分支多，是泌乳性能较高的标志。

③牛体必须健康。一是精神状态检查。对外界反应灵
敏，眼睛明亮有神，温和。别人的经验告诉我，反应迟钝

或过于凶猛的个体可能是病态的征兆；二是采食能力检

查。检查牙齿的结构是否良好，要求口方大，口裂深，上

下唇对齐，坚强有力，用手触摸无硬块，更不得有疼痛

感，同时确定它的年龄，以防卖牛者用老牛充青年牛；三

是消化状况检查。体膘不得过于消瘦，被毛光亮，同时注

意观察其粪便的状态，看后躯是否被粪便污染；四是妊娠

检查。我专门聘请了一名配种员负责妊娠检查，每检查对

一头，奖励 缘园元，误诊扣 圆园元。检查是否有胎，若有
胎，准确判断妊娠时间；五是生殖系统检查。尤其是对于

空怀牛，要详细检查原因。看是否有子宫炎、卵巢囊肿及

先天性不孕，如生殖器官畸形等；六是肢蹄检查。不得有

“载”或“韵”状肢势；七是乳房检查。看是否有乳房炎，
乳区、乳头是否符合要求，同时用手触摸乳房，正常情况

下应该柔软有弹性。

经过圆个月的严格筛选，到员怨怨怨年底，我购买了缘园
头奶牛，日产奶量在猿园噪早以上，胎次在员～圆胎。
（源）养殖摇我买了圆台单杠挤奶机，按照传统的农
村拴系饲养：以牛舍为中心，集奶牛饲喂、休息、挤奶在

同一牛床上进行。管理上采取承包方式，实行大包干，即

每人承包圆缘头牛，这些奶牛的饲喂、挤奶、清粪全由一
人负责。我专门负责管理和兽医工作，同时与当地的配种
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员签订合同，每配准员头奶牛奖励员园园元。奶牛进场开始
的头猿个月，我淘汰了缘头奶牛，主要原因为运输和饲养
的过程中乳房创伤、产后大出血、不明原因的高烧。请兽

医、买药等花去了圆万元，猿个月总的经营计算下来，我
还赢利员万元。我的信心更加足了。但是从远月份开始，
天气逐渐变热，最高气温达到猿圆益，接着又连续下了几
场大雨，气温降到员远益，气候的剧烈变化，影响了奶牛
的产奶量，一个月的时间头均单产由 猿员噪早迅速下降到
员缘噪早。同时，有猿园头牛开始在头几把奶出现豆腐块，我
在黑龙江考察时听奶农讲过，这是乳房炎的征兆，但是，

不用着急，只要用白矾水清洗乳房，按摩乳房，同时勤挤

奶就能好。我开始和工人们一起擦洗。一天、两天，到了

第三天，突然一夜之间，有愿头早晨能产奶员园噪早的高产
牛，乳房肿得像石头，又红又硬，人一接近，牛就用后蹄

猛踢。我一看，坏了，是急性乳房炎。我赶紧骑上车，奔

到兽医站，但是在我们镇养奶牛只我一家，老大夫们很少

接触这类病。没办法，我坐车到了县城，找到一家奶牛诊

所，我把症状和经过说了一遍，兽医给我开了药，我拿了

猿天的药。当我赶回牛场时，已经是晚上八点多。这时牛
场发病的牛已经增加到了员圆头，两个工人急得团团转，
束手无策。我们分工开始给病牛乳头灌药、打针、口服灌

药，一直忙到半夜，心想：这回可算是行了，明天病就该

好了。可是第二天缘点钟，我们起床挤奶，给我从头浇了
一盆冷水。数了数，虽然用药的奶牛乳房肿块小了些，但

是，又有员园头牛发病，我赶紧向县城赶去。就这样，接
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下来的一个月，我每天往返于牛场和奶牛诊所之间，在我

们的精心照料下，奶牛的乳房炎得到了有效控制。源缘头
奶牛，有源园头发病，仅药费就花了猿郾圆万元，其中最高
的一头牛药费花了圆源园园元。一个月的时间将我折腾得筋
疲力尽，也从中学到了许多实践经验和兽医知识。奶牛病

治好了，我将希望寄托在迅速提高产奶量、恢复生产上。

针对这次的乳房炎，我对挤奶方法进行了改进。第一步，

挤奶之前先用温水擦洗乳区，然后用干净的消毒毛巾擦

干；第二步，进行乳头药浴，我选择了进口的药浴液；第

三步，擦拭。用卫生纸将乳头上的药液擦干；第四步，开

始挤奶。从此以后，在我的牛场，乳房炎再没有大规模的

发生，很有效地控制了乳房炎。但是，产奶量一直不高，

从发病前的将近圆园园园噪早，降到发病后的愿园园多千克，经
过猿个多月的调理，也没有回升的迹象，严重的奶牛只有
员个奶头出奶。牛场的利润急剧下降，到发病后缘个月时
开始亏损。转眼就过了员年，我把希望全部寄托在怀孕牛
生小犊牛身上。来年的缘月份，随着第员头母犊的降生，
我又见到了新的希望。根据配种记录，从缘月份开始，陆
续将有源园多头犊牛降生，按照员颐员的比例，仍可存活母
犊牛圆园来头，我心中充满着期望。但是，天不助我。从
缘月底开始的缘个月，我一直生活在忐忑不安和焦灼中。
母牛陆续地临产，一点点地洗刷着我的激情，源园多头母
牛，到最后员头分娩，仅仅出生了缘头小母牛，其中死亡
员头。同时，由于产后护理不当，造成母牛真胃移位淘汰
圆头，经过手术成功员头；发生酮病缘头，死亡员头⋯⋯
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