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一、商人界说

员郾商人及商业的起源

商人进行商品买卖，与之对应的，此行业也就被称为“商

业”。商人和商业，是一个问题的两个方面，有商人才有商

业，有商业才有商人，二者是密不可分的。关于商人和商业的

由来，说法各不相同，但能说得过去的，也被大部分人容易理

解的一种说法是这样的：

商人（或商业）的商，开始的时候是个原始部落的名称，

其部落是现在河南省商丘市的南部地区，这个部落的原始名

字是契，因跟随大禹治水留有汗马功劳被分封在这里。契的

第十代子孙是王亥，他从事牧业，又喜欢经商，据说，他有一套

驯马的本领，他曾经赶着牛车到黄河地区经商，但没有想到，

当他走到名叫有易的部落时被人杀死。王亥的后代为了祭祀

他，杀死牲畜有三百头之多，这在当时是个极大的举动，这显

示出王亥在商业方面取得的成就之大和影响力之深。到公元

前员远世纪时，王亥的第四代子孙叫汤，率兵讨伐夏，在亳建

都，即现在山东省曹县南部。以后又曾屡次搬迁，最后迁到殷

（今河南省安阳小屯村），因而商也被称为殷，但商人仍自称
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为商。殷灭亡后，周公（姬旦）告诉殷的遗民，要求他们继续

从事商业。《尚书·酒诰》中有“肇牵车牛远服贾，用孝养厥

父母”的记载。正因为殷商之人善于经商，周朝人便把经营

这种行为的人称为殷商之人———商人。这也许就是我国历史

上称贩卖货物的人为商人的开端。郭沫若在《十批判书》中

说：“殷人的商业活动毫无疑问已经开始了———也许就因为

如此，所以后人称从事这种行业的人便为商人罢。”于是，商

人经营贩卖物品的行业就被自然而然地称作“商业”了。

历代文献典籍中对商人行为的记录和描述很多，如《左

传·僖公三十三年》中说：“郑商人弦高，将市于周。”说的是

春秋时期郑国商人弦高从事商业的事情。唐朝诗人白居易在

他有名的诗作《琵琶行》中这样写道：“门前冷落鞍马稀，老大

嫁作商人妇。商人重利轻别离，前月浮梁买茶去。”这里，白

居易说的是商人远离亲人到他乡经营商业的情况。宋代人曾

巩曾编辑《义仓》一文，文中也有商人经商的记载：“到开元，

自王公以下至于商人皆有入，故义仓之设，到六千万以上。”

这里讲了商人捐粮入义仓的事情。在近代的文章中，关于商

人的记录和描述比以前就更多了。这些都充分表明，当商人

出现以后，便成为一个十分主要的社会群体或阶层，引起人们

的关注，他们的活动对推动社会经济的发展，发挥了极其重要

的作用。

圆郾商人的分类

商人自出现后，按其发展顺序，大体可以分为三个阶段，

即旧式商人阶段，新式商人阶段和现代商人阶段。从时间上此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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划分，旧式商人阶段是在员愿源园年以前；以后则为新式商人阶

段，时间在员愿源园年到员怨源怨年之间；再后为现代商人阶段，是

在员怨源怨年之后。

旧式商人是指经营农产品和日用消费品，在商品买卖中

以贱买贵卖来攫取利润的商人。经营范围主要有粮食、茶叶、

蚕丝、布匹、盐、杂货、中草药材、牲畜以及其它产品。

新式商人出现于鸦片战争以后，随着资本主义列强轰开

中国清朝的大门，随着通商口岸的日益增多，出现了一批专门

推销外国商品和专门收购中国农副产品和手工业品的人，这

些人从收进、销出的差价中获利。有的人为了攫取较大的利

润，常为外国侵略者出主意残害人民，其中的一部分可以说具

有买办性质。

现代商人在我国出现较晚，什么业的商人算是现代商人，

有人是这样认为的：现代商人是指全社会具有现代商品经济

意识、在市场中磨炼出来的从事商业的人员。组成这支队伍

的支柱，包含几种成分：一种是从国有商业中脱颖而出的商

人；一种是从农村走出的商人；一种是原有工业企业在改革中

走向市场，它们的厂长、经理也成为围绕市场的商人；一种是

加引号的“洋商”；一种是新兴的信息产业、第四产业（如期货

公司、房地产公司、证券交易等）的从业人员，他们都是商人。

对于商人，还可以作其它种种的分类。

从商人的身份来划分，商人可以分为儒商、官商、正商和

军商。

先说官商。官商是指当官者的人边做官边从事商业。当

官的人手握大权，利用权力事从商业，一般来说，由于其身份
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特殊，容易发财。官商还可细分，在封建社会里，还可分为皇

商和仕商两类。仕商指地位低于皇帝和皇室人员的官员从事

商业。这些人员是为封建社会最高统治者服务的，他们中也

有从事商业的人，一方面从皇帝那儿领取俸禄，一方面从事商

业攫取利润。仕商中比较出名的有吕不韦、胡雪岩等人。在

中国封建社会里，一般皇室成员是不允许经商的，一是他们没

有必要经营商业，因为皇帝是皇室的最高代表，天下的一切都

属于他们所有，他们享受荣华富贵，需要什么就有什么，还经

什么商呢！二是在封建社会里，商业长时间以来都被看作

“末业”，即卑微下贱的职业，皇室成员从事这种活动，被认为

是有失身份。所以历朝历代一般不允许皇室成员经营商业。

但也有例外，如本书专门提到的贵为皇帝之弟的萧宏就是一

个皇室成员从事商业的典型。除萧宏外，比较出名的皇商还

有很多。例如，清康熙、乾隆时，山西籍皇商范毓璪、范毓饣舌

曾输送大批军粮供给西征准噶尔的清军，并且做到不扰百姓，

不劳官吏，为封建国家节约了数以亿万计的费用，因而他们的

行为受到清朝政府的特别青睐。为了奖励他们，范毓璪被封

为太仆寺卿，用二品服；范毓饣舌则被封为布政司参政。范家

祖辈也因此被追封为骠骑将军、夫人、资政大夫、宜人，而清字

辈与毓字辈任官职的不下十七人，范氏这一商人家族，其实已

成为一门朱紫、气焰极盛、权势巨大的富豪。

再说儒商。儒商的“儒”到底是何意？儒是儒学和儒家

的统称。儒商就是一些学习儒家经典，准备考官，而因种种理

由暂时没有成功因而从事商业的人。这种商人，因为他们有

文化，儒家学说对其又有一定的影响力，因而他们从事商业与
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一般商人有所不同，这就是他们把儒家的一些思想带进到商

业领域，使商业带有儒的色彩。所以，我们所说的儒商，其实

有两种情况，一种是指儒商的商人这一群体，另一种是指带有

儒商色彩的商人文化或商业文化。

作为儒商商人群体，又被视作士商群体。“士”与“仕”不

同。“仕”是指做官，或做官的人。而“士”在古代是读书人的

通称。据《三国志·魏书·邓艾传》记载：“文为世范，行为士

则。”此处的士，就是指读书人。而封建社会里读书人的目

的，是为了做官，至于能否考取功名，能否当上大官，又是另外

一回事，但读书的目的是特别明确的。如果取不到功名，并无

其它可图。当然，也有读书不想做官的，这样的人简直是少得

可怜。

士人转为商人或商人流向士人阶层都可称为士商或儒

商。依据顾晓明的研究，士人流向商人阶层大致上可分为三

种情况：一是出身于官僚家庭，但是因为种种因素，家庭贫困，

没钱供养子弟们读书，也就断绝了入仕之门，而为谋生，也就

不得不弃儒从商了。二是本为商人子弟，因经济上比较富裕

而从儒，准备考取功名，由于成功的希望很小，而且又往往难

于谋生，而被迫弃儒从商。如此可以得出，士人流向商人阶

层，最主要的还是经济的因素，念书是进取的手段，如果不能

成功，念书就不能当饭吃。还有一个原因，就是士人受商人价

值观的影响，不愿意过贫穷的生活，而要去发财致富，这一点

在重商地区特别显著。虽然时代不同了，即使是在现代社会，

也存在这种价值观。我国目前搞社会主义市场经济，可以说，

从事商业的人越来越多，许多文人下海经商，国家发的那一点
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微薄的工资已不再能够满足他们的要求，要么弃教从商，要么

取得学历学位后直接扬帆商海，要么除本职工作外，兼做另一

职业。

在传统的中国社会里，商人一般来说进入统治阶层是不

容易的，他们即使金钱再多，也只能过富裕的生活，而不可能

过“贵”的生活，当有些商人发财之后，他们与进入商人阶层

的士人相反，又由商人阶层转向士人阶层，当然这里说的并非

完全改变身份，其中一部分人是兼儒兼商，一身任二职。一般

来说，商人本人很少能顺利“转业”，普遍的是鼓励、鞭策自己

的子女发奋学习，希望他们能在科场取得胜利，改变自己的身

份，为自己增光。除此以外还有通过其它方法来“转业”以改

变身份地位，如商人家庭与官宦之家通婚；或花上一笔资金买

一个官职，等等。

为何商人要转变为士人呢？或直接弃商从仕呢？其原因

也是极其深刻的，最基本的理由应该是中国传统社会是一个

官本位（全称“官僚本位制”）社会，所有的一切以官、权、势为

中心，有钱并不一定有权，但当了官，拥有了权力，实际上就有

了一切。传统社会里的官员，即使不是贪官污吏，也是“三年

清知府，十万雪花银”。为官一方，其实也就是拥有一方；全

国的一切则全部属于皇帝老子所有。所谓“溥天之下，莫非

王土；率土之滨，莫非王臣”，此描述就特别典型，必要的时

候，官要商亡是毫不费力的。

由于儒与商相互联系，便使商人文化具有独特性，即带儒

家色彩的商人文化。这种商人文化突出表现在以儒道为主的

商业道德上。如张海瀛、张海鹏主编的《中国十大商帮》一书此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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中就概括了儒商的代表———徽商的商人之风，它具体有以下

几个方面的表现：

第一，以诚待人。极力主张在商业活动中“以诚待人”、

“忠诚立质”，斥责一般商人惯用的“机”、“诈”、“智”、“巧”的

攫取手段。这是儒家所主张的“至诚”、“存诚”、“诚笃”、“诚

意”的道德要求在经营活动中的具体运用。

第二，以信接物。在从事商业活动中，对自己的声誉要特

别注意。这与儒家所要求的“立信”、“笃信”、“言而有信”、

“讲信修睦”是一致的。

第三，以义为利。在“义”和“利”的问题上，徽商大部分

都重义轻利，力求非义之财不取，“以义获利”。在“义”和

“利”的联系上，孔子说：“君子喻于义，小人喻于利。”宋代程

颐也认为：“大凡出义则入利，出利则入义。”徽商津津乐道于

“以义取利”，则是试图追求义、利二者结合的十全十美的的

境界。

第四，仁心为质。讲求在从事经商时要有仁爱之心，“不

困人厄”，不乘人之危而攫取利润。徽商讲求“仁”，是从孔子

的“志于道，据于德，依于仁，游于艺”和孟子的“仁者爱人”中

来的。

接下来是军商。军商可分为两类，一类是专门经营或有

时从事军火生意的商人；一类是军人直接从商。大家都知道，

在每一个社会里，军火这种商品具有特殊性，一般人是不得从

事的，凡能做军火生意的，要么是经过当时政府批准的，要么

是有权有势的人，当然还有一些违法贩卖军火的商人。

第一类的军商人物比较突出的如众所周知的胡雪岩，其
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实在他的一生中，除了为清政府筹借外款外，主要就是做军火

生意，本书后面的有关部分将对此给予详细的介绍。

第二类的军商其实是亦军亦商。日本学者寺田隆信在其

《山西商人研究》一书中的第四章里，专门有“官僚、军人的商

业活动”这一部分。他写道：“大家都知道，在旧中国，不仅当

官本身就是发财之路，而且他们要把积累的大多数财富投入

商业，另外获取利润。军人的情况也是如此。因此，记述官

僚、军人在北部边塞地方从事商业事实的资料有很多。”寺田

隆信在书中详细讲述了明代北部边塞官僚与军人从事商业的

很多情况后，最后概括说：“官僚与军人，尽管他们在职务上

和地位上有所不同，但在获取私利上无不汲汲以求⋯⋯他们

通过直接参与北部边塞地区的商品流通机构，特别是参加米

粮的收购，或者通过间接参加、寄生于这一流通机构，从而以

货币形式获得了巨额利润⋯⋯政府费尽全力运到北部边塞的

钱财落入驻防在该地的高级军人的手中，而变为己有，后来再

把它们带到京城⋯⋯由于这些因素，官僚和军人的个人资产

往往凌驾于商人之上。这也表明商人同这种官僚、军人有一

种特殊的关系，是走上荣华富贵的捷径。”

商人中大部分属于正商，所谓正商就是普通商人，这些商

人无权无势，也没有文化，也没有军商的那种特权，他们是完

全依靠自己的财力、体力从事商业买卖的人，他们一般是中小

商人。

从从事商业的道德水平来划分，可以分为义商、奸商和平

商。

义商是指品德高尚的商人。一般来说，儒商中的大部分
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都属于义商。通常而言有如下行为的，就应该称为义商：

第一，坚持以义获利。这一类商人能做到以正当手段获

得利润，并非以歪门邪道的手段取财。

第二，办慈善公益事业以扶贫济困。这一类商人虽然从

事商业挣了钱，但并非是吝啬的人物。他们发财之后，便将自

己的一部分财产用于慈善事业，扶贫济困，如济人困危、修桥

铺路、救灾救荒等。

第三，扶助教育。这一类商人在拥有一定的财富以后，拿

出自己的一部分资金，或者资助入学困难但又有前途的学生，

或捐献办学，或自己聘请教师办学。

第四，资助国家建设和国防。这一类商人心甘情愿地将

自己财产贡献给国家，或应用在某一项重大工程的建设之中，

或用于反抗外来侵略的军事战争，或用于土匪的剿灭等。

当然，还有很多义行。

商人的这些行为固然有追求“名”的一面，有的甚至是在

做软广告，但在客观上也为社会做了一点贡献，他们为这些行

为所花费的金钱，是取之于民用之于民，更何况，他们做好事，

在改善社会风气的方面具有很大的影响力。

奸商是令人憎恨的。奸商是以歪门邪道的手段牟取利润

的商人，他们的歪门邪道的手段很多，常见的有：买空卖空、欺

行霸市、垄断市场、缺斤少两、以次充好，还有的玩空手道，做

无本生意，这些人丝毫不讲究商业道德和商业规则，常常给其

他商人、消费者甚至整个社会带来危害。所以，一般来说，如

果在多数人看来某商人是奸商的话，那么，他的下场通常是不

堪设想的。
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平商是如何的商人呢？笔者把除了义商和奸商以外的商

人统称为平商，从道德观念和遵守商业规则而言，他们位于义

商和奸商之间，他们没有义商豪爽侠义，也没有奸商那样歪门

邪道，或者说他们的商业道德水准低于义商，基本上按商业规

则办事，但是偶尔也存在很多让人讨厌的行为，但对社会危害

很小。大部分商人属于这种商人。

按资本和经商规模的大小来划分商人，有巨商、中等商人

和小商人。

其中巨商是指资金雄厚和经营规模大的商人。古代，将

巨商称之为“鸿商富贾”。历史上的巨商，有的据说同王侯将

相那样的富贵，有的书如《裴子野略》上描述了这些商人“舞

女成群”，可见能供养得起成群舞女，其资金有多么雄厚，中

等商人、小商人是无法与之相比的。

另外，还有“行商坐贾”之说。坐贾指那些有固定销售地

点、代客买卖货物、介绍商货成交的经纪人。总而言之，商人

是各种各样的，每一种商人都具有各自的特点，我们探讨商

人，研究商人，就必须了解形形色色的商人，这样才能全面了

解商人。

由上可见，商人在人类社会中的地位是极其重要的，是具

有特色的社会阶层和社会群体，也是一个极其繁杂的社会阶

层和社会群体。因此，对商人进行研究是很有必要的。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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二、春秋及上古时期的商贾

在中国的历史上，商业从根本上受到重视的朝代并不多，

重农抑商思想是贯串于整个中国商贾史的一条主线，正因为

此，商业繁兴的时代、商业政策积极的时代就尤为应当受到人

们重视。而春秋时期以及此前的西周和商朝，就是这样的重

商时代。

这一时期的商业状况，可以从两个方面突显其繁盛的一

面：

首先，西周时期的“工商食官”制度极大地促进了商业的

发展。在西周，商贾有政策的保护伞。市场管理有严格的规

范，市场管理系统严密，更为重要的是，工商被列入到国家统

治阶级的范畴，商贾直属官管，这样以来，官的意志也能够得

到贯彻，官商之间很少发生矛盾。在“工商食官”的制度之

外，在这一时期，不少奴隶主贵族还直接经营商业，另外民间

商业也在这个时候出现，但无论怎样，这个时候的工商业仍是

在奴隶主贵族掌握之中。

其次，大批的自由大商贾的崛起显示了商业的大发展。

在春秋时期，传统形成的“工商食官”制度被打破了，随着奴

隶制度残余的逐步削弱，独立经营的私营工商业者开始大量
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的涌现，“工商食官”的商业格局正逐步地消失，而私营工商

业的发展，工商食官格局的打破，涌现出了一批官至“千金”、

“巨万”的自由大商人，这成为春秋时期商业大发展的重要标

志。在这些自由大商人中，最有代表性的是管仲和范蠡。他

们不仅富甲天下，跻身于统治阶级之列；而且，更为重要的是，

他们都提出了很有深度的经商之道和治生之策。同时，其地

位之显赫也表明，在这一时期，商贾势力是颇具社会地位并且

为统治阶所重视的一股社会力量。

总之，春秋和上古时期不仅是中国商业萌芽发展的时期，

而且是商人备受社会重视的时期，因此可以说是一个商贾辉

煌的时期。

员郾商业萌芽的经济背景

我国是一个历史悠久的古国。我们的祖先很早就劳动、

生活在这块无边无垠的土地上。在人类脱离动物界的时刻，

大概在一两百万年的漫长年代中，人类生存在恶劣的环境之

中，野兽、洪水暴虐；社会生产力的水平极其低下，视木棒、石

头等极其简单的东西为工具。在此种形势下，单靠个人、少数

人的力量根本无法生存。“凡人之性，牙不足以自守卫，肌肤

不足以从捍寒暑，筋骨不足，以从利避害，勇敢不足以却猛禁

悍”。因此，氏族成员只有联合起来，一同生活，平均分配，才

使人类得以繁衍、生存。如果有人想多吃一点，别人也许就会

饿死，劳动只能维持最低的生存限度，任何食品都没有剩余，

人们两手空空，根本就没有任何东西可以相互交换。

随着社会生产力的发展，到了原始社会后期，在号称野蛮
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时代的中级阶段上，人类社会发生了首次大规模的社会分工，

也就是农业与畜牧业的分离。农业部落专门从事粮食、瓜果

的生产，畜牧业部落专门从事肉类、毛皮的生产。社会分工促

进了生产力的发展，人们开始追求多样化的生活需要，追求较

高一类的生活水平。农业部落的成员不但需要吃粮食，也要

变换口味尝一下肉的味道；同样，畜牧业部落的成员也需要品

尝粮食的美味。人们从自己的生活实践中逐步认识到：用自

己有的来交换自己没有的东西，以自己生产的去换自己不生

产的是一种对自己有好处的活动。《淮南子·齐俗》中是这

样记录的：“尧之治天下也，水处者渔，山处者木，谷处者牧，

陆处者农，地宜其事，事宜其械，械宜其用，用宜其人，泽臬织

罔，陵阪耕田，得以所有易其所无，以所工易其所拙。”于是，

交易双方开始有了交换的愿望，也有了交换的条件，商品交换

就这样产生了。

最初的商品交换并非是建立在私有制的基础上，而是开

始于原始公有制的基础之上。它是在原始公有制的基础上起

步的，而并非是起步于原始公社内部。马克思指出：“其实，

商品交换过程并非是出现在原始公社内部，而是在它的边界

上，在它的尽头，在它和其他公社接触的少数地点出现的。”

这是由于，商品交换和商品生产存在着两个条件：一是社会分

工；二是生产资料和劳动产品被不同的所有者所拥有。其中，

商品经济的存在是建立在社会分工的基础之上，劳动产品和

生产资料的不同所有制是商品经济存在的先决条件。在一个

原始公社内部，生产资料和劳动产品被整个团体共同拥有，因

此，发生商品交换是完全不可能的。两个原始团体属于两个
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不同的所有者，才有交换的可能和必要。在我国无限广阔的

土地之上，各氏族部落具有各自的经济特点和文化面貌，他们

在相互接触中互相影响，并进行偶尔的交换。渐渐地他们发

现相互交换可以增加他们的福利，于是原始部落的首领或其

代表把自己部落的剩余产品拿到公社边缘的地方与另一氏族

公社首领或代表带来的剩余产品进行交换。这些用来交换的

产品都是公有产品，归属整个氏族公社的人拥有。

随着生产力的发展，产品的增多，交换数量、范围、规模的

不断增大，原始团体之间的物物交换很快就渗入到公社内部，

促进了私有制的生产。开始，是部落和部落之间的物物交换，

是由代表他们的氏族首领来交换的，交换的物品是属于整个

部落所拥有的。但是，随着交换的进一步增多，氏族首领在交

换过程中，慢慢地把交换来的产品据为己有。后来交换渗透

到氏族内部，氏族的各个成员也把自己的产品当作己有来相

互交换。于是，便产生了私有制。正如列宁所说的：“遗产制

度以私有制为提，而私有制则是随着交换的进一步发展而产

生的。已经处在萌芽状态的社会劳动的专业化和商品的买卖

是私有制的基础。”在古代，商品交换和私有制是相互促进

的。商品交换是产生私有制的前提，而私有制出现后又促进

了商品交换的进一步发展。

随着商品交换的进一步发展，人们发现商品交换存在着

很多弊端。用自己的产品去交换自己需要的产品时，对方虽

然有自己需要的产品却不要自己的这种产品，自己需要的产

品却很多。因而交换要经过几番周折才得以实现。例如，某

人拿自己剩余的粮食去交换所需要的肉食，而对方却是不要
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粮食，而是需要瓜果；而需要粮食的人却用兽皮来交换，这样

商品交换需要几番周折，有时还得不到自己需要的物品。为

了克服这种困难，在商品交换的长期活动中，人们发现有些商

品人们都接受，先用自己的产品交换此种商品，然后再用这种

商品去交换自己需要的东西，这样交换相对而言就容易多了。

这样就逐渐产生了一种可以与一切商品相交换的特殊物品。

这个特殊物品便是货币的“祖先”。最早的这种特殊物品有

可能是牲畜。恩格斯在分析第一次社会大分工以后，指出，游

牧部落用来同他们的邻人交换的主要物品是牲畜：牲畜变成

了一切商品都用它来估计价格并且到处乐于同它交换的商品

———一句话，牲畜有了货币的职能。在这个时期牲畜就开始

当货币用了。在商品交换刚刚产生的时候。对货币商品的需

求，就以此种必然性和速度发展起来了。恩格斯在这里虽然

说的是游牧部落，但我们在探讨农业部落的商品货币关系时

也可以借鉴。我国古代从大汶口文化到齐家文化等不同时期

的猪头（或猪下腭骨）随葬，用以象征死者在世时的地位和财

产的多少，这表明了当时家畜在农业部落中的地位。依据此

种情况推测，它也许是一种人们利用其它商品同它交换的特

殊商品，也就是“货币”商品，从而得知它有了货币的职能。

但是，牲畜只能在开始时发挥了货币的作用。真正把它当作

货币来用，有很多弊端和局限性，例如，占地太多，不方便，不

能分割等等，所以，在商品交换进一步发展的过程中，牲畜被

淘汰，人们选择了玉、贝壳等更方便、更适宜于交换的新的货

币商品。

大约从缘园园园多年前起，我国长江流域和黄河的一些部
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落，陆续进入了父系氏族时代。社会生产力的发展是母系氏

族分社转变为父系氏族公社的物质基础。父系氏族公社的生

产水平出现了新的发展状态。此种状态主要表现在畜牧业和

农业的发展，以轮制陶器手工业等为主要特征的整个工艺技

术水平的提高以及冶铜业的出现，畜牧业、农业之间的社会分

工的扩大以及交换关系的进一步发展。

在父系氏族公社期间，手工业发生了巨大的变化。随着

社会生产的进一步扩大，各种手工业之间逐渐分工，生产技术

得到进一步的提高，生产品种越来越多，于是产生了第二次大

分工：农业和手工业分离了。第二次社会大分工出现在野蛮

阶段，随着手工业从农业中分离出来，便有了以交换为目的的

商品生产。商品生产的出现，促进了商品交换的进一步发展。

各个氏族部落之间、家族之间，甚至各个生产者个人之间的交

换得到了日益的发展。商品交换是社会分工和私有制的产

物，又为促进社会分工和私有制的发展提供了条件，对原始社

会转变为奴隶社会起着举足轻重的作用。

我国从公元前圆员世纪起，奴隶制国家逐渐形成。夏后启

废“禅让”为王位世袭的制度，就为奴隶社会的形成奠定了基

础。奴隶制度的建立，从当时的条件来看是一个相当大的进

步，大批奴隶被迫参加劳动，大片的土地得到开垦，社会经济

得到了进一步发展，经济的发展又进一步促进了商品交换的

发展。

黄河下游是商族部落的故乡，历史悠久。夏末，商族部落

日益强大起来，公元前员苑世纪，商汤灭夏，建立了商朝。
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