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第一节　　经济一体化理论述评

一、经济一体化的概念和类型

贝拉 巴拉萨在《新帕尔格雷夫经济学大辞典》中，对经济

一体化（ ）的解释如下：“在日常用语中，

一体化被定义为把各个部分结合为一个整体。在经济文献中，

‘经济一体化’这个术语却没有这样明确的含义。一方面，两个

独立的国民经济之间，如果存在贸易关系就可以认为是经济一体

化；另一方面，经济一体化又指各国经济之间的完全联合。这

里，经济一体化既被定义为一个过程，又被定义为事物的一种状

态。作为一个过程，它包含着旨在消除不同国家经济单位之间的

歧视；作为事物的一种状态，它表示各国经济之间不存在各种形

式的歧视”。 对经济一体化理论，陈同仇、薛荣久两位教授颇

有总结性的研究。

经济一体化的涵义有广义和狭义之分，广义经济一体化，即

世界经济一体化，指世界各国经济之间彼此相互开放，形成一个

相互联系、相互依赖的有机体。狭义经济一体化，即地区经济一

体化，指区域内两个或两个以上的国家或地区，在一个由政府授

权组成的并具有超国家性的共同机构下，通过制定统一的对内外

经济政策、财政与金融政策，等等，消除国别之间阻碍经济贸易

发展的障碍，实现区域内互利互惠、协调发展和资源优化配置，

《新帕尔格雷夫经济学大辞典》“，经济一体化”词条，经济科学出版社

年版， 页。第

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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最终形成一个政治经济高度协调统一的有机体的这一过程。

按经济体制划分，经济一体化曾被分为市场型经济一体化和

计划型经济一体化。从国际贸易的角度看，市场型经济一体化是

指“只在整个参加国之间采取歧视性的减少或取消贸易壁垒的贸

所谓易政策”。 计划型经济一体化（社会主义经济一体化）是指

“社会主义国家共同努力加强各国经济相互联系和相互补充的有

计划的调整过程，其办法是从结构上相互适应，并考虑在社会主

义国际分工和生产资源国际调配基础上实现生产合作化的可能

性，目的是在整个大家庭内创造扩大再生产的良好条件”。

又区分出了消极一根据经济一体化措施的性质，丁伯根 体

化（ ）和积极一体化（

消极一体化仅涉及障碍的消除，即在成员国之间取消阻碍商品和

生产要素自由流动的众多措施，对政策的要求是相对简单的，如

减少规则、自由化等。消极一体化的措施可以被明确地定义，一

旦通过谈判和在条约中确定，就对成员国的政府、公司和私人部

门具有约束力，因此并不需要长期的政策制定机制，这些措施是

否被遵守由法院进行核查。积极一体化涉及修改现有的规章制度

或者制定新的规章制度，旨在为一体化经济中的各个组成部分创

造平等运作的条件，对政策的要求较为复杂，例如协调、合作或

者统一等更高的一体化形式。积极一体化要求公共机构有采取行

动的责任，随着规模和时间变化而采取相应的政策，这就要求有

相应的政策制定机制来适应一体化的动态发展。

：《国际经济学》 ）第 版， 年纽

约 ， 页。第

梅尼希克夫等主编：《当代国际经济关系》中译本，社会科学文献出

版社 年版， 页。第
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二、经济一体化的目标和内容

经济一体化本身不是目标，而是为更高的目标服务。最直接

的经济目标是增加所有参与合作的经济实体的繁荣，即通过一体

化在相关的区域内实现新的资源最优配置，提高劳动生产率，增

加经济福利。长远目标包括实现持久的和平，即在参与者之间减

少武力冲突的危险，甚至建立统一的新政体。

经济一体化本质上是市场经济的一体化，从经济学角度上

看，市场可以区分为商品和服务的市场与生产要素的市场。商品

和服务的自由流动是经济一体化的基础内容，根据古典国际贸易

理论，商品自由交换保证对所有参与者的经济繁荣有积极影响，

如消费者选择低价格商品，来自规模经济的利益等。来自商品和

服务市场自由化的明显福利收益是一体化的直接经济动因。

生产要素的自由流动是经济一体化的另一个基本内容。生产

要素自由流动使得劳动力和资本可以实现最佳配置，同时扩大的

生产要素市场有利于新的生产机会，从而促进对生产要素更为有

效的利用。由于资本方面的一体化意味着放弃对相关的宏观经济

措施的控制，政策方面的协调已经提上议事日程。

政策协调是经济一体化的下一个重要内容。在混合经济中，

如果没有各个国家的政府的政策协调是不可能达到一体化的，而

政策一体化是比市场一体化更为困难的事情。政治家往往最不愿

意放弃他们的干预权力，在货币、财政、就业政策方面更是如

此，这就是为什么货币一体化总是在经济一体化的最后阶段才被

引入。此后一体化进程可能扩展到政治领域，如共同外交和防务

政策，从而触及国家主权的核心。
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三、经济一体化的形式

一）按照贸易壁垒撤除的程度划分

优惠贸易安排（

优惠贸易安排是经济一体化较低级和松散的一种形式，是指

在实行优惠贸易安排的成员国之间，通过协定或其他形式，对全

部商品或部分商品规定特别的关税优惠。

自由贸易区（

自由贸易区通常是指签订有自由贸易协定的国家所组成的经

济贸易集团，在成员国之间废除所有贸易壁垒，如关税和数量限

额，使区域内部商品流通自由化，但各国仍然保留各自对第三国

的关税壁垒。为了避免贸易扭曲，成员国之间要执行“原产地证

明”制度。

关税同盟（

关税同盟是指两个或两个以上的国家完全取消关税或其他壁

垒，并对非同盟国家实行统一的关税税率而结成的同盟。其特点

是在自由贸易区的基础上，建立起对非同盟成员国的统一的关税

税率。因此，在内部边界不再执行原产地证明，商品无论从何处

进入关税同盟，都可以自由流通。关税同盟使参加国的商品在统

一关税区内的市场上处于有利的竞争地位，排除非同盟国家商品

的竞争。

共同市场（

共同市场是指在两个或两个以上的国家完全取消关税与数量

限制，建立起对非成员国的统一关税，在实现商品自由流动的同

时，还实现生产要素（劳动力、资本）的自由流动。对第三国的

关系可以有多种选择，可以是不同的国家规则，或者是共同规
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则，也可以是共同规则和国家规则的结合。

经济联盟（

实行经济联盟的国家不仅实现商品、生产要素的自由流动，

建立共同对外的关税，并且制定和执行统一对外的某些共同的经

济政策和社会政策，逐步废除政策方面的差异，使一体化的程度

从商品交换扩展到生产、分配乃至整个国民经济，形成一个有机

的经济实体。对第三国不仅执行共同贸易政策，而且也发展关于

生产要素和经济部门的共同对外政策。

货币联盟（

货币联盟是建立在共同市场（资本自由流动）之上的合作形

式，或者在成员国货币之间建立不可改变的固定汇率和完全兑

换，或者在所有成员国中流通一种共同货币。这种联盟意味着在

宏观经济政策和财政政策方面的高程度一体化。

经济货币联盟（

经济货币联盟是将经济联盟和货币联盟的特征结合。从货币

政策和宏观经济政策的密切交织状况来说，一体化在大多数情况

下在这两个领域中同时演进。

完全的经济联盟（

完全的经济联盟意味着所涉及的经济实体的完全统一，在许

多重要事务方面采取共同政策，这时联盟的经济整合已经与一国

内部相同。由于已经在许多领域内实现了一体化，政治一体化

（如某种形式的联盟）经常包含在内。

上述一体化形式的基本特征如表 。其中，货币联盟和

经济货币联盟可归到经济联盟中。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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（二）按经济一体化的范围划分

部门一体化（

部门一体化是指区域内成员国间的一个或几个部门（或商

品）加以一体化。

全盘一体化（

全盘一体化是指区域内成员国间的所有经济部门加以一体化

的形态。

（三）按参加国的经济发展水平划分

水平一体化（

水平一体化是指经济发展水平大致相同或接近的国家共同形

成的经济一体化组织。

垂直一体化（

垂直一体化是指经济发展水平不同的国家所形成的一体化。

经济一体化形表 式特征一览表
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四、自由贸易区理论

在自由贸易区，成员之间相互消除关税，也会产生类似关税

同盟的福利效应。但是成员国之间保持对非成员国的不同关税，

易产生贸易偏斜。而且，如果允许中间产品参加贸易，还会发生

生产和投资偏斜。

进口产品通过关税最低的成员国进入自由贸易区，就会发生

贸易偏斜。不考虑运输费用，这种现象可能导致各成员国对每种

商品都征收最低的关税。如果贸易条件不变，贸易偏斜通过限制

贸易转移的程度去增加成员国福利。若贸易条件可变，贸易偏斜

就会通过增加成员国（非成员国）的贸易条件收益（损失），影

响成员国与非成员国之间的福利分配。

如果产品生产需要进口投入品，由于对投入品的关税的差异

超过生产成本的差异，生产就会向进口投入品关税较低的国家转

移，出现生产偏斜。关税差异削弱了比较优势对生产活动格局的

作用，对资源配置和福利都会产生不利的影响。进而，生产的偏

斜还影响到投资的格局。在其他条件相同时，投资者将在对进口

投入品征收较低关税的国家建立工厂。投资因关税差异产生偏

斜，必定引起不利的资源配置和福利效应。

为了避免贸易、生产和投资偏斜的可能，自由贸易区成员国

实施原产地规则。但原产地规则的实行只能限制而不能完全消除

自由贸易区内贸易、生产和投资的偏斜。如果其他条件不变，成

员国的自身利益会促使其削减关税或实行共同关税。

五、关税同盟理论

系统提出关税同盟理论的是美国经济学家范纳（
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） 。按范纳的观点，完全形态的关税和李普西（

同盟应具备以下三个条件：完全取消各参加国之间的关税；对来

自非成员国或地区的进口设置统一的关税；通过协商方式在成员

国之间分配关税收入。因而，关税同盟自身绐终存在两种矛盾的

功能：对内实行贸易自由化，对外则是差别的待遇，具体归结为

对两种功能的经济效果的评价。他们的主要观点如下：

（一）关税同盟的静态效果

关税同盟形成后具有以下的静态效果：

贸易创造效果（

它由生产利得和消费利得构成。关税同盟以后，在比较优势

基础上使生产更加专门化，这样，关税同盟某个成员国的一些国

内生产品将被其他生产成本更低的产品的进口取代。其结果，使

资源使用效率提高，扩大了生产利益。同时，使本国该项产品消

费开支减少，扩大了社会需求，结果会使贸易量增加。贸易创造

效果使关税同盟国的社会福利水平 进行说明。提高，以图

假定：在 三国中， 两国成立关税同盟； 三国的钢

铁单位生产成本依次为＄ ；成立关税同盟以

国对钢铁征收 的前， 进口税（从价税），见图

从图 可知，在关税同盟成立前， 国将自行生产钢铁；

国国内的因为在 钢铁价格，以 国产品的＄ 最低， 国为

关税）， 国为＄ 关

两国成立关税同盟后，税）。 若其对外共同关税仍为

国产品价格就成为则 最低的（ 国＄ 国＄ 国

。 国乃从 国进口钢铁，因此， 两国产生新的贸

易。结果，钢铁生产乃从成本较高的 国，移至成本较低的

国，创造出新的国际分工（专业化），这就是贸易创造效果。这

时， 国可以用较低的价格（以前＄ 买到钢，现为＄
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两国整铁，从而提高了福利。从 体来看，由于生产从高成

本转向了 国来说，低成本，节省了资源，故能提高福利。对

因为它原来就不 两国发生贸易关系，所以仍和新的贸易同

开始以前一样，没有什么福利。如果把关税同盟国家增加收入、

增加进口的动态效果 国也会有利可得。因此，它对计算进去，

整个世界是有利的。

图 贸易创造效果

贸易转移效果

在关税同盟成立以前，关税同盟国从世界上生产效果最高、

成本最低的国家进口产品；关税同盟成立以后，关税同盟国该项

产品转由同盟内生产效率最高的国家进口。但如果同盟内生产效

率最高的国家不是世界上生产效率最高的国家，则进口成本较前

增加，消费开支扩大，使同盟国的社会福利水平下降，这就是贸

易转移的效果。再以上例说明。

假定成立关税同盟以前， 国对钢铁课征 的进口税

（从价税），其他条件与前例相同。在此种假定下，关税同盟成立

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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国的国前， 国钢铁在便从 价国进口钢铁，因为 格为

国国的＄，较关税 的＄

两国关税同盟成立以后，若其）为低。＋关税

对外共同关 国将改向 国进口钢铁，因为税仍为 ，则

国的价格国两国的关税废除后， 产品在 就变成为＄

。结果，钢最低 国产品＄ 国产品＄（ 铁生产乃自

国。这就是国，转成本较低的 移至成本较高的 所谓贸易转

国移效果。 国当然受到了损失，并且不能有效地分配资和

源而使整个 国在内）福利降低，见图世界（包括

贸易扩大效果（

如前两例，成立关税同盟后的 国国内钢铁价格，均比成

立前要低（在图 降 ，在图低到＄ 由从＄

降至 。因此，如果 国的钢铁需求弹性大于＄ 国，则 对

钢铁的需求就会增加，这就是贸易扩大效果。贸易扩大效果是从

需求方面形成的概念，而贸易创造效果和贸易转移效果则是从生

图 贸易转移效果
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产方面形成的概念。关税同盟无论是在贸易创造效果还是在贸易

转移效果上，都能产生贸易扩大的效果。在这个意义上，关税同

盟可以促进贸易的扩大，增加经济福利。

关税同盟后，可以减少行政支出

关税同盟建立以后，彼此之间废除关税，故可以减少征收关

税的行政支出。

关税同盟后，可以减少走私

关税同盟成立后，商品可以在关税同盟国间自由流动，消除

了商品走私的根源。它不仅可以减少查禁走私的费用支出，还有

助于提高社会的道德水准。

关税同盟后，可以加强集体谈判力量

关税同盟建立以后，经济力量增强，统一对外进行关税减让

谈判，这有利于关税同盟贸易地位的提高和贸易条件的改善。

在评估关税同盟的静态效果时，以贸易创造及贸易转移效果

最为重要。范纳在分析这两个效果时，是基于以下的假设：

第一，关税同盟形成前和建立后，所有的关税同盟国均为充

。根据这一假设，分分就业 析的重点在于资源重新分配的福利效

果。在充分就业下，成立关税同盟以后，可能出现以下两种情

况：①关税同盟成员国均未生产某种产品，故关税同盟形成以

后，仍由同盟外的国家进口，不会出现贸易转移的问题；②关税

同盟成员国之一或所有成员国均生产某种产品，但效率不高。故

在关税同盟形成后，该项产品的进口从世界上生产效率最高、成

本最低的国家转向同盟内生产效率不高、成本较高的国家。故出

现贸易转移的问题。

第二，所有产品的需求均完全缺乏弹性，就是没有消费替代

的可能、产品的消费比例固定，供给完全弹性，就是规模报酬不

变，生产成本固定。在产品消费比例不变与生产成本不变的假设

下，关税同盟形成以后，就出现贸易创造与贸易转移的问题。
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发生贸易转移，在消费比例固定的情况下，必然导致福利水准的

下降。

事实上，关税同盟成立以后，同盟国之间彼此废除关税，不

仅要导致国与国之间替代的进口转移，而且因其使国内产品的相

对价格发生改变，从而导致国内产品之间的消费替代，而不是如

范纳所假设的产品消费比例不变。所以，在关税同盟成立以后，

由于同盟国之间彼此废除关税而产生的替代效果有两点：

关税同盟国之间废除关税后，会发生国与国之间替代

）的进口转移。它对关税同盟成员国

福利水平的影响，依贸易创造与贸易转移效果两者谁大而定。

）关税同盟成员国之间废除关税，发生国与国之间的进口

转移之后，成员国国内的产品交换比率发生改变，即进口产品价

格变得相对便宜，故发生产品之间替代

）的消费变化，而使福利水平提高。

范纳分析在关税同盟形成后，贸易条件恶化，贸易转移使社

会福利水平下降，是基于假设同盟国国内产品消费比例而定，只

考虑产品在国与国之间替代进口所产生的贸易转移效果。若考虑

在关税同盟建立以后，关税同盟成员国国内交换比率改变，国内

产品之间发生消费替代，则贸易转移不一定使社会福利下降，可

能反而提高。

关税同盟静态福利效果的大小，受制于以下的因素（如图

：

同盟前关税水平越高，同盟后贸易创造效果越大。以图

说 及明。 代表关税同盟前成员国某一产品国内的

需求与供给。若对这种产品的进口征收 的关税税率，而

关税完全由本国居民负担，则该产品的国内供给曲线上移至

，市场均衡点为 点。在 点，消费者愿意支付 的需

求价格， 代表社会受益；生产者要求 的供给价格，
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） ，故大于社会成本（代表社会成本，社会受益（

代表社会消费此一单位产品所净增加的社会利得。

，如果征收 的税率，而 则社会受益为

社会 ，净增加的社会利得为 。可 知，同成本为

盟前关税水平愈高，同盟后的社会利得愈大。

图 关税同盟静态福利效果

）关税同盟成员国的供给与需求弹性越大，贸易创造效果

越大。因为同盟后，进口产品的国内价格下跌，如果供给与需求

的弹性越大，则生产减少愈多，消费增加愈多，贸易创造效果也

就愈大。

）关税同盟成员国与非成员国产品成本差异愈小，贸易转

移的损失愈小。

）关税同盟成员国的生产效率愈高，贸易创造效果愈大，

关税同盟后社会福利水平越有可能提高。



第 16 页

关税同盟成员国对非成员国出口品的进口需求弹性愈

低，非成员国对关税同盟成员国进口品的出口供给弹性愈低，则

贸易转移的可能性愈小；非关税同盟成员国对成员国出口产品的

进口需求弹性愈低，对成员国进口产品的出口供给弹性愈低，关

税同盟成员国对非成员国的贸易条件改善可能性愈大。

关税同盟成员国对外关税愈低，贸易转移的可能性愈

参加关税同盟的国家愈多，贸易转移的可能性愈大，资

源重新配置的利益愈大。

）关税同盟前成员国彼此之间的贸易量越大，或与非成员

国之间的贸易量愈小，关税同盟后贸易转移的可能性愈小，经济

福利愈可能提高。

一国国内贸易比重越大，对外贸易比重愈小，则参与关

税同盟获利的可能性愈大，福利水平愈有可能提高。这是因为在

关税同盟成立后，成员国形成一体，竞争力提高，可以促进国内

形成关税合理的价格关系并提高生产率；但对外部门的价格关系

却因为参加关税同盟而受到扭曲，贸易创造效果越大。

）关税同盟成员国的经济结构的竞争性愈大，互补性愈

小，关税同盟成立后福利水平愈有可能提高。关税同盟成立前，

成员国的经济结构重叠，相同的部门愈多，就是所生产的产品范

围与种类愈相近，成员国之间的竞争性愈大，互补性愈小，受关

税保护的产品愈多，则在关税同盟成立后，关税废除，产生的贸

易创造效果愈大；反之，成员国经济结构有差异，相同的部分愈

小，即生产的产品范围与种类愈不相同，相互之间竞争性愈小，

互补性愈大，受关税保护的产品愈少，则关税同盟成立后，可能

产生的贸易创造效果愈小。换而言之，经济发展相似的工业国之

间成立关税同盟贸易创造效果大，而经济发展相差很大，即初级

产品的出口国与初级产品的进口国之间不宜结成关税同盟。
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当然，这只是就生产要素的有效配置分析关税同盟的利得，

要想全面衡量关税同盟的利益，分析关税同盟产生和发展的原

因，还要进一步分析关税同盟的动态效果。

（二）关税同盟的动态效果

关税同盟的动态效果主要是分析、考虑关税同盟对成员国就

业、产出、国民收入、国际收支和物价水平的影响，又称之为次

级效果（ 。

关税同盟使成员国之间的竞争加强，专业化程度加深，

资源使用效率提高

）认为关税同盟建立后西托斯基（ ，促进商品

流通，可以加强竞争，打破独占，经济福利因此可以提高。但

是，有人持相反的看法，认为消除贸易壁垒，市场扩大，容易获

取生产的规模经济，反而容易产生独占，而使经济福利下降。

获取规模经济

关税同盟成立以后，成员国成为一体，自由市场可以扩大，

因而可以获取专业与规模经济的利益。巴拉萨（ ）认为

形成关税同盟可以使生产厂商获得重大的内部与外部规模经济之

利。但是，金德伯格（ ）认为欧洲联盟原成员

国厂商的原有生产规模已经很大，关税同盟后生产规模再扩大不

一定更为有利，因为生产规模太大，效率反而会下降。

刺激投资

关税同盟以后，随着市场的扩大，风险与不稳定性降低，会

吸引成员国新的厂商增加投资。关税同盟以后，商品的自由流通

会使竞争程度加强。为提高竞争能力，将促使关税同盟成员国原

有的厂商增加投资，以改进产品品质、降低生产成本。关税同盟

成立后，成员国之间关税完全免除，对外统一关税，其结果会吸

引关税同盟以外的国家到同盟内设立避免关税之工厂
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