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前摇言

在人类追求财富的过程中，我们发现，有一些民族对于财富有着不懈

的追求和独到的领悟。犹太人、华人、日本人和美国人就是世所公认的最

具商业才能的民族。他们以独特的商业哲学、绝妙的赚钱手段、巨额的财

产震撼着整个商业界，造就了一批批商界巨人，成就或正在成就世界上最

繁荣的商业帝国。他们的商业哲学和长期积累的经验、教训，已经成为全

世界商界的宝贵财富。许多道理和经验已经演变为商界的黄金法则。

假如这些经商秘诀能被充分地吸收借鉴，将会对您的商业生涯起到巨

大的促进作用。因此，我们隆重推出世界著名商训系列图书，即《犹太商

训》、《日本商训》、《中国商训》、《美国商训》。

本系列图书把不同民族的经商经验分门别类，归纳总结，将各国商业

格言谚语、各国商界巨人对经商之道的经典阐述、遵循商道而成功的典型

例证、当代商人的借鉴之道荟萃于一册。这些商业智慧的明灯将会照亮您

的财富之路。

本册为《中国商训》。

员怨世纪德国史学家利希霍芬曾经说，世界上最会经商的民族，一个是

犹太人，另一个就是中国人。犹太商人引领了西方商业文化的发展，而中

国商人则无疑代表了源远流长的东方商业文明。深受传统文化熏陶的中国

商人，曾经建立了与西方迥然不同的伟大的商业文化。明清时期的徽商、

晋商将中华商道演绎得淋漓尽致。如今，重新崛起的中国商人和海外华商

再一次向世界展现出中华商道的博大精深。华人已经占到了世界十大富翁

中的三席。

与西方不同的是，中华商道并不仅仅关注财富的积累，商人自身境界

的修炼和人际关系的改善才是重中之重。假如商人既能自身过硬又能知人

善任，那滚滚财源不过是自然而然的事而已。
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仁义为先，诚信为本；不畏艰险，百折不挠；和气生财，严于律己；

贾而好儒，儒商互济；同舟共济，以众帮众；乐善好施，泽被后世，这正

是中华商道的写照。以做人的方式做生意则是中华商道的核心。正如红顶

巨商胡雪岩所说：“商道即人道。”

在今天瞬息万变的商海中，商业竞争的根本是商业智慧的竞争。想要

掌握未来，首先必须请教我们的祖先，借鉴他们的经验和教训，领悟他们

的商业哲学。

本书将中国商人历代的经商秘诀、古今华商的成败案例、现代商人的

借鉴之路融于一体，为您揭示中华商道中所蕴含的经商秘诀。要拥有前人

的商业智慧，本书不可不读。
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李嘉诚成功经商十大法则

李嘉诚，一个令人仰之弥高的人物，他最值得敬佩之处不是他的

成就，不是他的钱，而是他把做人做到了极高的境界———从商数十

年，只有朋友，没有敌人，这绝对是一个奇迹。

员郾在商场中赚大钱的方法只有一个———就是做你自己的事业。

圆郾绝不能无视一切生产的中心目标———为更多的人，以更低的价

钱生产更多更好的商品，或提供更多更好的服务。

猿郾节俭为商业成功的必备条件。

源郾永远不要忽视或遗漏任何合法的扩张机会。

缘郾商人必须不断寻找新的办法来改良产品及服务，以求增加生产

及销售和降低成本。

远郾商人必须亲理业务。如果雇员像他一样能做又能思想，就不是

雇员了。

苑郾商人必须愿意冒险，如果他认为值得的话，他可以冒险投资及

向外借款。

愿郾商人一定要不断寻找新的或未经开发的市场。

怨郾对工作及产品负责的好信誉，最能带给消费者信心。

员园郾不论一个人积累了多少财富，如果他是商人，他就必须永远

将自己的财富作为改进大众生活的一个工具。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com


