
中国商人的起源与称谓

人是有群体之分的，商人就是一个群体；人是划分为阶

层的，商人就是一个阶层。一提起商人，人们就会想起一句

不知什么时候流传下来的话：无商不奸。实际上，这是在我

国传统农业社会里长期形成的一种偏见。诚然，商人有奸

的，但也有不奸的，如同其他任何人类群体或阶层一样。从

古至今的社会，都离不开商人，有了商人的社会，就变成一

个流动的、繁荣的、充满生机的社会；而没有商人的社会，

只能是一个静止的、死气沉沉的、缺乏竞争的社会。

我们需要了解商人，更需要研究商人，在建设有中国特

色的社会主义，大力发展社会主义市场经济的今天，尤其需

要有一支高素质的商人队伍，使我国经济社会真正形成为一

派洁净的活流。作者鉴此，愿和读者一起共同来了解和研究

商人的方方面面，以使我们对古今商人有一个较为全面而系

统的认识。

第一章

肇牵牛车远服贾，用孝养厥父母
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商人，最通俗的解释是
一、商人的起源与发展

指贩卖货物的人，当然这主

要是指旧式商人而言的，新

式商人就不仅仅是贩卖货物

了，例如，从事证券交易等

就不是贩卖货物了，而是直接从事资本活动。但我们本书，

主要还是谈论旧式商人，部分地也谈到旧式商人到新式商人

的变化和新式商人的一些基本特征。

还是让我们先从商人和商业的起源说起吧。

在我国，从事商品买卖交易活动的人被称为商人，相应

的，此行业也就被称之为商业。关于商人和商业，实际上是

一个问题的两个方面，有商人才有商业，有商业也才有商

人，二者之间是不能孤立存在的。关于商人和商业的起源，

有多种说法，但比较通行的，也被大多数人所接受的一种说

法是这样的。

商人（或商业）的商，最初是个原始部落的名字，其部

落位于今河南省商丘市的南部地区，这个部落的始祖名叫

契，因跟随大禹治水有功被分封在此。商这个部落的始祖契

的第十代孙子名叫王亥，他从事牧业，又擅长于经商，据

说，他有一套驯牛用于役使的本领，他曾经赶着牛车到黄河

一带做买卖，但不幸的是，当他行至一个名叫有易的部落时

遭到杀害。王亥的后裔为了祭祀他，要杀三百多头牲畜，这

在当时是个了不起的举动，这充分说明王亥从商活动的成就
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和影 世纪时，王亥的第四代孙子响有多么之大。到公元

叫汤的这个人，起兵灭夏，建都于毫，即现在山东省曹县南

部。以后又曾多次迁移，最后迁至殷（今河南省安阳小屯

村），因而商也被称为殷，但商人仍自称为商。殷灭亡之

后，周公（姬旦）告诉殷的遗民，要求他们继续经商。《尚

书 酒诰》中记有“肇牵牛车远服贾，用孝养厥父母”。正

因为殷商之人善于经营商业，周朝人便把从事这种行业的人

商人。这大概就是称为殷商之人 我国称做买卖的人为商

人的开始。文学家、考古学家郭沫若先生在他所写的《十批

判书》中说：“殷人的经商行为无疑已经开始了⋯⋯大约就

因为这样，所以后人称经营这种行为的人便为商人罢。”于

是，商人从事的买卖活动的行业就被顺理成章称作为“商

业”了。

历代文献典籍中对商人活动的记载和描述很多，如《左

传 僖公三十三年》中说：“郑商人弦高，将市于周。” 说

的是春秋时期郑国商人弦高经商的事。唐朝诗人白居易在他

著名的诗作《琵琶行》中有这样几句诗：“门前冷落鞍马

稀，老大嫁作商人妇。商人重利轻别离，前月浮梁买茶

去。”这里，白居易说的是商人远离家庭到外地经商的情

况。宋代人曾巩曾作《义仓》一文，文中亦有有关商人活动

的记载：“至开元，自王公以下至于商人皆有入，故义仓之

设，至六千万以上。”这里讲了商人捐粮入义仓的情况。在

近人的作品中，关于商人的记载和描述就更多了， 这些都说
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明，自商人在我国出现以后，便作为一个十分重要的社会

人群或阶层受到人们的重视，他们的活动对社会经济的发

展，起到举足轻重的作用。

商人自出现后，按其前后发展，一般可划分三段，一

段分为旧式商人阶段，一段为新式商人阶段。从时代上划

年以前，以后则分，旧式商人阶段为 为新式商人阶

段，再后为现代商人阶段。旧式商人是指经营农产品和日

用消费品，在流通过程中贱买贵卖从中取利的商人。经营

范围主要有粮食、布匹、蚕丝、茶叶、盐、杂货、牲畜、

中草药材以及其它土特产品。新式商人出现于鸦片战争以

后，随着清朝帝国的大门被资本主义列强的大炮轰开以

后，随着通商口岸的开设，出现了一批专门推销外国商品

或者专门为外国人收购中国农副产品和手工业品的人，这

些人从收进、销出差价中攫取利润，有的人为获取更大的

利润，常为外国侵略者出谋划策，残害人民。其中的一部

分甚至具有买办性质。现代商人在我国出现较晚。关于什

么是现代商人，有人是这样认为的：现代商人是指全社会

具有现代商品经济意识、在市场中磨练成长的各类经商人

士。构成这支队伍的主体，是这样几类成份：一种是从国

有商业中脱颖而出的商人；一种是从农村走出的商人；一

种是原有工业企业在改革中走向市场，它们的厂长、经理

也成为围绕市场的商人；一种是加引号的“洋商”；一种

是新兴的信息产业、第四产业如期货公司、房地产公司、
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证券交易所等的从业人员，他们都是商人。

对于商人，还可以作其它各种各样的分类。

商人从经营商业的二、形色各异的商人
人的身份来划分，可以分为

官商、儒商、军商和正商等。

先说官商。官商是指当

官者一边当官，一边经商，

当官，手中有权，利用手中的权力经商，一般来说，由于其

特殊身份和地位，容易得到滚滚财源。官商还可细分，在封

建社会里，还可分为仕商和皇商。仕商指除皇帝和皇室人员

以外的官员经商。这些人员是为封建社会最高统治者皇帝服

务的，他们中有的人也经商，一方面从皇帝那儿领取俸禄，

一方面经商取利。仕商中比较著名的如吕不韦，此人在本书

后面的有关部分要专门讲述，这里从略。在中国封建社会

里，一般皇家成员是不允许经商的，一是无须经商，因为皇

帝是皇室的最高代表，“普天之下，莫非王土；率土之滨，

莫非王臣。”他们拥有天下的一切，他们享受荣华富贵，一

切都可以源源不断地得到满足，还经什么商呢；二是在封建

社会里，商业普遍被认为是“末业”，即卑微下贱之业，皇

室成员经商，被认为是有失身份。所以历朝历代一般不允许

皇室成员经商。但也有少数例外，如本书专门得到的贵为皇

帝之弟的萧宏就是一个皇室成员经商的典型。

除萧宏外，较为有名的皇商还可以举出一些。例如，清
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朝的康熙、雍正、乾隆时，山西籍皇商范毓璪、范毓 曾输

送大批军粮供给西征准噶尔的清军，并且做到不劳官吏，不

扰百姓，为封建国家节约费用数以亿万计，因而他们的举动

受到清朝政府的特别青睐，为了褒奖他们，范毓璪被授为太

仆寺卿，用二品服，范毓 则被赐与布政司参政。范家的祖

辈也因此被追赠为骠骑将军、资政大夫、夫人、宜人，而毓

字辈和清字辈任现职的不下 人，范氏这一商人家族，实

际上已成为一门朱紫、炙手可热的豪贵。

再说儒商。儒商的“儒”是什么意思呢？儒是儒家和儒

学的统称。公元前 年，在神州大地上诞生了一位伟大哲

人，这就是名垂千古、妇孺皆知的孔子。孔子这人经历非常

怪，生前是始终不得志，死后却身价百倍，直到被抬高到

“大成至圣先师文宣王”“、万世师表”的吓人高度。到了现

代被定为世界四大历史文化名人之一，从而成为中国人引以

自豪的人物；他的学说也和他人一样，孔老夫子在世时，各

诸侯国的官方很少理睬他的说教，有的国君甚至像驱逐瘟神

一样干脆将他扫地出门，但百岁之后的孔子的学说却被封建

统治阶级如获至宝那样拾掇起来，又如数家珍般地展示出

来。历代封建统治阶级都把孔子开创的儒学定为唯一的思想

和行为的规范。人们的一言一行，一举一动都被要求按照孔

老夫子的话去做。

在整个封建帝制时代，儒家思想对政坛和文坛形成了

种独霸独尊的局面。自汉武帝时起，开始“罢黜百家、独尊
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儒术”。具有独霸地位的儒家学说，始终显示着维护封建制

度的巨大威力。虽然在儒家内部，不论在政治观点或者哲学

观点方面，都存在有差别和对立，但其共同点却是十分鲜明

的：一是以孔子为宗师，视其言行为最高原则；二是以

《诗》、《书》、《礼》、《易》、《春秋》为经典学说；三是

提倡仁义，以为行为准则；四是维护君臣、父子、夫妇、兄

弟等伦常关系。从来的封建统治阶级都深深懂得“善政不如

善教之得民也”（善于统治人民不如善于教化人民之意）的

道理，因而，他们利用一切机会将儒家思想的触角伸入到社

会的每个角落，每个家庭，用儒家思想束缚、统治人民，以

维持自己统治的稳定。

由于封建社会是以儒家思想为正统思想的，所以，统治

阶级总是千方百计地进行儒家思想的教育，其实施手段主要

有两个，一是加强经学研究。所谓经学就是论述、解释先秦

儒家经典的学问，既然儒家经典被历代封建统治者捧为金科

玉律，因此以解释、论述孔孟之业的经学便经久不衰，独占

鳌头，使之始终处于封建文化正宗的地位。二是建立科举制

度。自隋代开始，我国科举制度大兴，而隋唐时期明经科即

为科举考试的重要科目。宋代以来，科场内容干脆多改用经

义，自此时起，一直到清末，极少有变动，这种科学与经学

的不解之缘使儒家学说如虎添翼，更加被宏扬光大。可以

说，儒家学说不仅源源不断地为封建专制主义制度输送精神

武器即思想，而且源源不断地为这种制度的延续培养了一批
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又一批维护者。关于“儒”就介绍到这里。

那么，儒商是什么样一种商人呢？简单地说来，儒商就

是一些学习儒家经典，准备考取功名做官，而因各种原因暂

未成功因而经商的商人，这种商人，因为他们有文化，又深

受儒家学说的影响，因而他们经商与一般商人有很大区别，

他们把儒家的一些思想文化带入到商业领域，使商业带有儒

的色彩。所以，我们所说的儒商，所指的情况实际上有两

种，一种是指儒商的商人这一群体，一种是指带有儒家色彩

的商业文化。

作为儒商商人群体，一般又可称为士商群体。“士”与

“仕”不同。“仕”是指做官，或为做官的人，我们看下象

棋，棋盘上的“将仕相”中的“仕”就是将的保卫者。而

“士”则不同了“。士”在古代是读书人的通称。《三国志

魏书 邓艾传》上说：“文为世范，行为士则。”这里的

士，就是指读书人。而封建社会里的读书人的读书目的，不

为别的，就是为了做官，至于能否考取功名，做上官，那是

另外一回事，但读书目的是十分明确的。如果考不取功名，

再图其它，只不过是退而求其次而已。当然，也有读书不想

做官的，这绝对是少到可以忽略不计的程度。

士人流向商业阶层或商人流向士人阶层都可称为士商或

儒商。根据顾晓明先生的研究，士人流向商人阶层的大致上

可分为三种情况：一是本为世家子弟，但是因为各种各样的

原因，家道消乏，无力供养子弟们读书，也就断了入仕之
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门，而为了维持日常生活，也就不得不弃儒为商了。二是本

为商人子弟，因经济上比较富足而从事儒业，准备考取功

名，但又因种种原因，未能如愿，而复为商。三是一般的士

人，由于成功的希望渺茫，而且又往往艰于谋生，而被迫弃

儒为商。如此看来，士人流向商人阶层，说到底还是经济方

面的原因，念书是进取的手段，如果不能成功，念书就不能

当饭吃。还有一个重要的原因，就是士人受商人价值观的影

响，不愿意过穷书生的日子，而要去经商求富，这一点在重

商地区尤为明显。虽然时代不同了，即使在当今社会，也可

以找到这种价值观的遗传。我国目前搞市场经济，可以说，

重商风气也越来越浓，许多文人下海经商，许多文人已不再

安于国家发的那一点微薄工资，要么弃教从商，要么取得一

定学位后直接扬帆商海，要么除本职工作外，搞起经商的第

二职业。

在传统的中国社会里，商人一般来说很难进入统治阶

层，由此即使再有钱财，他们也只能过富裕安康的享乐生

活，他们不可能过“贵”的生活。当有些商人积攒了一定的

财富之后，他们与流入商人阶层的士人相反，又由商人阶层

向士人阶层流动，当然这里说的并非一刀切的身份改变，而

是兼儒兼商，一身而二任的。一般来说，商人本人很少有条

件作此“转业”，普遍的是鼓励、鞭策自己的子弟读书，希

望他们能在科场上致胜，改变自己的身份，以光耀门庭。除

此以外，还有通过其它方法来实现“转业”以改变身份地位
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的。如商人家庭与官宦之家缔结姻缘；或花上一笔资金买一

个官当当等等。

为什么商人要向士人转化呢？或直接由商入仕呢？这也

是有深刻原因的，最根本的原因恐怕是由于中国传统社会的

一个官僚本位制社会，一切以官为中心，以权为中心，有钱

不见得有一切，但有了官位，确实就有了一切。官在传统社

会里，即使再清廉的，也是“三年清知府，十万雪花银”

的。为官一方，实际上也就是拥有一方；皇帝老子则拥有全

国的一切。必要的时候，官要商亡是轻而易举的事情。

这两种人为儒商，由于这儒与商的结合，便使这种商人

文化具有独特性，即带儒家色彩的商人文化。这种商人文化

突出地表现在以儒道为主的商业道德上。如张海鹏、张海瀛

主编的《中国十大商帮》一书中就概括了儒商的代表 徽

商的商人之风，它具体表现在这么几个方面：

①以诚待人。主张在经营活动中强调“忠诚立质”，

“以诚待人”，摒弃一般商人惯用的“智”、“巧”、

“机”、“诈”的聚财手段。这是儒家所宣扬的“诚笃”、

“诚意”“、至诚”“、存诚”的道德要求在商业活动中的具

体运用。

②以信接物。在商业经营活动中，十分重视自己的荣

誉。这与儒家所要求的“立信”、“笃信”、“言而有信”、

“讲信修睦”是相一致的。

③以义为利。在“义”和“利”的问题上，徽商大多标
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榜重义轻利，主张非义之财不取，“以义获利”。在“义”

和“利”的关系上，孔老夫子说：“君子喻于义，小人喻于

利”。宋代程颐亦认为：“大凡出义则入利，出利则入

义。”徽商津津乐道于“以义为利”，则是试图追求义、利

二者结合的完美境界。

④仁心为质。讲求在经营中要有仁爱之心，“不困人于

厄”，不乘人之危而谋利。徽商讲求“仁”，是从孔老夫子

的“志于道，据于德，依于仁，游于艺”和孟子的“仁者爱

人”中来的。

接下来说说军商。军商是指两类人，一类是专事或有时

经营军火生意的商人，一类是军人从商。我们知道，在任何

社会里，军火都是一种特殊商品，一般人是不得经营的，凡

能经营军火生意的，都是经过当时政府所特许的，或者是有

特权的人才可经营。

第一类的军商人物比较突出的如众人所熟知的胡雪岩，

实际上他的一生中，主要经商活动除了借外款外，就是做军

火生意，这在本书的有关部分中可以看到对他的介绍，这里

就省略了。

第二类的军商实际上是亦军亦商。日本学者寺田隆信在

其《山西商人研究》一著中的第四章里，专门写有“官僚、

军人的商业活动”。他写道：

“众所周知，在旧中国，不仅做官本身就是致富之路，

而且他们要把积蓄的相当一部分投入商业，另辟获利的来
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源，军人的情况也完全相同。因此，记述官僚、军人在

北部边塞地方参与商业活动事实的资料俯拾皆是。”

（该书山西人民 页）出版社 年版第

寺田隆信在分析论述了明代北部边塞官僚与军人经商的

种种情况后，最后作出总结说：“官僚与军人，尽管他

们在职务上和地位上有所不同，但在获取私利上无不汲汲以

求。⋯⋯他们通过直接参加北部边塞地区的流通机构，尤其

是参加米粮的收购，或者通过间接参与，寄生于这一流通机

构，从而以货币形式攫取了巨额利润。⋯⋯政府费力运到北

部边塞的金银落入驻防在该地的一部分高级军人的手中，而

变成了私财，在他们离开时带回京师。⋯⋯由于这些原因，

官僚和军人的个人资产往往凌驾于商人之上。这也表明商人

同这种势要官僚，军人建立某种联系，是最大的发财致富之

页 ）捷径。”（同上

商人中最多的要数正商，所谓正商就是普通商人，这些

商人不像官商那样有权势，不像儒商那样有文化素养，更不

像军商那样有特权，他们是完全依靠自己的财力、体力贩卖

货物而谋生计的人，他们是中小商人。

商人从经营商业的道德水平来划分，可以分为义

商、奸商和平商。

义商是商业道德比较高尚的商人。一般来说符合以下条

件之一的，就应该称为义商：

第一，坚持以义获利。像前面所提到的徽商就应属于这
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一类。这一类商人能做到以正当手段谋利，不以非正当手段

取财。

第二，办慈善工益事业以扶贫济困。这一类商人虽然经

商赚了钱，但并非是守财奴式的人物。在他们有了一定的财

富以后，便将自己的一部分财富用于举办慈善公益事业，扶

贫济困，如修桥铺路、救助灾荒、济人困危等。

第三，扶办教育。这一类商人在赚钱以后，拿出自己的

资金，或捐献给政府办学，或自己聘请教师办学，或者资助

入学困难但又有培养前途的学生。

第四，资助国家建设和国防。这一类商人愿意把自己财

富的一部分拿出来贡献给国家，或用于某一项重大工程，或

用于抵抗外来侵略的军事战争，或用于剿肃土匪之类等。

当然，还可以举出其它一些义行。这些义行固然有追求

“名”的一面，但客观上也为社会上做了一些好事，他的利

润有取之于民用之于民的一面，更何况，他们做好事，也有

影响改善社会风气的一面。

奸商是惹人讨厌的，由于商人一切活动都是为了牟利，

再加上一些商人的不良行为，所以历来有“无商不奸”的说

法。奸商是以非正当手段牟取暴利的商人，他们的非正当手

段是多种多样的，常见的有：买空卖空，垄断市场，克斤扣

两，以次充好，甚至有的玩空手道，做无本生意，这些人基

本上或完全不讲究商业道德和商业规则，往往给其他商人、

顾客和社会造成危害。所以，一般来说，如果某商人被人认
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为是奸商的话，那么，他的下场是不妙的。

平商是怎样一类商人呢？笔者把义商和奸商以外的商人

统称为平商，从道德水准和遵守商业规则来说，这些人介于

义商和奸商之间，他们不像义商那样豪爽侠义，也不像奸商

那样不择手段，或者说他们既有一定的商业道德水准，基本

上按商业规则办事，但是偶尔也有一些不良商业行为，但社

会危害不大。这类人，应该说是商人中的大多数，称他们为

平商，就是指他们各方面的表现都平平而言。

商人按资本和经商规模的大小来划分，可以分为巨

商、中等商人和小商人。

顾名思义，巨商指的是资金雄厚和经商规模大的大商

人。古代，称巨商为“鸿商富贾”。历史上巨商，有的富到

可以与王侯相等或超过的程度，有的书如《裴子野略》上描

写这些商人“舞女成群”，可见能供养得起成群的舞女，其

财力有多么雄厚。

与巨商形成鲜明对照的是小商人。小商人的经营规模不

大。今多指只有少数资金，购入商品转售给消费者，一般不

雇工人或店员，自己从事商品流通过程中的劳动，以其收入

为生活的全部或重要来源的人。

介于巨商与小商人之间的是中等商人。很显然，中等商

人在拥有资金和商业经营的规模上无法与巨商相比，但又比

小商人大大优越。中等商人从其发展的角度来说，他有成长

为巨商的条件和可能，但如果机遇不好，经营不当，也可能
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蜕变为小商人。

从商人经商的聚合组织程度划分，可以分为散商和

商帮。

先谈谈散商。这里所说的散商，是指那些分散经商的商

人，他们一般是单个行动，不参与商人组织，不与其他商人

形成紧密的联系。历史上的散商还包括清代官准垄断经营行

业中总商以外的同业商户。散商一般经济实力相对薄弱，由

于他们独往独来，既得不到有组织的商人之间互相帮助的好

处，也没有有组织商人之间可能出现尔虞我诈导致经营损失

的坏处。另外，散商的经营比较机智灵活，河东不转到河

西，山南不转到山北。

商帮是有组织的商人团体，这种团体内部的关系平常是

松散型的，只有在影响商人共同利益需要众人共同努力时，

才形成紧密型性质的团结。关于商帮，由于后面专门有论

述，故这里就从略了。

以上，我们只是根据一定的标准将商人分类加以初步介

绍，实际上还可以再分类，如我们就可以把旧式商人再划分

为小商小贩、行商和坐贾。行商，指无固定营业地点，往返

于商品产销两地之间，长途贩卖的人。坐贾，即坐商，古代

称坐商为贾，故又称坐贾。坐贾指那些有固定销售地点、介

绍商贷成交、代客买卖货物的经纪人。由于在正文里，涉及

到的相关内容还要介绍，这里就打住了。总之，商人是形形

色色的，每一种商人都有自己的特色，我们研究商人，认识
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商人，就必须了解各种各样的商人 这样才能全面。，

我国是一个有着数千年
三、商人的称谓种种

文明的礼仪之邦，她洋洋大

观的礼仪，产生了既丰富多

彩，又纷繁复杂的人际称

谓。称谓，就是人们由于亲属

或其它方面的相互关系，以及由身份 、职业等等而来的名称。

在中国商人文化中，商人称谓也是别具一种，很值得我

们去研究、去了解，了解研究商人称谓，继承优秀的称谓文

化，在新形势的市场经济条件下，正确使用称谓，同时，扬

弃落后的、不合时宜的称谓，避免称谓上的错误使用，都是

很有意义的。

与其它称谓一样，商人称谓也有褒称、誉称、尊称、敬

称、美称、昵称、爱称、雅称、婉称、恭称、贬称、讥称、

謏称、戏称、贱称、恶称、诬称、谑称、憎称、卑称、詈

称、狎称、蔑称、古称、旧称、沿称、泛称、通称、总称、

合称、统称、并称、简称、省称、代称、别称、自称、谦

称、互称、喻称等形式，但我们这里不必繁琐地作如此详细

地区分，实际上有些也很难分得那么清楚，所以，只就几个

主要的方面加以区分。下面我们就重点谈谈。

尊称。尊称是尊敬的称呼，主要有如下这些：

良贾：《老子》中说：“良贾深藏若虚”，讲的是好的商

人藏而不露的意思。这是一种对实实在在做生意的人的称
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乘马》中有“是故谓。诚贾：《管子 非诚贾不得食于

贾”。这里的诚贾，是对纯真、诚意的商人一种称谓。良

商：这里的良，指的是善于的意思，良商就是善于做买卖的

商人。上客：唐朝张籍《贾客乐》诗中：“金多众中为上

客，夜夜算缗睡独迟”。这里上客，是对商人的尊称。廉

贾：对不贪图眼前小利而谋长远厚利的商人的尊称。《史记

货殖列传》：“廉贾归富”。还有的如尊称商人为“老

客”等。

接下来说雅称。雅称是文雅中听的称呼。如“榷会”，

指具有垄断特权的牙商；“度市”，对经纪人的雅称；“估

客”，对行商的雅称“；豪贾”，对大商人的雅称“；富商大

贾”，对资财雄厚商人的雅称；“居停主人”，对房东的雅

称“；博士”“、酒博士”、“茶博士”，分别对旧时店内卖

酒厨子、旧时酒店服务人员、宋代时茶坊中侍应者的雅称；

朝奉：对徽州商人的雅称；二传手：对厂矿企业和商业部门

的推销员的雅称；循箫：是对卖物人的雅称；毗舍：是对商

人的雅称。

贬称的有：对二道贩子称“倒爷”或“倒爷儿”；对买

卖房屋的中间联系人称“摇头”；称旧时码头上的包工头为

“码头霸”；宋代一种专卖假货的人被称为“白日贼”、

“游手”；对富商称“大腹贾”；旧上海对专搞地产买卖的

人称之为“地鳖虫”；称贩卖人口的妇女为“牙婆”、牙

嫂；称以非正当手段牟取暴利的商人为“奸商”；有的直接
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