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第一章

最后一场会议

我永远忘不了那个难忘的夜晚！

在那天晚上的聚会，我第一次见到了世界最伟大的传销领

袖，就如同一些现在非常成功的传销商所说的一样，那天晚上

是我生命的转折点，我的生活就此步上康庄大道。

我想，首先我必须告诉各位，当时我的生活是多么糟！

当时，我加入某一家传销公司已达四个月之久，但情况一

直不好。事实上，这整件事根本就像是一个天大的闹剧。

当时与我共同使用过产品的朋友都同意：公司的产品的确

不错，但是对我而言，问题是在我无法找到任何对这个事业机
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会有兴趣的人；我以兼职的方式从事传销事业，每个星期工作

约三十个小时。也就是说，我将每天晚上与大部分的周末时间

都投注在我的传销事业。每 美元到 美元的零售利个月

润，就是我所得到的全部代价。

我常告诉自己：“这真的是太可笑

有一天，我的孩子们视我为陌生人，我的妻子生活得不快

乐，而且与我之间的距离越来越远，就像她是住在阿拉斯加一

样。非常清楚地，传销事业根本不适合我，而我也不适合当传

销商。

我已经下定了决心：这是最后一次参加聚会了！

饭店的会议厅，如往常一般，挤满了人。当我走进房间时，

我注意到，在房间前面，有一群特别多的人聚集，围绕着某个

人。我拉着一位以前曾见过的传销商到一旁，指着那群人问道：

“那个被众人围绕的人是谁？”

“喔！他是这世界上最伟大的传销商！”她指出“，你想要和

他认识吗？

“当然想！ 我回答道。于是，她就带着我往那群人走过去。

那个被围绕在中间的人，有 全着令人惊讶的英俊容貌

身上下经过刻意修饰，看起来像四十岁出头，穿着非常高尚、端

庄，但是，一点都不让人觉得他是在炫耀。很明显地，他非常

的成功，浑身上下都散发着成功的气息。

他的衣服一定非常昂贵：有真正钮孔的英国西装，非常棒

的花领带，胸口的口袋稳稳躺着一条手帕，但是却又明显地衬

了！”

”

”

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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托出暗红色的领带。还有，如我所预期的情形，手腕上带着一

个纯金的劳力士手表，在袖口引人注目。

我注意到，他的衬衫袖口，有英文字母缩写，字母缝线，颜

色与衬衫颜色一模一样，非常精致而且别致的感觉。

就在这时候，围着他的人群出现一小条通路，我的朋友拉

着我，挤进人群的最内圈。

这位最伟大的传销商，正聚精会神的倾听站在我正前方的

女士的长篇大论，突然，他的眼光与我相遇。我看到他拍拍那

位女士的肩膀，请她稍待一会儿，然后，正视我的眼睛。并且，

和善的向我伸出手。而当时，我突然有些紧张。他说：

“嗨！真的非常高兴能见到你！”他告诉我他的名字，并询

问我的名字。

这时候，我通常能够非常轻松的与人寒暄，并报上自己的

名字。但是，那次的情形，完全出乎意料之外。我竟结结巴巴

半天说不出话来，这是我二十五年来未曾发生的事；他握着我

的手略加用力，询问道“：你好吗？”

我的回答非常传统，但我不记得我到底说了什么，只记得

”之类是像“我很好，谢谢你的关心！ 的话。但是他反问我：

“真的吗？这是真正的情形吗？”

在我还未有时间意会，礼貌性的去避开他的问题之前，我

发现自己正在向他诉说，真实的情况有多糟！而他聚精会神倾

听我的抱怨，那是一种我从未感受过的经验，我真的感觉到他

在听我说话，是那种切身的感觉！
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真是令人感到惊讶！

我告诉他有关我的传销事业、我的妻子，全盘托出，毫无

隐瞒；而且我也告诉他，这是我最后一次参加这样的聚会了，因

为我天生就不是做传销的料，我想我告诉他的是：“这不是我的

事业！我根 ”本就没法做！

他一直都是面带微笑的看着我。突然间，我发现，我说话

时，他从头到尾，都是握着我的手。他握了一下我的手，然后

问我：“聚会结束之后，你有没有时间可以跟我聊聊？”

在我来不及细想，找到一个借口拒绝之前，我已经听到自

己说“：天啊！那真是太好了！”

“天啊⋯⋯”我听起来竟象一个十几岁的小男生。

他又微笑了，先向我道谢，并且约我散会之后见面。然后，

转向先前同他讲话的女士，和她一起谈着走开，坐到讲台右方

的前排座位上。

我则坐在会议厅的最后排座位，长久以来，那都是我的专

属座位，因为我坐在那位子，觉得舒服、没有压力。而且我知

道，那是隐藏自己的最佳场所。

在正式会议结束之后，一群群刚加入的新传销商，正雀跃

着与他们的推荐人准备离开，进行他们的会后会；而我则准备

取我的大衣，赴那位最伟大的传销商的约。一抬头，看到他正

迎面走过来，脸上依旧带着充满温暖的微笑，我指着他的笑脸，

道：“你知道吗？假若我可以找到包装你微笑的方法，我就拥有

最完美的产品，而在几个星期之内，我会成为百万富翁。”
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他的笑声来的非常快，而且大声，笑声随即扩散到整个会

议厅，而那些要离开的人，都转身望着我们，我当时非常难为

情。

“太棒了！ 他叫道“：谢谢！我的笑容真的很不错，对不对？

我告诉你，其实，这个笑容是我在镜子前，一步步修正之后，才

修练出来的，而且我并不是任何时间都有如此的笑容。”

“是的，”他继续“，我为有如此的笑容感到骄傲！ 然后他

笑的更开心了，“这也让我感到非常棒！

“走吧！ 他一边说，一边挽起我的手臂，走向大门，“我们

去喝咖啡，也找些吃的东西，你吃过晚餐了吗？”

我告诉他，我在聚会之前抓了一包豆子。

“类似的东西，”我回答“，在楼下的礼品店买的。”

“我自己就在那里吃晚餐，”他表示“，那里的食物与服务都

不太好，餐点选择很有限，而且价钱也很高。”他笑着说：“你

知道吗？那个礼品店真的是个令人失望的店！

我也笑着同意他的说法，和他在一起，我感觉非常好；他

真的在一个非常短的时间内，改变了我的感觉。

“那么，你现在最想吃什么？ 他问道。

在我可以礼貌 之前，他性的回答 不是真正的想法

又开口了：“这是个非常诚恳、认真的问题，就现在这个时刻而

言，你最想吃些什么？”

我深深的吸了一口气，说“：意大利菜。”

他“很好！ 说，“我也有同感，我可否带你到一个我自己非

”

”

”

”

”

”

”
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常喜爱的地方？从这里去只要十分钟。”

“ 我问。开你的车？或我的车？

他回答“，车就停在门口“开我的好了！ 。”

我不知道我预期这位全世界最伟大的传销商开什么样的车

子：国外进口，当然是非常昂贵。当我看见门房开来给他的车，

我猜是七十年代中期福特的卡车，简单漆成灰色，我非常惊讶！

我猜他看到我脸上的失望或其他的感觉，他笑着问我：“看

起来，你期待的不是这辆卡车！

“是的！

“那你预期的是什么样的车子？”

“我也不确定，⋯⋯奔驰，⋯⋯保时捷，⋯⋯劳斯莱斯，⋯⋯

或其他较昂贵的车子。”

他的笑声又再次散布在饭店的入口处，这个人似乎不是用

嘴笑，而是由脚指头开始笑，而站在一旁的门房也在笑。

“其实，你刚刚提到的车子我都有，但是我最喜欢我的这辆

华顿 是全美国的首富，据卡车；你知道，山姆 （

说拥有价值两亿两千万的财产，但是，他也开卡车；假若，这

对山姆叔叔而言已经够好了，⋯⋯？”他并没有继续把话说完。

他交给门房一张十元的钞票，向他道谢，并希望能够很快

地再见面。然后，突然停步，仿佛记起什么事情，转身问那位

年轻人：“克里斯，你的传销事业发展得如何？

这位年轻的门房，看起来像个大学生，回答道：“谢谢你，

我的事业发展的不错，我上个月已经晋升督导了！非常感谢你

”

”

”

”

”

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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将我介绍给芭芭拉，她是最棒的人！

“很好！ 最伟大的传销商表示，“克里斯，你非常努力工作，

而且很聪明，所以你一定会成功的！那你的下一步是什么？

这个年轻人想了一下，说：“我会继续待在这个旅馆工作，

也许一个月，也许三个月；你告诉我有关这个旅馆的事情，都

”这个年轻人仰头注视是正确的。 着这栋旅馆。他又说：“我在

这里遇见了一些最棒的人，我有一些想要去旅行的地方；我们

有一群人要到圣 安东尼，我想，我会跟大家一起去几个月，之

后，谁知道？德国⋯⋯也许日本？”

“让我知道你的计划，我在日本有一些认识的人，你也许有

兴趣见见他们。”我的新朋友提议。

“谢谢！有需要，我一定请你帮忙。”这个年轻人诚恳的回

答，而我可以从他的音调判断出来，他一定会到日本去的！

“晚安，克里斯。”最伟大的传销家由车窗挥挥手，我们就

离开了。

在前往餐厅的路上，我们闲聊了一下。事实上，他只是不

断的发问，我则滔滔不绝。

他问我住那里⋯⋯在市区的那一区⋯⋯邻居都是那些人

⋯⋯房子是什么样子⋯⋯孩子喜不喜欢那个房子⋯⋯他们的学

校好不好之类的问题，我不是故意要将情形描述的像是质询，而

且事实也不是如此。只是，他似乎非常好奇，对我非常有兴趣，

而且让人很容易就与他聊起来。在往餐厅的路上的十分钟，我

告诉他，有关我的生活与家人，而我说的，比我过去几十年说

”

”

”



第 9 页

的还要多。

当我们到达餐厅时，有一位穿制服的人走出来，热情的问

候我们，并帮我开车门，问我是不是第一次到他们的餐厅。

我给他一个肯定的回答。他开始对我说很高兴见到我，并

且希望我会喜欢我的晚餐。然后又给了我一个建议，假如我喜

欢吃新鲜的鱼，他极力推荐我享 鱼特餐。

我向他道谢，但觉得有些不自在，因为我并不习惯别人如

此的对待我，尤其是像这种一流的接待。

有一位领班带着我们走进餐厅，最伟大的传销商，看起来

像是餐厅的上等贵宾。而且我也注意到，在往座位的路上，最

伟大的传销商不断的与服务生及顾客微笑、打招呼，直到我们

坐下，我告诉他：“你跟我，真的是两个不同世界的人！

“怎么说？”他问。

“在这里的每个人都充满微笑、温馨，与和善⋯⋯你似乎认

识在座的每一个人，而每一个人也都认识你，并且喜欢你。你

是不是这家餐厅的老板，还是有其他原因？

他又是一阵大笑，我发现，我对他的笑，已经不再那么敏

感了。

“你告诉我，”他收起笑容，问我“，当这些你说的‘微笑和

温馨’发生时，这里给你什么样的感受？”

这是什么样的问题！“这里 我问“，你是什么意思？”？

“这里表示餐厅里，我们周围的空气，气氛，你注意到什么？”

我深深的吸一口气

用鲷

”

”

”

而且我也渐渐地习惯他那特别的问
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话方式 所以，我仔细想了一下，回答他：“我感觉到嫉妒，

而且也很好奇！我想要知道，我要如何做才能拥有像你这样的

生活？”

我们的晚餐持续了两个多小时 这是我吃过最好的食

物，也是说过最多话的时候。他所作的事情就只是对我提问题，

“你告诉我多一点关于⋯⋯”或是“关于那件事，你能不能再多

说点？ 而我所作的事情，就是将我从未曾与别人 甚至我的

妻子 分享的秘密全部都告诉他！

在晚餐交谈时，有几次他提出问题，只是要确定他了解我

想表达的意思，但是，对我而言，其中还是有些非常奇怪的情

况。例如说，有时候他会问我某件事是不是真的，而在所有的

谈话中，我并没有真正提到那件事情。

我知道，我的描述并不清楚，对不对？但我可以举一个例

子，让你明白。

我曾谈到我最早在麻州剑桥的一家电脑公司有一份工作，

称它为一家“公司”是有些牵强，因为事实上，只是一群年轻

人 被称为“ 在电脑刚发明的早期一起混日子；破坏者”

对我而言，那是一段非常振奋的时期：工作充满乐趣，周围的

聪明而且有动力，回想那一段日子人都非常狂热 ，我真的

是非常惬意。

他问我，“所以你是位拓荒者，是先锋？”

现在，你知道我刚刚说的是什么意思了吧！

我反问他，“不，我不是先“先锋？ 锋，我只是从其中得到

”

”
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许多乐趣 那是电脑早期的开发时期，我们只是玩玩而已！”

“有任何人曾做过相同的事吗？ 他问我。

我猜，我认为没有，而我也告诉他同样的答案。

然后他又说：“所以，我说你是个先锋？

我一定是满脸奇怪的看着他，因为他将身体往后靠到椅背

上，突然又笑出来，不过，我已经不再会为这些笑声感到尴尬。

而餐厅里的其他人，似乎也不觉得他的笑声有什么不妥；当他

的笑声出现时，其他人只会转向他，对他微笑，然后回到自己

原来的谈话中。

我结结巴巴的“呵⋯⋯天啊！ 说，“你真是有办法，你能让

我解除全身的防御系统！在你面前，我无所遁形。好吧，在那

个时候，就某一方面来说⋯⋯我应该是一个先锋。”

他看起来有些吃惊，问道：“⋯⋯那个时候？现在不是吗？”

他是根本不可理喻？或是有其他原因？“ 我显示出有好！

一点点烦躁，“我现在也还是一个先锋，只是，我好像把篷车弄

丢了⋯⋯”当我说这些话时，我有一个强烈的感觉，我知道他

下一句要说什么：一定是有关“交通工具”，我非常确定。

但是，他什么话都没有说。

一片沈寂。

我觉得非常不妥。

最后，他开口问：“你刚刚在想什么？

我“想什么？ 好像有点儿反应太快了，然后，我反问他

举起手，摇摇头，说：“不，等一下，我知道你问的是什么，只

”

”

”

”

”

”

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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是⋯⋯嗯，我⋯⋯我不知道。”

“你说，这样发展下去结果会如何？ 我问他，“我” 的意思是：

你一直对我提出问题，并且对我说一些从来没有人对我说过的

事情，而这些事情让我不得不停止，我不知道该对你说什么⋯⋯

甚至不知道该思考些什么。”

他还是没说一句话，只是身体微微的往前倾，稍稍将头转

向右边，面向我，好像是为了要确定他会听到我所说的每一个

字。可以这么形容他：期待着，好像他正全身贯注的倾听我下

一句话会是什么；入神的，好像他对我所说的话已经完全接受，

虽然他还不知道我会说些什么；这让我感到很自在，同时又解

除警戒系统。

我觉得我快要窒息了，心中所有的感觉全部涌上来，很强

烈，而且非常重要的感觉，突然间，我觉得非常伤心。

“我只是想要成功！”我情绪激动，说话略为不清楚“。我已

经非常厌倦这是日复一日同样的生活⋯⋯厌倦我没有足够的钱

去做我想作的事，或给我的妻子与孩子他们应该有的东西，像

狄斯尼乐园。”我说，“我想要带我的孩子到狄斯尼乐园，去大

峡谷；我想要自由自在；我想要有时间⋯⋯有创意⋯⋯有控制

权⋯⋯而且，是的，我想要成为一个先驱，一个领先者，因为

我喜欢那种感觉！”

“但是⋯⋯？”他轻声地问。

“但是，我不知道如何才能达到这些目标。”我接着说，而

我相信，当时我一定听起来像在哭喊，“我早就听过那些要培养
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正面，积极思考及态度的演说；不下一百次，或者一千次，对

我就是没有用，传销对我也没有用，或者我应该说，我不适合

传销，事情就是这样。”

“我看过其他人加入传销事业，很多人，所以我知道，这是

个可行的方法，而且我也知道，他们并没有比我聪明，比我优

秀，或工作比我更努力；只是，我好像没有办法，让事情如我

所愿，我试过了，我真的尝试过了：我努力的打电话⋯⋯联络

我可以联系上的人，就是没能成功！”

我失望地看着他，问道：“我到底是 ”那里做错了？

他将头靠回椅背上，抬头看着天花板，肩膀上下动动，又

深又长的吸了一口气，然后将眼光停驻在我的脸上。

“让我向你展示，我是如何从事这个事业，你觉得如何？”

“你在开玩笑吗？”我大声问，声音大到餐厅里的每个人都

转过头来看我们，“这个主意太棒了！”我依然惊叫，但极力将

我的兴奋控制到最低极限。

“很好，”他说“，我们从明天开始，这里有一些我要你做的
，

⋯
，

情事 ⋯

他交给我一张纸，上面写了地址，告诉我，那是他住的地

方，要我明天下午下班之后，到他的办公室找他；那个地址看

起来像离市区约九十分钟的车程，于是我告诉他，我在六点三

十分之前可以到达，他觉得那个时间正好。

然后，他伸手到他的公事包，取出来一个包裹，用一张墨

绿色，光亮的纸包着，从它的大小和形状，我判断那是一本书。
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“给你，”他说，同时将东西递给我“，这是你的作业，我希

望你在明天我们见面之前读完，可以吗？”

“全 ”部吗？ 我问。

“对的！ 他说” ，并装出很严格的样子，然后，自己忍不住

地笑了，补充说：“不用担心，你很快就会读完的！”

他付了晚餐的费用，我向他道谢，而他却向餐厅里的每个

人道谢。

他开车送回到今晚聚会的饭店，因为我的车子停在那附近。

这次，换我发动问题攻势，问他住那里，他的房子、邻居⋯⋯，

在我问了四或五个问题之后，他转向我，微笑着说：“聪明的孩

子，你学得可真快！”

我感觉非常棒！

他让我在停车场下车，道过晚安，他在卡车就消失在夜色

中了！

我目送他离开，直到他的背影已经超出我的视线之外。然

后，我打开车门，坐进车中，转动钥匙发动，暖车；我坐着不

动，什么也不想的看着前面。

我突然想到，那本书呢？于是，我迫不及待的把书从夹克

口袋中抽出来，打开包装纸，将正面向上，想看一下书名。虽

然街灯非常朦胧，但是，烫金字的标题还是在墨绿色，上光的

封面上非常明显，书名是：

《 么！》你不知道自己还知道什

我非常兴奋的打开书，快速的翻了前面几页，在我翻了十
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或十二页之后，我突然停住了，书上一个字都没有。

这本书的每一页都是空白的！
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第二章

讲 　　真 话

第二天，时间过得就像蜗牛走路一样，非常的慢，反正那

天是星期五，而每个星期五都是这样。

到下午三点三十分，我已经忍不住了。于是，决定离开办

公室。我拿出他昨天在餐厅给我的那张地址，并拿出地图确定

了下方位，就上路往市区北方开去。

我估计，会比约定时间提早一个小时到 如果我没有迷

路。管他的！我心里想。我可以在车上看书，或听录音带；我

想到他昨天给我的那本书，不禁失笑，就是它了！我如果太早

到，就在车上看那本书，我越想笑得越大声了。
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大约十分钟后，我已经开出市区，进入郊区了，再过二十

分钟，我开车经过一个有一大片山坡绿地的农庄，座落在市区

的北边，一整片就像个野餐用的绿色毛毯。

今天真是个好天气⋯⋯是个可以开展览会的天气，就像很

多明信片上的风景，也许也是个可以骑摩托车兜风的好日子，我

心里想，并回想起从前的时光。

阳光非常灿烂，天上的白云又大又毛茸茸的，一路上，我

都把云的形状和动物联想在一起；然后，我打开收音机，开始

哼起歌来，突然，我注意到我刚刚所作的事，有些不好意思

但是，随即一想，当我自己一个人开车时，又怎会觉得难为情

呢？我自己真是个奇怪的人！

根据昨天和他在路上的谈话，我大概知道他的房子是什么

样子，他告诉我，一旦我开到哈克贝利街，看到右手边有一道

灰色，木头的长篱笆，就可以从树林中，看到他的房子，耸立

在小山丘上，旁边有一个池塘。

我想，我没有迷路，路边就是那道木头篱笆，于是将车子

开到路边，停下来。趴在方向盘上，由前面挡风玻璃望出去，想

要仔细的看看那个房子和周围的土地。

我不知道那栋房子是那种建筑风格，不是有十字形木头装

饰的都德式建筑。房子看起来像是英式建筑的风格：房子很大，

却不会太过于富丽堂皇。但是，比起我以前曾参观过的房子，当

然是非常壮观的，看起来像是建筑文摘（

上，积架或劳斯莱斯汽车广告中的房子。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com


