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没有人能随随便便成功，虽然说，成功少不了机遇和

运气，但是从量到质的飞跃过程，一定凝聚着追求者的心

血和汗水。赚钱又何尝不是这样，从有了好主意到投资获

利决非易事。纵观古今，成功的商人们常常具有下列一些

共同的品质：

坚定的信

做生意是有一定风险的。但是，准备得越充分，你就

成功越有信心。只要有坚强的信念支会对 撑，就有了成功

的基础

热受学习

务必热爱学习，愿意学习你能学会的一切事物；对你

听到的任何意见和建议要敞开心扉，诚恳听取。

必须把生意看作是一种事业！这就意味着每天都要按

行业标准从事工作。

提高警惕

决定成败的因素很多。在残酷的商战中，你的企业能

否生存 去，可能就取决于你的应变能力。你务必提高警

惕，关注每一个变化

具有坚韧的精神
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你要想成功就必须具有坚忍不拔的精无限风光在险峰

神，不达目的誓不罢休。

充分认识自己

只有在认识自己要做什么生意之后才能进行这种经营

接受教育与培训或凭借工作经验，或双管齐下才能达此目的。

有自知之明

你必须有自知之明，知道你的哪些长处能使企业受益；

哪些短处会使企业受损，以便扬长避短。

提升管理才能

人们都知道：一只狮子领导的绵羊团　 比一只绵羊领

导的狮子团队强，而好的管理毫无疑问会带来无穷的经济效

益。因此，在经 吧！营管理中，你尽量做只威猛的“狮子”

【 钱智慧】品质是商人的内因，只有品质优秀的商人

才能取得令人刮目相看的成就。

时下虽有“十三亿人口十亿商，还有三亿跑单帮”的

说法，但真正称得上“正宗”商人的是极少数，而所谓的

“正宗”商人也就是那些生意场上的赢家，而要成为赢家的

先决条件就是必须具备如下七大要素：

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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储备创业资金

个如果你想离职去做生意，你应该存一笔相当于你 月

到 年薪金的存款。当然这笔钱仅用做你创业期的生活费，

此外，你还需要筹集开办费用和企业经营费用，其他所有的

费用也要在经营计划中列出。

制定周密的计划

经营计划对于筹建、经营一个新企业具有决定性的作

用。它有助于组织和指导你完成创办企业的几个重要阶段。

计划周密意味着成功，反之则意味着失败。

时刻关注经济效益收支

根据账册记录和财务顾问的意见，密切关注你的企业

开始赢利的时刻。你的企业可能需要花费长达两年的时间才

开始赚钱。

掌握正确的营销方法

正确选择能让人们知道你所经营的企业的广告方法，

精心制定与客户沟通的各种策略并评估所需费用和这些策略

对于增加销售额的潜在有效性。

亲友的参与是最大的支持

作为创业人，你的钱和时间都会因你的过多投入而感

到不够用，这时更需要和亲爱的家人多商量，取得他们的支持

与关心。

关注客户的需求
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客户是你争取的目标，要特别关注他们的需求。只有明

确了市场的走向，才能真正确定改变方案的方向。

尊重下属和员工

如果你雇用了员工，你应尊重他们，高度重视他们的建议。

赚钱智慧 素养本身就是一种财富，做生意的过程，

就是素养提高的过程，只要你好好地做，不管赚多赚少，你

都是赢家。

两个年轻人一同寻找工作，一个是英国人，一个是犹太人。

一枚硬币躺在地上，英国青年看也不看地走了过去，犹

太青年却激动地将它捡起。

英国青年对犹太青年的举动露出鄙夷之色：一枚硬币也

捡，真没出息！

犹太青年望着远去的英国青年心生感慨：让钱白白地从

身边溜走，真没出息！

两个人同时走进一家公司，公司很小，工作很累，工资

也低。英国青年不屑一顾地走了，而犹太青年却高兴地留了

下来。

两年后，两人在街上相遇，犹太青年已成了老板，而英

国青年还在寻找工作。

英国青年对此不可理解，说：“像你这样的人怎么能这么
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快地‘发’了？”

犹太青年说：“因为我没有像你那样绅士般地从一枚硬币

上迈过去，你连一枚硬币都不要，怎么会发大财呢？”

英国青年并非不要钱，可他眼睛盯着的是大钱而不是小

在明天，这就是问题的钱，所以他的钱总 答案

【赚钱智慧】没有小钱就不会有大钱，可是许多人对小

生意不屑一顾，认为小生意赚钱少，没有什么可值得做的。

其实他们忽略了一条重要的道理：不积跬步无以成千里，不

积小流无以成江河！

对许多节俭行为，很多年轻人是不屑一顾的：省能省下

多少钱，只有赚出来的百万富翁，没听说有省出来的百万富

翁，只有赚钱才是硬道理。
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这种看法并没有完全错，但是太片面了。

在今天这个社会，积聚财富的速度已远远超出了人们

的传统想像力。比尔 盖茨十余年间赚下的财富可以同一个

国家的财富相提并论；小超人李泽楷一夜之间，让老超人

李嘉诚数十年的辛苦经营黯然失色⋯⋯新兴行业的新贵们

似乎已然改写了世界的进程和原有的利润增长规律。

我不反对你向比尔 盖茨、李泽楷等人学习，可问题

是：你可能永远无法像他们那样以比印钞还要快的速度赚

钱，你也许只能赚那份虽不多但也不少的薪水来老老实实

地养家糊口。人人都想最大限度、最快速度地去开源，但

也许你的运气并不那么好，所以不放弃你开源计划的同时，

最好还是听听节流的忠告。

不是你赚下的，而是你省下的使你富有（当然比尔

盖茨等人除外，也许他们赚的钱无论怎么挥霍都花不完）。

赚来的只是收入，省下的是利润。

为了说明这两条忠告，我们来做个分析：假设你月收

元；如果你维持日常所用，应酬入 、娱乐等各项开支

元是 ，那么你欠债 元；如果你只花了 元，

那么节余 元。如果你维持在这样的水平上，那么在你

的毛收入中，成本开支（生存、娱乐、工作等项）为

利润率仅有

进一步假设，如果你善于管理和经营，在维持生活质量

的情况下，采取了一些节约成本的措施，每月节省 元，

那么相当于每月多收入了 元，你的利润率上升为

再进一步假设，如果你善于投资，可以用这些利润去

投资股票等，如能保持 的年收益率，长此以往，又将如

何？可以肯定的是，子女教育、退休养老等问题不会再让

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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你 盖茨，却可同样地过着一种头疼。尽管你没有成为比尔

舒适的中上等生活。

【赚钱智慧】人人都想最大限度、最快速度地去开源，

但也许你的运气并不那么好，所以不放弃你开源计划的同

时，最好还是听听节流的忠告。

我们挣这点工资，每月剩不下什么钱，又没有多少存

款，谈什么理财投资呢？

许多人有这样一种误区：理财投资只是有钱人需要考虑

的事情，我们这些普通人又没几个钱，谈什么理财投资呢？

殊不知，这样的错误想法正是使人贫穷的原因之一。除去少

数有钱人是一夜暴富之外，大多数富翁都是通过辛勤工作以

及长期的正确投资理财方式使自己富裕起来的。

日本麦当劳的创始人滕田田，在他年轻时，挣的工资并

不高，但他胸有大志，为了实现自己的目标，坚持把每月收

入的 年，存入银行，如此 雷打不动。在他决定开创自

己的事业而去寻求住友银行的支持时，住友的总裁非常惭

愧：这位总裁的年龄是滕田田的 倍，收入是滕田田的

倍，可是直到当时他将要退休了，他的存款却还没有滕田田

多。这个故事向大家展示的主要是滕田田的坚毅执着，但同

时我们从中看出理财能力高下的区别。那位住友银行的总裁

有很高的收入，为什么到老都没有什么储蓄呢？不客气地
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说，这位老总虽然在银行工作，有深厚的金融业务专业知

识，但在个人理财投资方面绝对是一位失败者。

有正确的投资理财观念与行之有效的方法，会使你的

资产像滚雪球一样越滚越大，从而使自己、家人获得一种

经济上的安全感。反之，尽管你收入不菲，但也可能陷入

窘迫的境地。收入不多的人不可能去请专门的理财顾问与

专家，但自己一定要有这方面的知识与计划，这样才能使

自己的财富逐渐增多。

世界著名的大富翁巴菲特并非出身富贵，年轻时也没

有很好的机遇挣到大钱，他拥有的就是一套科学的投资理

念。在他的个人传记中，巴菲特曾这样写道：

年代时，你如果在 有 美元，你用来吃世纪 了

麦当劳或买了条李维牌牛仔裤，这些钱被彻底消费掉了，

它可能满足了你一时之需，或者这些消费本来就是很随意

的不必要的开支。随着时间的流逝，这些消费已没什么意

义了。但是如果当时你用这些钱购买了麦当劳、李维公司

的股票，那么它会给你带来什么样的回报呢？也许你已经

是百万富翁而不用为退休后的生活发愁了。

这个例子能否给你带来心灵上的触动？也许你以为自

己手中的这点钱，根本就不可能同“投资”这个概念搭上

界的，顶多可以存入银行吃些利息而已，投资只是有钱人

的事。但你能否明白这个道理：钱无论多少都可以用于投

资，去用钱赚钱，富有是投资理财的结果而不是前提。

反观我国的股市，在股市初起时，只有少数人敢投身其中

年后我们去吃螃蟹，结果 只能以羡慕的目光注视着那些身边

的百万富翁，并且在心里想：唉，如果当时我也进入股市买些

股票多好，当时股指只有几十点，今天都 点了，唉，太迟
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了，没这发财的命！

可是当你在这样想的同时，我们又失去了再一次发财

的机会。要知道，股 余年的事，目市在我国发展 前不过

点的高度，但结合虽然已有 大的经济发展势头来看，

年后，当这仍不过是个小小的底部而已。 股市发展到万

余点时，你也许又在埋怨自己错失良机了。如果现在就拿

出一些钱，认真学习些股市（或其他）的基本知识，选择

一些较有发展前景的好企业，长期投资其中，那么你肯定

可以分享到经济长期发展带来的优厚利润。

【赚钱智慧】现代市场经济是全球范围内不可阻挡的大

潮，每个人都要不断地作出经济决策，个人的投资理财知

识已是现代人必不可少的基本素质。管好你的钱，用好你

的钱，让它给你带来最丰厚的回报。

对于刚踏上经商之路的人来说，欠缺一项很重要的要

件 经验。在生意场中，必须以谨慎、谦虚的心态去面

对生意上的合作伙伴和你的客户，多汲取别人的经验。

李嘉诚从一个打工仔到成功创立一个全球性的大企业，

并成为华人首富，其成功的背后肯定隐含着不同寻常的成

功秘诀。

在决定生产塑料花时，李嘉诚并没有这方面的技术专

长，也就是说，他缺乏这方面的经验。他素知厂家对新产
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品技术绝对保密，那么，自己的经验从哪里来呢？如果购

买技术专利，仅小本经营的长江厂，绝对付不起昂贵的专

利费；此外厂家绝不会轻易出卖专利，它往往要在充分占

领市场赚足了利润，直到准备淘汰这项技术时方肯出手。

情急之下，李嘉诚想到一个常人难以想到的办法。他

偷学别到欧洲一家塑料花 做了一名打杂的工人 人的

经验。当时，李嘉诚只有旅游签证，按规定，持有这种签

证的人是不能打工的，所以，老板给李嘉诚的工薪不及同

类工人的一半。

于是，李嘉诚通过眼观耳听，大致悟出塑胶花制作配

色的技术要领。以今天的商业准则衡量李嘉诚当年的行为，

值得商榷。但在那个时代，偷师和模仿的现象相当普遍，

无可厚非。李嘉诚创大业的雄心勇气和他随机应变的精明，

对我们不无启迪。

当你自觉经验不足时，应该如何弥补这一项缺欠呢？首

先应该知道，即使缺乏经验，你也要发挥才能，去达成目标。

即使没有经验，你也可以像李嘉诚一样一一汲取别人的经验。

【赚钱智慧】要知道别人给你经验，比送你金钱还珍贵。

“冬天计划，春天播种，夏天耕耘，秋天收获。”赚钱

原本并不神秘，有梦想就能创造奇迹。小处赚大钱，做生

意一定不要忽视每一个小小的富有人情味的细节和举动，

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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或许那正是我们人际关系和事业成功的关键。

日本经济大萧条时期，许多中小企业纷纷破产，有一

家酱菜店也受到了很大的冲击，惨淡经营，举步维艰。

老板不甘心就此失败，苦苦思索怎样才能从购买力降

低而且日益挑剔的顾客中吸引更多的人。经过一番冥思苦

想，他想到了一个绝好的方法。老板命人去苹果产地预订

了一批苹果，在成熟前把标签纸贴在苹果上，当苹果完全

变红之后，揭下标签纸，苹果上就留下了一片空白，老板

就在这苹果身上大做文章：他从客户名录中挑出大约

名订货数量较大的客户，把他们的名字用油性水笔写在透

明的标签纸上，请人一一贴在苹果的空白处，然后随货送

给客户。结果所有的客户都对这种苹果感到新奇且深受感

动，因为客户们认为商店真正地把他们奉为上帝并且放在

了心里。很快，当周围几家酱菜店终于无力支撑倒闭之后，

这家酱菜店的酱菜销量大增，顾客盈门，声名远扬。
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生意人千万不要小看这一两个小小的苹果，它体现了合

作伙伴之间的一种关爱，带给客户莫大的感动。同样的道

理，当我们处境艰难、四面楚歌的时候，不要用同样的冷漠

和不满去回应周围。如果我们送给周围的人一个温情苹果，

想想看，还会有人不用微笑来回报吗？思维的定式有时使我

们常常埋怨不良的周围环境，认为自己的才华得不到赏识而

不被重用或是时运不济，于是不断抱怨，接着就是意志消

沉，继而就在怨天尤人中瓦解自信和勇气。可不曾想，失败

的缘由可能仅仅是少了只送人的“温情苹果”！

立即行动，拿出你“温情的苹果”。

【赚钱智慧】小处赚大钱，做生意千万不要忽视每一个

小小的富有人情味的细节和举动，或许那正是我们人际关

系和事业成功的关键。

有很多人一世经商，但最终因失败而陷入贫穷。有一

个重要的原因，就是他们不懂得做人，不懂得高尚的人格

对经商的重要意义。

做人是一门艺术，经商也是一门艺术。是艺术就要揣

摩，就需加以领会和感悟。

从表层上来看，做人与经商是两回事：做人要诚实，经

商则多变。但诚实中不妨有些灵活，多变中不可丢失本分。

生意场上，作为商人，性格的魅力很重要。为什么同
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时有两个经理，别人只愿与其中一个打交道，这是有原因

的。因为别人愿意同他打交道的那个经理懂得做人。诚实守

信是经商的黄金法则，处处耍小聪明，给人以“奸商”的印

象，成不了大气候。

在一次大型出口商品交易会上，一位英国商人拿着一件

长毛绒小狗的样品，要找厂家复制样品。他问中方一位外销

员：“什么时候可以交货？”外销员研究了样品，思索后回答：

“最少一个月。”英国商人立即拿回样品，十分遗憾地说：“来

不及了，我明天就要离开广州。”这时，一直在旁边观察情况

的上海锦华玩具厂厂长走到英国人面前，向他作了简单介绍

后说：“这笔生 点意就由我们锦华玩具厂来做吧，明天上午

钟，我保证拿出复制样品来。”英商担心地问：“你们厂远在上

海，明天中午交出复制样品，这怎么可能？”厂长胸有成竹地

说：“我以锦华玩具厂的信誉作保证，明天上午准时交货。”英

商仍然十分疑惑，但由于没有更好的办法，也就答应了。

厂长回到住处，便和助手们忙了起来：设计员忙着剪

图纸，剪绒；制作人员赶紧加工制作；厂长则进行成本核

算。这样，经过 点钟，一个通宵的紧张工作，第二天上午

厂长准时带着 件复制样品出现在英商面前。英商细看过样

品后，高兴地说：“样品质量很好，更重要的是你们如此守信

用，在这么短的时间里完成了这项工作。”于是，这位英国

商人当场就向锦华玩具厂订购了近 万件玩具小狗。在以

后的几年中，这位英商又向该厂购买了 万件玩具，成了

该厂的一个大客户。

要想在生意场上有点作为，在应付多变的市场竞争的

时候，其中有一点始终应是人们要牢记的 就是要诚实守

信、保质保量，这可谓是商场中的黄金法则。
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【赚钱智慧】诚实守信、保质保量，这就是商场中的黄

金法则。

信心是商人的精神支柱

拿破仑之所以有“战神”之称是因为他一上战场，士

兵的信心和力量可以增加一倍。军队的战斗力大半寓于士

兵对于将帅的信任之中：将帅如果没有必胜的雄才而显露

出仓皇惊恐，军队必然会人心动摇士气大减；若将帅非常

自信，那么军队的勇气肯定会倍增。

人的精神像军队一样也应该有个主帅 信心。

一支商队经过沙漠，在茫茫的沙海里负重跋涉，烈日

下，漫天飞舞的风沙像炒红的铁砂一般，扑打着商人们的

面孔。
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他们都口渴 大家的水都没有了。似炙，心急如焚

一位经验丰富的老商人拿出最后的一只水壶，说：“这

里还有一壶水。但穿越沙漠前，谁也不能喝！”

于是，这壶水成了他们穿越沙漠的信心之源，是这壶水让

他们看到一线生存的希望，这壶水成了他们求生寄托的目标。

水壶在商人们手中传递，那沉甸甸的感觉使商人们濒

临绝望的脸上又显露出坚定的神色。

商队终于顽强地走出了沙漠，挣脱了死神之手。当大家

喜极而泣时，那位老商人用颤抖的手拧开了支撑他们精神和

信心的水壶，结果缓缓流出来的，却是满满的一壶沙子！

这就是信心的力量。如果你想摆脱贫穷，取得成功和

财富，就必须具有“天生我材必有用”的自信，明白自己

立足于世，必定有不同于别人的个性和特色，如果不能充

分发挥并表现自己的个性，对于世界，对于自己都是一个

损失。坚定的自信心定能促使你成功。

【赚钱智慧】一言以蔽之，信心是商人的精神支柱，信

生心 不 破 意 不 倒

一个养鸡场主的儿子生性喜欢冒险。有一天，他爬到

养鸡场附近的一座山上去玩，意外发现了一个鹰巢。小男

孩从巢里掏了两只鹰蛋，兴冲冲地带回养鸡场，把鹰蛋和

鸡蛋混在一起，让一只母鸡来孵。此后，鸡群里就有 两
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只小鹰，小鹰和小鸡一起长大，因而不知道自己除了是小

鸡外还会是什么，很满足地过着和鸡一样的生活。

有一只鹰由于羽翼渐长，心里就有一种独特的冲动。

它不时地想：“我一定不只是一只鸡！”这种念头越来越强

烈。

终于有一天，一只老鹰翱翔在养鸡场的上空，那只老

是想入非非的小鹰感觉到自己的双翼有一股奇特的力量，

感觉自己的心正猛烈地跳动着。它抬头看着老鹰的时候，

一种想法涌上心头：“养鸡场不是我呆的地方，我要飞上蓝

天，栖息在山岩之上。”

尽管它从来没有飞过，但是，在它身上有着飞翔的冲

动和力量。终于，那只小鹰展开矫健的 飞到一座矮双翅，

山顶上，它感到从未有过的兴奋，然后飞到更高的山顶上，

最后冲上蓝天。从此，这只小鹰离开了狭小的养鸡场，翱

翔在广阔的天空中。

而另外一只鹰却一直认为自己只是一只鸡而已，老天注

定了不能飞，安静地呆在鸡窝里和草丛中是它一生的选择，

最后它逐步丧失了飞翔的能力。直到有一天，随着一声惨叫，

退化成鸡的那只鹰被不相信自己是鸡的那只鹰给叼走了。

成功的商人就是从鸡窝里爬出来的鹰，是发掘了自身

潜能的那一部分人。成功和失败的区别就像上面寓言中这

两只鹰的区别。

【赚钱智慧】成功的商人能保持积极进取的心态，所以

他身上的巨大潜能得到了充分的开发，因而能够不断地创

造财富。很少有天生的富人，成功获得财富的关键是把自

身的潜能从休眠中唤醒。
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