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一　我

为人部

打铁先得自身硬

先拾柴禾后点火

山不在高低，

有仙则灵，

人不分老少，

有志则行；

境不论顺逆，

有耐则进；

事不论大小，

有拙则精。

一波高过一波的改革浪潮，给中国带来了千载难逢的机

遇，也把机遇给了每一个中国人。

机遇是选择，也是考验。只有在品质、意志、毅力、创意以

及高新知识诸方面都做了充分准备的有心人，才能抓住机遇

驾驭机遇。

机遇面前人人平等，
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机遇面前个个争先。

先人着鞭，

可做鹞子把身翻，

飞旋直上泰山巅。

“名”示和暗示

阶下几点飞翠落红，

收拾来无非诗料；

窗前一片浮青映白，

悟入处尽是禅机。

新译

台阶下有几片风吹来的叶和树上坠落的花，

拾起来没有不可以成为做诗的材料的；

窗户前有一片青青的荷叶衬着白白的莲花，

悟道之时全部都可以作为静修的机缘。

经营谭

日本的酒家大王福富太郎， 余亿日元多岁就拥有

的资产，在池袋、新桥、银座和横滨都设有大酒店。

人要出类拔萃，努力和机遇固然重要。

但福富太郎从自己的亲身体会出发，认为致富还有两大

诀窍。

“名”示。

名正，方可言顺、方可底气足。

取一个好的名字，是能给自己极大的鼓舞的。

福富太郎的原名叫中村勇志智，这平凡的名字给人的印
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象并不深刻。

他认为应该给予顾客强烈的印象才能把生意振兴起来。

因而，在他任“处女林”大酒家的经理时，就使用近卫千麿

的名 次总理大臣的近卫公爵的名字很相字（。与日本曾做过

似）。

这个名字的确可使任何人都想到：

他可能是近卫家的后代。

要引起顾客的好奇心，他确实做到了。

“近卫家的后代当任大酒家的经理会是怎么样的

想一睹为快而前来的顾客真不少。

后来，由于近卫家提出抗议，他才改名为福富太郎。

这名字，不仅给人极深的印象，而且每天对自己都有一种

提示的作用，看来似乎很能挣大钱。

暗示。

福富太郎除了借取名提示自己以外，他还从书上得到暗

不 。

喜欢读书的福富从小就精读《太阁记》（。即出生微贱的童

仆，后来终于成为统一日本的英雄丰臣秀吉 ）的传记

他说：
”“我读《太阁记》，读到书中的任何一行都能背诵出来

读书这件事是任何人都能做的，不过这位酒家大王完全

使自己成为书中的人物。

丰臣秀吉使他那么神往。

他也认为他是第二个丰臣秀吉，

他的所作所为，

完全模仿了书中的丰臣秀吉

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



第 4 页

他每天一早就默默地打扫酒家的每一个角落。⋯⋯

一语道破

有一定的专注

有一定的努力

有一定的天赋

有一定提示

就能

改变自己

更新自己

塑造一个全新的我

烈火薄冰　　玉汝于成

欲做精金美玉的人品，

定从烈火中锻来；

思立掀天揭地的事功，

须向薄冰上履过。

新译

若能修炼成精金美玉那般的品质，

一定要经过熊熊烈火和千锤磨练的考验；

若要建立震天动地的事业和功绩，

必须随时小心就像从薄薄的冰层上走过。

经营谭

人都是在贫穷困苦的人中有大凡有出息的人， 环

境中，经过一段刻苦奋斗的磨练，然后才获得成功的。

在未成功前，你会埋怨历史是如此地无情。
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在成功之后，你才领会历史是如此地有情。

无情是鞭，鞭策你奋起鞭策你耕耘。

有情是报，报答你硕果报答你理解。

理解万岁。

耕耘亦万岁。

以生产声宝电视机闻名的早川电器公司董事长早川德

次，在尚未了解人事时，便尝受到人间最凄惨的遭遇。

他走的路比任何人都崎岖，他的命运比任何人都凄惨。

但他孤身奋斗，终于战胜了命运，征服了崎岖，取得比别

人更辉煌的成功。

早川 岁时，双亲都与世长辞。

他被双亲的朋友抚养。

不幸的是，养母是个性情古怪而暴躁的妇人，一开口就

骂，动不动就打。

在这样境遇中长大的早川，当然不知爱为何物。

因此，小时候他就想：

“在这世界上没有爱护我的双亲，也没有关怀我的长辈，

我的处境比别人差。

如果别人做 小时工的话，我相信不会小时工，我做

输给别人的。”

有幸的是，早川的处境得到一位瞎老妇人的同情。在他小

学二年级之时，就把他解救出来并介绍他到一家首饰加工店

当童工。

除了看管小孩之外，他还要烧饭洗衣服。

年一晃 过去了

有一次他鼓起勇气向老板恳求说：
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“老板，请您教我一些做首饰的技艺好吗？”

老板生气地训斥他说：

“小孩子，你会做什么呢？

你喜欢学的话，自己去学好了。”

是的，不靠别人，要亲自去学，亲自思考、亲手去做。

在以后老板叫他帮忙工作时，他尽量用自己眼睛看，用心

学。

尝尽了人生的辛酸，经过苦思地磨练终于没有白费，使他

成为耳聪目明又富有创意的人。

年仅 岁，他就发明了裤子皮带用的玉金制夹子。

他岁时，他又发明了自动笔芯的铅笔 一发明，老板便

资助他开了一家小工厂。这种铅笔很受大众欢迎，风行一时。

到 万日元之后，就岁他赚到 向收音机进军，创立

了早川电器公司。

时间和财富，是有生命有感情的。

只要你能精心运筹，它就属于你。

一语道破

一人拚命，万夫莫当；

一人立志，万夫莫夺；

人人都是自己命运的建筑师。

一“拙”天下无难事

文以拙进，

道以拙成，
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一拙字有无限意味。

如桃源犬吠，

桑间鸡鸣，

何等淳庞。

至于寒谭之月，

古木之鸦，

工巧中便觉有衰飒气象矣。

新译

学文以肯下笨拙的功夫而获进步，

学道以肯下笨拙的功夫而获成功，

一个拙字包含着无穷的意趣。

恰如桃源狗叫，

桑间鸡唱，

何等朴实

至于寒潭月影，

老树昏鸦，

虽显工巧但却让人感到枯萎衰落的气象。

经营谭

对于一个有志从事经营竞争的人来说，走向成功之路有

无数条。

当今台湾最富有的企业家之一，号称台湾“塑胶大王”的

王永庆，是靠着苦下功夫，以“拙”致胜的。

用王永庆自己的话来说，就是：

“先天环境的好坏，并不足奇，成功的关键完全在于自己

之努力。”

王永庆出生于台湾嘉义县一个闭塞的村庄，家中贫困不

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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堪。

他 岁时，父亲勉强凑了些钱，送他上学，希望他长大了

能知道怎么记帐。

但王永庆却“野心”勃勃，立志“走出乡关闯天下”。

岁那年，王永庆辍学了，他只好只身一人到台湾南部

一家米店做小工。

少年王永庆一边勤奋刻苦地工作，一边悄悄观察老板怎

样做生意。

第二年，王永庆请父亲帮他借了 元台币作资本，在嘉

义开了间小米店，从此开始了他以“拙”逐鹿天下、建功立业的

奋斗历程。

王永庆的小米店刚开张时，销路不佳，因为附近的居民都

有固定的购米商店。

王永庆深知自己本钱少，年纪小，加之竞争激烈，如不舍

得下苦功夫，他的米店就得关门。

因此，他不怕麻烦，到附近住户一家家走访，用送货上门

的方法，争取到几家住户同意试用他的米。

第一步总算迈出去了，但王永庆毫不松懈。

在把米送给用户之前，他仔仔细细地把米中的杂物一粒

粒拣干净；有时为了极为微薄的利润，他深更半夜冒雨也要把

米送到用户家中。

王永庆的服务态度感动了用户，他们主动替他宣传，介绍

新客户。

接着，王永庆又开设了一个碾米厂，他每天工作十六七个

小时，克勤克俭，终于在业务上胜过了周围的碾米厂。

此后，王永庆又经营过制砖业、木材业，靠着勤奋和刻苦，
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他在 年代初，已成为台湾富甲一方的大实业家。

现在，王永庆已是台湾最大的民间综 台塑合性企业

公司的首脑，但他继续保持着勤劳的本色，一步也不放松，一

点也不偷懒，他的事业也由于他的不懈努力而稳步发展。

一语道破

经营有道，

经营有门，

冻死的苍蝇，有；

累死的蜜蜂，无。

以“欢”来创造机会

福不可邀，

养喜神以为招福之本；

祸不可避，

去杀机以为远祸之方。

新译

福运不可以求取，

保持欢喜乐观的态度是招取福运的根本；

祸事不可以避免，

抛弃杀伐的念头能作为远离灾祸的方法。

经营谭

许许多多天赋极高的人，一生却穷困潦倒，说起来真是一

件非常惋惜的事。

这些人常常摇头叹息说：

“我从来没有机会呀
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“我注定是苦命人，哪有好机会轮到我。”

这样想，完全错了。

机会，并不是苦苦等待就会驾临到你头上的，是要你凭着

一种积极的心态努力去创造。

钢铁大王卡奈基说：

“机会就是自己努力造成的，任何人都有机会，只是有些

人不善于创造机会罢了

卡奈基在他的自传里写道：

我的 岁时，有一天向他的哥哥借 角朋友亨利在 分

美金，前去报社刊登广告。

翌晨的报纸广告栏里出现了一行“做事认真，勤奋苦干的

少年求职”的字样。

这是亨利平生头一次花的大钱，然而他投下的本钱立即

发生作用。

当天就有著名的 公司写信来，叫他在两天

内前去应征。

亨利一到就被雇用，做的是服务生工作，薪水很少。

每一个人都叫他做这样做那样，使他忙得不可开交。但他

永远挂着一脸微笑，从来不愿露出不愉快的表情。

同时，对于别人的工作也极力帮忙，常常每天工作 个

小时。

如此的勤奋和苦干，不计代价地为人，不多久就成为被董

事长另眼看重的人物。

他以乐观进取平凡认真的态度甚获董事长的厚爱。

岁时，董事长就资助他开一家制铁工年后，他 厂。

成为千万富翁的亨利，就 欢天喜是这样以“讨人喜欢
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地”作为原始点、自动地、积极地创造机会，开拓自己命运的。

一语道破

欢

欢

欢

好男儿时时乐观

深海可潜

高山能攀

“耐”字创造了他一生

拖泥带水之累，

病根在一“恋”字；

随方逐圆之妙，

便宜在一“耐”字。

新译

处理事情时不干净利落拖泥带水，

病根在于一个“恋”字；

随着外界条件的变化而随时适应，

妙处就在一个“耐”字。

经营谭

岁时带着一点点旅费，背在希腊长大的欧纳西斯， 井

离乡，远渡重洋到阿根廷的布宜诺斯艾利斯，想在外国开创一

番事业。

他先到各处去做各种各样的小生意，节衣缩食地储蓄，聚

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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少成多。

有了一笔小小的存款之后，他就跟生活在希腊的父兄联

络，从中东输入香烟叶子。

当他刚做这项生意时，每天都到郝根香烟公司，无精打采

地站在董事长室门口。

董事长郝根觉得很奇怪，每天都有一个陌生的年轻人站

在门口，好像要找他似的。

但一见面，这位年轻人不发一言，只是面带苦色，望望他

而已。

个星期之后，有一天，郝根忍不住问年轻人：

“你要做什么

年轻人回答：

“我要卖我的烟草。”

“噢，那么请你去购货处。”

（一个背井离乡没有一点背景没有一点门路的外国小伙

子，要把货卖给阿根廷的大公司可不是那么容易的。

但是，他 个星期的努力发生了作用。）默默站了

郝根觉得这位年轻人有些可怜，也有些可取之处，他对欧

纳西斯又说道：

“等着，年轻人，我给你打个电话。”

董事长一个电话，叫来了购货处的人员，

当面作了介绍。

利用董事长的尚方宝剑，他的商品顺利地打进了郝根香

烟公司。

个星期的功夫，

苦苦等待的耐心，
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终于有了好结果。

一语道破

耐，是防御，

耐，是等待。

消极的无可“耐”何，

常常是必败无疑；

积极的持重“耐”机，

往往能出奇制胜。

水缘与商运

长袖善舞，

多钱善贾，

漫炫附魂之伎俩；

孤槎济川，

只骑解围，

才是出格之奇伟。

新译

长长的衣袖善于舞蹈，

多多的钱财便于经商，

这些只是易于获得成功的资本；

一只木筏渡过了大河，

单枪匹马解掉了重围，

这些才是超乎寻常的奇功伟绩。

经营谭

日本水泥大王、浅野水泥公司创业者浅野总一郎，年轻时
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在家乡无法谋生，被人视为一无用处的饭桶

岁时，穿着破旧不整的衣服，失魂落魄地从故他在 乡

富士山费了 天时间走到东京来。

由于身无分文，又举目 个多月，一到晚上无亲，大约有

就住在东京车站候车室。

有时被车站服务员像赶狗似的赶走，不得已他就拖着疲

惫的身子到处寻过夜的地方。

有时站在酒店的橱窗前发呆，望着摆在里面的各种菜肴

直流口水。

有一天，他饿得两眼发晕，走也走不动了。

突然间，他发现有一个水泉，就掏这泉水试饮充饥，一喝，

觉得非常可口而清凉。

“干脆卖水算了。”

一个念头涌上心头。

这样，他就到处去捡玻璃等容器，开始在路旁摆摊子卖

水。

这就是日后的日本财界称雄一时的浅野人生的第一步。

成名之后，浅野说：

“人生所遇到的不幸和危机就是促使你成功的前奏曲，是

你成功的开始。”

危机越严重，痛苦越厉害，灾厄越多，你的成功也就越大。

就是说，人在困厄时，他的想法就会改变，反而给他一个

成功的转机，使他更加聪明，更加有耐性和勇气勇往直前。

这就是所谓“穷则变，变则通”的道理。

因此，对不幸和灾厄毋需悲观，应该感谢才行

一语道破
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我

和水

有一个约会

萍水相逢

顺水推舟

背水一战

细水长流

我

和水

有约

山高水长

山长水远

山光水色

山清水秀

我和水

有一个缘份

千山万水

青山绿水

行云流水

如鱼得水

我

和水

有缘

水到渠成
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水涨船高

水滴石穿

水乳交融

谨记住

记住

我们有约

仅记得

记得

我们有缘

从困境中挣扎出来

得意处论地谈天，

俱是水底捞月，

拂意时吞冰啮雪，

才为火内栽莲。

新译

人生得意之时谈天说地，

这好比是水中捞月一切皆空幻，

人生失意之时吞冰吃雪，

这才是火中栽莲花稀有而难得

经营谭

名震天下的丰田汽车王国缔造者石田退三，幼年时家境

很差，他就到京都的一家洋家具店当店员。

在家具店干了 年，经由朋友的母亲介绍，他到彦根家去
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做赘婿。

入赘后才知道，太太家同样是一贫如洗。

由于生活所迫，他只好把新婚太太留在彦根。一个人到东

京日本桥附近的一家杂货店当推销员。

每天早晨便推着载满货品的四轮车出发，一边喘着粗气

推车子，一边沿途叫卖，每天都很晚才能回家。

后来由于身体支持不住了，他只得告别杂货店回到妻子

家。

然而，得到的并不是温暖和安慰，而是鄙视的目光和令人

难堪的日子。

“没有用的傢伙

周围的人这样看他。

岳母对他更是毫不留情：

“我还没有看到像你这样的无能之辈。”

“我们并不是招你来玩的呀。”

“不中用的人，应该不吃饭。”

岳母连珠炮似地骂个不停。看他就像是看一只狗似的，那

鄙视他的眼光既凌厉又充满着不满。

如此被人蔑视，又找不到职业。

石田内心汹涌着紊乱的情绪，一天比一天历害，压得难以

支撑了。

几个月之后，他终于被逼得走投无路，心想除了自杀之外

别无他途。

他抱着黯淡的心情，一步三摇地前去“琵琶湖”自杀。

当他拖着衰弱的身体，坐在石头上闭上双目静思时，突然

间恍然大悟了。
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