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第一章摇百姓防骗宣言

“宰栽韵”这三个字母，现在就像“灾悦阅”一样被人熟知，但这两
者远不可相比。以理所当然的朝南纳贡，到元朝的不让一片船板

漂出海外，从一边倒的向前苏联开放，到被迫的自力更生，今天中

国大门即将敝开了。这敝开意味着什么？如果我们难以想象的

话，想想改革开放前后的变化吧———今天，可以说是改革开放的一

个新阶段的开启。宰栽韵将驱使中国百姓面对许多既新鲜又充满
危险的事物。

第一节摇宰栽韵，咱得防着国防骗子

在我国社会主义市场经济蓬勃发展中，有一股逆流，这就是随

着市场竞争日趋激烈，经济欺诈事件多有发生，且有愈演愈烈的趋

势。在我国国内，假冒伪劣产品充斥市场，冒用他人注册商标屡见

不鲜，骗取银行巨款时有所闻。在国际经济交往中，也发生多起欺

诈大案，有的一次就被骗达数百万美元。欺诈行为扰乱了社会经

济秩序，损害了广大消费者、守法的商品经营者的合法权益，给我

国社会主义经济建设造成很大损失，并加深了各国贸易伙伴之间

的不信任感，阻碍了国际经济交往的顺利进行。

在世纪之交之时，中美长达十三年的“入世”谈判终于画上了

句号。今天十二亿中国人对这一问题的最大关心莫过于百姓“入
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世”后的日子。“入世”后谁是最大的受益者？未来最受欢迎的职

业？进口商品会潮水般涌来吗？房价是否会降？药品价格会不会

全面下浮？电话费手机费会降价吗？电脑会不会立即降价？信用

保险何时能实现？可以到外国银行贷款吗？何时能圆汽车梦？

⋯⋯中国“入世”带来了机遇，也带来了挑战。外资被国人戏称为

“狼”，有怕“狼”的，有盼“狼”的。无论是怕还是盼，“狼来了”的

声音传了十几年不见什么动静，不料在突然之间，“狼”真的来了！

“入世”是另一种形式的战争。“入世”决不是万事大吉，这将是一

场经济战、技术战、资源战，甚至还是经济化了主权战。既然是战

争，战略、战术、士兵、武器、组织机制都要有所准备。对中国来说，

开放国内市场将会面临国内、国际各种既存利益格局的调整，这种

调整不仅是利益数量的调整，更是游戏规则的调整，是一种来自国

外的市场经济游戏规则对中国国内的冲击，这将是一个痛苦而又

充满希望的过程。

一、跨国诈骗犯罪的现状

当今世界正处在一个各国联系空前密切，交往日益频繁的历

史时期。经济全球化正在加速发展，电子计算机技术和远程通讯

技术的运用将世界股市和货币市场广泛联结，货币交易和国际融

资空前活跃。在此基础上，生产国际化得到了突出发展，国际分工

已从垂直分工进展为水平分工，实现了车间和流水线国际化，而国

际贸易则以超过生产增长的速度迅猛发展。世界经济区域性集团

化则更为引人注目，美加共同市场，欧洲统一大市场，亚太经济圈

等区域性经济集团已相继酝酿形成。其包罗范围之广，联合程度

之高，影响与作用之大都是空前的。但随着国际商务活动的日益

频繁，跨国商务犯罪这一黑色逆流正在滋生蔓延，吞口筮着巨额财
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富，危害交易安全，对国际经济秩序构成了严重危胁。

国际经济活动程序复杂，环节较多，各国管制严格，具有很强

的专业性。犯罪分子为使其犯罪得带，往往多人分工实施犯罪，这

就使跨国诈骗犯罪呈现出较强的有组织性。在某些国家甚至已出

现了专门从事跨国诈骗犯罪的专业化犯罪集团，尼日利亚就曾发

现有不法商人团伙专事国际贸易诈骗，我国已有多家外贸公司被

其骗去货款。大量案例表明，凡是重大的跨国诈骗犯罪，其背后后

都有国际犯罪组织的策划和操纵。更为严重的是，黑社会组织也

越来越多地涉足这一犯罪领域。我国发现的跨国诈骗犯罪不少就

是国外及境外黑社会组织所为。

跨国诈骗犯罪以欺诈型犯罪为主，如投资诈骗、海运诈骗、贸

易诈骗等已成为跨国诈骗犯罪中危害严重的几个主要犯罪类型。

这些犯罪案件中，犯罪分子多伪装成实力雄厚的富商巨贾，打着投

资、经商的幌子，通过签订各类经济合同，以高额利润为诱饵，将

钱、物骗到手之后一，便逃之夭夭。上述尼日利亚商人就是抓住了

我方外贸公司急于成交的心理，许诺种种优厚条件，如预付款，对

商品规格和质量不过高要求，不讨价还价，甚至购买滞销商品等，

以引诱我方上钩，然后以伪造支票骗取我方发货。

当代跨国诈骗犯罪呈现出明显的智能化和商务科技化倾向。

犯罪分子文化素质较高，大多具备丰富的国际经济知识。犯罪多

经周密策划，精心预谋，被害人难以识别。犯罪的组织实施多利用

电传、电脑等高科技手段，甚至利用卫星通讯线路。犯罪过程中，

利用现代化交通工具频繁出入境，行踪不定，常流窜作案，一旦罪

行败露，则迅速逃离出境。

犯罪分子为顺利实施其犯罪行为，多在其实施犯罪的国家物

色代理人，为其出面打通关节，助一臂之力。为扫清犯罪障碍，犯
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罪分子经常不惜重金贿赂收买当地政府管员和外贸商务人员。从

我国发现的入境犯罪状况来看，内外勾结作案是当前跨国诈骗犯

罪的一个重要特点。一些犯罪分子以金钱或帮助其本人及子女出

国为诱饵，诱使某些党政领导干部及外贸企业工作人员为其犯罪

活动大开方便之门，这些人为捞取个人的好处，不按有关规章制度

办事，明知有诈，却甘心上当受骗，使国家蒙受巨额经济损失。一

些国外及境外犯罪分子还有意从劳改、劳教释放人员中寻找代理

人，施以恩惠，操纵其出面实施犯罪，而其本人则躲于间处，一有风

吹草动就逃离境外。

二、跨国诈骗犯罪的成因

在国际经贸活动中，使用欺诈手段，使对方陷于错误认识，从

而骗取他人财物的犯罪。诚实信用是国际经济交往的基本准则。

这种类型的犯罪中，犯罪分子恰恰违背了这一准则，利用对方对自

己的信任，虚构或隐瞒事实，使对方陷于错误认识，非法取得对方

财物，使犯罪得逞。国际经贸活动中的欺诈犯罪较传统形态的普

通诈骗犯罪更为复杂。犯罪分子多具有国际经贸知识，有的还利

用其社会关系，个人名望和经济实力，乃至贿赂公务人员进行犯罪

活动。其涉及范围之广，超出一国范围。欺诈型犯罪主要包括海

运诈骗，投资诈骗，贸易诈骗等。

（员）国际经济交往的空前繁荣是跨国诈骗犯罪的条件和诱
因。当代国际经济交往的日益频繁，世界贸易的高速增长都是前

所未有的。发达国家依靠其强大的经济实力，利用不合理的国际

经济体制继续聚敛财富。发展中国家经济迅速崛起，成为世界经

济新热点。各国纷纷敝开国门，国际间经济文化交往与合作日益

加强。在这样的大背景之下，国际上的不法分子经不住巨额财富
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的诱惑，纷纷蠢动。跨越国界，加入国际犯罪行列。随着我国改革

开放的不断深入，经济实力的逐步增强，国际犯罪也逐渐向我国渗

透。据公安部统计，员怨怨园年中国警方逮捕的外籍罪犯达圆愿苑人，
比员怨愿远年增加了员怨远豫；此后逐年增加。
（圆）法律漏洞使跨国诈骗犯罪有机可乘。法律漏洞主要表现

在两个方面，首先是各国法律制度的差异，使对跨国诈骗犯罪的惩

治困难重重，各国惩治跨国诈骗犯罪的刑法规范在以下三个方面

存在着差异：一是罪与非罪的差异，即对一种行为，有的国家刑法

将其规定为犯罪，应受刑罚处罚，有的国家则不视为犯罪；二是此

罪与彼罪的差异，即对同一种行为，不同国家的刑法规定的罪名不

同；三是罪轻与罪重的差异，即对同一种行为，不同国家刑法规定

的刑罚轻重不同。这就给犯罪分子利用法律漏洞最大限度地逃避

惩罚提供可乘之机。其次，某些国家法律制度的不完善，也是这些

国家跨国诈骗犯罪频发的原因之一。发展中国家对外开放不久，

国际经济交往经验不足，法律建设滞后于经济发展，是国际犯罪分

子瞄准的热点。

（猿）国际经济交往本身所蕴含的风险容易被犯罪分子利用。
由于各国语言不同，贸易习惯及法律均有差异，因空间阻隔，洽谈

协商及信用调查都比较困难，这使国际经贸活动本身蕴含了一定

风险。为了保证国际经贸活动的顺利进行，多数贸易方式均有国

际惯例可循。这些惯例历经修订，日趋完善，尽管如此，仍远非无

懈可击，各种国际贸易方式的技术风险不能完全克服。这些风险

被犯罪分子刻意利用，国际经济活动的参与者就面临着被跨国诈

骗犯罪侵害的风险。
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第二节摇你为何总是心太软
———被骗人心理

如果有人问：在这个世界上，最容易上当受骗，成为别人欺骗

对象的是哪些人？那么，我的答案是：好好先生。

之所以说好好先生最容易受骗，原因即在于好好先生身上存

在着许多个性弱点，而这些弱点恰恰是成为他人欺骗对象的前提。

人们常说：苍蝇不叮无缝的蛋。这说明，一个人之所以成为受

骗者，主要就是因为他自己身上“有缝”，让骗子们有机可乘，有缝

可钻，可以施展其骗术并取得成功。

事实上，欺骗者的骗人方法有时候并不特别高明，而是在很多

时候都显得十分拙劣，破绽时时会露出，只要自己稍微留心一下，

就完全可以防止受骗。

但是，好好先生由于自身存在着很多个性弱点，很少去留心他

人的欺骗行为，所以根本无法看出欺骗者露出的破绽，甚至有可能

会认为那是别人在不经意间显现出来的无心之失而已。

这样，好好先生成为受骗者，就是再自然不过的事情了。

在生活中，我们常常听人感叹“好人难做”，原因即在于此。

很多时候，我们也会发出这种感慨的。

因此，为了加强自卫能力，防范受到他人的欺骗，就有必要先

认清容易成为受骗对象的“好好先生”的个性弱点。假如发现自

己身上也有这些弱点，就应当想方设法予以清除和改正。否则的

话，就会不可避免地成为被骗的对象。
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也许有人认为，做一个“好好先生”没有什么不好，甚至认为

是一件好事，所以，便努力想让自己成为“好好先生”。

其实，这种想法是大错特错的。

“好好先生”不仅容易成为别人欺骗的对象，而且即使不遇到

骗子，他的所做所为也会令人反感，因而成为不受他人欢迎的人。

一、防人之心不可无

有人说，好人的弱点就是：

员、轻易相信别人。
圆、无法从反面去观察、分析别人的真正意图。
相信别人，的确是好事一桩。在人与人之间，建立彼此信赖的

人际关系最为重要，要达到这个地步，首要任务就是“从自己做

起”。也就是说，你要先相信别人。

一般人说起下边的话时，总觉得意气昂然，心中舒坦：“我不

喜欢怀疑别人。古人不也说过吗？‘与其骗人，宁愿被骗’。就算

被骗过，与其不断猜疑别人，我还是宁愿去相信别人为好。”

轻易相信别人的“好好先生”，通常给人的印象是：老老实实，

单纯的大好人。

事实上，好好先生之中，倒有个性强烈，尤其是自信十足型的

人，这种人多得超乎想象。

如果这些人是经理的话，他的部属在其背后，黄汤下肚后，就

拿他作为“聊天”的题材，大肆攻击他、讥讽他：“不过，老实说，我

们那位经理大爷，可真是好好先生，一点儿心机也没有。前不久，

我故意恭维地说，经理夫人据说是一位大美人，做菜也有一手。他

呀，立刻就笑容满面，说，有时间，你就来我家坐坐吧。唉，你瞧他

单纯、天真到这个地步，真是可笑，他哪知我们在背后骂他呢。”
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可是要知道，相信别人，原则上虽然绝非坏事，但是，如果“不

该相信的人也相信”，那就无异于自掘纹墓，迟早会遇上一个难以

解围的困局。

而且，对任何人、不分好坏的言行都当真，无意去思考、去分析

其中的内情，戒意如此松驰的人，就会被人认为是判断力尚不及孩

童的人。

这样的人，也许会被称为“不会怀疑人的好好先生”，但是，别

人的赞词中，八成含有“侮蔑”的口气与意味。

二、不可太拘于情面

所谓情面、情义就成为不可或缺的东西，但是，它却产生了两

种现象。

员、有些人过度拘于情面、情义。
圆、有些人为了不受情义、情面的影响，坚持自己的原则。
通常，一个人坚持原则，不为情面所困，如果坚持的程度相当

彻底，就会引起别人的批评，说他是一个“没有血、没有泪的冷酷

人”。

也许是因为这个原因，有些人喜欢在别人面前表演：“自己是

个很重情义”的人。这些人中的大多数，很可能是想获得别人这

样的称赞：“他是好人”、“他毕竟是个好好先生”。

拘于情面的人，他们（包括那些致力于获得好好先生美誉的

人）最大的弱点，就是别人哀求时，说不出“不”字。

尤其当对方流泪哀求时，更是死也说不出个“不”字来。

善于利用这个弱点的人，当然心里有数，因此，经常在好多人

面前，使出这种“诉之于情面”的攻势。

如果你是一位自诩为“富于情义”的人，碰到这种场面，可真

愿



是无法拒绝。结果是，明知受骗，明知会被利用，也只好任自己受

骗、被利用。

那些骗过、利用过你的人，由于一而再、再而三地尝到甜头，食

髓知味，不但不感谢你，反而沾沾自喜地想：“哈，他是个拘于情面

的人，只要诉之于情面，就会有求必应，很好对付啊！”

社会上的大部分人都重视情义，充满了人情味的故事也会受

到大家的喜爱。

但是，就有一些人，别有用心，把它当作最佳武器，横行于社

会———这个事实，不能忽视。

对这些狡猾、奸诈的鼠辈，如果显露出“不愿意被看成（或是

说成）无情的人”这种心态，你就会身受其害。

例如，当你让对方逼得不得不说出“不”字时，对方这时会说：

“哟，这是怎么搞的？听人家说，你是个很讲情面、很讲义气的人，

照这个样子看来，连这一点子忙都不帮，倒是名符其实的无情汉、

铁心肠，那些在外的名声都是假的。”

这些人才不管自己的要求是否合理，立刻采取“攻击是最好

的防御办法”这种策略，在背后猛数落你的不是。

韩非子说过一段话，大意是这样的：一个上司，必须具备某种

程度的硬心肠。如果太宠部属，部属就会得寸进尺，到头来就会上

下不分，被部属轻视。

三、不会说“不”的人

性格温顺的人，他周围的人通常都喜欢与之打交道。

人类是感情的动物，因此，任何人受到侮蔑、诋毁等伤自尊心

的事，就难免会怒气横生甚至是恶向胆边生。

生气的时候，如果自己能够加以抑制，有所收敛，就不致于怒

怨



形于色或怒形于语。

如果是修行还不够，一定要将怒形于色或怒形于语的话，到头

来就可能形成争吵、格斗的局面。

争吵的时候，唾沫四溅，越说越快，也越说越气，可能会导致拳

脚相加，更甚之有的还可能发展成为伤害事件、杀人的事件，这种

危险性、不能说没有。

因此，一般人都知道，对容易动怒、打架的人，总是出语谨慎，

尽其可能地不伤及对方的自尊心。

如果任何事情都要演变到动粗的地步，别说没有把握制服对

方，就算是胜券在握，但是次次动武，也够麻烦的。

要是出自惩戒对方的意思，把对方痛打一顿，就得接受别人这

样的恶评：“多野蛮，动不动就动手打人？或者是“明知对方的弱

者，却动手去欺侮他，真不像话！”

所以说，一般人都讨厌好战的人，有意疏远这种人。

由此可知，对温顺成性的人，大家就都乐于与之相处。这是因

为：

员、与这种人说话不必顾虑太多。
圆、相处之时，可以放言直谈，即便某些地方伤及他的自尊心，
个性温柔的人也总是一笑置之，不会记恨于心。

猿、这种人不容易动怒，彼此之间容易保持和谐、和睦。
就为了这些缘故，大多数人都对温顺成性的人有好感。

人们口口声声地说：“他是温顺、老实的人”、“他是位容易相

处的好好先生”。

大多数人都喜欢这种人，想来，这自是很有道理的。

但是，你想过没有，温顺一旦过度了呢？会有什么问题吗？

个性温和、自制力强、有耐心、善于协调、不喜欢与人相争

园员



⋯⋯，这样的人可以说是大受欢迎。

在商场上，这样的好好先生会得到很高的评价。

但是，如果光是不喜欢与人争，因而无法“争所该争”，“言所

该言”，那么，别人对他的评价就不大相同。因为，一个人如果不

管受到何种侮辱也不发怒，这种人一定是：

员、没有自尊心的人。
圆、想发怒又不敢发怒的胆小鬼。
古人说过：“弱者也有志气，不可轻侮”。

毫无自尊心的人只能被轻侮，而无法被尊敬。

不喜欢与人争的豁达作风，如果演变到毫无斗志，或者同样是

温和，如果演变到毫无惧气、魄力，就会让人误会，给贴上没有志

气、胆小无勇的标签。

温顺过度的时候，别人恐怕连“好好先生”这个称呼都不愿给

他了。

四、过度诚实，容易上当

诚实是一种美德。

自古以来，善良的人们就恪守这一不变的信条；从小到大，我

们的耳朵里便被灌输着这样的语言。

客观地说，诚实的确是一种美德，而且是一种很有用的美德。

诚实的人会拥有更多的朋友，会受到别人的欢迎，会赢得上司、同

事、朋友的赞扬。

但是，你可曾想过，如果诚实过度，那么，就不是美德了，而且，

骗子还会利用你的诚实来欺骗你。

诚实的人，一般都具有这样几个特点：

员、心里怎么想，就对别人怎么说。不管自己说出来的话是不
员员



是会给自己带来不利的后果，也不管自己说出来的话是不是会给

别人带来反感甚至伤害，都一样“实话实说”，且毫无保留。

圆、对于别人的话深信不疑，别人怎样说，他就怎样听，而不去
考虑那些话的背后是否隐藏着什么不好的目的和动机，更想不到

别人是否在故意害自己。

猿、无论面对的是什么人，都用一样的态度、一样的心情、一样
的想法、一样的方式不加区别地诚恳相待。

源、把自己的喜好和厌恶都在别人面前表露出来。
缘、不知道怎样突出表现自己的优点和掩饰自己的缺点。
这样的人，其诚实的个性在一般情况下都会受到别人的欢迎

和赞赏，但是，由于他诚实过度，所以也会常常让别人反感，从而给

自己带来不必要的麻烦。

比如，对于朋友和同事等的缺点，诚实过度的人可能会坦诚地

说出来。尽管他说的都是实话，但在别人听起来不仅感到刺耳，而

且自尊心也会受到伤害。

如此一来，就会带来不利的后果，人们也不会再把他看作“好

好先生”了。

不仅如此，而且一些别有用心的人还会利用这种人所具有的

过度诚实的个性，进行欺骗活动。

比如，呈君诚实可靠，在吴君的同事中，有一个颇有心计的人，

名叫李强。李强常常拿吴君来开玩笑，有时还蓄意算计他。

有一次，李强当着吴君和几个同事的面宣布说：“我得到了一

个令人振奋的可靠消息，这个月老板要多发给吴君缘园园元奖金，鼓
励他在工作方面的出色表现。”

吴君对工作确实认真负责，而且做得也很出色。听李强说完

后，他马上信以为真谄，傻傻地笑着。

圆员



但是，李强接着说：“为了庆祝这一可喜的事，我建议吴君拿

出一部分钱来请客。毕竟大家都是关系很好的同事，理应‘有福

同享，有难同当’。同命运，共呼吸。因此，吴君的快乐应该与大

家一起分享⋯⋯”。

吴君想道：“既然这个月的奖金额那样多，那么拿出一部分来

请客，当然是情理之中的事了，再者说，人家已经提出了要求，同事

的面子也不好轻易驳回。”

于是，吴君就爽快地请大家吃了一顿。

一些知道内情的人，明知道李强是在欺骗吴君，但谁也不说

破，而且也都抱着“不吃白不吃，吃了也白吃，白吃谁不吃”的想

法，一起享用了吴君奉献的丰盛饭菜。

结果，吴君当然没有领到缘园园元数额的多余奖金，而他请客却
花了员愿园元钱，这些钱白白花掉了。
吴君心里也后悔，但他没有想到李强是在骗他，而是认为：李

强肯定没有说错，自己没领到奖金，一定是老板又有了别的什么想

法，变了主意。

吴君由于诚实过度，结果变成了一个可以任人摆布的可怜虫。

这种人，当然谁也不愿意当，但事实上，这种人的存在却是相当普

遍的现象。

由此可见，如果诚实过度，就会变成一个轻信的人，而轻信别

人恰恰是最容易上当受骗的个性。

第三节摇认清骗子的真面幕

在社会生活中，每个个体存在着多种需要，包括生物性的和社

猿员此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com


