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壹

前摇言

在人类追求财富的过程中，我们发现，有一些民族对于财富有着不懈

的追求和独到的领悟。犹太人、华人、日本人和美国人就是世所公认的最

具商业才能的民族。他们以独特的商业哲学、绝妙的赚钱手段、巨额的财

产震撼着整个商业界，造就了一批批商界巨人，成就或正在成就世界上最

繁荣的商业帝国。他们的商业哲学和长期积累的经验、教训，已经成为全

世界商界的宝贵财富。许多道理和经验已经演变为商界的黄金法则。

假如这些经商秘诀能被充分地吸收借鉴，将会对您的商业生涯起到巨

大的促进作用。因此，我们隆重推出世界著名商训系列图书，即《犹太商

训》、《日本商训》、《中国商训》、《美国商训》。

本系列图书把不同民族的经商经验分门别类，归纳总结，将各国商业

格言谚语、各国商界巨人对经商之道的经典阐述、遵循商道而成功的典型

例证、当代商人的借鉴之道荟萃于一册。这些商业智慧的明灯将会照亮您

的财富之路。

本册为《日本商训》。

一个土地狭小、灾害频繁、资源贫乏的岛国，“二战”几乎将它毁灭。

但是仅仅几十年的时间，它的商品已经充斥全球，占领欧美大半的市场份

额，在市场竞争中一度将美国逼入绝境⋯⋯又从一个满目疮痍的战败国一

跃成为世界最大债权国和经济援助国，稳稳地坐上了世界第二经济强国的

交椅。“经济怪兽”日本创造了一个又一个不可思议的财富奇迹。

日本的成功引起了整个世界的关注：为什么人口只占世界员辕源园的日本

能够拥有世界员辕苑的财富？为什么世界十大银行中日本能占据八席？为什

么世界五百强企业中日本就占了 员园园多家？

人们在研究、分析日本奇迹的过程中发现，日本人在商业上拥有两把

杀手锏：东方古老的儒家伦理和西方现代的管理理念。日本人把这两种看



贰

似矛盾的思想完美地融合到了一起，创造出属于自己的日本商道。在实际

经营中，日本人把商道运用得炉火纯青，从而造就了日本奇迹。

日本商道在当代商业活动中越来越显示出独特的魅力：日本人善于学

习，故能博采众长，为己所用；视顾客为上帝，精益求精，故能赢得市

场；知人善任，讲究忠信故能萃聚人才。这些商业要诀凝聚了东西方的智

慧，对于每一个涉足商界的人都颇具指导作用。

本书为当代商人指明了借鉴之途，定能让您掌握日本商道的精髓。
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赚钱与忍耐

“水滴石穿”说的就是做事要有恒心，有恒心也能致富。

日本明治矿山大王古河市兵卫（陨糟澡蚤遭藻藻云怎则怎噪葬憎葬；员愿猿圆—员怨园猿），

小时候做过豆腐店工人，然后受雇于高利贷业者，当收款员。

有一天晚上他前往客户处催钱时，对方以冷漠、不理不睬的态度

对待他，让古河在那儿干坐。到了晚上，那客户干脆熄灯就寝，一点

儿都不把古河放在眼里。古河也毫无办法，忍受饥饿，一直乖乖地等

候到天亮。

翌晨，古河并没有显出一点愤怒的气色，脸上仍然堆满笑容。这

位客户被古河的耐性所感动，态度立即大转变，恭恭敬敬地把钱还

给他。

后来，古河买下一座废铜矿，他和矿工们一起像着魔似的，日夜

不停地掘。然而，哪儿有铜呢？结果令人十分失望。他又从西欧引进

新技术，买进新机器，再接再厉，继续苦干。

不幸的是，不习惯做工的他，在挖坑时受了伤。要是别人的话，

早已吓得魂消魄散，斗志全无了。他呢？伤还没好，就又出现在矿

场，从头干起。

这样一年过去，两年过去，他跟矿工们同甘共苦，苦干四年终于

挖出了铜，完成了别人认为不可能成功的事。员愿苑缘年 愿月，他创立了

古河机械金属公司（当时叫古河矿业）。

有人问古河成功的秘诀，“我是把别人已经掘尽的，再挖掘一次

罢了。”他强调说，“我认为发财的秘方是忍耐二字，有恒心的人，才

能得到他所要的东西。”
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