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序

言在最近的报纸上，我看到一条非常中肯的说法。

说中国的改革与前进，需要领导人的高瞻远瞩和蓝图

勾画，更需要平民老百姓的坚忍与承担。平民是什

么？平民就是我们这些为祖国的建设默默地奉献与

牺牲的普普通通的老百姓。

曾几何时，平民两字曾被冠以无上的荣耀，这样

的出生仿佛是一个彻底的进步者的代称。但当这

层光辉在经济改革的大潮中褪尽之后，平民不得

不检点自己的身份。什么是平民？平民就是在受教育程

度、社会地位、经济收入、甚至是血统、族裔等方面都非

常普通的人。这个身份既不带给我们耻辱，也不带给我

们荣耀，只是平平常常，平平静静。我们只守卫着自己

的生活，听任社会发展和个人生活中一次又一次的惊雷

与狂涛。

作为平民，你能认清自己吗？ 你能善待自己吗？你

能在生活中实现自己的价值吗？

你不要仅仅因为普通平民的身份，就把属于自己的

梦想抛掉；不要仅仅因为普通平民的姿态，就把可以赢
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言

得的机会让掉。面对生活中的重重困

难，你可以凭着平民的名义，完成对自身

的救赎，完成一个光辉而并不伟大的愿望。

出于对平民自身的关注与同情，让

我可以静下心来观察一般老百姓的经济

生活。这让我发现，一个人就算生活中没有

很大的空间，他也可以通过自己的选择来达到

富足和自由的目的，而这种经验对同样

身为平民的我们有着不同一般的教育意

义。当一个个小人物用心完成自己的事业时，他得到

世界丰盈的赐予，也感到做人的满足。

这种愿望让我有编写平民投资书系的愿望。这本

房产投资只是其中的一本。我想通过这套书系展现平

民通过投资达到生活富有、思想富有的生活常态，让

那些还固守着自己卑微思想的人们振作起来，开启自

己的财富自由之路。

编写者
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一个年近不惑之年的男人，工

作勤恳，突然毫无征兆地接近下岗

的边缘 。在新年此起彼伏的鞭炮声

中，他看清了自己那张写着平民标

记的脸。身为平民，你要认识到这个

称号既不荣耀 ，也不是耻辱。关键

是，在这个没有上帝的时代，你要成

为自己的上帝！于是，一个平民对

着自己说：我要获得尊严，先要获得

建立尊严的基础。于是，他开始了自

己创造财富的历程。
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第一节 你无处可逃

第一章
咸鱼 翻 身

我现在开始讲述的是我自己的故事。或许我的故事

是所谓平民阶层的老百姓耳熟能详的故事中的一个，但是

我想让你从我的遭遇中看出平民在这个时代中所处的劣

势和可以遇见的机会。当你读完我的故事以后，你就会知

道我为什么会关注起投资这个问题， 又是如何去做的 。

我的用意是让你真正看清楚自己，然后行动！

我先要声明的是我的身上有着平民大众所共有的特

征和美德。比如说，我从父辈那里接受了努力学习、勤奋

工作的优点。我脚踏实地，从不夸夸其谈，也不好高骛远，

我谨守着“多一事不如少一事”的训条，规规矩矩地度过

了我的小学和中学时代。

比一般孩子更为光荣的是，我的小学和中学时代可以

说是父母的的骄傲。我年年获得三好学生的奖状，成绩一
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直在年级前三名之内。我还一直担任学生干部，在好几种

竞赛中获奖。我的事迹一直在亲戚之间传颂，作为榜样，

被经常挂在一个表叔的口中，教育他那个一心想吃想喝而

不肯学习的儿子。我一心读书，远离娱乐和其他事物。所

以在我到了青春期的时候，我还不知道追星。这倒不是由

于我天生成熟，而是没有追星方面的机会。总之，我符合

一切好学生的标准。这一状况一直持续到我的高中与大

学阶段。

依我的成绩，进入大学是一件没有任何悬念的事。唯

一遗憾的是，如果我在高考时能发挥得更好一些，我可能

会进入更好的大学深造。不过对此我的父母已经十分满

足。他们庆幸的是我没有像表叔的儿子一样连考三年也

没有进入大学的门槛。那位恼怒的表叔在逼儿子考了三

年之后终于没有了耐心，而我的表弟则进了一家餐馆打

工，业余进修厨艺。

我在亲戚的羡慕眼光里读完了大学，然后分配到了一

个中学里教书。一直到那时为止，我的所有进程都十分顺

利。父母的抱怨也只是为什么我不能像有背景的大学生

一样被分配到机关工作，那样会使他们更有脸面一些。和

所有付出代价得到收获的家长一样，他们苦尽甘来，他们

如释重负。接下来我就可以遵循他们的生活轨道，进行我

的生活。
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开始时我也是那样做的。我的工作无可挑剔。我准时

到校，我诲人不倦，我为人师表，保持一种低调而又内敛

的生活方式。而且我也依然没有更深地去思考除工作之

外的一些东西，生活是按部就班的，用老人的话来说：“平

安是福”，我也是这样相信的。

而我的那个表弟呢，继续进行他的打工生活，换了几

个地方，从开始时的小工已经做到了一家小餐馆的大厨。

他每天的时间是“颠三倒四”，待遇也不怎么高。特别是，

他“没有保障”，表叔一再强调。每当他和我父亲聊天时一

提起这件事来，他就感叹他儿子不是吃皇粮的。这时，父

亲的腰杆明显挺直了许多。表叔认为，表弟没有读大学，

那就已经失去了进入主流社会的入场券，被主流社会淘汰

出局了。而这入场券的获得，只有通过进入大学学习才能
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获得。父母对这点深为赞

同，所以即便表弟在进行

业余的学习提高他的知识

水平，在家里的亲戚们面

前也于事无补。父母从不

正视我作为教师的清贫现

状，认为那只是个人对物

质追求的淡漠，作为一个

有自尊有知识的人，是不

会去在意的。起初我也这样相信，我保持着对于财富敬而

远之甚至是鄙而远之的态度。

随着生活的继续，我发现金钱的阴影无处不在。女儿

的出生、父母的衰老、我的抱负，有许多事只能以金钱来

解决问题，甚至是用金钱的数量来表现我的价值。我决定

下海。这并不是我的首选，但却是在经济压力下被迫的选

择。我的下海之路坎坎坷坷，到处碰壁。我缺乏高瞻远瞩

的魄力，缺乏破釜沉舟的勇气，缺乏根深蒂固的人脉关

系，这让我举步维艰。我承认我在商海里失败了，在这个

惟以成败论英雄的年代，我被人看成了是瞎胡闹、不安份

的反面典型。我生活在别人异样的眼光里，我让老父亲脸

上无光，让妻儿饱受他人的调侃。这种情景逼使我下决心

离开家乡，到就业机会多一些的大城市谋生。

1997年，我离开家乡的时候，实际上已经身无分文。辞
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职离开学校，已经让我的养老金和其他的福利化为乌有。

家里可怜的一点积蓄，被我几年的下海消耗殆尽。那年我

已经 36 岁了。我两手空空地离开了家乡。临走时我分析

了自己的情况，发现了自己的优势：我是男性；有一张大

学文凭；也还算年轻。

再说一下我的表弟。那年他终于开了自己的一家小餐

馆。因为我的家乡的旅游资源越来越得到重视和开发，餐

饮业正在蓬勃发展起来，我表弟的手艺又越来越好，回头

客越来越多，这一切促成表弟下决心开创自己的事业。餐

馆开张时生意非常好。我也在那里接受了他的饯行。在座

的表叔和父亲都有些找不到言词，只有表弟意气风发，劝

我喝了三大杯，喝完后，我就无着无落地离开了家乡。

我的目标很简单，去省城杭州，找一个待遇不错的单

位，然后从头开始，慢慢做出成绩来。我要在打工的同时

增加自己的积蓄，在这个美丽的城市度过晚年。

到了杭州之后，我才发现找到一份好工作的机会远比

自己想象的要难得多。那年是1997年，像我这样有实际经

历又不算老的人还不多，老实说现在这种机率更要降低一

些了。当时我在杭州曾先后找了几个单位，没有很长的时

间我就在一个电信企业中谋到了一份销售的差使。中国

的电信正处于不断发展的阶段，所以我对它充满了信心。

企业开始的效益并不怎么好，而销售的工作和我以前
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的工作完全不同。销售是和市场经济的终端最接近的一

个环节。在这个环节上，你会明白“客户就是上帝”的道

理其实再简单不过了，往往就是落实到“我买”或者“我

不买”上。为了达到成功销售的目的你必须充很多电，明

白自己到底在做什么。比如，自己产品的优势、市场的结

构，然后你必须很明白你的客户是怎样的一个人，他对你

的产品有无好感，愿意不愿意尝试你的产品，信不信你的

说辞等等。做销售工作让我发现自己身上的一些潜能，比

如，如何去和人沟通，如何触摸到市场细腻的变化，如何

通过运作来营造商机等等。这对于任何一个人来说都是

一笔宝贵的经验财富。我之所以在此絮叨不休，就是为了

告诉你，只要你开始关注自己的事业，那么你以前生活中

的一切体验就都能为你提供最直接最有效的经验。只是

那时我还不太明白而已。

那时，我只想低调地生活，储蓄更多的钱，为将来做

打算。可是我发现自己储备的资金总是在下一轮物价上

涨时跌破身价。表面上，我的银行存款可能在增加，但实

际上，它却在不断贬值。不过我还是精打细算地积攒着，

因为我有父母要赡养，有子女要教育，有不可预知的用钱

之处，还有朋友间应酬的需求。但是尽管我有着这样好的

打算，我却发现自己每月的工资，除去一部分房租，一部

分生活必须品，再去掉子女的教育费用之后，自己竟然是

“一穷二白”了！不过我没有绝望，因为我所在的企业正
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在慢慢发展，效益明显好转，

如果照这个势头，再过三四年

我的个人收入也会有很大改

观。所以，我需要有耐心，我要

做的就是把自己和企业紧紧地

捆在一起，努力地工作，在企

业中体现自我价值，用辛勤工

作来积累我的财富。

不过，到了 2001年，我发

现那只是我的一厢情愿而已。

原因是，我所在的企业和另外一个企业合并了。在中国

现今的经济改革中，企业的运作有许多事情是无法解释

清楚的。资产多的并非是强势企业，而企业精英也并不

是一定得到重用。在原先的企业里，我想把自己称为企

业骨干也并不过分。我曾用自己的智慧让企业一年多实

现几百万元的利润，我曾用超出常规的销售模式让零售

额直线上升。但是这一次企业合并完成后，另一个企业

的中高层管理人员直接取代了我们原有的中高层管理人

员，我以前工作的企业其结构全部被瓦解了。虽然另一

个企业的管理人员还不如我们原来企业的管理人员具有

这类行业的操作经验，但我们却难以逃脱被“接收大员”

赶到一边去的命运。我们这些业务精英被作为“富余人

员”扫到了企业的一角！
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