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1'华山 薛 编 r x

中国商业出版社



蒸
丐

徽 撇

渺

巍
黔粼谬

一翩
姗姗

家

场

湘
终
跳
介

钟
而沁
琳
份
始

袋

舰
撇
鞠

)缪黝撇 燃

墓

截镰
撇
训
狐
怂
盼
卿
洲
黝
翰蘸

黔毅一蘸
熟瓣一

鬓

廷撰

蒸 黝麟

撇袱 麟暇
翼

熟瘾蘸 豁貂熟{ 撇蘸
黔
狐
聪
树
麒
﹃

补
儿
姗馨

粼 撇

挪械
脚
服
兄
比
龄
侃
从

鄂

雄
撇 巍腿潞

一

怕熟
旅
蜘﹃脸

蒸犷 名

︸黔
撇
撇

酬
教
麒

麒 鑫瓣鳞
嘿

州

髦
科
兹

仆

护
黝
如
︾
黝

誉一蒙;釉

夜
雄
冰
以
葱
黔

辨
粼
黔

髯
罐
黯
黔
黔热

粼
姗溅
憋

然
淤
豁
价黯

摆

产

介毓
巍

尹

热
跳

溉

「骂川
︸始
珊

姗
眼

形

瓣
巍

撰

泌
一翼
姗
麟
黝

戮

拢

叭衅
级

屁断 攀默 参熊
臀

嚼

导节
熟

魏 写砂

蘸
甜 衬澡 黝

端
泽
户

诫

慈

肪娜洲 兴 聆粉粉 渡葺摹 一黝粼 线
此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



1小中见大巧妙成‘功/1

        从一滴焊接剂到世界石油大王

        挖掘别人不注意的小客户

        牛粪里淘出数百万家产

        五年间，竟用一元钱打造出一条街

        从普通职员升到董事长

        无业者专做婴儿生意成大

        六年攒五万，终成四十亿业

        美国首富家族，记下每笔钱的用途

        空手造出二千万美元教堂

        从不引人注目的行业中找商机

        巧妙卖出五十万美元的房子

2借势借力借天下/25
希尔顿五千美元创大业

仅识三个字创出“老干妈”亿万品牌

找最好的经销商荣宝斋，农民也干出了大事

关键时刻借钱终成山核桃大王

“空手套白狼”的经典故事

抓紧信息，巧做大生意

一个穷光蛋变富翁的传奇

轻松借到一百万美元
百折不挠借钱成大事

赤手空拳打天下的英雄

精于造势，财源滚滚

        站在失败者的肩膀上

3敢于冒险，才能挣大钱/ 51
        勇敢冒险，成就世界级大富豪
        不花钱，也能在一流杂志登广告



霍英东不惜生命创大业
不肯坐收百万，冒险竟带来千万

张朝阳借助风险投资起家
坚定自己的独到直觉终成大亨

冒险做广告打造出领带之王“金利来”
征服最难攻的客户，成功水到渠成

胡雪岩，从钱庄学徒到一代红顶豪商

“硅谷狂人”乔布斯

4紧紧抓住成功的机遇/}s
        巨富摩根当年看准时机孤注一掷

      在物价波动中抓住万分之一的机会

      下岗工人抓住机遇为奥运会设计工艺品
      老太太一股“拧”劲挣出近亿家业

      普通农民专做鹅生意成为亿万富翁
      把握时机，哈德林成百万富翁

      日本水泥大王从卖水起家

        巴菲特这样成为世界头号股王

      从名不见经传到拍卖柏林墙
      抢占先机赚大钱

      巧用黛安娜婚礼发大财

      不因别人嘲笑便放弃良机

      敏锐果断抓住赚大钱的机会

      在买下与卖出中潇洒进账
      在绝望中发明了牛仔裤

      偶然听来的信息打开财富之门

      把垃圾变成亿万财富的人

      从乞丐到亿万富翁

      在不满意中寻找创业的机会



5寻找冷门，制造人无我有/123

        挖掘市场空白搞定九个亿

        用笑话赚到数千万美元

        许爱东做“卖炭翁”，赚得不亦乐乎

        两次“留一手”挺过事业的险关

        电脑打花业财源滚滚

        废弃冰块中的巨大商机
        小职员的小建议拯救了电扇的命运

        裙子的灵感，卖了六百万美元

        沙漏用途改变后的神奇市场效应

        猫房的沙土竟卖出数亿美元

6每种逆境都含有等量成功的种子/

        洛克菲勒:赤贫中崛起的首富和慈善家

        两万斤山碴逼出来的一番事业

        霉豆腐同样可以赚大钱

        神秘的麻花配方价值百万
        在九十分钟内不用借钱解决了负债

        旧M创始人:从十二美元到五十亿美元

        王永庆:小米店中起家的台湾首富

      卓别林:在苦难中催生快乐艺术

        在逆境中创造出世界最早的甜筒冰淇淋

1 }t1

卡通之父迪斯尼成长于送报工

壮起胆子定成大事

他这样克服难关，打造出路透社

从乡下孤女到世界时装女皇

逆境进取终成化学之父



7财富跟着美德来// 175
        劝人戒酒赚取巨大财富

      拾起大头针成就一位银行大王

      华人首富是在良好声誉中成长起来的

        良好口碑让打工仔变成保洁大老板

      一代慈善富豪林百欣

      修鞋中发现成为亿万富翁的秘诀
      强硬自尊竟赢来保险大单

      吃亏守信，造就中东富翁

      小池守信带来财源滚滚

}:}有梦想，就一定要实现/197
        孙正义十九岁时立下人生五十年计划
        临退休开创出肯德基大业

        齐瓦勃打工时就立志做最优秀的人

      史泰龙:被拒绝一千八百八十五次仍坚持信念

        白手起家做百度

      从五千元起步的亿万富翁

        皮尔·卡丹穷时立志:我一定会成为百万富翁

      化妆品女王艾斯蒂·劳德与雅诗兰黛

      坚定求职的松下让老板刮目相看

        “低质学生”痴迷电脑终成世界首富

rM}ti}学无止境，修炼内功/221

        不懈追求，不断学习

        让投资专家羞愧的小男孩

        不要注重眼前的利益

        弥太郎狱中学数学造就三菱集团
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雅虎酋长杨致远

深入调查造就亿万富翁

路透因强烈好奇心开创出路透社

拿破仑:发誓让嘲笑者变成拥戴者

巧用“走为上”计跻身亿万富翁行列

彼得森:一番艰苦磨砺终成美国钻石大王

10巧妙开启财富之门/239

        巧卖稀饭竟卖出个百万富姐

        他们利用区域差价成了大款

        让客户做老板轻松赚钱

        刘永好兄弟敢于放弃“铁饭碗”成首富

        犹太商人沃伦斯的生意经
        一个古代商人的传奇聚财故事

        概念是个值钱的东西

        菲勒神奇的赚钱秘密
        落魄的毛姆奇巧征婚一举成名

        巧用创造性思维改变命运

利用惊人之举成就惊人的销售奇迹

J.K.罗琳:抓住瞬间闪现的灵感写出“哈利·波特
加藤信三快速晋升的成功窍门
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空手致富 晰

从一滴焊接剂到世界石油大王

    洛克菲勒出生于美国纽约州哈得逊河畔的一个小商人家庭。14岁那年，

洛克菲勒在克利夫兰中心中学上学。放学后，他常到码头上闲逛，看商人做买

卖。有一天，他遇到一个同学，两人边走边聊起来。那个同学问:“约翰，你长大

后想干什么?”年轻的洛克菲勒毫不迟疑地说:“我要成为一个有10万美元的

人，我准会成功的。”

    中学毕业后，洛克菲勒便决定放弃升大学，到商界谋生。为了寻找工作，他

在克利夫兰的街上跑了几个星期，拿定主意要找一个前程远大的职业。他的眼

光颇高。他后来回忆道:“我上铁路公司、上银行、上批发商那儿去找工作，小铺

小店我是不去的。我可是要干大事的。”

    1855年9月的一天，他在一家经营谷物的商行当上了会计办事员。从此，
这个日子就成了他个人日历中的喜庆纪念日，他把它作为第二个生日来庆祝。

“就在那儿，我开始了学做生意的生涯，每周工资是4美元。”他追忆道。

    他工作勤勤恳恳，不久就养成了对数字的好眼光。他除了记好账外，还为

商行的经营出主意。有一次，商行买人一批大理石，打开包装后竟发现高价购

进的大理石材上有瑕疵，商行老板沮丧而又无计可施。这时，头脑灵活的洛克

菲勒建议把责任推到负责运货的3家运输公司头上，向这3家公司分别提出

赔偿损失的要求。这个绝妙的主意使商行得到的赔款比原来高出两倍，商行由

此得到一笔“飞”来的横财。洛克菲勒这种天生的经商才能颇得老板赏识，很快

给他提了薪，工作第一年他挣得了300美元。

    第三年他的年薪提到600美元。但他知道自己对这家商行的贡献远不止

此，因此要求加薪到800美元，结果遭到拒绝。洛克菲勒断然决定离开这家商
行。

    初人石油公司工作时，年轻的洛克菲勒既没有学历，又没有技术，因此被

分配去检查石油罐盖有没有自动焊接好，这是整个公司最简单、枯燥的工序，
州门戏称连3岁的孩子都能做。

克菲勒看着焊接剂自动滴下，沿着罐盖转一圈，再看着焊接好的

罐盖被传 走。

哪 蕊



i 小中见大，巧妙成功

    半个月后，洛克菲勒忍无可忍，他找到主管申请改换其他工种，但被回绝

了。无计可施的洛克菲勒只好重新回到焊接机旁，下决心既然换不到更好的工
作，那就把这个不好的工作做好再说。

    于是，洛克菲勒开始认真观察罐盖的焊接剂滴量，并仔细研究焊接剂的滴

速与滴量，他发现，当时每焊接好一个罐盖，焊接剂要滴落39滴，而经过周密

计算，结果实际只要38滴焊接剂就可以将罐盖完全焊接好。

    经过反复测试、实验，最后，洛克菲勒终于研制出“38滴型”焊接机，这就

是说，用这种焊接机，每只罐盖比原先节约了一滴焊接剂。可是，就这一滴焊接

剂，一年下来却为公司节约出5亿美元的开支。
    年轻的洛克菲勒就此迈出日后走向成功的第一步，直到成为世界石油大王。

有

撅 _布
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空手致富 汉

一挖掘别人不注意的小客户
.川 一

    一个勤工俭学的大学生，找了好多工作都不如意，最后就选择一家洗

涤精公司做了推销员。

    大学生很细心，他拿到产品后，先试用了一瓶，验证一下这种新产品

的实际效果，以便于在推销过程中增强说服力。刚开始的时候，他也同许

多推销员一样，挨家挨户上门推销。可是，尽管他很卖力，但由于居民住户

用量小，加上推销此类产品的人又多，僧多粥少，所以销售成绩并不理想。

    大学生就有些灰心丧气，可为了挣口饭吃，也只好硬着头皮继续干下

去。他重新定位，把目标锁定在市内各大中型饭店、宾馆这一块。因为这样

的客户都是“大头”，需求量比较大，联系一家是一家。大学生就拿着崭新

的城市交通地图，一家挨一家地找。没想到连跑了几十家，管事的都说他

们还有一大堆洗涤精没用完呢。后来他了解到，这些有一定规模的饭店和

宾馆，都有固定的供应户，后继者很难从这里打开局面。

    既然此路不通，那就干脆掉头。于是他放弃了城内用户，到城郊去了。

    在郊区的一家小饭店门口，他正巧碰上老板在对小伙计发脾气。老板

训斥洗碗工:“怎么这么快就把洗涤精用完了?”洗碗工颇委屈地说:“我没

有浪费呀，放了那么多，就是不起沫，油污洗不下去，每次只好多放。”老板

听了口气也就变软了:“现在什么东西都掺假，怎么连这破洗涤精都不例

外!”

    大学生知道机会来了，就喜出望外地走上前去，对老板说:“我的洗涤

精价格便宜，保管你用得满意。”老板半信半疑。大学生并不多说，就从袋

子里拿出一瓶递给他。老板不屑地看了看，冷不丁冒出一句:“没有什么特

别的嘛，不会又是劣质品吧。”

    此时，大学生才向老板说明自己是推销员，公司的这种产品刚上市，

它具有去污能力强、快速分解油污分子的特点，同时又有灭菌作用，还能

彻底清除蔬菜瓜果中农药的功效，最适合饭店使用。

    大学生边介绍产品边让洗碗工试用，其效果立竿见影，且用清水一冲

就干呼钟秒发出香味。
、一盘簇



G )小中见丸巧妙成功

    这还不算完，大学生又让洗碗工将极少的洗洁精滴在油黑的灶台上，然后

用抹布一擦，露出了雪白的瓷砖。

    老板当场订下了30瓶，并承诺做大学生的长期用户。
    有一家就有第二家，后来大学生再接再厉，在附近又发展了三十多家这样

的客户，每个月的收人竟位列全公司之冠。
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空手致富 墉

牛粪里淘出数百万家产

    只要有时间，王守红每天都要来到他的养牛场，热火朝天地做着一件事

J睛— 晒牛粪。

    在安徽省临泉县长官镇，王守红是个名人，他出名就出在牛粪上。在牛粪

里，他淘出了金子，因为牛粪，他发家致富了。

    在整个临泉县，从2001年开始，牛粪就变成了抢手货，变成了值钱的东

西。而让牛粪变得值钱的，就是这个普普通通的王守红。

    在发现这个“富矿”之前，王守红没少折腾，他养鸡养鸭养蜜蜂，还开过面

粉厂，但想钱盼钱，钱却总是存不进他的口袋里。1996年的一天，他偶然动了

养牛的心思。
    全守红孤注一掷，当年就养了7头黄牛，到年底的时候,7头牛赚了一万

多元。首战告捷，这大大鼓舞了夫妻俩养牛的信心。到1998年，他们已经饲养

了四十多头黄牛。

    随着养牛规模的扩大，饲料的压力也大了起来。这时候，王守红好钻研的
聪明劲儿开始显露出来，经过试验，他摸索出了“酒糟秸秆养牛法”，将酒糟与

秸秆掺在一起发酵，牛不仅爱吃，还降低了成本。
    1999年，王守红养殖的黄牛一年可以净赚五万多元了.o对于这样的收人，

王守红和媳妇都比较满足。但是就在这一年，发生了一件改变主守红命运的事情。
    牛养得越多，粪便也就越多，为了这牛粪，王守红可没少烦恼过。

    牛粪到处都是，王守红看见就心烦。但为了挣牛钱，他对牛粪只能无可奈

何。2000年的一天，一个福建来的生意人走进了他的家，但他却不要王守红的

黄牛，而是要这些让工守红头疼的牛粪。

    有实牛肉的，有买牛皮的，买牛粪，王守红还是第一次听说，而且这牛粪的
价格还不低!在将信将疑中，王守红夫妻俩还是认认真真按照客户的要求把牛

粪晒干了。
    对王守红来说，这牛粪的钱可真是意外之财。当时，他的牛一头卖到三千

多}c, ran罪?ct}}1}’相当于卖了七八头牛}} i
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    王守红越来越好奇，他们把牛粪收购了去到底是干什么用呢?

    王守红渴望挣上更多的钱，让他的妻子鲜花过上养尊处优的好日子。但作

为一个农民，他没有太多致富的门路，依然只能养牛卖牛粪。但王守红绝对是

一个有心人。他看到牛粪这么抢手，认定牛粪卖出去后有更大更赚钱的用途。

为了寻找答案，他想方设法套外地客商的口风。终于，他打听出别人买走牛粪

是用来种植双抱菇的。 *
    双抱菇在国内外有着广阔的市场，1公斤双抱菇可以卖到4元钱，而且仅

国外市场就供不应求。牛粪的谜底揭开了，王守红恍然大悟:原来身边还有这

样的商机却被自己白白错过了这么多年!

    原以为双抱菇种植起来会比较难，没想到出乎意料的简单，王守红激动不

己。

    用牛粪种植双抱菇，就是将干牛粪与秸秆混合发酵消毒后，再到大棚里进

行管理。经过一年的摸索，王守红完全掌握了双抱菇的种植技术。

    2003年，王守红租用了一家皮鞋厂闲置的厂房，投人了三十多万元，建起

了三千平方米的双抱菇种植基地，当年就收回了全部的成本。 t

    尝到了甜头的王守红乘势而上，到2006年，他的双抱菇面积已经扩展到

了近万平方米。

    一提起黄牛、牛粪、双抱菇，王守红的话题就止不住。这几年，从它们身上，

王守红每年可以获得几十万元的纯利润。这些经济来源既投资不多，也没有风

险，难怪王守红的嘴巴都合不拢了。

    牛粪给王守红带来了经济效益，也给他带来了社会声誉。安徽省、阜阳市、

临泉县的几级政协领导们不断来参观视察他的双抱菇基地!

        人

，，，..鱼一处‘，、，‘⋯.婚.，.、‘、，沪，.⋯.、⋯t.、⋯，二。，。:.t一‘.‘..‘:.，.‘一‘一、一t一，二‘.、t..，，:.、:.二
飞 连编著者也没有想到，牛粪也能值钱，而且也能 誉
遏 致富。看来，我们身边几乎所有的小事，都蕴藏着商 氢
{ 机，能不能致富，关健是要像王守红那样细心，紧紧 豪
飞 抓住机遇。 犷



空手致富 .

苏年间，竟从普通职员升到董事长

    机遇对每个人都是公平的，它就像一块柔软的橡皮泥，到底成什么形状，

得靠捏橡皮泥的人自己决定。因此，在日常生活中，应该认真对待每一件小事，
因为小事也能造就成功。

    当初，阿基勃特只是美国标准石油公司的一名普通职员，但他无论在什么

场合中签名，都不忘附加上公司的一句宣传语“每桶4美元的标准石油”。在书

信及收据上也不例外，签了名，就一定写上那几个字。时间一长，同事朋友们干

脆给他取了个“每桶4美元”的外号，他的真名反而没人再叫了。
    公司董事长洛克菲勒听说了此事，便叫来阿基勃特，问他:“别人用‘每桶

4美元’的外号叫你，你为什么不生气?”阿基勃特答道:“‘每桶4美元’不正是

我们公司的宣传语吗?别人叫我一次，就是替我们公司免费做了一次宣传，我
为什么要生气呢?”洛克菲勒感叹道:“时时处处都不忘为公司作宣传的人，正

是我们公司需要的好职员呀!”于是邀请阿基勃特共进晚餐。

    5年后，洛克菲勒卸任，阿基勃特成了标准石油公司的第二任董事长，他
得到升迁的重要原因就是之前坚持不懈地为公司作宣传。洛克菲勒说:“我成

功，就是因为我关注了别人忽视的小事情”。

    因此，不要因为没有什么惊天动地的事情让自己完成而沮丧，积极地做好
你所遇到的每一件小事，或许以后的成功就是因它们而起!

    这是一件谁都可以做到的事，可是只有阿基勃特一个人去做了，而且坚定

不移、乐此不疲。嘲笑他的人中，肯定有不少人才华、能力在他之上，可是最后，

只有他成了董事长。
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秀元钱“造出一条街
    小李破产了，他所有的资产都被拍卖光了。先前的小李是多么的雄心勃

勃，但如今，除了一张车票和口袋中仅有的1元钱，他一无所有了。
    小李站在检票口，看着由深圳开出的143次列车已经在检票了，他百感

交加。“深圳!再见!”小李泪流满面，心底默默向深圳告别。
    就在小李跨上车门的一刹那，他的脑中突然一闪“我难道就这么离开?”小

李退下车来，站在月台上，看着火车开走了，那张回家的车票被他悄悄地撕烂

了。

    在如此繁忙的深圳车站，同一时间里会有七八种不同的方言传进你的耳

中。小李的手在衣兜中握着仅有的那1元钱，走到一家商店里，用它买了1只

儿童彩笔和四只“红塔山”的包装盒。他在火车站的出口，举起一张牌子，上面

写着“出租接站牌(1殉”几个字。
    就在当天的晚上，收获颇丰的小李不但吃了一碗加州牛肉面，而且在他的

口袋中还有18元的余额。
    大约半年后，小李的4只包装盒的“接站牌”已变成用40只用锰钢做成的

可调式“迎宾牌”，并且在火车站边上拥有了自己的一间房子和一个帮手!

    深圳的三月份已是春暖花开，就在此时，全国各地的草荀一窝蜂似的涌到

深圳。当天的新鲜草毒10元一斤，如果当天卖不完，第二天就只好5元一斤

卖，到了第三天就无人问津了。就在这时，小李揣着用出租“迎宾牌”挣来的1

万元，来到郊区的一个农场，购买了3万只花盆。等到第二年春天，当别人把摘

下的草荀运进城里销售时，小李也拉上栽着草墓的花盆进了城。两个星期不

到，3万盆草霉抢购一空，这样新鲜的草幕深圳人还是头回吃上。与此同时，小

李也初次体验了用1万元变成30万元的爽劲!
    小李就是靠这种想吃即摘的花盆式草墓，开了自己的公司。他开始做贸

愈
老
晶

易。他别出心裁地把谈判地点定在五星级饭店的大厅里。五星级饭店的大厅不

但环境优雅，而且是免费。两杯咖啡，一段音乐，还有1}彬有礼的小姐，小李为
这个秘密无人知晓而高兴，更让他欢欣鼓舞的是:与美国耐克 公司成功签

订了贸易合同。
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