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题 记

你贫穷，因为你还没有找到打开财富之门

的钥匙。

这本书，中学生也应该读一读，它不仅讲了

如何创业，还讲了如何成人、如何做人的道理；天

下的事从来都是因人而异，先成人而后成事；事因

人成，事在人为，此理千古不变。

一、遥望商海　　岸边浅谈

美国的石油大王、美孚公司的创始人洛克菲勒这样评价自

己“：即使你们把我身上的衣服剥得精光，一个子儿也不剩，然后

把我扔到撒哈拉沙漠中心地带，但只要有两个条件：给我一点时

间，并且让一支商队从我身边经过，那要不了多久，我就会成为

一个新的亿万富翁⋯⋯”

凡是听到过洛克菲勒这句话的人，没有一个人会认为他是

在吹牛，因为这时他凭自己的奋斗，早已成为人所共知的亿万富

翁了。

后来成为世界首富，更为当代青年顶礼膜拜的楷模、电脑软
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盖茨就极为欣赏洛克菲勒的这句话，并把它当件专家比尔 作

自己的座右铭一样认真对待，以此鼓舞和激励自己。盖茨正是

在这样一种精神的支持下取得成功的。

引起我们注意的不仅仅是这种令人叹服的精神力量，更重

要的是这段谈话所表现出的令人震慑的自信心。也就是说，他

不仅具有一往无前的气概，而且有实现目的和达到目标的办法。

应该说，后者更重要。因为精神是表象，办法是根据是基础，是

产生自信心之源。

洛克菲勒是怎样产生自己的自信心，确信自己一定会成为

亿万富翁的呢？

他的力量的根据是什么？

他的具体办法是什么？

这些办法对我们有没有用，从中可以借鉴些什么呢？

这是每一个准备经商、同样想成为百万富翁并肯于动脑筋

的人不能不问一问、不能不想一想的问题。

盖茨就这么问了，也认真想了，并且找到了真谛，他也取得

了成功。

别人是不是也可以同样学会一些东西，取得一些成就呢？

当代中国人、当代中国青年是否也可以通过学习而走向成功之

路呢？

事实上百万富翁、千万富翁、亿万富翁毕竟是少数，在美国、

在全世界都是如此，在中国当然也不会例外。经商下海者多如

牛毛、众如羽片，而成功者却凤毛麟角，屈指可数。

然而，洛克菲勒和所有商业上的成功者都是实实在在的人，

干的是实实在在的事，走的是实实在在的路。商业活动是人世

间最具体、最真实、最直观的物质活动，那么一切成功者的道路

自然是睁眼可见、伸手可及、一目了然、有据可察的。那么，他们
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的经验、办法、招数为什么不可以学习、借鉴和参考呢？同样，一

切成功者在取得成功的过程中又都会遇到各种各样的困难、阻

力、打击，也都会犯各种各样的错误，经历一次又一次的失败，遭

受一次又一次的挫折，备尝一次又一次令人难以忍受的痛苦，这

些教训就像成功的经验一样宝贵和重要。学习它们不仅使后来

人少犯错误，避免失败，预防挫折，减少痛苦，还可以从中获得巨

大的精神力量，迈出更坚定的步伐，走向成功之路。前车之覆，

后车之鉴。

综合两方面的情况可以断言，经商致富之路是可以走的，他

人的经验是可以借鉴的，他人的教训是可以减少自己再犯错误

的，这种学习对于今天和后来的成功者是完全必要的。

任何事物任何人，当你对它不认识不了解的时候，它对于你

是陌生的、神秘的、令人深感茫然甚至似乎是不可知的。但是，

当你大胆地接触了它，深入地了解了它，神秘感就消失了，就会

发现它不但是可以认识的，而且是可以掌握的。创业、发家致富

当老板也是这样。

通过对一些成功企业家的观察、了解和研究，以及自己多年

在公司中的生活体验，我发现不同类型的成功者，无论处于多么

不同的时代，不同的国家，从事多么不同的行业，不同的事业，在

他们之间总有一些共同的东西：共同的素质、共同的态度、共同

的精神，这种共同的东西，不因时间、地域、政治环境的差异而改

变；反之，在失败者之间往往也有一些共同的东西，只是它们与

成功者完全不同罢了。

既然成功者们都有一些共同的东西（当然他们也会有极大

的不同，否则就不会是一个个独立的人），这些共同的东西就是

事物规律性的体现，事物本质的暴露，也就是从事这一事物的原

则性的要求。

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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成功者这些共同具有的、本质性的、规律性的、原则性的东

西，充分告诉后来者，它们是可学的，而且是必须学的。这是每

一个想走人成功者行列的普通人的必要条件。换句话说，就是

学习掌握了这些成功者共同具有的、本质性的、原则性的东西，

纳入了事物发展的正常规律，就有可能成功；而忘记、违背或根

本蔑视这些共同的原则性的东西，则一定会失败。

为什么学习这些东西只是可能成功而不是一定成功呢？很

简单，因为这只是原则而不是实践。实践的过程不仅仅是贯彻

原则，更多的是灵活运用。

平时人常讲“商场如战场”，确实如此。战争是有规律性的，

研究战争就是研究它的规律性，以及在实践中掌握规律、适应规

律、取得胜利，使自己成为战争中的成功者、胜利者。于是，战争

理论、战争法则 “兵法”就应运而生了。

“兵法”也就成了必修课。历史上每一个从事战争的人都不

能不认真研习兵法。

既然“商场如战场”，商场也有自己的法则，自己的规律，而

且这些规律和法则也是可以学习、认识和掌握的，那么每一个从

事商业或准备经商、办公司“、下海”的人认真学习一下这些法则

也就十分必要了。

遗憾的是，商界至今还没有像属于军界经典的《孙子兵法》

那样的商界经典，这也是很多准备投身商海的人心中无底、不知

所措、感觉茫然的原因之一。

从历史上看，中国古代确实产生过极为辉煌的经商治世的

中的《货殖列传》就是经典之作，司马迁《史记 其中的佼佼者，但

是这些优秀作品、杰出思想并没有受到重视，更没有发扬光大，

因为中国古代从政治上来说，文人走的是孔丘学说“学而优则

仕”的路，千千万万的文人沿着统治者设计规定的这条路亦步亦
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趋地走着，走到老，走到死。一代又一代周而复始，而且认为这

是唯一的正路，是康庄大道。经商之学为君子所不齿。知识分

子把心思都用在“老死仕途”上，又怎么会去发扬光大经商之

学呢？

从经济上来说，中国统治阶级自古就信奉重本轻末的治世

之道，这个“本”就是农，这个“末”就是商。这种思想一直延续下

来，直到新中国建立后仍旧没有多大改变。可见其是多么根深

蒂固。在这样一种社会背景之下又怎么会产生优秀的商业学说

呢？又怎么会鼓励人们走经商之路呢？思想的贫乏必然会导致

理论的衰竭，没有像样的著作也就可以想见了。

新中国成立了，本应该各方面都有一个彻底的改变，经济学

的著作、经商思想都可有一个新的起点，而其实并非如此。

这时，不仅一切经济学著作，而且一切大学中的经济系研究

的都是所谓宏观经济，说的是政治与经济的关系、生产力与生产

关系、阶级斗争与无产阶级专政，在这种情况下，又怎么会鼓励

人们经商致富和产生这方面的杰出著作呢？中国需要通俗易懂

的、实用的“传道、授业、解惑”的经商济世之作。

然而除了管理专业的课程，中国不少大学经济系设置的许

多课程对经商创业的作用不大，有的效果还正相反。恰如鲁迅

先生所说，正好是“你不说我倒还明白，你越说我是越糊涂。”

为什么会是这样呢？

除了教学体制、教学内容、教师素质等诸多因素之外，就是

念书不等于创业，研究经济学不等于经商，学者教授不等于企业

家，理论与实践不是一回事。

很多人为没有机会进入大学学习而遗憾，甚至抱憾终身。

这种心情是可以理解的。大学确实是一个极为特殊的环境，它

可以增加人们的知识，开阔人们的眼界，扩大人们的交往，更全
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面认识社会，从而给人提供上进的阶梯和更多的机遇。然而人

生最重要的还是认识社会，经商尤其如此。创业与学历关系不

大。一个人不要因为没入大学而自惭形秽，也不要以为自己读

了大学就有了创业的本钱和能力。这是性质不同的两回事，在

中国尤其是这样。

为什么这样说呢？

通观寰 盖茨以外，白手起家、打球商界，除了现代的比尔

出天下、干出一番事业，成为商界巨子的大学毕业生并不多，专

学经济的就更少而又少。这与他们年复一年、一批又一批毕业

的庞大队伍相比是极不相称的，是不成比例的。可见这种学习

与创业并无必然的关系。成功者很可能更有他因。即使对比

盖尔 茨而言，对他产生决定性影响的：一是西雅图的湖滨中

学，二是他以技术服务于其中的公司，而不是他为了开拓眼界、

见识人才而入的哈佛大学。

世界上数一数二的商界巨子，如美国的洛克菲勒、杜邦，日

本的松下，香港的李嘉诚，无一是大学毕业生，这是很能说明问

题的。

我所接触的北大毕业生中，在商业上创业或为商业服务而

成为“大款”的，理工科多于文科，外语系高于其他各系，而经商

最不成功的恰恰是经济系、哲学系的毕业生。

怎样来看待现在大学办的各种经济学的讲座或学习班，特

班呢？别是

首先说，这种学习班如果是讲“管理”，尤其是介绍世界上先

进国家的管理办法、管理经验，那是十分必要的。那是一种专门

的学科，一种重要的知识和学问。李嘉诚的公司就聘请了大批

欧美大学毕业、学管理的高级人才。管理人才是任何一个成规

模够水平的公司所必不可少的，没有他们，公司就不能正常运
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作、迅速发展、扩大规模、成就大业。但这里说的是白手起家进

行创业，是经商立世而不是立世之后的管理。

第一步要解决的是生存、立业。

班一事实上，上一个 次要交 万元，人们的普遍看法

是“：有 万元我还上什么学习班呢，干什么不行啊？”显然，上学

习班的不是为了创业，而创业的又上不起这种学习班，这种班在

报上直呼“大款班”就不足为怪了。那是“阳春白雪”，而社会多

的是“下里巴人”，显然上这种班对创业是不对口的。

另外，由于我们国家的学校、特别是经济类院校，包括一些

冠名以管理的院校系科，由于理论和实践的脱离，学校和社会的

脱离，学者和企业的脱离，所讲所授的内容很多与实际不很贴

切。创业者要知道的是怎样赚钱，怎样把一个人、几个人的体

力、智力转化为金钱，而不仅仅是了解钱这个东西是怎样演进的

过程和在社会上的作用。他要知道钱怎样变成自己的而不是钱

自己怎么变，他要知道钱对自己的影响而不仅仅是对社会的影

响。遗憾的是，学校课堂上讲得最多的是后者而不是前者。

对于青年学生、部队战士、下岗工人、分流干部、青年农民、

普通市民来说，第一步是创业和创业后的发展。这才是最重

要 的。

帮助他们解决问题正应该从这里入手。

当你有钱进入一个专业的学习班，那是好事，但当你的经济

条件不允许这样的话，也不用沮丧、懊恼和叹息。金钱并不与学

习的内容、学习的效果完全成比例的，金钱并不能体现各种学习

的价值。

大企业家盛田昭夫念念不忘自己父亲曾经说过的话：“一个

人只要自己不努力，花费多少金钱也无法使他学到东西。不过，

也有金钱能使人受教育的途径，而且是唯一的途径，这就是

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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旅行。”

金钱不能确保一个这段话，让我们知道两个意思： 人学

到真东西，相反，一个人只要努力，缺少金钱也可以学到有价值

的东西，直到成才。 见识社会是重要的，为旅行 此花钱

很值得。实际上入 班、见识大学、了解大学、扩大交往、建

立新关系、结交新朋友的意义大于听课、听讲座本身。什么样的

话不能写成书，见于文字让别人看呢？听课与看书只是形式的

区别，没有本质的不同。

显然，社会需要一些实用的、贴近人生符合普通人生活水平

的、深入浅出明白易懂的有指导意义的书。这是一个全新的领

域，一块待开垦的广袤之地。

今天，在校或已毕业的青年学生、尚在部队或已复员的军地

两用人才、下岗待业自谋生路的工人、有文化想开拓的年轻农

民、分流之后离开机关走人新领域的干部，以及不甘于现状的普

通市民等等，都面临着一个就业或再就业，下海与创业的现实问

题。他们非常需要与人交谈，听人意见，得到指导、启蒙和提示。

可这方面的东西太少了。

我希望能为他们做一点工作。

如果你是他们中的一员，我希望这本书能在你步入新的人

生开始创业时，成为与你朝夕相处、相知相伴的朋友；在你孤身

一人走在人世间“崎岖不平的山间小路”时，成为你手中一根带

着灵气的赖以支撑的拐杖；在你行进在雾气弥漫、夜色沉沉、伸

手不见五指的旷野时，成为一盏小小的油灯，照亮你脚下的路；

在你遇到或宽或窄的河流挡住去路时，成为一叶小舟，帮你达到

彼岸；在你迷茫、困惑、苦思不得其解时，成为一把打开你心头闭

锁的钥匙，化作一股滋润你疲惫身心的清泉。

我深信：当你决心下定时，它将产生激流推轮运转一样的动
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力，这种动力将如核反应堆一样永不枯竭，将像皮鞭一样不间断

地鞭挞你的灵魂，使你成功之后永不懈怠。

我就是怀着这样一个目的、这样一种心情写作的。

经商、创业、办厂、办公司是实实在在的、具有极大的诱惑

力、充满机遇的事业；但同时它又是极其艰难的、充满风险和挑

战的事业。

一旦投身商界，不仅要求人们有极大的灵活性和创造力，而

且是对人的素质的全面检验，将使一个人的身体、意志、品行、学

识、阅历、胆略受到全面的考验。任何一方面的缺陷或问题都会

或迟或早地显出它的后果和影响。轻者涉及个人的前途，重者

关系整个的事业：或者根本不会入门，或者浅尝辄止，或者功亏

一篑，或者成功如昙花一现，千辛万苦付诸东流。而对于涉足商

海，开拓天地的人，这一切又往往联系到个人生活，牵扯到身家

性命，让人不得不慎而又慎、稳而又稳。

因此，锻炼是重要的，实践是重要的，学习更是必不可少的。

否则，没有准备而贸然行事，不但不可能成功，而且是极其危

险的。

我这里所指的办公司、建工厂、经商下海誓死一搏，是指社

会上没有地位、没有势力、没有特权，更没有雄厚资金和引人瞩

目的社会关系的普通人而言的。绝不包括国有企业、官办公司、

特权产业和海外投资以及有背景的人所经营的事业。那是极为

特殊的另一类性质的事业。它和普通市民经办的事业迥然不

同，有着完全不同的性质，完全不同的内容。它们不在我论述的

范畴之内。

个体、私营、民办公司和企业，今后在某些领域内将会成为

经济的主体之一，会对社会生活和社会发展产生重大的影响。
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这样，青年学生、部队复员战士、下岗工人、年轻农民、分流干部、

普通市民就需要认真面对如何办公司、办企业、下海谋生求发展

的现实问题；不是该不该走这条路，而是如何走、走得好的问题。

我相信，走办个体、私营、民办公司、企业之路是一条康庄大

道，这一广阔天地确实是可以大有作为的。一切有志向、有抱

负、有气魄，想成就一番事业的人都可以大胆尝试勇敢一搏，在

这一天地中展现自身建功立业。风险、危机、磨难和痛苦当然会

相伴而生，但是“不入虎穴焉得虎子“”不敢出海打不到鱼”，自古

如此。

办公司、办厂、经商、下海对于一个人一个家庭来说，确实是

一件大事，是一种选择。尼克松以自己的亲身体会说：每一个选

择都是一次危机、一种考验。这是至理名言。这是他从自己经

历的曲折人生中悟出的道理。选择下海办公司的人应该有这一

心境，也就是中国人所说的“：临事而俱，好谋而成”。即做事之

前先有所准备“。凡事预则立，不预则废”。

办公司、办厂、下海、经商要做哪些准备呢？还是物质与精

神两个方面，或者说金钱、物质条件和主观思想两个方面。而精

神和思想的准备更重要，对于普通百姓尤其如此。

那么，怎样进行思想和精神方面的准备呢？我认为最重要

的就是学习。学习又包括两方面的内容：

了解公司、工厂、商业、摊、店的建立、生长、发展、壮大、

成功的过程和客观规律。这种过程和规律与自然界产生、成长、

壮大的任何事物一样，都是自然的发展过程，都有自己固有的、

不以人的主观意志为转移的客观规律。违背了这种规律，就不

会成功，就会有危机出现，甚至遭到重大的、彻底的失败。因而

认识公司经商的规律，知道它的发展过程是十分重要的。

了解办公司、经商、成就一番事业的艰辛，同时知道别
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人如何面对危机，克服困难，求得发展，取得成功，这不但可以吸

取精神力量，也取得了克服危机的知识和经验。

学习与教育一直有两种方法或叫两条路子。一种方法是从

理论道理到事例、案例，从普遍的规律一般的情况到个别的内

容、一个个事件和一个个人物，从抽象到具体。一般的院校都是

这么教学的，事件、案例、人物不过是为了验证说明一下道理和

理论。另一种方法是由事件、人物、案例到理论，由个别到一般，

由具体到抽象。这种方法实用、简便易行、便于模仿别人的优

点，可以达到举一反三事半功倍的效果，确是一种好方法。

例如，在军事领域指挥打仗、学习作战，一种方法就是先学

兵法，熟读兵书，然后应用于实践；另一种就是看人物、看战例、

看故事，然后“照猫画虎”模仿着干。中国古今不少军事人才都

走的是这条路，以此成大事者不乏其人。清朝的开国君主努尔

哈赤，中国共产党的一代名将贺龙就是其中的杰出代表。他们

读得更多的是《三国演义》而不是兵法，甚至把《三国演义》奉为

至宝，读到滚瓜烂熟的地步。其实，作为大学问家和战略家的毛

泽东也同样注意《三国演义》和《水浒》等小说的战例研究。其研

究深度较努尔哈赤和贺龙有过之无不及，只不过他涉猎更广就

是了。日本的一些军官和商人也把学习《三国演义》放在极高的

位置，可见这种学习方法有着普遍的意义。采取这种方法对于

注重实干，努力自学成才的人是明智之举。

本着这一精神，我也从经商办企业的成功者入手来谈经商

之道，用于引导有志于此并希冀致富的人开启智慧之门。

经商办公司、办厂或准备下海一试的人，应该学习模仿或参

照哪些人呢？这样的人物、事例太多了。“三人行必有我师”、

“十室之邑，必有忠役”说的就是这个道理。能人到处有，就看学

不学。如北京的“秀水街”、武汉的“汉正街”、沈阳的“五爱街”以

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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及全国各省、各市出名街市的每一个人物都有自己极其辉煌、曲

折多难、充满离奇色彩的发迹史，他们不仅反映了一个时代的发

展和变化，也是一种知识财富和精神，是值得学习的。

从另一方面来看，中国自古就有素称发达的商业和手工业，

构成了中华民族生存和发展的经济基础的一部分，也产生了许

多杰出的实业家和精明干练的商人。从明清以下至近现代更是

成绩斐然人才辈出。北京“同仁堂”“、六必居”“、全聚德”、以“瑞

蚨祥”为首的“八大祥”绸缎业，不仅誉满京城，而且享誉海外。

年），创始人乐显扬系“同仁堂”始建于清康熙八年（ 浙

江宁波人，其第三子乐凤鸣 年在前门外大栅栏设同仁堂于

老药 年）钦命“同仁堂”铺，至今已近三百年。清雍正元年（

供奉御药，一直到清朝灭亡，历经 代皇帝，足见其地位之重，声

誉之隆。到北京解放前夕“，同仁堂 个，”已在全国开设药铺

药业至尊的地位确立不摇。晚清时代，随着对海外的开放，上海

后来居上，工商业更是发达，仅近现代就产生了一大批声震华夏

的大企业家，如荣毅仁、刘靖基，以及“味精大王”吴蕴初“、火柴

大王”刘鸿生、永安公司郭氏兄弟等。以荣氏家族为例，荣德生、

荣宗敬于 年创办企业，在 年时间建立了以兄弟二人资

本为中心的茂新、福新、申新三大企业系统，即茂新面粉公司、福

新面粉公司、申新纺织公司及其他一些附属企业，至解放时，企

余家，仅纺织业就有申新系业总数已达 统 个纱厂，确实是

令人仰视的民族资本集团，当时被毛泽东称为我国民族资产阶

级首户。

天津为当时北方工业中心。工商业近 万家，也出了许多

著名的企业家。如享誉海外的永利碱厂和久大盐业公司总经理

李烛尘、东业企业股份公司总经理宋斐卿、启新洋灰（水泥）公司

总经理周叔韬、上海银行副总经理兼天津管辖公司总经理资耀
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华，仁立毛呢公司总经理朱继圣、寿牛面粉公司经理孙冰如，以

及工商业著名人物毕鸣岐、劳笃文、王耀庭，等等。全国其他地

区的工商业著名企业和著名人物也数不胜数。

中国商业发展彪炳史册的还有山西商人，他们明清两代在

北京崭露头角，而后扩展到华北、东北、内蒙古和长江流域，进而

把触角伸向俄罗斯、欧洲和东南亚，并最早在中国建立了钱庄、

票号。当年其经商的人员数量、规模、势力、影响远在浙江财团

和苏州财团之上。山西以祁县、太谷、平遥等地为代表的商人，

以其精明、干练、吃苦耐劳、训练有素、处事严谨、行为规范的作

风，不仅享誉交城，而且为各地财团所信赖，以至北方各大县城

的著名商号无一不雇佣山西人。山西商人的发迹史、扩展史，几

乎就是中国的一部商业发展史，与当今为世界商界视为精明能

干的犹太商人相比毫不逊色。

这些著名企业和著名人物在中国工商业发展史上都占有重

要地位，他们的创业精神和经营策略值得后人学习和借鉴，但本

书的论述不以他们为重点对象。

本书选择的成功企业，集中在欧美、日本和港台地区。

这些企业都是由小到大，由弱到强，由名不见经传的小摊位

经营成为称雄世界的商业巨无霸。它们不但有令人称羡的成功

发迹史，和昔日骄人业绩，而且至今仍屹立于世，对世界经济产

生举足轻重的影响。正因为这样，它们的成长史不但是引人瞩

目的，而且是系统的、完整的、一目了然的，也是令人信服的。这

对于希望成就一番事业、走上世界的中国的新一代是值得参考、

借鉴和学习的。从它们的成长、发展和壮大的过程中，不但可以

学到创业经验、敬业精神，而且还可以学到做人之道及现代科学

管理的经验。

学习就要从认识入手，认识它们和它们的事业，然后去应用
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去实践。毛泽东说“：运用之妙，存乎一心”，这个妙，就是灵活

性。果能如此，事业定会有成。

让我们先认识一下这些声震寰宇的大公司，了解它们的业

绩、地位，然后再研究它们是怎样达到这种规模，仅从知己知彼

的意义看，也将大有裨益。
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二、几家大公司（集团）的

业绩、成就和地位

本书系统介绍的几大公司（集团）是：

美国洛克菲勒家族的美孚石油公司

美国杜邦集团的化学公司

美国比尔 盖茨的微软公司

美国哈默的西方石油公司

日本盛田昭夫的索尼公司

日本的松下集团公司

香港李嘉诚的长江实业公司

世界上顶级的大公司（集团）当然不止这几家，历史上以及

今日，在美国能与洛克菲勒石油公司、杜邦化学公司比肩而立的

公司（集团）也可罗列一批，更不用说如哈默那样的中等公司了。

同样，在日本与松下、索尼齐名的企业也为数不少。李嘉诚的长

江实业虽在香港首屈一指，但也不是绝对的鹤立鸡群，可与其一

争高下者大有人在。

我之所以选中这几家公司，在于它们不仅都具有骄人的业
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绩，令世人刮目相看，还因为它们各具特色，创业经历、成长发展

历程或者经营手段、策略、方法等，有令人深省之处，值得学习或

借鉴。任何一个想成就一番事业的人，都可以从中得到有益的

东西。

洛克菲勒家族的美孚石油公司

把洛克菲勒家族集团公司作为首选目标，不仅在于它业绩

卓著，名气之大如雷贯耳，主要是因为它的两代创业者都是白手

起家，是真正从零开始的。这两代人，从老比尔（威廉 艾弗

里 洛克菲勒）到其子美孚公司的创办人约翰 洛戴维 克菲

勒，都是赤手空拳，仅凭自己的智慧、谋略、勤奋加上狡诈，最终

获得成功的。洛克菲勒父子的行为并不总是正大光明的。对于

他们的行为和事业，即使在美国也不是一致交口称赞的。对他

们的攻击、谩骂、诋毁持续不断，有时甚至是铺天盖地：报纸、电

台、文章、漫画全面出击“，掠夺者”“、恶棍”“、伪君子”⋯⋯种种

“桂冠”全都戴到他们头上，连他们的捐赠也遭到抵制。在集会

的会场上，人们异口同声地说：“我们不要这笔比垃圾还肮脏的

钱。”新闻媒体和出版界的文章和出版物广泛扩散着“：恶狼”、

“骗子”“、强盗”“、掠夺寡妇和家人财产的抢劫犯和流氓”“、不顾

穷人死活的吸血鬼”以攻击约翰 戴维 洛克菲勒和美孚石油

一公司。 切可以在词典里找到的攻击和谩骂的词汇都被人

们用上了，犹如一发发射向洛克菲勒和美孚石油公司的炮弹。

洛克菲勒被判定为“十恶不赦的罪人”“、当今最大的罪犯”“、长

脚伪君子”，久而久之，洛克菲勒这个名字在美国几乎成了冷酷、

贪婪、剥削、掠夺、罪恶的代名词。
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诚然，纯粹的、绝对的、完美的、一尘不染的、白璧无瑕的东

西在人类社会中是没有的。正如人们普遍认为的那样：洛克菲

勒的发迹史实际上也是美国社会两百年历史的缩影。美国的金

元帝国与洛克菲勒的发展与利益是一致的。洛克菲勒王朝与其

他同时存在的几大王国一起是美国“金元列车”的威力强劲的火

车头。如今，让我们客观地、冷静地、历史地重新回首审视洛克

菲勒家族的发迹史，从中寻找可以借鉴的有益经验。

洛克菲勒和他的家族取得了什么样的业绩，使他和他的公

司、家族赢得了在美国社会和美国发展史上这种重要地位呢？

坦率地说，时至今日“，洛克菲勒”在美国公众的印象里，仍

然带着几分神秘色彩。没有人能准确地说出“他”有多少财产，

人们只知道这个家族拥有的财产是一个巨大的天文数字。

早在 世纪，据 年的统计，美国每年的石油总产量为

万桶，洛克菲勒的美孚石油公司名列榜首，每年产 万

桶，占全国总产量的 ，洛克菲勒王朝的地位就在此时已经

确立。这时，美孚石油不但占领了全美的市场，而且开始向欧

洲、亚洲包括中国进军。

世纪末叶，世界经济飞速发展，欧洲的英、法、德也显出

强劲的实力。但是即使如此，洛克菲勒仍把他的销售渠道伸向

了世界 多个国家和地区。到 世纪 年代，美孚公司的原

油、煤油和其他产品占世界市场的 ，没有任何一家公司可以

与之匹敌。这种局面一直延续到 世纪。

在世界相对落后的国家，人们这样描绘对美孚石油的依赖：

“在世界落后的国家里，在最黑暗的穷乡僻壤，美孚石油公

司的产品还通过肩挑人扛、牛车、马车、骆驼运往千家万户。批

发和零售代理商沿着亚洲苏门答腊东海岸前往暹罗、婆罗洲和

法国殖民地 印度支那半岛。”当时，美孚公司的专用油船载
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