
第五篇  需求，供给与价值的一般关系

第一章  引论。论市场

第一节  生物学和机械学关于相反力量均衡的概念。本篇的范围。

一个企业成长、壮大，以后也许停滞、衰朽。在其转折点，存在着生命
力与衰朽力之间的平衡或者均衡。第四篇的后几章讨论过的主要是使人口增
减或工商业方法兴衰的那类力量的均衡。随着我们研究工作的逐渐深入，我
们越来越有必要认为经济力量相似于那样一些力量，这些力量使青年人成长
到壮年，此后，他逐渐僵硬，不爱活动，直到最后让位于其他生气勃勃的人。
但是为了给这种高深的研究作好准备，首先我们就需要观察一下比较简单的
力量均衡，这种均衡是和一条弹线所系的一块石子或一个益中彼此相依的许
多小球所保持的机械均衡大体上一致的。
现在我们必须研究需求和供给的一般关系；特别是和供求借以保持“均
衡”的那种价格的调节相关的那些关系。均衡这个名词是一个通用的名词，
而且现在可以不加特殊解释地来使用。但这个名词牵涉到许多的困难，而这
些困难只能逐步地加以解决。事实上，本篇中的很大的篇幅就用在讨论这些
困难了。
例证有时将取自某一类经济问题，而有时将取自另一类经济问题，但是
主要的推理过程和任何特定种类所特有的那些假设无关。
这样，它既不是叙事的，也不积极地解决实际问题。它揭示了我们关于
支配价值的因素的知识的主要理论根据，从而，为下篇行将建立的结构作好
准备。它的目的与其说是为了获得知识，毋宁说是为了获得和整理关于迫使
人类进行经济上的劳作和牺牲以及使他终止的那两组相反力量的知识的能
力。
首光我们必须对市场加以简略的叙述，因为它是使本篇和下篇中的概念
更加精确所必要的。但是市场的组织不论在原因或结果上都是和货币、信用
与对外贸易密切地联系着的。因此，对它的充分研究，就只好留待下一卷。
在那里，市场将同工商业的变动结合起来，同生产者和商人的联盟与雇主和
雇工的联盟结合起来加以研究。

第二节  市场的定义。

当谈到供求的相互关系时，它们所指的市场当然必须是同一个市场。如
古尔诺所说，“经济学家所说的市场，并不是指任何一个特定的货物交易场
所，而是指任何地区的全部，在这个地区中，买主与卖主彼此之间的往来是
如此自由，以致相同的商品的价格有迅速相等的趋势”①。又如杰文斯所说：
“起初，市场是城中出售粮食和其他物品的一个公共场所，但是这个字的意
义曾被推广，从而指任何一群商业上有密切关系并进行大量交易的人。一个
大城市有多少重要行业，就可以有多少个市场，而这些市场可以有也可以没
有固定场所。市场的中心是交易所，市集或售卖所，商人们都约定在那里相

                                                
① 《财富理论中数学原理的研究》，第 4章。又见第 3篇，第 4章，第 7节。



会和进行交易。伦敦的股票市场、小麦市场、煤炭市场、糖市场和许多其他
市场都各有各的固定场所；曼彻斯特的棉布市场、废棉市场和其他的市场也
是如此。但场所上的这种区分是不必要的，交易者虽散布于全城或郊区，但
他们仍能形成一个市场，如果他们借助于市集、约会、已公布的价单、邮政
和其他办法而彼此取得密切联系的话。①

因此，一个市场越完全，则市场的各个部分在同一时间内对同种商品支
付相同价格的趋势也越强。当然，如果市场很大，则把货物运给不同买主的
费用也必须酌加在内；各个买主，除市场价格外，还一定得支付一宗特别的
运费。②

第三节 市场在空间上的局限性。影响其物市场大小的一般条件；适于分等
分级和选样；宜于运输。

把经济学的推理运用于实践时，往往很难确定某地供求变动在多大程度
上受着他地供求变动的影响。很显然，电报、印刷机和蒸汽运输的一般趋势
是扩大这些影响的作用范围，并加强它们的势力。整个西方世界，从某种意
义上来说，可以被看成是各种股票证券和贵金属的市场，小而言之，可以被
看成是毛、棉、甚至小麦的市场；当然必须酌加运费，其中包括货物通过海
关时所交纳的关税。因为在所有这些场合下，包括关税在内的运费不足以阻
止西方世界各地的买主彼此竞购相同的供应品。
有许多的特殊原因，它们可以扩大或缩小某特定商品的市场。但是差不
多所有那些拥有广大市场的商品都具有普通的需求，且易为人所识别。例如，
棉布、小麦和铁都是满足迫切的、几乎是普遍的需要的。它们易于识别，所
以，它们能够由那些彼此相隔很远，以及和商品相隔也很远的人们来买卖。
如有必要时，可以从这些商品中选取真正典型的样品：它们甚至可以由一个
专门家来“分级”，像美国对谷物所分的等级那样；因此，买主可以确保他
所买的商品将达到一定的标准，虽然他从来没有见过他所要买的商品的样
本，而如果他见这样本，则他也许不能作出判断。①拥有广大市场的那些商品，
也必须是经得起长途运输的商品：它们必须有相当的耐久性，同时它们的价
值和体积相比要大得多。某商品是如此笨重，以致在离产地很远的地方销售
时它的价格势必有所提高，这样的商品照例只有很狭隘的市场。例如，普通
砖的市场实际上只限于砖窑附近的地区，它们几乎不堪通过陆路而运输到那
些没有自己砖窑的地区。但某些特种砖则在英国大部分地区拥有自己的市
场。

第四节  组织完善的市场。

                                                
① 《政治经济学理论》，第 4章。
②  例如，常见笨重货物都被规定在某港某船上交货不纳运费的价格，各买主必须自己负担运回货物的费

用。
① 例如，某公仓或私仓的经理收到农户的粮食，把它分成不同的等级，再接他所交的粮食的数量和等级发

给他凭据。然后便把他的粮食和其他农户的粮食混在一起，在到达真正要验收粮食的那个买主手中以前，

他的凭据多半要转几次手，而该买主所收到的粮食很少是或完全不是凭据的原主的农场上所生产的粮食。



让我们进一步考察那些东西的市场，这些东西是用特殊的方式来满足普
遍的需求，具有易于识别和便于携带等条件的。它们，如我们所曾提到的，
就是有价证券和贵金属。
某公司的任何一张股票或债券，某政府的任何一张公债票，同任何其他
一张收益相同的股票或债券完全具有相同的价值。买主究竟购买哪一种，对
他来说是没有区别的。有些证券主要是那些规模较小的煤业公司、输船公司
和其他公司的证券，需要有关当地情况的知识，除了在附近城镇的交易所中
是很难推销的。但是整个英国就是它的一个大铁路公司的股票和债券的市
场。平时一个经纪人即使没有米德兰铁路的股票，他也会出售这种股票；因
为他知道这种股票总是流入市场，并且确信他能买到它们。
但最有力的事例是那些证券的事例，这些证券叫做“国际”证券，因为
世界各地都需要它们。它们是：一些主要国家的债券和大公司如苏伊士运河
公司和纽的中央铁路公司的债券。对于这类债券来说，电报使全世界交易所
中的价格保持在几乎完全相同的水平上。如果其中一种债券的价格在纽约、
巴黎、伦敦或柏林有所上涨，则仅涨价的消息就有使其他市场的价格上涨的
趋势；如果由于某种原因价格上涨受到阻碍，则别的市场多半会立即将该特
定种类的债券用电报预售的办法在价格高的市场上抛售，而头一个市场的经
纪人将在别的市场进行电报预购。一方面卖，另一方面买，就加强价格到处
趋于一致的倾向；除非有些市场处于非常状态，这种倾向就立刻成为不可抗
拒的。
在交易所中，一般说来，商人也能确保按照同买价差不多相等的价格出
售证券；他往往情愿以低于他在同一刹那所能卖的价格的 1/2％，或 1/4％，
或 1/8％，有时甚至 1/16％的价格购买头等股票。如果有两种同样保险的证
券，其中一种是发行额大的债券，而另一种是同一个政府发行额小的值券，
从而，头一种债券不断流入市场，而后一种债券却很罕见，那末，仅仅因为
这个缘故，商人们所取的卖价和买价之差在后一场合要比前一场合大些。①

这正说明了这个伟大的法则：某种商品的市场愈大，一般说来，它的价格变
动愈小，而商人在经营此商品中所取的周转利率也愈低。
可见，证券交易所曾经是，现在仍然是借以形成各种易于识 22 别、便于
携带和满足普遍需求的产品的市场的范例。但在最大程度上具有这些性质的
商品是黄金与白银。正是由于这种原因，它们曾被选作货币使用，以代表其
他东西的价值。世界金银市场组织得十分完美，它可以提供我们所讨论的那
些法则的作用的许多奇妙例证。

第五节  即使一个小市场也往往受远处的间接影响。

在和国际证券与贵金属的市场相反的另一极端，首先是适合某些人的那
些定做的东西，如合身的衣服；其次是那些容易腐烂而体积很大的东西，如
新鲜蔬菜之类，这些东西不便于长途运输。前者很难说有一个批发市场，它

                                                
① 在无名的小公司的股票的场合下，某经纪人所愿出的买价和售价的差额可以达到售价的 5％或 5％以上。

如果他买了这种股票，他在出卖给另一个人以前，也许要存一个很长的时间，在这期间，该股票也许跌价：

而如果他预售他自己没有而又不是每天在市场上出现的那种证券，则没有很大的操劳和费用也许是不能履

行他的合同的。
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们价格由以决定的那些条件是零买和零卖的条件，而对这些条件的研究可略
而不论。①

第二类商品的确拥有批发市场，但它们只限于很小的范围。我们可以在
乡镇出售较普通的蔬菜中找到我们的典型事例。附近的菜商也许在双方儿无
外部干扰的条件下准备把菜卖给镇中居民。卖方和可向别处购买的买方对过
高的价格可以有某些节制；但通常这种节制不起作用，而可能发生的是，在
这种场合下，菜商们能够联合起来，从而规定一种人为的垄断价格；这就是
说，这种价格与生产成本儿无直接关系，而主要是由对市场的负担能力的考
虑所决定的。
另方面，很可能，有些菜商和第二个乡镇的距离几乎一样远近，有时他
们把菜送到这个镇，有时又送到那个镇；而有时在头一个镇买菜的人也同样
可以到第二个镇去买；价格上极小的差异，将使他们愿意到较好的市场去，
从而，使两个镇中的交易在某种程度上相互依存起来。也很可能，第二个镇
和伦敦或其他中心市场有密切的联系，因此，它的价格是由中心市场的价格
所决定；在这种场合下，第一个镇的价格也必定有很大的变动，以便和它们
相一致。随着消息的一传十、十传百直到消息远散各处，因此，即使偏僻的
市场也动辄为本市场未曾觉察的那些变动所影响，而这些变动是来自远方，
逐渐波及各个市场的。
可见，在一个极端是世界市场，其中直接来自世界各地的竞争起着作用；
而在另一个极端是那些偏僻的市场，其中没有来自远方的各种直接的竞争，
虽然在这些市场上甚至也可以感受到间接的传来的竞争。而绝大多数的市场
却处于这两个极端的中间，经济学家和企业家必须研究它们。

第六节  市场在时间上的局限性。

此外，市场不但因地区而异，而且也因使供求力量彼此达到均衡所需要
的时间的长短不同而有所不同。这种时间因素比空间因素当前需要更加充分
的注意。因为均衡本身和决定它的那些因素的性质都以市场所占用的时间的
长短为转移。我们将知道，如果时期很短，则供给局限于现有的存货；如果
时期较长，则供给将或多或少受该商品生产成本的影响，而如果时期很长，
则这种成本将又或多或少受生产该商品所需要的劳动和物质资料的生产成本
的影响。这三类当然是交织在一起的。我们首先讨论第一类；并在下章中考
察那些供给和需求的暂时均衡，其中供给实际上只指市场上可供出售的存
货，因此，它不能直接受生产成本的影响。

                                                
① 一个人在小额的零买上也并不过分计较：他在一个铺子里也许用二个半先令买一搭纸，而这纸在另一个

铺子里用二个先令就可以买到。但批发价格别不然。某厂商不能以六先令的价格出售他的邻厂只卖五先令

的一令纸。因为纸商们差不多完全知道可以平到纸的那种最低价格，而不愿支付超过这种行市的价格。该

厂商非按同市价相近的价格，也就是说，按同其他厂商在同一时间所取的售价相近的价格出售他的纸不可。



第二章  需求和供给的暂时均衡

第一节  欲望和劳作之间的均衡。在偶然的物物交换中一般不存在真正的均
衡。

一个人用自己的劳动来满足自己的一种需要时，就可以发现欲望和劳作
之间的均衡的简单例证。当一个小孩采摘黑毒以供自己食用的时候，采摘工
作本身也许暂时觉得有趣，时间稍长，吃的快乐除补偿采摘工作的辛苦外，
而绰绰有余。但是当他大吃了一顿以后，就不愿多吃了。对采摘工作开始产
生厌倦，它也许是一种单调的而不是疲劳的感觉。最后当他的玩兴和对采摘
工作的厌恶与吃的欲望相抵销时，就达到了均衡。而他从采摘黑莓所能得到
的满足达到了最高限度。因为，直到那时，每次采摘使他得到的满足多，而
失去的满足少，那时以后，任何一次采摘都使他得到的满足少，而失去的满
足多。①

在一个人和另一个人的偶然交换，例如在两个林中居民以枪交换小船的
时候，所谓真正的供求均衡是极其罕见的。因为双方也许都有满足不足的情
况，头一个人如果不能用别的方法得到船的时候，除枪外他也许愿意用某种
东西交换小船；而第二个人在必要的时候也许用船以外的其他东西来交换
枪。
在物物交换制下出现真正的均衡，的确是可能的；虽然物物交换在历史
上比买和卖早些，但在某些方面是更加复杂的；而在较高文明阶段的市场上，
可以看到真正均衡价值最简单的事例。
我们可以把那类曾经引起许多讨论的交易撇开不谈，因为它们实际上并
不重要。它们和名画、古钱与无法“分级”的其他东西有关。其中各种东西
的售价将取决于欣赏它的富人是否在场，如不在场，它也许被那些指靠它牟
利的商人买去。同一张画在前后售卖时的价格差异虽然很大，但如果没有职
业买主的稳定影响，也许还要大得多。

第二节  在当地的谷物市场上一般可以建立真正的(虽然是暂时的)均衡。

那末，让我们来讨论现代生活中的日常交易并以某镇的谷物市场为例。
为简单起见，让我们假定，市场上所有的谷物都是相同质量的。各个农户或
别的卖主以任何价格所销售的数量，是由他需要现款和他对与自己有关的市
场的目前情况和未来情况的估计所支配的。有些价格没有一个卖主会接受，
而另外一些价格没有一个卖主会拒绝。此外，还有一些介于两者中间的价格，
按这些价格许多卖主或所有的卖主都愿出售较多或较少的数量。人人力图摸
透市场情况，并以此来支配自己的行动。让我们假定，实际上谷 物所有者愿
以三十五先令的低价出售的谷物只有六百夸脱。但是三十六先令会使谷物所
有者多卖一百夸脱，三十七先令会使他们再多卖三百夸脱。我们再假定，三
十七先会这一价格诱引买主只买六百夸脱，按三十六先令可以多买一百夸
脱，按三十五先令还可以多买二百夸脱。这些事实可用表说明如下：

                                                
① 参阅第 4篇，第 1章，第 2节与数学附录中注 12。



价格 令买主愿意卖的数量 令买主愿意买的数量
三十七先令 一千夸脱 六百夸脱
三十六先令 七百夸脱 七百夸脱
三十五先令 六百夸脱 九百夸脱

当然，在那些实际上情愿接受三十六先令而不愿一无所售就 26 离开市场
的人们中间，有些人并不会立即表示是乐于接受那个价格的。同样，买主们
也将有所防备，假装不十分热中的模样。因此，价格就像一个毽子，随着一
方或另一方在“讨价还价”上得势而摆来摆去。但是除非他们势力悬殊，例
如，除非一方对对方的力量估计不足，或不幸而估计不中的话，则价格多半
与三十六先令相去不远；几乎可以肯定，收市时价格大致接近三十六先令。
因为如果某卖主认为买主们实际上将能以三十六先令买到他们按该价格所愿
买的全部谷物，则他将不愿放弃比该价格相当高的任何机会。
买主方面也将作同样的估计；不论什么时候价格如大大超过三十六先
令，则他们将认为在该价格下供给将比需求大得多。因此，甚至那些宁愿支
付该价格而不愿空手回家的买主也有所等待；而由于等待，他们促进价格的
下降。另一方面，如价格远在三十六先令之下，则甚至那些宁愿接受该价格
而不愿一无所售就离开市场的卖主，也将认为在该价格下需求将超过供给。
所以，他们将有所等待，而由于等待，他们促进价格的上涨。
可见，三十六先令这一价格堪称真正的均衡价格。因为如果开始时就选
定了这个价格，并且始终保持不变，则它恰使供求相等(亦即买主们以该价格
所愿买的数量恰等于卖主们以该价格所愿卖的数量)；因为各个掌握市场情况
的交易者也希望有那样的价格。如果他所见到的价格与三十六先令相去很
远，则他预期不久将有所变动，由于这种预期，他促进该价格的迅速实现。
对我们的论证来说，买主与卖主都必须完全掌握市场情况确实是不必要
的。买主中有许多人也许对卖主们的出售意向作了过低的估计，从而，暂时
价格保持在可以找到买主的最高水平上；因此，在价格没有降到三十七先令
以下，就可以出售五百夸脱。但后来价格势必下降，结果很可能再出售二百
夸脱，并以三十六先令左右的价格收市。因为在出售七百夸脱之后，除了按
高于三十六先令的价格，没有一个卖主急于想多卖一些，除了按低于三十六
先令的价格，也没有一个买主急于想多买一些。同样，如果卖主对买主出高
价的意向作了过低的估计，他们中间的有些卖主也许按他们所愿索取的最低
价格开始出售，而不愿使他们的谷物留在自己手中，在这种场合下，按三十
五先令的价格就会销售很多的谷物；但市场也许将以三十六先令的价格和七
百夸脱的销售总额而告结束。①

第三节  在谷物市场交易的过程中，对货币需要的强度通常没有显著的变
化。但在劳动市场上确实有这种变化。参阅附录六。

上面的例证暗含着一个符合大多数市场实际情况的假设，但是这个假设

                                                
① 这个例证指出看法对交易者的行动，从而对市场价格的影响的简单形式：至于它的较复杂的发展，我们

以后还要详细讨论。



应当加以明辨，以便使它不致潜入那些不应有的场合。我们曾暗中假定，买
主们购买第七百夸脱谷物所愿付的货币额和卖主们出售第七百夸脱谷物所愿
收取的货币额，是不受以前按较高或较低的价格成交这一问题的影响的。我
们考虑到买主们对谷物的需要(它对他们的边际效用)随着购买量的增加而减
少，但我们未曾考虑在他们不愿出手货币(它的边际效用)方面有任何显著的
变化；我们曾假定不论以前支付的款额是多是少，货币的边际效用实际上是
不变的。
就我们实际上所涉及的大多数市场交易来说，这个假设是站得住脚的。
当一个人为了自己消费而购买某种东西的时候，他用在那种东西上的钱只占
他总资金的一个很小的部分，而当他为了经商而购买的时候，他还要再卖它，
因此，他的潜在资金并没有减少。无论在哪个场合下，在他出手货币的意向
方面是没有显著的变化的。这对有些人来说也许并不适用。但肯定有一些拥
有大量货币的人在场，他们的影响对市场起着稳定作用。①

在商品市场上，这些例外很少，也不重要；但在劳动市场上，它们却屡
见不鲜，而且也是重要的。如果一个工人有枵腹之虞，则他对货币的需要(货
币对他的边际效用)是很大的。如果开头他在议价方面处于劣势，并以低工资
受雇于人，则他对货币的需要仍然是很大的，他也许继续按低工资出卖他的
劳动。这种可能之所以越大，是由于在劳动市场上议价方面的优势往往处于
买主方面，而不处于卖主方面，但在商品市场上买方和卖方多半都有分沾这
种优势的机会。劳动市场和商品市场的另一个区别是由于各劳动卖主只有可
出售的一个劳动单位这一事实。这是许多事实中的两件事实，我们在讨论过
程中用它们将会大体说明工人阶级对经济学家特别是对雇主阶级把劳动看作
是商品而把劳动市场看作是一般商品市场的那种做法的本能的反抗。其实劳
动市场和商品市场的区别，虽从理论的观点来看并不是根本的，但是十分显
著的，而在实践中也往往是很重要的。
因此，当我们计及边际效用既取决于商品量又取决于货币量的时候，交
易理论就变得更加复杂了。这种考虑的实际重要性并不是很大的。但在附录
六中我们曾把物物交换和在每次交换中一方总以一般购买力形式出现的交易
加以对比。在物物交换中，某人所交换之商品量必须密切适应他个人的需要。
如果他的存量太多，他也许没有适当的用途。如果他的存量太少，他也许很
难找到满足其所需而用其所余的那样一个人。但是不论什么人，只要他拥有
一般的购买力，一旦遇到有多余东西的人，就能获得他所需要的那种东西：

                                                
① 例如，某买主有时因缺乏现金，不得不放弃那些毫不过于他曾乐于接受的别的交易。因为他自己的款已

经用完，除了按把交易乍看起来所提供的全部利益吞尽的条件，他也许是不能借到钱的。但是如果交易真

正是一宗有利的交易，则不缺乏现金的其他买主差不多总是要买的。此外，很可能，在那些被认为准备接

三十六先令的价格出售的卖主中间有几个卖主是情愿出售的，唯一的原因是由于他们急于需要一定数量的

观念；如果他们能以高阶销售一部分谷物，则现金对他们的边际效用也许会有显著的下降；因此，他们也

许拒绝接三十六先令一夸脱的价格出售过去完全接三十六先令所愿出售的谷物。在这种场合下，实主们由

于在市场开始时的交易中占了优势，也许会把高于真正均衡价格的那种价格坚持到底。收市时的价格是一

种均衡价格，虽然它不是真正的均衡价格，但和真正均衡价格却相去无几。相反地，如果市场开始时对卖

主们有很大的不利，并且他们以很低廉的价格出售了一部分谷物，从而他们仍然急需现金，则货币对他们

的最后效用也许始终是如此之大，以致他们继续按远低于三十六先令的价格出售谷物，直到买主们买到他

们所愿买的数量为止，该市场在没有达到真正的均衡价格时也许就会收市，但和它也许相去不远。
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他无须找到一个“一身而二任焉”的人，他可以供其所需，而取其所有。因
此，各个人特别是经商的人，能存得起大量的货币，从而，能大量购买，而
不会用尽他的存款，或使它的边际价值有很大的变动。



第三章  正常需求和正常供给的均衡

第一节  差不多所有不易毁坏的商品的交易都受对未来估计的影响。

其次我们必须研究的是，什么原因决定供给价格，亦即卖主们对各种不
同数量所愿接受的那些价格，上章中我们只观察了一日的交易；并假定待售
的谷物数量是已经存在了的。当然，这些数量取决于头年所播种的谷物的数
量，而这多半又以农户对他们在本年内所能得到的谷物价格的推测为转侈。
这就是我们在本章中所要讨论的重点。
甚至在市日的一个镇上的谷物交易所中，均衡价格也受着那些对生产和
消费的未来关系的估计的影响。在欧美的主要谷物市场上，期货买卖已占优
势，并且迅速地把全世界谷物贸易的主要路线紧密地联系在一起。“期货”
买卖中有些纯系投机；但它们大体上是由一方面对世界消费量的估计和另方
面对现有数量与南北半球未来收获量的估计所决定的。商人们所考虑的是，
各种谷物的播种面积，作物的早熟及其收成，充作谷物代用品的那些东西的
供给，和谷物可以作为它们代用品的那些东西的供给。例如，在买卖大麦时，
他们要考虑像糖这一类东西的供给，因为在酿造业中它可以充作大麦的代用
品，同时也要考虑各种饲料的供给，因为饲料的缺乏会提高农场所用大麦的
价值。如果世界某地某种谷物的种植者被认为一直是在亏本，并且该谷物的
未来播种面积势必减少；则人们可以推断，一旦该谷物出现，价格势必上涨，
因为它的缺乏是有目共睹的。价格上涨的预期对期货的预售发生影响，而这
反过来又影响现价；因此这些价格间接地受着对未来供应品生产费用的估计
的影响。
但在本章和以下几章中，我们特别要讨论的是在那些时期内的价格变
动，而这些时期比最有远见的期货商人一般所能逆料的时期还要长些。我们
必须考虑使自己和市场状况相适应的生产量和决定于正常需求与正常供给的
稳定均衡位置的正常价格。

第二节  生产的实际成本与货币成本。生产费用。生产要素。

在这种讨论中，我们将不得不经常使用生产成本和生产费用这些名词；
而在进一步展开讨论以前，我们必须对这些名词加以简略的叙述。
我们可以重申某种商品的供给价格和它的需求价格的类似点。在假定生
产效率完全以工人的努力为转移时，我们曾看到，“引起生产任何一定数量
的某种商品所必要的努力而需要的价格，可以叫做那一数量(当然指的是一定
单位时间内的数量)的供给价格”①。但是我们现在必须考虑这样一个事实，
即生产一种商品一般都需要辞多不同种类的劳动并以备种形式使用资本。直
接或间接用于生产商品的各种不同的劳作，和节欲或储蓄商品生产中所用资
本所需要的等待；所有这些劳作和牺牲加在一起，就叫做商品生产的实际成
本，对这些劳作和牺牲所必须付出的货币额叫做商品生产的货币成本，或为
简单起见，叫做商品的生产费用。生产费用就是为了引出生产商品所需要的
各种劳作和牺牲的适当供给而必须付出的价格；换言之，生产费用就是商品

                                                
① 参阅第 4篇，第 1、2节。



的供给价格。②

商品生产费用的分析可以追溯得很远，但这种做法是不值得的；例如，
把用于任何生产中的各种不同原料的供给价格当作最后事实，而无须把这些
供给价格分解成它们由以构成的几种成分，往往就够了。否则我们的分析也
许永无止境。我们可以把生产某商品所需要的东西划成某些种类，怎样方便
就怎样划分，并把它们叫做商品的生产要素。这样，当生产任何一定数量的
某种商品时，它的生产费用就是它的生产要素的相应数量的供给价格。而这
些供给价格的总和就是该商品那一数量的供给价格。

第三节  代用原则。

典型的现代市场往往被看成是那样一种市场，在这种市场上，厂商把货
物按照其中几乎没有商业费用的价格售与批发商。但是从较广泛的角度来
看，我们认为一种商品的供给价格是行将售与我们所考察的需要该商品的那
群人的价格，换言之，也就是我们所考察的市场上的价格。至于供给价格中
有多少是商业费用，这要看那个市场的性质。①例如，加拿大林区附近的本材
的供给价格往往几乎完全是由伐木工人的劳动价格构成的。但伦敦批发市场
上同一种木材的供给价格其中有很大一部分是运费；而它对英国一个镇上的
零星买主的供给价格，有一半以上是铁路运费和把他所需要的东西送上门样
存有该种本材以供他买的那些中间人所收的费用。此外，某种劳力的供给价
格由于某种原因可以分成培养费，普通教育费和专门教育费。这种可能的结
合是无数的；虽然各种结合都可以有它自己的枝节，而在彻底解决和它有关
的任何问题时对这些枝节都需要加以分别对待，但所有这些枝节，就本篇的
一般推理而论，是可以忽略的。
在计算某商品的生产费用时，我们必须考虑下述事实：即甚至在没有新
发明的时候，产量的变动动辄引起商品的几种生产要素相对数量的变动。例
如，如生产规模大，则多半要用马力或蒸汽机来代替手工劳动。原料多半从
较远的地区大量地运来，从而，增加了生产费用，这些费用等于搬运工人的
工资和各种中间人与商人所收取的费用。
就生产者的知识和经营能力所及，他们在每一场合下都会选择那些最适
合他们用的生产要素。所使用的生产要素的供给价格的总和，一般都小于可
以用来替代它们的任何其他一组生产要素的供给价格的总和；每当生产者发

                                                
② 穆勒和其他经济学家按照日常生活中对生产成本一词用法的两种意义，有时指生产一种东西的困难，有

时又指为引诱人们克服这种困难并生产这种东西所必须支付的货币。但是他们从一种用法转向另一种用

法，而不对读者作明白的交代时，就引起许多误解和无谓的争论，在凯思斯的《基本原理》一书中对穆动

关于生产成本和价值的关系的学说的攻击，是在穆勒死后不久发表的；遗憾的是，他对移勒文句的解释一

般被认为是权威的解释，因为他被认为是穆勒的弟子。但在拙著《穆勒的价值理论》一文（《双周评论》

1876年 4月）中曾指出，凯思斯误解了穆勒，实际上他比穆勒所知道的真理不是更多，而是更少。 任何

数量的某种原料品的生产费用最好是根据不付租金的“生产边际”来计算。但这种说法对那些遵守报酬递

增规律的商品来说是有许多困难的。顺便提到这点似予就够了，以后特别是在第 12章中对它还将加以充分

的讨论。
①  我们已经知道（第 2章），“生产”一词在经济学上的使用包括因把一种东西从需要较小的地方运往需

要较大的地方，或因有助于消费者满足自己的需要而生产的新的效用。



觉情况并不如此，一般说来，他们总会设法代以那种费用比较低一些的方法。
以后我们将会看到，社会如何采取大同小异的办法，用一个企业主来代替另
一个企业主，因为就后者向社会索取的代价而言其效率是比较低的。为了便
于引证，我们可以把它叫做代用原则。
这个原理几乎可运用在经济研究的各个领域之中。①

第四节  一个代表性企业的生产成本。

我们的出发点是：我们在它们最一般的形态上考察正常需求和正常供给
的均衡；我们撇开不谈经济科学中特殊部门所特有的那些特点，而把我们的
注意集中在差不多全部经济科学所共有的那些一般关系上。因此，我们假定：
需求和供给自由地起着作用；买方或卖方都没有密切的结合，每一方都是单
独地行动着，存在着很大程度的自由竞争；这就是说，买主一般都是自由地
同买主竞争，卖主一般都是自由地同卖主竞争。虽然人人都是单独地行动，
但是我们假定他对于别人在做些什么，一般地都有足够的认识，使他不致比
别人要较低的价格或出较高的价格。暂时假定这适用于各种成品及其生产要
素，适用于劳动的雇佣和资本的借贷。这些假设和现实生活究竟吻合到什么
程度，我们在某种程度上已有所研究，并且将进一步加以研究。但在目前我
们是就这一假设出发的；我们假定在同一个时间内市场上只有一个价格；这
其间还有一点是不言而喻的，那就是必要时，我们还要考虑到货物被运给市
场各处的交易人的手里时运费方面存在着种种差别；而如果它是一个零售市
场的话，我们还须考虑到零售业务那些特殊费用。
在这个市场上，商品的各种数量都有一个需求价格，也就是说，有一个
价格，按照这个价格该商品的每一特定数量在一日、一周或一年内都能找到
买主。而支配该商品的任何一定数量的价格的那些情况，任性质上因问题的
不同而有所不同；但是在各个场合下，一个市场上被提供出卖的东西愈多，
行将找到买主的那种价格也就愈低；换句话说，每蒲式耳谷物或每码布的需
求价格是随着被提供出卖的数量的每一增加而递减的。
时间单位可根据各个具体问题的情况加以选择：它也许是一日、一月、
一年、甚或一个世代。但是不论在哪种场合，相对于所述市场的期间来说，
它必然是短促的。我们将假定，在此期间市场的一般情况始终不变；例如，
没有式样或趣味上的变动；没有影响需求的新的代用品，没有扰乱供给的新
的发明。
正常供给的情况是比较不确定的；而对它们加以充分研究只好留待以后
各章。它们因所述时期的长短不同而细节上也有所不同；主要的原因是由于
机器与厂房的物质资本和营业技能与组织的非物质资本都是慢慢地成长和慢
慢地衰亡的。
让我们回想一下那个“代表性企业”，它在生产上的内部经济和外部经
济取决于它所生产的商品的生产总量。①暂时不谈这种依存性的所有进一步研
究，让我们假定该商品的任何数量的正常供给价格可以看作是该厂对它的正

                                                
①  参阅第 3篇，第 5章与第 4篇，第 7章，第 8节。
① 参阅第 4篇，第 13章，第 2节。
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常生产费(包括经营方面的毛利)。①这就是说，我们假定它是这样一种价格，
这种价格的预期恰足以维持现有的生产总量；这时有些企业正在兴起，产量
不断增加，而有些企业则正在没落了而不断减少产量，但生产总量却仍旧不
变。比它高的价格会促进正在兴盛企业的发展，缓和(但是不会挽回)正在衰
落企业的瓦解，其净结果是生产总量的增加。反之，比它低的价格会加速正
在衰落企业的瓦解，削弱正在兴盛企业的发展；总的来说减少生产。价格的
上涨或下降，对那些往往停滞不前而很少垮台的大股份公司也有相同的、虽
然程度不等的影响。

第五节  供给表。

为了使我们的概念明确，让我们以毛织业为例。我们假定，一个熟习毛
织业的人想要查明年产数百万码某种毛布的正常供给价格是多少。他势必要
计算(1)织造这种毛布时所用的羊毛、煤炭和其他原料的价格，(2)厂房、机
器和其他固定资本的磨损和折旧，(3)全部资本的利息和保险费，(4)工厂员
工的工资，(5)承担风险、规划并监督业务的人们在经营上的毛利(其中包括
损失保险费)。当然，他会根据所用的各种要素的数量来计算它们的供给价
格，并假定供给情况是正常的；他把这些供给价格加在一起，就求出毛布的
供给价格。
我们假定，供给价格表(或供给表)是用和我们的需求价格表相同的方法
制定的。②一年或任何其他单位时间内的商品的各种数量的供给价格，都要和
该数量并列起来。③随着商品年产量的增加，供给价格可以增加，也可以减少，
甚至交替增减 8。因为如果自然对人向它索取更多原料的努力给予顽强的抵
抗，同时在那个时期工业中又没有采用新的重要经济方法的余地，则供给价
格将上升；但是如果生产量较大，大量采用机器以代替手工劳动也许有利可
图，则生产量的增加势必降低我们这个代表性企业的生产费用。但是供给价
格随产量增加而下降的情况，又必然给它们自己造成特殊困难；这些困难当
在本篇的第十二章中加以讨论。

第六节 均衡产量与均衡价格。其商品的供给价格和它的实际生产成本并没
有密切的关系。正常均衡情况的真正的含义。“长时期”一词的意义。

因此，如产量(在一个单位时间内)是使需求价格大于供给价格的产量，

                                                
① 参阅第 4篇，第 12章的最后一段。
② 参阅第 3篇，第 3章，第 4节。
③  与在需求曲线的情况相同，以 OX测量商品的数量，以 OY测量价格，在 Ox的任一点M 作一垂线MP，

测量数量 OM 的供给价格，它的极点 P可以做供给点；价格MP是由数量 oM 的各种生产要素的供给价格

所构成的。P的轨迹可以叫做供给曲线。例如，这家代表性企业生产毛布 0M，数量时，我们可以把它的生

产费用分成：(1)MP1，即生产它所使用的羊毛和其他流动资本的供给价格，(2)p1p2，即厂房、机器和共他

固定资本的相应的耗损和折旧，(3)P2P3，全部资本的利息和保险费，(4)pap4，即工厂员工的工资，(5)p4p，

即承担风险和监督经营者的总报酬之类。从而，随着M 从 O向右方移动，p1、P2、p3、p4都各成为一条

曲线，由 P所成之最后供给曲线也可以用把毛布的各生产要素的供给曲线向上加而成。
8 )



则卖主的所获不仅足以使他们认为值得把这样一个数例如，这家代表性企业
生产毛布 0M，数量时，我们可以把它的生产费用分成：(1)MP1，即生产它所
使用的羊毛和其他流动资本的供给价格，(2)p1p2，即厂房、机器和共他固定
资本的相应的耗损和折旧，(3)P2P3，全部资本的利息和保险费，(4)pap4，
即工厂员工的工资，(5)p4p，即承担风险和监督经营者的总报酬之类。从而，
随着 M从 O向右方移动，p1、P2、p3、p4 都各成为一条曲线，由 P所成之最
后供给曲线也可以用把毛布的各生产要素的供给曲线向上加而成。
决不能忘记，这些供给价格并不是几种生产要素的单位的价格，而是生
产一码毛布所需要的那些要素的数量的价格。例如，p3p4 并不是任何一定量
图(18)劳动的价格，而是生产总产量 oM 码中的一码毛布所用的劳动量的价格
(参阅上面第 3节)。在这里我们无须考虑工厂地祖是否必须另列一类；这是
属于以后所要讨论的一组问题。我们没有注意各种税捐，而这些他当然必须
要加以计算的。
量的货物运往市场去卖，而且会多拿出一些，这时就有一种倾向于增加
出售数量的积极力量起着作用。反之，如产量是使需求价格小于供给价格的
产量，则卖主的所获就不足以使得他们认为值得把这样一个数量的货物运往
市场；因此，那些处在怀疑的边际，正在犹豫是否应当继续生产的人，就会
决定停止生产，从而就有一种倾向于减少出售数量的积极力量起着作用。当
需求价格等于供给价格时，产量没有增加或减少的趋势，它处于均衡状态之
中。
当供求均衡时，一个单位时间内所生产的商品量可以叫做均衡产量，它
的售价可以叫做均衡价格。
这种均衡是稳定的均衡；这就是说，如价格与它稍有背离，将有恢复的
趋势，像钟摆沿着它的最低点来回摇摆一样。我们将会看到，所有稳定均衡
都有这样一个特点，那就是，在均衡状态中，需求价格大于供给价格的那些
数量，恰恰也就是小于均衡数量的那些数量，反之亦然。因为当需求价格大
于供给价格时，产量有增加的趋势。因此，如果需求价格大于供给价格的那
些数量恰恰是小于均衡产量的那些数量，这时如果生产规模暂时减至稍低于
均衡产量，则它就有恢复的趋势；可见，就向着那个方向移动而论，均衡是
稳定的。如果需求价格高于供给价格的那些数量恰恰也就是小于均衡数量的
那些数量，那么，大于均衡数量的那些数量的需求价格必然低于供给价格。
因此，如果生产量多少扩大到均衡数量以上，则它将有恢复的趋势；而就向
着那个方向发生的变动而论，这种均衡也将是稳定的。
当供求处于稳定均衡时，如有任何意外之事使得生产规模离开它的均衡
位置，则将有某些力量立即发生作用，它们有使它恢复均衡位置的趋势；正
如同一条线所悬着的一块石子如果离开了它的均衡位置，地心引力将立即有
使它恢复均衡位置的趋势一样。生产数量围绕着它的均衡位置发生的种种动
荡，具有相同的性质。忘但是在现实生活中，这种摆动很少像一条线任意悬着
的石子的摆动那样有节奏。假如这条线是悬在水车沟的混水中，沟中的河水

                                                
忘 记，这些供给价格并不是几种生产要素的单位的价格，而是生产一码毛布所需要的那些要素的数量的价

格。例如，p3p4并不是任何一定量图(18)劳动的价格，而是生产总产量 oM 码中的一码毛布所用的劳动量

的价格(参阅上面第 3节)。在这里我们无须考虑工厂地祖是否必须另列一类；这是属于以后所要讨论的一组

问题。我们没有注意各种税捐，而这些他当然必须要加以计算的。



有时可以自由地流着，而有时却被部分割断，则这种比较也许是更加确切的。
这种错综复杂也不足以说明纠缠经济学家和商人的那种种干扰。如果持线人
用部分有节奏的和部分任意的动作摆动他的手，这个例证也不会克服有些真
正实际价值问题上的困难。因为实际上需求表和供给表并不是长期不变的，
而是不断变动着的；它们的每种变动都使均衡产量与均衡价格有所变动，从
而，给了产量和价格借以摆动的一个新的中心。
上述考虑表明时间因素对于供求有着巨大的重要性，这是我们现在就要
研究的。我们将逐渐发现下述原理的许多不同的限制：即一种东西可依以生
产的价格代表它的实际生产成本，也就是说，代表那直接地和间接地用在它
的生产方面的种种努力和牺牲。
因为在我们这样一个变化得很快的时代，正常需求和正常供给的均衡和
从某商品消费中所得到的满足总量与生产它所用的努力与牺牲总量是不一致
的。即使正常收入和利息——即付给这种努力和牺牲的货币报酬是努力和牺
牲的精确尺度时，上面这两个东西也不会是完全一致的。经常被援引和经常
被歪曲的亚当·斯密和其他经济学家的那个原理的真正含义是，商品的正常
价值或“自然”价值是由于种种经济力量“在长时期内”倾向于使之产生的
价值。那正是经济力量将会产生的那种平均价值，如果一般生活状况保持静
态的时间长得足以使这些力量充分发挥它们的作用的话。①

但是我们不能完满地预测将来，料想不到的事是会发生的；现有的各种
趋势，在它们来不及发挥现在看来似乎是它们的充分作用的时候，也是可以
改变的。一般生活状况不是静态的这一事实，是把经济学原理运用于实际问
题时所遇到的许多困难的源泉。
当然，正常并不意味着竞争。市场价格和正常价格同样是由许多影响所
造成的，其中有些是建立在道德基础上面，有些是建立在物质基础上面，有
些是竞争的，而有些却不是竞争的。当我们区别市场价格和正常价格以及区
别正常价格一词的广义和狭义的用法时，要注意的正是所考虑的那些影响的
持久性及其发生作用所必需的时间。①

第七节  在短时期内，效用对价值起着主要的影响作用，而在长时期内，生
产成本对价值起着主要的影响作用。

本书其余各章将主要讨论的是解释商品的价值在长时期内有等于它的生
产成本的趋势这一原理，并对这个原理加以限制。特别是本章所曾初步讨论
的均衡概念在本篇的第五章和第十二章中将加以更仔细的研究。关于“生产
成本”或“效用”决定价值的争论将在附录一中加以讨论。但是关于最后这
个问题，在这里略叙一二，也许不是无益的。

                                                
①  这就是说，沿着供给曲线向右移动的一点可以上升或下降，甚或可以交替升降；换言之，供给曲线可以

是上升的，也可以是下降的，甚或它的某些部分是上升的，而另一些部分却号下降的（参阅本书上卷第 118

页脚注）。
① 比较第 4篇，第 1章，第 1节。为了用图形表示供求的均衡，我们可以一道作出供给曲线和需求曲线（如

图 19）。如果 OR代表生产实际上进行的速率，又如需求价格 Rd大于供给价格 R8，则生产十分有利，并

将有所增加。我们所谓的产量指标 R将向右移动。反之，如果 Rd小于 R8，则 R将向左移动。如果 Rd等

于 Rs，也就是说，如果 R正位于供求曲线的交点之下，则供求均衡。



我们讨论价值是由效用所决定还是由生产成本所决定，和讨论一块纸是
由剪刀的上边裁还是由剪刀的下边裁是同样合理的。的确，当剪刀的一边拿
着不动时，纸的裁剪是通过另一边的移动来实现的，我们大致可以说，纸是
由第二边裁剪的。但是这种说法并不十分确切，只有把它当作对现象的一种
通俗的解释，而不是当作一种精确的科学解释时，才可以那样说。
同样地，当一种成品必须销售时，人们对它所愿支付的价格将由他们要
想得到它的那种愿望和他们对它所能花费的数量来决定。他们想要得到它的
那种愿望部分地取决于这一机会，即如果他们不买这个东西，则他们将能按
同样低廉的价格买到另外一种和它相似的东西。这种机会取决于支配着后面
这一种东西供给的那些因素，而它的供给又取决于生产成本。但是待售的数
量有时实际上是一个固定的数量，例如，鱼市场就是如此，在鱼市场上，当
天的鱼价差不多完全是由鱼案上同需求比较起来的角的数量来决定的。如果
某人姑且假定鱼的数量就是这么多，说价格是由需求支配的，那末，只要这
种说法并不自命是一种严格的确切的说法，则他的这种简单说法也许是可以
原谅的。同样的，如认为克利斯蒂售卖行前后出售珍本书时所取的价格不同
完全是由需求所决定的，这也是可以原谅的，但这说法决不是十分确切的。
举一个相反的极端的例证，我们看到有些商品是遵守收益不变规律的，
这就是说，不论商品的产量是大是小，它们的平均成本大致相等，在这种场
合下，市场价依以波动的正常水平将是这样明确的和固定的(以货币表现的)
生产成本。如果偶尔需求很大，则市场价格暂时将超过正常水平，但结果生
产将有所增加，而市场价格将下降。如果需求在某一时间内降至它的正常水
平以下，情况就会与此相反。
在这种场合下，如果某人情愿忽略市场的种种波动，姑认无论如何对某
商品都会有足够的需求以保证该商品某一或多或少的数量可以在价格等于这
种生产成本的情况下找到买主，那末，他虽然忽略需求的影响把(正常)价格
说成是由生产成本决定的东西，也是可以原谅的，只要他不自命他在他的这
一说法方面的措辞具有科学上的精确性并在适当的场合说明需求的影响的
话。
因此，我们可以得出结论说，就一般而论我们所考虑的时期愈短，我们
就愈需要注意需求对价值的影响；时期愈长，生产成本对价值的影响将愈加
重要。因为生产成本变动对于价值的影响与需求变动的影响比较起来，一般
需要更长的时间才能表现出来。任何时候的实际价值，即一般所谓的市场价
值，受那些一时的事件和一些间歇性和短期性的因素的影响往往比受那些持
久性的因奉的影响要大些，但在长时期内这些无常间歇性和不规则的因素所
产生的影响在很大程度上是相互抵消的；因此，在长时期内持久性因素完全
支配着价值。但是即使持久性最强的那些因素也易于发生变动。因为整个生
产结构是变动的，从这一代到另一代各种东西的相对生产成本都会不断地发
生变化。
当我们从资本家雇主的观点考察成本时，我们当然要用货币来衡量它
们。因为他同工人为完成工作而必须作出的努力的直接关系，是在他必须付
出的货币报酬方面。而他同他们的努力以及这种努力所必须有的副练的实际
成本的关系只是间接的，虽然如我们以后将要看到的，对某些问题来说，他
用货币来衡量自己的劳动也是必要的。但是当我们从社会的观点考察成本，
并研究达到一定结果的成本是不是随着经济条件的变化而增加或减少时，与



我们有关系的则是各种不同性质的努力的实际成本和等待的实际成本了。如
果用努力来计算的货币购买力大致不变，如果等待的报酬率也大致不变，则
用货币衡量的成本和实际成本相一致：但我们永远都不应当轻易假定二者是
相等的。这些考虑一般地也足够阐述下文中成本一词，虽然在上下文句里未
予清楚指明。



第四章  资金的投放与分配

第一节  在某人自己生产自己使用的场合下，决定投资的诸动机。未来满足
与现在满足的均衡。

在我们研究正常价值时，必须阐明的头一个难题是关于支配那些为了未
来的收益而投资的动机的性质。首先不妨来观察一下那样一个人的行为，这
个人既不买他所需要的东西，也不卖他所生产的东西，而只是自己给自己劳
动；因此，他所权衡的一方面是他的劳作和牺牲，另方面是他从这些劳作和
牺牲中所能预期的满足，其间不参与任何的货币报酬。
那末，让我们就举这样一个事例罢：有一个人为自己建造房屋，他所用
的土地和建筑材料都是自然界所恩赐的；动工时他自己制造工具，而制造工
具的劳动被算作建造房屋的一部分劳动。他势必要舒算按照某既定方案进行
建筑所需要的劳作；并几乎本能地酌加一个各种劳作至房屋落成所经过的时
间按几何比例(一种复利)增加的数量。落成以后，房屋对他的效用不但将补
偿他的各种劳作，而且也将补偿他的等待。9

如果两种动机(一个是望而生畏，另一个是迫不及待)似乎是势均力敌，
那末，他就会处于踌躇不决之中。就房屋的某些部分来说，他所得的利益也
许比他所用的“实际”成本大得多。但是当他愈来愈转向更加庞大的计划时，
他最后就会发现任何扩大所带来的利益为它所需要的劳作与牺牲所抵消；而
那种扩建就处于他投资的外限(outer limit)，或它的有利边际。
建造房屋的各个部分也许有几种方法；例如，有些部分既可以使用本料，
又可以使用石块，而质量几乎相等。按照各种设计对房屋的各个部分进行投
资要与它所提供的利益加以比较，并把各种投资一直推到它的外限或有利边
际为止。从而，也许有很多的有利边际：其中每个边际是和提供各种房屋的
各种设计一致的。

第二节  过去收支的积累与未来收支的折扣。区分经常支出与资本支出的困
难。

上述例证可以使我们懂得：作为某种东西的实际生产成本的劳作和牺牲
是成为它的货币成本的那些费用的基础。但是如上所说，现代企业家不论对
工资或原料一般都是用货币来支付的；从不过问这些货币报酬作为劳作和牺
牲的尺度究竟精确到什么程度。他的经费一般都是一点一点支出的。对任何
支出的收益期待的时间越长，此项收益就越多，以便对他有所补偿。而预期
的收益未必是百发百中的；在这种场合下，他还须酌加损失风险。酌加之后，
此项支出的收益预计必须超过支出本身，所超过之额不以他自己的报酬为转
移，而是按复利比例于他等待的时间增加的解。在这个项目下，还须加上备个

                                                
9 )
解 可以被看成是遵守报酬递减规律的商品的典型图解，如果我们把 SS’画成一条平行的直线，我们就可以表

示“报酬不变”的场合，其中供给价格对该商品的各种数量来说都是相同的。如果我们把 SS’画成向下倾斜

的，但斜度小于 DD’（这个条件的必要性以后会充分表现出来）则我们就求得遵守报酬递增规律的商品的

稳定均衡场合，不论在哪种场合下，上述推理却只字不变；但在报酬递增规律的场合下，会出现一些困难，
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