
雷明没有想到他的运气会来得那么突

然，似乎是在转眼之间就把他送上了

事业的巅峰。可是他更没有想到，运

气去得也那么迅速，仿佛做梦一样又

让他从云端跌落到了地面上。



福
建厦门南普陀寺。

夕日的余晖渐渐消退，古寺里的游人纷纷离

去，悠扬的诵经声已经弥漫在淡淡的暮色中。

雷明却仍然坐在那块圆形的巨石上，迷茫于南普

陀寺那特有的巨石和绿荫间。

他是一个“老板”，一个曾经创造过辉煌的企业

家，然而短暂的辉煌过后，他的企业经营却陷入了困

境，这不仅是他不愿意看到的，更是他的合作伙伴们

不愿意看到的。他必须尽快摆脱这种困境，他需要改

变这种状态，他更需要新的“明星”产品来支持他

的企业继续发展，然而幸运之神已经很久没有眷顾他

了。为了找到合适的投资项目，他从寒冷的冬天一直

找到了炎热的夏天，驱车从最北边的黑龙江，一路寻



觅来到这南国海滨城市，但他一无所获。

此时，他坐在半山腰的这块巨石上，望着脚下寺

院里闪烁的灯火，仍然在苦苦地思索着、寻觅着。

一位老者出现在他身后不远的地方，已经注意雷

明很久了。他好像是看懂了雷明的困惑，也似乎知道

了他的问题和“局限”在哪里，于是他向雷明走去。

周围是那样地安静，所以即使老者的脚步是那样

的轻，雷明还是听到了，他抬起头来，目光正好与老

人相遇。

“年青人，心里有事能不能跟我说说？”

雷明打量着老者：看不出老人具体的年龄，但看

装束显然不是个出家人。他手里拿着一根手杖，满是

沧桑的脸上能够看出来的只有智慧、阅历和善意，而

且一双炯炯有神的眼睛好像能洞穿一切。

“你怎么知道我有心事？”雷明问他。

老人微微笑道：“一个‘困’字写在脸上，当然

看得出来。”

‘困’字写在脸上？”雷明听着老人的话，再一

次上下打量老者，可他除了看出老人没有什么恶意以

外，仍然看不出他的身份。

老人猜透了他的心思，转过身去，一边向山下

走，一边说：“如果信得过我，就跟我喝茶去。”

这种自信、这种率直使雷明不得不打消了心中的
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疑惑，不由自主地跟着老人向山下走去。

可是，他怎么都没有想到，这一去就改变了他和

他企业未来的命运。

寺院外面，是一条繁华的商业街，穿过熙熙攘攘

的人群，他们拐进了一条僻静的小巷。在小巷深处挂

着一个红灯笼，远远地就可以看到上面有“茶缘”

两个字，一看就知道是一个茶艺馆。

老人好像是这里的常客，一进门，就有服务生过

来招呼：“姜老先生，您还是‘老地方’？”

“对，老地方，老规矩。”老人答着话，领着雷

明径直向里走。

这里的环境很幽雅，装修以竹子为主调，透出一

种清净高雅的韵味。人不多，音乐放的是一种叫

“江南思竹”的古乐，声音大小恰到好处。

在这个初夏的夜晚，在南普陀寺外的这间茶艺馆

里，在这幽雅而放松的情境中，在老先生善意和期待

的目光里，雷明终于放下了心中的芥蒂，他的心扉已

经无法不向老人敞开。

他没有想到他的运气会来得那么突然，似乎是在

转眼之间就把他送上了事业的巅峰。可是他更没有想

到，他的运气去得也那么迅速，仿佛做梦一样又让他



他在寻找更大的商

从云端跌落到了地面上。

这一切都是从他发现的一个商业机会开始的。那

时他正在经营一个汽车配件企业，规模虽然不大，但

却是干更大事业的“平台”

业机会。

不久，机会自己送上门来了。

在一次很偶然的聚会中，他听说韩国一家生产润

滑油的企业正在寻找全国总代理，心里为之一振。

以上。而有汽车就必然会用润滑油，这就

这时正是中国经济的高速发展时期，随着经济的

发展，作为经济命脉的交通运输业也迅速发展起来。

公路建设日新月异，短短几年的时间，我国的公路里

程数，就跃居到了世界第二位，仅次于美国。修路是

因为有汽车，几年来国内汽车保有量的增长幅度每年

都在

为润滑油产品提供了非常大的市场空间。

再看当时市场上的润滑油产品，基本上是一种

“两极”格局，也就是国产低档产品和进口高档产品

各居一端，国产低档润滑油的主要市场是国产低档汽

车，而进口高档润滑油的主要市场是进口高档轿车。



着一个巨大的市场空间

如果用市场细分的方法去分析，就会发现这里面存在

中档产品。因为大量的轿

车既不属于高档，也不属于低档，而是属于中档，这

就说明市场需要大量中等档次的润滑油。

但是由于国内润滑油生产技术有待提高，还不能

大量生产中档润滑油，而国外生产企业由于受到种种

贸易限制，进入中国市场的润滑油只有高档产品才能

保证其一定的利润水平。

韩国产品的形象虽然在消费者心目中，不像欧美

企业那样拥有高档和高端的优势，但是其雄厚的科研

实力，却能保证其产品的优良性能。更重要的是由于

韩国在我国的对外贸易中，享有特殊的地缘优势和贸

易政策，这就使他们的产品拥有了相当的价格优势。

所以，用韩国企业生产的润滑油来填补我国中档润滑

油的市场空缺，是最理想的选择，也就是说这里面蕴

藏着巨大的商机。

点整，

认识到这一点，雷明当机立断，只带了一名助

手，连夜乘火车赶到北京，并在第二天早上

准时出现在那位韩国商人面前。



一个人要是运气来了，门板都挡不住，

可要是运气不好呢，喝口凉水都塞牙。
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那
位韩国商人姓金，已年过半百，身材不高，

从他几乎已经空荡荡的头顶，可以看出他作

为一个商人的精明和干练。

他住的宾馆位于东交民巷西侧，紧邻天安门广

场，不大的房间里，正中间放着一台机器。金老板不

会说汉语，在翻译介绍产品的时候，他已经把机器的

开关打开了。

公斤的时候，金先生开始给机器添

翻译告诉雷明，这台机器是金先生为了实验和比

较润滑油的性能而特别设计的。在机器的一端，有两

个钢珠，另一端是可以为钢珠增加压力的钢锭。当钢

锭重量增加到

加润滑油，同时让两个钢珠接触磨擦，随着钢珠的旋

转，润滑油会不断地添加到钢珠上。此时房间里可以



毫米深的

听到金属磨擦发出的那种令人烦躁的声音。

两分钟后，金先生停下了机器，并从机器上取下

了钢珠，雷明看到，钢珠上面有一个大约

坑，是刚才的磨擦留下来的痕迹。

“这是普通的润滑油。”翻译告诉雷明。

这时，金先生已经再次把钢珠安装在了机器上。

“为了体现实验的公正性，”翻译说：“金先生用

了同一颗钢珠，只是换了一个不同的磨擦面，而且这

次是用目前中国市场上最高档的润滑油进行实验。”

磨擦发出的声音柔和了很多，而且在钢珠下方，

那些混合着钢屑的黑色的润滑油残液也清亮了不少。

有不到

事实确实如此，这次出现在钢珠上面的磨擦坑只

毫米的样子。

“现在开始用金先生自己生产的润滑油。”翻译

一边说着话，一边动手用钢锭把钢珠的压力增加到了

公斤。

钢珠在重压下高速旋转，然而却听不到金属的磨

擦声，倒仿佛有一只蜜蜂在耳边盘旋，而且钢珠下面

流出来的润滑油清亮如新，雷明惊讶万分。

然而，更让雷明目瞪口呆的是，钢珠上几乎看不

到磨擦的痕迹。

“还有更绝的呢！”

翻译说：“这次我们要进行无机油运转实验。”



油即使是把压力增加到

“什么？没有润滑油也行？”

雷明有点不能相信，因为他在大学里学的是机械

专业，他知道润滑油对机械的重要性。

翻译说话的时候，金先生已经把钢珠又一次安装

在了机器上。

“您刚才已经看到了，”翻译说：“金先生的润滑

公斤，仍然比其他品牌表

现优秀，为什么会这样呢？就是因为它能够在金属的

表面形成一层保护膜，这层保护膜一旦形成，即使不

继续添加润滑油，仍然能对金属机件起到保护作用，

所以可以在一定时间内实现无机油运行。”翻译向雷

明解释道。

此时，金先生的“无机油运行”时间已经超过

了 分钟，在雷明他们期待的目光中，金先生把钢珠

放到了他的手里。

次磨擦实验，但是上面留这颗钢珠已经经过了

下来的明显的痕迹却只有两个，刚刚进行的“无机

油运行”实验留下来的痕迹，雷明也必须仔细观察

才能够发现。

“太不可思议了。”他赞叹不已。

此时的金先生也似乎很得意于自己产品的表现，

他笑着对雷明说着什么。

翻译告诉雷明，金先生最精彩的一次记录，是用



点的时候，他和金

自己的轿车，无机油运行 公里无损坏。

公里？无机油？”

太神奇了，简直就是奇迹！

如果这一切都是事实的话，这个神奇的产品，将

会在市场上很快走红，这不正是自己梦寐以求的商业

机会吗？

雷明高兴得都有些不能自持了。

是的，机会对一个企业、对一个企业家来说太重

要了，一个机会往往能够成就一个企业，当然也能够

造就一个商业奇才。关键是你能否发现机会，能否抓

住机会。

他意识到，这个产品很可能就是自己企业经营的

一个转折点。

当墙上石英钟的时针指向

先生的手终于握在了一起。

一个月之后，雷明的“奇迹行动”拉开了帷幕。

经过反复推敲和论证，他决定把金先生生产的润

滑油的中文商标名称定为“奇迹”，市场目标定位在
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卖点，他策划和组织了一次“奇迹行动”

各类中档轿车。围绕着这一名称和市场定位以及产品

由

一个

辆各类中档汽车组成的车队，从北京出发，经天

公里的汽车无机津、济南最后到达青岛，超过

油运行实验。

明邀请了从中央到地方的

这次实验作为产品市场推广计划的核心部分，雷

多家媒体进行了跟踪报

道。在众目睽睽之下，雷明放光了自己汽车里面的机

油，亲自驾车走在车队的最前面。

“奇迹行动”取得了意想不到的成功，在行动进

行的两天时间里，不仅吸引了国内各大媒体的注意和

重视，更把已经沉寂了多年、相对平静的汽车润滑油

市场搅得风生云起。行动结束后的一周时间内，就有

全国各地的多家企业蜂拥而至，要求做产品的地区代

理商和销售商，其中有许多是带着汇票或现金赶来

的。

多家销售商构成的销售网络，当年实现

在接下来的不到一年的时间里，雷明真的创造出

了奇迹。他代理的“奇迹”润滑油迅速在全国建立

起了由

亿元，在国内汽车润滑油市场上，做到销售收入

的市场份了“四分天下有其一”，拥有了超过

额。

这是雷明迄今为止企业经营生涯中最为辉煌的时



当心，别让机会砸坏了你的脚趾头



期。有时候他一个人在装修豪华的办公室里，头靠在

意大利进口的大班椅上，一边闭目养神，一边就在

想，一个人也好，一个企业也好，成功靠什么？靠努

力？靠资源？靠机遇？还是靠运气？想来想去，他得

出一个结论：运气。一个人要是运气来了，门板都挡

不住，可要是运气不好呢，喝口凉水都塞牙。

这就是他当时对企业经营的认识，至于运气是什

么？从哪里来？为什么有的人运气好，而有的人运气

不好？即使是同一个人，为什么有的时候运气好，而

有的时候运气就不好？他还没有想清楚。

可是，他怎么也没有想到，正是这个他还没有想

清楚的问题，这个运气，使他像是做梦一样，把他一

阵风似的送上了云端之后，却忽然消失了，转眼间他

又跌回到了地面，而且运气似乎从此便离他而去。



运气来了，门板都挡不住





一个企业能够发现和把握商业机会，

只是成功的基础，那么除此之外还需

要什么呢？
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