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卜一— 一— 一 — —

精听A锐!

    “店铺打理新准则，’丛书作为 “画时代书坊”第一辑，热腾

腾地出炉啦!让我们一同创享图文阅读新时尚!

    “店铺打理新准则”丛书的顺利成书，要感谢:贵生、陈婕

如、苏清、程琳、丁大鹏、嘉欢、英华、高玲、郭月洁、郝佳、

胡江何、黄小强、姜开馨、诗摘、李和评、李莉英、沈波、李

颖人、林新、刘军名、刘利君等，正是他们精益求精的精神和

辛勤的付出，才使得本丛书的品质更上一层楼。同时，也要感

谢中国经济出版社的严莉老师的大力支持，本丛书才得以在最

短时间内与读者朋友见面。

    有什么新鲜意见或建议，欢迎通过 (huashidaishufang@ 163

com)随时和我们联系哦

    让我们期待 “画时代书坊.，出炉更多的 “美味佳看灿
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咚 洛胶饰店取一个特庵石

    一个好的店名，虽然并不能决定服饰店兴旺的命运，但是

它能带来时代信息。让顾客体会到流行潮流的变化。同时也反

映了经营者的追求目标.因而对服饰店的经营和业务的开展有

着不可忽视的作用。在现代社会.店名已成为人们社会交往和

商业交往的工具.井接受社会实践的检脸.积票企业经营的无

形资产。

    好店名应具备以下特点:
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    开店前所进行的市场调杳主要是通过收集与分析有关资料

和信息。研究探讨同行业在布场营销中存在的不足和问题.做

到 ，̂无我有.人有我新。人新我廉.人康我转，，从而开发出

自己服饰店的特色。运用正确适当的调查方法才能达到调查目

的。市场调F应该本着严谨认真的态度，因为这关系到以后的

进货、选货 经营特色的确定等各个环节。

    服饰店经营者应掌握的市场调查的方法如下:
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    进人目标市场后.必须进行正确的市场定位，才能在竞争

巾占领市场，否则即使暂时进人了目标市场也会被竟争对手挤

出市场。所谓市场定位，就是根据经普者自己的竟争优势.让

白己的眼饰店和商品在目标市场的消费者中树立一个与竞争者

不同的形史。服饰店可以通过创选产品差别、服务差别、员T_

差别和形象差别来建立自己的竞争优势，通过公关和广告活动

把市场定位优势传播和送达到日标市场的顾客。确立 自己的产

品在消费者心日中的重要位置 .并留下值得购买的良好印象.

以便吸引更多的消费者。

    服饰店市场定位包括以下几个方而:
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经营业恋定位。业态的定位是开设

饰店新进入者应把业态的定位放在一个重

.

服

业态最适合所要开的店?是位于百货公司的服饰.

面积的高档专卖店，还是一般面权的营业门市店一

1成衣大卖场，是以直营方式开店，还:
这要由新进人者根据适合自己的经营业

经宫策略定位。一般都有这样几种 常

采取锁定单一品牌的经营定位。
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