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三中全会以来，由于农村各项经济政策的落实，畜牧业发展很

快，嫩江地区仅 万只，月末不完全统计，存栏就达羊一项到

其中绵羊 万只 万到 万只 全区国家年收购绵羊计划

只，已收购 万只，超收近千只，全区各县还有尚需调剂处理

的菜 万只，其中憋在社员手里的约占 ，生产队仅占羊

，可见大部分菜羊压在农民手中，急待处理。

但是，当前的问题，主要是收购计划小，有羊没人要，吃羊赔

钱。根据调出的菜羊数量多少、重量大小、运输里程的远近，在一般

情况下， 元到郊区杀一只羊要倒挂 元，甚至比这还要多。而

财政补贴只限于计划内部分，超销部分国家不予补贴，这就造成了

产区每年需要调剂淘汰的菜羊卖不出去，压在生产队和农民手里，

有羊没处卖，农民有意见，影响生产发展；另一方面城乡市场，特别

是大中城市、工矿林油区市场上见不到羊肉，有价无肉，居民有钱

吃不到羊肉，满足不了供应

为了把农民要卖的菜羊收上来，调动社员生产积极性，使农村

养羊事业持续发展，支援工农业生产，繁荣经济，活跃市场，必须扭

销区不调转当前产区有羊卖不出去 羊，城镇居民吃不到羊肉的被

动局面。

疏通商品羊的流通渠道

努力提高经济效益
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怎么解决？根本办法就是打通商品羊流通渠道，解决憋羊问

题。疏通渠道应当遵循的原则：社员和集体养羊积极性不能受到打

击，使农民感到养羊仍然有利可图，此其一：城乡市场可以有一定

数量的羊肉上市，此其二：财政补贴要有所下降；最后，商品羊的流

通渠道能够打开，憋羊问题基本上得到解决

根据上述原则，改变当前憋羊状况，可以研究通过以下几项办

法加以解决。

一、下调羊的收购价。价格问题是个政策问题，不应变来变去，

朝令夕改，那样会失去民心。羊的收购价高这是个事实，我们不能

回避，要面对现实，价格不调不行，但大动也不行，要实施小手术，

下 以一等绵羊为例，现行收购价分钱 每毛斤为 角钱，调幅度

元，出肉率按 下调 分钱计算，折肉每斤 ，则每毛斤收

元，折肉每斤为 元，这购价为 样，每斤羊肉就降下

至 斤肉，每只羊就降下元。一等羊出 元。根据出肉率

综合测算，二等绵羊肉每斤可下降 元，三等绵羊每斤下降

元，一、二、三等羊加在一起，平均起来，每只羊折肉每斤可下降

元。就是说，按原来价格杀一只羊亏 至 元钱，采取这种

元。在收购价格下调同时，办法，就可减亏 要做出养羊不收草

原管理费的决定。养猪、养牛要收管理费，因为猪、牛给饲料地，羊

没有 在收购价格政策上这样稍加调整之后，对养羊来说，有得有

失，经济利益没有受到多大损失，既没有挫伤农民养羊的积极性，

又可以使羊的收购价有所缓和；同时，对大力推进养羊事业又起到

了积极作用，对打通商品羊流通渠道是个积极的办法。

，二等二、提高出肉率。现在绵羊一等出肉率为 到不

到不足，三等出肉率 ，可把一足 等绵羊出肉率提高

至 斤肉，这样每只羊需多出到 ，达不到标准的降

为二等 按此标准类推，达不到二等的降为三等。这样，每羊收购。

至 斤肉可以达只羊净增 到，但在一般喂养、放牧情况下是不
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易办到的，这实质是提高等级标准，是一种变相降价

三、卖议价羊肉。一是，回民、回民饭店，根据历年羊肉供应水

平，确定年供应标准，发给羊肉供应证，按平时月、季或四大节日凭

证供给，这部分羊肉仍执行现行平价价格标准，保证回民能吃到足

够数量的羊肉。超供部分按议价羊肉供应。二是，除回民、回民饭

馆之外的所有上市羊肉，均实行议价供应。嫩江地区各县共有回民

人，每人每月羊肉按半斤供给，一年才 万斤肉，而全区自

年以来平均每年内销羊 只，出肉率 斤算，有按最低

万斤肉，去掉保回民部分，还余 万斤可卖议价羊肉。议价

标准应基本相当于市场供应的三等猪肉价格，大中城市由现在每

斤 元，提高到 元，每斤肉增加 元，提高 ；县

镇由现 元，增加在每斤 元提高到 元，提高

。这样，市县平均每斤议价羊肉比原来净增 元，一、二、三

等羊平均出肉率按 斤算，每只羊可多卖 元钱 就是说，按

原 元至价杀一只羊亏 元，通过议价销售就可少 元亏

钱。这个办法即保证了回民平价吃上了羊肉，又可以使市场摆上

肉，供居民随时选用，调剂口味，活跃市场，弥补不足，扭转目前羊

肉市场有牌无肉的状况。

四、实行财政补贴分成制。通过上述办法，降价、卖议价肉之

后，吃 至 至一只羊由原来要亏 元下降到 元，这十几元

钱仍需地方财政补。现在的财政体制是“：砸大锅，立小灶”“、划分

收支，分级包干”，谁吃菜谁补，这个办法应该为省、市、县分成补

贴， 市或县实行 补贴法，省 。比如：少羊县或临近产地的销

区，要吃一只羊，除降价收购，卖议价肉之外，综合算帐，每只羊还

元钱，那么这须补 元钱，由产县 ，即财政自己负担

元，省财 元掏腰包 ，为政补贴 大中城市、工矿林油区

均按此办法退库，多吃多补、少吃少补，不吃不补。调动吃羊的积极

性，这可以做为国家对改善群众生活的一个有力支持，为人民办了

第 4 页



一件大好事。

五、以猪带羊。为了防止在一些地方尽管采取上述一些办法，

仍然不调羊、不吃羊、憋羊的流通渠道仍然打不开，可采取以猪带

羊的办法，调猪必须调羊，羊随猪走，猪羊统一结算的办法，促进上

调 以地区为单位，产区如调往销区，调 头猪带 头 比羊，按

比例算，这样菜羊的流通渠道就可以搞活。比如嫩江地区绵山羊存

栏 计算，每万只，其中，绵羊为 万只，淘汰率按 年要

出 万只左右的菜羊。 万只左右，这嫩江地区每年外调猪在

比 万只菜样，随猪调出的羊按 算就 万只以上。剩余是 羊，

一部分农村自食；一部分自然流入农贸市场；再就是支持农村社

员、城镇个体、集体商业部门在城乡之间和边远销区进行长途贩

运，或开展农商联营，调剂余缺，搞活流通。

期 ）年（原载《财贸经济研究
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关于蔬菜产销见面的调查与思考

蔬菜是一种季节性强，极易霉烂变质的鲜嫩商品，除了白菜、

土豆、萝卜及其制品可以储存之外，其他都不能长久储存。城镇居

民、农村广大社员每天都离不开蔬菜，它是人们日常生活中必不可

少的食品。但是，对于蔬菜的生产和供应，在有的地方，有些主管生

产和负责商业工作的同志，对蔬菜和其他副食品生产不够重视，只

抓工农业生产，农业主要是粮食、油料作物；工业主要是基本建设、

重工业、轻纺工业，而往往把蔬菜的生产和供应放到无足轻重的位

置上 陈云同志说“：只注意建工厂，不管职工吃，这显然是不对的

的，那怎么行？过去只注意厂房和机器这些东西，没有很好地注意

职工的生活需要，对蔬菜和其他副食品的供应抓得不紧。我看，蔬

菜和其他副食品的供应问题，其意义决不在建设工厂之下，应该放

在与建设工厂同等重要的地位。（”《陈云同志文稿选编》

页）陈云同志这些话是在 年讲的，现在看来年本第

他仍然具有十分深远的政治和经济意义。可见蔬菜问题不能认为

是个可有可无，可抓可不抓的小事，而是关系到亿万人民群众生活

的大事，同工农业生产一样重要。因此只能抓好，不能搞得一塌糊

涂，使群众怨声载道，特别是县城蔬菜生产就当前来说更为重要，

应当摆上主要领导议事日程，千方百计抓好。
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怎么个抓法？ 年以前县城的蔬菜供应，基本是采取产销

见面办法的。 年商业部在总结了全国各地经验之后，曾要求

“一般县城，国营商业不论淡旺季不经营”。 年我省也提出了

“一般县城，国营商业原则上不再经营，建立蔬菜市场，组织产销见

面”。那时群众一靠郊区生产队卖菜，二靠集市贸易，蔬菜上市均

衡，量足，质好，品种多，价格适中，购买方便，市场活跃，基本上满

足了居民吃菜问题，形势很好。但是，文化大革命开始后，由于林彪

“四人帮”的干扰破坏，把产销见面这种行之有效的深受群众欢迎

的产销形式当作资本主义去批，结果把它搞垮了，各县才相继建起

了官办的蔬菜公司，居民吃菜全部由国家包了下来。 年省委

省政府根据三中全会以来各项政策又做出决定，要求全省县城在

年都要推行产销见面的办法，已经搞的要巩固提高，没有搞

的要积极去搞，条件不具备的要积极创造条件。

可是，从 年至 年的实践表明，县城蔬菜年近 生

产、经销情况又是怎么样呢？到底是国家包销办法好还是产销见面

好，哪种形式更符合客观经济规律的要求，适应生产力水平的不断

提高，有利于国家，有利于集体，有利于生产者和消费者呢？仅从嫩

江地区 个县实践情况进行分析比较就可以说明这个问题

个县，有县嫩江地区所辖 个，另外还有龙江县景星、城

讷河县拉哈、甘南县平阳等三个集镇属国家集 个县，共镇，加

个个镇。从 年开始这 镇在蔬菜生产、加工、供应上，是

三年三种情况：以县为单位，一是商业全包销；二是半包半产销见

年有讷河、龙江县，还有克山城镇公面；三是全产销见面。 社

一半生产队，计两个半县实行商业全包销办法，其余甘南、富裕、克

山、克东、拜泉、林 个半县实行了产销见甸、杜蒙、泰来、依安等

年除讷河、龙江两县继续商业包销之面。 外，原来实行产销见

面的克山、克东县改由商业包销 年商业包销的县由，这样

年 个县，而实行产销见面的县则由 个的两个半县增加到
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半县减少到 个县 到了 年商业包销的县由上年的 个县增

加到 个半县，产销见面的县减少到 个半县 根据现在掌握的情

况， 年还要有一个县从 年的产销见面退回到商业包销

的轨道上来，这样产销见面的县可能只剩下林甸、杜蒙两个县，其

余 个县将全部实行商业包销。

为什么商业包销的县会逐步增加，产销见面的县却逐年减少，

它的利弊在什么地方？这是个很值得探讨研究的课题。

现在仅就实行蔬菜商业包销与产销见面两种形式进行一下分

析比较，这种比较主要是春夏菜，因为秋菜各县都是产销见面的

（当然有时为了说明问题也要提及秋菜）

年嫩江地区第一，从蔬菜上市量看。 有杜蒙、林甸、富裕、

个县实行蔬菜产甘南、拜泉、泰来、依安等 销见面，讷河、龙江、克

山、克东 县春夏菜上市总量 万县商业包销 这一年包销

万人， 天 斤；而产销见，日人均上市斤，居民有 量为

面 个县春夏菜总上市量 万 万人，人均日上市量斤，

斤， 斤。比包销县人 年商业包销的克均日上市量多

个县春夏东、克山、富裕、甘南、讷河、龙江、泰来等 菜上市总量为

斤；在产销见面的杜蒙、林甸、万斤，日人均上市量 拜

万斤，有 万居民， 天，泉等三个县，春夏菜上市总量

日人均 斤，比包销县 斤，其中春夏菜日人均多上市吃菜

斤，日人均多 夏菜日人均多 斤。

年包销的三季度也 个县，春夏秋三季菜，可作个比较，

个县三年均每人 斤，而产销见面的 季上市总量为

斤，也高万斤，年人均 于包销县。

万斤，平均每个杜蒙 年镇郊上市菜只有自治县 城镇

年实行蔬菜产居民吃菜 斤，群众吃菜比较困难。 销见面

后，上市量猛增 万斤 万斤，平均每人吃， 年达到到

万斤，平均每多斤， 年上市量菜 斤，人吃菜
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年又有增加

第二，从价格水平上看 年产销见面的 个县，春夏菜上

市实际价格平均每斤是 元；而实行商业包销的 个县平均

。
元，比产销见面的县每斤增加 毫，高

年产销见面的杜蒙、林甸、拜泉 县，春夏菜平均每斤实际价

元，而商业包销的龙江、讷河、泰来、富裕、克东、克山、

个县，春夏菜平均每斤实际价格 元，比产销见为

面实际价格 毫，高每斤增加 。其中以比重最大的夏菜为

个县要比产销见例，包销的 面的 个县实际价格平均每斤增加

厘，高 按计划价格检查，一般商业包销的实际价格都

比如高于计划价格 年甘南县春夏菜计划价格 分，实际

分，高 ； 分，实际执行 分，夏菜计划价格

。高

第三，从供应形式上看。商业包销销售形式只有一种，即在县

镇内开设几个国营菜点，网点少，而且在有的地方设置的还不够合

理，营业时间短，品种单一；上市蔬菜有时积压、卖堆菜，一时销不

出去，居民吃不到鲜嫩菜。产销见面的供应形式就不同了，一是卖

菜网点多，分布合理。二是城镇居民距郊区菜队近的，可直接到菜

队买菜，有时生产队卖菜小 三是社员组可送菜上门，群众很满意

在生产队统一安排部署下，可肩担手提上市卖菜，品种齐全，新鲜

及时，供居民任意选购 四是个体商贩可在城郊菜队与城镇居民

间，或在较偏僻缺菜的集镇进行贩运，调剂余缺，活跃市场。五是营

业时间长，上班前下班后都可以买菜，不受“八小时”以内限制，方

便了群众。

第四，从调动生产者的积极性看。生产队自产自销，把生产者

的切身利益同蔬菜产量高低、质量好坏、品种多少，以及上市时间、

价格等紧密联系在一起，这样无疑会大大促进蔬菜生产的发展，增

加菜农收入，在经济利益上得到实惠 杜 年实行产蒙自治县

比

每斤是

格为

甘南等

执行
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销见面后，全镇蔬菜收入由 年 万元增加 万元，仅批

零差价生产队就多收 万元 年全镇蔬菜收入 万元，

年增长又比 ，菜农多收入 万元，平均每人增加收入

元 年菜农的收入又有所提高

另外，自产自销不再经过蔬菜部门检斤、验质、划价、分拨等环

节，不仅节省了时间而且大大减少了蔬菜损失，一举多得。而商业

包销正是一种大生产、大帮轰“、大锅饭”的经营形式，它不管蔬菜

质量好坏、品种多少、上市量的大小都由国家包下来，集体擎正，国

家擎破，这既不利于调动菜农的积极性，障碍生产的发展，又对国

家在经济上造成损失，是不符合蔬菜生产、销售的客观规律的

第五，从经济效益上看。 年商业包销的克东、克山、讷河、

县财政共龙江 补贴 万元； 年商业包销的讷河、富裕、克

山、克东、依安（城镇公社有 个生产队为商业包销）等 县财政

共补贴 万元。甘南县 年春夏菜上市 万斤，财政补贴

万元， 元每斤补 而产销见面的县财政一分不补 哪种

形式经济效益好，这已经是不言而喻的了！

通过上述五个方面的对比分析，可以清楚看出：县城蔬菜实行

产销见面好处多，方向对头，菜农高兴，消费者可以随时吃到新鲜

蔬菜，财政不亏损，经济效益好，要予以充分肯定，应当毫不动摇地

坚持实行下去。陈云同志对大中城市蔬菜完全商业包销这种形式

曾提出过批评，他说：“有一些大中城市和工矿区，在蔬菜经营上，

把农民生产的蔬菜，一律由国营蔬菜公司统购包销，不许生产者和

消费者直接成 这在政策上是错误的，对交，取消了农民贸易市场

生产和供应产生了不好的后果（：一）生产者重量不重质，不卖鲜嫩

蔬菜，等长老再卖，以求分量多，多卖钱。而且往往大片播种，集中

收获，集中交货，在旺季拥上市场，造成大批霉烂损失（。二）片面地

追求产量，许多数量少，品质高的蔬菜种得少了，市场上净是大路

货，品种少了（。三）国营蔬菜公司为了统一分配蔬菜，设立了庞大
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的管理机构，环节加多，费用很大，手续复杂，使消费者很不方便，

并且吃不到新鲜蔬菜。这种经营方法，不适应蔬菜商品流转的客观

规 陈云同志文稿选编》律 年 页）陈云同志本

强调提出的是大中城市尚且需要实行蔬菜产销见面，县城蔬菜的

生产、供应不是更应当走产销见面的路子吗！

当然，不是说蔬菜实行产销见面一切都好，而商业包销则一无

是处，并不是这个意思。县城实行蔬菜产销见面，根据林甸、杜蒙、

拜泉三县的经验，应注意解决好四个方面问题。

一是县政府要切实加强对蔬菜实行产销见面的领导。成立一

个由计委、农业、商业、工商、物价、镇公社等有关部门参加的领导

小组，确定一名县长专门负责，下设办公室，由镇公社统管地产菜

的产销工作。银行、财政、粮食、物资、卫生、城建等有关部门要给县

城蔬菜产销见面在网点设置、材料供应、口粮安排、资金投放、卫生

管理等方面予以大力支持，解决实际问题。同时蔬菜办经常了解掌

握蔬菜产销中的情况问题，随时向县蔬菜领导小组或县政府报告

情况，提出解决问题的办法和意见，供政府及领导小组定期开会，

认真予以解决。

搞好蔬菜产销见面，生产是基础，二是按市场需要种菜 而生

产又必须按市场需要种好菜。

、在蔬菜面积的安排上，要继续贯彻“以需定产，产大于销”的

原则，种足种好，不可随意减少面积，要认真执行合同。

在保证种够主要品种同时，增加群众喜欢的费工的细小品

种面积，力求品种齐全对路，如增加小辣椒、豆角、香菜、生菜、小葱

等。防止个别生产队认为自产自销了，愿意种啥就种啥，想少种不

少收，不按市场需要种菜

实行科学种菜，努力提高蔬菜质量。首先应把菜田基本建设

搞上去，主要是水利建设、肥料建设、配套建设，同时要改良种子，

发展温室、大棚生产。
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三是加强蔬菜供应工作的管理（一）上市蔬菜要严格按品种，

按数量排开时间，均衡上市。以生产队、组集体卖为主，兼派部分行

商流动车或个人货郎担走街串巷进行销售（。二）加强物价管理。物

价部门、镇公社在蔬菜上市季节要设专门人员管理菜价；生产队要

设物价管理监督小组，巡回检查；另外居民委员会可根据菜点远近

设义务物价员，协助管理菜价。县物价部门管总水平和主要品种水

平，镇公社掌握日常调变价，下达到菜店执行 根据蔬菜易腐易烂、

品种复杂、质量不一的特点，蔬菜价格不易管得过死，可给

的幅度，上下浮动 管高不管低，明码实价，以质论价，分等出售。

（三）国营蔬菜部门要掌握好行情，帮助生产队当好参谋，组织好蔬

菜供应，如有不足，要及时按品种、数量组织进货，保证需要；菜多

了要主动帮助找销路，不失时机地卖出去，减少损失，增加菜队和

农民收入。

四是解决菜农切身实际问题，主要是口粮供应。蔬菜产销见面

分地的县应实行按城镇人口“以人定地（每人 ），以地定菜、以

菜定粮、粮菜挂钩”的 年或 年不办法，核定菜农粮食指标一定

变，以利稳定菜田面积，保证蔬菜生产

年第（原载《财贸经济研究 期 ）
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坚持产销见面　　搞好
蔬菜生产和供应工作

蔬菜是品种多、损耗大、鲜嫩易腐的商品。除了白菜、土豆、萝

卜等几种蔬菜外其他新鲜蔬菜都不能长期保存 但它是广大人民

群众日常生活中必不可少的副食品，其重要性仅次于粮食。

近几年来，在党的三中全会各项方针政策的指导下，经过广大

基层干部、社员群众，以及商业职工的积极努力，密切协作，蔬菜的

生产和经营都取得了较为显著的成绩，基本上保证了供应，总的形

势是好的。但是，从近几年蔬菜的生产和供应上看，还存在一些值

得注意的问题。

第一，有的地方，有些主管生产和负责商业工作的同志，对蔬

菜的生产和供应工作重视不够。只抓工农业生产，而往往把蔬菜和

其他副食品的生产和供应放到无足轻重的位置上，这显然是不对

的。蔬菜问题不能认为是个可有可无，可抓可不抓的小事，而是关

系到亿万人民群众生活的大事，同工农业生产一样重要。

第二，在生产和供应上，一些地方不坚持实行蔬菜产销见面这

一好形式，带来了一些弊病：

年嫩江地区商业包销四个县春夏（一）蔬菜上市量下降。

菜上市总量 万斤，日人均 两；而产销见面七个县上市量

春夏菜上市量 两，比包销县人均万斤，日人均上市量
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日上市 两量多 年商业包销 个县春夏菜日人均上市量

两，而产销见面的 个县，春夏菜日人均吃 斤，比包销县

日人均多上市 两。在坚持蔬菜产销见面的地方，上市量是逐年

递增的。杜蒙自治县 年镇郊上市菜只有 万斤，平均每户

城镇居民吃菜 斤； 年实行蔬菜产销见面后，上市量猛增

到 万 年达到斤； 万斤，平均每人吃菜 多斤；

年上市量　 万斤，平均每人吃菜 斤，比 年又

有增加。

（二）上市蔬菜质量差，品种少。由于商业包销，菜农生产重量

不重质，不卖鲜嫩蔬菜，等长老了再卖，只求份量多，多卖钱。不少

地方是毛菜上市，带烂帮烂叶，间掺杂些杂草、泥块等，损失很大，

浪费了很多人力、运力，给消费者带来很多不便。

（三）供应形式单一，网点少 商业包销销售形式只有一种，即

在城镇内开设几处国营卖菜点。网点少，而且在有的地方设置的还

不够合理；经营形式单一；营业时间短，多在“八小时以内”营业；上

市蔬菜有时因积压卖堆菜，许多地方蔬菜都堆在人行道上，灰尘污

染，风吹雨淋，很不卫生，一时销不出去，居民既吃不上鲜嫩菜，又

造成很大损失。

第三，有些地方蔬菜供应价格偏高。由于蔬菜上市量少，再加

上其他副食品价格上调，这就使蔬菜供应价格很不稳定，出现上涨

趋势。特别是商业包销的地方，其价格要比产销见面菜价还要高。

分，实际年甘南县春夏菜计划价格每斤为 执行 分，

。
高

第四，经济效益差，亏损严重。商业包销是一种“大帮轰”“、大

锅饭”的经营形式，它不管蔬菜质量好坏、品种多少、上市量的大

小、时间早晚，都由国家包下来，这既不利于调动菜农的积极性，障

碍生产的发展，又对国家在经济上造成损失，是不符合蔬菜生产、

销售的客观 年商业包销的四个县财政共补贴 万规律的。
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元； 年商业包销的 个县亏损 万元。

第五，有些国营蔬菜部门，在蔬菜生产、加工和供应中，市场信

息没有很好掌握起来，产销衔接不好，应当办而且也能够做到的事

情没有做，或者是撒手不管，听之任之，特别是在产销见面的地方，

这种与己无关的思想更为明显。 当蔬菜供过于求时，不能积极帮

助疏通各方渠道，打开销路，减少生产者损失；当蔬菜供不应求时，

没有及时组织货源，调进当地需要的各种蔬菜，缓和 有的矛盾。

商业蔬菜部门对扩建蔬菜大棚生产，增加温室面积重视不足，抓的

不紧。这件事在北方是至关重要的。 商业窖储大白菜，以及一些

细菜之类的小品种数量少，质量又次，每年新年春节必然要从外地

大量调入，损失浪费很大。

年，是全面开创社会主义现代化建设新局面的头一年，

做好今年的工作十分重要，对今后几年，对实现四个现代化的奋斗

目标，都会产生直接的影响。如何把蔬菜生产、供应工作搞上去，为

广大人民群众生活服好务，这是商业工作者、广大菜农义不容辞的

光荣职责。

一、要坚持实行蔬菜产销直接见面

陈云同志对大中城市蔬菜完全由商业包销这种形式曾提出过

批评，他说“：有一些大中城市和工矿区，在蔬菜经营上，把农民生

产的蔬菜，一律由国营蔬菜公司统购包销，不许生产者和消费者直

接成交，取消了农民贸易市场。这在政策上是错误的，对生产和供

应产生了不好的后果⋯⋯这种经营方法，不适合蔬菜商品流转的

客观规 页 ）律。（”《陈云同志文稿选编》 年版本第

可见大中城市尚且需要实行蔬菜产销见面，县城、十几万人口的小

城市，蔬菜的生产、供应不是更应当走产销见面的路了吗！

当然，不是说蔬菜实行产销见面一切都好，而商业包销则一无

实行蔬菜产销见面，重要的是各级政府、城镇公是处 社、商业部门

应切实加强对这项工作的领导。在网点设置、材料供应、口粮安排、
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资金投放、卫生管理等方面予以大力支持，解决实际问题。

二、要坚持实行蔬菜经营承包责任制，包产到户

蔬菜生产也应和农业生产经营承包责任制一样，改变过去那

种“大锅饭”，产品都是大路货的生产形式，实行以户为单位的经营

形式，通过签订合同办法固定下来。合同内容应把面积、数量、品

种、质量、上市时间逐项落实到队、到户，做到排开播种，分期上市。

（一）在蔬菜面积的安排上，要继续贯彻“以需定产，产稍大于销”的

原则，种足种好。不得随意减少面积，要认真执行合同（。二）在保

证种足主要品种同时，增加群众喜欢的费工和细小品种面积，力求

品种齐全对路。如增加小辣椒、豆角、香菜、生菜、小葱等。防止个

别生产队认为自产自销了，愿意种啥就种啥“，八分饱”思想，想少

种不少收，不按市场需要种菜，要坚持计划生产 （三）实行科学种

菜，努力提高蔬菜质量。

三、要坚持开展多种经销渠道，实行以个体、集体卖菜为主，国

营商业为辅的销售形式

加强蔬菜供应工作的管理十分重要：一、上市蔬菜要根据合同

规定严格计划品种、数量，排开时间，均衡上市。二、要增加经营网

点，方便群 县城、中小城市要统一规划，合理布局，积极支众购买

持个体卖菜户，增加菜摊和流动车。三、城镇居民距镇郊菜队近的，

可直接到菜队、菜农家买菜，地头开秤。四、菜农可以肩担手提上市

卖菜，或走街串巷送菜上门，供居民任意选购。五、个体商贩可在城

郊菜队与城镇居民间，或在较偏僻缺菜的集镇进行贩运，调剂余

缺，活跃市场。六、国营蔬菜部门要掌握好市场信息，菜多了要帮助

找销路；菜少了，品种不全时要及时安排货源，组织进货。要延长营

业时间，居民买菜应不受“八小时以内”限制。

（ 原 载 年第 期《商业研究
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认真搞好粮食统销整顿工作

整顿粮食统销的必要性

粮食的购和销是互相联系，彼此影响的，是一个统一体的两个

方面，缺一不可。抓粮食征购必须同时抓紧粮食统销，认真控制销

量。如果销量控制不住，多销了势必要多购，从而就要加重农民的

负担，给农业生产带来不利的影响。因此，在做好粮食工作中，抓好

销售是十分重要的一环，尤其是当前，把粮食统销工作搞好尤为必

要 。

一、从近几年看，粮食销量增长很快。以嫩江地区为例，

年 年间非农业 年比销售是逐 年年年至 增加的。

万斤，增增加销量 长 年 比 年增加销量

万斤，增长 年比 万斤年增加 ，增长

年有所下降，但比 年仍增销 万斤，增长

，比 年增加销量 。其中，仅口粮一万斤，增长

项 年比 年就增销 万斤，增长 ；农业销售增

长也很快，仅菜农、半菜农、渔牧民口粮、饲料粮， 年要比

年增销 万斤，增长 。因此，向国家交售的商品粮也就

年平均每年向国家交售的商品越来 年越少。 年

粮为 亿斤，前 年要比后 年多交 亿斤，平均每
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