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《国际贸易学》是为适应我国加入世界贸易组织的新形势，根据不同层次

高等院校学生和广大企事业单位人员的迫切需要而编写的。本书重点对关税和

非关税壁垒、管理出口贸易的政策与措施、世界贸易组织与中国、国际贸易救

济措施、国际贸易术语、国际贸易合同的商订与履行、国际贸易运输与保险、

国际贸易结算、国际贸易融资、国际无形贸易、电子商务和国际贸易争端的解

决等国际贸易理论、政策和实务问题进行了全面、深入地阐述。本书内容充

实，逻辑结构合理，使用了大量最新的数据和资料。

本书由西南财经大学经济学博士、国际商学院教授尹忠明主持编写。其他

编写人员是邓敏、彭爱华、张嫦、朱宇、黄铮、王清、杨平、庞平和张勤等。

本书的出版得到西南财经大学出版社的大力支持。在此，我们谨表示衷心

地感谢！

编者

２００４年１２月

前 言／１



目 录

前言 （１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一章 导论 （１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 国际贸易及其分类 （１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 有关国际贸易的基本概念 （５）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 国际贸易方式 （１１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二章 关税及非关税壁垒 （１９）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 关税及其分类 （１９）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 关税的经济效益 （３１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 数量限制措施 （３５）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第四节 其他非关税壁垒措施 （３９）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三章 管理出口贸易的政策与措施 （４７）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 鼓励出口的政策与措施 （４７）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 促进出口的经济特区政策 （５９）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 出口管制政策 （６６）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第四章 世界贸易组织 （７２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 世界贸易组织的宗旨、地位与职能 （７２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 世界贸易组织的运作 （７８）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 世界贸易组织的原则与规则 （８７）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第四节 中国与世界贸易组织 （９２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第五章 国际贸易救济措施 （１００）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 反倾销协议 （１００）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

目 录／１



第二节 补贴与反补贴协议 （１１０）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 保障措施协议 （１２１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第六章 国际贸易术语 （１２７）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 贸易术语的含义与作用 （１２７）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 六种常用的贸易术语 （１３２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 其他几种贸易术语 （１４２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第四节 合同中的价格条款 （１４５）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第七章 国际贸易合同的商订与履行 （１４８）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 国际贸易合同概述 （１４８）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 交易磋商 （１５４）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 出口合同的履行 （１６１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第四节 进口合同的履行 （１７２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第八章 国际货物运输与保险 （１７５）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 国际货物运输方式 （１７５）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 合同中的装运条款 （１８７）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 国际货物的运输保险 （１９０）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第四节 合同中的保险条款 （２０１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第九章 国际贸易结算 （２０２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 国际贸易结算中的票据 （２０２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 国际贸易结算中的商业单据 （２１２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 国际贸易结算的方式 （２２０）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第十章 国际贸易融资 （２３３）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 传统结算方式下的国际贸易融资 （２３３）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 国际保理业务 （２４０）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 包买票据业务 （２４５）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

２／国际贸易学

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



第十一章 国际无形贸易 （２５０）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 国际无形贸易概述 （２５０）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 国际服务贸易 （２５２）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 国际技术贸易 （２６１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第十二章 电子商务 （２７３）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 电子商务体系 （２７３）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 电子商务在国际贸易中的应用 （２７９）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 电子单据及其结算 （２８４）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第十三章 国际贸易争端的解决 （２９６）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第一节 争议 （２９６）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第二节 索赔 （３００）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第三节 不可抗力 （３０６）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

第四节 仲裁 （３１０）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

参考文献 （３２１）⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯

目 录／３



第一章 导论

国际贸易是在国际分工和世界市场形成的基础上产生的，并在当代条件下

获得了迅速的发展。本章扼要介绍国际贸易的含义、分类和有关基本概念，国

际贸易产生的基础以及国际贸易的方式。

第一节 国际贸易及其分类

一、国际贸易与对外贸易（ＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＴｒａｄｅ＆ＦｏｒｅｉｇｎＴｒａｄｅ）

国际贸易又称世界贸易，是指世界各国之间商品、劳务和技术的交换活

动。国际贸易是世界各国相互之间劳动分工的表现形式，它反映了各国在经济

上的相互依赖关系。

从一个国家（或地区，下同）的角度来看，它同其他国家所进行的商品交

换活动被称为对外贸易。而一些海岛国家，如英国、日本等的对外贸易常被称

为海外贸易（ＯｖｅｒｓｅａＴｒａｄｅ）。

国际贸易内容广泛，性质复杂，可从不同角度加以分类。

二、进口贸易、出口贸易和过境贸易（ＩｍｐｏｒｔＴｒａｄｅ、ＥｘｐｏｒｔＴｒａｄｅ＆

ＴｒａｎｓｉｔＴｒａｄｅ）

这三种贸易方式以商品流向作为划分标准。

进口贸易指一国向他国购进商品用于国内生产或非生产性消费的全部贸易

性业务。

出口贸易指一国向他国出售、提供其生产和加工的有形商品和无形商品。

过境贸易是指外国商品途经本国，而最终销售地为第三国的贸易，也称通过

贸易。
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三、有形贸易和无形贸易 （ＴａｎｇｉｂｌｅＧｏｏｄｓＴｒａｄｅ＆ＩｎｔａｎｇｉｂｌｅＧｏｏｄｓ

Ｔｒａｄｅ）

有形贸易和无形贸易以商品的形态作为划分标准。

有形贸易指实物商品的进出口。由于国际贸易中的有形商品种类繁多，为

便于统计、贸易管理和征税，联合国秘书处于１９５０年起草、出版了《国际贸

易标准分类》（ＳｔａｎｄａｒｄＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＴｒａｄｅＣｌａｓｓｉｆｉｃａｔｉｏｎ简称ＳＩＴＣ），并于１９６０
年和１９７４年作了两次修订。根据这个标准分类，有形商品共有１０大类（见表

１－１）、６３章、２３３组、７８６个分组和１９２４个基本项目。每种商品都有一个５
位数的目录编号。

１９８８年国际上正式实施一个名为《协调商品名称和编码制度》（Ｈａｒｍｏ

ｎｉｚｅｄＣｏｍｍｏｄｉｔｙＤｅｓｃｒｉｐｔｉｏｎａｎｄＣｏｐｉｎｇＳｙｓｔｅｍ，简称Ｈ·Ｓ编码）的商品编码制

度。它将商品划分为３个层次：第一层次为章，共９６章；第二层次为子目，

共１０１９个子目；第三层次为税目，有１２４１个税目。目前，日益增多的国家的

海关开始采用Ｈ·Ｓ编码。其广泛采用，标志着一个国际认可的统一的海关“语

言”的产生，有助于清除各国海关之间不必要的分歧，简化国际性关税及贸易

谈判，使国际贸易统计数据更具可比性，从而更科学、更准确地对世界贸易情

况进行分析和比较。我国海关自１９９２年起采用Ｈ·Ｓ编码制度。

表１－１

类别 有形商品

（０）
（１）
（２）
（３）
（４）

食品和主要供食用的活动物
饮料和烟草
燃料以外的非食用原料
矿物燃料、润滑油及有关原料
动植物油、脂及蜡

初
级
产
品

（５）
（６）
（７）
（８）
（９）

化学品及有关制品
按原料分类的制成品
机械及运输设备
杂项制品
没有分类的其他商品

制
成
品

无形贸易又称服务贸易（ＴｒａｄｅｉｎＳｅｒｖｉｃｅｓ），指非实物商品的进出口，如

运输、保险、金融、国际旅游、技术转让、劳务输出入等。主要包括与商品进
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出口有关的一切从属费用的收支，如运费、保险费、加工费、装卸费等；与商

品进出口无关的其他收支，如国际间的旅游费、外交人员费用、侨民汇款、专

利费；国外投资汇回的股息、红利、租金、利润以及公司或个人在国外服务的

收入等等。

有形贸易要结关，其金额显示在一国的海关统计上；无形贸易则不经过海

关办理手续，其金额不反映在海关统计上，但反映在一国国际收支平衡表上。

四、易货贸易和现汇贸易（ＢａｔｔｅｒＴｒａｄｅ＆ＳｐｏｔＥｘｃｈａｎｇｅＴｒａｄｅ）

易货贸易和现汇贸易以清偿工具作为划分标准。

易货贸易又称换货贸易，指一国与他国间互换货物的贸易方式。其特点在

于进出口直接联系，以货易货，进出口基本平衡，可以不用现汇支付。采用此

种方式能帮助一些外汇短缺的国家克服支付困难，而在当代各国间经济相互依

赖关系加深的条件下，有支付能力的国家有时也采用这种贸易方式。

现汇贸易又称自由结汇贸易（ＦｒｅｅＬｉｑｕｉｄａｔｉｏｎＴｒａｄｅ），指以国际通用货币

作为清偿手段的商品交易活动。能够充当这种国际支付手段的货币，必须是具

有可偿付性、可接受性、可转让性及可兑换性的自由兑换货币，如美元、英

镑、日元、欧元等。

五、有证贸易和无证贸易（ＤｏｃｕｍｅｎｔａｒｙＴｒａｄｅ＆ＥｌｅｃｔｒｏｎｉｃＤａｔａＩｎｔｅｒ

ｃｈａｎｇｅ，ＥＤＩ）

这两种贸易方式以贸易交换过程是否使用单证等商业文件作为划分标准。

有证贸易指在国际商品买卖中，通过单证等商业文件的交接进行结算支付

的一种贸易方式。在国际贸易结算中常见的结算单据有：汇票、发票、提单、

装箱单、产地证明书、动植物卫生检疫证明书、品质证明书等。由于交易双方

相距很远，大多不易做到“一手交钱一手交货”，在交易中单据就成为双方各

自履行义务、享受权利的重要依据。

无证贸易又称“无纸交易”，亦即电子数据交换，指一种将贸易、运输、

保险、海关等行业信息通过电子信息系统来实现各有关部门间的数据交换，利

用计算机按国际统一规定进行商务处理的新方法。采用此项技术，可以将原料

采购与生产制造、订货与库存、市场需求与销售，以及银行、运输和保险等各

项业务有机地连结起来，融先进技术与科学管理为一体，提高对外贸易的竞争

能力。目前，ＥＤＩ技术在国际贸易中已获得广泛使用，美国、日本和新加坡等
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国则是较早推广ＥＤＩ的国家。未来国际贸易的先决条件是：谁拥有ＥＤＩ手段，

谁就取得成为国际贸易伙伴的资格，ＥＤＩ已成为未来贸易的通行证。为适应未

来国际贸易发展的潮流，我国已开始采用和推广ＥＤＩ技术。

六、直接贸易、间接贸易和转口贸易（ＤｉｒｅｃｔＴｒａｄｅ、ＩｎｄｉｒｅｃｔＴｒａｄｅ＆Ｅｎ

ｔｒｅｐｏｔＴｒａｄｅ）

这三种贸易方式以贸易关系作为划分标准。

直接贸易指生产国与消费国直接买卖商品的行为。

间接贸易指生产国与消费国通过第三国转手进行商品买卖的行为。在此情

况下，每一次活动至少有一方不是生产国或者消费国。

转口贸易指商品进口以后未经加工又出口的活动。间接贸易至少有第三方

介入，而间接贸易对于第三国来说就是转口贸易。

商品从生产国到消费国的过程有无第三国实际地介入买卖，是区分直接贸

易和间接贸易的标准，而不论产品是否经过第三国国境。即使从商品生产国直

接地运送货物到消费国，但只要两者之间并未直接发生交易关系，而是由第三

国向生产国买进再向消费国卖出，就仍是间接贸易。中国香港是全球最大的转

口贸易港。

七、双边贸易和多边贸易（ＢｉｌａｔｅｒａｌＴｒａｄｅ＆ＭｕｌｔｉｌａｔｅｒａｌＴｒａｄｅ）

双边贸易和多边贸易以贸易参与国数目的多少作为划分标准。

双边贸易既泛指两个国家之间的贸易往来，又指两个国家之间相互保持收

支平衡的贸易，即两国都以本国的出口支付来自对方的进口，贸易支付在双边

的基础上进行。

多边贸易指三个或三个以上国家作为一个整体，相互间保持贸易收支平衡

的贸易。在这种贸易往来中，各国都可以用对某些国家的顺差支付对另一些国

家的逆差，以实现整个贸易的平衡。多边贸易能得以顺利进行的前提条件是多

边支付。

八、水平贸易和垂直贸易（ＨｏｒｉｚｏｎｔａｌＴｒａｄｅ＆ＶｅｒｔｉｃａｌＴｒａｄｅ）

水平贸易和垂直贸易以参与国经济发展水平不同作为划分标准。

水平贸易指经济发展水平差异较小的或经济发展水平比较接近的国家之间

开展的商品交换活动。如经济发达国家之间、发展中国家之间以及区域性国家
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或一体化组织内的国际贸易。

垂直贸易指经济发展水平差异较大的国家之间进行的商品交换活动。这两

类国家在国际分工之中所处的地位因其经济发展水平差异而相差甚远，其贸易

政策、特点和商品都表现出与水平贸易之间的较大差别。南北贸易就是这种贸

易形式。

第二节 有关国际贸易的基本概念

一、总贸易与专门贸易（ＧｅｎｅｒａｌＴｒａｄｅ＆ＳｐｅｃｉａｌＴｒａｄｅ）

总贸易是指以国境为标准划分的进出口贸易。凡进入本国国境的商品，不

论是否免税，一律列入总进口；凡离开本国国境的商品则一律列为总出口。前

者包括从国外进口的供个人消费和生产使用的货物、进入保税工厂加工改制的

进口货物、进入保税工厂和自由贸易区的进口货物；后者包括本国货物的出

口、从保税仓库和自由贸易区出口的货物。总进口额加总出口额就是一国的总

贸易额。采用此种标准的国家和地区达９０多个，其中包括美国、日本、加拿

大、澳大利亚、前苏联和中国等。

专门贸易则指的是以关境为标准来划分的进出口贸易。当外国货物进入国

境后，如果暂时存放在保税仓库而不进入关境的，一律不列为进口。只有从外

国进入关境的商品以及从保税仓库进入关境的商品，才列为进口，称为专门进

口。对于从国内运出关境的本国产品以及进口后未经加工又出关境的复出口商

品，则列为出口，称为专门出口。专门进口额与专门出口额构成一国的专门贸

易额。目前，采用专门贸易统计方法的国家有德国、意大利、瑞士和法国等８０
多个国家和地区。

二、对外贸易额、对外贸易量和对外贸易差额（ＶａｌｕｅｏｆＦｏｒｅｉｇｎＴｒａｄｅ、

ＱｕａｎｔｉｔｙｏｆＦｏｒｅｉｇｎＴｒａｄｅ＆ＢａｌａｎｃｅｏｆＦｏｒｅｉｇｎＴｒａｄｅ）

对外贸易额是以本国货币或以国际通用的美元所表示的一国（或地区，下

同）一定时期内出口贸易额与进口贸易额的总和。它是反映一国对外贸易规模

的重要指标之一。而国际贸易总额则由于一国的出口就是他国的进口，所以应

该是各国出口额的总和，而不是各国进口额和出口额的总和。从理论上讲，各
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国贸易额之和应等于国际贸易额的两倍。但因各国都偏向于夸大本国进口额而

少算本国的出口额，所以都倾向于按离岸价格（ＦＯＢ，即装运港船上交货价）

计算出口贸易额，按到岸价格（ＣＩＦ，即成本加运费和保险费）计算进口贸易

额，导致世界出口总额小于世界进口总额的现象发生。

对外贸易量是以数量、重量、长度、面积或容积等实物计量单位表示或反

映的一国对外贸易规模。它剔除了价格变动因素对贸易额带来的扭曲影响，更

准确地反映实际贸易规模及其变动。但由于实物计量单位无法在不同商品间进

行加总，于是，为了反映一国的贸易总量规模及其变动情况，只能以一定时期

（基期）的不变价格为标准来计算各个时期（报告期）的对外贸易量。具体的

公式为：

对外贸易量＝
进出口额
进出口价格指数

价格指数＝
报告期价格
基期价格 ×１００

对外贸易差额则是指一定时期内一国出口总额与进口总额之间的差额。若

出口总额大于进口总额，称为贸易出超 （ＴｒａｄｅＳｕｒｐｌｕｓ）或贸易顺差

（ＦａｖｏｕｒａｂｌｅＢａｌａｎｃｅｏｆＴｒａｄｅ）；反之，若出口总额小于进口总额，则称为贸易

入超（ＴｒａｄｅＤｅｆｉｃｉｔ）或贸易逆差（ＵｎｆａｖｏｕｒａｂｌｅＢａｌａｎｃｅｏｆＴｒａｄｅ）。该指标是

衡量一国对外贸易状况乃至整个国民经济状况的重要指标。

表１－２ １９９５—２００４年１—３月中国进出口总体情况 （金额单位：亿美元）

年份 进出口 出口 进口

总额 增速（％） 总额 增速（％） 总额 增速（％） 差额

１９９５ ２８０８６４ １８７ １４８７８０ ２３０ １３２０８４ １４２ １６６９６
１９９６ ２８９８８１ ３２ １５１０４８ １５ １３８８３３ ５１ １２２１５
１９９７ ３２５１６２ １２２ １８２７９２ ２１０ １４２３７０ ２５ ４０４２２
１９９８ ３２３９４９ －０４ １８３７１２ ０５ １４０２３７ －１５ ４３４７５
１９９９ ３６０６３０ １１３ １９４９３１ ６１ １６５６９９ １８２ ２９２３２
２０００ ４７４２９７ ３１５ ２４９２０３ ２７８ ２２５０９４ ３５８ ２４１０９
２００１ ５０９６５１ ７５ ２６６０９８ ６８ ２４３５５３ ８２ ２２５４５
２００２ ６２０７６６ ２１８ ３２５５９６ ２２４ ２９５１７０ ２１２ ３０４２６
２００３ ８５１２０７ ３７１ ４３８３７１ ３４６ ４１２８３６ ３９９ ２５５３４

２００４１—３ ２３９８４７ ３８２ １１５７０４ ３４１ １２４１４３ ４２３ －８４４０

资料来源：根据《中国海关统计》各相关年份整理而成。
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三、对外贸易商品结构与国际贸易商品结构 （ＣｏｍｐｏｓｉｔｉｏｎｏｆＦｏｒｅｉｇｎ

Ｔｒａｄｅ，ＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＴｒａｄｅ）

对外贸易商品结构是指一定时期内，一国进出口贸易总额中各类商品所占

的比重或其构成。

国际贸易商品结构则是指在一定时期内，在国际贸易额中各类商品所占的

比重或其构成。

它们可以分别反映出一国或各国的经济发展水平、产业结构状况和科技发

展水平。

为便于分析比较，世界各国和联合国都以联合国《国际贸易标准分类》公

布对外贸易和国际贸易商品结构。

表１－３ ２００３年中国进出口商品构成表 （金额单位：亿美元）

商品构成（按ＳＩＴＣ分类）
出口 进口

金额 增减％ 金额 增减％
总值 ４３８３７ ３４６ ４１２８４ ３９９
一、初级产品 ３４８１ ２２０ ７２７８ ４７７
０类食品及主要供食用的活动物 １７５３ １９９ ５９６ １３８
１类饮料及烟类 １０２ ３６ ４９ ２６８
２类非食用原料（燃料除外） ５０３ １４３ ３４１２ ５０１
３类矿物燃料、润滑油及有关原料 １１１１ ３１７ ２９２１ ５１５
４类动植物油、脂及蜡 １２ １８０ ３００ ８４７
二、工业制品 ４０３５６ ３５９ ３４００５ ３８３
５类化学成品及有关产品 １９５９ ２７８ ４８９８ ２５５
６类按原料分类的制成品 ６９０３ ３０４ ６３９０ ３１８
７类机械及运输设备 １８７８９ ４８０ １９２８７ ４０８
８类杂项制品 １２６１０ ２４７ ３３０２ ６６７
９类未分类的商品 ９６ ４７４ １２８ －１８０

资料来源：参见２００４年《中国对外贸易形势报告》。

四、对外贸易地理分布与国际贸易地理分布（ＦｏｒｅｉｇｎＴｒａｄｅ，Ｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌ

ＴｒａｄｅｂｙＲｅｇｉｏｎ）

对外贸易地理分布又称为对外贸易地理方向（ＤｉｒｅｃｔｉｏｎｏｆＦｏｒｅｉｇｎＴｒａｄｅ，

ＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＴｒａｄｅ）或国别结构，指一国进出口贸易总额的国别和地区分布。

它指明一国出口商品的去向和进口商品的来源，从而反映出一国与不同国家和
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地区的经济贸易联系的程度，在有的情况下也可表示一国的外贸地位。而经济

互补性、国际分工的形式与贸易政策是影响一国对外贸易地理分布的主要

因素。

表１－４ ２００３年我国前１０位贸易伙伴（绝对数） （金额：亿美元）

排序 国别（地区） １—１２月
同比增长
（％）

占总额百分比
（％）

占总额百分比的
同期变化

总值 ８５１２１ ３７１ １００ —

１ 日本 １３３５７ ３１１ １５７ －０７
２ 美国 １２６３３ ３００ １４８ －０９
３ 欧盟 １２５２２ ４４４ １４７ ０７
４ 香港地区 ８７４１ ２６３ １０３ －０８
５ 东盟 ７８２５ ４２８ ９２ ０４
６ 韩国 ６３２３ ４３４ ７４ ０３
７ 中国台湾 ５８３７ ３０７ ６９ －０３
８ 俄罗斯 １５７６ ３２１ １９ ００
９ 澳大利亚 １３５６ ３００ １６ －０１
１０ 加拿大 １００１ ２６２ １２ －０１

注：按国别（地区）进出口总额由大到小排序。

表１－５ ２００３年我国前１０位贸易伙伴（相对数）

国别 出口市场结构（％） 进口市场结构（％）

美国 ２１１ ８２

日本 １３６ １８０

欧盟 １６５ １２９

香港地区 １７４ ２７

东盟 ７１ １１５

韩国 ４６ １０４

中国台湾 ２１ １２０

俄罗斯 １４ ２４

澳大利亚 １４ １８

加拿大 １３ —

巴西 — １４

资料来源：参见２００３年《中国海关统计》。

国际贸易地理分布又称国际贸易地理方向 （ＤｉｒｅｃｔｉｏｎｏｆＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌ
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Ｔｒａｄｅ），用以表明国际贸易额在不同地区和国家的分布情况。它反映了各国、

各地区或国家集团在国际贸易中的地位。

表１－６

２００２年全球最大的１０个出口国（地区） ２００２年全球最大的１０个进口国（地区）

排序 国家或地区 排序 国家或地区

１ 美国 １ 美国

２ 德国 ２ 德国

３ 日本 ３ 英国

４ 法国 ４ 日本

５ 中国 ５ 法国

６ 英国 ６ 中国

７ 加拿大 ７ 意大利

８ 意大利 ８ 加拿大

９ 荷兰 ９ 荷兰

１０ 匈牙利 １０ 中国香港

资料来源：根据世界贸易组织２００３年的公布数据整理而成。

五、贸易条件（ＴｅｒｍｓｏｆＴｒａｄｅ）

贸易条件又称进出口比价或交换比价，是指一个国家在一定时期内出口商

品价格与进口商品价格之间的对比关系。用以反映该国的对外贸易状况，一般

用贸易条件系数来表示，即：

贸易条件系数＝
出口价格指数
进口价格指数×１００

如果某国此系数大于１００，则表明出口价格比进口价格相对上涨，意味着

每出口一单位商品能换回的进口商品数量比以往增加，贸易条件得到改善；如

果该系数小于１００，则意味着贸易条件恶化。

六、对外贸易依存度、出口贸易依存度、进口贸易依存度（ＤｅｇｒｅｅｏｆＤｅ

ｐｅｎｄｅｎｃｅｏｎＦｏｒｅｉｇｎＴｒａｄｅ，ＥｘｐｏｒｔＴｒａｄｅ＆ＩｍｐｏｒｔＴｒａｄｅ）和外贸贡献度

对外贸易依存度又称对外贸易比率，指一国进出口总额与其国内生产总值

之比，即：

外贸依存度＝
进出口总额
国内生产总值
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它既表明了一国经济依赖于外贸的程度，又在一定程度上反映了一国的经

济发展水平以及参与国际经济的程度。随着国际分工的扩大与深化，各国的外

贸依存度均有不同程度的提高。但在总体上，经济发达国家的外贸依存度高于

发展中国家，小国高于大国，见表１－７。

出口贸易依存度指一国出口总额与国内生产总值之比。

进口贸易依存度指一国进口总额与国内生产总值之比。

外贸贡献度指一国通过外贸实现的国内生产总值占全部国内生产总值的比

例。它反映了外贸对一国国内生产总值的直接贡献。

表１－７ ２００１年部分国家贸易依存度比较

国别 贸易额占ＧＤＰ的比重（％） 贸易额占商品ＧＤＰ的比重（％）

中国 ４４ ６６３
美国 １９ ６８１
日本 １８２ ６１７
德国 ５７６ １０６２
法国 ４９４ １４８９
英国 ４２５ １０２６
意大利 ４３５ １２３９
韩国 ６９１ １０２７
墨西哥 ５４２ １４３８
印度尼西亚 ６０１ ９５５

资料来源：参见《世界发展指标２００３》。

七、出口导向与进口替代（ＥｘｐｏｒｔＬｅａｄ＆ＩｍｐｏｒｔＳｕｂｓｔｉｔｕｔｉｏｎ）

出口导向指一国通过引进外资和国外先进技术来发展本国工业，以制成品

替代初级产品的出口，通过出口贸易的增长，带动整个国家经济的发展。在实

施此项战略的初期，替代行业宜于选择投资少、见效快、技术要求低、劳动密

集程度高的行业。

进口替代指一国通过引进先进技术和设备，发展国内不能生产或质量不过

关的产品的生产，实现国产化，以国产制成品替代进口制成品。实施进口替代

战略后，进口商品结构中制成品尤其是消费品的比例下降，但原材料、机器设

备的进口会上升。同时，随着替代工业的发展，对原材料、机器元件的需求扩

大，对外汇的需求亦同比增长。
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第三节 国际贸易方式

所谓贸易方式，指的是不同国家的当事人在不同的营业地进行货物买卖所

采取的方法和商品流通渠道。国际贸易方式除逐笔售定外，还有包销、经销与

代理、招标与投标、拍卖、寄售与展卖、商品交易所与国际博览会等传统贸易

方式和新兴贸易方式等。

一、包销、经销与代理

（一）包销（ＥｘｃｌｕｓｉｖｅＳａｌｅｓ）

１包销的含义

包销指的是出口商通过包销协议（ＥｘｃｌｕｓｉｖｅＳａｌｅｓＡｇｒｅｅｍｅｎｔ），在一定期

限和范围内，将某种或某类出口商品的经营权单独给予包销商；包销商在约定

的期限和地区范围内享有独家经营权或专营权。包销是一种特殊的买卖关系，

买卖双方都受专买权和专卖权的约束。前者指包销商根据包销协议购货，不得

采购或经营其他来源的该类商品；后者指出口商将指定的商品在规定期限和地

区范围内给予包销商独家销售的权利，而不得向该区域内的消费者直接售货。

２包销协议

包销协议是出口商与包销商规定双方的权利和义务，并确立双方法律关系

的契约。其主要内容包括：包销商品的品种与地区；包销协议有效期的起讫时

间；包销期间的最低销售数量与金额；包销双方当事人的权利与义务；包销商

品的价格条件和付款方式；撤约和续约的办法等。

３包销的利弊

在国际货物买卖中，采用包销方式的优点在于：①在国际市场竞争日趋激

烈的情况下，通过专营权的给予，可调动包销商的积极性，充分利用其分销渠

道和营销能力，提高出口产品的国际竞争力，巩固、扩大市场份额；②可避免

分散经营所造成的自相竞争的矛盾；③有助于出口商或卖方有计划地安排生

产，组织货源，并可根据市场需要均衡供货，稳定销量和售价。其不足之处在

于：①若包销商选择有误，或市场行情有变，就有可能出现包而不销或利用其

独家经营的优势操纵市场、压价销售，给出口商带来不利影响；②由于受专卖

权的约束，出口商在一定期限和范围内只能同包销商进行交易，限制了与其他
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客户发展业务往来，所以缺乏一定的灵活性；③包销商需自己承担货款及其他

营销费用的支付，并自负盈亏和承担风险。

（二）经销（Ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｉｏｎ）

１经销的含义

经销指的是国外出口商授权经销商（Ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｏｒ）或进口商在一定地区销

售指定商品。在经销业务中，双方当事人之间仍然是买卖合同所确定的买卖关

系。在此方式下，经销商可根据经销协议在购货方面享受一些优惠待遇。与包

销不同的是，双方不受专营权的约束，即出口商可以同时在同一地区内选择多

个经销商，分别同他们签订经销协议，授予其在一定地区销售指定商品的权

利。经销商可以同时在同一地区内选择多个出口商，签订经销协议后销售其指

定商品。

２经销协议

经销协议是出口商同经销商订立的确立双方法律关系的契约。其主要内容

包括：经销商品的范围、经销地区、经销数量或金额、作价方法、经销商的其

他义务和经销期限等。此外，还应规定不可抗力及仲裁条款等一般交易条件。

３经销的利弊

采用经销方式，出口商通常要在价格、支付条件等方面给予经销商一定的

优惠。这可以调动经销商的积极性，利用其分销渠道为推销出口商品服务，有

时，还可要求经销商提供售后服务和开展市场营销调研活动等。但如果经销商

选择不当，其经营能力不佳或资信不好，则会使出口商作茧自缚，达不到稳固

市场，扩大销售的目的。

（三）代理（Ａｇｅｎｃｙ）

１代理的含义与特点

代理是指出口商（即委托人，Ｐｒｉｎｃｉｐａｌ）与国外进口商（即代理人，Ａｇｅｎｔ）签

订代理协议，委托后者在规定的时间和地区内代销出口商品。代理不同于其他

贸易方式，它具有下述特点：①出口商与代理人之间不是买卖关系，而是委托

与被委托关系。货物在代理人售出之前，其所有权始终属于出口商。②代理人

销售商品所得货款全部交归出口商，代理人只按代理协议的有关规定向出口商

索取佣金。③除非代理协议另有规定，否则代理人无权将代理权转授给其他

人，亦不能擅自对外签约。代理人必须毫无保留地向委托人传递所掌握的商品

信息，以便后者确定是否与有关买主签订合同。

２代理的种类
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代理根据委托人授权的大小，可分为总代理（ＧｅｎｅｒａｌＡｇｅｎｔ）、独家代理

（ＥｘｃｌｕｓｉｖｅＡｇｅｎｔｏｒＳｏｌｅＡｇｅｎｔ）和一般代理（Ａｇｅｎｔ）。总代理是委托人在指定地区

的全权代表，他有权代表委托人从事一般商务活动和某些非商务性的活动。

独家代理是在指定地区和期限内单独代表委托人行为从事代理协议中规定

的有关业务的代理人。委托人在该地区内，不能委托其他代理人。

一般代理又称佣金代理（ＣｏｍｍｉｓｓｉｏｎＡｇｅｎｔ），是指在同一地区和期限内委

托人可同时委托几个代理人代表委托人行为，代理人不享有独家经营权。代理

人按协议规定的办法向委托人计收佣金。

３代理协议

代理协议是载明委托人和代理人之间权利与义务的法律文件。其主要内容

有：代理商品和地区、代理人的权利与义务、委托人的权利与义务、佣金的支

付和代理费用的偿付条款等。当然，不同种类的代理合同的具体内容存在差

异。如一般代理协议中通常不规定拟销商品的数量，也没有专营权条款；独家

代理协议则必须对专营权的有关条件加以明确规定。

二、招标与投标

（一）招标（ＩｎｖｉｔａｔｉｏｎｔｏＴｅｎｄｅｒ）与投标（ＳｕｂｍｉｓｓｉｏｎｏｆＴｅｎｄｅｒ）的含义

招标与投标是一种贸易方式的两个不可分离的方面，常用于大宗物资采

购、工程项目兴建、仪器设备引进、矿产能源开发、交通运输投资、劳务的引

进输出等。它包括招标、投标和开标三个环节。

１招标

招标指招标人发出招标通知，说明拟采购的商品名称、品种、规格、数

量、交货期及其他条件，邀请投标人在规定的时间、地点按照一定的程序进行

投标的行为。招标的形式有：

（１）公开招标，即完全竞争式招标，指招标人通过国内外报纸、电视、电

台以及有关媒体刊登招标广告，让所有合法的投标者都有机会参加投标，招标

人择优选择投标者。这是目前国际承包工程最主要的成交方式。

（２）邀请招标，即有限竞争式招标，指招标人有选择地邀请一些他认为资

信最佳、经验最丰富的较大承包商参加投标。其优点是可保证合同有效履行，

但容易失去在技术上和报价上有竞争力的投标者。

（３）议标，又称谈判标、协商标、委托信任标和议价标，即非竞争式招

标，指招标人不公开发布招标公告，只根据以往的业务关系和信息资料，向少
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