
第 1 页

第一章　　全球化时代：

一个屈从于经济压力的行星

“正在改变世界的各种主要力量将以空前

的速度继续促使世界发生剧变。而跨国康采恩

的行为对这种变化亦产生了推波助澜的作用。

世界各国眼睁睁地看着权力渐渐旁落到这些

‘全球玩家’手中。”

德国《明镜》杂志 期， 年第

几十年来，我们为自己创造的物质财富不断增加。

第二次世界大战结束后，德国开始了并不是完全不恰当

地被称为“经济奇迹”的经济高速增长。在“社会市场

经济”的口号下，一个在全世界具有榜样性质的社会福

利国家诞生了。工会争取到了工时的缩短和工资的增

长，从而大大提高了全民的富裕程度和生活质量。技术

进步使得更多工作能在更短时间内完成，越来越多的人

每年可以享受更长的假期。
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现在的情形如何呢？我们的国民生产总值不断增

长， 年的增长超过了 年，申请专利的数

量增加了 以上，进步正在不断地扩展。现在一台

市价为 德国马克的电脑所拥有的计算功能，人们

年前为此至少要付出 倍的价钱，而相当于今天

年前它对于人们来说还只是一种幻想。通过新的技

术，我们能够自动控制一系列工作步骤并使我们的生活

更加舒适。借助因特网和其他媒体，我们获得信息也更

加便捷和便宜，人们几乎每天都读到医学在进步的消

息。自东欧集团解体后，我们也毋须再为中欧可能爆发

一场战争而担惊受怕。

尽管如此，许多德国人的生活水平还是降低了。

年初，德国官方公布的失业人口约 万，而事为

实上我们共缺少 多万个就业岗位。根据教会的报

告，约 万人以社会救济为生，其中三分之一是青少

这就发生在世界上最年和儿童 富裕的工业发达国家

之一的德国。工人和 年前职员的平均收入只相当于

的水平，而且发展趋势是越来越低。越来越多的人将无

缘分享全社会创造的财富。

我们的经济不断发展，德国越来越富裕，技术发展

不断进步，大部分居民的生活反而每况愈下，何以发生

此种令人费解的事情呢？媒体天天都在试图向我们提供

乏味的解释：我们正在走向全球化的时代，市场全球

化，经济区域竞争全球化。因此我们需要一个所谓的
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“苗条的”国家，而不是不堪重负的社会福利负担。经

济增长必须被用于改善企业的盈利状况。在日益激烈的

国际竞争中，提高工资将会置德国于死地。曾是全世界

榜样的德国式社会市场经济模式已经不合时宜，它作为

永远的昨日方案而被贬低。不断扩大的全球化经济活动

被企业作为降低工资和减少纳税的借口，也被政府作为

从社会和经济责任中解脱的理由。

第一节　　世界市场的全球化

在德国，没有任何关于德国经济地位的学术报告、

研讨会、报刊文章或政治家声明，可见人们对“全球

化”概念漠然之程度。从最广泛的意义上可以这样理

解，商品、服务、资本的交易变得越来越全球化。跨国

公司诸如麦当劳、丰田或者西门子在全球范围内生产和

销售它们的产品。越来越多的企业在世界市场上相互竞

争，国界的作用越来越小。我们正在进入资本主义的全

球化时期。世 年间翻了一番，界贸易在

年的跨国贸易增长是同期全球商品生产增长

的 倍。同一时期参与跨国贸易的商品在全球所生产商

品中的比重由 。在德国，商品上升到 出口迅猛

发展。出口商品在整个国民经济所生产的全部商品中的

比重，也就是所谓的出口率，自 年至 年从

年的上升到了 出口总值为 亿德国

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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马克，相当于西班牙的国民生产总值。

在资本市场发生的变化更加巨大：国际资本流动在

过去 年中翻了 番。在外汇市场上每天的交易量约

为 万亿德国马克，两天的交易量就相当于德国的国

民生产总值。这“⋯⋯相当于全球每天商品和服务出口

值的 倍”。资本交易和商品交易被分离了。

我们生活在地球村吗？

正如上述数字所显示的，虽然在商品市场上也可以

看出国际化的趋势，但真正全球化的却是资本市场：今

天在世界上任何地方都可以获得各个金融交易所的行

情，并进行股票、外汇、债券买卖。谁想要借款或者贷

款，都会面临来自全球的资金供应者和资金需求者的竞

争，因此，金融市场事实上已成为人们经常所说的“地

球村”。借助现代信息技术（卫星、因特网），尤其是在

各国逐步减少限制资本自由流动的法律、法规的情况

下，资本流动已成为可能。

跨国商品交易已有几千年历史。早在罗马帝国时期

对外贸易关系就不断扩大，且已与亚洲国家有贸易往

来。作为海上强国的英国、西班牙和葡萄牙在几百年里

从其海外殖民地进口商品和原材料。早在第一次世界大

战前，德国的出口率就已与今天相差无几。蒸汽机发明

后，水陆运输变得更加快速，运输成本也因此大大降低
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了。与 年相比，今天的海运费用只有当时的一半，

空运费用只有六分之一，电讯费用仅仅是 。国际商

品交易增加了，同时出口企业之间的竞争也加剧了。

“经济全球化”的概念使人产生这样一种想法，在

任何地方都能买到任何产品。任何企业之间，每一种工

业产品和每一种服务产品都处于面对面的竞争之中。此

外，总还存在阻碍商品交易的高关税。虽然关税通过协

定降低了，而且亦有免税有限的地区性自由贸易区，但

是全球商品贸易自由化离我们还很遥远。另外，尽管石

油价格降低了，运输成本降低了，但是很多商品贸易并

没有从中获益，因为它们是在当地为其他的市场所生

产。欧洲包括德国一直在为全球市场生产商品的观点是

错误的：欧洲联盟生产 的的全部商品中只有不到

商品出口到非欧盟地区。德国约 的出口流向其他

欧盟国家，只有不到 的出口是到东南亚地区。关于

服务行业也受到全球竞争冲击的观点同样是不准确的。

无论是保险公司，还是绝大部分其他服务性企业都立足

于国内市场。

劳动力市场也趋于国际化，但不是真正的全球化。

虽然在欧洲联盟范围内存在着一个全欧劳动力市场，原

则上使自由选择工作地点成为可能，德国建筑业由于面

临来自诸如葡萄牙这样的低收入国家的竞争压力，也深

深感到一个统一的市场带来的巨大影响，但是大规模的

民族迁徙尚未发生 因为文化、语言、法律上的障碍
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仍然存在。

跨国公司作为“千足虫”

作为资本和商品流动的结果，企业在生产商品和提

供服务时的经营理念大大改变了。如今的康采恩在许多

国家都设有网 皮尔就点。西门子公司董事长海因里希

自豪地说：“我们在世界 个国家拥有自己的机构。”

这幅千足虫的画面可以让人想象：如果在一个国家里觉

得不舒服或者成本太高，康采恩就把脚伸进另外一个国

家。为了以尽可能低的成本组织生产，整个生产过程被

分解到不同国家。哪里最便宜，就在哪里生产。通过建

立全球供应网络，各国不同的成本费用优势被最大程度

地利用了。企业充分利用了全世界可供使用的“生产资

源”。这种也称为利用“外部资源”或“全球资源”的

生产方式主要被跨国康采恩采用，它们在全球收购原材

料、劳动力和半成品。它们将现代工业发达国家作为经

济中心的优势（良好的基础设施、高素质的劳动力、稳

定的社会）与低工资国家的成本费用优势有机地结合起

来。

德国的汽车工业很早就把一部分生产转移给独立的

配件供应商。这种趋势不断加强而且愈发国际化。例如

大众汽车公司和欧宝公司就在葡萄牙或者西班牙生产汽

车的重要部件，然后再运到沃尔夫斯堡（大众汽车公司
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总部所在地）和吕塞尔斯海姆（欧宝公司总部所在地）

的总装厂。这样就不必关闭在德国的生产车间，而只是

把部分生产转移到了国外。这些公司在西班牙、葡萄牙

或者捷克开展生产，并不是为了向当地提供汽车配件，

而是为了充分利用这些低工资国家的成本费用优势。半

成品被运往德国，并在那里组装成成品。

今天，服务产品通过遍及全球的数据网络被“发送

出去”。显然这里谈不上什么运输成本问题，但产品供

应商之间的竞争却是完整的、全面的。在法国新出版的

每 本书中就有 本是由 个摩洛哥妇女在卡萨布兰

卡录入然后再通过网络传送到法国的出版社和印刷厂

份医生、医院和的。美国信诺保险公司每天将 药

房帐单发送到爱 人的村庄。这些数尔兰一个只有

据在那里被录入、加工，然后通过两根专门为这种数据

交换而租用的光缆及时发送回美国，由于时差原因，美

国人上班时正好用上这些数据。但是，即使像信息处理

员这么高素质的劳动力现在也面临来自低工资国家的同

行们的竞争。低工资国家正在以令人咋舌的低廉价格为

诸如 、微软、惠普、 或者锐步这样的公司生

产电脑软件。在印度班加罗尔的市郊形成了一个“电子

城市”，那里的软件设计师为了每月约 德国马克且

没有社会保险的工资而拼命开发高价值的电脑软件。由

于有了电视会议和遍及全球的信息网络，全世界的客户

现在可以按动按钮下订单，几个星期后就能收到专门为

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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本公司设计、符合自己要求的电脑软件。软件的主要购

买者是美国和欧洲国家，而低廉的进口软件已经对这些

国家众多软件设计师的就业和不菲的薪水构成威胁。

我们能够确认，经济全球化主要表现在以下几个方

面：

工业发达国家之间的商品贸易量迅速增加；

前所未有的全球性资本流动；

企业在生产商品和提供服务时的一种崭新的经

营理 由于商品和资本流动促成的“利用外部资念

源”。

第二节　　全球化市场的危险

而且“人们正在毁灭⋯⋯欧洲文明 是

以全世界最愚蠢的法则即利润最大化的名义。”

波皮埃尔 法国社会学家德尔

资本拥有者的乐园

年中对资本流动控制的过去 减弱导致投机活动

几乎不受任何限制，世界几乎变成了一个全球化的大赌

场，使得各国的经济政策都屈从于投机者的决定。

年全世界远期合约，也就是商品交易期权和合约的总额
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达到了令人难以置信的 万亿美元。而 年全球国

民生产总值，即全球各国生产商品和提供服务所创造的

价值总额只有 万亿美元。风行的对今后商品价格的

“赌博”，也就是所谓的商品期货交易，从巨大的数字来

看，与真正的商品交易并没什么关系，它几乎纯粹是关

于今后价格变动的投机，就像原材料与促进贸易、简化

贸易手续并没有什么关系一样。金融界与商界完全割

裂。

各国中央银行和政府早就将货币政策主权交给了国

际资本市场。不是政治家，而是大基金的投资顾问、银

行和工业康采恩决定着货币汇率。外汇期权，也就是能

在一个固定时间、以固定的汇率购买或者出售一种货币

的权利，最早是为了保障与外国的贸易而创立的，如今

的此种交易纯粹是对未来利率和汇率的投机。仅有

是真正为保障贸易服务的。

欧洲货币体系之战

今天，货币投机者的权力到底多大，从英国的例子

可见一斑。 年 月，英国政府在违背自身意愿的情

况下被迫将英镑贬值，主要原因是德国提高利率以吸引

外国资本的流入，为两德统一融资。英国没有提高利

率，因为提高利率会继续减弱企业的投资行为，从而导

致失业的增加。因此，基于一个自由的资本市场，外汇
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从英国流出，因为投资者希望利用外国的高利率。此

外，英国想稳定英镑与德国马克之间的汇率。货币贬值

会导致进口商品价格上升，引发通货膨胀。英国要么使

失业率保持在原有水平，要么通过提高利率保持汇率稳

定。鉴于就业状况不佳，提高利率是不可能的，人们失

去了对英镑的信心。因此，美国金融投机家乔治 索罗

斯在几百家银行、基金管理者的共同参与下几乎毫无风

险地投机于英镑贬值。尽管英格兰银行动用了几乎所有

的德国马克和美元储备来购买自己的货币，但仍然未能

阻止英镑汇率的下跌。

资本投机者的战略很简单：他们每天不停地借入英

镑并马上在英国银行兑换成德国马克。英国的商业银行

不断地向英国中央银行申领所必需的德国马克钞票。投

机者胸有成竹地相信，英格兰银行会慢慢地用完德国马

克储备。唯一能满足投机者们兑换要求的就是使英镑贬

值。几天之内， 。投机者获得了巨英镑贬值了将近

大收益，因为他们以很低的成本偿还英镑贷款。仅乔治

索罗斯的量子 亿美元。英镑被迫推基金就自称获利

出了直到那时还能保证欧洲国家货币之间汇率相对固定

的欧洲货币体系。在以后的几天里，同样的情形也出现

在意大利、西班牙、瑞典和爱尔兰，经过一段时间的较

量后也出现在法国。在整个过程中，公众几乎被排除在

外，况且公众对复杂的货币政策体系不甚了了。最后，

有关欧洲国家的中央银行在所有战役中均告失败。从那
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以后，欧洲汇率体系已是名存实亡，为了保证它在形式

上的继续存在，货币汇率之间的浮动幅度扩大到了

。

外汇投机使欧洲的纳税人付出了 亿德国马克

的代价，因为中央银行的损失必须在各自政府的财政预

算中进行平衡。政治家眼睁睁地看着投机者毫无风险地

利用他们自己创造的货币体系，使数以几十亿计的资金

从国库中流入投资基金，特别是美国的投资基金。乔治

索罗斯淡淡地评论道：“如果一个人能够摧毁一个汇率

体系，那么这个汇率体系肯定在什么地方有问题。”

只要投机性的资本投资能以今天的形式存在和盈

利，那么企业的利润就无法成为创造就业岗位的保证。

只要长期投资的预期利润率不高，没有一个企业会冒险

进行实际投资。正如德国金属公司的例子所显示的那

样，屈从于放松资本市场和追求快速赢利的投机行为将

给大企业带来灾难性的后果。投机石油期货的失败造成

亿德国最大的股份公司之一德国金属公司损失 德国

马克， 人失业。

人们几乎从未讨论过，在一个国家或者欧洲联盟内

部 资本流动，例如通过立法来重新限制 限制企业将利润

转移到国外。国民经济因此所受的损害是巨大的。仅仅

对资本收益收取的 的税 亿德国马克的就导致

资金外逃。针对国资本的权力和失控的资本市场给工

人所带来的巨大社会风险，欧洲最高层政治家的反应至

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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今仅仅停留在口头上。法国总统雅克 希拉克做了一个

最强烈的比喻，他把投机者们称为“世界经济的艾滋

病”。投机者只是充分利用了资本市场管理放松造成的

机会，但是人们丝毫未能感到政治精英即将采取何种应

对措施或者准备转换脑筋。

跨国康采恩的权力

自由市场经济有一条法则，即大企业有“吞噬”小

企业的爱好。迄今为止，这种合并很大程度上被限制在

一个国家的范围内进行，而且各国通过卡特尔法防止合

并导致市场垄断。在德国，这条竞争规则受到反竞争限

制法和联邦卡特尔局的保护，因为市场经济自身的发展

趋势表明，庞大结构更受欢迎，因而它也倾向于竞争的

自我削弱或取消。

欧洲统一市场和全球化资本市场的建立完全改变了

这种情况。“欧洲共同发展。大批大企业试图通过进一

步的收购与兼并为不断融为一体的欧洲市场、世界市场

做好准备”。资本的自由流动使得资本实力雄厚的大企

业能够在世界范围内收购企业并不断壮大。跨国的企业

合并层出不穷。德国宇航公司收购了荷兰的福克公司，

德国宝马公司买下了英国最后一家独立的汽车制造企业

罗弗公司，瑞典的沃尔沃公司则被法国雷诺公司所购

买，西门子公司也在四处收购。“健康的进攻行为颇受
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欢迎，”西门子公司战略家赫尔曼 弗朗茨如是说。大企

业贪吃的结果是巨大的工业复合体的出现（参看表

跨国公司越来越经常地表现为跨行业的集团，也就是

说，工业企业、贸易公司和银行被组织到一个控股公司

里。销售额为 亿美元的三菱公司应该说是最大的

一家跨国公司。

表 全球销售额最大的工业企业

金额单位：百万美元
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资料来源： 年 月 日德国《法兰克福汇报》副刊：

“世界 家大企业”，费舍尔世界年鉴

在与康采恩的斗争中，德国卡特尔局的地位越来越

弱。许多管辖权如今已经归属设在布鲁塞尔的欧洲联盟

竞争委员会，例如对两家加起来的销售额超过 亿德

国马克 年以来，的公司进行合并的批准权。自

个合并申请中只有 个未获批准。欧洲联盟对合并的控

制比德国卡特尔局松得多。“欧洲联盟委员会的观点只

对那些与政治家保持良好关系的企业有利。”康采恩辩

解说，它们与外国企业激烈竞争，所以必须与别的康采

恩合并，以便能够获得资金用于产品研究和开发，这些

新产品将会快速给企业带来经济效益。“对于大多数企

业来说，只有国际市场 名或前 名才能长久地赚的前

钱。”现行的经济结构要求企业以最快的速度开发新产

品，因为只有成为首家推出新产品的企业才有机会收回

产品开发费用。“动作快的吞掉动作慢的，因为谁也不

愿被别人吞掉，所以企业都开足了马力：快速思考、决

定、开发、生产，在竞争中总是领先一步”。通过合并

也可以获得竞争优势。

大康采恩对一个民主国家意味着巨大的危险。持续
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不断的企业合并导致了一个没有任何民主合法性、独立

于议会和政府的强大的潜在权力集团的出现。面对政治

和小型企业，康采恩在实施它们的目标时占据了强有力

的位置。这些公司越来越经常地、且规模越来越大地通

过获取研究补助利用国家的资金，但它们却不再与社会

分享从产品中获得的利润。它们通过威胁要削减成千上

万个就业机会或者把生产基地转移到国外来保证自己获

得国家订单、税赋减轻和获得国家补贴。大的跨国公司

通过拥有庞大的资本如今已经能够在生产基地的选择问

题上玩弄世界各国于股掌之间。它们的投资趋向于在基

础设施、优惠条件（减轻税赋、补贴）和减少社会福利

方面提供最好条件的地方，各国政府感到是在被迫实行

有利于大康采恩的政策。令人惊讶的是，中型企业在其

政策中并没有明确地与康采恩划清界线，也没有要求实

施公平竞争政策。在创新和创造就业机会方面，不是跨

人的中国公司，而是雇员人数不到 小企业居于领先

地位。在欧洲联盟内，中型企业雇用的劳动力占欧盟所

有劳动力的

在工业集中化的过程中，银行在合并方面也毫不示

弱，通过合并使自己的实力不断加强。越来越少但越来

越大的银行通过手中所持有的股票和其客户手中的股票

控制着经济的很大一部分。在德国，大股份公司约

的表决权为银行所控制。仅德意志银行的 位监

事会成员就在 多个工业企业的监事会中任职。德意
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亿志银行的资产总值为 德国马克， 年的利润

为 亿德国马克。

银行业的一起大合并刚刚拉开序幕。巴伐利亚抵押

汇兑银行和巴伐利亚联合银行合并后成了“欧洲最大的

房地产融资商”，约 人将因此失去工作岗位，尽管

这两家银行盈利都颇好，两行 年的利润合起来达

到 亿德国马克。这家新诞生银行的实力可与德意

志银行相媲美。结果，德累斯顿银行就沦为德国第四大

银行，因为柏林联合银行与北德意志州银行合并后将诞

生另外一个巨头。在瑞士，瑞士银行和瑞士联合银行合

并后组建了世界第二大银行，仅次于日本的东京三菱银

行，超过德意志银行。这次合并将使 万人在今后

他们年内丢掉 的饭碗。预计银行合并仍将不断发

生，所以银行的股价也将不断上升。

全球化将使组建更加强大的企业集团的发展态势愈

演愈烈。较大的经济区的建立虽然意味着企业间的竞争

加剧，但是这场战斗的胜利者却是少数的几家大康采

恩。它们收购被打败的企业，然后相互之间瓜分世界市

场。

社会和生态的螺旋型下降

现在我们正经历着市场取得全球性胜利所带来的后

果。德国工业承受着“从未有过的竞争压力”（西门子
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公司董事长冯 皮尔）。在日益激烈的竞争压力下，工业

界必须节省开支，具体措施就是裁员及不断削减企业和

国家所承担的社会福利费用。社会福利国家继续被削

弱，失业人数不仅仅是在德国创造了历史纪录。高层政

治家和企业家都认为，鉴于激烈的国际竞争，越来越难

的要求去经营我们以按保护生态 的企业。

说，德国的社会福利开对企业来 支和环保费用太

高，所以只要有一点成本差距，就值得到国外去生产。

在这些企业看来，在与那些来自允许污染环境的国家的

康采恩的国际竞争中，环保费用意味着成本劣势。但是

自由贸易思想对不断加剧的环境污染危险也有一个说

法，尽管它的可信度很低：自由贸易将使所有国家更加

富裕，因此也能有更多的资金用于“昂贵的”环境保

护。从理论上来说，这种说法是对的，但实际情况却是

另外一种情形。一方面，当其他国家的企业利润分配给

股东时，为什么我们非要将部分利润用于环境保护呢？

另一方面，经济增长往往是以环境污染为代价换来的。

自由贸易思想美好的公式是“只有经济增长才有资金用

于环境保护”，换言之“更多地破坏大自然才能提高修

复它的能力”。环境保护和自由贸易难以统一。自由贸

易越多，竞争越激烈，运输路程就越长，降低成本的压

力就越大，也就是说，必须以破坏环境为代价进行生

产。

降低生产成本的竞争不仅导致生态的螺旋型下降，
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