
要 况，就必

点放在长期性的经济衰退上。下述事实不论怎么强调都不为过，

年以来所呈现的强劲增长势头，是在全球性即美国经济从

世纪经济增长停滞的大背景下实现的，后者一般被认为始于

世纪 年代末到年代初期。在此之前，确切地讲，从

年代初期到

年代初，资本主义体系中的主要发达国家都处于长期的经济繁荣

阶段，经济增长迅速、投资、产出、产量、生产率及工资等指标

的增长率都接近或达到历史最高水平，而失业水平却非常低；即

便出现经济衰退，也是非常短暂和轻微的。但在随后到来的长期

衰退阶段 年代中期，投资增长迅速下降，

由此导致生产能力被大幅度压低，工资增长异常缓慢（尽管尚未

出现绝对下降）；伴随而来的是萧条性失业（不包括美国）的出



、表

年代的水平要低，当然更不如

现，从 年代到

世纪

现，以及经济衰退与金融危机的不断爆发。如果纵向比较就会发

年代之间，从未出现过类似的情况。

年代的增长率相比，本期的增长仍然非常缓慢；而事

年代

前半期的真实情况是，发达资本主义国家的经济缺乏发展的动

力 ，与

年代的经济增长率比实 上，

年代的增长水平了（见表

不论是直接的或是间接的，

因此，一个首要的问题是，哪些力量导致了发达资本主义经

济战后长期繁荣局面的终结，并进而造成了随后二十多年的持续

性经济增长停滞？只有区分出这些作用因素，并分析他们现在是

否仍然对全球经济发展发生作用

世纪我们才能真正对美国经济在 年代的强劲增长势头做出

正确的评估，断定它是否意味着经济正步入另一次长期繁荣，抑

或仅仅是一个插曲，甚至反而由此引发更为严重的经济问题？

从

年代末直到 的关键，是利润率的变化轨迹；可

解释第二次世界大战后出现的长期经济繁荣

年代初

能这一因素也适用于对随后发生的长期衰退的解释。第二次世界

大战后之所以会出现空前迅速的经济增长态势，是因为发达资本

主义经济有能力实现并维持高利润率水平。在所有影响因素中，

高水平的利润率无疑是最为重要的，因为它使得这些经济体能够

在任何给定的厂房和设备（资本存量）的配置条件下，获得相

对更大的经济剩余。这些经济体就能够维持较高的投资率，并带

来产量的迅速增长；这样，在不侵蚀利润的前提下，实际工资也

能维持较为迅速的增长。在这一阶段，资本的平均收益率很高，

只有相对极少的公司面临破产倒闭。结果是，发达资本主义经济

所固有的经济动荡的弱点，在相当长的一段时间内被大大抑制了，
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年代中期。在经济萧条时期，大量落年代末到

年代末开始，日本、德国等其他西欧美国公司从 世纪

国家的公司从 世纪 年代末开始，均取得了高利润率的经营

。

经济衰退出现的次数很少，程度也相当轻微。另外，由于投资者

在做决策时几乎别无依据，而只能依赖于现实利润率来判断投资

前景（预期利润率）；这自然产生如下后果：高利润率的维持造

就了战后二十多年经济发展的牛势，并回过头来进一步促使资本

实现加速积累（见图

业绩，这构成了资本主义经济战后长期增长的基本前提。起初，

高利润率的实现，是以镇压或约束武装工人起义为基础的。

世纪

与产出水平相比，实际工资因此得

年代中期和第二次世界大战结束后，工人武装起义席卷

了整个发达资本主义世界，资本主义“游戏规则”的存在发生

了危机；但这些起义都未取得成功，相反，起义被镇压后劳动者

完全处于被动服从的地位。

以压低，这当然意味着制造商所获得的净剩余相对于其资本存量

更大。高利润率保证了资本积累率能维持在较高的水平上，从而

提高了生产率、扩大了就业规模，增加了实际工资，并最终造就

了长期经济繁荣。自然地，投资需求和消费需求的迅速提高也随

之出现，经济增长的螺旋作用机制因此形成了。

在

美国经济的起飞发生在第二次世界大战期间，确切地讲，是

世纪

后过时的资本存量被淘汰，实际工资因大规模失业的存在而被压

低，创新在生产中的应用过程也被大大延迟，再加上针对

年爆发的劳动力大转移而出台的遏制政策，所有这些因素

阿姆斯特朗

年以来的资本主义》，牛津出版社

格林（

年版。：
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换而言之即已经支付了成本的 （沉淀的）固

最终实现了生产成本的大幅度降低，从而为即将出现的长期经济

增长奠定了基础。强大的战时需求刺激了美国经济，使其得以维

持高利润率，由此形成经济的有力扩张，而美国对资本主义世界

的领导权也因此得到巩固。此时的日本和西欧经济，则正在经历

着战火的洗礼，他们只能等到战后才会获得了重建。

尽管经济的高速发展巩固了美国的领导地位，但要保持高水

平的投资增长率，却不是一件容易的事情。初期发达的技术

表现为规体现为大量固定资本投资；更先进的社会经济结构

世界霸主地位

模相对很小的农业和商业部门，及不太严重的劳动力过剩供给；

表现在其跨国公司的国际化经营的延伸；规模

巨大的银行体系；当然还包括强有力的国家机器；所有这一切，

不仅没有加强经济发展的动力，反而成为经济发展的严重阻碍。

另外，工人阶级尚存的反抗力量也有效地制约了经济的进一步增

长。从朝鲜战争结束后美国经济就已经开始缺乏增长的动力而陷

入衰退，突出的表现是资本积累速度的不断放慢。

这是推动固定资本运转所必需的

使用既存的厂房设备对企业而言是不计入成本的。但这些厂

房设备能够运转的必要条件是，在消耗一定量流动资本（工资、

原材料、半成品） 的前

提下企业所能获得的利润率至少等于平均利润率水平。这样，大

量既存的

定资本客观上削弱了进一步进行资本积累的积极性。这些沉淀资

本还在很大程度上堵死了那些拥有更先进技术的潜在竞争者的进

入通道。否则的话，单位成本将低于现有的单位总成本，尽管它

不会低于现有的单位流动成本。美国乡村和历来充斥冗员的家庭

企业中的“产业后备军”规模的相对削减，使得劳动力供给的

第
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年的始终。 那

增长无法满足企业对劳动力需求的增长，工资水平因此迅速提

高。与此同时，西欧经济的发展与繁荣提供了主要的获利机会，

美国的跨国公司开始大量增加海外投资的份额；另一方面，不断

提高的国际贸易相对成本也削弱了他们在美国国内投资的愿望。

世纪

由于投资增长减速所导致的生产率增长的不断放慢，以及实际工

年代末美国国内利润率增长的资的增长，共同促成了

滞态势，尽管在

停滞。一个不可避免的结果是，美国的经济增长呈现出严重的停

年代前半期曾经有过短暂的增长，但总的看

来，增长停滞一直贯穿于美国经济在战后前

）的

么，战后全球经济持续强劲增长的动力到底来自于哪里？我们认

为，增长的动力来自于后起国家（

经济发展，尤其以德国和日本为代表，还包括法国、意大利等国

家。这些经济体的资本积累率在很长的一个时期内一直保持在前

所未有的高水平上。自然，这种高水平的资本积累率的保持，又

是以高利润率的维持为条件的。众所周知，经济高速增长的伴生

物是成本的不断上升，能在这种压力下实现和保持高利润率，显

然着实不易。

另外，

这些后起国家的制造商之所以能够应对成本上升的压力，使

本国经济保持较高的盈利能力和国际竞争力，恰恰是因为他们的

落后地位。由此所产生的后发优势之一，是相对落后的社会经济

结构，相对落后的农业和小工商业部门对大量半失业工人的吸

纳，这种状况导致工资的增长大大慢于生产率的增长。

这些国家不是技术创新者，而是新技术的追随者，因此没有太多

的标志着过时技术的沉淀固定资本，其经济增长的负担较轻。而

且，在大规模投资过程中实现的“边干边学”和规模经济学，

年版；
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使得他们可以利用追赶的机会，吸收美国廉价而先进的技术，并

有所创新，甚至在某些方面取得领先地位。

策

后起国家中的一流企业还能从一系列制度形式和政府政

它们是专为促进经济增长和提高国际竞争力而制定实施的

即

中获得不少实惠；而对于那些已经先期发展起来并处于绝对

主导地位的美国竞争对手来说，这些优惠或者是不值一提，或者

是根本无法获得。这些企业能够和大银行保持密切的联系

所谓的“融合”，由大银行监督企业的运作，并在此基础上提供

相对便宜的长期贷款，在市场波动时为企业提供符合需要的服

务。另外，这些企业还加入了多种形式的纵向和横向网络联盟，

保证了更大程度的企业间协调与合作，进而能够考虑更大的计

划，大幅度削减要素成本，以及谋求更为安全和可靠的市场。

后起国家的政府也在或多或少有系统地实施各种措施，以加

强本国制造商在国际市场上的地位。不可否认，这些政府行为在

很大程度上是企业与银行这两个利益相关者联合努力的结果，它

们凭借其经济主导地位，对政府施加了十分有效的影响。当然，

经济增长关系到各国政府的自身利益，这一点也是同样重要的一

个因素。第二次世界大战后，这些国家通过提供补贴、贬值通

货，以及在不同时期实行贸易保护主义政策，来扶持民族产业的

成长。另外，他们还有意采取了“金融抑制”政策，不仅严格

规制国内借贷者和投机者的行为，而且对国际游资也实施了强有

力的限制。这种“金融抑制”政策的目的，就在于保证金融领

域的稳定，以免对国内制造业的增长产生负面影响。上述行为在

很大程度上取得了预期的效果，这些国家民族产业的生产效率大

战后资

第
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在这个背景下，

大提高，这一点对于国民经济增长来讲自然是至关重要的。很明

显，这种状况和美国经济增长的相对缓慢形成了鲜明对照。此

时，美国向海外市场的扩张已经较少地采取扩大出口的方式，而

更多地采取了生产国际化的方式，后者主要由跨国公司和银行推

动，在全球范围内进行产业的重新布局。美国政府大力支持这种

经济区

形式的经济扩张，并不惜动用各种力量来建立一个全球性的自由

不仅包括贸易自由，更包括长期和短期的资本自由流

动。但在某些时候，作为一种代价，构成美国经济基础产业的国

内制造业，则因此蒙受惨重损失。

落后的社会经济结构、经济发展的追随者，以及受霸权支配

的国际地位，这些因素对后起国家的经济发展而言，反倒成为有

利条件。这些国家的经济增长也因此保持着惊人的速度，其海外

市场的规模也不断扩大，并带动了国内制造业部门

长最为迅速的领域

生产率增

飞速发展，其规模之大甚至有些不合比

例。 这些国家的制造业之所以能够保持这么快的增长速度，首

先是有赖于战后经济繁荣所带来的全球贸易的空前迅速增长。再

者，这也和它们能迅速扩大自己在全球贸易的份额有着莫大关

系。尤其是德国和日本的制造业，其产品出口额的增长速度更是

快得惊人。过去，在国际出口市场中占大头的是美国和英国制造

商；现在，德、日制造商不仅争夺到了原本属于美、英的国际出

口市场，甚至还成功地打入到美国国内市场。

德国和日本分别成为欧洲和东亚的区域性区经济集团的发展轴
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这些资本主义国家仍然是美国的竞争对手国

心 它们不仅为周边国家提供性能优良的资本品和半成品，而

且还为这些国家的出口商品提供了庞大而持久的市场。（当然，

日本对外来制成品输入的忍耐一直是有限度的。）

从一开始，经济发展的不平衡就已经使美国经济增长相对衰

落了。还要指出的是，这一点之所以具有必然性，是因为它构成

了美国国内各种政治经济力量保持主导地位的一个先决条件。美

国的跨国公司和国际银行的目标是拓展海外市场，因此它们需要

为其海外直接投资寻求利润生长点。国内制造商也要求增加出

口，这势必需要海外市场的迅速扩大以吸收其产品。而已经树立

起霸权的美国政府，则倾向于“遏制共产主义”，保护自由企业

制度免受侵害。由此导致的结果是，美国政府极力推动其盟

的经济复

兴，以便稳固战后资本主义的秩序；即使由此导致的战争、占

领、勾结甚至失败可能会削弱国内统治阶级的力量，也在所不

惜。这样，上述目标的实现，就在很大程度上依赖于欧洲和日本

经济的复兴程度。不难看出，此时美国的经济繁荣反倒要以其竞

争对手不断提高的出口竞争力为基础；当然，前提是这种竞争力

的提高不会影响美国制造商在国际市场上所占份额的增长，美国

国内市场不会因此受到冲击。在战后的经济繁荣期，国际市场的

绝对扩张是非常迅速的，这种情况使得美国制造商同意放弃它们

在国际市场上占有的相当数量的份额，因为这种让步的代价极

小。这种让步的另一个重要原因是，与巨大的国内市场相比，国

际市场在美国制造商的眼中并不十分重要，国内市场才是他们最

主要的产品销售地。而在国内，他们凭借先进的技术和庞大的沉

淀固定资本所具有的威慑力，有效地阻止了潜在进入者打入本土

市场，并能够一直保持市场主导地位。

《欧洲经济复兴过程中的

《日本在韩国经济奇迹中的关键性作用》，麦克
米尔沃德（

年版。国家政府》，加利福尼亚大学出版社
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年代末开始，各国通货世纪

由于美国经济的成功是如此紧密地与其他资本主义盟国的经

济成功联系在一起，因此战后各发达资本主义国家能够实现高度

的经济合作，尽管持续的时间并不太长。不可否认，美国在政治

和经济上对盟国／竞争对手的援助给这种经济合作打上了特有的

印记：美国处于绝对的主导地位，合作的框架也主要是根据美国

的利益来确定的。

及政治的稳定，是他的经济发展

对于美国政府和占统治地位的资产阶级来讲，资本主义世界

尤其是国内市场的扩大

们最为关心的事情，因此他们能够容忍其他资本主义国家在国际

竞争中实施高度的政府干预行为，能够容忍其实施贸易保护主义

政策，能够容忍其压低汇率，也能够容忍其采取金融抑制政策。

所以，我们才会看到这样一个有趣的现象，主导者与追随者、领

先者和后起者、支配者与被支配者之间的关系尽管充满矛盾和不

稳定因素，但却至少在一段时间内保持着休戚与共的合作关系。

然而，贸易增长与国际劳动分工的不平衡发展所带来的乐观

结果并没有长久维持下去。从

商业贸易的增再次实现了可自由兑换，贸易壁垒也被大大削弱，

年代长速度更为加快；但由此导致的经济后果却并不乐观。

现

后半期，西欧和日本制造商们把贸易盈余用于投资，这保证了战

后经济的高速增长。与此同时，其产品供给所占国际市场的份额

也大大超过了先前的水平。此前，这些国家的产品主要以内销为

主，并没有对同类美国产品在国际市场上的地位构成威胁。

在，这些产品转而出口到国际市场 对于国际市场上的同类美国
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为保持

从

商品而言，这当然意味着产品重复，而不是补充；由此出现的生

产能力和产量过剩也就不足为奇了。

以日本最为世纪

的制造商们，能

年代中期开始，后起经济国家

引人注目，当然还包括德国和其他西欧国家

够以相对较低的工资和相对更为先进的技术，来实现成本的大幅

度削减；而制造同样的商品，美国制造商所要耗费的成本则要大

得多。由于这个原因，所以前者在国际市场上拥有价格优势，能

够通过较低的价格来显著扩张其市场份额。而美国制造商的处境

则非常不妙：厂房和设备等固定资本的大量沉淀导致成本削减的

范围大大受到限制，后起经济集团的竞争使得美国制造业的成本

现在突然变得异常昂贵；相对较高的工资水平具有一定程度的刚

越来越慢。这样

性，也不能很快地下降。但在另一方面，产品价格的上涨却变得

一些资本被迫压低生产能力和／或降低资本利

用率，否则它就无法获得平均利润，甚至以流动资本

品

固定资本（厂房、设备）运转所需的劳动力、原料和中间

来计算的利润率也低于平均水平。其他的资本为了保持原

以固定资本计有的市场份额，则只能咽下利润率 显著降

低的苦果，因为激烈的竞争使得他们无法再像以前一样，把价格

提高到成本以上。

与劳动和资本费用相应的

上述价格竞争对国际市场格局的冲击是出乎人们预料的，美

国制造商的投资现在看来是过度了

销售价格远远高于市场价格。结果是，日本、德国和其他西欧国

而且

家凭借较低的成本和较低的价格，不仅扩张了自己的市场份额，

够成功地维持一般利润率水平；而美国则无法摆脱回报率

不断降低的利润率表明，生产能力和产量的双

下降的结局。即便从全球制造业部门的一般利润率变动趋势看，

情况也不容乐观。

重过剩不是局部的，而是全球性的。从

造业部门实际资本利润率下降了

全球制造业部门的近似代表部门

一 一
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；七国经济集团制造业

盈利能力的综合指标也



但他们仍然无法再

。

下降了大约

事实上，日本、德国以及其他西欧国家的经济，也最终未能

摆脱全球性制造业盈利能力下降趋势的影响。美国制造业竞争力

的下降导致的一个直接后果是，美国的贸易和经常项目顺差不断

缩小（德国、日本的贸易和经常项目顺差则相应实现了增加）。

加上境外投资的增长，及越战所导致的军事开支的膨胀，美国的

国际收支逆差迅速

年间，以固定

升。相对于对美国产品和资产的需求，境外

美元数量大幅度增加，这给美元币值的稳定性带来了巨大的压

力，并把全球货币体系推向危机。在

汇率为标志的布雷顿森林体系宣告破产，美元大幅度贬值，而马

克和日元则相应升值。本国货币的升值给德、日两国制造商带来

了很大的麻烦。现在，与竞争对手美国的产品相比，他们的相对

成本剧烈上升，利润率则因此直线下降，其下降幅度甚至比迄今

为止七国集团盈利能力综合指标的下降幅度还要大很多。

此时，限制全球制造业发展的一个主要原因，仍然是生产能

力和产量的双重过剩。关于这一结论，一个有力的证据是，尽管

现在美国制造商从美元贬值中获得不少好处，

次达到战后繁荣时期的利润率水平。这种生产过剩发作的一个突

出表现，就是全球制造业产品的价格上涨幅度落后于固定资本费

用和工资的上升幅度，这进一步导致全球范围内的制造业部门利

润率水平持续下降。可以说，席卷整个发达资本主义经济的制造

业利润率下降趋势，是推动全球经济从长期繁荣走向长期衰

的首要力量（见图退 年

日益加剧的国际竞争导致了制造业的生产过剩及随之而来的

利润率下降，其波及范围不仅限于美国，整个发达资本主义经济

都未能幸免。需要特别强调的一个事实是，利润率下降趋势在制
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年商业周期的平均

业成本上涨

对非制造业部门的征税

造业部门表现得更为严重，因为这些部门的产品大多能在国际市

场上进行交易，因此它们也更易受到国际竞争状况的影响。而非

这意味着盈利能力的下降

制造业部门的情况则有所不同，即便在其成本上涨远远快于制造

的年份，其利润率

下降趋势相对于制造业来讲也要轻得多。究其原因，就在于这些

国际竞争的冲击。以

部门的大部分产品都不能在国际市场上进行交易，因此能够免受

年间美国制造业和非制造业部

，而后者的下降幅度

（如果不对间接营业税

门的利润率变动为例，前者下降了

只有

进行调整，那么

个百分点）。不同商业周期的比较也显

额度大幅度提高，而制造业部门则未受影响

下降幅度会更小，只有

年商业周期的平均利润率水平下降了

示了类似的结果，制造业部门在

利润率水平比

（见

图

，而非制造业部门平均利润率的下降幅度只有

、表

表 制造业部门、非农和非制造业部门、

非农私人部门的利润率变动趋势

，远远快

而且，上述利润率变动趋势，还是在下列因素反向作用的条

件下实现的，即：制造业的劳动生产率提高了近

年间维持原有

于同期非制造业部门劳动生产率的增长速度；另一方面，制造业

部门名义工资的增长速度则远远落后于非制造业名义工资的增长

速度。这样看来，制造业部门无法在

利润率水平，其原因就在于其产品价格与成本的差额甚至不及非





而后者产品价格的年均增长率为 （见表

，制造业部门一半的水平。前者产品价格的年均增长率为

。即便考察

七国集团的总体经济状况，也可以看到，制造业和非制造业部门

在这些年来的利润率变动趋势确实存在明显的差异（见图

必须强调的是，整个私人经济部门利润率下降的原因在于制

造业部门利润率的下降，而后者又源于全球制造业产品价格上涨

所呈现的相对低迷状态。显然，如果非制造业部门的公司能够成

功地“存储”所有来自于制造业产品价格缓慢增长的收益，那



降，降幅高达

经历了显著的下年

么其利润增长额就足以弥补制造业所遭受的利润损失，非制造业

部门的利润率上升将抵消制造业部门的利润率下降，从而私人经

济部门在总体上不会出现平均利润率下降的趋势。但是，考虑到

制造业的产品构成，尤其是消费品的重要地位，我们会发现，工

人肯定要求分享部分收益，实际工资因此提高。不仅如此，对于

非制造业部门而言，实际工资的提高并不会导致雇主所获利润率

的下降，因此该部门没有必要抑制工资的增长。由此引发的后果

是，美国私人经济的利润率在

。

；七国集团的总体情况也好不到哪里，平均

下降幅度也达到

以上分析暗含的一个最终结论是，美国经济盈利能力的下降

和利润率增长的停滞，不是像人们通常论证的那样，或是因为技

术潜力的枯竭所引发的生产率增长放缓，或是因为强大的劳工力

量所推动的实际工资的过快上涨。生产率增长放慢决不可能是盈

率下降最

年间的年均

年经济繁荣期

或多或少地走向持续的负增长。但事实上，相对于

利能力下降的根源。原因十分简单，制造业部门的利

，超过了

为严重，但其生产率事实上却在提高，

增长率达到了 的

年均增长速度。

不仅如此，如果生产率增长放慢的出现是因为技术潜力的耗

尽，那么合理的预期后果应当是，生产率的增长将相对放慢，并

年世纪

代，美国及其他七国集团国家的生产率在

速增长的势头，并持续到 年开

年代一直保持着加

年代初；之后，也就是从

代。准确地讲，美国的生产率在

始，生产率的增长态势突然被一场剧烈的、不连贯的下降所替

年以前令人惊讶地保持了

年的持续增长，但在随后的 年间其生产率增长则近乎停滞。
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