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本书第一部分对五位投资大师———巴菲特、林奇、索罗斯、万格和茨

威格的投资特点进行分析，总结了每位大师身上具备的八个主要投资特

性，并向读者介绍进行自我诊断的方法，使读者能够判断出哪些特性是他

们应该加以关注和强化的。在第一部分结束时，本书讨论是否存在一种理

想的投资个性以及投资界中最常见的个性。第二部分结合 酝月栽陨个性分类
模型和作者在货币投资领域的经验，论证合作在投资业界的作用和地位，

并介绍提高团队工作效率的方法和技巧。第三部分深入研究了如何进行有

创造性的合作。通过对一系列案例的分析，本书给出了这方面的操作性较

强的指导。最后一部分，标题为“直觉投资者：全脑投资”，考察了在投

资过程中将直觉放在和逻辑同等重要地位的可行性，并在最后列举了在实

践中依靠直觉投资获得成功的案例。
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前 言

要成为一名赢家，最重要的就是要有自知之明。

———比列·吉恩·金

知己知彼，百战不殆；知己而不知彼，可胜而不胜；既不

知己也不知彼，百战无胜。

———孙子，《孙子兵法》

如果你对自己都不了解，那么你会发现股市是一个会让你

付出昂贵代价的地方。

———亚当·斯密，《金钱游戏》

所有的商业类书籍都会声称自己提出并解决了某一个

问题，本书也不例外。我们提出的问题是：为什么几乎很

少有职业投资经理人能够超越他们的业绩标准。职业经理

人很难为他们的客户带来超过投资于指数基金所获的回报。

因此，简而言之，货币经理人并未增加投资的价值。而投

资人也都清楚这一事实，于是指数基金的规模不断扩大。
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那么，货币经理人应该如何提高他们在市场上的竞争

力呢？不断重复以往的经验吗？一旦这样，他们就可能陷

入“街灯综合症”，这类人总是喜欢在街灯下寻找丢失的钥

匙，而实际上他们的钥匙丢在了小胡同里———他们这么做

完全是因为街灯下的光线更好一些。这些拒绝变通的货币

经理人可能羞于做一些疯狂的事，他们总是执著于反复做

同样的事情，但又总是期待得到不同的结果。

而我倒建议这些货币经理们应该换个地方去找他们的

钥匙了。具体而言，他们应该试着运用他们的右半脑。我

们的右脑掌管着我们的创造力、合作力和直觉，它所控制

的领域在华尔街上相对来说还是尚未开发的“处女地”。实

际上，当我提出这一观点时，孕怎贼灶葬皂的负责人，帕特里

克·安东尼奥指出，目前尚没有一本专著是讲述如何管理富

有创造性的专业投资人的。

而当我进一步深入调查后，我惊讶地发现他所言的正

确性。尽管我们有成吨重的专著从各自不同的角度描述投

资的技巧和策略，但没有一本书阐述如何管理那些极富智

慧和创造力的职业货币经理人的。

这就是本书的写作背景，希望它能填补目前投资类书

籍的这一空白。还须提请注意的是，很多书都从一般意义

上阐述管理，强调创造性，但没有一本书专门针对货币管

理这一独特的领域。从此意义上说，本书可谓是我的理论

研究和以下三方面实践相结合的成果：

（员）职业货币管理工作（我曾有圆园年特许财务分析师、

财务顾问和证券经理的工作经历）。

（圆）心理学（教授过酝月栽陨性格理论）。

（猿）创造性（组织有关如何提高创造性课题的试验小
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组；参与创作、录制并发表两张音乐唱片、一张音乐影碟和一

本小说）。

本书由四部分组成。

第一部分对五位投资大师的投资特点进行分析，这五

名投资大师分别是：巴菲特、林奇、索罗斯、万格和茨威

格。书中讨论了每位大师身上具备的八个主要投资特性，

正是这些特性揭示了大师们能够获得与众不同的投资业绩

的原因。紧接着，本书将向读者介绍进行自我诊断的方法，

使读者能够判断出，为了自己的利益，哪些特性是他们应

该加以关注和强化的。在此阶段，我们将向读者介绍 酝月栽陨

性格理论，这是一个用于进行个性评估的指数，是本书进

行投资类型研究的模型基础。在第一部分结束时，我们将

讨论是否存在一种理想的投资个性以及投资界中最常见的

个性。

本书第二部分将结合 酝月栽陨性格理论和我在货币管理

领域的经验，论证合作在投资业界的作用和地位，并介绍

提高团队工作效率的方法和技巧。这里我还举出了若干案

例，案例中的证券经理们在 酝月栽陨性格理论基础上运用一

致决策法取得了杰出的业绩。该部分最后还介绍了如何将

酝月栽陨性格理论用于客户关系管理。

本书第三部分深入研究了如何进行有创造性的合作。

书中提出了这样一个问题：投资工作小组应该如何提高他

们的创造效率？通过对一系列案例的分析，本书给出了这

方面的操作性指导。前提之一是，投资者要想在当前的市

场赢得优势就必须不断加强自己的创造性。（这也是本书的

写作目的。一位约翰·威立公司的编辑，米娜·萨缪尔，在听

了我与职业投资者有关“投资界中创造力的作用”的谈话后，
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认为这将是一个炙手可热的课题。当然，这还取决于各位的

判断。）

本书的最后一部分，标题为“直觉投资者：全脑投

资”，考察了在投资过程中将直觉放在和逻辑同等重要地位

的可行性，并在最后列举了当前商场中的人在实践中依靠

直觉投资获得成功的案例。

最后，阅读本书也是一段有趣的经历。当然，如果最

近你身边有趣的事情层出不穷，而你需要生活中多一些严

肃的话，那么随便从本书旁边捡出任何一本“大部头”，那

些大量的公式，某个类似《衍生交易保守投资者指南：让对

手“知烦而退”理论与实践》的标题，的确就可使你获得些许

平衡了。

好了！开始阅读本书吧！愿你的创造力、合作力和直

觉帮助你的证券组合无往不胜。

吉姆·维尔
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第员章

投资大师———五重奏

“我所做过的最成功的事情就是选对了我心中的英雄。”

———沃伦·巴菲特

我们的探索之旅就从研究投资大师们的习惯开始。习

惯对于成功而言是至关重要的。这一观点在保持身体健康

这件事上的体现是大家有目共睹的。我们加强锻炼、节食、

制定各种目标（如体重、卡路里摄入水平等），最后能否落到

实处还要依赖于我们的习惯。在不同强度的动机的驱使下，

我们可能会达成自己的目标。但更常见的情形是，由于无

法戒除自己的积习，我们通常会以失败而告终。我们仍旧

摄入大量的糖分，在面包上抹黄油，在检查身体时溜号。

习惯在我们的生活中是一种极端强大的势力。心理学家艾

 蕴葬则泽藻灶，杂贼葬早藻陨陨砸藻糟燥增藻则赠，匀葬则责藻则糟燥怎蚤灶泽，员怨愿缘

尔尼·拉森估测，怨愿豫的人类行为是由习惯控制的。这里

我们要强调的是，除非改变我们的习惯，否则我们的锻炼
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计划将不会惯彻下去；而且，如果我们期望从不断重复的

同一件事中得到不同的结果，那只不过是自欺欺人。“愚

顽”的解释就是：不断重复地做同一件事却想得到不同的

结果。（比如，坚持把速效减肥茶和冰淇淋混在一起作为自

己的节食早餐）。

货币经理人经常会陷入“习惯”的陷阱。一年过去，

业绩不尽如人意，他们就会在新年伊始时下定决心，新的

一年一定要有所长进。但如何去做呢？他们只不过是又重

复着去年的做法，而且还变本加厉，其结果就是，在同一

个陷阱中越陷越快、越陷越深。为什么会这样呢？因为他

们像孩子一样鼓励自己：如果一次没有成功，没有关系，

再试一次，还不行，就再一次。而且，我们都担心自己表

现平庸，因此，我们常常会绷紧神经（深怕被解雇）。研究

显示，这种压力限制了我们的灵活性，使我们不太可能去

尝试新的事物。于是，我们反复采取其结果最可预测的行

为。

人们喜欢墨守陈规，尤其是在压力下。就如同蜥蜴在

捕食时总是倏地从岩石下飞身而出，然后又迅速缩回安全

地带一样，我们制定出一套行事的惯例，然后就会虔诚地

去奉行。爱德华·迪布诺是一位在创造性思维研究方面的权

威，他断言创造性的最大的神奇之处就是人类天生就是富

 阅藻月燥灶燥，杂藻则蚤燥怎泽悦则藻葬贼蚤增蚤贼赠，匀葬则责藻则悦燥造造蚤灶泽，员怨怨圆

有创造性的。而实际是却并非如此；我们是习惯性生物。

愚顽就是用在我们这样的人身上的。投资者肯定会乐于检

验他们的投资结果，并反问自己：“我的分析方法行之有效

吗？”如果没有，就一定要有所改变才行。在心理上，对投
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资者适用的方案就是让他学会如何判定和改变一些无益的

习惯。

这一方案看上去是什么样子的呢？投资的成功取决于

我们思维的质量。这是一位优秀投资者身上应体现出的重

要素质。迈克尔·乔丹为我们带来了超凡脱俗的球艺（高度

敏捷、视野开阔）；艾勒·麦克芬森拥有健康俊美的体格；沃

伦·巴菲特则在其超凡的思维能力的基础上显示出卓越的决

策技巧。在巴菲特的思维中，是什么因素使其作出那些出

色的决定呢？他和其他大多数投资者一样，阅读同样的财

经报刊，研究同样的金融和投资概念，但他却总能取其所

需，做出口味更好的意大利面条。他是如何做到这一点的

呢？

本书将探讨这个问题，并提出一个有利于投资者提升

业绩的心理方案。对于那些喜欢循规蹈矩、一劳永逸的人

来说，对不起，没有这样的灵丹妙药。就好像体育锻炼一

样，每个人的锻炼计划必须根据各自的身体健康情况量体

裁衣。但我们能提供的是您在制订个人计划时所必需的基

本理念。

回到刚才的问题上来，“巴菲特是如何做到的呢？”我

不仅选择了巴菲特，还选择了其他四位著名的投资大师对

此问题进行了研究。通过寻求他们思维方式中的相同主线，

从而归纳出一些有益的共性特征。入选的五位大师都符合

以下三个标准：

（员）他们在相当长的一段时间内保持的业绩足以成为

业内的典范。

（圆）可以获得关于他们的足够多的信息，以便我们能

够理解和分析他们的思维方式。
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（猿）他们每个人的投资方式都各具特色，各不相同。

把最后一个因素考虑在内是因为我不希望讨论到最后

又陷入投资中增长与价值这一陈词滥调的纠缠之中。（有可

能就退化为一个啤酒争论：添得越少，味道越好⋯⋯）

投资中什么方法最好？各种事例显示，假定投资者具

备超凡的决断能力，那么赢得市场的方法可以说有很多种。

表员鄄员列出了五位货币大师及他们的投资业绩和投资方法。
表员鄄员 大师、业绩和方法

大 师 姓 名 收益（豫）辕期间 投 资 方 法

沃伦·巴菲特 圆缘郾源（员怨远愿～员怨怨愿） 价值

彼得·林奇 猿员郾猿（员怨苑苑～员怨愿愿） 增长

乔治·索罗斯 猿源郾园（员怨远怨～员怨愿愿） 交易

拉尔夫·万格 员苑郾圆（员怨苑园～员怨怨愿） 主题

马蒂·茨威格 员远郾园（员怨愿缘～员怨怨缘） 技术

他们作为投资大师广为人知。但问题的关键是，他们

到底有什么与众不同？他们具有哪些为其带来卓越思维能

力的习惯？他们的思维能被复制吗？

本书的前提是这些投资者在思考过程中共有八种习惯，

反过来，这些习惯又为其带来不同凡响的决策结果。我们

这些凡夫俗子能做到这一点吗？答案既给人以希望，又让

人沮丧：我们能够理解并照做，但执行起来却并不容易。

我们生存的社会倡导一种“速食文化”，更快的电脑、

更快的因特网接入、快餐服务。和健身计划一样，我们的

“健脑计划”要求我们怀有一份诚恳的责任感才能取得实质

性的收益；而那些已经为此付出努力的人已经从中获益匪

浅。

可以说，成功的投资就是卓越思维和合理方法共同作

用的结果。不同的投资方法都能在市场中取得胜算的机会。
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于是，问题就变成了：成功的投资者应该具有什么样的思

维素质或习惯？除了所受的教育与训练，更高的学历、智

商等等，还有什么潜在因素使他们与众不同？

巴菲特自己认为，区别不在于智商。我们中大多数人

应该听过一个爱因斯坦在天堂的笑话：在天堂，爱因斯坦

被分配和其他三个人共住一室。

爱因斯坦问他的第一个室友：“你的智商是多少？”

第一个室友答道：“员缘园。”

爱因斯坦：“太好了，我们可以在一起探讨相对论和量子机

械学。”

爱因斯坦又问他的第二个室友：“你的智商是多少？”

第二个室友答道：“员圆园。”

爱因斯坦：“不错，我们可以在一起讨论文学和艺术。”

爱因斯坦转向他的第三个室友：“你的智商是多少？”

第三个室友答道：“苑缘。”

爱因斯坦：“哦，今天股市收市行情如何？”

智商和创造才能显然是不同的，很多智力超群的人投

资失败了，但一些智商平平的人却获得了成功。理查德·菲

耶曼就是一个创造性思维的杰出典范，他认为赢得诺贝尔

奖并非一件了不起的大事———很多人都得过诺贝尔奖，真

正了不起的是获得诺贝尔奖的他的智商只有 员圆愿！所以，

我们不得不再次强调，智商和一个人的创造才能无关。

不多赘言，让我们来看看这几位大师共同具有哪八种

习惯吧。
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第圆章

八大精英特质

习惯就是习惯，绝不会被男人扔出窗外，而只会被一步步

哄下楼来。

———马克·吐温

有一类书，书名类似于“繁荣的秘诀———牛市投资”，书

中往往会提出一个简单的概念，然后将其推而广之到整整五

代人，难道你不对这种书“恨而远之”吗？最近我刚拜读过一

本这样的书，该书作者的观点是领导艺术应包括如何管理好

相互对抗的力量———比如股东利益和雇员利益之间的关系。

这的确是一个不错的观点，但我认为实在没必要用圆愿员页的

篇幅来向我灌输它。因此，在本章中，我会简洁地将我的发

现展示在读者面前。这样，我们还能为本书中其他精彩内容

腾出空间，使读者有可能在飞机着陆前读完这本书。下面我

们将列出几位投资大师的八大重要特质。

员郾广博：占有信息

广博指的是一个人占有各种数据的能力。如同雷达时
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