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第一计  瞒天过海

明进暗出 精先生抛股获利

瞒天未得  阿庆嫂转账蚀本

    俗话说，过得海来便是神仙，这差不多就是瞒天过海的

要旨。一个人身处困境，最容易产生这种瞒天过海的念头.

这条计策在于利用对手的疏忽，通过自己的周密安排，将对
股众的威胁或危害性隐藏起来，反手操戈，从而使自己立于

不败之地，或转败为胜.

    股市变幻莫测，做多头者巴不得股价飞涨，炒空头则望

一落千丈。然事未必尽如人意，保不准啥时候就被套牢了.
所以说，人得股市来，先得掂量一下风险性，您能承受多大
的风险就做多大的生意。做多头的，想的是低价进高价出;

做空头的，则盼高价出低价进。如果事与愿违，就是套牢

了，落人了困境.
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    股市如战场，有不少好汉套牢之后，无力扭转乾坤，落

得元气大伤;却也有豪杰能使出脱身的招数，瞬间还得腰缠

万贯。

    “精先生’本姓金，在海峡那边的宝岛上发财，是当今股

市大户之一。由于身兼数家公司常务董事，信息灵通自不在
话下，说股市行情线路，他自聘了专家，分析预测，少见差

误;论学识，他是金融学博士，里外皆通。他一手有钱，一

手有股，对于股市利多、利空的消息可制造也易发布。所

以，他操作股票，可谓游刃有余，只赚难赔，股市上得了个

“精先生”的雅号。

    “人怕出名，猪怕壮”，树大招风之际，且不说三天两头

的开会宴请，已使之头痛，最难应付的是，几乎每天都有亲

朋好友找他请教。有人咨询股票交易、说明群众基础好，对
于操纵股市应当有利。凡事有利就有弊，跟进的人多了，要
出货的时候，金先生就不能不稍费心神。张三李四王五赵

六，不是亲戚就是朋友，有些角色他还惹不起，手上同样的

股票都不少.如果让他们大家都获利，股价必然大跌，自己

巨额股票难免被套牢.

    无论生活习惯还是处事态度。几乎每人都有自己的风
格，股票买卖也是如此。买进或卖出股票，多在几家固定的

交易场所进出;经常是短线投机或是长期投资，赚了几笔就

跑，或是不达利润目标不罢休;仅做多头买卖进出，或是多

空皆做两头获利;只对几种股票感兴趣或对所有股票都有兴
趣，等等。这些都依各人的情况不同有不同‘由于投资操作

有惯性之言，专门注意投资大户的习惯，逐成为一般投资者

注意追踪及研究的目标之一。金先生是股市数得着的大户，

其操作习惯自然为跟进者所熟悉:先生不爱东奔西跑，多年
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来固定在几家证券交易所进出。

    这一次，金先生考虑再三，用了一计“瞒天过海”把跟进

者搞得晕头转向。他安排一个心腹，携带巨额股票跑到另一

个城市抛售，自己则静坐不动，佯装续进，不知内情的散户

看到主力仍在买进，依然放放心心逢低再跟，一个星期以

后 金先生的巨额股票全部高价出手，并开始大量吃进另一

种股票，巨额股利自然很顺当进了金先生的腰包。

    使用瞒天过海之计，一定要观察清楚，考虑周详，做得

快当，千得秘密。否则，就成掩耳盗铃之举，想欺骗别人，

反而弄巧成拙，把自己给坑了。

    所谓聪愚，只是一板之隔;所谓成败，仅有一丝之差。

“瞒夭过海”与“掩耳盗铃”，后果虽然不同，却同是以掩盖真
实目的为出发点，骗得过即成“过海神仙”，骗不过就成“人

翁乌龟”。

    这里说到的“阿庆嫂”就是未能考虑周详，没有千得隐

秘，施出的是瞒天过海的手段，得到的却是掩耳盗铃的下

场。

    。阿庆嫂”并非女流之辈，只因生得细皮嫩肉，且精明得

率先在上海滩盯住姑娘小嫂子们每月必用的物什发了财，便

得了这么个泼辣的浑名。阿庆嫂行不留名，坐则改姓，其真

姓实名便无从考证了。

    话说阿床嫂投身股市之后，吃足了一种股票，时日渐
久，股价却未升反降。细细思量，他便下定决心，有意哄抬

价格，但恐自己财力不够，尚难操纵，便找来生意场上的阿

狗阿猫们，如何这般一番解说，阿狗阿猫们立即被煽得痒痒

的，自愿奉“阿庆嫂”为其龙头老大，听其调遣。

    当下“阿庆嫂”抛出了个“转账做价”的把戏。什么是转账
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做价呢?这其实是股市上哄抬价格的常见方法，具体方法

是，分别在几家证券公司开设多个账户，其一便于场外买卖
后过户，其二便于“拉锯”做价，所谓“拉锯”做价，就是指以

他们中间的某人胀号按涨停板价卖出，又通过另一账号以最
高限价买进。如此这般，股价自会节节上升，遂其心愿.阿

庆嫂玩这个‘转账做价，，对其联络的股友。阿狗’‘阿猫'fi徕
说，股票和资金，仅是在自己的帐户之间转来转去，对自己

不会有任何损失。而且这种做法比较隐蔽，一般股众不知内

情很难识破，常常把其喊头当作判断行情涨跌的真实材料，

以致大上其当。

    然事有风云不测，阿庆嫂施的这一计“瞒天过海”并没有
给他带来预期的厚利，相反却被套了个死牢，资金输了个十
之六七。

    事情是这样的，阿庆嫂这一计准备妥当后，已近年关，
按照股市规律，凡近春节，股市资金自然回流成现金，股价

很难做得上来，何况“阿庆嫂’的这几位朋友并不具备大家风
范，一到年关，纷纷抛股捞本，把个强撑着的股价迫降了
三、四成。阿庆嫂惨败的运道就显然难免了.

    行家有道:股市不可强操纵，“行顺水者获利，走逆水者
赔本”，当是经验之谈.
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第二计  一箭双雕

拱手换股  船王联手李嘉诚

得意太早  怡和痛失九龙仓

    一箭双雕又名一石二鸟，意思是使出一个招数，算计两

个以上的对手。这条计谋很富有攻击性，运用得当，较易致

胜，但由于计策本身谋略强，行使起来并不简单，也不容

易，因为面临的是几个对手，稍为不慎就会惹祸招灾，所以

在行使计谋的过程中，不要暴露自己的意图，更不能操之过

急，要经得起时间和空间的考验。
    一箭双雕之计，实际上是一种人际之间的心理攻击，掌

握好对手的心理弱点，是致胜的关键。

    大凡人都有迫求名和利的心理弱点，但各人又有侧童点
不同，有的更重视名誉，他们把名誉看得比什么都重要，而

利益相对看得轻一点，而有的则更重视利益，他们奉金钱为
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至上，其它如名声，名誉都是次要的。还有一种人既要名又

要利，他们行事首选目标就是要名利双收。
    因此，在行使计策的时候，就要考虑对手情况，因人而

异，喜“名”的、就多准备几顶高帽子;贪利的，就勤做些人

倩;如果碰上那须“名利双收”的，非在高帽子顶上嵌上几粒

钻石去不可。这样，在心理上，抓住其弱点，再顺手施计，

便能得成功。

    这一计，在历史上有很多脍炙人口的例子。最著名的有

春秋时齐国宰相争婴平挑杀三上唐朝司空妙Ol智降二叛
将等故事。在现代，也有很多人用这一讯 _处理社会生活中

各种复杂多变的事情。
    香港船王包玉刚是著名的实业家，也是有名的爱国者。

他由一个港九码头的打工仔而至全世界闻名的大实业家，是
与他的勤奋分毛开的，恒更重要的是，包朱生有着出类拔翠
的智慧与胆略。香港以弹丸之地，而聚全世界之各路英杰、
藏龙卧虎，包先生在这种环境之下，以他的忠厚与精明，逐
渐发家，确实令人敬羡不已。

    包先生在香港主要经营船舶运输业，家大业大，经营一
向兴旺，但有一点很令这位大船王苦恼，那就是他自己没有
一个合适的港仓，而当时最大的港仓九龙却为英国人占有，
有好几次他的货船都在那里遇到麻烦，要不是装了货来没仓

位卸，就是空船到了没吊装机械，罚了款还损害了信誉。包
先生吃尽这些苦头之后，决定要把九龙仓控制过来。但当时

先生手上所持九龙仓股份极少，不足以形成气候。
    怎么办呢?包先生寻思了一箭双雕之计，一方面以和平

友谊的方式减少一个敌人，那就是以自己的9000万和记股
票支持以此业为主的另一位华人实业家李嘉诚先生，以换取
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李所拥有的2000万九龙仓股。另一方面渴尽全力筹措资
金，继续以隐蔽的方式收购香港市民所持九龙散股，向九龙

最大股东英国怡和洋行进行挑战。这一软一硬的两手，把最

大的两个对手，都算计到了，并取得了很大成功。

    作为同是华人的李嘉诚先生，力图获得和记股票，包先

生拱手相送，可谓成全于人。这一举即减少了一个潜在的强
劲对手，又增加了一个致胜的朋友，一来一往便增加了双倍

的力量。一箭双雕之计的这一面，说起来比较简单，但另一
面却是真正的刀光剑影，斗争激烈，惊心动魄.我们且来看

看包先生与怡和洋行是如何斗法的。

    说起怡和洋行，中国屈辱历史上有它的一页。这个

1782年开设在广州，为东印度公司办理零星业务的商行，

到1832年后专门走私鸦片，林则徐来禁烟，断了怡和的财
路，砸了他们的饭碗，但他们终以挑起英国政府介人，收买
汉奸，为皇家海军谋划等等手段，挫败清政府，进而进一步

发展了业务。后来怡和转移到香港，拥有香港大部分财产的

所有权，尤其是对海运业务起着举足轻重作用的香港九龙
仓，一直是他们引为骄傲的财产，多少年来，从来没有人敢

染指于它。可是，如今号称香港船王的包玉刚要动它了。一
边是根深蒂固的宗主国资本集团，一边是资财雄厚，有胆有

识的华人大实业家，两虎对争，不禁演出一串连台好戏，使
香港股民大开眼界。

    首先，包先生私下组织人收购散股，使股价上涨五元，

收势看好。接下来，怡和招数更毒，竞以10倍于面值的价
格进行抢购，10元一股市价成了100元一股。怡和的这一

记虽然狠毒，但包先生却没有被吓倒。当时正在国外的包先
生委托副手以董事长的名义召开高级职员会议，选出几位在
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香港知名度高的经理，分头去和几家银行商谈贷款，条件可
以高出一般货款利率20%;又和几家证券公司谈判发行债

券，利率可以高出同期存款利率50-60%‘几位经理不辞

辛劳，这家银行进，那家投资公司出，谈判都很顺利，就是

合同老是签订不卞来.
    照片、录像带、录音带，源源不断地送到怡和洋行的董

事会。高级职员看到包先生所拥有的环球公司经理们疲于奔

命的焦灼神情，都心花怒放地笑了。与此同时，怡和在报上
登出高价收购九龙股的广告几天了，交售股票的情况却不很

理想，怡和的大，rJ佬板高兴之余不禁心存疑惑。

    请听听香港市民的议论就一切都清楚了。
    。英国佬在向船王挑战，我可不想去支持英国人!’

    “是啊，他们占了中国上地，修起码头，还来摆布中国

人.要是老包出面收股票，便宜点我都愿意给他。”
    许多香港市民，都把九龙仓殷票攒在手里，这大约是老

包长期爱国行为的一次补偿吧。

    令怡和洋行老板们想不到的是，就在他们暗自高兴的当

天晚上，电视里却播出了环球集团将以105元的现金，收购

2000万股九龙股票的公告.
    第二天、香港市民奔走相告，翻箱倒柜、将所有九龙股

出售给包先生，以支持包先生战胜怡和洋行，不到两天、即
按预定计划收齐了2000万股，持股总数稳操胜券。至此，
九龙仓的控制权终于落到包玉刚手中，包先生施计成功，更

加壮大了实力，成为名副其实的香港首富。

    一箭双雕之计，有时是要伤害所有对手，有时却并不如

此，象上面这个例子显然只集中火力，打败了一个敌人，而
另一个对手，却是以和平的方式变成了朋友。因此，凡计都
一 8一



是因事制宜，不可盲目教条，千篇一律。尊敬的读者，您以

为呢?!
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