
世纪的黄金事业，

根据劳委会统计报告显示，

金融保险业荣登台湾未来五至十年，最热门十大行业榜首；

相较于最衰退十大行业，

更凸显出保险业是

发展前途一片看好。
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间，远高于北部地区的

倍。

，正式突破

之

勇气是人类最重要的特征，有了

勇气，其他特征才足以发挥。

英国前首相邱吉尔

选择一个发展潜力雄厚，既能一展长

才又能利益众生的好事业。

在保险界年入千万元的顶尖战将不

少，年薪百万以上的业务人员比比皆是。

“行政院”主计处公布 月份失业率高达

关卡，创下历史新高。

经济不景气、失业率一路走高，已对金融机

构资产品质造成重创。

保险业一枝独秀

据统计，受到公司倒闭、失业人口有增无减

等因素冲击，到今年 月份为止，大型银行中南

至部地区的逾期放款比率已攀升至

，足足高出了三
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年第一季，国泰人寿总资产逾新台

球经济持续低迷，台湾地区几乎是百

业萧条，传统产业更是首当其冲。就在大家眉头

紧皱、唉声叹气担心受怕，恐惧被减薪、裁员而

沦为失业族，资产缩水日子难过的愁思中，却有

一个行业的族群，不但照样成功致富，在景气低

迷的时局里，更以十足的自信展现了该行无比希

望的活力。

您猜到了吗？

是的，保险业在百业萧条的低气压中，依然

一枝独秀！从各大保险公司相继举办的海外旅游可

得印证。

月台湾寿险业的龙头老大国泰人例如今年

寿，为犒赏在高峰竞赛期间表现优异的行销高手

们，特别包下十九部专机，飞到日本九州召开第

二届海外高峰会。此行共有四千二百多位杰出保

险人员，愉悦享受公司招待的各种大手笔高享受

之出国福利。

年《富比士》杂志的调查，国泰人根据

寿前董事长蔡万林家族，拥有超过新台币二千三

百亿元的财富。

截至

币一兆零六百亿元，排名全国金融机构第一名，

相当于台湾今年总预算的三分之二，真是富可敌

国。
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机队。国泰人寿迄今的保险契约

也许对这天文数字究竟有多大感到好

奇吧？

如果将这笔钱拿来买战舰，国泰人寿可以买

四十艘纪德舰；假如拿来买战机，可以组成五百

架幻象二

超过七百万件，保户超过四百万人。

其他各家保险公司亦拥有雄厚资产（表一），

对促进台湾经济繁荣，提供多元就业机会，确保

人民身家财产的保障居功厥伟。

根据“行政院”劳委会统计报告显示，金融

保险业荣登台湾未来五至十年最热门十大行业（表

二）榜首，相较于最衰退十大行业（表三），更凸显

世纪的黄金事业，发展前途一片看

，名列失业率最低的地区。 月

排名失业冠军，

，全台二十三县市中，十八个县市失

月份失业

率达

，宜兰县以业率超过

新竹县以

月增加份男性失业人数为二十八万五千人，比

月一万七千人，女性失业为十二万七千人，比

增加一万人。在 月的非劳动力人数中，料理家

务者减少四万人，主要是因男性失业后，其配偶

出保险业是

好。

没有不景气只有不争气

“行政院”主计处公布，在今年
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月工业及服至

月受雇

月平均为三万四

在经济压力下重新外出工作，大部分的人都投入

服务业。

月以来，至今年

不过，在景气欠佳的环境下，工业及服务业

雇用人数仍在减少，自去年

至月底为止，已减少二十万九千人。

员工人数为五百七十万二千人，比去年同期衰退

，创下衰退幅度最高的纪录。

许多企业以减薪、减少或停发加班费和年节

奖金等措施因应不景气，已反映在受雇员工平均

薪资；“行政院”主计处公布

至

务业，受雇员工平均薪资为四万五千九百七十二

元，较去年同期减少百分之零点七五。在平均薪

资中的经常性薪资部分，

千一百十九元。

政经情势不稳定，投资环境日趋恶化，不仅

企业投资意愿低迷，产业不是倒闭，就是外移，

以致越来越多的人失去工作。而在工厂倒闭、房

贷户缴不出贷款的双重打击下尤以南部地区银行

分行逾放比，已经高得让银行不知所措。

“机遇只垂青那些懂得怎样去追求她的

人。”

尼科尔

尽管全球不景气的低迷一直笼罩着人们，但

成功人士一再强调：“没有不景气，只有不争

气。”毕竟再怎么不景气，一样有赚大钱、发大
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百分之一二

积小胜为大胜

财的赢家，关键在于是否有足够的勇气，明智的

抉择，选择一个发展潜力雄厚，既能一展长才又

能利益众生的好事业。在保险界年入千万的顶尖

战将不少，年薪百万以上的业务人员比比皆是。

成功并非只是人生机遇，而是一种主动的选

择；我们不该被动地期待命运的安排，必须凭自

己的努力，为自己的人生铺排出一条道路来。

今日保险是人类发明最伟大的制度之一，以

日本的投保率已超过百分之六百而言，台湾目前

左右的投保率，仍有相当大的发展

空间。目前的保险从业人员，均是学有专精素质

优良的一流人才，早已打破早期人们误以为行格

不高的工作，或是找不到好工作才会去做的行

业。

森林中高大的桧木，要不是同狂风暴雨搏斗

过千万回，就无法昂然挺立，高耸入云；海洋里

的珊瑚，由于承受了浪涌涛击的折腾，乃能生长

成多彩多姿的模样。

所以成功者，是绝不等待机会，而是主动地

寻找机会；因为勇敢的人攫取机会，勤勉的人不

过是确切地运用机会而已；而雄才大略的人，却

能够不停地创造机会，抓住一些普通的机会，好

好加以运用，积小胜为大胜，积小成为大成。一
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坚忍图成的毅力，把握良机选择

旦天大的良机到来，成功必能驾轻就熟地手到擒

来。

与其唉声叹气地枯坐在路旁，等待有人经

过，邀你共骑一只骆驼，走上财富与权势之路，

不如主动创造机会，从事保险。

只要你坚持信心并下定决心，去承担别人不

愿负的责任、去从事别人所不敢做的工作，以及

去完成别人所不能完成的事情；秉持吃苦耐劳、

的热门行业

世纪最具潜力

保险，不景气的阴霾将会在您循

序渐进的努力中，化为乌有、消失殆尽；功成名

就的希望，早已张开双手热情地迎接您！

台湾寿险公司资产表单位　　单位：新台币亿元
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资料来源：“行政院”劳委会。（表二）

台湾未来五至十年最热门十大行业

资料来源： 年人寿保险业务统计年报（表一）

续表
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资料来源：劳委会。（表三）

台湾未来五至十年最衰退十大行业
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终于赢得 年奥运会主办权。

国际奥委会

我成功，因为志在成功，我未尝

踌躇。

法国前皇帝拿破仑

吉拉德曾说过

在“金氏世界纪录”中，被推崇为世

界上最伟大的推销员，乔

这么 一段话 ： “对一个 真正的推 销员来

说，没有一件事比‘推销’更快乐。”

月 日晚间，在莫斯科宣布

年奥运会的主办城市，北京终获胜出。得知

消息后，北京这个千年古都立刻沸腾，百余万民

众聚集在中华世纪坛和天安门广场热烈欢呼“赢

了！赢了！”民众欣喜情绪如潮水般不可挡，大家

都感动莫名。

年奥运会时，以两票八年前北京在申办

之差败给了悉尼。第一一二届国际奥委会年会在

第二轮投票中，志在成功勇往直前的北京获得五

十六票
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乔治

巴顿

将军以善于带兵打仗而驰名，享有现代史上最杰

出、最得军心作战将领的美誉。善于用兵、军纪

严明、临危不乱且大胆果决，是他最为人所津津

乐道的长处。

巴顿将军有一句名言：“我们本来优

人一等，我们理当成功。”这是早在巴顿就读西

点军校四年级时，在家书中告诉父亲的话。

他对一切充满信心，认为自己必然能够成

功。于是在真实的军队世界，他竭尽全力为出人

头地，大放光芒而奋斗着。克服了身心上的障

碍，只因他深信全力奉献定有回报，必能带他走

向胜利。

这足以证明成功的良机，是掌握在自己的行

动力上。活得有劲的人，肯定一些信念，或坚信

一些原则。他们像磁铁，吸引别人紧紧地依附。

在保险界成功的个中高手，立志成功致富的

信念固若磐石，他们勇往直前绝不犹豫，即使遭

遇困难，也能一一突破，因为“志在成功”的勇

气，让他们精神抖擞迎向成功。

未入保险界以前是在国联卖洗衣粉，最高纪

录曾在一天内卖出一万多箱的国泰人寿区经理廖

宜荣描述，他未从事人寿保险业时，是位卖白兰

我们理当成功

世界最伟大的陆军指挥官之一，乔治

第 11 页

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



吉拉德，曾说过这么一

洗衣粉的推销员。

“一般而言一箱有三十六包洗衣粉，一包有

五百公克的，也有三百公克的。”他说自己成天

背着一箱又一箱轻则五十公斤、重则一百公斤的

沉重洗衣粉，大街小巷、楼上楼下地到处去推

销。

十分勤快的他，每天都可以卖出不少的洗衣

粉，但整天背着几十公斤重的洗衣粉，在各大小

公寓楼层间爬上爬下，耗费体力甚巨，但所得的

利润却不多。

“那时候我一年大概有六十多万元的收入，

算是公司所得很高的代表。”他指出，那时苦拼

一年的收入，还不如目前在保险界不到一个月的

收入。这也充分说明选对行业发展的无限空间，

是令人有意想不到的宽广。

“我每天六点左右就到公司，拜访客户直到

深夜十二点后才回家。”他做业务已有二十多年

的资深经验，每天都维持着旺盛的企图心，和持

续的恒心毅力。

“有时候他五点多就到公司来，比管理员都

还早到。”该处的辅导课长形容，廖宜荣是个叫

太阳起床的人。此种超凡的精神，是其在保险界

立于不败的关键因素之一。

在“金氏世界纪录”中，被推崇为世界上最

伟大的推销员之一的乔
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，天职就是要

乐在工作有如神助

段话：“对一个真正的推销员来说，没有一件事

比‘推销’更快乐。”

“我心里很兴奋，一想到今天又可以去见好

多准客户，帮助好多人，就开心得不得了。”南

山人寿长安通讯处处经理张淡生说：自己经营保

险，天天都陶醉在这种敬业乐业的气氛中，以

“热”在工作，进而“乐”在工作。

有如神助。

二十多年来始终热情的乐在工作，做起推销

来，自然如神剑出鞘，刀法精准炉火纯青。当能

化拒绝为肯定，收

不少业务员打心底很怕去拜访客户，因害怕

被冷漠地拒绝。

张淡生认为做推销要成功，就如军人征战沙

场一样，必要骁勇善战，否则“意战必危，厌战

必溃，畏战必覆。”因为身为

以推销致胜，怕见客户怎会成功？

在心目勾画一个远大目标，有中心思想即能

强化战斗力。

“赚钱、赚大钱；赚钱、大赚钱。”南山人

寿板桥忠孝通讯处处经理张添美，曾荣获该公司

高峰竞赛全国第一名佳绩，回忆初入寿险界的成

功信念，即是努力再努力，用心去赚大钱，以改

善并不富裕的家境，让父母家人过更好的日子。
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力排众议信心满满

年从贫困环境中，力争上游的他，是

出生在苗栗后龙的乡下农家子弟。“天底下没有

不劳而获的事，自然也不会有劳而不获的事。”

张添美在幼年即知父母挣钱的辛苦，所以在他小

小心灵里，常为未来勾勒一幅清晰明确的蓝图。

他说很幸运地选择保险为终生事业，实践了成功

致富的美梦与助人最乐的志愿。

年，当刚退伍的

提及志在成功不畏险阻，国华人寿中区督导

黄竹和笑称他还清晰地记得

他，向家人提出想从事保险的决心时，全家大小

没有一人支持他。其父最后在无计可施的状况

下，只好以“每月缴一百台斤稻米”价钱回来，

作为假赞成的理由。

“我相信伊不用一个月，就会乖乖回来种田

啦！”黄竹和的阿爸说，他根本不相信自己的儿子

在“拉”保险，可以赚那么多钱。

黄竹和心想，既然自己这么有志气，力排众

议坚持要从事保险，就没有任何理由打退堂鼓。

即使面对客户以扫把赶他出门，或是恶言相向，

他也都一笑置之。

“第二个月我交了一千块钱给我阿爸。”他

表示那个月他赚了一千多块钱的保险佣金。其父
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均以信心坚定、意志坚强，

和兄长当场傻眼了，因为黄竹和一共交了十个月

的“约定金”给父亲。

事实上家人看着这两个月来，他认真的表

现，也让收入超出原先预定的好几倍。他做得充

实又快乐，最重要的是能帮助人，“好像也找不

到反对的理由了。”此刻兄长们都由反对变成支

持了。

以上的

不畏亲友反对从事保险的种种原因，所有打击都

淹没不了他，所有的激荡、冲击，都只会让他保

险事业历久弥新，更加光明灿烂！

“欲成大事者，必先要有远大的理想，伟大

的人物，并不会比一般人多出三头六臂，只是内

心多出了一处理想而已。如果你坚持了一个理

想，而又能锲而不舍地努力以赴，你的确就能做

到神奇无比。”荣获六十次安泰之星的安泰人寿

处经理梅兰萍指出，这就是她何以能在保

险事业中，获得肯定的要因之一。
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我深信，透过保险，每一个家庭

只要付出微不足道的代价，就可

以免于无尽的灾难。

英国前首相邱吉尔

因花不常好，月不常圆，面对无常人

生所需要的不仅是勇气和决心，更要有保

险的保障。

保险是济弱扶倾，使人们免于危难的

最佳保障。

日月至明，而有所不照；土地至广，而有所

不栽；山岳至高，而有所不生；海洋至深，而有

所不容。

就像人们无常的生命财产一样，谁都不敢保

证能够永远平安。所以，保险的重要性在每个人

生中，都占有极重要的地位。

莫留下遗憾给家人

寿险真的是深具发展潜力的事业，在保险业
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要成功并不困难。人生的每一份爱，对需要的人

而言，都是弥足珍贵的。多数的寿险行销高手表

示，只要心态正确、自信心强，每天将一个寿险

人员该有的基本动作好好做，持之以恒必然会成

功。因为每一个家庭、每一个人都需要保险的保

障。

生，一身光光地来；死，两手空空地去。人

间的一切都只是生之旅途的过客，什么也带不

走。

这是多数人拒绝保险的理由，抱持着反正生

死由命，什么也不必太在意的消极思想。

“但是千万不要留下遗憾给家人。”这是新

光人寿高雄收费处主任童淑琪，时常加强客户保

险观念的话语。

她强调有保险保障的人生，万一有风险降临

时，至少不会给家人添太多麻烦，或是造成生活

上的困难。

“至少你带走了赚钱能力。”国泰人寿城内

通讯处区经理叶明全表示，每当客户听取这句

话，总会睁大眼睛恍然大悟地说：“是呀，我怎

么没想到。”

的确，人一旦离开世间后，他的收入便终止

了，无法继续提供家人经济上的保障，也许因此

使亲人陷入经济上的困境。如果有妥善的保险保

障，至少可以免除诸多遗憾。
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