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书书书

第一章

“智”者为王

引言：智者，胜者，强者也。有

智，人皆有希望。财富总是和智慧

连在一起的，君子爱财，取之有道。

只是，此道非歪道也。



超越无限的起步

圆园来岁的大学生，在校读书期间，靠设计个把软件就能挣
个几十万，这样的事，早几年听起来似乎是个天方夜谭，可现如

今，北京、上海等大城市却早已对此司空见惯，屡见不鲜了。

在清华大学里一间普普通通的学生宿舍里，笔者就拜访了

一位这样的“学生富翁”———小庄，一个在大一便以一套期货分

析软件而净赚了猿园万元的风云人物。
走进宿舍时，小庄正在“工作”着：只见他踩在一条缺了个

腿的小方凳上。上半身掩在上铺垂下来的蚊帐内，而一台价值

不菲的笔记本电脑则摆在枕头上，随着小庄的手指在键盘上噼

里啪啦地跳动，蓝色的显示屏上也不停地变幻着字符，据他的同

学透露，小庄总是以这种奇特的方式工作。

当问及这位“小富翁”的创业过程时，这位架着黑眼镜的清

瘦男孩腼腆地笑了：“其实我也谈不上什么创业，就是大一时由

于在机房里我的编程能力比较抢眼，恰好被一位师兄发现了，于

是便邀我和他一起开发软件，仅此而已。”小庄的话平淡而杯

素，然而就是他，在与那位博士合作合随即被一家从事期货信息

的公司看中了，仅仅两个月的时间，小庄便为这家公司开发了一

套软件，而且效果相当不错，老总当即为他开了猿园万元的报酬，
并额外奖给了他一台价值不菲的笔记本电脑，还愿与他保持长

期的合作关系。

其实，在北京的许多电脑公司，已经有很大一批大学生在课

·圆·



余从事软件编程，硬件组配和网站技术指导等工作，而小庄，可

以说是这批“天之骄子”中的佼佼者，中关村一带许多的电脑公

司，常常便在学校贴出海报，吸引学生报名参加软件开发，系统

集成等工作。即便是联想这样的大公司，也不难见到学生的身

影。很多电脑公司的老板都透露，他们还是喜欢用学生，电脑

业，本来就是年轻人的天下 。

当问及小庄将来的打算时，年轻人耸耸肩，回答得极为简

洁：“赚足够的钱，学足够的知识，然后自己做老板去闯一片

天。”

看着小庄踌躇满志的神态，听到他充满抱负的话语，隐然已

有了陨栽新贵的作派。保不准哪天，在小庄们中间真能也闯出几
位比尔盖茨，李泽楷来。

·猿·



“智”者为王

“一项大学生的成果卖出苑园园万。”于员怨怨苑年举行的第五
届“挑战杯”全国大学生课外科技学术作品竞赛突然爆出了这

样一条新闻，而且迅速传遍了全国，轰动一时———。

员怨怨苑年员员月 员园日，在南京理工大学图书馆的签字仪式
上，林炜与重庆农药化工集团公司副总经理杨世伦分别签定了

转让合同书，而转让费则高达苑园园万元。
苑园园万元！这个天价打破了“挑战杯”竞赛中历次成果转让
费的最高记录。。而林炜，也转眼间成为了轰动一时的风云人

物。

林炜，这个四川联合大学皮革工程专业女硕士研究生，面对

这似乎突如其来的成功和荣誉，一脸的坦然和轻松，她不认为自

己有什么“灵感”和“天赋”，而只是觉得“水到渠成”，只是在实

习中边发现皮茸生产问题边想法解决获得的成果。说来也挺有

传奇色彩，这位在皮革生产技术研究中取得巨大成功的河南姑

娘，一开始选择专业时却是“另有其爱”———电信专业，林炜于

员怨怨员年参加高考，本来一心想学电信专业，哪知道却阴差阳错
地进了皮革工程专业，小姑娘开始时挺不乐意：“那不就做皮鞋

吗？我可不干。”为了这事她可没少懊丧困苦过。但很快，她便

得知了四川联合大学在这一专业设有轻工博士后流动站，而且

还有博士学位授予权，其学术地位在全国可属一流，于是，林炜

安下了心来学习。并于员怨怨远年随同导师参加了亚洲国际皮革

·源·此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



科学技术会议，在会上，她不仅宣读了自己的论文，而且成为了

会议主持人。那一年，林炜是圆源岁。
员怨怨缘年猿月时，林炜到成都的一家工厂实习，不久，她便发
现了制革中采用的鞣剂各有优缺点，能不能有一种更好的新产

品呢？这个念头跳入了她的心里。从那年的暑假开始，林炜就

一头钻进了新产品的研究中，新产品成型后，她又一头钻进了工

厂的试验，几个寒暑假几乎都泡在了工厂里，和工人一块吃，一

块住，一块干，工人们看了这个不一般的大学生，都禁不住啧啧

称赞：“这个女娃吃得苦，不简单。”

在那段时间，她跑过的工厂就有圆园多家，至于做了的实验，
怎么算也有上千次。

员怨怨苑年，林炜带着她的成果来到了南京参赛，人山人海的
大学生科技展厅里，各式各样的成果分外抢眼，而林炜的“运酝鄄
砸悦铭鞣粉生产技术成果说明书”迅速成为了展区的抢手材料，
众多皮革企业代表都如获至宝，而南京、济南的两家皮革厂更是

当即表示愿出高价洽购。最后，重庆农药化工集团公司以苑园园
万元的转让费独家买断此项技术成果。

消息传开后，很多人都表示疑惑与担心：“一个大学生的成

果？这么多钱？万一搞砸了怎么办？”面对众人的疑问，公司副

总经理回答得相当简洁：苑园园万元，值。事实上，重庆农化集团
真正吃到了科技的甜头：早在两年前，这家公司还在因为废料无

法自行处理，经济效益不佳而举步维艰，但自从试用林炜的新技

术后，公司不仅解决了污染治理的老大难，经济的效益也更是明

显提高。

获得了苑园园万后，一向俭朴的姑娘仍然自我解嘲地说“我
一直是素面朝天”。她很不习惯被称为“大学生首富”，她一直

·缘·



所想的是：把转让费首先用于课题经费，继续自己的研究。

·远·



石破添金

员怨愿苑年春节一过，缪寿良就率领几个同甘共苦的哥们南下
深圳“淘金”，一路颠簸，他们在宝安区安营扎寨。

他把发财的目光，投向了采石场。因为，在当时，深圳的高

速发展，建路、修桥、造大厦，没有一样离得了采石的。而在五华

县，采石技术堪称全国一流。要发财，何不由此项去发展呢？

一经酝酿成熟，缪寿良义无反顾地选择了以石为伍，他对未

来之满倚丽梦想。

但缪寿良没有资金，没有朋友，环境是陌生的，语言又不通，

咋办？知难而退还是迎难而上？缪寿良选定了目标，面对困难

信心面倍，毫不退却。他说，我虽然没有资金，但我有智慧，我有

不可动摇的意志。

一次偶然的机会，他听到一位供电局的朋友说：深圳电力严

重不足，尤其七八月，三天两头停电均属正常。

停电、停电、停电！停电将意味着什么？缪寿良反复思考这

个问题。终于有了明确的答案，那将是意味着一到七、八月，所

有的采石队将出现电力危机，影响正常作业。哦，原来这停电现

象蕴藏着不可泄露的商机。

于是，缪寿良心生一计，东拼西凑筹集一笔款项，买了一台

柴油发电机，坐观其变，静候机会。果然不出他所料，员怨愿愿年秋
天，几十个采石场与广深一级公路签订的合同全部被废除。因

为受电力不足影响。没有一个采石场可以保质保量完成任务。

·苑·



真是天赐良机！缪寿良终于有了用武机全。他的发电机在

关键时刻大发威力，承揽了全部采厂业务。聪明过人的缪寿良

终于一夜之间击败了几十个采石工程队。当别人醒过来时，悔

之已晚了。

物以稀为贵，缪寿良把握了无限商机，石子价格也因为独家

生产而翻一番，原本员愿元辕立方猛炒至猿远元辕立方，他彻底地大
发其财———石头源源去，钞票滚滚来！

财 富 点 拔

机遇最爱光顾独具慧眼的人。坐享其成又不肯动智用脑的

人要想发财不啻是痴人说梦。缪寿良既有敏锐的观察力，又舍

得下本钱去牢牢把握这一天赐良机，他怎会不发财呢？！

·愿·



慧眼识稍纵即逝的机会

社会的出现具有偶出性和易逝性。但精神强干，反应灵敏

的人往往能抓住稍纵即逝的大好良机，一举成名。

愿园年代初，美国大地卷起了一股可怕的“黑旋风”———艾滋
病！任何药物都阻止不了性接触后可能带来的恐怖后果———死

神的光临。既想保持开放的性观念又怕见上帝的美国人后来发

现，有一种小玩意能够有效地抵挡死神的进袭，那就是———避孕

套。而当时，美国国内自产的避孕套一时不能满足市场需求。

远在东半球这一边，嗅觉敏锐的两位日本商人立即发现了那座

“金山”，立即要极短时间内，开动本公司的机器，加班加点生产

成箱成箱的橡胶避孕套，火速运往美国大陆。刚一上市。美国

众多的销售部门人潮蜂涌，热闹非凡，两亿多只避孕套不几日便

“脱销”，喜上眉梢的日本人生产相伏———为生意的成功

财 富 点 拔

捷足先登常用在幸运人的身上，其实，用来比喻抓住机遇的

经营者最为恰当不过了。能把性工具避孕套的生意做到异国并

大发横财，这样的经营者腿脚实在快捷。这住这样一句话：一旦

有机会，先于别人抓住并利用，你就已经成功了怨怨豫。

·怨·



独辟蹊径

农民杨是上海一工厂的合同工人，一次偶然的机会使他发

现卖瓜子能赚大钱。他知道心动不如快行动。

回到家乡后，他利用周日到附近做了一番调查研究。由于

附近有较近的葵花籽来源，生产成本不会过高。他想自己所在

乡和附近的三四个乡总共有远万多人，一年说不定能卖出十万
斤瓜子，扣除原料和加工费，每年能净赚圆万多元。
经过一番策划和计算，他踌躇满志，具体操作应运而生：他

买了一个大炒锅，又买来一些生葵花籽来试制，经过多次反复试

验，终于炒出了脆而不焦、味道很香的瓜子。他抓住农村过春节

对瓜子需求量大的机会，雇人来和自己一起炒瓜子。春节过去

后，杨一结账，发现售出的瓜子竟达到圆园吨，赚了一大笔钱。
一试即灵，龙桥瓜子声名远播。杨马不停蹄，趁热打铁———

炒出了葵花瓜子，五味瓜子等品牌。杨十分喜欢看毛泽东军事

著作，这次做生意他又特意研究了各种兵书，把兵法上学到的东

西运用到经营管理上。他吸收了中国革命成功的经验，走了一

条“农村包围城市”的经营路线，先让自己的产品广泛地占领了

农村的贸易站、个体商店、国营商店的瓜子柜台，然后昂首向城

市挺进。他先让产品打入江苏、浙江一带，接着又让“龙桥瓜

子”这块招牌在上海站稳了脚跟。在扩大经营范围的同时，杨

十分重视对产品质量的把关和产品种类的开发，使得龙桥炒货

由单一的炒瓜子发展到现在包括有核桃、松子内在的近猿园种炒
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