
第 1 页

第一辑 股市经典



第 2 页



此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



第 4 页

买房与砍价

这几年在股市上赚了一些钱，老王便考虑买一套够水

准、高品位的住宅终生享用。股市正好在 年 月跌了

下来，老王有足够的时间去踩楼盘、看房子，看到一处好的

便连忙打电话来邀我同往，为他参谋一番。所以这一阵老

王活得十分滋润，白天泡股市，晚上泡楼市，脚踩两只船，

还因此找到了不少“跳楼货”。

我和老王买房的方式不同，找一处市内的标志性建

筑，物业管理又是一流的，三拳两脚就定了下来，然后付订

金、做按揭，几乎所有流程在一周内完成，再不懊悔。因为

其他的事实在太多了。心想与其花那么多时间去看楼，不

如多花些时间看上市公司，回报兴许更高。

然而，老王的认真劲儿着实感动了我。

深圳市的每一处楼盘、每一个楼板房已被他浏览殆

尽，每一个价格、每一种装修都被他反复研究，终于，经过

三个月的努力，给他找到了比市价便宜三分之一，地段、房

型与环境绝对一流的好房子！而且还是现货。老王的太太
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在国外，吩咐他房子要买“城市中的森林”或“森林中的城

堡”，以符合国际环保新概念，这在寸土寸金的深圳绝对是

一大难题。但老王就是不屈不挠为这一目标英勇奋斗、一

往无前。有几次我认为老王已找到了心仪的房子，甚至他

还付出了几万元订金，觉得可以“一锤定音”了。那房子在

一片青山之下，所有的窗户都是大型落地窗、跃层式、

多平方米，简直就是一幅水彩画，这房子至少比我已买下

的舒适和廉价多了，老王心满意足地宣布：买下！

然而，事隔一月等我出差回来，老王更加兴高采烈地

告诉我，他又找到了一处更好的房子，房价还可以大大地

往下砍！他所说的那地方我早已知道，是市内最闻名的大

平方米起价，两个月型建筑群体， 万元 之前已告售罄，

老王怎么又遇到了这样的房子呢？老王偷偷地跟我乐：现

在股票下跌了，房价也跟着缩水，深圳人只要一看股票不

值钱，房子也就同样不值钱，因为他们手里永远只有一种

股现金 票，所以，满街都是便宜货“！那你的几万元订

金泡汤了，怎么办？”我倒挺替他着急。老王更乐了“：几万

元即便泡汤，我也认！我这处住宅比人家便宜了 万元，

万，还在乎那零头？”我也乐了，老王真是万只卖

买楼的好手！令我不得不佩服，深圳就是出人精的地方。这

月时，老王又偷偷地告诉我：你 份买的那楼现在一口价

多万了，心疼不心疼？猛一听，确削掉 实令我大吃一惊。

我买的楼在深圳是十分抢手的，还被评为 年

金牌住宅，当时已销出 ，还剩 ，怎么会一下子掉
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了那么多，有必要吗？莫非楼市也像股市下跌不止？

老王见我戚然，连忙安慰我：安妮，你还是大赢家。这

几个月一直在外边跑上跑下，到处签名售书，名利双收。这

不，深沪股市指数跌了两成，你的资源型股票却连涨了两

成，我的那点差价还不是蝇头小利？跟你一比只能算是捡

了芝麻丢了西瓜！

豪情万丈的老王怎么谦虚起来了？不过，我觉得他的

话也有道理，投资有大小远近之分，房子对于一个人来讲

是终生大事，买进了很少会再卖出，那是要住一辈子的，所

以必须慎之又慎；股票对于一个人来讲仅是一时之举，错

了还可以换股，但上千只股票中仍需要精选又精选。

但是，如果以老王买房的态度来买股票，那结果会如

何？

我们两个同时叫了起来：那一定会找到价廉物美的好

东西！

老王买房子花了近半年时间，现在还未尘埃落定，开

始他非常想买一处住宅，好让国外的太太、儿子回来住，现

在他反而说：不着急，不着急。那样儿似乎对挑楼盘有了

瘾，每天不去看一处新的楼，心里就不踏实似的。现在，我

逐渐明白了，老王已经把看房子当成了一种乐趣，把砍价

当成了一种刺激，如果过早地结束这游戏，他是否会感到

失落？

电话里，我十分痛快地答应一有空就去看老王选中的

“新房子”，并且热情地邀请他有机会与我一起去走访上市
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公司。有老王这种买房子的劲儿，我就不信找不到翻倍的

股票，即使大盘再下去几百个点，我们的股票依然会脱颖

而出。因为，价格是价值的体现，它不会无休止地下跌，我

深信这一点。

日月年
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再谈买房与砍价

自从写了一篇“买房与砍价”的杂文之后，有许多朋友

来与我讨论“砍价”的技巧，而且有些还是女士，其“言之凿

凿，论之有理”，听后觉得很有意思，不妨仅录一二，以飨读

者。

一位身居高位的白领女士对我讲“：我买东西从来不

愿多砍价，我买的是货品的新、特、奇、全，只要我喜欢，拿

下就是了，多砍有什么味道？”

正好她老公在一旁，我笑着说“：因为是他买单，所以

你尽可以手头痛快就是了。”

该女士却连连摇头，作否定状。兴许他们实行的是财

制。务

“不管怎么说，像服装新货登场我买的就是它的新，别

人还没穿上，我先穿上；再就是它的全，各种尺码、各种颜

色应有尽有。如果以后等大削价了才去买，那多扫兴！你要

的款式他也许没有，你眼热的东西别人都快穿旧了，这和

砍价相比，谁的损失更大？”
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一席话说得我噎噎的。新时代的女性消费观念就是不

一样！

对呀，赚了钱干什么呢？不就是为了买一个好心情吗？

现代人的品位和消费观的洒脱在此一览无余。

还有一位投资者看了我的《买房与砍价》后不以为然。

他说：买房是为了住得更舒适，多住一天好一天，老是砍价

老是不买，活一天少一天，该多别扭！

周末我有幸参观了他的房子，确实装修得很漂亮，也

符合他的个性。但是我还是不无婉惜地说：这房子如果晚

两年就好了，同是万科造的楼，现在已有一家一户独立的

锅炉房和中央空调了，价格还比你的便宜，来去一算也差

几十万哩！

房主摇摇头又作否定状。看来他并不同意我这种理

论。

“晚一点买固然好，如果再晚一点买也许更好。因为社

会在进步，地产在发展，大家都朝着尽善尽美的目标奔，然

而你能等到十分完善的那一天吗？”他发出疑问。

我默然。

说到底，人活着是为了什么呢？

为了不犯错误，还是为了享受？

如果从人生的意义上来讲，一切砍价及斤斤计较行为

都是“小聪明”，不是“大智慧”。因为人讲究的是“货买当

时”，人们追求的是“及时行乐”，今朝有酒今朝醉，莫叫金

樽空对月。从岁月的长河来讲，人生只是“潇洒走一回”，不
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抓紧时间行吗？

那么买房还要不要砍价呢？我问自己。

这确实要视你对生活的选择而定。你是痛痛快快的及

时行乐者，还是思前虑后能掐会算的精明人？另外你是投

资，还是消费？

俗话说：人无远虑必有近忧。理性的生存者必然会对

诸如买房、买车、买股票之类的大宗投资慎之又慎；而浪漫

的生存者必然会对诸如买衣、买菜、购物不屑一顾只凭喜

欢：这里面的区别还在于花钱的多少。只不过我们有些投

资者正好相反，即使他是一个十分谨慎的投资者，购买股

票时不费脑子、一掷千金，而到菜市场挑个冬瓜都要再三

砍价，不砍不死心，那样就得到了截然相反的结果，所谓

“捡了芝麻，丢了西瓜”。

至于如何砍价也是大有诀窍的，老王买楼之所以能把

价格“砍”下，大致是因为开发商已把房子卖得七七八 ，

只剩最后一两套了，为了完成 的销售率就地还钱，

反正前面要赚的大头已拿到手，也就不斤斤计较最后一两

个主顾了。

更多的情况是时代前进了，原来的楼房户型陈旧，环

境仄逼，与新楼相比丑陋显现，开发商也不得不亏本出售，

忍痛割肉，有些户主就去捡了便宜货。

所以，同是砍价我们宁要前者，不要后者；宁要前面那

种只剩一二套，户型好、环境佳，只因为偶然因素削价的

房，切忌不可贪恋后面那种因为落后不得不降价以求的老

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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房子。这在炒股中也有一个类比：情愿在利空消息轰炸时

买一些突然震仓而出的新股，也不要在股市阴跌绵绵时买

一批疲弱不堪的老股，老股虽则价廉却未必物美，新股突

然跌价但其价值仍在，所以在股市中的砍价是要比在房产

中的砍价更有学问，更富刺激性。

浪漫的生存者尽管可以对一衣一物感情用事，毫不犹

豫地买下，但到资本市场切记：理性第一，不见超值的股票

不要手痒。

日年 月





第 14 页

股市中的“一剑封喉”

无论是中国的还是外国的剑术都主张“一剑封喉”，是

以最简单明了、直接、有用的方式扼住对方的要害，置敌人

于死地。

股市中是否也有这样有效的方式呢？如果把制胜作为

自己的惟一目标的话。

答案自然是现成的，但为了寻找这一答案却耗费了我

们无数的才智。至少，在我自己是觉得走了许多弯路才找

到这条看似最简单最明白的捷径的。

春节前，我们一直在讨论应该买什么样的股票最理

想？应该选择什么样的目标才能达到最好的投资收益？

大家日以继夜，集思广益得到的答案是：中关村、北大

方正、综艺股份。这三只股票是建仓对象。

然而，这三只都是好股票，哪只股票会获得最大盈利？

哪一招哪一式更能“一剑封喉”？

根据这些股票的基本面，技术面，资金面，中关村为

上，综艺股份第二，北大方正次之。结论终于有了。开始的
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争论很激烈，有人认为方正是最值得投资的，因为价位低、

品牌高，而且已启动，中关村是最不宜下注的，一是盘大，

二是未有启动迹象，虽然题材重大，但不确定因素也同样

大。至于综艺，有多种优点，但需要人气烘托，所以屈居第

二。经过长久的争论最后在春节前一天我们终于拍板决

定，擒贼先擒王 直奔中关村而去，因为只，刺人先刺喉

有它才可能成为中国高科技的龙头，中国 股咽喉者，非

它莫属也。

战略目标一旦确认，在战术点应该稳、准、狠地去下重

注，做到重锤出击，毫不手软。

纸上谈兵自然容易，但实际操作却满不是那回事。

春节后开市第一天，憋足了劲的多头力量蜂拥而入，

见货就抢，中关村不到 分钟就封在涨停板，这确实出乎

我们的意料。虽然操盘手成竹在胸，在开 分钟瞬间盘后

的回落中抢到了一些筹码，相对于手中的现金还是杯水车

薪。这个时候，敢不敢抢涨停，敢不敢在封涨停之后去排

队，的确能够考验我们的斗志和勇气。

刹那间，我的手软了，侥幸地想：抢不到中关村，反而

还能抢方正和综艺，综艺是我们第二选择，但临门一脚时

我觉得价位依然偏高，还是转向了方正。

最后的结果可想而知，在春节后的这趟行情中，中关

村最高涨幅为 ，方正为 ，综艺为 ，我们跑掉

了一个最高最大涨幅的大黑马，而捡了一个第三目标，好

在年前还是建了中关村的部分仓位，否则真要懊悔不已。
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懊悔的事还在后面，中关村虽然春节开盘后第一天便

封在涨停板上，但以后的几个交易日只要敢抢，敢排队都

是能抢到货的，怕只怕不坚决，怕只怕封喉的一刹那手软。

人有时候就爱犯这种毛病，目标定得很准确，但在执

行中走样。做股票不像建造房子，也不像生产产品，从资金

准备投入的每一分钟起各种变化、各种不测便纷至沓来，

干扰你的思维，打乱你的计划，使你不能从一而终。

春节前定的三大目标我们是讨论了又讨论，斟酌复斟

酌的，临门一脚还踢在了门柱上，没能灌它个满堂红，此事

怨谁？好在对“一剑封喉”的检讨较为及时，当中关村这只

股 元票连拉六个涨停板，在 月 日第一次冲关创下

新高时我们将大部分仓位悉数清仓，直至两天后股价跌至

元至 元区间杀了一个漂亮的回马枪，把筹码悉数拿

了回来，这 以上的成本，也算报了样一下子降低了

月 日的一剑之仇。

现在回想那一仗的果断与凌厉完全与“一剑封喉”的

无畏和坚决有关，如果不是对这只股票的一往情深，如果

不是对自己临门一脚的痛切检讨，很可能在两天内股价急

以上的时挫 候手软、脚软、心软，以至不能自持。

由此看来，看准目标固然是成功的第一要素，然而选

准目标把它占为己有的“封喉”战术也大大值得探讨。现在

有许多武林高手常常在教导别人如何“逢低吸纳，逢高减

磅”，但真要做到这一点恐怕非一般人所为。

月年 日
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