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内容提要

本书共分 ６章。 第 １章介绍了全书的研究背景、动机、目标、主要贡献，以及框架
结构。 第 ２章对中国银行业的发展和现状进行了简要的回顾和介绍。 第 ３ 章从理论
和实证两个层面研究了市场竞争下转换成本的决定因素及其对银行利润的影响。 第
４章基于微观贷款合同层面，探讨了银企关系中的转换成本以及企业转换银行借贷
行为的决定因素。 第 ５章从理论上探讨了保持单一和多重银企关系的利弊以及最优
选择，并通过实证研究分析了其决定因素。 第 ６章总结了全书的主要研究结论，从应
用视角提出了相关对策建议，以及未来潜在的研究话题。

本书可供金融学方向研究人员、从业人员、学生等阅读。
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