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Vorwort fiir das Rechtswérterbuch fiir die
gewerbliche Wirtschaft

Die Intensivierung der Wirtschaftsbezichungen in den letzten
drei Jahrzehnten hat den Austausch von Giitern und Dienstlei-
stungen weltweit kriftig ausgedehnt. Dazu waren und sind eine
Fiille von Vertrigen und Abmachungen notwendig, die nicht nur
in deutscher Sprache getroffen werden. Bei Kaufvertrigen, bei
Lizenzvergabe, bei Gesellschaftsgriindungen, bei Schiedsklauseln
und vielem anderen mehr werden oft andere Sprachen, haupt-
sichlich die englische und franzdsische Sprache, benutzt. Da-
durch wird es leichter, mit dem jeweiligen Vertragspartner eine
gemeinsame Basis zu finden. Fiir solche Vorhaben ist ein Nach-
schlagewerk wie das Rechtsworterbuch fiir die gewerbliche Wirt-
schaft eine niitzliche Hilfe. Die jetzt erscheinende zweite Auf-
lage wird erginzt und erweitert hinsichtlich der Geschiftsbe-
dingungen, der Ausbildungsfragen und bestimmter Steuerpro-
bleme. Damit ist dieses Werk nicht nur fiir den Geschiftsverkehr,
sondern auch fiir Fragen der beruflichen Aus- und Weiterbildung
sowie der Handels- und Steuerpolitik von besonderem Nutzen.

Das dreisprachige Rechtsworterbuch dient der Untermauerung
der zunehmenden Verflechtung der Volkswirtschaften und ist
dariiber hinaus hilfreich bei der kaufminnischen und rechtlichen
Ausbildung, die auf die zunehmende Internationalisierung des
Geschiftslebens ausgerichtet ist. In diesem Sinne gelten der
zweiten Auflage dieser Publikation die besten Wiinsche der In-
dustrie- und Handelskammern und ihrer Spitzenorganisation.

Otto Wolff von Amerongen
Priisident des Deutschen Industrie- und Handelstages






Einfiihrung

In der Einfilhrung zur ersten Auflage wurde bereits dargelegt,
daR dies kein Rechtsworterbuch im herkémmlichen Sinn ist,
sondern daR es sich auf die Rechtsgebiete beschrinkt, die bei
den Auslandsgeschiften der gewerblichen Wirtschaft vorwiegend
beriihrt werden. Ein anderes Charakteristikum, das dieses Rechts-
worterbuch von anderen unterscheidet, ist, daR die einzelnen
Gebiete in getrennten Kapiteln behandelt werden, in denen die
Begriffe in alphabetischer Reihenfolge erscheinen. Ein Stichwort-
verzeichnis der deutschen, englischen und franzésischen Begriffe
ermdéglicht das Auffinden des gewiinschten Wortes, das nicht sel-
ten in recht zahlreichen Zusammensetzungen und Formulierun-
gen gebracht wird. Das englische und franzésische Stichwort-
verzeichnis sind zugleich Wortlisten und stellen somit ein eigenes
kleines Englisch-Deutsches und Franzésisch-Deutsches Worter-
buch dar.

Wie in der alten Auflage sind den einzelnen Kapiteln Erlduterun-
gen deutscher Rechtsbegriffe vorangestellt, desgleichen sind Hin-
weise zu den auslindischen Rechtsbegriffen in Form von Fuf3-
noten enthalten. Dadurch soll dem deutschen und auslindischen
Benutzer das Verstehen der Materie erleichtert werden. Diese
Erlduterungen und Hinweise konnen nur kurz sein, da sie sonst
den Rahmen cines Worterbuches sprengen wiirden. Aus diesem
Grund hat die Verfasserin ein anderes Buch herausgebrache,
»Vertrige der Exportwirtschaft, Leitfaden fiir Unternehmer,
Exportleiter und Ubersetzer”, das erstens der Information iiber
die hiufigsten von der Exportwirtschaft abgeschlossenen Ver-
trige dient. Zweitens ist dieses Buch als Check-Liste bei der
Abfassung und Ubersetzung solcher Vertrige gedacht, und drit-
tens macht es auf rechtsprachliche Probleme aufmerksam, die
aus der Verschiedenheit der nationalen Rechtsordnungen resul-
tieren. Viertens schlieflich enthilt das Buch Entwiirfe fiir Ver-
tragsklauseln in Deutsch, Englisch, Franzosisch, die fiir die
Praxis niitzlich sind. Infolgedessen stellt das Buch ,,Vertrige der
Exportwirtschaft” (erschienen ebenfalls im Fritz Knapp Verlag,
Frankfurt/Main) eine niitzliche Erginzung des vorliegenden
Rechtswérterbuchs dar.



Aufgrund der Verschiedenheit der nationalen Rechtsordnungen
ist es oft unmdoglich, einen Rechtsbegriff zu finden, der einem
solchen einer anderen Rechtssprache voll entspricht. Daher schien
es hiufig zweckmiBig, auBler dem am meisten dhnelnden Begriff
der anderen Rechtsordnung, als Ubersetzung Begriffe oder For-
mulierungen zu geben, die zwar nicht der anderen Rechtssprache
entlehnt sind, dafiir aber die Aussage des zu iibersetzenden
Rechtsbegriffs besser klarmachen. Selbst da, wo ein entsprechen-
der Rechtsbegriff in der anglo-amerikanischen oder franzsischen
Sprache vorhanden ist, wird nicht selten als Ubersetzung noch
eine zusitzliche Formulierung angeboten. Dies ist von besande-
rer Bedeutung im Hinblick auf die englische Sprache: Geschifts-
partner in Lindern, in denen Englisch nicht Landessprache ist,
bedienen sich hiufig dieser Weltsprache. Fiir sie ist eine erkliren-
de Formulierung oft zweckmaiRiger als der betreffende englische
oder amerikanische Rechtsbegriff.

In dem Bemiihen, der Entwicklung der letzten Jahre in etwa
Rechnung zu tragen, wurden in der vorliegenden Neuauflage
einige Kapitel erweitert; beispielhaft angefiihrt seien hier: Pro-
duktehaftung (Kap. 1); Ausbildung (Kap. 2); Technologietrans-
fer (Kap. 6); Industrie-Kooperation, 6ffentliches Auftragswesen
(Kap. 10); Mehrwertsteuer (Kap. 11); UNCITRAL-Schiedsregeln
(Kap. 14); IHK-Richtlinien fiir Vertragsgarantien (Kap. 15).

Wie die erste Auflage des Rechtsworterbuchs enthilt auch die
zweite Begriffe und Ausdriicke, die nicht unbedingt deutsche,
anglo-amerikanische oder franzosische Rechtsbegriffe sind, son-
dern in auf internationaler Ebene ausgearbeiteten Vertragsbe-
dingungen, Vertragsmustern, Schiedsgerichtsordnungen, Leit-
fiden o0.i. verwendet werden und somit im internationalen Han-
del Bedeutung haben. Beispielhaft seien hier die Arbeiten von
UNCITRAL, der ECE sowie der IHK und von ORGALIME er-
wihnt. Ferner sind neue Vertragstypen entstanden, und die sie
bezeichnenden Begriffe sollten ebenfalls in einem Rechtsworter-
buch nicht fehlen, auch wenn diese Vertragstypen noch keine
nationale gesetzliche Regelung gefunden haben. SchlieBlich sei
an die Harmonisierungsbestrebungen im Rahmen der Europii-
schen Gemeinschaften erinnert (z.B. im Hinblick auf Produkte-
haftung, Mehrwertsteuer, ffentliches Auftragswesen, Patent):
Europiisches Recht entsteht und mit ihm neue, europiische
6



Rechtsbegriffe. Diese, wie die oben erwihnten ,,internationalen”
Begriffe, sollten in einem Rechtsworterbuch enthalten sein; ein
Versuch in dieser Richtung ist in der Neuauflage gemacht wor-
den. Zugleich ist jedoch hinzuzufiigen, daR es — selbst bei Be-
schrinkung auf nur einzelne Rechtsgebiete, wie in diesem Wor-
terbuch — fast unméglich ist, mit der raschen Entwicklung
Schritt zu halten. Auch mit diesem Vorbehalt ist die Neuauf-
lage zu werten.

Mit der ersten Auflage dieses Rechtsworterbuches, initiiert
durch die Arbeit der Verfasserin fiir die Abteilung Recht und
Wettbewerbsordnung des Vereins Deutscher Maschinenbau-
Anstalten e.V. (VDMA), wurde der Versuch gemacht, den in
der Wirtschaft titigen Ubersetzern und Exportkorrespondenten
sowie den Firmenjuristen ein Rechtswérterbuch an die Hand zu
geben, das auf ihre Bediirfnisse abgestellt ist; zahlreiche Rezen-
senten haben bestitigt, da dieses Ziel erreicht wurde. Dies hat
die Verfasserin mit veranlaft, die iiber einige Jahre sich erstrek-
kende Arbeit zur Erstellung dieser Neuauflage zu unternehmen.
Auch diese Auflage wurde in einbindiger Form herausgebracht.
Der Band enthilt Rechtsbegriffe und deren Entsprechungen in
drei Sprachen. Mit Hilfe der englischen und franzésischen Wort-
listen konnen die Entsprechungen auch von diesen beiden Spra-
chen ausgehend gefunden werden. DaR alle diese Informationen
statt in drei Binden in einem Band enthalten sind, kann fiir den
Benutzer nur von Vorteil sein.

Fiir die Durchsicht des Manuskriptes sowie fiir zahlreiche wert-
volle Hinweise und Anregungen danke ich Herrn Dr. jur. Man-
fred Thamm. Beim Korrekturlesen haben die Herren Edward
Bizub und Philippe Durieu willkommene Hilfe geleistet. Dafiir
sei Ihnen an dieser Stelle nochmals gedankt.

Frankfurt/Main, im Dezember 1978
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Preface

It has already been indicated in the preface to the first edition,
that this is not an ordinary legal dictionary, but rather one that
restricts itself to those legal fields that are of importance in com-
mercial dealings with partners abroad. Another characteristic
feature, that sets this legal dictionary apart from others is that
each of the different legal fields are treated in separate chapters
with the terms arranged in alphabetical order. Three indexes of
the German, English and French terms readily enable the user to
find not only the word for which an equivalent is required but
very often also several other expressions which contain the word
as well as variants of its usage. The English and French indexes
are, at the same time, word-lists, each constituting a minor
English-German and French-German dictionary in its own right.

As in the old edition, each chapter is preceded by a few explana-
tions of some German legal terms, while short explanatory notes
or helpful hints concerning certain foreign legal terms are con-
tained in footnotes. Both are designed to facilitate the German
and the foreign user’s comprehension of the legal matter con-
cerned. These explanations and hints must of necessity be short:
as they would otherwise go beyond the scope of a dictionary.
For this reason, the author has written another book, "Vertrige
der Exportwirtschaft”, a guide for businessmen, export managers
and translators. First, this guide gives information on the various
contracts that are commonly entered into by export companies.
Secondly, it constitutes a check-list which may be consulted
when drawing up and translating these contracts. Thirdly, it sets
out the language-related problems resulting from the differences
in national legal systems, and fourthly, the guide contains draft
contract clauses in English, French and German, which are useful
in practice. This guide, therefore, (also published by Fritz Knapp
Verlag, Frankfurt/Main) constitutes a useful supplement to the
present legal dictionary.

On account of the diversity of national legal systems it is often
impossible to find a legal term thart is the exact equivalent to
that of another legal language. It has often, therefore, proved
advisable to offer, in addition to the most closely related term,
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other terms or usages that are not directly drawn from the for-
eign legal language in question, but which render more clearly
the meaning of the term to be translated. Even where a corre-
sponding term is available in the Anglo-American or French
language, the dictionary frequently offers, as a translation, an
additional expression. This feature is of special importance in
respect of the English language: as English is frequently used in
commercial transactions even in countries where it is not the
vernacular language. For these readers an explanatory expression
or wording is often more useful than simply giving the equivalent
English or American legal term.

In endeavouring to take into account, at least to some extent,
the new developments over the past few years, some chapters
have been enlarged for this new edition, to include, inter alia,
product liability (chapter 1); training (chapter 2); technology
transfer (chapter 6); industrial co-operation, public procurement
(chapter 10); value added tax (chapter 11); UNCITRAL Arbitra-
tion Rules (chapter 14); and ICC Rules for Contract Guarantees
(chapter 15).

As in the first edition of this dictionary, the second likewise
contains terms and expressions that are not necessarily German,
Anglo-American or French legal terms, but which are neverthe-
less of importance to international trade in that they are used in
contract conditions, standard form contracts, arbitration rules,
guides, etc. which are prepared and published by international
organizations such as UNCITRAL, ECE, ICC and ORGALIME.
Furthermore, new types of contract have come into being since
the previous edition and it was felt that the terms that designate
them should also be included in a legal dictionary, even when
those contract types may not yet be the subject of specific legal
rules. Finally, it was felt that the approximation of national
laws and regulations at EC level should be mentioned; this covers
such subjects as product liability, VAT, public procurement,
patent: European law is developing, and with it come new,
European legal terms. A legal dictionary should cover these as
well as the above mentioned “international’ terms, and this the
new edition of this dictionary attempts to do. At the same time,
however, it must be added that — even in spite of the restriction
to only a few legal fields, as in this dictionary — it is almost im-
10



possible to keep up with the rapid pace of development. The
reader should bear this in mind when judging this second edi-
tion.

The first edition originated in the author’s work for the Legal
Department of VDMA (German Machinery Manufacturers
Association). It attempted to provide translators and export
correspondents as well as corporate lawyers with a legal diction-
ary tailored to their specific needs; several reviewers confirmed
that the dictionary had achieved this goal. This encouraged the
author to undertake, over a period of several years, the immense
work of preparing this new edition. Like the first, the second
edition is published in a single volume which contains legal terms
and their equivalents in three different languages. The English
and French word-lists will enable the reader to find an equivalent
even if starting from one of these two languages. To have all this
information contained in one volume instead of three can only
be of benefit to the buyer.

Finally, the author would like to thank Dr. jur. Manfred Thamm
for reading through the manuscript and also for his valuable
advice and suggestions. Welcome assistance in proofreading was
given by Edward Bizub and Philippe Durieu to whom thanks are
once again due.
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