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Présentation

Prétendre présenter, expliquer, commenter les techniques ban-
caires et boursieres en quelques dizaines de pages peut paraitre
une gageure tant est vaste et complexe la matiere.

Cet ouvrage n’entend pas épuiser le sujet et dresser un inventaire
exhaustif de toutes les techniques.

Il répond en fait a deux objectifs pédagogiques précis :

— Démystifier une profession et des techniques aux yeux du
non-initié;

— Apporter au professionnel et a I'étudiant un ouvrage qui se
veut avant tout un outil de formation.

Pour atteindre ces objectifs, I'ouvrage est articulé autour de trois
types d'exposeés :

— Les techniques proprement dites;

— Des questionnaires de controle des connaissances destinés a
permettre au lecteur de tester efficacement son acquis au
moyen des réponses qui les suivent;

— Des sujets d’examen proposés dans un but de réflexion sur les
themes les plus importants.



Pour tirer le meilleur parti de ce livre, nous suggérons a |'étudiant
de suivre la méthode suivante :

1)

2)

3)

4)

Résumer clairement et succinctement les techniques exposées
(on ne retient efficacement que ce que I'on écrit);

Vérifier I'acquis des connaissances en prenant soin de rédiger
complétement chacune des réponses aux questionnaires de
contréle;

Comparer ces réponses a celles qui sont proposées dans |I'ou-
vrage en vérifiant notamment la formulation et en cas de
réponse incompléte ou erronée, revenir aux techniques expo-
sées dans le chapitre correspondant.

S’exercer a traiter les sujets proposés en insistant particuliére-
ment sur la structure de I'exposé (plan, enchainement des
idées; voir a ce sujet, la technique de la dissertation en an-
nexe 3).

Ainsi concu et ainsi utilisé, ce livre fournit aux étudiants I'ensem-
ble des éléments qui leur sont nécessaires pour réussir leurs exa-
mens et se donner ainsi la formation de base indispensable aux
perfectionnements ultérieurs.




Introduction a la banque

@ rOLE DE LA BANQUE

Dans une économie moderne, la presque totalité des échanges
de biens ou de services, se fait par I'intermédiaire de la monnaie :

— monnaie fiduciaire : billets de banque;

— monnaie scripturale : opérations ayant pour support les
dépots ou crédits bancaires.

Chaque agent économique (Etat, entreprises, particuliers,
etc...) peut détenir, a certains moments, une quantité de mon-
naie supérieure a ses besoins; il se peut, au contraire, qu’'a
d’autres moments, il vienne a en manquer pour faire face a ses
dépenses de trésorerie ou d’'équipement.

La Banque joue donc un role d’intermédiaire entre ceux qui
ont trop de disponibilités (les déposants) et ceux qui n‘en ont
pas assez (les emprunteurs).

@ ~ Qui LA BANQUE PROPOSE-T-ELLE SES SERVICES ?
Intermédiaire vital au développement d’'une économie, la ban-
que va offrir son intervention a deux grandes catégories de clients :

Aux particuliers : on entend par particulier, toute personne
agissant en dehors de son activité professionnelle.
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Aux Entreprises : a i'opposé du particulier, on pourra définir
I'entreprise comme I'individu ou le groupement d'individus étu-
diés sur le plan de leur activité professionnelle.

0 COMMENT INTERVIENT-ELLE ?

Pour satisfaire sa clientele, particuliers et entreprises, la banque
se doit de lui offrir diverses possibilités de gestion de ses capi-
taux.

DES DEPOTS :

On entend par dépdts, I'ensemble des disponibilités confiées
par la clientéle au banquier. Ces dépots peuvent étre effectués a
vue, c'est-a-dire avec possibilité de retrait a8 tout moment ou a
terme, le retrait n'étant alors, en principe, possible qu’a une

échéance déterminée d’avance.

L'article 2 de la loi du 13 juin 1941 définit ainsi les dépots : sont
considérés comme fonds recus sous forme de dépodt, les fonds
qu’une entreprise ou une personne recoit sous une forme quel-
conque, de tiers ou pour le compte de tiers, a charge de les resti-
tuer.

C’est dans ces fonds que lui confie la clientéle que le banquier
trouve la plus importante de ses ressources pour alimenter ses
opérations de crédit.

Il est imposé au banquier de restituer au déposant la chose
déposée apres en avoir assuré la garde; entre temps, le banquier
peut utiliser ces dépodts pour son propre compte.

DES CREDITS :

On peut définir le crédit comme une assistance financiére du
banquier a I'égard de son client. Ce crédit peut donner lieu & mise
a disposition de fonds et I'on parlera alors de crédits par décais-
sement. Il peut étre aussi, plus simplement, I'engagement par le
banquier d"honorer la signature de son client en cas de défaillance
de ce dernier, il s'agira alors de crédits par signature.

Les crédits par décaissement peuvent étre & court, moyen ou
long terme. Les crédits par signature sont appelés dans le lan-
gage courant, des cautions.
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DES SERVICES :

Si dépdts et crédits sont bien des services, il existe un certain
nombre de services proprement dits que le banquier est 3 méme
d’offrir a sa clientele.

Services matériels : Service de caisse, location de coffres,
etc...

Services intellectuels : Conseils, gestion de portefeuille, etc...

Nous verrons tout au long de cet ouvrage, de quelle maniére la
banque intervient pour satisfaire sa clientéle tout en s’efforcant,
comme toute entreprise, de limiter ses risques et de dégager des
profits.
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~——QUESTIONNAIRE DE CONTROLE—

DES CONNAISSANCES - 1 -

QUESTIONS

7) Quelles sont les deux formes de la monnaie ?.

2) Quel est le réle de la banque dans I'Economie ?

3) A qui la banque peut-elle proposer ses services ?

4) Comment la banque intervient-elle aupres de sa clientéle ?

5) Principale différence entre dépéts a vue et dépdts a
terme ?

6) Différence entre crédits par décaissement et crédits par
signature ?

7) Quels sont les différents types de services que la banque
peut proposer a sa clientéle ?

VRA/ ou FAUX

1) La monnaie scripturale représente de loin la monnaie la
plus utilisée dans une économie moderne.

2) Quand on parle de particulier, on entend par la toute per-
sonne physique quel que soit le cadre de son activité.

3) Les entreprises regroupent aussi bien les entreprises indi-
viduelles que les Sociétés.

4) Un dépédt a terme n’est pas disponible avant échéance.

5) Un crédit par signature ne donne pas lieu a décaissement
de fonds.

6) Les services bancaires se développent de plus en plus.

J
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AU QUESTIONNAIRE - 1 -

QUESTIONS

1) Monnaie fiduciaire (billets de banque) et monnaie scrip-
turale (avoirs en compte).

2) Elle sert d’intermédiaire entre offreurs et demandeurs de
capitaux.

3) Aux particuliers et entreprises.

4) En offrant des formules de dépéts, des formules de cré-
dit et différents services.

5) Dans les dépdts a vue les fonds sont disponibles a tout
moment et sans préavis alors que dans les dépéts a
terme, les fonds sont, en principe, indisponibles avant
/’échéance fixée.

6) Dans les crédits par décaissement, le banquier met des
fonds a la disposition de sa clientéle alors que dans les
crédits par signature appelés souvent cautions il ne fait
que s’engager a l'égard d’un tiers en cas de défaillance
de son client.

7) Services matériels . ex. service de caisse.
Services intellectuels : ex. conseils de gestion de patri-
moine.

VRA/I ou FAUX

1) VRAI . Elle représente presque 90 % des échanges
effectués dans un pays tel que le nétre.

2) FAUX ! En termes techniques le particulier est la per-
sonne physique en dehors de toute activité
professionnelle (ex. un artisan qui ouvre un
compte pour son activité sera considéré
comme entreprise).

~— ELEMENTS DE REPONSE —
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3) VRA/

4) VRA/

5) VRA/

6) VRA/

~

: La différence entre les deux réside dans la

détention du capital par une seule personne
ou par plusieurs.

: Sauf a perdre tout ou partie des avantages

qui y sont attachés.

: Le banquier ne s’engage a décaisser qu’en

cas de défaillance de son client.

: C’est dans ce domaine seul qu'il existe de

réelles différences entre les produits propo-
sés par les banques.
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