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Legon I

Texte 1 BGénéralité sur le commerce (F LY H R KL

Dans la langue courante, faire du commerce signifie acheter pour
les revendre des marchandises sans leur avoir fait subir aucune trans
formation. Hais dans un sens plus large, le commerce désigno
maintenant 1°’ensemble des activités qui assurent 1 acheminement dec
marchandises des lieux ou elles ont été produites, ou importéec,
jusqu’‘aux mains du consommateur.

Le commerce se charge aussi d’'acheminer les matiéres premitres o=
leur producteur ou de leur importateur jusqu'aux fabricants et in-
dustriels, et de transmettre d’'un industriel A l'autre les produits
semi~finis.

Les différentes techniques utilisées pour faciliter 1'acheminerment
des marchandises sont appelées le 'Aarketing'.

Une chambre de commerce, c’'est un organisme représentant !os
professions industrielles et commerciales auprés des pouvoirs publics.
Son but est de développer le commerce et 1'industrie d’une région: elle
fournie & ses membres et au gouvernement les rénseigneﬂents qui lui
sont demandés sur les questions commerciales et industrielles, pré-
sente ses vues sur les moyens d'accroftre la prospérité de 1'industrie
et du commerce, assure |'exécution des travaux et | ‘administration dont
elle a la charge.

Les principales branches du commerce sont:

1. Le négoce, ou 1 'achat et la vente des marchandises, ‘c’est le

commerce proprement dit;

2. Les transports, qui acheminent les marchandises de leur lieu de



production on de fabrication 4 leur lieu de vente;

I. Les banques qui facilitent la circulation et la garde de
1'argent;

4, lLes assurances qui diminuent les risques de perte.

- Quelles sont les différentes divisiuns du commerce proprement dit™

1. Du point de vue géographique, on distingue:

Le commerce intérieur ( qui se fait A 1'intérieur du pays);

Le commerce extérieur (qui se fait avec les pays étrangers; on
le divise en commerce d importation et commerce d'exportation);

l.e commerce de transit (les marchandises ne font que traverser
e pays).

2. Du point de vue de 1’ importance, on distingue:

Le commerct de gros (les marchandises sont vendues par grosses
quantités);

Le commerce de demi-qros (les marchandises =e vendent par
quantités moins importantes);

i.e commerce de détail (les marchandises se vendent au client de
'nasswge. 4 1'umité ou par petites quantités).

En “uo1l consiste le commerce eproprement dit? En  principe, le
commercant revend avec hénéfice les marchandises qu’'il a achettes,
c’est-3-dire qu’1l les revend 4 un prix plus élevé qu'il ne les a
payées.

Le bénéfice est la différence entre le prix de vente et le prix
d’achat. Lorsque le commercant verd au méme prix qu'il a acheté, on
dit qu'il vend au prix codtant. Lorsqu’'il vend moins cher qu’il n’a
acheté, 11 vend.& perte.

Le bénéfice net c’'est le benédfice qui reste au commercant lors-
qu’il a déadwrt du bénéfice initial, ou béréfice brut,rles frais géné-
raux (loyer des locaux, salaires des empleyés, charges socirales,
1mpOts, ete,..).,

Le rmeg1stre  du commerce, c'est un livre officiel ‘sur leauel sont
inscrits tous  les commercants atnsi que divers renseignements les
concernant. 11 a été institué an Frante en 1919. Chague commercant doit

étre 1mmatricule sur l2 reqistre du commerce (en abrégé: R.C.), et tous



ses papiers doivent porter le numéro SIRENE. -

lLe siége social d'une wmaisocn de commerce, c’'est le lieu od fonc-™
tionnent les organes =2dministratifs d'une socidté, dont 11 est en
général le principal établissement. Les succursaies sont les établis-
sements secondaires qui en déperdent. La raison sociaie de la maison
de commerce, c’'est le nom sous lequel elle exerce son commerce, et qui
se compose en général du nom d'un ou de plusieurs associés, par.exem-—
ple: Dupont et Cie.

L 'enseigne c‘est le signe distinctif ou !’ expression symbolique
qui 1ndique le nom et la nature du commerce. Autrefois, la plupart des
boutiques avaient une enseigne au-dessus de leur porte.

La marque de fabrique, c'est un signe apposé sur les objets d'une
meme fabrication pour les distinguer des autres (ex: 12 semeurse
Larousse, le cheval ailé d'Air France... le double chevron de la marque

d’automabiles Citroén).
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Air France

Citroen

les généraliteés
acheminer v.t.

la Chambre de Commerce
les branches du commerce
la circulation

la davision

vendre au prix coutant
1mporter v.t.

le consommateur

le marketing

les pouvoars publics

proprement dit
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Texte 11 Une entreprise exportatrice «—j

Pascal Favier regoit Michel Foiret,

économique hebdomadaire.

Journaliste d une grande revue

Ce dernier écrit une serie d'articles sur les

moyennes entr2prises fortememt exportatrices. Tous deux discutent des

réalisations t des prajets de Fulvérix dans le domaine de 1 exporta-

tion.

P.F.—— 1l y a trois ans maintenant que nous dépassons

les Z0% &



1 "exportation.

M.F.-— Je reviens précisément de Murich ol j)’'ai eu des contacts
avec des représentants de sociétés et de ministire du commerce ex-
térieur de plusieurs pays de 1°'Est.

== Ah! vous avez dé)ad conquis ces marchés? )

-— Pas encore, mais vous saver que leur marché de bi:ens de consom-—
mation se développe. Ces pays cherchent & augmenter leurs echanseé
internationaux; als veulent en particulier acquérir la technologie
occidentale.

-~ Vous voulez leur vendre des licances de fabrications?

-- C’est une possibilité, mais ils seraient plus intéressés par
une usine clé en main. \

-- Cela pourrait @tre un agébouchd inteéressant.

-- 11 pous faut étudier la question. Nos.partenaires aimeraient
nous payer soit avec de la marchandise produite chez eux..l

== Ils veulent faire du troc, en quelque sorte.

-- Exactement... soi1t avec des articlus produits dans | ‘usine que
nous leur livrerions.

- -— Et 1l vous faudrait écouler cette marchandise sur vos marchés
traditionnels.

-- C'est cela. Nous avons d'autres projets encore au Mexique, par
exemple. ‘

== J'ai vu que vous ¢étiez déja bien 1mplantés dans ce pays. Une
saciété mexiceine a signé un qros contrat d’importance avec vous, il y
a quelques annédes, )e crois.

-- Oui, nous avons réussi une helle percée, mais la gqouvernement
désire créer une industrie iégére locale. Il impose donc quelques
mesuires de protection, des dreits de douane en particulier.

-- Pourrez-vous avoir une filiale a 100%47?

-— Non, la légqislation | interdit. Nous devons créer une “joint
venture" dans laquelle des nommes d'affaires mexicains détienararent la
majorité du capital et nous engager A transférer une partie de natre

_technologie.



un hebdomadaire

le représentant
conquérar v.t.
le.b;en de consommation
un échange

acquérar vet.

la licence

une usine clé en wmain
ie partenaire

le troc

etre implanté

une 1ndustrie légere

l1a protection

joint venture
transférer v.t.

le registre du commerce
la technologie

wa filiale

la législation

la percée

1. Complétez avec les expressions de temps proposées:
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Exercices

a. en, b. longtemps, c.

il y a.
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toute,
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