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天字第一号成功秘方

当他拿到生平第一张救济金支票时， 金额只有一百零五美
元， 他的内心实在是极度沮丧。 随之， 他便思量起自己的所
有， 试图找出可为之处。 头一个浮上他心头的答案是： “很
好， 我拥有一份人人都会喜欢的炸鸡秘方， 不知道餐馆要不
要？ 我这么做是否划算？”

随即他又想到： “要是我不仅卖这份炸鸡秘方， 同时还教
他们怎样才能炸得好， 这会怎么样呢？ 如果餐馆的生意因此而
变好的话， 那又该如何呢？ 如果上门的顾客增加， 且指名要点
用炸鸡， 或许餐馆会让我从其中抽成也说不定。”

好点子固然人人都会有， 但他就跟大多数人不一样， 他不
但会想， 且知道怎样付诸行动。 随之他便开始挨家挨户地敲
门， 把想法告诉每家餐馆： “我有一份上好的炸鸡秘方， 如果
你能采用， 相信生意一定能够兴隆， 而我希望能从增加的营业
额里抽成。”

很多人都当面嘲笑他： “得了罢， 老家伙， 若是有这么好
的秘方， 你干吗还穿着这么可笑的白色服装？” 这些话是否让
他打退堂鼓呢？ 丝毫没有， 因为他还拥有天字第一号的成功秘
方， “不懈地拿出行动”。

每当做什么事时， 要从其中好好学习， 找出下次能做得更
好的方法。 他确实奉行了这条法则， 从不为前一家餐馆的拒绝
而懊恼， 反倒用心修正说词， 以更有效的方法去说服下一家
餐馆。

点子最终被接受了。 你可知道他先前被拒绝了多少次吗？
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整整 1009 次之后， 他才听到了第一声 “同意”。
在过去两年时间里， 他驾着自己那辆又旧又破的老爷车，

足迹遍及美国每一个角落。 困了， 他就和衣睡在后座； 醒来，
便逢人诉说他那些点子。 他为人示范所炸的鸡肉， 经常就是他
果腹的餐点， 往往匆匆便解决了一顿饭。

在遭到1009次的拒绝， 整整两年的时间， 有多少人还能够
锲而不舍地继续下去呢？ 真是少之又少了。 我们相信， 很难有
几个人能受得了20次的拒绝， 更遑论100次或1000次的拒绝，
然而他做到了。 这也就是他之所以能够成功的可贵之处。 所
以世界上只有一位山德士上校———肯德基的创始人。

从某种角度来讲， 人生没有失败， 只是暂时还未
成功而已。 因此， 有恒心的人， 不会轻易被人生路上
的各种 “拒绝” 所挫败， 而是不达成理想、 目标或心
愿， 就绝不罢休。 恒心， 不是体现在一切都很顺利的
情况下， 更多的是体现在一切都不顺的时候。

快把我拖上去

弗洛伦丝·查德威克是世界著名的游泳女将。 她因在1950
年第一个成功横渡英吉利海峡而闻名于世。 两年后， 她从卡
德林那岛出发游向加利福尼亚海滩， 梦想再创一项前无古人
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的纪录。
那天， 海面浓雾弥漫， 海水冰冷刺骨。 在游了漫长的16个

小时之后， 她的嘴唇已冻得发紫， 全身筋疲力尽而且一阵阵地
战栗。 她抬头眺望远方， 只见眼前雾霭茫茫， 仿佛陆地离她还
十分遥远。

“现在还看不到海岸， 看来这次无法游完全程了。” 她这样想
着， 身体立刻就瘫软下来， 甚至连再划一下水的力气都没有了。

“把我拖上去吧!” 她对陪伴着她的小艇上的人说。
“咬咬牙， 再坚持一下。 只剩一英里远了。” 艇上的人鼓励她。
“别骗我。 如果只剩一英里， 我应该能看到海岸。 把我拖

上去， 快， 把我拖上去!”
于是， 浑身瑟瑟发抖的查德威克被拖上了小艇。
小艇开足马力向前驶去。 就在她裹紧毛毯喝了一杯热汤的

工夫， 褐色的海岸线就从浓雾中显现出来， 她甚至还能隐隐约
约地看到海滩上欢呼等待她的人群。 到此时她才知道， 艇上的
人并没有骗她， 她距终点确确实实只有一英里!

如果她知道， 真的只离终点一英里， 结果当然完全不同了。

一个人在实现理想的过程中， 很多时候都会因看
不到希望而产生绝望的情绪。 在最困难、 最绝望的情
况下， 也许倒下是一种解脱， 但如果你给自己一个希
望， 一个鼓舞， 用恒心让自己坚持下去， 也许很快就
会获得意想不到的成功。
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法国《百科全书》

18世纪的法国。 这天， 一位出版商走上一条嘎吱嘎吱作响
的木楼梯， 敲响了翻译家狄德罗的房门。 于是， 文艺复兴时代
的巨著 《百科全书》 的诞生就这样揭开了序幕。 在狄德罗的号
召下， 当时法国社会各界的学者和专家聚集到一起， 为法国的
第一部 《百科全书》 而奋力工作。 第一卷出版了。 该书在法国
国内引起了巨大的反响， 却给狄德罗带来了意想不到的灾难。

当时的法国还在封建势力及教会的统治下， 这些统治者害
怕将科学知识带给人民后， 会动摇他们的统治地位， 于是他们
利用手中的权力， 禁止出版 《百科全书》， 并且不允许狄德罗
继续编写该书。

各种打击接二连三地向编纂小组袭来， 工作人员纷纷提出
辞职。 这天连 《百科全书》 的副主编、 狄德罗最信任的助手也
向狄德罗提出辞职申请： “先生， 我恐怕不能再继续为你工作
了。 我们所做的工作是在和教会唱反调， 第一卷就被他们禁止
了， 余下的34卷肯定无法出版。”

狄德罗放下手中的书稿， 看着他， 缓缓地说道： “虽然现
在书被禁了， 但是科学是无法被禁止的， 总有一天人们会知道
这种禁止是错误的。 现在， 就算你们所有的人都离开了， 我也
不会停止这项工作。”

狄德罗始终坚持自己的信念， 虽然工作小组的成员一天比
一天减少， 但是书的编写工作从来没有停止过。 狄德罗将大量
的编写校对工作都揽在自己身上， 不分昼夜地工作着， 这种精
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神深深地感动了其他的人。 就这样， 在大家的共同努力下，
《百科全书》 一卷卷艰难地出版着。

1780年， 《百科全书》 出完了第35卷， 在这整整30年中，
狄德罗和他的同伴们凭着顽强的信念和坚持不懈的工作精神，
顶住了来自外界的各种压力， 终于完成了这部真正属于法国的
百科全书。

伟大的人才能完成伟大的事业。 唯有具有坚忍不
拔毅力的人， 才能在遭受各种困难、 遇到各种危机时
迎难而上， 完成一项伟业。 恒心———这种咬定青山不
放松的精神， 会帮助我们牢牢地锁定目标， 并坚持不
懈地付出努力， 最终达成所愿。

松下幸之助求职

现在， 松下幸之助的大名几乎无人不知， 他创办的日本松
下电器公司闻名全球， 各地都有他的产品。

和很多成功人士一样， 松下幸之助也出生于一个贫困的家庭。
当他结婚后， 全家人的生活重担都压在他一个人身上。

有一次， 很久都没有找到工作的松下幸之助走进一家电器
工厂， 希望能谋个职位， 因为他对电器很感兴趣。 松下找到工

6



厂的人事部。 他刚走进办公室， 一个负责人就挡住了他： “你
是谁？ 怎么随便跑进来了？ 门卫怎么搞的， 居然不问清楚。”

松下赶紧说明了来意。 他诚恳地说： “我希望能在贵公司
工作， 哪怕是最低下的工作也行， 我不怕吃苦。”

负责人一看， 这家伙的穿着非常寒酸， 裤子上满是补丁，
身材不高， 而且很瘦弱， 不禁暗想： 这个人看来干不了重活，
直接打发他走……不行， 还是找个借口。 于是负责人说： “我
们现在暂时不缺人， 不如你过一个月再来看看。”

松下点点头： “好的。”
负责人松了口气， 看着松下的背影， 自言自语： “看来

这个法子还真管用。 自从我想到这个高招， 不知打发了多少
人， 而且一个回来的也没有。 也是， 换了是我， 肯定也不会
再来。”

因此， 负责人一扭头， 就把这件事抛到了脑后。 一个月
后， 他刚走出办公室， 就看见了松下幸之助。 他非常吃惊： 这
家伙怎么又来了？

松下礼貌地说： “您好! 我按照您的吩咐， 准时过来了。”
负责人支支吾吾地说： “我们现在很忙， 过几天再说吧!”
等松下第三次出现在他面前时， 负责人直截了当地说：

“我老实告诉你吧! 你的穿着太寒酸了， 这样怎么能进我们公
司呢？”

松下一听， 扭头就走。 负责人想： 他大概再也不会来了
吧! 第二天， 穿得整整齐齐的松下幸之助又站在办公室前， 原
来， 他特意借了点钱， 买了一身新衣服。

这个负责人实在没办法了， 就说： “我们还是不能要你，
因为你完全不了解电器方面的知识。”

两个月后， 松下幸之助再次找到他说： “我已经学了两个
月， 对电器也有了一定的了解。 您看我还有哪些不足， 我一项
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项改正。”
这个负责人怔住了， 盯着松下幸之助看了半天， 最后说：

“我活了几十年， 还是头一次碰到你这样找工作的人。 你的耐
心和韧性让我自愧不如。 你明天来上班吧!”

苏东坡说过： “古之成大事者， 不惟有超世之
才， 亦有坚忍不拔之志。” 有了坚忍不拔的意志， 我
们才能勇敢地面对失败。 失败不仅是一次挫折， 也是
一次机会。 它使你找到自身的欠缺， 不轻言放弃。 补
上这一课， 你便离成功不远了。

只有5块钱

由于警察局寻回的失物往往无人认领， 或者物主提出证据
后又放弃不要， 因此， 警察局的贮物室里收藏的物品真是琳琅
满目， 令人惊奇。 那里有各式各样的东西： 照相机、 立体声扬
声器、 电视机、 工具箱和汽车收音机等。 这些无人认领的东
西， 每年一次以拍卖的方式出售。 去年密苏里州堪萨斯市警察
局的拍卖中， 就有大批的脚踏车出售。

当第一辆脚踏车开始竞投， 拍卖员问谁愿意带头出价时，
站在最前面的12岁的小男孩汤姆说： “5块钱。”

“已经有人出5块钱 。 你出10块好吗 ？ 好 ， 10块 。 谁出
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15块 ？” 叫价持续下去 ， 拍卖员回头看一下汤姆 ， 可他没
还价。

稍后， 轮到另一辆脚踏车开拍。 汤姆又出5块钱， 但不再
加价。 跟着几辆脚踏车也是这样叫价出售。 汤姆每次总是出价
5块钱， 从不多加。 不过， 5块钱的确太少。 那些脚踏车都卖到
35或40块钱， 有的甚至100块出头。

拍卖暂停休息时， 拍卖员问汤姆为什么让那些上好的脚踏
车给人家买去， 而不出较高价竞争。 汤姆说， 他只有5块钱。

拍卖继续进行： 还有照相机、 收音机和更多脚踏车要卖
出。 汤姆还是给每辆脚踏车出5块钱， 而每一辆总有人出价比
他高出很多。

现在， 聚集的观众开始注意到那个首先出价的汤姆。 他们
开始察觉到会有什么结果。

经过漫长的一个半小时后， 拍卖快要结束了。 还剩下一
辆脚踏车， 而且是非常棒的一辆， 车身光亮如新， 有10个排
档、 69厘米车轮、 双位手刹车， 杠式变速器和一套电动灯光
装置。

拍卖员问： “有谁出价吗？”
这时， 站在最前面， 几乎已失去希望的汤姆轻声地再说一

遍： “5块钱”。
拍卖员停止唱价， 只是停下来站在那里。
观众也静坐着默不作声。 没有人举手， 也没有人喊出第二

个价。
直到拍卖员说： “成交!”
观众于是纷纷鼓掌。
汤姆拿出握在汗湿拳头里揉皱的5块钱钞票， 买了那辆无

疑是世界上最漂亮的脚踏车。 他脸上露出了从未有过的美丽的
微笑。
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顽强的信念和执著的努力几乎可以克服世界上的
一切障碍。 在生活中的许多时候， 能否取胜， 不仅取
决你的实力， 也取决你的执著和坚持精神。 在最困难
的时刻， 能否保持执著与顽强， 能否告诉自己 “别放
弃， 再坚持一下”， 是一个人强与弱的区别。

史泰龙的不懈坚持

有一位年轻人， 衣着朴素， 无权无势， 可他一门心思坚持
自己心中的梦想： 做演员， 拍电影， 当明星。

当时， 好莱坞共有500家电影公司， 他逐一数过， 并且不
止一遍。 后来， 他又根据自己认真计划的路线与排列好的名单
顺序， 带着自己写好的为自己量身订做的剧本前去一一拜访。
但第一轮下来， 500家电影公司没有一家愿意聘用他。

面对拒绝， 这位年轻人没有灰心。 从最后一家拒绝他的电
影公司出来之后， 他又从第一家开始， 继续他的第二轮拜访与
自我推荐。

在第二轮的拜访中， 500家电影公司依然拒绝了他。
第三轮的拜访结果仍与第二轮相同。 这位年轻人咬牙开

始了他的第四轮拜访， 当拜访完第349家后， 第350家电影公
司的老板破天荒地愿意让他留下剧本先看一看。
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