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前　言

随着新课程改革浪潮的一步步推进，我国基础教育课程

改革取得了令人欣喜的成就，基础教育课程改革，也是关系全

社会的一件大事。

《基础教育课程改革纲要（实行）》中强调，为提高民族素

质，增强综合国力，必须全面推进基础教育课程的改革。对中

小学生进行素质教育的热潮正如火如荼的进行，并日益加快

步伐。根据课程的资源和学生的需求，为了增加中小学生的

课外阅读面，提高学生的阅读能力和全面素质的发展，我们组

织了相关专家，编写了此套丛书。

丛书内容丰富、实用，深入浅出。选材时基本上是以知识

性为标准的，但也兼顾到了可读性，可以说是知识性、可读性

都很强的青少年读物。



由于编著水平有限和选择资料的工作量太大以及时间的

关系，书中难免会出现一些疏漏、不当的地方，希望广大读者

朋友能够理解，也欢迎给予批评指正。

编　者

试读结束：需要全本请在线购买： www.ertongbook.com
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贾楚齐———爱心引出成功

旋流温水浴缸现已成为加利福尼亚悠闲的生活方式中最突

出的象征。这种商品的诞生及成长，以及后来给贾楚齐带来巨

大的收益与一些偶然的信息都存在密切的关系。

信息本身也许没有什么惊人之处，平常得让人感觉不到它

的存在，但如若它与人的需要联系在一起时，将起到巨大的作

用。坎迪多·贾楚齐是一家生产注水泵及抽水机工厂的一名职

员，这家工厂是１９１５年即他１２岁那年，他的六个哥哥创办的，

专门生产制造木制飞机螺旋桨的。１９２６年，长兄雷切尔发明了

注水泵，这种注水泵很受钻井公司的欢迎，工厂有了一些利润。

但温水浴缸仍然不是他们工厂的产品，一个偶然的信息使贾楚

齐兄弟走上了温水浴缸的专业道路。

坎迪多·贾楚齐的儿子肯尼·贾楚齐自幼得了风湿性关节

炎，到许多家医院都没有治好。正在坎迪多为此事烦心的时候，

他被一则信息吸引了：加利福尼亚州的一个海湾医院可以用水

疗方法治疗风湿性关节炎。坎迪多带着试试看的心理，带着肯

尼来到这家医院。经过几次治疗他发现医院旋流浴缸中缓缓旋

转的温水对孩子有病的肌肉和关节产生了奇特的疗效，坎迪多

非常惊奇。他发现医用浴缸里的喷头工作原理与他自己公司生
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产的工业用大水泵原理极为相似。贾楚齐想：如果将这种医用

浴缸转变成家用温水浴缸一定会得到所有风湿性关节炎患者的

喜爱。经过一段时间的研制，这种产品终于走向了市场。他打

出了一则广告，将他的这份爱心公之于众，结果这种温水浴缸获

得了一定的成功。但此时这种商品也只是用作医疗器材来使

用，并没有得到大面积推广。可是一个朋友的一句话使他的产

品走向了大众化，成为普通百姓家的一员。

那位朋友告诉坎迪多，游泳将成为加利福尼亚重要的体育

运动，如果你把这种产品改造成游泳设备一定会有更大的收益。

这一信息给坎迪多很深触动。经过改造，产品打入了游泳设备

的行列。没过多久，运动员也开始喜欢用贾楚齐的旋水泵了，因

为泡在旋转的热水中非常解乏。他因此借机用广告大力宣传这

种产品，并支持影片的拍摄，经过一段时间的努力，使百姓迅速

地了解了这种产品。后来他发现体育游泳馆已经不只是运动员

的天地了，许多健康的人而非运动员也开始使用他的旋水泵了。

这种状况使坎迪多马上意识到应将他的产品送到百姓家庭中。

他开始了改造过程。他将原来的旋水泵和喷水器等设备集中在

一个浴缸里，旋水泵的各种电子零件全埋在浴缸壁内，因此，家

庭浴池被装饰得相当漂亮，外表极为美观。原来的旋水泵正式

改装成家用温水浴缸。到７０年代中期，新一代青年人的思想观

念有了较大的变化，他的家用温水浴缸迅速打入了千家万户走

进了百姓的家庭。人们由热衷于洗热水澡到洗旋水浴，坎迪多

获得了可观的利润。《美女》杂志称这种旋水浴缸是自我享受的
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“极好”办法。尼克松总统及后来的尼克松继任者杜尔德·福特

也非常喜爱这种旋水浴。

坎迪多的旋水浴缸不仅给千家万户带来了极好的自我享

受，也治好了肯尼·贾楚齐的关节炎。肯尼·贾楚齐长大后，四

肢健康，成为家族企业设在意大利的欧洲分公司的总经理。坎

迪多靠“慈父之爱”获得了信息，靠信息创立了公司，靠公司发了

家。到１９７９年他的公司的总资产达７０００万美元。

坎迪多并非事事顺利，他最初研制封闭式单翼飞机，由于试

飞中他的哥哥乔孔多丧生，全家悲痛不已，最终退出了飞机制造

业。长兄发明了注水泵获得了一定的成功。坎迪多正是在获得

注水泵技术后，从而对医用浴缸原理这一信息掌握得相当准确，

从而营造了他的水疗设备公司。信息是各种各样的，但并不是

所有的人都能体察到，只要自己具备一定的本领，信息的全面准

确将随着个人知识的深化而增强。

菲力史东父子———轮胎滚出亿万财富

１９世纪６０年代初，菲力史东诞生在美国一个农民家庭。

长大后他曾就读于史宾安商学院。他是个喜欢思考、善于观察

的小伙子，常常在一些关键时刻表现出机敏和才智。在大学里，

他广泛涉猎了大量的商品营销著作，丰富的经济知识激发了他

做大生意的雄心。

试读结束：需要全本请在线购买： www.ertongbook.com
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大学毕业后，他先在一家炭行当记账员。不久，他又辞职去

推销味素和调料。正当他干得起劲时，那家企业破产了，菲力史

东成为失业大军中的一员。后来，他经人指点进入底特律姑父

家的一个大公司做工。姑父很赏识他的能力，安排他到美国汽

车工业的集散地底特律了解市场动向。几年的奔波使他大开了

眼界。在这个过程中，他发现了一个新奇的产品———橡胶轮胎。

当时汽车轮胎大多是由铁瓦做的。通过从不同角度分析，菲力

史东认为在汽车工业迅速发展、市场不断扩大的形势下，橡胶轮

胎必将取代铁瓦轮子。而且随着时间的推移，取代的速度会更

快，需求也将必然猛增。

菲力史东雷厉风行，马上来到美国的橡胶之城亚克明市，创

办了菲力史东橡胶公司。刚成立时，只有几个人，厂房简陋，无

甚起色。一次偶然获得的信息，使他的状况彻底改观，很快发展

成为著名的大企业。

那是一天晚上，菲力史东信步走进一家酒吧，要了一杯威士

忌一饮而尽，起身要走时，他瞥见一个被人哄笑的青年人，那年

青人已喝得烂醉，裤子滑稽地围在脖子上。菲力史东在随口向

酒店老板的询问中，得知那年青人因搞发明被人愚弄不得不做

苦工，因受刺激常常借酒浇愁。老板说的“发明”，引起了菲力史

东的注意，他决心探个究竟。终于，他了解到，年轻人的发明是

新式橡胶轮胎，并获得了专利。不幸的是，当这小伙子拿着自己

的发明找到正在开发新产品的橡胶巨商时，却遭到傲慢无礼的

拒绝，那个胖胖的老板对青年人递过来的专利证书连看都不看，
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摔成一团扔到年青人身上，并把他撵出门。血气方刚的小伙子

的心被深深刺痛了，他发誓不再搞发明，也不愿别人再向他提起

这件事。

菲力史东感到十分幸运，他终于找到了一个新式橡胶轮胎

的发明家，事业大有希望了。经多次拜访恳谈，菲力史东终于说

服这位年青的发明家同他一起打天下。

两人的愉快合作，很快见了成效，新式橡胶轮胎一投放市场

就立刻成为抢手货，畅销势头有增无减，财源滚滚而来。１９０３

年，菲力史东把橡胶公司发展为燧石橡胶轮胎公司，业绩显赫，

富甲一方。

年迈的菲力史东准备把家业交给儿子继承。１９３２年，父子

二人到各地视察业务。路上碰到的一件事，又给他们提供了产

生灵感的微妙信息，从而使他们的事业更上一层楼。当时，他们

看到路旁的田地里有位农民正在操作农耕机，交谈中农民说：

“使这玩艺没有点力气还真不行，它太‘顽皮’了。”身体魁梧的菲

力史东二世向来好胜，于是上前一试。没想到农耕机运转起来

震动得十分厉害，他走了不到２０米手臂就麻得受不了了，只好

赶紧关机。

这件事深深地印在菲力史东二世的脑海中，他琢磨怎样才

能改善农耕机。后来有一次他的汽车轮子被淘气的小孩放了

气，他开起车来感觉到的巨大颠簸就跟农耕机的震动相差无己。

他把两者联系起来，恍然大悟：对呀！农耕机铁轮子着地就和汽

车轮胎无气时一样，必然会有强大的震动，如果给农耕机也套上
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橡胶轮胎，肯定能解决这一问题。他立即组织研究小组，专门研

制适用农耕机的低压力轮胎。产品研制成功后，大受客户欢迎，

不但为公司开辟了新财源，而且使刚接父亲班上任伊始的菲力

史东二世征服了众人。借着这次成功的东风，菲力史东又提出

并掀起了“农场橡胶化运动”，即力争使所有机械工具的轮子都

换上橡胶轮胎。此举使燧石橡胶轮胎公司突飞猛进，不到３年

时间，即成为国际知名的大企业。

现在，菲力史东的公司在美国有５０家工厂，在海外有６０多

家工厂，年营业额超过２０亿美元，成为美国重要的轮胎公司

之一。

信息对人是平等的，但不是每个人都能平等地对待它，多数

人对看到面前的信息视而不见，只有充满渴求，又常能触发灵感

的人，才能把握信息，创造惊人的财富。

菲利浦———电器巨星

菲利浦既是公司名称，又是指菲利浦兄弟。从前者来说，它

是荷兰电气、电子工业最大的垄断组织，从后者来说指的是该公

司的创始人。

１８９０年，机械工程师杰拉德·菲利浦买下了一座破旧不堪

的皮革厂，他花了７．５万荷兰盾将它改造成生产碳丝灯泡的小

厂。一台６５马力的蒸汽发动机，十几个工人，加上技术在行的
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杰拉德·菲利浦，小厂就这么开张了。然而，杰拉德是个经营的

外行，致使该厂连年亏损，４年后几乎无法维持。此时，杰拉德

的弟弟安东·菲利浦向哥哥伸出了援手。这位２１岁的小伙子

虽然年轻但极具战略眼光，他认为眼前的失败是暂时的，不必灰

心丧气。兄弟俩重新筹措了一笔资金，再度创业。这一次二人

合理分工，兄管技术，弟管销售。

安东·菲利浦以锐利的目光看到，他们的产品不能局限于

在荷兰这个小国内销售，必须设法向外开拓市场才有出路。目

光投向海外的安东，很快捕捉到了一个改变他们命运的信息：俄

国亚历山大二世，正大力推进本国现代化，力图以电灯完全取代

油灯。这真是个好消息，安东兴奋不已，急忙赶赴俄国，签订了

一张令人难以置信的订单：５万只灯泡。当哥哥杰拉德接到电

报时，简直不敢相信，还以为弟弟粗心把数字搞错了。的确，对

他们的小厂来说，５万只灯泡，仿佛天文数字一般。这笔生意使

菲利浦公司走出了困境，给兄弟俩的事业带来了勃勃生机。也

正是这次机遇带来的成功，使他们更加坚定了大力开拓海外市

场的决心，这为今后菲利浦公司向跨国公司迈进奠定了基础。

１９１４年，他们建立了第一个实验室。第二年，即研制出氩

气灯泡，使菲利浦公司在欧洲市场上处于领先的地位。接着又

研制出Ｘ光管和收音机电子管，打破了单一的灯泡生产，向无

线电和通讯器材生产迈进。他们认识到“科学研究和新产品开

发与公司生命攸关”，所以愈加重视科学研究。他们在埃因霍温

市郊建立了菲利浦研究中心，其中设有光盘录像机、光纤和高倍
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电子显微镜等研究室，在西德、比利时、英国和美国还设有６个

研究所。研究的方向也越来越广，产品种类也越来越多。１９２１

年，菲利浦公司实行公开招股，把企业发展成股份有限公司，并

筹建了玻璃厂。他们把产品大力推向国际市场，先后在瑞典、挪

威、比利时、法国等２４个国家建立了销售点，公司迅速发展

起来。

第二次世界大战，给菲利浦兄弟带来了沉重的打击。特别

是１９４０年５月，德军侵占荷兰后，菲利浦公司在埃因霍温市的

工厂都被德军接管，改为军工厂；其他地方的工厂也遭德军轰

炸，化成一片废墟。５年后，二战结束，菲利浦兄弟返回家园，重

振旗鼓，再创基业。他们一边把从别国学到的知识、技术融于公

司的建设，一边进行科学管理，改组机构，健全管理体制，公司很

快成为荷兰三大超级企业之一。６０年代，他们大量推向第三世

界市场的产品已扩展为各种家用电器、电子计算机、电子元件、

电子显微镜、电子计测器、电子照明设备等，并且使菲利浦彩色

电视机一度独占国际市场鳌头。他们所生产的电讯仪表大部分

为美国“阿波罗”登月飞船采用。至７０年代，公司总销售额已居

世界第三。菲利浦家族财富骤增，至１９８２年，总资产达１６５亿

美元，是荷兰屈指可数的富豪。

设在荷兰埃因霍温市的菲利浦总公司，如今已成为“菲利浦

王国”，２０万人口中４万多是菲利浦公司的职员，其余大部分人

是家属或是为菲利浦公司服务的人员。菲利浦公司还在市政建

设上投入大量资金，出资建造的有学校、教堂、公园和一些公共
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设施，以至于菲利浦公司老板的知名度远高于市长。市长嫉妒

地说：“请不要搞错，不是埃市存在于菲利浦公司中，而是埃市内

设有菲利浦公司。”

如今，菲利浦公司驰名世界，已是拥有遍及６５个国家子公

司的跨国公司，从业人员逾４０万，１９８５年销售额就达１８０多亿

美元。

“创业难守业更难”。日本的彩色电视机曾给菲利浦以很大

的冲击，给他们带来了挑战。因此，菲利浦兄弟更加注重高科技

的开发，技术与经营的完善。现代化技术给他们提供了对市场

信息快速反应的手段，而与德国和西欧五大公司的合作，又使菲

利浦公司保住了誉满全球的电器巨星称号。

李文正———“借鸡生蛋”的银行家

李文正是位印尼华侨，现任印度尼西亚中亚西亚银行董事

总经理。另有四家银行、四家金融公司及四家租赁公司也由他

经营着。他的银行业务已发展到香港、日本、英国等地。１９８７

年，著名的《亚洲金融》杂志评他为最杰出的银行家，并盛赞他是

一位奇迹的创造者。

李文正出生于印尼爪哇的偏僻乡村，他家境不太好，只读完

中学便辍学了。他不同于那些出身富豪、幼时受过良好教育的

金融家，所以，当他要干一番事业时，就要比别人更勤奋、更
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